
 Организация Объединенных Наций  A/CN.9/631/Add.1

 

Генеральная Ассамблея  
Distr.: General 
29 May 2007 
 
Russian 
Original: English 

 

V.07-83980 (R)    210607    220607 

*0783980* 

Комиссия Организации Объединенных Наций 
по праву международной торговли 
Сороковая сессия 
Вена, 25 июня – 12 июля 2007 года 

   

   
 
 
 
 

  Обеспечительные интересы 
 
 

  Проект руководства для законодательных органов 
по обеспеченным сделкам 
 
 

  Записка Секретариата∗ 
 
 

  Добавление 
 

Содержание 
  Пункты Стр.

Введение . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1–19 5

A. Цель Руководства . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 1–12 5

B. Терминология и правила толкования . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 13–19 8

I. Ключевые цели эффективного и действенного режима 
обеспеченных сделок . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

20–31 19

A. Содействие развитию кредитования под обеспечение . . . . . . . . . 21 20

B. Предоставление возможности использовать полную стоимость, 
воплощенную в разнообразных активах, для поддержки 
кредита при осуществлении широкого круга обеспеченных 
сделок . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 22 20

C. Предоставление сторонам возможности просто и эффективно 
получать обеспечительные права . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 23 20

__________________ 

 ∗ Настоящая записка была представлена на 6 недель позже установленного 10-недельного срока до 
начала совещания вследствие необходимости завершить консультации и доработать последующие 
изменения. 



 

2  
 

A/CN.9/631/Add.1  

D. Обеспечение равного статуса различных источников кредита 
и различных форм обеспеченных сделок. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 24 21

E. Признание действительности непосессорных обеспечительных 
прав . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 25 21

F. Повышение степени предсказуемости и прозрачности 
в отношении прав, служащих целям обеспечения, посредством 
предоставления возможности для регистрации уведомления 
в общем реестре обеспечительных прав . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 26 21

G. Установление ясных и предсказуемых правил приоритетности . 27 21

H. Содействие предсказуемой и эффективной реализации прав 
кредиторов . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 28 22

I. Обеспечение баланса интересов затрагиваемых лиц . . . . . . . . . . . 29 22

J. Признание автономии сторон . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 30 22

K. Гармонизация законов об обеспеченных сделках, включая 
нормы международного частного права . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 31 23

II. Сфера применения и другие общие правила . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 32–77 23

A. Сфера применения . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 32–54 23

1. Активы, участники, обязательства, обеспечительные 
и иные права . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 33–40 23

2. Простая передача дебиторской задолженности . . . . . . . . . . . 41–45 25

3. Воздушные суда, железнодорожный подвижной состав, 
космические объекты, морские суда, ценные бумаги 
и интеллектуальная собственность . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 46–50 26

4. Недвижимость . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 51–52 28

5. Поступления по исключенным видам активов . . . . . . . . . . . . 53 29

6. Другие исключения . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 54 29

B. Другие общие правила . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 55–56 29

1. Автономия сторон . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 55 29

2. Электронные сообщения . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 56 30

C. Примеры практики финансирования, охватываемой 
Руководством . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 57–77 30

1. Финансирование приобретения инвентарных запасов 
и оборудования . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 58–63 30

2. Финансирование под инвентарные запасы и дебиторскую 
задолженность на основе возобновляемого кредитования . . 64–66 32

3. Факторинг . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 67–69 33

4. Секьюритизация . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 70–72 34



 

 3 
 

 A/CN.9/631/Add.1

5. Финансирование на основе срочной ссуды . . . . . . . . . . . . . . . 73–75 34

6. Передача правового титула в целях обеспечения . . . . . . . . . . 76 35

7. Сделки продажи с обратной передачей в аренду . . . . . . . . . . 77 35

D. Рекомендации . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 36

III. Основные подходы к обеспечению . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 78–141 36

A. Общие замечания . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 78–141 36

1. Введение . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 78–81 36

2.  Инструменты, традиционно предназначенные 
для обеспечения . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 82–115 37

 a) Обеспечительные права в материальном имуществе . . 82–108 37

 b) Обеспечительные права в нематериальном имуществе 109–115 46

3. Использование правового титула для целей обеспечения . . 116–130 49

 a) Передача правового титула . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 117–121 49

 b) Удержание правового титула . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 122–130 51

4. Комплексный и функциональный подход к обеспечению . . 131–141 55

B. Рекомендации . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 58

IV. Создание обеспечительного права (действительность в отношениях 
между сторонами) . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 142–247 58

A. Общие замечания . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 142–227 58

1. Введение . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 142–147 58

2. Создание обеспечительного права . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 148–160 60

3. Существенные элементы соглашения об обеспечении . . . . . 161–165 64

4. Форма соглашения об обеспечении . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 166–169 65

5. Обязательства, на которые распространяется действие 
соглашения об обеспечении . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 170–179 67

6. Активы, на которые распространяется действие 
соглашения об обеспечении . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 180–200 70

 a) Будущие активы . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 181–185 71

 b) Исключенные виды активов . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 186–187 73

 c) Определение активов . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 188–190 74

 d) Обеспечение во всех активах лица, 
предоставляющего право . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 191–199 74

 e) Материальная ответственность обеспеченного 
кредитора за убытки или ущерб, причиненные 
обремененными активами . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 200 78



 

4  
 

A/CN.9/631/Add.1  

7. Создание обеспечительного права в отношении 
поступлений . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 201–215 79

 a) Понятие "поступления" . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 201–206 79

 b) Рамки действия обеспечительного права в отношении 
поступлений . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 207–213 81

 c) Создание обеспечительного права в поступлениях. . . . 214–215 83

8. Объединенные поступления . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 216–218 84

9. Объединенное материальное имущество . . . . . . . . . . . . . . . . 219–221 85

10. Материальное имущество, объединенное в единую массу 
или в изделие . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 222 86

11. Создание обеспечительного права в принадлежностях . . . . 223–225 86

12. Создание обеспечительного права в единой массе или 
в изделии . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 226–227 87

B. Рекомендации, касающиеся конкретных активов. . . . . . . . . . . . . . 228–247 88

1. Действительность оптовой уступки дебиторской 
задолженности и уступки будущих, частичных и 
неделимых интересов в дебиторской задолженности . . . . . . 228 88

2. Действительность уступки дебиторской задолженности, 
совершенной несмотря на наличие оговорки о запрещении 
уступки . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 229–232 88

3. Создание обеспечительного права в личном или 
имущественном праве, обеспечивающем исполнение 
обязательства по дебиторской задолженности, оборотному 
инструменту или любому другому нематериальному 
активу . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 233–244 90

4. Создание обеспечительного права в поступлениях 
по независимому обязательству . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 245–246 93

5. Создание обеспечительного права в оборотном документе 
или в товарах, на которые распространяется действие 
оборотного документа . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 247 93

C. Рекомендации . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 94

 



 

 5 
 

 A/CN.9/631/Add.1

  Введение 
 
 

 A. Цель Руководства 
 
 

1. Цель Руководства ЮНСИТРАЛ для законодательных органов по 
обеспеченным сделкам (далее "Руководство" или "настоящее Руководство") – 
оказать помощь государствам в разработке современного законодательства по 
обеспеченным сделкам (т. е. сделкам, создающим имущественное 
обеспечительное право в движимом имуществе; определение "обеспеченной 
сделки" см. в пункте 19, ниже) в интересах расширения доступа к 
обеспеченным кредитам. Руководство призвано оказать помощь государствам, 
которые в настоящее время не имеют действенного и эффективного 
законодательства об обеспеченных сделках, а также государствам, которые уже 
имеют действующие законы, но желают провести их пересмотр или 
модернизацию либо согласовать или скоординировать их с законами других 
государств.  

2. Руководство основывается на той посылке, что эффективные законы об 
обеспеченных сделках могут принести государствам, которые их принимают, 
значительные экономические выгоды, в том числе привлечь кредиты от 
внутренних и иностранных кредиторов и из других источников заемных 
средств, содействовать развитию и росту отечественных предприятий 
(особенно малых и средних предприятий) и в целом стимулировать развитие 
торговли. Такие законы могут также принести выгоды потребителям в 
результате снижения цен на товары и услуги и повышения доступности 
потребительских кредитов. Чтобы быть эффективными, такие законы должны 
подкрепляться эффективными и действенными судебными системами и 
другими механизмами обеспечения соблюдения закона. Они также должны 
подкрепляться законами о несостоятельности, призванными защитить права, 
закрепленные в законах об обеспеченных сделках (см. Руководство 
ЮНСИТРАЛ для законодательных органов по вопросам законодательства о 
несостоятельности)1. 

3. В Руководстве предпринимается попытка, несмотря на существующие 
различия между правовыми системами, предложить прагматичные и 
апробированные решения, которые могут быть приняты и осуществлены в 
государствах с разными правовыми традициями. Основной упор в Руководстве 
делается на разработку законов, которые дают практические экономические 
выгоды принимающим их государствам. Хотя государствам, по-видимому, 
придется понести определенные предсказуемые и в то же время ограниченные 
издержки в связи с разработкой и осуществлением таких законов, имеющийся 
обширный опыт свидетельствует о том, что краткосрочные и долгосрочные 
преимущества, полученные в результате этими государствами, существенно 
перевесят издержки. 

4. Все предприятия, будь то производители, оптовые торговцы, поставщики 
услуг или розничные торговцы, нуждаются в оборотном капитале, для того 
чтобы функционировать, расширяться и успешно конкурировать на рынке. Как 
показывают многочисленные исследования, проводившиеся такими 

__________________ 

 1 Издание Организации Объединенных Наций, в продаже под № R.05.V.10. 
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организациями, как Международный банк реконструкции и развития 
(Всемирный банк), Международный валютный фонд, Азиатский банк развития 
и Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР), одним из наиболее 
эффективных способов привлечения оборотного капитала для коммерческих 
предприятий является кредитование под обеспечение.  

5. Залогом эффективности кредитования под обеспечение является то, что 
оно позволяет коммерческим предприятиям использовать стоимость, 
воплощенную в их активах, в качестве средства снижения риска для кредитора. 
Такой риск снижается, поскольку кредиты, обеспеченные активами, 
предоставляют кредиторам возможность доступа к этим активам в качестве 
еще одного источника средств в случае неуплаты по обеспеченному 
обязательству. Поскольку риск неуплаты уменьшается, доступность кредита 
может увеличиться, а его стоимость может снизиться.  

6. Правовая система, поддерживающая сделки по кредитованию под 
обеспечение, имеет чрезвычайно важное значение для снижения ожидаемых 
рисков кредитных сделок и содействия доступности обеспеченного кредита. 
Получить кредит под обеспечение легче предприятиям в тех государствах, 
которые имеют действенное и эффективное законодательство, позволяющее 
кредиторам четко предвидеть конкретные результаты в случае неисполнения 
должниками своих обязательств. С другой стороны, в тех государствах, где 
отсутствует эффективное и действенное законодательство и кредиторы 
считают юридические риски, связанные с кредитными сделками, высокими, 
стоимость кредита, как правило, возрастает, поскольку кредиторы нуждаются в 
большем возмещении в связи с осознанием и принятием на себя повышенного 
риска. В некоторых государствах отсутствие эффективного и действенного 
режима обеспеченных сделок или законодательства по вопросам 
несостоятельности, признающего обеспечительные права, привело к 
фактическому исчезновению кредитования малых и средних коммерческих 
предприятий, а также потребителей. 

7. Содействуя развитию и росту отдельных коммерческих предприятий, 
правовой режим, способствующий кредитованию под обеспечение, может 
оказывать позитивное воздействие на общее экономическое процветание 
государства. Таким образом, государства, в которых отсутствует эффективный 
и действенный режим обеспеченных сделок, могут лишиться ценных 
экономических выгод.  

8. В интересах эффективного содействия расширению доступа к кредитам 
под обеспечение в Руководстве предлагается сформулировать законы об 
обеспеченных сделках таким образом, чтобы коммерческие предприятия могли 
в максимально возможной степени использовать стоимость, воплощенную в их 
движимом имуществе, для получения кредита. В этой связи Руководство 
исходит из двух наиболее важных концепций, успешно использовавшихся в 
законодательстве, регулирующем обеспеченные сделки: концепций приоритета 
и силы в отношении третьих сторон. Концепция приоритета допускает 
параллельное наличие в одних и тех же активах обеспечительных прав, 
имеющих различный статус приоритетности. Такой порядок позволяет 
коммерческим предприятиям в максимально возможной степени использовать 
стоимость своих активов для получения от нескольких кредиторов кредита под 
обеспечение, используя в качестве обеспечения одни и те же активы, при 
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одновременном получении каждым из кредиторов информации о приоритете 
его обеспечительного права. Концепция силы обеспечительного права в 
отношении третьих сторон в форме системы, позволяющей, среди прочего, 
обеспечить силу в отношении третьих сторон посредством быстрой 
регистрации простого уведомления, не требующей больших затрат, призвана 
укрепить правовую определенность в отношении относительной 
приоритетности прав кредиторов и, следовательно, уменьшить риски и 
затраты, связанные с обеспеченными сделками. 

9. Рассматриваемый в Руководстве правовой режим является чисто 
внутренним. Руководство адресовано национальным законодателям, которые 
рассматривают вопрос о проведении реформы внутреннего законодательства, 
регулирующего обеспеченные сделки. В то же время, поскольку обеспеченные 
сделки зачастую связаны с участниками и активами, расположенными в 
различных правовых системах, в Руководстве также предпринимается попытка 
рассмотреть вопрос о признании законно созданных в других правовых 
системах обеспечительных прав и обеспечительных механизмов, которые 
основываются на правовом титуле, таких как удержание правового титула в 
материальном имуществе и финансовая аренда. Это позволит существенно 
улучшить положение держателей таких прав по сравнению с нынешней 
ситуацией, порожденной действующим законодательством многих государств, 
в соответствии с которым обеспечительные права часто утрачиваются, если 
обремененные активы пересекают национальные границы, и будет в 
значительной степени содействовать стимулированию кредиторов к 
предоставлению кредитов в рамках трансграничных сделок, что может 
способствовать развитию международной торговли.  

10. Все Руководство направлено на то, чтобы сбалансировать интересы 
должников, кредиторов (будь то обеспеченных, привилегированных или 
необеспеченных), затрагиваемых третьих сторон, например покупателей и 
других получателей обремененных активов, и государства. При этом авторы 
Руководства исходят из подкрепляемого обширными эмпирическими данными 
предположения о том, что все кредиторы согласятся с таким 
сбалансированным подходом и поэтому будут склонны предоставлять кредиты 
в той мере, в какой законодательство (и вспомогательная правовая и 
правительственная инфраструктура) действительно позволяет кредиторам 
оценивать свои риски с высокой степенью предсказуемости и уверенностью в 
том, что в конечном итоге они смогут получить экономическую стоимость 
обремененных активов в случае неуплаты должником. Принципиальным 
элементом такого баланса является тесная координация между правовыми 
режимами, регулирующими вопросы обеспеченных сделок и 
несостоятельности, включая положения, касающиеся режима обеспечительных 
прав в случае реорганизации или ликвидации предприятия. Кроме того, 
некоторые должники, в частности потребители, нуждаются в дополнительной 
защите. Поэтому хотя режим, предлагаемый в Руководстве, будет применяться 
в отношении многих форм потребительских сделок, он не имеет своей целью 
заменить собой законы о защите потребителей или поставить под сомнение 
принципы защиты потребителей, поскольку эти вопросы не поддаются 
унификации.  
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11. В этом же ключе в Руководстве рассматриваются проблемы, 
упоминавшиеся в связи с кредитованием под обеспечение. Одна из них состоит 
в том, что предоставление кредитору приоритетного права требования на все 
или практически все активы какого-либо лица может, как представляется, 
ограничить способность этого лица получать финансирование из других 
источников. Другая проблема – это потенциальная способность обеспеченного 
кредитора оказывать влияние на деятельность коммерческого предприятия 
вплоть до того, что кредитор может изъять обремененные активы предприятия 
в случае неисполнения обязательств или угрожать их изъятием. Еще одна 
проблема состоит в том, что в некоторых случаях обеспеченные кредиторы 
могут забрать бόльшую часть или все активы какого-либо лица в случае 
несостоятельности, оставив лишь ничтожную долю необеспеченным 
кредиторам, часть из которых не в состоянии претендовать на обеспечительное 
право в этих активах. В Руководстве рассматриваются эти проблемы и в 
ситуациях, когда они представляются реальными, предлагается их 
соответствующее сбалансированное решение.  

12. Руководство основывается на результатах работы ЮНСИТРАЛ и других 
организаций. Здесь имеются в виду Типовой закон ЕБРР об обеспеченных 
сделках, разработка которого была завершена в 1994 году; Основные принципы 
законодательства об обеспеченных сделках, разработка которых была 
завершена ЕБРР в 1997 году; Унифицированный закон о структурировании 
рынка ценных бумаг, подготовленный Организацией по унификации 
коммерческого права в Африке в 1997 году; исследование по вопросу о 
реформе законодательства об обеспеченных сделках в Азии, подготовленное 
Азиатским банком развития в 2000 году2; Конвенция Организации 
Объединенных Наций об уступке дебиторской задолженности в 
международной торговле3 ("Конвенция Организации Объединенных Наций об 
уступке"), принятая в 2001 году; Конвенция о международных гарантиях в 
отношении подвижного оборудования, принятая в 2001 году, и 
соответствующие протоколы к ней; Конвенция о праве, применимом к 
определенным правам в отношении опосредованно удерживаемых ценных 
бумаг, принятая Гаагской конференцией по международному частному праву в 
2001 году; Межамериканский типовой закон об обеспеченных сделках, 
подготовленный Организацией американских государств (ОАГ) в 2002 году; 
Руководство ЮНСИТРАЛ по вопросам несостоятельности, разработка 
которого была завершена в 2004 году; и предварительный проект конвенции 
УНИДРУА об унифицированных материально-правовых нормах, касающихся 
опосредованно удерживаемых ценных бумаг. 
 
 

 B. Терминология и правила толкования 
 
 

13. В настоящем Руководстве используется терминология, призванная 
передать понятия, лежащие в основе эффективного режима обеспеченных 
сделок. Используемые термины не взяты из какой-либо конкретной правовой 
системы. Даже в том случае, когда какой-либо термин, как представляется, 

__________________ 

 2 См. Law and Policy Reform at the Asian Development Bank 2000, vol. I (Manila, Asian 
Development Bank, April 2000). 

 3 Ibid., Sales No. E.04.V.14. 
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совпадает с термином, используемым в конкретном внутреннем 
законодательстве, смысл, вкладываемый в такой термин, может быть иным. 
Вместо этого в Руководстве представлены определения, придающие каждому 
ключевому термину конкретный смысл. Важно отметить, что многие 
определения также устанавливают рамки применения содержащихся в 
Руководстве рекомендаций, в которых этих термины используются. В 
некоторых рекомендациях используются термины, которые определены в таких 
рекомендациях, а содержание ряда терминов, определения которых даны в 
настоящей главе, дополнительно прорабатывается в тех рекомендациях, где 
используются указанные термины. Таким образом, сфера применения и 
содержание каждой рекомендации зависят от значения используемых 
терминов, имеющих соответствующие определения.  

14. Применяемый в Руководстве подход, который предусматривает 
использование определенных терминов, призван содействовать 
формулированию точных сообщений, не зависящих от какой-либо конкретной 
внутренней правовой системы, с тем чтобы обеспечить одинаковое понимание 
читателями Руководства содержащихся в нем рекомендаций с использованием 
общей терминологии и концептуальных рамок. Следует внимательно 
знакомиться с определениями и опираться на них во всех случаях, когда 
встречается определенный термин.  

15. Хотя термины как таковые не являются императивным элементом 
рекомендаций, содержащихся в Руководстве, основанное на Руководстве 
законодательство, как правило, будет включать конкретные определения 
используемых терминов. Даже в тех случаях, когда используемые в 
законодательстве термины отличаются от терминов, используемых в 
Руководстве, могут использоваться определения, представленные в 
терминологии. Это позволит избежать непреднамеренного изменения существа 
и с максимальной степенью вероятности изначально обеспечит одинаковое 
понимание используемых терминов с целью достижения максимального 
единообразия в их толковании сразу же после вступления в силу нового 
законодательства. Использование терминов и, что особенно важно, 
определений, содержащихся в Руководстве, также будет способствовать 
согласованию правовых норм, регулирующих обеспечительные права.  

16. Союз "или" не носит исключающего характера; используемая форма 
единственного числа также имеет значение множественного числа, и наоборот; 
слова "включает" и "включая" не говорят о том, что перечень является 
исчерпывающим; слово "может" означает разрешение, а слова "должен" и 
"следует" – предписание; слова "такие как" и "например" должны толковаться 
так же, как и слова "включает" или "включая". Термин "кредиторы" следует 
толковать как обозначающий кредиторов в принимающем закон государстве и 
иностранных кредиторов, если не указано иное. Ссылки на "лицо" относятся 
как к физическим, так и к юридическим лицам, если не указано иное.  

17. Некоторые государства могут принять решение об осуществлении 
содержащихся в Руководстве рекомендаций посредством принятия отдельного 
всеобъемлющего закона (метод, который с большей вероятностью 
обеспечивает последовательность и исключение ошибок, связанных с 
упущениями или неправильным пониманием), в то время как другие 
государства, возможно, будут стремиться к тому, чтобы изменить действующий 
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свод законов путем включения в различных местах конкретных норм. 
В Руководстве, независимо от используемого метода осуществления, в ссылках 
на весь свод рекомендованных норм используются слова "право" или 
"настоящее право". 

18. В Руководстве термин "право" также используется и в других различных 
контекстах. Если однозначно не указано иное, во всем тексте Руководства: 
а) все ссылки на право означают как статутное, так и нестатутное право; b) все 
ссылки на право означают внутреннее право, исключая нормы международного 
частного права (во избежание обратной отсылки); с) все ссылки на "право", 
иное, чем "право, регулирующее обеспеченные сделки", относятся ко всей 
совокупности правовых норм соответствующего государства (будь то 
материальных или процессуальных), иной, нежели охватывающая правовые 
нормы, регулирующие обеспеченные сделки (будь то ранее существовавшие 
или недавно принятые либо измененные во исполнение рекомендаций, 
содержащихся в Руководстве); d) все ссылки на "право, регулирующее 
оборотные инструменты" означают не только специальный закон или свод 
законов, именуемый "законодательством, регулирующим оборотные 
инструменты", и включают также все нормы договорного и иного общего 
права, которые могут быть применены к сделкам и ситуациям, связанным с 
оборотными инструментами (это же касается аналогичных выражений); и 
e) все ссылки на "законодательство о несостоятельности" также являются 
всеохватывающими, но означают лишь право, которое может быть 
применимым после открытия производства по делу о несостоятельности. 

19. В нижеследующих пунктах приводятся определения основных 
используемых терминов и объясняется основное значение, вкладываемое в них 
в настоящем Руководстве. Смысл этих терминов уточняется при их 
использовании в последующих главах. В этих главах также определяются и 
используются дополнительные термины (как, например, в главе XI о 
несостоятельности; см. A/CN.9/631/Add.8). Представленные определения 
следует изучать параллельно с соответствующими рекомендациями. Ниже 
приведены определения основных терминов: 

 a) "Признание" в отношении поступлений по независимому 
обязательству означает, что гарант/эмитент, подтверждающее или назначенное 
лицо, которое произведет платеж или иным образом предоставит стоимость по 
получении средств по независимому обязательству, в одностороннем порядке 
или по договоренности: 

 i) признали или дали согласие (вне зависимости от того, как 
засвидетельствовано это признание или согласие) на создание в пользу 
обеспеченного кредитора обеспечительного права (выраженного в виде 
уступки или иным образом) в поступлениях по независимому 
обязательству; или 

 ii) взяли на себя обязательство выплатить или предоставить стоимость 
обеспеченному кредитору по предъявлении требования платежа 
(получении средств) по независимому обязательству; 

 b) "Лицо, финансирующее приобретение" – термин, используемый 
только в контексте неунитарного подхода к правам в финансовых средствах, 
предоставленных для целей приобретения, – означает лицо, обладающее 
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правом в финансовых средствах, предоставленных для целей приобретения (и, 
таким образом, включает продавца, удерживающего правовой титул, 
арендодателя по финансовой аренде и лицо, по отношению к которому принято 
обязательство в рамках сделок по аренде с правом выкупа, либо кредитора в 
рамках любой другой сделки по финансированию приобретения и любой 
другой сделки, описанной в подпунктах iii) и iv) определения c)); 

 c) "Право в финансовых средствах, предоставленных для целей 
приобретения" – термин, используемый только в контексте неунитарного 
подхода к правам в финансовых средствах, предоставленных для целей 
приобретения, – означает любое из следующих прав: 

 i) право на удержание правового титула; 

 ii) право арендодателя в условиях финансовой аренды; 

 iii) удерживаемое право собственности и смежные права, которые 
возникают в связи с заключением любого соглашения, позволяющего 
лицу получить во владение или использовать материальное имущество, 
не относящееся к категории оборотных инструментов или оборотных 
документов, и на основании которых в соответствии с указанным 
соглашением правовой титул на это имущество не переходит безотзывно 
к лицу, владеющему данным имуществом или использующему его, до 
уплаты его цены и в случае невыполнения указанного условия; и 

 iv) право, обеспечиваемое любым соглашением, в соответствии с 
которым кредитор, предоставивший кредит, который позволяет лицу 
получить во владение или использовать материальное имущество, не 
относящееся к категории оборотных инструментов или оборотных 
документов, сохраняет за собой право стать окончательным владельцем 
данного имущества в порядке погашения обязательства по возврату 
денежных средств; 

 d) "Получатель, финансирующий приобретение" – термин, 
используемый только в контексте неунитарного подхода к правам в 
финансовых средствах, предоставленных для целей приобретения, – означает 
лицо, право которого в отношении активов подпадает под действие права в 
финансовых средствах, предоставленных для целей приобретения, и, 
следовательно, включает покупателя, участвующего в сделке купли-продажи с 
удержанием правового титула, финансового арендатора или кредитора в 
рамках любой другой сделки по финансированию приобретения; 

 e) "Обеспеченный кредитор, финансирующий приобретение" в 
контексте как унитарного, так и неунитарного подхода к правам в финансовых 
средствах, предоставленных для целей приобретения, означает обеспеченного 
кредитора, который обладает приобретательским обеспечительным правом и, в 
контексте унитарного подхода, включает продавца, удерживающего правовой 
титул, арендодателя по финансовой аренде, арендодателя, участвующего в 
сделке по аренде с правом выкупа, или иное лицо, финансирующее 
приобретение; 

 f) "Приобретательское обеспечительное право" в контексте как 
унитарного, так и неунитарного подхода к правам в финансовых средствах, 
предоставленных для целей приобретения, означает обеспечительное право в 
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материальном имуществе, не относящемся к категории оборотных 
инструментов или оборотных документов, которое обеспечивает обязательство 
уплатить любую неоплаченную часть покупной цены имущества либо другое 
принятое обязательство или кредит, предоставленный иным путем, с целью 
наделить лицо, предоставляющее право, возможностью приобрести данное 
имущество. Приобретательское обеспечительное право необязательно 
определяется таким образом. В соответствии с унитарным подходом данный 
термин включает права кредитора в отношении имущества в рамках сделок 
купли-продажи с удержанием правового титула, аренды с правом выкупа, 
финансовой аренды или иных сделок по финансированию приобретения; 

 g)  "Цессионарий" означает лицо, в пользу которого совершается 
уступка дебиторской задолженности; 

 h)  "Уступка" означает создание обеспечительного права в дебиторской 
задолженности и включает простую передачу дебиторской задолженности. 
Создание обеспечительного права в дебиторской задолженности включает 
простую передачу посредством обеспечения; 

 i)  "Цедент" означает лицо, совершающее уступку дебиторской 
задолженности; 

 j)  "Принадлежности недвижимого имущества" означают материальное 
имущество, которое настолько физически присоединено к недвижимому 
имуществу, что может считаться недвижимым имуществом, не утрачивая при 
этом присущих ему характеристик движимого имущества, согласно правовым 
нормам государства, в котором находится такое недвижимое имущество; 

 k)  "Принадлежности движимого имущества" означают материальное 
имущество, которое настолько физически присоединено к другому 
материальному имуществу, что может считаться частью этого движимого 
имущества, не утрачивая при этом присущих ему характеристик, согласно 
иным нормам права, нежели это законодательство; 
 l)  "Банковский счет" означает содержащийся в банке счет, на который 
могут депонироваться или кредитоваться средства. Этот термин включает 
чековые и другие текущие счета, а также сберегательные или срочные 
депозитные счета. Данный термин не включает требование к банку, 
возникающее на основании правовых норм, регулирующих оборотные 
инструменты. 

 Право на выплату средств, кредитованных на банковский счет, охватывает 
право на выплату средств, переведенных на внутренний счет банка, и не 
применяется к какому-либо обязательству в отношении банка. Средства, 
перечисленные банку в порядке предполагаемого возмещения по обязательству 
произвести будущий платеж, которое банк принял в рамках своей обычной 
банковской деятельности, также включаются в это понятие в случае, когда 
лицо, которое дало инструкции банку, имеет право востребовать эти средства, 
если банк не произведет будущего платежа; 

 m) "Конкурирующий заявитель требования" означает: 
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 i) другого обеспеченного кредитора, обладающего обеспечительным 
правом в тех же обремененных активах (первоначально обремененных активах 
или поступлениях от них);  

 ii) в контексте неунитарного подхода в отношении прав в финансовых 
средствах, предоставленных для целей приобретения, продавца, арендодателя 
по финансовой аренде или иное лицо, финансирующее приобретение тех же 
обремененных активов, которое сохранило правовой титул на них; 

 iii) другого кредитора лица, предоставляющего право, который заявляет 
право в тех же обремененных активах (например, в силу закона, изъятия, 
конфискации или аналогичной процедуры);  

 iv) управляющего в деле о несостоятельности в случае 
несостоятельности лица, предоставляющего право (в главе, посвященной 
несостоятельности, используется выражение "несостоятельность должника" по 
соображениям необходимости обеспечения соответствия с терминологией, 
используемой в Руководстве ЮНСИТРАЛ для законодательных органов по 
вопросам законодательства о несостоятельности); или 

 v) любого покупателя или иного получателя (включая арендатора или 
владельца лицензии) обремененных активов; 

 n)  "Подтверждающее лицо" означает банк или иное лицо, которое 
выдает свое собственное независимое обязательство в дополнение к 
независимому обязательству гаранта/эмитента. 

 В соответствии с подпунктом е) статьи 6 Конвенции Организации 
Объединенных Наций о независимых гарантиях и резервных аккредитивах4 
("Конвенция Организации Объединенных Наций о гарантиях") подтверждение 
дает бенефициару возможность требовать платежа не от гаранта/эмитента, а от 
подтверждающего лица в соответствии с условиями подтвержденного 
независимого обязательства; 

 o) "Потребительские товары" означают товары, которые лицо, 
предоставляющее право, использует или намерено использовать в личных, 
семейных или бытовых целях; 

 p) Право "контроля" в отношении поступлений по независимому 
обязательству возникает: 

 i) автоматически с момента создания обеспечительного права, если 
обеспеченный кредитор является гарантом/эмитентом, подтверждающим 
или назначенным лицом; или 

 ii) если гарант/эмитент, подтверждающее или назначенное лицо 
совершили признание в пользу обеспеченного кредитора; 

 q) Право "контроля" в отношении права на выплату средств, 
зачисленных на банковский счет, возникает: 

 i) автоматически с момента создания обеспечительного права, если 
обеспеченный кредитор является депозитарным банком; 

__________________ 

 4 Издание Организации Объединенных Наций, в продаже под № R.97.V.12. 
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 ii) если депозитарный банк заключил должным образом 
засвидетельствованное соглашение о контроле с лицом, 
предоставляющим право, и обеспеченным кредитором, в соответствии с 
которым депозитарный банк согласился следовать инструкциям 
обеспеченного кредитора в отношении права на выплату средств, 
зачисленных на банковский счет, без дополнительного согласия лица, 
предоставляющего право; или 

 iii) если владельцем счета является обеспеченный кредитор. 

 Депозитарный банк не обязан заключать соглашение о контроле. Кроме 
того, права обеспеченного кредитора будут ограничены правами и 
обязанностями депозитарного банка в соответствии с законами и практикой, 
регулирующими банковские счета. Соглашение о контроле также содержит 
требование о согласии лица, предоставляющего право (а также депозитарного 
банка), и при этом лицо, предоставляющее право, сохраняет за собой право 
распоряжаться средствами на банковском счете до тех пор, пока обеспеченный 
кредитор не даст иные инструкции депозитарному банку (хотя по некоторым 
соглашениям о контроле средства будут заблокированы с момента заключения 
соглашения о контроле). Сюда относятся ситуации, когда: а) существующий 
счет передается обеспеченному кредитору; b) обеспеченный кредитор 
достигает договоренности с лицом, предоставляющим право, о том, что 
средства должны быть депонированы на счет, который будет открыт позднее; и 
с) обеспеченный кредитор является единственным владельцем счета (а не 
просто владельцем совместного счета); 

 r)  "Должник" означает лицо, которое должно исполнить обеспеченное 
обязательство, и включает лиц, принявших на себя вторичные обязательства, 
таких как гаранты обеспеченного обязательства. Должник может быть или не 
быть тем лицом, которое предоставляет обеспечительное право обеспеченному 
кредитору (см. определение термина "лицо, предоставляющее право"); 

 s)  "Должник по дебиторской задолженности" означает лицо, 
ответственное за выплату дебиторской задолженности. "Должник по 
дебиторской задолженности" включает гаранта или иное лицо, принявшее на 
себя вторичное обязательство в отношении дебиторской задолженности. 

 Гарант, обеспечивающий дополнительную гарантию, не только является 
должником по дебиторской задолженности, выплату которой он гарантировал, 
но и должником по дебиторской задолженности, образуемой гарантией, 
поскольку гарантия как таковая является дебиторской задолженностью 
(т. е. существуют две дебиторские задолженности); 

 t) "Обремененные активы" означают материальное или 
нематериальное имущество, на которое распространяется обеспечительное 
право; 

 u) "Оборудование" означает материальное имущество, используемое 
каким-либо лицом в процессе функционирования его коммерческого 
предприятия; 

 v) "Финансовая аренда" означает аренду, по истечении срока которой: 
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 i) арендатор автоматически становится владельцем материального 
имущества, не относящегося к категории оборотных инструментов или 
оборотных документов, которое сдается в аренду; 

 ii) арендатор может приобрести активы, сдаваемые в аренду, уплатив за 
них сумму, не превышающую их номинальной цены; или 

 iii) сдаваемое в аренду материальное имущество имеет только 
номинальную остаточную стоимость. 

Данный термин включает соглашение об аренде с правом выкупа; 

 w) "Лицо, предоставляющее право", означает лицо, которое создает 
обеспечительное право в одном или нескольких своих активах в пользу 
обеспеченного кредитора для обеспечения либо своего собственного 
обязательства, либо обязательства другого лица (см. определение термина 
"должник по дебиторской задолженности"). В контексте унитарного подхода 
"лицо, предоставляющее приобретательское обеспечительное право" включает 
покупателя, участвующего в сделке купли-продажи с удержанием правового 
титула, покупателя, участвующего в сделке по аренде с правом выкупа, 
финансового арендатора или лицо, предоставляющее право, в рамках сделки 
по кредитованию покупной цены. Поскольку общие рекомендации, 
содержащиеся в Руководстве, применяются не только в отношении 
обеспечительных прав в дебиторской задолженности, но и в отношении 
передачи обеспечения и простой передачи дебиторской задолженности, если не 
указано иное, ссылки на "лицо, предоставляющее право" в общих 
рекомендациях также относятся к "цеденту" (см. определение термина 
"должник"); 

 x) "Гарант/эмитент" означает банк или иное лицо, которое выдает 
независимое обязательство; 

 y) "Независимое обязательство" означает аккредитив (коммерческий 
или резервный), подтверждение аккредитива, независимую гарантию (включая 
гарантию по требованию, по первому требованию, банковскую гарантию или 
контргарантию) или любое другое обязательство, признаваемое независимым 
согласно правовым нормам или правилам практики, например согласно 
Конвенции Организации Объединенных Наций о гарантиях, 
Унифицированным правилам и обычаям для документарных аккредитивов, 
Правилам международной практики резервных аккредитивов и 
Унифицированным правилам для гарантий по требованию; 

 z) "Суд по делам о несостоятельности" означает судебный или иной 
орган, компетентный осуществлять контроль или надзор за производством по 
делу о несостоятельности; 

 aa)  "Имущественная масса в деле о несостоятельности" означает активы 
и права должника, которые находятся под контролем или надзором 
управляющего в деле о несостоятельности и являются предметом производства 
по делу о несостоятельности; 

 bb)  "Производство по делу о несостоятельности" означает коллективное 
судебное или административное производство для целей реорганизации или 
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ликвидации коммерческого предприятия должника, которое проводится в 
соответствии с законодательством о несостоятельности; 

 cc)  "Управляющий в деле о несостоятельности" означает лицо или 
учреждение, на которое возложены функции по управлению имущественной 
массой в деле о несостоятельности; 

 dd)  "Нематериальное имущество" означает все виды движимого 
имущества, иные, нежели материальное имущество, и включает 
нематериальные права, дебиторскую задолженность и права на исполнение 
иных обязательств, нежели дебиторская задолженность; 

 ee)  "Интеллектуальная собственность" означает авторские права, 
товарные знаки, патенты, знаки обслуживания, коммерческие тайны и 
промышленные образцы, а также любые другие активы, которые считаются 
интеллектуальной собственностью в соответствии с внутренним 
законодательством принимающего закон государства или международным 
соглашением, стороной которого оно является;  

 ff)  "Инвентарные запасы" означают материальное имущество, 
удерживаемое для продажи или аренды в ходе обычной коммерческой 
деятельности лица, предоставляющего право, а также сырьевые материалы и 
полуфабрикаты (незавершенные работы); 

 gg)  "Эмитент" оборотного документа означает лицо, обязующееся 
передать материальное имущество, о котором идет речь в документе, в 
соответствии с нормами права, регулирующими оборотные документы. 

 В случае так называемого коносамента на смешанные перевозки (если он 
может рассматриваться как оборотный документ согласно применимому праву) 
"эмитентом" может быть лицо, которое выступает субподрядчиком на 
различных этапах перевозки грузов для других лиц, но тем не менее несет 
ответственность за перевозку и за любой ущерб, который может быть 
причинен в ходе перевозки; 

 hh)  "Осведомленность" означает фактическую осведомленность; 

 ii)  "Масса или продукт" означает предметы материального имущества – 
иные, нежели денежные средства, – которые настолько физически связаны или 
объединены между собой, что теряют присущие им индивидуальные 
характеристики; 

 jj)  "Денежные средства" означают валюту любого государства, в 
настоящее время выступающую в качестве законного платежного средства. В 
эту категорию не входят средства, зачисленные на банковский счет, или 
оборотные инструменты, например чеки; 

 kk)  "Оборотный документ" означает документ, например складскую 
расписку или коносамент, который воплощает в себе право на получение 
материального имущества и удовлетворяет требованиям обращаемости 
согласно правовым нормам, регулирующим оборотные документы; 

 ll)  "Оборотный инструмент" означает инструмент, например чек, 
переводной или простой вексель, который воплощает в себе право на платеж и 
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удовлетворяет требованиям обращаемости согласно правовым нормам, 
регулирующим оборотные инструменты; 

 mm)  "Назначенное лицо" означает банк или иное лицо, которое указано в 
независимом обязательстве по названию или категории (например, "любой 
банк в стране Х") как назначенное для предоставления стоимости по 
независимому обязательству и которое действует согласно этому назначению, а 
также, в случае не ограниченного условиями доступа независимого 
обязательства, любой банк или иное лицо; 

 nn)  "Непосессорное обеспечительное право" означает обеспечительное 
право в: i) материальном имуществе, не находящемся в фактическом владении 
обеспеченного кредитора или иного лица, которое удерживает материальное 
имущество в интересах обеспеченного кредитора, или ii) нематериальном 
имуществе; 

 oo)  "Уведомление" означает сообщение в письменной форме; 

pp)  "Уведомление об уступке" означает сообщение в письменной форме, в 
котором разумно идентифицируются уступленная дебиторская задолженность 
и цессионарий; 

 qq)  "Первоначальный договор" в контексте уступки означает договор 
между цедентом и должником по дебиторской задолженности, на основании 
которого возникает дебиторская задолженность. В отношении недоговорной 
дебиторской задолженности "первоначальный договор" означает недоговорный 
источник дебиторской задолженности; 

 rr)  "Владение", за исключением использования этого термина в 
рекомендациях 29 и 52–54 применительно к эмитенту оборотного документа, 
означает фактическое владение материальным имуществом, осуществляемое 
каким-либо лицом, агентом или служащим этого лица или независимым лицом, 
которое признает, что оно удерживает имущество в пользу этого лица. Этот 
термин не включает в себя конструктивное, фиктивное, предполагаемое или 
символическое владение; 

 ss)  "Посессорное обеспечительное право" означает обеспечительное 
право в материальном имуществе, находящемся в фактическом владении 
обеспеченного кредитора или иного лица (не должника и не другого лица, 
предоставляющего право), которое удерживает активы в интересах обеспеченного 
кредитора;  

 tt)  "Приоритет" означает право какого-либо лица на получение 
экономической выгоды от своего обеспечительного права в обремененных 
активах в преференциальном порядке по отношению к конкурирующим 
заявителям требований; 

 uu)  "Поступления" означают все то, что получено в связи с 
обремененными активами, включая полученное в результате продажи или иной 
реализации, инкассирования, аренды, по лицензии, поступления от 
поступлений, гражданские и естественные плоды, дивиденды, распределяемые 
средства, страховые поступления и поступления по требованиям, возникшим в 
связи с дефектом, повреждением или потерей обремененных активов; 
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 vv)  "Поступления по независимому обязательству" означают право на 
получение причитающегося платежа, акцептованной тратты или отсроченного 
платежа или иного ценного предмета, которые в каждом случае должны 
оплачиваться или выдаваться гарантом/эмитентом, подтверждающим или 
назначенным лицом в порядке предоставления стоимости в связи с выплатой 
средств по независимому обязательству. Данный термин также включает право 
обратиться к банку, производящему расчеты, с просьбой относительно 
приобретения оборотного инструмента или документа согласно 
соответствующему представлению. Этот термин не включает: 

 i) право на выплату средств (т. е. на требование платежа) по 
независимому обязательству; или 

 ii)  то, что получено после исполнения независимого обязательства или 
после реализации поступлений по независимому обязательству (т. е. 
поступлений в результате инкассации или реализации поступлений по 
независимому обязательству). 

 В определении употребляется выражение "поступления по независимому 
обязательству" в целях обеспечения согласованности с терминологией, которая 
обычно используется в нормах права и правилах практики, касающихся 
независимых обязательств. Термин, используемый в настоящем Руководстве, 
означает право лица, предоставляющего право, в качестве бенефициара по 
независимому обязательству на получение какого-либо платежа или какой-
либо другой стоимости, предоставляемой по этому независимому 
обязательству, при условии осуществления бенефициаром представления, 
соответствующего условиям данного обязательства. Этот термин не включает 
сами поступления, т. е. то, что было фактически получено после выполнения 
обязательства о выплате средств гарантом/эмитентом, подтверждающей 
стороной или назначенным лицом (получение бенефициаром какой-либо 
стоимости от банка, производящего расчеты, не должно рассматриваться как 
выполнение или реализация такого обязательства) или после реализации права 
на истребование средств по независимому обязательству. 

 Под термином "поступления по независимому обязательству" понимается 
право на получение, несмотря на то, что термин "поступления", используемый 
в правовых нормах и правилах практики, касающихся независимых 
обязательств, может относиться либо к праву на получение, либо к тому, что 
получено по независимому обязательству, а также несмотря на то, что термин 
"поступления", используемый в других положениях Руководства, относится к 
тому, что получено. Существует различие между обеспечительным правом в 
поступлениях по независимому обязательству (как первоначально 
обремененных активах) и обеспечительным правом в "поступлениях" 
(ключевая концепция Руководства) от активов, охватываемых Руководством; 

 ww) "Дебиторская задолженность" означает право на платеж по 
денежному обязательству, за исключением прав на платеж по оборотному 
инструменту, обязательство произвести выплату по независимому 
обязательству и обязательство банка выплатить средства, зачисленные на 
банковский счет; 

 xx) "Право на удержание правового титула" – термин, используемый 
только в контексте неунитарного подхода, – означает право продавца в 



 

 19 
 

 A/CN.9/631/Add.1

материальном имуществе, не относящемся к категории оборотных 
инструментов или оборотных документов, по соглашению с покупателем, в 
силу которого правовой титул на материальное имущество не передается 
продавцом покупателю до тех пор, пока не будет выполнено условие, в 
соответствии с которым должна быть оплачена неоплаченная часть покупной 
цены этого имущества; 

 yy) "Обеспеченный кредитор" означает кредитора, обладающего 
обеспечительным правом. Применительно к дебиторской задолженности 
данный термин означает "цессионария дебиторской задолженности" (см. 
определение термина "уступка"); 

 zz) "Обеспеченное обязательство" означает обязательство, обеспеченное 
обеспечительным правом; 

 aaa) "Обеспеченная сделка" означает сделку, которая создает 
имущественное (в отличие от личного) обеспечительное право в движимом 
имуществе (в отличие от недвижимого имущества); 

 bbb) "Соглашение об обеспечении" означает соглашение между лицом, 
предоставляющим право, и кредитором – независимо от формы или 
используемой терминологии, – которое создает обеспечительное право; 

 ccc) "Обеспечительное право" означает имущественное право в 
движимом имуществе и принадлежностях, которое создается на основании 
соглашения и выступает в качестве обеспечения платежа или иного 
исполнения одного или нескольких обязательств, независимо от того, 
называют ли его стороны обеспечительным правом. В контексте унитарного 
подхода данный термин включает в себя как приобретательские, так и 
неприобретательские обеспечительные права, однако в контексте неунитарного 
подхода он не распространяется на право в финансовых средствах, 
предоставленных для целей приобретения. Применительно к дебиторской 
задолженности обеспечительное право означает также право цессионария (см. 
определение термина "уступка" и другие представленные ниже определения, 
касающиеся уступок дебиторской задолженности); 

 ddd) "Последующая уступка" означает уступку, совершенную 
первоначальным или любым другим цессионарием. В случае последующей 
уступки лицо, совершившее ее, является цедентом, а лицо, в пользу которого 
совершается эта уступка, является цессионарием; и 

 eee) "Материальное имущество" означает все виды материального 
движимого имущества. В число категорий материального имущества входят 
инвентарные запасы, оборудование, принадлежности, оборотные инструменты 
и оборотные документы и денежные средства. 
 
 

 I. Ключевые цели эффективного и действенного режима 
обеспеченных сделок 
 
 

20. Чтобы предусмотреть практичные, эффективные решения, в Руководстве 
рассматриваются и развиваются нижеследующие ключевые цели и темы, 
связанные с эффективным и действенным режимом обеспеченных сделок. Эти 



 

20  
 

A/CN.9/631/Add.1  

цели призваны обеспечить широкие программные рамки для создания и 
развития такого режима и могут быть отражены в преамбуле закона, 
принимаемого государствами. Указанные цели следует принимать во внимание 
при интерпретации положений закона (пример использования данного подхода 
см. в частности в пункте 1 статьи 7 Конвенции Организации Объединенных 
Наций об уступке). 
 
 

 A. Содействие развитию кредитования под обеспечение 
 
 

21. Первоочередная цель Руководства состоит в содействии получению 
лицами в тех правовых системах, которые принимают законодательство на 
основе содержащихся в Руководстве рекомендаций, недорогостоящего кредита 
под обеспечение, что позволит этим лицам и экономике в целом реализовать 
экономические выгоды, которые дает доступ к такому кредитованию 
(см. пункт 2, выше). 
 
 

 B. Предоставление возможности использовать полную стоимость, 
воплощенную в разнообразных активах, для поддержки 
кредита при осуществлении широкого круга обеспеченных 
сделок 
 
 

22. Залог успеха правового режима, регулирующего обеспеченные сделки, 
заключается в том, чтобы дать широкому кругу коммерческих предприятий 
возможность использовать полную стоимость, воплощенную в их активах, для 
получения кредита в рамках разнообразных кредитных сделок. В Руководстве 
подчеркивается важное значение всеобъемлющего характера регулирования 
для достижения этой цели посредством: а) разрешения использовать самые 
разнообразные активы (включая существующие и будущие активы) в качестве 
обремененных активов; b) разрешения использовать обеспечительные права в 
обремененных активах для обеспечения самых различных обязательств 
(включая будущие и условные, денежные и неденежные обязательства); и 
с) создания для широкого круга должников, кредиторов и кредитных операций 
возможности пользоваться преимуществами, которые дает такой правовой 
режим. 
 
 

 C. Предоставление сторонам возможности просто и эффективно 
получать обеспечительные права 
 
 

23. Стоимость кредита снижается, если получение обеспечительных прав не 
сопряжено с трудностями. По этой причине в Руководстве предлагаются 
методы рационализации процедур получения обеспечительных прав и иные 
способы снижения издержек, связанных с заключением сделки. Такие методы 
включают: устранение излишних формальностей; применение единого метода 
создания обеспечительных прав вместо многообразия механизмов обеспечения 
для различных категорий обремененных активов; и разрешение создавать 
обеспечительные права в будущих активах и осуществлять будущее 
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кредитование без какой-либо дополнительной документации или 
дополнительных действий сторон. 
 
 

 D. Обеспечение равного статуса различных источников кредита 
и различных форм обеспеченных сделок 
 

24. Поскольку здоровая конкуренция между всеми потенциальными 
кредиторами является эффективным способом снижения стоимости кредита, в 
Руководстве рекомендуется, чтобы режим обеспеченных сделок гарантировал 
равный статус для разных кредиторов, включая банки и другие финансовые 
учреждения, и поставщиков, а также внутренних и иностранных кредиторов. 
 
 

 E. Признание действительности непосессорных обеспечительных 
прав 
 
 

25. Поскольку предоставление обеспечительного права не должно затруднять 
для должника или иного лица, предоставляющего право, продолжение его 
деловых операций или лишать его такой возможности, в Руководстве 
рекомендуется, чтобы правовой режим предусматривал использование 
непосессорных обеспечительных прав в самых различных активах в сочетании 
с каким-либо механизмом в форме публичной регистрации, обеспечивающей 
уведомление третьих сторон о возможном существовании таких 
обеспечительных прав. 
 
 

 F. Повышение степени предсказуемости и прозрачности 
в отношении прав, служащих целям обеспечения, посредством 
предоставления возможности для регистрации уведомления 
в общем реестре обеспечительных прав 
 
 

26. Поскольку эффективный режим обеспеченных сделок также должен 
поощрять ответственное поведение всех сторон обеспеченной сделки, в 
Руководстве ставится цель способствовать предсказуемости и прозрачности, с 
тем чтобы стороны могли оценивать все соответствующие правовые вопросы и 
предвидеть соответствующие последствия несоблюдения применимых норм, и 
в то же время учитывать соображения конфиденциальности и следовать им. 
Основной способ достижения этой цели состоит в создании общего реестра 
обеспечительных прав для регистрации уведомлений об обеспечительных 
правах. 
 
 

 G. Установление ясных и предсказуемых правил приоритетности 
 
 

27. Ценность обеспечительного права в активах для кредитора снижается или 
сводится на нет, если он не может в момент заключения сделки установить 
приоритетность своего права в таких активах по отношению к правам других 
кредиторов (включая управляющего в деле о несостоятельности). По этой 
причине в Руководстве предлагается создать общий реестр обеспечительных 
прав и на основе такого реестра установить ясные правила, позволяющие 
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кредиторам достоверно, оперативно и экономично определять приоритетность 
своих обеспечительных прав уже на начальных этапах сделки. 
 
 

 H. Содействие предсказуемой и эффективной реализации прав 
кредиторов 
 
 

28. Ценность обеспечительного права для обеспеченного кредитора также 
снижается или сводится на нет в том случае, если он не может реализовать это 
право предсказуемым и эффективным образом в условиях экономии времени и 
средств. Поэтому в Руководстве предлагаются процедуры, позволяющие 
обеспеченным кредиторам принудительно реализовывать свои 
обеспечительные права с применением в соответствующих случаях судебных 
или других официальных процедур контроля, надзора или обжалования. В 
Руководстве также рекомендуется обеспечить четкую согласованность между 
законами государства, регулирующими обеспеченные сделки, и законами о 
несостоятельности в целях признания силы, приоритета и экономической 
стоимости обеспечительных прав, созданных до наступления 
несостоятельности, с соблюдением соответствующих норм законодательства о 
несостоятельности. 
 
 

 I. Обеспечение баланса интересов затрагиваемых лиц 
 
 

29. Поскольку обеспеченные сделки затрагивают интересы различных лиц, 
включая должника, других предоставляющих права лиц, конкурирующих 
кредиторов, таких как обеспеченные, привилегированные и необеспеченные 
кредиторы, покупателей и других получателей обремененных активов, а также 
интересы государства, в Руководстве предлагаются правила, учитывающие их 
законные интересы и направленные на сбалансированное достижение всех 
упомянутых целей. 
 
 

 J. Признание автономии сторон 
 
 

30. Поскольку эффективный режим обеспеченных сделок должен обладать 
максимальной гибкостью и охватывать широкий круг обеспеченных сделок, а 
также учитывать новые и развивающиеся виды таких сделок, в Руководстве 
подчеркивается необходимость сведения к минимуму императивных норм, с 
тем чтобы стороны могли приспосабливать условия своих обеспеченных 
сделок к своим конкретным потребностям. В то же время в Руководстве 
учитывается, что существуют и другие нормы права, которые могут защищать 
законные интересы потребителей или других лиц, и особо указывается, что 
режим обеспеченных сделок не должен иметь преимущественной силы по 
отношению к таким нормам. 
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 K. Гармонизация законов об обеспеченных сделках, включая 
нормы международного частного права 
 
 

31. Принятие законодательства, основанного на содержащихся в Руководстве 
рекомендациях, приведет к согласованию правового регулирования 
обеспеченных сделок (через принятие сходных материально-правовых норм, 
что будет способствовать трансграничному признанию обеспечительных прав). 
Этот результат уже сам по себе будет способствовать финансированию 
международной торговли и перемещению товаров и услуг через национальные 
границы. Кроме того, поскольку полное согласование национальных законов, 
регулирующих обеспеченные сделки, может оказаться недостижимым, 
особенно полезными для заключения трансграничных сделок являются нормы 
международного частного права. В любом случае нормы международного 
частного права полезны, например, для оказания обеспеченным кредиторам 
помощи в определении того, каким образом их обеспечительным правам может 
быть придана сила в отношении третьих сторон (например, в соответствии с 
правом местонахождения обремененных активов, правом местонахождения 
лица, предоставляющего право, или иными правовыми нормами). 
 
 

 II. Сфера применения и другие общие правила 
 
 

 A. Сфера применения 
 
 

32. Предусмотренный в Руководстве режим призван обеспечить единый 
всеобъемлющий режим для обеспеченных сделок, затрагивающий 
максимально широкий круг активов, участников, обеспеченных обязательств, 
обеспечительных и иных прав, а также финансовой практики. 
 

 1. Активы, участники, обязательства, обеспечительные и иные права 
 

33. Главное внимание в Руководстве уделяется таким важнейшим 
коммерческим активам, как коммерческие товары (инвентарные запасы и 
оборудование) и торговая дебиторская задолженность. В то же время авторы 
Руководства исходят из того, что все виды активов могут являться предметом 
залога, включая все нынешние и будущие активы коммерческого предприятия, 
и поэтому Руководство охватывает все активы, как материальные, так и 
нематериальные (см. A/CN.9/631, рекомендация 2, подпункт a)), за 
исключением тех, которые конкретно исключаются (см. A/CN.9/631, 
рекомендации 4–6).  

34. Руководство охватывает все виды движимых активов и принадлежностей, 
материальных или нематериальных, нынешних или будущих, включая 
инвентарные запасы, оборудование и другие товары, договорную и 
недоговорную дебиторскую задолженность, договорные неденежные 
требования, оборотные инструменты, оборотные документы, права на выплату 
средств, зачисленных на банковские счета, поступления по независимым 
обязательствам и права интеллектуальной собственности. В том что касается 
дебиторской задолженности (которая не включает оборотные инструменты, 
оборотные документы и банковские счета; см. определение "дебиторской 
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задолженности" в пункте 19, выше), общие рекомендации, дополненные 
рекомендациями в отношении дебиторской задолженности, применяются как к 
а) договорной и недоговорной дебиторской задолженности, за исключением 
того, что рекомендации 24 (сила оптовой уступки дебиторской задолженности 
и уступки будущего, частичного и неделимого интереса в дебиторской 
задолженности) и 111 (заверения цедента) не применяются к недоговорной 
дебиторской задолженности; так и b) договорным неденежным обязательствам. 
Однако права должников по договорным неденежным обязательствам 
охватываются иными, нежели рекомендуемыми в Руководстве, правилами. В 
отношении прав лиц, обязующихся по договорным неденежным 
обязательствам, применяются правовые нормы, отличные от норм права, 
рекомендуемых в Руководстве. 

35. В Руководстве подчеркивается необходимость наделения лиц, 
предоставляющих право, возможностью создавать обеспечительные права не 
только в имеющихся, но и в будущих активах или в "приобретенных 
впоследствии" активах (т. е. активах, приобретенных лицом, предоставляющим 
право, или созданных после заключения соглашения об обеспечении), не 
устанавливая при этом требования о том, чтобы лицо, предоставляющее право, 
или обеспеченный кредитор подписывали какие-либо дополнительные 
документы или предпринимали какие-либо дополнительные действия в 
момент, когда такие активы приобретаются или создаются. Такой подход 
соответствует, например, Конвенции Организации Объединенных Наций об 
уступке, в которой предусматривается создание обеспечительных прав в 
будущей дебиторской задолженности без необходимости принятия каких-либо 
дополнительных мер. Кроме того, в Руководстве рекомендуется признавать 
обеспечительное право во всех существующих и будущих активах 
коммерческого предприятия, предоставляющего право, по единому 
соглашению об обеспечении, как это уже предусматривается в некоторых 
правовых системах в форме "ипотеки предприятия" или комбинированного 
обременения залогом основных и оборотных средств, либо "обеспечительных 
прав в отношении всех активов".  

36. Cогласно Руководству должником, лицом, предоставляющим право, или 
обеспеченным кредитором может быть любое лицо, физическое или 
юридическое. Если специально не указывается другое, Руководство может 
также применяться к потребителям, поскольку не существует причин, по 
которым потребители должны быть лишены преимуществ предусмотренного в 
Руководстве режима. Вместе с тем, если предусмотренный в Руководстве 
режим вступает в коллизию с законодательством о защите потребителей, 
последнее обладает преимущественной силой. Государства, в которых 
отсутствует законодательство о защите потребителей, возможно, пожелают 
рассмотреть вопрос о том, затронет ли принятие законодательства, 
основанного на содержащихся в Руководстве рекомендациях, права 
потребителей и, таким образом, потребуется ли принятие законодательства о 
защите потребителей (см. A/CN.9/631, рекомендация 2, подпункт b)).  

37. В Руководстве также рекомендуется, чтобы в качестве предмета 
обременения могли использоваться самые различные обязательства, как 
денежные, так и неденежные. Кроме того, Руководство преследует цель 
охватить самый широкий круг сделок, которые выполняют обеспечительные 
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функции, включая сделки, связанные с посессорными и непосессорными 
обеспечительными правами (см. A/CN.9/631, рекомендация 2, подпункты c)  
и d)). 

38. В Руководстве рассматриваются обеспечительные права, созданные на 
договорной основе. В то же время в нем упоминаются и другие права, 
например те, которые предусматриваются законом или судебно-
процессуальными нормами для случаев, когда одно и то же имущество 
является предметом как обеспечительных прав, созданных на договорной 
основе, так и других прав, и когда законом должна устанавливаться 
относительная приоритетность таких прав (см. A/CN.9/631, рекомендации 89–
92). 

39. Для обеспечения всестороннего охвата всех механизмов, выполняющих 
обеспечительные функции, в Руководстве рассмотрены также права, которые, 
не являясь номинально обеспечительными правами, служат, тем не менее, 
целям обеспечения (например, простая передача правового титула на 
движимое имущество в обеспечительных целях, уступка дебиторской 
задолженности в обеспечительных целях и различные формы удержания 
правового титула (см. A/CN.9/631, рекомендация 2, подпункт с)). 

40. Единственными механизмами из тех, которые рассматриваются в 
Руководстве и которые не выполняют обеспечительные функции, являются 
механизмы, включающие простую передачу дебиторской задолженности. 
Такой подход оправдан в связи с необходимостью избежать вопросов 
квалификации и обеспечить применимость системы регистрации и правил 
определения приоритета, предусмотренных в Руководстве, ко всем формам 
уступок дебиторской задолженности (см. пункты 41–45, ниже). 
 

 2. Простая передача дебиторской задолженности 
 

41. Руководство не применяется в отношении механизмов, не выполняющих 
обеспечительные функции. Единственным исключением из этого правила 
является простая передача дебиторской задолженности, в отношении которой 
Руководство применяется с целью обеспечения охвата одними и теми же 
правилами всех уступок дебиторской задолженности (см. A/CN.9/631, 
рекомендации 3 и 162–164). Однако, поскольку определение "дебиторской 
задолженности" (определение "дебиторской задолженности" см. в пункте 19, 
выше) исключает права на платеж по оборотному инструменту, обязательство 
произвести выплату по независимому обязательству и обязательство банка 
выплатить средства, зачисленные на банковский счет, Руководство не 
применяется в отношении простой передачи таких активов (Руководство 
применяется, однако, в отношении передачи таких активов, если она 
производится в обеспечительных целях). 

42. Простая передача оборотных инструментов, поступления по независимым 
обязательствам и права на выплату средств, зачисленных на банковские счета, 
были исключены, поскольку в связи с ними возникают различные вопросы и 
требуются специальные правила (такие же соображения относились бы и к 
непосредственно удерживаемым ценным бумагам, если бы они охватывались 
Руководством.) Наряду с этим в случае дебиторской задолженности передача в 
виде обеспечения и простая передача будут конкурировать в отношении 
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приоритета на основании порядка регистрации. Вместе с тем дело обстоит 
иначе в отношении оборотных инструментов, поступлений по независимому 
обязательству и прав на выплату средств, зачисленных на банковский счет. В 
случае оборотного инструмента обеспеченный кредитор всегда может 
получить преимущественное право, вступив во владение этим инструментом. 
Аналогичным образом, в отношении поступлений по независимому 
обязательству и прав на выплату средств, зачисленных на банковский счет, 
обеспеченный кредитор всегда может получить преимущественное право 
благодаря праву контроля. 

43. В то время как принципы права, регулирующего обеспеченные сделки, 
можно легко сделать применимыми к простой передаче простого векселя и, 
возможно, переводного векселя, кроме чека, аналогично применению Руководства 
к простой передаче дебиторской задолженности, эти принципы не вполне 
подходят к простой передаче чеков. Этот последний предмет в достаточной 
степени охватывается правом, регулирующим оборотные инструменты, и правом, 
регулирующим банковскую инкассацию. 

44. Принимающее закон государство, которое хочет расширить сферу 
применения своего права, регулирующего обеспеченные сделки, для применения к 
простой передаче оборотных инструментов, являющихся простыми либо 
переводными векселями (и расширить определение "обеспечительного права" для 
охвата права получателя в такой сделке), может пожелать рассмотреть вопрос об 
установлении положения, согласно которому обеспечительное право, 
представляющее собой простую передачу такого оборотного инструмента, 
автоматически имело бы силу в отношении третьих сторон по совершении 
передачи. Такое правило помогло бы избежать нарушения сложившейся 
финансовой практики.  

45. Что касается приоритета такого обеспечительного права, то применяются 
общие принципы приоритетности. В частности, применяется общий принцип 
рекомендации 99. Как и в случае простой передачи дебиторской задолженности, 
простая передача такого оборотного инструмента должна приводить к реализации 
этого инструмента без дополнительного согласия цедента относительно прав лиц, 
принявших обязательства по оборотному документу, о чем говорится в главе Х по 
правам после неисполнения обязательств (см. A/CN.9/631/Add. 7). 

 3. Воздушные суда, железнодорожный подвижной состав, космические 
объекты, морские суда, ценные бумаги и интеллектуальная собственность 
 

46. Руководство не применяется к таким активам, как воздушные суда, 
железнодорожный подвижной состав, космические объекты, морские суда, а 
также к другим категориям подвижного оборудования, постольку поскольку 
такое имущество охватывается национальными законами и международными 
соглашениями, стороной которого является государство, принимающее 
законодательство на базе Руководства, а вопросы, охватываемые настоящим 
законодательством, рассматриваются в таких национальных законах и 
международных соглашениях (см. A/CN.9/631, рекомендация 4, подпункт a)). 
Ссылку на воздушные суда, железнодорожный подвижной состав, космические 
объекты и морские суда следует понимать в том смысле, который вкладывается 
в эти понятия в национальном законодательстве и касающихся их 
международных конвенциях.  
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47. Ввиду возрастающей важности и экономической ценности активов, 
представляющих собой интеллектуальную собственность, для компаний, 
стремящихся получить кредит под обеспечение, Руководство в принципе 
применяется к обеспечительным правам на интеллектуальную собственность. 
Вместе с тем, поскольку рекомендации готовились без учета вопросов 
интеллектуальной собственности, в случае какого-либо несоответствия с 
национальным законом или международными соглашениями, стороной которых 
является государство, Руководство не должно применяться (см. A/CN.9/631, 
рекомендация 4, подпункт b)). Для избежания такого несоответствия 
принимающее законодательство государство должно изучить существующие у 
него законы об интеллектуальной собственности и национальные законы и 
международные соглашения, стороной которых является государство, и, если 
рекомендации Руководства противоречат каким-либо из таких законов или 
конвенций [а конкретные вопросы, охватываемые рекомендациями Руководства, 
рассматриваются в таких национальных законах и международных соглашениях], 
в законодательстве государства, регулирующем обеспеченные сделки, должно 
быть подтверждено, что существующие законы и конвенции регулируют такие 
вопросы. При рассмотрении вопроса о том, уместны ли какие-либо коррективы к 
рекомендациям в той части, где они относятся к обеспечительным правам на 
интеллектуальную собственность, государству следует проанализировать 
каждое обстоятельство индивидуально и уделить должное внимание как 
установлению эффективного режима обеспеченных сделок, так и обеспечению 
защиты и осуществления прав интеллектуальной собственности в 
соответствии с национальными законами и международными соглашениями. 

48. Подпункты a) и b) рекомендации 4 были подготовлены с учетом того, 
существуют ли соответствующие специальные законы и международные 
соглашения, где рассматриваются конкретные вопросы, охватываемые настоящим 
законодательством. Так, в большинстве стран имеются реестры и подробно 
разработанные правила в отношении обеспечительных и других прав на морские 
суда, воздушные суда и другие виды подвижного оборудования, описываемых в 
рекомендации 4, подпункт а). Реестры либо созданы недавно, либо 
поддерживаются в актуальном состоянии в результате необходимости 
финансирования этих видов собственности. Все специальные законы и 
международные соглашения относительно подвижных товаров охватывают, с 
различной степенью точности, обеспечительные права. Различные виды 
интеллектуальной собственности, напротив, зачастую не регистрируются, или же 
реестры являются лишь свидетельством того, что то или иное право было выдано 
или признано правительством, и не рассчитаны на регистрацию обеспечительных 
прав. Наряду с этим некоторые виды интеллектуальной собственности 
традиционно не являются предметом обеспечительных прав, и право 
интеллектуальной собственности, как правило, не рассматривает специальные 
вопросы, охватываемые настоящим законодательством. 

49. Кроме того, Руководство не охватывает обеспечительных прав в ценных 
бумагах, поскольку характер ценных бумаг и их значение для 
функционирования финансовых рынков порождают широкий круг вопросов, 
которые заслуживают специального законодательного регулирования. 
Материально-правовые вопросы, касающиеся обеспечительных и иных прав в 
ценных бумагах, держателем которых является посредник, рассматриваются в 
проекте конвенции, подготовкой которого занимается в настоящее время 
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Международный институт по унификации частного права (УНИДРУА). 
Законодательство, применимое к ценным бумагам [сделки с которыми 
осуществляются через посредников], в Руководстве не рассматривается, 
поскольку они являются предметом Конвенции о праве, применимом к 
определенным правам в отношении опосредованно удерживаемых ценных 
бумаг. [Вместе с тем Руководство не охватывает ценные бумаги, сделки с 
которыми не осуществляются через посредника, ввиду важности таких ценных 
бумаг для обеспеченных сделок с участием малых и средних предприятий (см. 
A/CN.9/631, рекомендация 4, подпункт c)).] 

 [Примечание для Комиссии: Если Комиссия примет решение, что до 
проведения в будущем работы по ценным бумагам, сделки с которыми не 
осуществляются через посредника, такие ценные бумаги должны охватываться 
Руководством, в подпункте с) рекомендации 4 необходимо будет применить 
формулировки, аналогичные формулировкам подпункта а) или b), с тем чтобы 
обеспечить применение определенных положений законодательства по ценным 
бумагам по меньшей мере до тех пор, пока не будут подготовлены необходимые 
рекомендации, касающиеся конкретных активов, по ценным бумагам, сделки с 
которыми не осуществляются через посредника. Наряду с этим ценные бумаги, 
сделки с которыми не осуществляются через посредника, надо будет исключить 
из определения "дебиторской задолженности", с тем чтобы обеспечить 
неприменение правил по дебиторской задолженности к таким ценным бумагам. 
Кроме того, необходимо будет сделать ссылки на определения "ценных бумаг" и 
"ценных бумаг, сделки с которыми осуществляются через посредников", 
содержащиеся в предварительном проекте конвенции УНИДРУА о материально-
правовых нормах, касающихся опосредованно удерживаемых ценных бумаг (см. 
документ УНИДРУА, Study LXXXVIII-Doc. 57, ноябрь 2006 года, статья 1, 
подпункты a) и b)).]  

50. Руководство составлено таким образом, чтобы государства, принимающие 
законодательство, основанное на предусмотренном в нем режиме, могли 
одновременно принять положения текстов, разработанных УНИДРУА и 
Гаагской конференцией по частному международному праву, а также 
соответствующих текстов, подготовленных ЮНСИТРАЛ, таких как Конвенция 
Организации Объединенных Наций об уступке и Руководство ЮНСИТРАЛ по 
вопросам несостоятельности (см. пункт 12, выше). 
 

 4. Недвижимость 
 

51. Недвижимость (за исключением постоянных принадлежностей 
недвижимости, которые могут обременяться обеспечительными правами, 
охватываемыми Руководством) исключается по той причине, что в связи с ней 
возникают самые различные вопросы и что она является объектом 
специальной системы регистрации правовых титулов, построенной по 
принципу указания соответствующих активов, а не лица, предоставляющего 
право. 

52. Хотя недвижимое имущество исключено из сферы охвата Руководства как 
изначально обремененные активы, оно, тем не менее, может затрагиваться 
рекомендациями, содержащимися в Руководстве. Так, если обеспечительное 
право в закладной обеспечивает исполнение обязательства по дебиторской 
задолженности, оборотному инструменту или иным нематериальным активам и 
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эта дебиторская задолженность, оборотный инструмент или иные 
нематериальные активы уступлены, возникает обеспечительное право 
закладной. Это правило не затрагивает каких-либо прав третьих сторон, 
положений о приоритете или порядке реализации, закрепленных в 
законодательстве о недвижимости (см. А/CN.9/631, рекомендация 26). 
 

 5. Поступления по исключенным видам активов 
 

53. Если те или иные активы исключены из сферы охвата Руководства, 
определять, дает ли тем не менее обеспечительное право в этих активах 
обеспечительное право в видах поступлений, к которым применяется 
законодательство об обеспеченных сделках (например, дебиторскую 
задолженность, представляющую доходы от недвижимости), должно иное 
законодательство, нежели законодательство об обеспеченных сделках. 
Согласно Руководству, если такое иное законодательство предусматривает, что 
обеспечительное право в таких поступлениях существует, то к этому 
обеспечительному праву применяется законодательство об обеспеченных 
сделках, за исключением той меры, в которой это другое законодательство 
применяется к [силе в отношении третьих сторон, приоритету или реализации 
этого обеспечительного права] [этого обеспечительного права] (см. 
А/CN.9/631, рекомендация 6). 
 

 6. Другие исключения 
 

54. Поскольку цели Руководства наилучшим образом достигаются 
посредством комплексного режима обеспеченных сделок, в Руководстве 
рекомендуется, чтобы любые другие исключения из сферы его применения, 
конкретно не указанные в Руководстве, ограничивались и, если какие-либо 
такие исключения допускаются, они должны быть четко и конкретно изложены 
в законодательстве (см. А/CN.9/631, рекомендация 7). 
 
 

 B. Другие общие правила 
 
 

 1. Автономия сторон 
 

55. В современных режимах обеспеченных сделок большое внимание 
уделяется автономии сторон, то есть способности сторон отходить от 
конкретных правил режима обеспеченных сделок или изменять их, за 
исключением ограничений, налагаемых указанными обязательными 
правилами, отражающими важные политические аспекты. Вместе с тем в 
современных режимах обеспеченных сделок также устанавливается, что такие 
соглашения не затрагивают прав третьих сторон, не являющихся сторонами 
соглашения. Такой подход необходим для придания сторонам обеспеченных 
сделок максимально возможной гибкости, с тем чтобы позволить им строить 
свои сделки для удовлетворения своих конкретных потребностей способом, 
соответствующим политике принимающего законодательство государства. Это 
один из наиболее важных путей, которым режим обеспеченных сделок может 
способствовать кредитованию под обеспечение. Этот подход принят в 
Руководстве (см. А/CN.9/631, рекомендация 8). 
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 2. Электронные сообщения 
 

56. Современные режимы обеспеченных сделок не только отражают 
современные понятия законодательства об обеспеченных сделках, но и 
способствуют современным методам ведения деловых операций путем 
применения электронных сообщений. В связи с этим и в соответствии с 
пунктами 2 и 3 статьи 9 Конвенции Организации Объединенных Наций об 
использовании электронных сообщений в международных договорах5 и 
статьями 6 и 7 Типового закона ЮНСИТРАЛ об электронной торговле6 в 
Руководстве имеются ряд рекомендаций, признающих за сторонами право 
проводить хозяйственные операции с применением электронных сообщений (см. 
A/CN.9/631, рекомендации 9 и 10; см. также постатейные примечания к 
Конвенции Организации Объединенных Наций об использовании электронных 
сообщений в международных договорах, пункты 143–1655, и Типовой закон 
ЮНСИТРАЛ об электронной торговле и Руководство по принятию, 1996 год, с 
дополнительной статьей 5 бис, принятой в 1998 году, пункты 47–61)6. 
 
 

 C. Примеры практики финансирования, охватываемой 
Руководством 
 

57. Ниже кратко описываются примеры сделок по кредитованию под 
обеспечение, которым призвано способствовать Руководство и на которые в его 
тексте даются ссылки с целью проиллюстрировать конкретные моменты. Эти 
примеры отражают лишь несколько из многочисленных видов сделок по 
кредитованию под обеспечение, которые используются в настоящее время, и 
эффективный режим обеспеченных сделок должен быть достаточно гибким, 
чтобы учитывать многообразие существующих способов финансирования, а 
также способы, которые могут появиться в будущем. 
 

 1. Финансирование приобретения инвентарных запасов и оборудования 
 

58. Предприятия часто получают финансирование для конкретных целей 
закупки инвентарных запасов или оборудования. Во многих случаях такое 
финансирование предоставляется продавцом закупаемого материального 
имущества (инвентарных запасов и оборудования). В других случаях 
финансирование предоставляется ссудодателем. Иногда ссудодатель является 
независимой третьей стороной, но в других случаях им может быть дочерняя 
компания продавца. Продавец сохраняет за собой правовой титул или 
ссудодателю предоставляется обеспечительное право в закупаемом 
материальном имуществе для обеспечения возврата кредита или ссуды.  

59. Ниже приводится пример финансирования закупок: производственная 
компания АВС, являющаяся производителем мебели, хотела бы приобрести 
определенные инвентарные запасы и оборудование для использования в 
производственном процессе. АВС желает приобрести краску (являющуюся 
сырьем и, таким образом, входящую в инвентарные запасы) у продавца А. АВС 
также желает закупить перфораторы (являющиеся оборудованием) у 
продавца В и определенное конвейерное оборудование у продавца С. Наконец, 

__________________ 

 5  См. издание Организации Объединенных Наций, в продаже под № R.07.V.2. 
 6  Там же, в продаже под № R.99.V.4. 
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АВС хотела бы также взять в аренду определенные компьютерные средства у 
арендодателя А.  

60. Согласно соглашению о закупках, заключенному с продавцом А, АВС 
должна уплатить покупную цену за краску в течение 30 дней после получения 
счета-фактуры от продавца А, причем АВС предоставляет продавцу А 
обеспечительное право в партии краски в качестве гарантии выплаты покупной 
цены. Согласно соглашению о закупках, заключенному с продавцом В, АВС 
должна уплатить покупную цену за перфораторы в течение 10 дней после их 
поставки на предприятие АВС. АВС получает ссуду у ссудодателя А для 
финансирования закупки перфораторов у продавца В, которая подкрепляется 
обеспечительным правом в перфораторах. Кроме того, у АВС имеется 
банковский счет у ссудодателя А, причем ссудодателю А предоставлено 
обеспечительное право в праве уплаты средств, зачисленных на этот 
банковский счет в качестве дополнительного обеспечения погашения ссуды.  

61. Согласно соглашению о закупках, заключенному с продавцом С, АВС 
должна уплатить покупную цену за конвейерное оборудование после его 
установки на предприятии АВС и введения в эксплуатацию. АВС получает 
кредит от ссудодателя В для финансирования закупки конвейерного 
оборудования у продавца С и его установки; этот кредит обеспечивается 
обеспечительным правом в конвейерном оборудовании. 

62. Согласно договору аренды, заключенному с арендодателем А, АВС 
арендует компьютерное оборудование у арендодателя А сроком на два года. 
АВС должна производить ежемесячные арендные платежи в течение срока 
аренды. АВС имеет право (но не обязательство) приобрести данное 
оборудование по номинальной покупной цене в конце срока аренды. 
Арендодатель А удерживает правовой титул на это оборудование в течение 
срока аренды, однако правовой титул перейдет к АВС по истечении срока 
аренды, если АВС реализует свое право на приобретение. Такой вид аренды 
часто называется "финансовой арендой". Согласно некоторым формам 
финансовой аренды правовой титул на арендуемое имущество передается 
арендатору автоматически в конце срока аренды. Финансовую аренду следует 
отличать от того, что обычно называется "операционной арендой". При 
операционной аренде ожидается, что арендуемое имущество сохраняет 
определенный срок полезной эксплуатации по истечении срока аренды, причем 
арендатор не имеет права приобрести арендуемое имущество по номинальной 
цене по истечении срока аренды, и правовой титул на арендуемое имущество 
не передается ему автоматически в конце этого срока. 

63. В каждом из четырех вышеописанных случаев приобретение становится 
возможным благодаря финансированию, предоставленному на эти цели другим 
лицом (продавцом, ссудодателем или арендодателем по финансовой аренде), 
которое удерживает за собой права в приобретаемом имуществе для 
обеспечения возврата средств, предоставленных на цели приобретения. Как 
ясно следует из приведенных примеров, финансирование на цели 
приобретения может осуществляться как в случае инвентарных запасов, так и 
оборудования. 
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 2. Финансирование под инвентарные запасы и дебиторскую задолженность 
на основе возобновляемого кредитования 
 

64. Предприятия, как правило, вынуждены расходовать капитал до того, как 
они смогут произвести продукцию и получить доход. Например, до того как 
типичный производитель сможет создать дебиторскую задолженность и 
получить платежи, он должен израсходовать определенный капитал для 
приобретения сырья, переработки его в готовую продукцию и продажи этой 
продукции. В зависимости от вида предприятия этот процесс может занять до 
нескольких месяцев. Доступ к оборотному капиталу имеет решающее значение 
для функционирования в период между расходованием наличных средств и 
получением доходов.  

65. Одним из весьма эффективных методов обеспечения такого оборотного 
капитала является механизм возобновляемого кредитования. В рамках 
кредитного механизма такого рода ссуды, обеспеченные существующими и 
будущими инвентарными запасами и дебиторской задолженностью заемщика, 
периодически предоставляются по просьбе заемщика для финансирования его 
потребностей в оборотном капитале. Заемщик обычно просит предоставить 
ссуду тогда, когда ему необходимо приобрести и произвести инвентарные 
запасы, и выплачивает ссуду после того, как эти инвентарные запасы проданы, 
а продажная цена получена. Таким образом, заимствования и выплаты по ним 
происходят довольно часто (хотя и не обязательно регулярно), а сумма кредита 
постоянно меняется. Поскольку структура возобновляемого кредитования 
позволяет согласовать заимствования с циклом оборота наличных средств 
заемщика (т. е. создание инвентарных запасов, переработка инвентарных 
запасов, продажа инвентарных запасов, создание дебиторской задолженности, 
получение платежа и создание новых инвентарных запасов для возобновления 
этого цикла), такая структура с экономической точки зрения является 
чрезвычайно эффективной и выгодной для заемщика, а также помогает ему 
избегать заимствования в более крупном объеме, чем тот, который ему 
действительно необходим.  

66. Ниже приводится пример финансирования такого рода: компании АВС 
обычно требуется четыре месяца, для того чтобы произвести и продать свою 
продукцию и получить продажную цену за нее. Ссудодатель В соглашается 
предоставить в распоряжение АВС возобновляемый кредит для 
финансирования этого процесса. Согласно условиям кредита компания АВС 
может периодически получать ссуды в общем объеме, составляющем до 
50 процентов стоимости ее инвентарных запасов, которые ссудодатель В 
считает приемлемыми для целей кредитования (на основе таких критериев, как 
вид и качество инвентарных запасов, а также других критериев) и до 
80 процентов стоимости ее дебиторской задолженности, которую 
ссудодатель В считает приемлемой для целей кредитования (на основе таких 
критериев, как платежеспособность должников по счетам). Предполагается, 
что АВС будет периодически погашать эти ссуды по мере получения платежей 
от своих клиентов. Такое кредитование обеспечивается всеми существующими 
и будущими инвентарными запасами и дебиторской задолженностью АВС. 
При таком виде финансирования также обычной является практика получения 
ссудодателем обеспечительного права в праве выплаты средств, зачисленных 
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на банковский счет, на который зачисляются платежи клиентов (т. е. 
поступления от инвентарных запасов и дебиторская задолженность). 
 

 3. Факторинг 
 

67. Факторинг является высокоэффективной формой финансирования 
дебиторской задолженности, которая существует уже несколько тысячелетий. 
Как правило, факторинг представляет собой простое приобретение 
дебиторской задолженности у лица, предоставляющего право, как "продавца" 
(цедента) факторинговой компанией (цессионарием). Подобная простая 
передача дебиторской задолженности подпадает под определение 
обеспечительного права для целей Руководства (см. определение 
"обеспечительного права" в пункте 19, выше). 

68. Существуют несколько различных видов факторинговых соглашений. 
Факторинговая компания может выплатить часть покупной цены дебиторской 
задолженности в момент покупки ("дисконтный факторинг"), только после 
инкассирования дебиторской задолженности ("инкассовый факторинг") или по 
истечении среднего срока погашения всей факторинговой дебиторской 
задолженности ("срочный факторинг"). В случае неуплаты дебиторской 
задолженности должниками по дебиторской задолженности (т. е. клиентами 
цедента) уступка дебиторской задолженности может иметь место с участием 
или без участия цедента (факторинг "с участием" и "без участия"). Наконец, 
должники по дебиторской задолженности могут получать уведомление о том, 
что их дебиторская задолженность стала предметом факторинга ("факторинг с 
уведомлением"), либо могут не получать такого уведомления ("факторинг без 
уведомления"). Уведомление клиентов зачастую осуществляется путем 
предъявления цеденту требования наносить соответствующие надписи на 
счета-фактуры, направляемые цедентом его клиентам. Факторинговая 
компания может также выполнять различные функции для цедента в 
отношении дебиторской задолженности, включая подтверждение и оценку 
кредитоспособности должников по дебиторской задолженности, выполнение 
бухгалтерских функций и осуществление инкассации в отношении 
дебиторской задолженности, не выплаченной в срок. Эти услуги могут также 
быть полезными для компаний, не имеющих собственных кредитно-
инкассационных отделов.  

69. Ниже приводится пример типичного факторингового соглашения: АВС 
заключает с факторинговой компанией соглашение о дисконтном факторинге, 
согласно которому факторинговая компания соглашается приобрести 
дебиторскую задолженность, если должник по этой задолженности является, 
по мнению факторинговой компании, кредитоспособным. Факторинговая 
компания выплачивает АВС сумму в размере 90 процентов номинальной 
стоимости такой дебиторской задолженности, удерживая остальные 
10 процентов в качестве резерва для покрытия потенциальных требований 
клиентов и надбавок, которые могут снизить стоимость дебиторской 
задолженности. Факторинговое соглашение предусматривает уведомление 
клиентов АВС. 
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 4. Секьюритизация 
 

70. Еще одной чрезвычайно эффективной формой финансирования с 
использованием дебиторской задолженности является секьюритизация. 
Секьюритизация представляет собой сложную форму финансирования, в 
соответствии с которой коммерческое предприятие может привлечь более 
дешевое финансирование под стоимость своей дебиторской задолженности 
путем передачи ее полностью подконтрольному "специальному целевому 
механизму" (СЦМ), который затем на финансовых рынках производит эмиссию 
ценных бумаг, обеспеченных притоком поступлений от такой дебиторской 
задолженности. Например, этот механизм обычно используется в случаях, 
когда дебиторская задолженность компании включает дебиторскую 
задолженность по кредитным картам, арендной плате или ипотеке, хотя 
возможна секьюритизация и других видов дебиторской задолженности. 
Секьюритизация представляет собой сложные финансовые сделки, которые 
зависят также от действующего в данной юрисдикции законодательства, 
регулирующего операции с ценными бумагами, а также законодательства об 
обеспеченных сделках. 

71. Секьюритизация призвана уменьшить стоимость финансирования, 
поскольку СЦМ создается таким образом, чтобы сделать "отдаленным" (т. е. 
теоретически невозможным) риск несостоятельности путем ограничения 
размера потенциальной задолженности СЦМ. Это существенно снижает один 
из рисков, который должен учитывать ссудодатель при определении уровня 
процентной ставки по ссуде. Кроме того, поскольку источником кредита 
являются рынки капитала, а не банковская система, секьюритизация может 
обеспечить более высокие суммы кредита, чем банковские ссуды, и с 
меньшими издержками по сравнению с обычными банковскими ссудами.  

72. Ниже приводится пример секьюритизации: дочерняя компания 
производителя автомобилей создает СЦМ в целях приобретения некоторой 
квоты на лизинг автомобилей у автомобильных дилеров на территориально 
ограниченном рынке. Дилеры продают квоту на лизинг автомобилей по 
дисконтным ставкам с учетом расчетной стоимости потока платежей, которые 
предполагается получить в виде платы за лизинг. Затем в соответствии с 
применимым законодательством, регулирующим операции с ценными 
бумагами, СЦМ производит эмиссию ценных бумаг, обеспеченных таким 
потоком платежей, и предлагает их инвесторам на рынке капитала. По мере 
получения платежей за лизинг СЦМ будет использовать эти поступления для 
осуществления выплат по ценным бумагам. 
 

 5. Финансирование на основе срочной ссуды 
 

73. Предприятия зачастую нуждаются в получении средств для покрытия 
крупных расходов, не связанных с их обычной деятельностью, например 
расходов на приобретение основного оборудования или приобретение другого 
предприятия. В таких случаях предприятия, как правило, стремятся получить 
такое финансирование, при котором ссуды будут погашаться в течение 
установленного срока (когда основная сумма погашается месячными, 
квартальными или иными периодическими выплатами по согласованному 
графику или единой выплатой в конце срока, на который был предоставлен 
кредит).  
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74. Как и в случае с многими другими видами финансирования, 
предприятию, которое не имеет прочного, стабильного кредитного рейтинга, 
трудно получить финансирование на основе срочной ссуды, если только оно не 
имеет возможности предоставить обеспечительные права в своих активах для 
обеспечения такого финансирования. Объем финансирования будет 
основываться отчасти на оцениваемой кредитором чистой стоимости, которая 
может быть получена от реализации активов, подлежащих обременению. Во 
многих государствах недвижимое имущество является единственной 
категорией активов, которая обычно принимается ссудодателями в качестве 
обеспечения финансирования на основе срочной ссуды, и в результате этого в 
таких государствах зачастую невозможно получить финансирование такого 
рода под другие важные категории активов, в частности оборудование или 
коммерческую стоимость всего предприятия. Такая ситуация наиболее 
вероятна в том случае, когда в государстве отсутствует современный режим 
обеспеченных сделок. Однако многие предприятия, особенно недавно 
созданные, не имеют недвижимого имущества и поэтому не могут 
рассчитывать на привлечение финансирования на основе срочной ссуды. В 
других государствах широкое распространение получили срочные ссуды, 
обеспеченные движимым имуществом, таким как оборудование, 
интеллектуальная собственность и даже коммерческая стоимость всего 
предприятия. 

75. Ниже приводится пример финансирования такого рода: компания АВС 
желает расширить свои операции и приобрести предприятие. АВС получает 
ссуду (размер которой определяется и обеспечивается стоимостью практически 
всех активов приобретаемого предприятия) от ссудодателя С для 
финансирования такого приобретения. Эта ссуда подлежит погашению 
равными ежемесячными выплатами в течение 10 лет и обеспечивается 
существующими и будущими активами АВС, а также приобретаемым 
предприятием. 
 

 6. Передача правового титула в целях обеспечения 
 

76. В государствах, где допускается передача права собственности в той или 
иной форме, даже если она не влечет за собой передачи владения и 
осуществляется в целях финансирования, признается сделка, которая 
определяется как передача правового титула в порядке обеспечения (или 
иногда как "фидуциарная" передача правового титула). Такие сделки по своей 
сути вписываются в концепцию непосессорных обеспечительных прав и 
используются в первую очередь в тех государствах, где непосессорные 
обеспечительные права еще не получили должного признания в 
законодательстве, регулирующем обеспеченные сделки. 
 

 7. Сделки продажи с обратной передачей в аренду 
 

77. "Сделка продажи с обратной передачей в аренду" представляет собой 
способ, которым компания может получить кредит на основе имеющегося у 
нее материального имущества (обычно оборудования) при сохранении 
владения и права использования этого имущества в своих коммерческих 
операциях. В случае сделки продажи с обратной арендой компания продает 
свои активы другому лицу за оговоренную сумму (которую она может затем 
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использовать в качестве оборотного капитала для инвестирования или для 
других целей). Одновременно с продажей компания получает это оборудование 
обратно в аренду от этого же лица на срок и по ставкам, оговоренным в 
соглашении об аренде. Часто такая аренда представляет собой "финансовую 
аренду" в отличие от "операционной аренды". 
 
 

 D. Рекомендации 
 
 

 [Примечание для Комиссии: Комиссия, возможно, пожелает отметить, 
что, поскольку в документе A/CN.9/631 присутствует сводный перечень 
рекомендаций из проекта руководства для законодательных органов по 
обеспеченным сделкам, эти рекомендации здесь не воспроизводятся. После 
доработки рекомендации будут приведены в конце каждой главы.] 
 
 

 III. Основные подходы к обеспечению 
 
 

 A. Общие замечания 
 
 

 1. Введение  
 

78. Со временем в разных государствах был создан целый ряд правовых 
институтов, призванных стимулировать ссудодателей и продавцов к 
предоставлению кредитов заемщикам и покупателям. Зачастую государства 
устанавливают особые статутные права для ссудодателей и продавцов, с тем 
чтобы побудить их к предоставлению кредитов. Обычно государства также 
вводят в действие режимы, позволяющие кредиторам и должникам 
договориться между собой о каких-либо особых правах. В обоих случаях цель 
заключается в том, чтобы предпочесть одного кредитора другим при 
распределении поступлений, образовавшихся в результате изъятия и продажи 
имущества должника в случае невыполнения им данного обязательства. В 
общих чертах эти различные виды прав можно считать обеспечительными 
правами (определение термина "обеспечительное право" см. в пункте 19, 
выше). 

79. Основная цель настоящей главы заключается в том, чтобы дать обзор 
важнейших подходов к предоставлению обеспечения кредиторам. В ней 
рассматриваются достоинства и недостатки каждого подхода для 
непосредственно затрагиваемых сторон (т. е. кредитора и лица, 
предоставляющего право) и для третьих сторон, а также описываются 
основные варианты выбора среди ряда возможных подходов, имеющиеся в 
распоряжении законодателей. Наряду с этим в настоящей главе также делается 
акцент на причинах, обусловливающих необходимость модернизации права в 
данной области в целях развития кредитования под обеспечение, а также на 
ситуациях, в которых необходимость в такой модернизации является особенно 
острой. 

80. В целом инструменты, используемые в настоящее время в целях 
обеспечения, можно разделить на три основных категории: во-первых, 
специальные инструменты, призванные служить обеспечением и прямо 
называемые таковым (см. раздел А.2, ниже); во-вторых, инструменты, 
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основанные на правовом титуле (праве собственности), в сочетании с 
различными видами договорных механизмов (см. раздел А.3, ниже); и, 
в-третьих, инструменты комплексного и всеобъемлющего обеспечения, 
которые охватывают общую концепцию обеспечительного права, 
определяемую с позиции функциональности (см. раздел A.4, ниже). 

81. Как уже отмечалось, сегодня во многих государствах не все правовые 
инструменты, используемые ссудодателями, продавцами и другими сторонами 
в целях предоставления кредитов, основываются на договоренности. 
Некоторые из них возникают в силу закона. Наиболее важные из этих 
инструментов упоминаются в каждом из нижеследующих разделов, однако, 
поскольку статутные обеспечительные права в большинстве своем не входят в 
круг вопросов, анализируемых в настоящем Руководстве (за исключением 
главы VII, касающейся приоритета; см. A/CN.9/631/Add.4), предметом 
дальнейшего рассмотрения станут инструменты обеспечения, основанные на 
договоренности. 
 

 2. Инструменты, традиционно предназначенные для обеспечения 
 

 a) Обеспечительные права в материальном имуществе 
 

82. В большинстве государств проводится различие между 
обеспечительными правами в материальном имуществе и обеспечительными 
правами в нематериальном имуществе (определения терминов 
"нематериальное имущество" и "материальное имущество" см. в пункте 19, 
выше). Поскольку материальное имущество может находиться в физическом 
владении и поскольку во многих государствах с владением материальным 
имуществом связаны значительные правовые последствия, государства нередко 
допускают в отношении материального имущества существование таких видов 
обеспечительного права, которые не могут использоваться в отношении 
нематериального имущества.  

83. Что касается обеспечительных прав в материальном имуществе, то в 
большинстве государств проводится различие между посессорными и 
непосессорными обеспечительными правами (определения терминов 
"непосессорное обеспечительное право" и "посессорное обеспечительное 
право" см. в пункте 19, выше). В случае посессорных обеспечительных прав 
обремененные активы передаются во владение обеспеченного кредитора или 
третьей стороны либо лица, действующего от имени обеспеченного кредитора. 
В случае непосессорных обеспечительных прав лицо, предоставляющее право, 
которым обычно является должник, но которым может быть и третья сторона, 
сохраняет в своем владении обремененные активы (определения терминов 
"должник", "обремененные активы", "лицо, предоставляющее право" и 
"обеспеченный кредитор" см. в пункте 19, выше). 
 

 i) Залог 
 

84. Наиболее распространенным видом обеспечительного права в 
материальном имуществе является залог. Обычно для действительности залога 
требуется, чтобы лицо, предоставляющее право, отказалось от владения 
обремененными активами. В настоящее время во многих государствах 
определение залога распространяется на ситуации, когда лицо, 
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предоставляющее право, сохраняет в физическом владении обремененные 
активы. В настоящем Руководстве такие современные виды залога считаются 
непосессорными обеспечительными правами и не рассматриваются в качестве 
залога. 

85. Обычный залог имеет место в случаях, когда лицо, предоставляющее 
право, фактически передает владение обремененными активами 
обеспеченному кредитору или третьей стороне по соглашению сторон 
(например, на склад). Фактический держатель также может быть агентом или 
доверительным собственником, который удерживает обеспечение от имени или 
в интересах кредитора или синдиката кредиторов. Требуемое изъятие 
имущества из владения лица, предоставляющего право, должно не только 
происходить в момент создания обеспечительного права, но и оставаться в 
силе в течение срока действия залога. Возвращение обремененных активов 
лицу, предоставляющему право, обычно означает аннулирование залога. 

86. Во многих государствах изъятие имущества из владения не всегда требует 
физического перемещения обремененных активов из помещений лица, 
предоставляющего право, при условии, что его доступ к таким активам 
исключен с помощью других способов. Это может быть достигнуто, например, 
путем передачи ключей от склада, на котором хранятся обремененные активы 
(товары или сырьевые материалы), обеспеченному кредитору при условии, что 
эта мера исключает несанкционированный доступ на склад лица, 
предоставляющего право. Аналогичного результата можно достичь путем 
доставки обремененных активов третьей стороне. Так, например, для 
осуществления контроля над обремененными активами в помещениях лица, 
предоставляющего право, в качестве агента обеспеченного кредитора может 
быть нанята независимая компания, занимающаяся "складским хранением". В 
случае применения указанной схемы (иногда называемой "складским 
хранением на месте") обремененные активы хранятся в помещениях лица, 
предоставляющего право, часть которых выделяется или каким-либо образом 
передается под исключительный контроль компании, занимающейся складским 
хранением. Для обеспечения действенности таких механизмов обычно 
требуется выполнение нескольких условий. Третья сторона должна четко 
понимать, что лицо, предоставляющее право, не имеет свободного доступа к 
обремененным активам. Наряду с этим не допускается никакого 
несанкционированного доступа лица, предоставляющего право, в помещение, 
где хранятся переданные в залог активы. Кроме того, служащие компании, 
обеспечивающей складское хранение, не могут действовать в интересах лица, 
предоставляющего право. Если они привлечены из числа служащих этого лица 
по причине имеющегося у них опыта или по иным причинам, то условия их 
найма должны быть скорректированы таким образом, чтобы они не могли 
далее работать на это лицо. 

87. Чаще всего в залог берут предметы, относящиеся к категории 
материального имущества, однако данная категория охватывает и другие виды 
имущества. Активы особого характера, например документы и инструменты 
(будь то оборотные или нет), воплощают права на материальное имущество 
(например, коносаменты или складские расписки) или нематериальные права 
на получение платежа (например, оборотные инструменты). В таких случаях 
изъятие из владения лица, предоставляющего право, осуществляется путем 
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передачи физического владения таким документом или инструментом 
обеспеченному кредитору.  

88. В качестве обеспечительного права залог предоставляет обеспеченному 
кредитору пять важных преимуществ, обусловленных тем обстоятельством, 
что обремененные активы изымаются из владения лица, предоставляющего 
право, и фактически оказываются во владении обеспеченного кредитора. 
Во-первых, лицо, предоставляющее право, не может распоряжаться 
переданными в залог активами без согласия обеспеченного кредитора. 
Во-вторых, обеспеченному кредитору не грозит риск того, что фактическая 
стоимость переданных в залог активов уменьшится, поскольку лицо, 
предоставляющее право, не смогло организовать необходимое хранение или 
обслуживание. В-третьих, в тех случаях, когда кредитор может пользоваться 
переданными в залог активами, стороны часто договариваются о том, что 
кредитор имеет право делать это при условии, что он проявляет о них 
надлежащую заботу. В-четвертых, если переданный в залог актив представляет 
собой инструмент, предполагающий выплату процентов его держателю, то 
залог облегчает получение кредитором причитающихся платежей по 
наступлении срока их внесения. В-пятых, если возникнет необходимость в 
принудительной реализации, то обеспеченному кредитору не придется 
добиваться доставки обремененных активов от лица, предоставляющего право, 
и в связи с этим тратить свое время, а также нести расходы и соответствующие 
риски. 

89. Залог также сопряжен с преимуществами для третьих сторон, особенно 
когда ими являются другие кредиторы лица, предоставляющего право. 
Требуемое изъятие активов из владения лица, предоставляющего право, 
позволяет избежать риска создания ложного впечатления о благополучии этого 
лица (например, впечатления, что оно фактически владеет переданными в 
залог активами или владеет ими без каких-либо ограничений) и, кроме того, 
сводит к минимуму риск мошенничества. 

90. С другой стороны, залог также сопряжен с серьезными недостатками. 
Самым большим недостатком для лица, предоставляющего право, является 
само требуемое изъятие имущества из его владения, которое лишает его 
возможности пользоваться обремененными активами в своей коммерческой 
деятельности. Этот недостаток особенно остро проявляется в ситуациях, когда 
коммерческим лицам, предоставляющим право, владение обремененными 
активами необходимо для того, чтобы генерировать доходы, за счет которых 
они будут возвращать заем, как, например, в случае, когда речь идет о 
сырьевых материалах, полуфабрикатах (незавершенных работах), 
оборудовании и инвентарных запасах. Уже один этот недостаток делает 
использование залога нецелесообразным с экономической точки зрения во 
многих ситуациях, связанных с ведением коммерческой деятельности. Другой 
серьезный недостаток состоит в том, что активы, которых не существует или 
на которые в момент залога лицо, предоставляющее право, не имеет прав, не 
могут быть переданы в залог. Это означает невозможность осуществления 
некоторых видов деятельности, например финансирования закупки 
инвентарных запасов на основе механизма возобновляемого кредитования. 

91. Для обеспеченного кредитора залог сопряжен с тем недостатком, что 
такой кредитор вынужден хранить, сохранять и обслуживать обремененные 
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активы, если только эту задачу не взяла на себя третья сторона. Если сами 
обеспеченные кредиторы не могут либо не желают выполнять эти задачи, их 
возложение на третьи стороны повлечет за собой дополнительные расходы, 
которые прямо или косвенно будет нести лицо, предоставляющее право. Еще 
один недостаток заключается в том, что на обеспеченного кредитора, во 
владении которого находятся обремененные активы (например, на 
залогодержателя либо держателя складского свидетельства или коносамента), 
при различных обстоятельствах, в зависимости от вида соответствующих 
активов, может быть возложена ответственность за нанесенные 
обремененными активами убытки или ущерб, размер которых может 
превышать сумму предоставленного кредита, как это имеет место в случаях, 
когда обремененные активы загрязняют окружающую среду (см. главу IV, 
касающуюся создания обеспечительного права, пункт 200, ниже). 

92. Однако в тех случаях, когда сторонам удается избежать этих недостатков, 
залог может успешно и эффективно использоваться в качестве механизма 
обеспечения. Он может применяться в двух важных сферах. Первая из них 
охватывает ситуации, когда обремененные активы уже удерживаются третьей 
стороной или легко могут быть переданы в ее владение, особенно когда такой 
стороной является, например, склад, хозяйственное предназначение которого 
заключается в сохранении владения активами, принадлежащими другим 
лицам. Вторая сфера применения касается оборотных инструментов и 
оборотных документов, которые легко могут храниться самим обеспеченным 
кредитором. 
 

 ii) Право удержания во владении 
 

93. Хотя статутные права удержания активов в целом выходят за рамки 
настоящего Руководства (за исключением главы VII, касающейся приоритета; 
см. A/CN.9/631/Add.4), эти права кратко рассматриваются в настоящем разделе, 
поскольку они обеспечивают погашение обязательства. Во многих 
государствах действуют режимы, включающие широкий круг правовых норм, в 
рамках которых определяются статутные права удержания. Обычно такие 
режимы устанавливаются в отношении компаний и предпринимателей, 
занимающихся перевозками, складированием, а также ремонтом и 
усовершенствованием соответствующей продукции. В некоторых государствах 
право удержания документов, принадлежащих клиентам, предоставляется 
также юристам, бухгалтерам, архитекторам и другим специалистам. В основе 
всех этих видов прав удержания лежит общий принцип договорного права, 
согласно которому одна из сторон может не выполнять свое обязательство до 
тех пор, пока другая сторона не будет готова, не пожелает и не сможет 
выполнить свое соответствующее обязательство. Большинство из 
предусмотренных законом видов прав удержания не наделяют лицо, 
осуществляющее такое удержание, какими-либо особыми правами, 
связанными с принудительным исполнением, а некоторые из них даже не 
позволяют такому лицу, изымающему и продающему удержанное имущество, 
требовать приоритета при распределении поступлений от продажи в контексте 
правоприменительной деятельности. 

94. В дополнение к этим ограниченным статутным правам удержания во 
многих государствах договаривающимся сторонам разрешается расширять 
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сферу действия общего правового принципа и договариваться о том, что в 
случае нарушения одной из них договорного обязательства другая сторона 
может воздержаться от выполнения своего обязательства, даже если его 
выполнение связано с каким-либо иным договором между сторонами. В этих 
государствах, в частности, соответствующей стороне разрешается удерживать 
актив, который согласно условиям какого-либо иного договора удерживающая 
сторона обязана доставить нарушившей стороне. Например, банк не должен 
возвращать удерживаемый им для своего клиента оборотный документ (такой, 
как коносамент) или оборотный инструмент (такой, как переводной или 
простой вексель) или разрешать снятие средств с банковского счета данного 
клиента, если этот клиент не исполнил обязательство по возвращению кредита 
и согласился предоставить банку право удержания. Если такое право 
удержания подкрепляется действительным полномочием на продажу 
удерживаемого предмета, то в некоторых правовых системах такое 
подкрепленное право удержания рассматривается в качестве одного из видов 
залога, хотя метод его создания отличается от метода создания залога в 
собственном смысле слова. Подкрепленное право удержания также может 
рассматриваться как имеющее некоторые последствия залога. Наиболее важное 
последствие такого сходства с залогом заключается в том, что кредитор, во 
владении которого находится имущество, обладает приоритетом в отношении 
удерживаемых активов, если только на них не распространяется ранее 
созданное и действительное обеспечительное право, не реализуемое через 
владение. 
 

 iii) Непосессорные обеспечительные права 
 

95. Как отмечалось выше (см. пункт 90), залог материального имущества, 
которое требуется для производства или продажи (например, оборудования, 
сырьевых материалов, полуфабрикатов и инвентарных запасов), является 
нецелесообразным с экономической точки зрения. В случае, когда речь идет о 
коммерческом лице, предоставляющем право, необходимо, чтобы оно владело 
такими товарами для ведения своей предпринимательской деятельности. Не 
обладая доступом к таким товарам и не имея права распоряжаться ими, лицо, 
предоставляющее право, не сможет получать доходы, необходимые для 
возвращения займа. 

96. Для решения этой проблемы государства, особенно во второй половине 
XX века, начали признавать обеспечительные права в движимом имуществе 
вне узких рамок залога. Иногда такое признание находило свое отражение в 
принятии новых законов, однако во многих случаях оно являлось результатом 
практики и вынесения судебных решений. Несмотря на то, что некоторые 
государства ввели новую концепцию обеспечительного права, охватывающую 
различные механизмы, которые служат целям обеспечения, большинство 
государств продолжали придерживаться традиции XIX века (в рамках которой 
игнорировался более ранний и более либеральный подход) и настаивали на 
посессорном залоге как единственном законном методе создания обеспечения 
в движимом имуществе. В XX веке законодатели и суды во многих из этих 
государств осознали настоятельную экономическую необходимость 
предусмотреть непосессорное обеспечительное право в той или иной форме. 
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97. Отдельные государства пытались найти подходящие решения с учетом 
особых местных нужд и в соответствии с общими принципами их правовой 
системы. В результате появились самые разнообразные решения. Внешним 
признаком существующего разнообразия является наличие разных названий 
соответствующих механизмов, которые иногда разнятся даже в пределах 
одного государства. Чаще всего используются такие названия и применяются 
такие методы, как фиктивное изъятие имущества из владения лица, 
предоставляющего право, непосессорный залог, зарегистрированный залог, 
nantissement (залог без передачи предмета залога кредитору), складское 
свидетельство, hypothèque mobilière (ипотека движимого имущества), 
договорная привилегия, закладная, ипотечный залог движимости, плавающий 
залог и сохранная расписка. Иначе говоря, в то время как одни государства 
стремились создать имеющий определенное название механизм 
непосессорного обеспечения применительно к движимому имуществу, другие 
государства просто изменяли правила, регулировавшие действие уже 
существующих механизмов, таких как залог, с тем чтобы санкционировать 
реализацию непосессорных обеспечительных прав.  

98. Еще более важная черта этих законодательных реформ состоит в том, что 
большинство из них задумывались как способы решения тех или иных 
конкретных проблем, вследствие чего ограничивалась сфера их действия. Так, 
например, в некоторых государствах один вид механизмов непосессорного 
обеспечения применяется в отношении производственного и коммерческого 
оборудования, другой – в отношении финансирования поставок сырьевых 
материалов, а третий – только в отношении запаса товаров в розничной 
торговле. Лишь небольшое число государств приняли общий статут, 
создающий непосессорное обеспечительное право, применимое ко всем видам 
движимого имущества. Кроме того, в отдельных государствах действуют 
разные совокупности законодательных актов о непосессорных 
обеспечительных правах, применимых к разным видам предприятий в 
зависимости от их хозяйственного назначения: одни из них касаются 
обеспечения для финансирования промышленных предприятий и кустарных 
мастерских, другие – обеспечения для финансирования сельскохозяйственных 
предприятий, рыболовства и рыболовецких хозяйств, третьи – обеспечения для 
финансирования предприятий горной промышленности и добывающих 
отраслей, а четвертые – сделок, заключаемых физическими лицами. Наконец, 
во многих государствах существует целый ряд статутов о непосессорных 
обеспечительных правах, каждый из которых охватывает только один 
небольшой экономический сектор, например приобретение автомобилей или 
сельскохозяйственного оборудования либо кинопроизводство. 

99. В некоторых государствах предпринимались попытки решить этот вопрос 
с помощью механизма, известного как "фиксированный залог" или 
"плавающий залог". В соответствии с этим механизмом то или иное 
обеспечительное право именуется "фиксированным" или "плавающим" залогом 
в зависимости от степени контроля, который обеспеченный кредитор 
осуществляет над обремененными активами. Как правило, обремененные 
активы принадлежат кредитору на условиях фиксированного залога, если лицу, 
предоставляющему право, не разрешается продавать указанные активы или 
распоряжаться ими каким-либо иным образом без согласия кредитора (обычно 
это бывает в том случае, когда речь идет об оборудовании, которое лицо, 
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предоставляющее право, использует в своей коммерческой деятельности), и 
принадлежат кредитору на условиях плавающего залога, если лицу, 
предоставляющему право, разрешается продавать эти активы или 
распоряжаться ими каким-либо иным образом без согласия обеспеченного 
кредитора (обычно это происходит в случае, когда речь идет об инвентарных 
запасах, которые лицо, предоставляющее право, может свободно продавать в 
ходе своей обычной коммерческой деятельности). Различия между 
фиксированным и плавающим залогами того или иного актива связаны с их 
приоритетностью: фиксированный залог обычно представляет собой наиболее 
важный залог актива, тогда как плавающий залог может быть поставлен в 
зависимость от каких-либо преимущественных требований, выдвигаемых в 
интересах налоговых органов и иных третьих сторон, или от положения в 
пользу необеспеченных кредиторов, действующего в определенных 
конкретных обстоятельствах (см. также пункт 196, ниже). 

100. В некоторых государствах проявляется определенное нежелание 
допускать создание непосессорных обеспечительных прав в инвентарных 
запасах. Иногда это обусловливается предполагаемым несоответствием между 
обеспечительным правом кредитора и правом лица, предоставляющего право, 
осуществлять продажу, которая необходима для преобразования инвентарных 
запасов в наличные средства, предназначенные для возвращения 
обеспеченного займа лицом, предоставляющим право. Еще одна причина 
заключается в том, что распоряжение инвентарными запасами зачастую 
приводит к возникновению серьезных конфликтов между многочисленными 
получателями обремененных активов или многочисленными обеспеченными 
кредиторами. Третья причина может быть обусловлена стратегическим 
решением о резервировании инвентарных запасов для удовлетворения 
требований необеспеченных кредиторов лица, предоставляющего право. 

101. Сколь бы разнообразными ни были законы, предусматривающие создание 
непосессорных обеспечительных прав, у них есть одна общая черта, 
заключающаяся в том, что в этих законах обычно требуется или 
устанавливается та или иная форма публичности обеспечительного права. 
Цель публичности, такой как публичность, обеспечиваемая владением 
переданным в залог активом, – устранить ложное впечатление о благополучии, 
которое может возникать в случаях, когда обеспечительное право в активах, 
удерживаемых предоставляющим право лицом, не является очевидным для 
третьих сторон. Вместе с тем часто утверждается, что в условиях современной 
кредитной экономики стороны должны исходить из того, что активы могут 
быть обременены обеспечительным правом ссудодателя или что на них может 
распространяться удержание правового титула продавцом. Поэтому, следуя 
логике сторонников этой точки зрения, выдвижение общего требования 
относительно обнародования факта наличия непосессорных обеспечительных 
прав не является необходимым для защиты интересов третьих сторон. Однако 
такие общие предположения, как правило, приводят к увеличению стоимости 
кредита. Даже в тех случаях, когда лицо, во владении которого находятся 
активы, является их собственником и эти активы ничем не обременены, 
кредитор не станет подвергать себя риску, связанному с возможным наличием 
какого-либо скрытого обременения, и соответствующим образом 
скорректирует стоимость кредита. Возможно также, что кредитор попытается 
(лишь частично) избежать такого риска, проведя для этого тщательное и 
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дорогостоящее расследование, требующее больших временных затрат. 
Наконец, в системах, базирующихся на общем предположении относительно 
обременения активов и, следовательно, не предусматривающих ведение 
комплексных и абсолютно прозрачных реестров, отсутствует объективная 
основа, позволяющая кредитору получить сведения о том, насколько активы 
обременены фактически и какова относительная приоритетность 
конкурирующих обеспечительных прав. В итоге может получиться так, что у 
лиц, предоставляющих право, не будет возможности в полной мере 
использовать стоимость своих активов для получения кредита.  

102. Как представляется, существует признаваемая всеми необходимость в 
устранении разрыва между общим экономическим спросом в отношении 
непосессорных обеспечительных прав и зачастую ограниченным доступом к 
такому обеспечению в соответствии с действующим законодательством многих 
государств. Одна из основных задач проведения правовой реформы в области 
обеспеченных сделок состоит в совершенствовании режима в сфере 
непосессорных обеспечительных прав и связанной с ней сфере создания 
обеспечения в нематериальном имуществе (см. раздел A.2 b), ниже). 

103. Хотя современные режимы свидетельствуют о возможности преодоления 
трудностей такого рода, опыт показывает, что разработка законодательства, 
касающегося непосессорных обеспечительных прав, требует бóльших усилий, 
нежели простая "модернизация" традиционного посессорного залога. Это в 
первую очередь обусловлено следующими четырьмя главными особенностями 
непосессорных обеспечительных прав. Во-первых, в силу того, что лицо, 
предоставляющее право, сохраняет в своем владении обремененные активы, 
оно может распоряжаться ими или создавать конкурирующее право в таких 
активах даже вопреки воле обеспеченного кредитора. Эта ситуация требует 
введения правил, касающихся последствий и приоритетности распоряжения 
такими активами (см. главу VII о приоритете; A/CN.9/631/Add.4). Во-вторых, 
обеспеченный кредитор должен добиться того, чтобы предоставляющее право 
лицо, во владении которого находятся обремененные активы, проявляло 
надлежащую заботу о таких активах, должным образом страховало их и 
обеспечивало их сохранность, с тем чтобы сохранить их коммерческую 
стоимость, причем все эти вопросы должны регулироваться в соглашении об 
обеспечении между обеспеченным кредитором и лицом, предоставляющим 
право (см. главу VIII о правах и обязанностях сторон; A/CN.9/631/Add.5). 
В-третьих, если принудительная реализация обеспечительного права 
становится необходимой, обеспеченный кредитор, как правило, предпочитает 
получить обремененные активы. Однако в том случае, если лицо, 
предоставляющее право, не желает отказываться от владения такими активами, 
может потребоваться судебное или внесудебное разбирательство. Для этого 
нужно предусмотреть надлежащие средства правовой защиты и, возможно, 
ускоренное осуществление процедур правоприменения (см. главу X о правах, 
возникающих после неисполнения обязательств; A/CN.9/631/Add.7). 
В-четвертых, ложное впечатление о благополучии предоставляющего право 
лица, которое возникает по причине "закрытости" обеспечительных прав 
третьих лиц в активах, находящихся во владении этого лица, возможно, 
потребуется преодолеть с помощью различных форм публичности (см. главу VI 
о системе регистрации; A/CN.9/631/Add.3).  
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104. В контексте общепризнанной экономической необходимости в том, чтобы 
сделать возможным использование непосессорных обеспечительных прав, и в 
свете основных различий между посессорными и непосессорными 
обеспечительными правами, о которых идет речь выше, во многих 
государствах потребуется принять новое законодательство, в котором 
учитывались бы их сравнительные достоинства и недостатки. 

105. С учетом ранее рассмотренных законодательных моделей законодатели 
могут остановить свой выбор на одном из трех вариантов. Первый вариант 
может заключаться в принятии комплексного законодательства, касающегося 
как посессорных, так и непосессорных обеспечительных прав (см. раздел А.4, 
ниже). Такой подход использовался, например, в разработанном ОАГ 
Межамериканском типовом законе об обеспеченных сделках, который был 
принят в феврале 2002 года. Второй вариант может заключаться в принятии 
комплексного законодательства, касающегося непосессорных обеспечительных 
прав, и регулировании посессорных обеспечительных прав с помощью других 
положений внутригосударственного законодательства. Третий вариант может 
состоять в сохранении фрагментарной системы, которая предполагает наличие 
разных обеспечительных прав для разных категорий лиц, предоставляющих 
право, разных видов активов и различных форм обеспечения (посессорного и 
непосессорного), однако предусматривает, что все вопросы, касающиеся силы 
в отношении третьих сторон, приоритетности и принудительной реализации, 
будут решаться на основании одного и того же свода норм. 

106. Превалирующая тенденция в современном законодательстве как на 
национальном, так и на международном уровне заключается в использовании 
комплексного подхода, по крайней мере в случае, когда речь идет о 
непосессорных обеспечительных правах. Выборочное регулирование 
отдельных видов непосессорного обеспечительного права, по всей 
вероятности, приведет к пробелам, дублированию, несогласованности и 
отсутствию транспарентности, а также к проявлению недовольства в тех 
секторах промышленности, которые могут оказаться не охваченными 
регулированием. Кроме того, такое выборочное регулирование затрудняет 
улаживание споров, касающихся приоритетности посессорных и 
непосессорных обеспечительных прав, в тех государствах, которые предпочтут 
сохранить раздельные режимы для этих двух видов обеспечительного права. 
 

 iv) Непосессорные статутные права 
 

107. Во многих государствах отсутствует не только комплексный режим, 
служащий основой для регулирования непосессорных обеспечительных прав, 
но и совокупность специальных режимов регулирования таких прав. В этих 
государствах кредитование стимулируется законами, предоставляющими 
особые недоговорные права определенным категориям кредиторов. Чаще всего 
такие статутные права предоставляются продавцам, поставщикам материалов, 
ремесленникам, розничным торговцам и ремонтникам. В рамках этих режимов 
назначенный кредитор обычно не получает права прибегать к специальным 
мерам правовой защиты, предусматривающим обязательную реализацию. 
Бенефициар такого права должен получить решение суда, а затем осуществить 
изъятие имущества должника обычным путем. Единственное преимущество, 
получаемое кредитором, состоит в установлении его приоритета (или 
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привилегии) в том, что касается принудительных выплат, которых он может 
потребовать из суммы поступлений от продажи соответствующего актива. 
Кроме того, поскольку бенефициар этого права, как правило, не должен 
публично заявлять о наличии у него непосессорного статутного права, он 
редко может требовать осуществления права на имущество, более не 
принадлежащее должнику. 

108. Существование статутных непосессорных прав такого рода 
действительно в определенной степени помогает стимулировать назначенных 
бенефициаров к выдаче кредитов их должникам. Однако в этом отношении 
имеется ряд недостатков. Такие права могут получить не все категории 
кредитодателей. Они являются негласными в том смысле, что другим 
категориям третьих сторон нелегко узнать об их существовании. Они не 
обеспечивают кредиторам доступ к средствам оперативной правовой защиты, 
предусматривающим принудительную реализацию, которые могут повысить 
цену актива после его продажи. Наконец, они предоставляют кредиторам лишь 
слабую защиту, поскольку невозможно требовать их осуществления после 
утраты должником права собственности на имущество. В силу всех 
вышеуказанных причин сегодня в различных государствах имеет место 
тенденция к сокращению числа таких непосессорных прав и привилегий и к 
расширению категорий кредиторов, которые могут договориться о получении 
непосессорного обеспечительного права, и видов активов, непосессорное 
обеспечительное право на которые может быть получено по договоренности. 
 

 b) Обеспечительные права в нематериальном имуществе 
 

109. Понятие нематериального имущества охватывает самые разнообразные 
права, такие как дебиторская задолженность и интеллектуальная 
собственность (определения терминов "нематериальное имущество", 
"интеллектуальная собственность" и "дебиторская задолженность" см. в 
пункте 19, выше). Ввиду резкого повышения экономической значимости 
нематериального имущества в последние годы растет спрос на использование 
этих прав в качестве активов, служащих обеспечением. Нематериальное 
имущество (особенно в форме интеллектуальной собственности) зачастую 
составляют значительную часть стоимости других активов, например 
инвентарных запасов и оборудования (то есть товаров качественных торговых 
марок и программного обеспечения, необходимого для работы оборудования). 
Кроме того, нематериальным имуществом могут являться поступления от 
инвентарных запасов или оборудования. В настоящем Руководстве не 
рассматриваются ценные бумаги [за исключением определенных их видов, не 
относящихся к категории опосредованно удерживаемых ценных бумаг], 
поскольку в связи с ними возникает ряд вопросов, которые требуют 
специального регулирования и которые рассматриваются в тексте, 
подготовленном УНИДРУА, и в Конвенции о праве, применимом к 
определенным правам в отношении опосредованно удерживаемых ценных 
бумаг. В Руководстве, тем не менее, говорится об обеспечительных правах в 
дебиторской задолженности, а также об обеспечительных правах в других 
видах нематериального имущества.  

110. По определению, нематериальное имущество не может находиться в 
физическом владении. Тем не менее кодексы большинства государств (включая 
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государства "гражданского права") предусматривают возможность создания 
обеспечительных прав в нематериальном имуществе, по крайней мере в том, 
что касается дебиторской задолженности, посредством изменения режима, 
регулирующего создание посессорного залога. В некоторых кодексах 
предпринимаются попытки создать видимость изъятия имущества из владения 
посредством введения обязательной передачи лицом, предоставляющим право, 
какого-либо письменного или иного документа, касающегося переданной в 
залог дебиторской задолженности (например, договора, из которого вытекает 
такая дебиторская задолженность), кредитору. Однако такая передача сама по 
себе не является достаточной для возникновения залога. Вместо этого во 
многих государствах "изъятие имущества из владения" лица, 
предоставляющего право, выражается в форме требования о направлении 
должнику по дебиторской задолженности уведомления о залоге.  

111. В некоторых государствах разработаны методы, позволяющие достигать 
целей, сопоставимых с целями, которые преследуются режимом владения 
материальным имуществом. Наиболее радикальный метод заключается в 
полной передаче обремененного права (или обремененной доли такого права) 
обеспеченному кредитору. Однако это выходит за рамки создания 
обеспечительного права и равнозначно передаче (условной или безусловной) 
правового титула (см. раздел А.3 a), ниже). В соответствии с более умеренным 
подходом правовой титул на обремененные активы не затрагивается, а 
блокируется лишь право лица, предоставляющего право, распоряжаться 
обремененными активами без разрешения обеспеченного кредитора. В случае, 
когда речь идет о банковском счете, если лицо, предоставляющее право 
(кредитор обремененного счета), как держатель счета соглашается на его 
блокирование в пользу обеспеченного кредитора, последний располагает 
эквивалентом владения материальным имуществом. Это особенно характерно 
для тех случаев, когда обеспеченным кредитором является сам депозитарный 
банк. 

112. В современных режимах обеспеченных сделок такие методы получения 
"владения" нематериальным имуществом иногда называют "контролем". 
Обычно считается, что обеспеченный кредитор осуществляет контроль над тем 
или иным активом, если он обладает договорным правом управлять 
распоряжением этим активом. Например, в некоторых государствах можно 
считать, что обеспеченный кредитор контролирует право осуществления 
выплат из средств, находящихся на банковском счете, если депозитарный банк 
принял на себя (в документе, нередко именуемом "соглашением о контроле") 
договорное обязательство распоряжаться находящимися на счете средствами 
исключительно по указанию обеспеченного кредитора (определение термина 
"контроль" в отношении права на выплату средств, зачисленных на банковский 
счет, см. в пункте 19, выше). Степень контроля может быть различной. В одних 
случаях контроль является абсолютным и никакое распоряжение имуществом 
со стороны лица, предоставляющего право, не допускается. В других случаях 
лицу, предоставляющему право, разрешается делать определенные 
распоряжения либо распоряжаться средствами в пределах установленной 
максимально допустимой общей суммы или же до наступления определенного 
события (иногда называемого "инициирующим событием"). 
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113. В контексте усилий по установлению всеобъемлющих режимов, 
регулирующих непосессорные обеспечительные права в материальном 
имуществе (см. раздел А.2 а), выше), широкое распространение получила 
практика включения обеспечительных прав в одном из наиболее важных видов 
нематериального имущества – дебиторской задолженности – в правовой 
режим, применимый к посессорным обеспечительным правам в материальном 
имуществе. Такой подход способствует согласованности, поскольку продажа 
инвентарных запасов, как правило, приводит к возникновению дебиторской 
задолженности, и зачастую бывает целесообразно распространить 
обеспечение, созданное в инвентарных запасах, на получаемые поступления. 
Система общей регистрации, используемая при обеспечении в материальном 
имуществе, также может выполнять свои полезные функции в том, что 
касается обеспечения в нематериальном имуществе, таком как дебиторская 
задолженность (более подробную информацию о системе регистрации см. в 
документе A/CN.9/631/Add.3). Это может обеспечить дополнительное 
преимущество, устраняющее необходимость направлять уведомление 
должнику по дебиторской задолженности, что может оказаться невозможным 
или нецелесообразным в рамках определенных сделок с обеспечением, 
предполагающих объединение существующих и будущих активов, которые 
конкретно не идентифицированы. Даже в том случае, если направление такого 
уведомления возможно или целесообразно, оно может оказаться 
нежелательным по причинам конфиденциальности. 

114. Учитывая опыт применения различных моделей регулирования 
обеспечительных прав в нематериальном имуществе, во многих государствах 
необходимо будет принять новое законодательство. Принимая во внимание 
достоинства и недостатки этих подходов, государствам предстоит сделать 
важный выбор. Они могут попытаться регулировать обеспечительные права в 
нематериальном имуществе на основе режима, отдельного от того, которым 
регулируются обеспечительные права в материальном имуществе (и в таком 
случае способ создания обеспечения будет во многом напоминать передачу 
правового титула), либо попытаться установить комплексный режим, 
предусматривающий выработку общего свода принципов, регулирующих 
вопросы создания, силы в отношении третьих сторон, приоритетности и 
принудительной реализации обеспечительных прав в материальном и 
нематериальном имуществе. 

115. Доминирующая тенденция в современной законодательной деятельности 
состоит в создании режимов, в рамках которых обеспечительные права в 
нематериальном имуществе регулировались бы согласно комплексному 
режиму, действие которого также распространяется на обеспечительные права 
в материальном имуществе. Такой подход позволяет лицам, предоставляющим 
право, и кредиторам уже на начальных этапах сделки определять, на какие 
активы будет наложено обременение, увязывать права в дебиторской 
задолженности, возникающие в качестве поступлений, с правами, 
возникающими в случаях, когда та же дебиторская задолженность является 
первоначально обремененным активом, а также избегать непоследовательности 
и отсутствия транспарентности. 
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 3. Использование правового титула для целей обеспечения 
 

116. Во многих государствах наряду с различными механизмами и методами, 
которые должны функционировать в качестве обеспечительных прав (см. 
раздел А.2, выше), существует множество других правовых инструментов, 
которые могут применяться с целью создания эквивалента обеспечительного 
права. Большинство из этих инструментов, юридическая действительность 
которых была подтверждена судами, являются продуктами коммерческой 
практики, однако некоторые из них были определены или уточнены при 
разработке законодательства. Что касается создания эквивалента 
непосессорных обеспечительных прав в материальном и нематериальном 
имуществе, то в целях обеспечения чаще всего применяются альтернативные 
инструменты и методы, предполагающие использование правового титула (или 
права собственности) на актив. Правовой титул может использоваться таким 
образом предоставляющим право лицом, которое передает правовой титул 
кредитору (см. раздел А.3 а), ниже), либо кредитором (как правило, продавцом 
или арендодателем), удерживающим правовой титул на продаваемое или 
сдаваемое в аренду имущество (см. раздел А.3 b), ниже). Как передача, так и 
удержание правового титула позволяет кредитору пользоваться правами, 
эквивалентными непосессорным обеспечительным правам, имеющим, как 
указывалось ранее, большое значение с экономической точки зрения. 
 

 a) Передача правового титула 
 

117. Ввиду того, что в рамках различных режимов не были учтены 
непосессорные обеспечительные права, должникам и кредиторам пришлось 
искать принципы, которые можно было бы применять с целью заполнения 
пробелов или устранения препятствий для создания непосессорных 
обеспечительных прав, в других правовых нормах. Для достижения этой цели 
чаще всего используется метод передачи правового титула на активы 
обеспеченному кредитору (условно до погашения ссуды либо с условием его 
обратной передачи заемщику при повторной продаже, когда кредитор 
удерживает этот титул до погашения займа). 

118. Сегодня во многих государствах существует две особенности, которые 
делают обеспечительную передачу правового титула по-прежнему 
привлекательной для кредиторов. Во-первых, выполнение формальных и 
материально-правовых требований в отношении передачи правового титула на 
материальное или нематериальное имущество другому лицу зачастую 
сопряжено с меньшими трудностями и, следовательно, с меньшими затратами, 
нежели выполнение требований в отношении создания обеспечительного 
права. Во-вторых, в случае принудительной реализации, а также в случае 
несостоятельности лица, предоставляющего право, кредитор зачастую 
находится в лучшем положении как собственник, чем как держатель 
обеспечительного права. Это особенно верно в случае, когда активы 
собственника, несмотря на то, что они находятся во владении лица, 
представляющего право, не считаются частью имущественной массы в деле о 
несостоятельности в противоположность ситуации, когда активы 
предоставляющего право лица, пусть даже обремененные обеспечительным 
правом кредитора, считаются входящими в состав такой имущественной массы 
(см. главу XI о несостоятельности; A/CN.9/631/Add.8). Однако эти две 
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особенности не всегда характерны для внутригосударственного права. 
Например, во многих государствах формальное различие между 
использованием правового титула для целей обеспечения и обеспечительными 
правами с точки зрения требований в отношении их создания или 
принудительной реализации устранено в том смысле, что в отношении 
создания механизмов, основанных на правовом титуле, и обеспечительных 
прав используется один и тот же подход. В других государствах операции 
обеспечительной передачи обычно регулируются правилами, применимыми к 
передаче правового титула, тогда как в случае принудительной реализации и 
несостоятельности они рассматриваются как инструменты обеспечения. 

119. В одних государствах обеспечительная передача правового титула 
устанавливается законом (обычно в рамках режимов, регулирующих куплю-
продажу с правом на возвращение или обратную покупку), а в других – 
практикой и судами. Сегодня государства применяют различные подходы к 
передаче правового титула для целей обеспечения. Как уже отмечалось, в 
одних государствах на создание обеспечения распространяются менее жесткие 
правила, регулирующие передачу правового титула, и оно по своему действию 
равнозначно полной передаче правового титула. В других государствах в 
случае его создания применяются более сложные правила, регулирующие 
обеспечительные права, и его действие равнозначно лишь действию 
обеспеченной сделки. В третьих государствах, особенно в государствах 
гражданского права, многие, если не все случаи такой передачи правового 
титула рассматриваются как нарушение обычного режима, регулирующего 
инструменты обеспечения, и поэтому такая передача считается не имеющей 
юридической силы. В тех государствах, которые ввели в действие комплексный 
и всеобъемлющий режим, регулирующий непосессорные обеспечительные 
права, передача правового титула для целей обеспечения допускается, но 
рассматривается как один из инструментов обеспечения. В этих государствах к 
созданию, силе в отношении третьих сторон, приоритетности и 
принудительной реализации передачи правового титула для целей обеспечения 
применяются те же требования, что и к обеспечительным правам (см. 
раздел А.4, ниже).  

120. Что касается подхода к передаче правового титула для целей обеспечения, 
то законодателям необходимо сделать выбор из двух принципиальных 
вариантов. Один из этих вариантов заключается в признании обеспечительной 
передачи правового титула (как правило) с менее строгими требованиями и 
более значительными последствиями полной передачи права собственности, 
что позволяет избежать применения общего режима, регулирующего 
обеспечительные права. Этот вариант приводит к укреплению позиции 
обеспеченного кредитора (хотя это и сопровождается опасностью расширения 
обязательств кредитора; см. главу IV, касающуюся создания обеспечительного 
права, пункт 200, ниже) при одновременном ослаблении позиции лица, 
предоставляющего право, и других кредиторов этого лица.  

121. Второй вариант состоит в том, чтобы сделать возможной 
обеспечительную передачу правового титула, но при этом ограничить либо 
связанные с этим требования, либо последствия, либо и те и другие до уровня 
требований и последствий простого обеспечительного права. Этого можно 
добиться двумя способами. С одной стороны, государства могут четко 
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определить, какие именно сделки, предполагающие передачу правового титула, 
допускаются, и запретить все прочие сделки, распространив на эти 
разрешенные инструменты режим создания, силы в отношении третьих сторон, 
приоритетности и принудительной реализации, применимый к 
обеспечительным правам. По этому пути пошли некоторые государства 
гражданского права. С другой стороны, государства могут просто 
предусмотреть, что такие сделки, предполагающие передачу правового титула 
в целях обеспечения, будут квалифицироваться как обеспечительные права. 
Этого подхода придерживаются многие государства системы общего права. И в 
том и в другом случае возможно постепенное уменьшение количества 
преимуществ, которые имеет обеспеченный кредитор, и соответствующих 
препятствий для других сторон, особенно если требования в отношении 
передачи правового титула, ее последствия или и те и другие ограничены 
требованиями и последствиями, касающимися обеспечительного права. Второй 
вариант применяется в государствах, где установлен комплексный и 
всеобъемлющий режим обеспеченных сделок; в настоящем Руководстве 
рекомендуется придерживаться этого же подхода (см. A/CN.9/631, 
рекомендация 11). 
 

 b) Удержание правового титула 
 

122. Второй метод использования правового титула в качестве обеспечения 
реализуется с помощью средств, позволяющих продавцам использовать в 
качестве обеспечения уплаты покупной цены имеющийся у них правовой титул 
на материальное имущество, продаваемое покупателю. Наиболее 
распространенным, но не единственным способом такого использования 
правового титула является заключение договора об удержании правового 
титула (резервировании права собственности). Существуют, однако, и 
некоторые другие механизмы, позволяющие продавцам использовать правовой 
титул; одни из них предусмотрены законом, а другие создаются на основании 
соглашения между сторонами. 

123.  Во многих государствах законодательство о купле-продаже разрешает 
кредиторам, фактически передавшим правовой титул покупателю, добиваться 
аннулирования продажи, если покупатель не уплачивает соответствующую 
цену. После аннулирования такой сделки продавец имеет право требовать 
возвращения соответствующего имущества в свою собственность и владение 
на безвозмездной основе и без какого-либо обременения со стороны 
покупателя. Такие права на возвращение обычно возникают в силу закона, хотя 
в отдельных государствах продавцы могут предусмотреть в договоре более 
широкое право на возвращение, нежели установленное законодательством о 
купле-продаже. Поскольку основное внимание в настоящем Руководстве 
уделяется обеспечительным правам, создаваемым по договоренности, в 
дальнейшем эти установленные законом средства защиты прав продавца 
рассматриваться не будут (более подробную информацию по этому вопросу см. 
в главе XII о правах в финансовых средствах, предоставленных для целей 
приобретения; A/CN.9/631/Add.9). 

124. При заключении соглашения о простом удержании правового титула 
продавец может удерживать правовой титул на проданный товар до полной 
уплаты его покупной цены. Ссудодатели также могут участвовать в подобных 
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финансовых операциях, принимая уступку обеспеченного обязательства 
продавцом. Существует несколько вариантов сделок с удержанием правового 
титула. Иногда продавец просто обещает продать определенное имущество 
покупателю, и сделка купли-продажи (а также передача правового титула) 
завершается только после уплаты его полной цены. В отдельных случаях 
продажа ставится в зависимость от уплаты покупателем полной цены, однако 
чаще всего она осуществляется незамедлительно, а в зависимость от уплаты 
цены покупателем ставится лишь передача правового титула. Общим для всех 
этих вариантов является то обстоятельство, что покупатель фактически не 
получает прав на соответствующее имущество, хотя оно может находиться во 
владении и пользовании покупателя (а в некоторых случаях ему даже может 
принадлежать право распоряжаться этим имуществом), до тех пор, пока не 
будет полностью уплачена его покупная цена. До этого момента правовой 
титул принадлежит продавцу. 

125. Государства также разрешают устанавливать различную сферу действия 
соглашений об удержании правового титула. Иногда они касаются 
обеспеченного обязательства, а иногда – имущества, правовой титул на которое 
может быть удержан. Например, в соответствии с положениями обо "всех 
денежных средствах" или о "текущем счете" соглашения об удержании 
правового титула продавец удерживает правовой титул на проданный товар до 
тех пор, пока не будут погашены все обязательства покупателя вне 
зависимости от того, связаны ли эти обязательства с данным товаром или с 
какими-либо иными товарами, приобретенными покупателем у продавца. В 
соответствии с "расширенным" соглашением об удержании правового титула 
права продавца также могут распространяться на дебиторскую задолженность 
или иные поступления от продажи товара. Однако число государств, в которых 
существуют подобные соглашения, весьма невелико. В любом случае, даже в 
этих государствах право на поступления обычно аннулируется, когда такие 
поступления смешиваются с другими поступлениями. В подавляющем 
большинстве государств удержание правового титула не распространяется на 
поступления. Кроме того, почти во всех государствах удержание правового 
титула распространяется на товары только до тех пор, пока они сохраняют 
присущие им характеристики; соответствующее право перестает действовать 
после того, как эти товары становятся частью других товаров в процессе 
производства или иным образом утрачивают свои первоначальные 
характеристики.  

126. Альтернативой соглашению об удержании правового титула, имеющей 
такие же экономические последствия, может являться объединение договора 
аренды с опционным правом арендатора на покупку арендуемого объекта по 
номинальной стоимости, которое может быть реализовано только после уплаты 
арендатором большей части условной "покупной цены" посредством 
регулярных арендных платежей (пример см. в пункте 62 раздела С.1 главы II, 
выше). В некоторых случаях, когда срок аренды охватывает весь срок полезной 
службы арендуемого оборудования, это эквивалентно соглашению об 
удержании правового титула даже без опционного права выкупа. Все эти 
варианты призваны служит инструментами, позволяющими заемщику 
финансировать "приобретение" либо оборудования, либо инвентарных запасов 
(см. главу XII о правах в финансовых средствах, предоставленных для целей 
приобретения; A/CN.9/631/Add.9). В нижеследующих пунктах, по крайней 
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мере в отношении аренды, которая выполняет функцию обеспечения, понятие 
"продавец" включает понятие "арендодатель", а понятие "покупатель" 
включает понятие "арендатор". 

127. С экономической точки зрения соглашение об удержании правового 
титула создает обеспечительное право, которое особенно хорошо адаптировано 
к нуждам продавцов для обеспечения кредитования покупной цены товаров. 
Во многих государствах кредитование такого рода, которое, как правило, 
предоставляется поставщиками, получило широкое распространение в 
качестве альтернативы общему банковскому финансированию и 
преференциальный статус с учетом важной роли мелких и средних 
поставщиков товаров для экономики. В других государствах банки также 
предоставляют финансовые средства для целей приобретения на более 
регулярной основе, в результате чего установилась практика, позволяющая им 
использовать преимущества механизма удержания правового титула. 
Например, продавец может продать товар банку за наличные средства, а банк 
затем может перепродать его покупателю в кредит по соглашению об 
удержании правового титула, или же покупатель может расплатиться с 
продавцом наличными средствами за счет займа, а затем передать банку 
правовой титул в качестве обеспечения этого займа. В таких государствах на 
данный источник кредитования и присущее ему конкретное обеспечение 
зачастую распространяется особая привилегия, выражающаяся – при условии 
выполнения определенных формальных требований – в повышенной степени 
приоритетности по сравнению с коллидирующими обеспечительными правами 
в том же товаре. 

128. С учетом происхождения соглашения об удержании правового титула как 
одного из условий договора купли-продажи или договора аренды многие 
государства (включая ряд государств, в которых обеспечительные 
инструменты, предполагающие передачу правового титула, считаются 
эквивалентными обеспечительным инструментам) по-прежнему 
рассматривают его просто как некое квазиобеспечение. В связи с этим они не 
распространяют на инструменты, предполагающие удержание правового 
титула, общие правила, применимые к обеспечительным правам, особенно в 
том, что касается формы их создания, метода обеспечения силы в отношении 
третьих сторон, приоритетности и принудительной реализации. 
Дополнительные преимущества состоят в том, что создание такого 
обеспечения не сопряжено с большими затратами, поскольку во многих 
государствах на него не распространяются требования в отношении 
публичности. Удержание правового титула также хорошо приспособлено к 
условиям краткосрочного финансирования и в некоторых государствах 
позволяет говорить об имущественном праве покупателя. В государствах, где 
создавать непосессорные обеспечительные права разрешается только в 
определенных видах активов, но не в инвентарных запасах, удержание 
правового титула используется для финансирования закупки инвентарных 
запасов. Еще одним достоинством такой системы является то обстоятельство, 
что продавец, удерживающий правовой титул, во многих государствах имеет 
привилегированный статус. Это может объясняться стремлением поддержать, 
как правило, мелких и средних поставщиков и содействовать предоставлению 
поставщиками финансовых средств для целей приобретения в качестве 
альтернативы общему банковскому кредитованию.  
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129. В то же время соглашения об удержании правового титула имеют 
определенные недостатки. Позиция покупателя и его кредиторов ослабляется, 
и в отсутствие публичности третьим сторонам приходится полагаться на 
информацию, предоставляемую покупателем, или затрачивать время и 
средства на сбор сведений из других источников. Другой недостаток состоит в 
том, что это может воспрепятствовать или по крайней мере помешать 
покупателю использовать купленные активы для предоставления обеспечения 
второй очереди другому кредитору. Еще один недостаток заключается в том, 
что принудительная реализация другими кредиторами покупателя невозможна 
или затруднена при отсутствии согласия продавца. По этим причинам в одних 
государствах соглашения об удержании правового титула во всех отношениях 
регулируются точно так же, как и обеспечительные права, тогда как в других 
государствах они рассматриваются как обеспечительные права в некоторых, но 
не во всех отношениях (например, на них распространяется требование, 
касающееся публичности, но при этом они пользуются особым приоритетным 
статусом). Наряду с этим существуют государства, в которых соглашения об 
удержании правового титула не имеют силы в отношении третьих сторон в 
целом либо только в том случае, если они относятся к определенным активам, 
особенно инвентарным запасам, на том основании, что удержание продавцом 
правового титула несовместимо с предоставлением им покупателю права и 
полномочий распоряжаться инвентарными запасами.  

130. Государства могут рассмотреть несколько вариантов действий. Один из 
них заключается в сохранении особого характера удержания правового титула 
в качестве механизма, основанного на правовом титуле. В соответствии с 
таким подходом на удержание правового титула не распространяются 
требования, касающиеся формы или публичности. Другой, несколько 
отличающийся вариант состоит в сохранении особого характера удержания 
правового титула при ограничении его действия обеспечением только 
покупной цены затрагиваемого актива с исключением какого-либо иного 
кредита и при ограничении его приобретенным активом с исключением 
поступлений или приращений. Третий вариант предусматривает включение 
соглашений об удержании правового титула в обычную систему 
обеспечительных прав. В таком случае вопросы создания, силы в отношении 
третьих сторон, приоритета и принудительной реализации соглашения об 
удержании правового титула даже в условиях несостоятельности покупателя 
будут регулироваться теми же правилами, которые применяются в отношении 
обеспечительных прав. При таком подходе, исходя из вышеупомянутых 
стратегических соображений, продавцу можно предоставить определенные 
преимущества (например, приоритет в момент заключения договора купли-
продажи, в котором предусматривается удержание правового титула, или в 
момент доставки товаров). В соответствии с четвертым вариантом удержание 
правового титула по-прежнему считается отдельной сделкой, однако ему 
предоставляется такой же статус, как и любому другому обеспечительному 
праву (т. е. при этом не предусматривается предоставление продавцу, 
удерживающему правовой титул, каких-либо особых привилегий, касающихся 
создания, силы в отношении третьих сторон, приоритета и принудительной 
реализации). Более подробно эти варианты рассматриваются в главе XII о 
правах в финансовых средствах, предоставленных для целей приобретения (см. 
A/CN.9/631/Add.9). 
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 4. Комплексный и функциональный подход к обеспечению 
 

131. На протяжении всего XX века потребности коммерческих предприятий в 
кредитах зачастую не удовлетворялись ввиду отсутствия соответствующей 
правовой базы, опираясь на которую заемщики могли бы предоставлять 
обеспечительные права ссудодателям и другим кредиторам. Иногда в законе 
прямо запрещалось предоставлять обеспечение в отношении определенных 
видов активов. Иногда необходимых правовых инструментов просто не 
существовало. В отдельных случаях сторонам удавалось разработать для 
достижения своих целей некий правовой инструмент, но он оказывался 
неэффективным, дорогостоящим и сложным в применении. Эти проблемы 
обусловили многие из тех явлений, о которых говорилось выше. Так, 
например, их существование привело к возникновению договорной практики и 
принятию законодательных новелл, позволяющих осуществлять фиктивные 
"залоги" и проводить юридические операции особого характера, призванные 
решить проблемы, возникающие в отдельных секторах экономической 
деятельности; наряду с этим они стимулировали создание целого ряда 
механизмов передачи правового титула и обусловили широкое применение 
соглашений об удержании такого титула, а также выработку различных 
вариантов удержания правового титула с целью повышения его эффективности 
как правового инструмента, обеспечивающего выполнение обязательства.  

132. Столкнувшись со сложностями, неэффективностью и пробелами, 
возникшими в результате применения такого специализированного подхода к 
корректировке правовых режимов с целью удовлетворения потребностей 
бизнеса в кредитах, к середине XX века некоторые государства приняли 
решение о пересмотре всех вопросов, связанных с обеспечительными правами 
в движимом имуществе. В результате проведенного анализа была разработана 
единая, комплексная, всеобъемлющая и функционально ориентированная 
концепция обеспечительного права во всех видах движимого имущества. Такой 
подход к обеспечительным правам базировался на наблюдении, согласно 
которому в основе многочисленных видов непосессорных обеспечительных 
прав, традиционного посессорного залога и некоторых вариантов 
инструментов, предполагающих передачу и удержание правового титула, лежат 
несколько идентичных руководящих принципов, направленных на достижение 
одинаковых функциональных результатов.  

133. Основная идея нового подхода к обеспечительным правам состоит в том, 
что содержание должно превалировать над формой. Не случайно, что эта идея 
впервые возникла в федеративных государствах, таких как Соединенные 
Штаты Америки и Канада. Единый торговый кодекс Соединенных Штатов, 
являющийся типовым законом, который на сегодняшний день принят всеми 
50 штатами (включая штат Луизиана, где действуют нормы как общего, так и 
гражданского права), устанавливает единое всеобъемлющее обеспечительное 
право в движимом имуществе, в результате чего унифицируются 
многочисленные и разнообразные посессорные и непосессорные права в 
материальном и нематериальном имуществе, включая соглашения о передаче и 
удержании правового титула, которые предусматривались законодательством 
штатов и общим правом. Эта идея получила распространение в Канаде 
(включая применяющую гражданское право провинцию Квебек), Новой 
Зеландии, Индии и целом ряде других государств (многие из которых 
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находятся в Центральной и Восточной Европе и применяют нормы 
гражданского права). Во многих отношениях аналогичный подход применяется 
в разработанном ОАГ Межамериканском типовом законе об обеспеченных 
сделках. Такой же подход применяется и в Типовом законе ЕБРР об 
обеспеченных сделках в том смысле, что в нем создается конкретный 
"обеспечительный интерес", который может действовать наравне с другими 
инструментами обеспечения (например, арендой), и пересматривается 
характеристика удержания правового титула как обеспечительного права. 

134. Являясь одним из вариантов установления эффективного режима, 
способствующего предоставлению субъектам предпринимательской 
деятельности и потребителям недорогих кредитов, комплексная и 
всеобъемлющая система обеспечения имеет определенные преимущества.  

135. Во-первых, все соответствующие (зачастую весьма многочисленные) 
статуты, касающиеся непосессорных обеспечительных прав, могут быть 
объединены в один текст в рамках подхода, который обеспечивает 
всеобъемлющий, согласованный и транспарентный характер содержащихся в 
нем норм. Во-вторых, нормы, касающиеся посессорных обеспечительных прав, 
особенно посессорного залога, могут быть включены в этот текст и при этом 
адаптированы к современным требованиям (например, посредством включения 
концепции контроля в отношении обеспечительных прав в нематериальном 
имуществе). В-третьих, в данную систему можно встроить такие инструменты, 
основанные на правовом титуле, как обеспечительная передача и удержание 
правового титула, сделав это таким образом, чтобы не только обеспечить 
необходимую защиту продавцов, но и предоставить покупателям возможность 
использовать любую стоимость приобретенного ими имущества для получения 
дополнительного кредита. В-четвертых, можно также включить и охватить 
договорные соглашения, которые выполняют обеспечительную функцию, 
например договоры аренды, продажи и перепродажи, причем сделать это таким 
образом, чтобы свести к минимуму противоречия и неопределенность в 
отношении приоритетности прав различных кредиторов. 

136. Кроме того, в соответствии с данным подходом кредитору, который 
рассматривает возможность предоставления обеспеченного займа, нет 
необходимости тщательно изучать различные альтернативные механизмы 
обеспечения и оценивать соответствующие предпосылки и ограничения, а 
также достоинства и недостатки их использования. Соответственно, задача 
кредиторов лица, предоставляющего право, или управляющего в деле о его 
несостоятельности, которым необходимо учитывать свои права (и обязанности) 
по отношению к обеспеченному кредитору, упростится, если им придется 
изучать только один режим, характеризующийся наличием комплексного 
обеспечительного права, вместо нескольких различных режимов. Кроме того, 
это позволит уменьшить расходы, связанные с созданием обеспечительных 
прав, и одновременно понизить стоимость обеспеченного кредита. 

137. В трансграничных ситуациях признанию обеспечительных прав в 
активах, созданных в одном государстве, которые впоследствии были 
перемещены в другое государство, также способствует признание 
государством, в которое перемещаются указанные активы, комплексного 
обеспечительного права. В рамках этой системы гораздо легче признать 
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широкое разнообразие иностранных обеспечительных прав, независимо от 
того, носят ли они узкий или столь же всеобъемлющий характер.  

138. Вместе с тем комплексный и всеобъемлющий подход имеет ряд 
недостатков. Во-первых, он может потребовать пересмотра характеристик 
определенных сделок (например, передачи правового титула в целях 
обеспечения или удержания правового титула) по крайней мере для целей 
законодательства об обеспеченных сделках. В государствах, которые еще не 
приняли концепцию "относительности правового титула" на движимое 
имущество, понадобится вновь провести масштабную разъяснительную работу 
с юристами и представителями деловых кругов по вопросу о том, каким 
образом подобный пересмотр должен осуществляться на практике. Помимо 
этого указанный подход требует изменения базовых положений правовой 
логики, которыми во многих государствах до сих пор обосновывалось 
законодательство, касающееся обеспечительных прав. В этих государствах 
принято считать, что обеспечительные права являются исключением из общего 
принципа равенства кредиторов и поэтому должны толковаться 
ограничительно. Кроме того, обеспечение обычно считается конкретным 
правом в конкретных активах, призванным обеспечивать конкретное 
обязательство конкретного должника перед конкретным кредитором. 
Применение комплексного и всеобъемлющего подхода предусматривает замену 
этих традиционных ограничений общим принципом, способствующим 
распространению практики предоставления обеспеченных кредитов. Наконец, 
в соответствии с этим подходом обычно предполагается, что новый режим 
будет введен в действие единым законодательным актом. Для некоторых 
государств это будет сопряжено со значительным изменением структуры их 
гражданских и торговых кодексов или иных законов. 

139. Многие из этих недостатков можно уменьшить или устранить, уделив 
пристальное внимание тому, каким образом в том или ином государстве 
разрабатываются законодательные акты, на основании которых должно будет 
возникнуть комплексное и всеобъемлющее обеспечительное право. Так, 
например, получить наибольшие преимущества и избежать большинства 
недостатков можно будет а) в случае проведения всеобъемлющей реформы 
существующих законов, касающихся обеспечительных прав, инструментов, 
служащих целям обеспечения и основанных на правовом титуле, уступки 
дебиторской задолженности и финансовой аренды; и b) в случае ввода в 
действие конкретных норм статутного права, регулирующих договорную 
практику и разработанных с целью восполнения пробелов в законодательстве. 
В любом случае для достижения этой цели необходимо будет приложить 
значительные усилия, обеспечивая последовательность, транспарентность, 
эффективность и подлинную конкуренцию между всеми кредитодателями на 
базе ценовой политики.  

140. Если в том или ином государстве должен быть принят подход, 
способствующий вводу в действие комплексного и всеобъемлющего режима, 
то в техническом плане возможно применение любого из двух различных 
подходов. Один из них предусматривает сохранение и использование названий 
ранее существовавших инструментов обеспечения, таких как залог, плавающий 
залог, передача правового титула для целей обеспечения и удержание 
правового титула. Однако их создание и последствия в качестве 
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обеспечительных прав будут обусловливаться неким комплексом правил, хотя 
они в полной мере сохранят свое действие как механизмы, основанные на 
правовом титуле, для других целей (например, для налогообложения или 
учета). В соответствии с несколько иным подходом все виды прав, служащих 
целям обеспечения, будут сведены в единое понятие обеспечительного права, а 
нормы, применимые к определенным базовым типам договоров, которые могут 
использоваться для целей обеспечения, таким как договоры купли-продажи, 
аренды или уступки, будут дополняться рядом конкретных добавочных правил 
(например, правилами, которые касаются силы в отношении третьих сторон, 
приоритета и принудительной реализации).  

141. В качестве подхода, позволяющего добиться наибольших успехов в деле 
развития кредитования под обеспечение, в Руководстве рекомендуется 
установить комплексный и всеобъемлющий режим обеспеченных сделок. По 
существу, в нем также содержится адресованная государствам рекомендация 
относительно применения второго из двух только что описанных методов 
достижения этой цели (такой подход можно назвать функционально-
унитарным). Вместе с тем в Руководстве признается, что некоторые 
государства не могут принять функционально-унитарный подход к правам в 
финансовых средствах, предоставленных для целей приобретения, и в связи с 
этим рассматривается возможность принятия государствами в данной 
конкретной ситуации первого подхода к установлению всеобъемлющего и 
комплексного режима, то есть подхода, который можно назвать 
функционально-неунитарным (более подробную информацию по данному 
вопросу см. в главе XII о правах в финансовых средствах, предоставленных 
для целей приобретения; A/CN.9/631/Add.9). 
 
 

 B. Рекомендации 
 
 

 [Примечание для Комиссии: Комиссия, возможно, пожелает принять к 
сведению, что, поскольку документ A/CN.9/631 содержит сводный перечень 
рекомендаций проекта руководства для законодательных органов по 
обеспеченным сделкам, в настоящем документе эти рекомендации не 
воспроизводятся. После завершения разработки рекомендаций они будут 
воспроизведены в конце каждой главы.] 
 
 

 IV. Создание обеспечительного права (действительность 
в отношениях между сторонами) 
 
 

 A. Общие замечания 
 
 

 1. Введение 
 

142. Обеспечительное право в контексте Руководства есть имущественное 
право (в отличие от обязательственного права) в движимом имуществе  
(в отличие от недвижимого имущества), создаваемое на основании соглашения 
(в отличие от права, возникающего на основании закона или решения суда) 
между лицом, предоставляющим право, и обеспеченным кредитором в целях 
обеспечения исполнения обязательства лицом, предоставляющим право, или 
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иным лицом перед данным кредитором (определение термина 
"обеспечительное право" см. в пункте 19, выше). Таким образом, основной 
вопрос заключается в том, чтобы определить шаги, которые необходимо 
предпринять для того, чтобы обеспечительное право стало действовать в 
полном объеме в отношениях между сторонами, а также в отношении третьих 
сторон. 

143. В ряде государств действительное в полном объеме обеспечительное 
право в тех или иных активах возникает только после заключения соглашения 
об обеспечении и совершения дополнительного акта, например передачи 
обремененных активов. В зависимости от характера активов может требоваться 
уведомление третьей стороны (например, если речь идет о дебиторской 
задолженности) либо регистрация (если речь идет о морских судах или о 
воздушных судах). До момента совершения этих актов обеспечительное право 
не считается созданным и поэтому не является действительным, даже в 
отношениях между сторонами. Однако с момента совершения этих актов 
обеспечительное право действует не только в отношениях между сторонами, 
но и в отношении любого лица, независимо от того, является ли оно стороной 
соглашения об обеспечении (данное свойство имущественных прав известно 
как "действительность в отношении всех лиц" (erga omnes)). 

144. В других государствах существует различие между действительностью 
обеспечительного права в отношениях между сторонами (inter partes) и его 
действительностью в отношении третьих сторон. Обеспечительное право 
возникает после заключения соглашения об обеспечении, но действует только 
в отношениях между сторонами. Чтобы обеспечительное право стало 
действительным в отношении третьих сторон, требуется дополнительный акт. 
Этот дополнительный акт служит основанием для определения приоритета 
обеспечительного права в отношении конкурирующих заявителей требований 
(определения понятий "конкурирующий заявитель требования" и "приоритет" 
см. в пункте 19, выше). Главное преимущество данного подхода носит 
практический характер, он позволяет лицу, предоставляющему право, 
предоставить одни и те же активы в качестве обеспечения нескольким 
кредиторам (тем самым увеличив сумму кредита, который данное лицо может 
получить, исходя из стоимости имущества), одновременно создавая основу для 
определения приоритетности требований этих кредиторов. 

145. В основе данного подхода – представление о том, что обеспечительное 
право состоит из двух отдельных элементов. Во-первых, существуют 
взаимоотношения между сторонами; во-вторых, имеется имущественный 
элемент обеспечения, создающий последствия, которые прямо влияют на права 
третьих сторон. Иными словами, соглашения об обеспечении достаточно для 
действительности обеспечительного права в отношениях между сторонами 
соглашения, но недостаточно для установления его действительности в 
отношении третьих сторон, в том числе других обеспеченных кредиторов, 
кредиторов по постановлению суда или управляющего в деле о 
несостоятельности лица, предоставившего право. Кроме того, данный подход 
основан на том, что нет необходимости ставить действительность 
обеспечительного права в отношениях между сторонами в зависимость от 
уведомления или регистрации и что, наоборот, такой подход может привести к 
возникновению препятствий для осуществления сделок в целях обеспечения, 
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предусматривающих неформальные схемы продажи имущества или передачи 
его в аренду (например, продажа с удержанием правового титула, финансовая 
аренда, аренда с правом выкупа). 

146. Некоторые государства придерживаются третьего подхода, который 
является комбинацией первых двух подходов. Он предполагает, что 
обеспечительное право действительно в отношении всех лиц с момента его 
создания (в том числе в отношении кредиторов по необеспеченным кредитам, 
кредиторов по постановлению суда, управляющего в деле о несостоятельности 
лица, предоставившего право, дарополучателей и правопреемников 
обремененных активов вне сферы обычной коммерческой деятельности лица, 
предоставившего право), но предусматривает применение особых правил 
действительности обеспечительного права в отношении третьих сторон и 
определения очередности требований при наличии конкурирующих заявителей 
требований, заявляющих о конкретных правах в отношении обремененных 
активов (например, конкурирующих обеспеченных кредиторов или 
правопреемников обремененных активов в ходе обычной коммерческой 
деятельности). Такой подход в целом приводит к тем же результатам, что и 
второй подход, но при этом возникают небольшие различия в отношении прав 
определенных категорий кредиторов, таких как необеспеченные кредиторы, 
кредиторы по постановлению суда и представители в деле о несостоятельности 
(см. A/CN.9/631/Add.2, пункты […]). 

147. В настоящем Руководстве принят второй из трех рассмотренных выше 
общих подходов к вопросам создания и действительности обеспечительных 
прав. Другими словами, в Руководстве рекомендуется подход, 
предусматривающий различные требования в части действительности 
обеспечительного права в отношениях между сторонами и в отношении 
третьих сторон (см. пункты 144 и 145, выше). В настоящей главе 
рассматриваются вопросы, связанные с созданием обеспечительного права в 
активах на основании соглашения и с действительностью этого права в 
отношениях между сторонами соглашения об обеспечении. Действительность 
обеспечительного права в отношении третьих сторон рассматривается в 
главе V, которая посвящена вопросам действительности в отношении третьих 
сторон (см. A/CN.9/631/Add.2). Правила определения очередности кредиторов, 
претендующих на одни и те же активы, рассматриваются в главе VII, которая 
посвящена вопросам очередности требований (см. A/CN.9/631/Add.4). 
Вопросы, относящиеся к действительности обеспечительного права в случае 
несостоятельности, рассматриваются в главе XI, которая посвящена вопросам 
несостоятельности (см. A/CN.9/631/Add.8). 
 

 2. Создание обеспечительного права 
 

148. В связи с созданием обеспечительного права и его действительностью в 
отношениях между предоставляющим его лицом и обеспеченным кредитором 
необходимо рассмотреть два отдельных вопроса. Большое значение имеет 
вопрос о создании обеспечительного права, т. е. в какой момент и при каких 
условиях оно возникает. Кроме того, существует вопрос о его 
действительности в отношениях между сторонами в целом, т. е. в какой момент 
и при каких условиях обеспечительное право становится действительным в 
отношениях между сторонами. Обычно эти два вопроса имеют один ответ. 
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Когда выполнены все действия по созданию обеспечительного права, в тот же 
момент оно становится действительным в отношениях между сторонами. 
Однако бывает, что созданное обеспечительное право впоследствии теряет 
свою силу в отношениях между сторонами. В таких случаях важно точно 
определить, в какой именно момент обеспечительное право утратило силу в 
отношениях между сторонами. Две эти грани вопроса рассматриваются по 
очереди.  

149. В большинстве государств создание обеспечительного права в движимом 
имуществе предусматривает необходимость заключения соответствующего 
соглашения (определение понятия "соглашение об обеспечении" см. в 
пункте 19, выше) между предоставляющим его лицом и обеспеченным 
кредитором (см. A/CN.9/631, рекомендация 12).  

150. Соглашение об обеспечении может выполнять несколько функций, в том 
числе: a) служить правовой основой для предоставления обеспечительного 
права; b) устанавливать связь между обеспечительным правом и 
обеспечиваемым им обязательством; c) осуществлять общее регулирование 
взаимоотношений между предоставляющим право лицом и обеспеченным 
кредитором (о правах до неисполнения обязательства см. главу VIII; 
A/CN.9/631/Add.5); d) сводить к минимуму риск возникновения споров о 
содержании соглашения об обеспечении и риск манипуляций после 
неисполнения обязательства (о правах после неисполнения обязательства см. 
главу X. A/CN.9/631/Add.7). 

151. Хотя соглашение об обеспечении иногда может оформляться в качестве 
отдельного соглашения между сторонами, зачастую это соглашение 
содержится в основном договоре о финансировании или ином аналогичном 
договоре между лицом, предоставляющим обеспечительное право, и 
обеспеченным кредитором, например в договоре о продаже товаров в кредит. 

152. Как уже отмечалось, во многих государствах заключение соглашения об 
обеспечении само по себе является достаточным для создания 
обеспечительного права в отношениях между предоставляющим его лицом и 
обеспеченным кредитором. Вместе с тем в других государствах в дополнение к 
заключению соглашения об обеспечении для создания обеспечительного права 
даже в отношениях между сторонами необходимо совершить еще один акт 
(например, оформить акт передачи права владения, уведомление или 
регистрацию). Характер этого акта различен в разных государствах и даже в 
пределах одного государства, в зависимости от типа обеспечительного права 
или вида активов. 

153. В качестве обеспечения могут служить некоторые соглашения о правовом 
титуле в отношении движимого имущества. Это, например, соглашение о 
сохранении правового титула продавцом, соглашение о передаче титула в 
порядке обеспечения, соглашение об уступке дебиторской задолженности в 
порядке обеспечения, а также соглашение о продаже и перепродаже 
имущества, соглашение о продаже имущества с обратной передачей его в 
аренду, соглашение об аренде имущества с правом выкупа и соглашение о 
финансовой аренде (определения понятий "уступка", "финансовая аренда" и 
"право с сохранением правового титула" см. в пункте 19, выше). 
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154. В правовых системах, предусматривающих полномасштабный и 
комплексный режим сделок с обеспечением, как правило, требуется создание 
обеспечительных механизмов на основе правового титула в целях обеспечения, 
в том же порядке, что и любое иное обеспечительное право. Эти механизмы 
либо заменяются единообразным понятием обеспечительного права, либо – 
даже при сохранении их различных условий – конкретные требования, 
подлежащие соблюдению в связи с их созданием в отношениях между 
сторонами, это те же требования, которые действуют и в отношении 
обеспечительных прав. 

155. В других правовых системах обеспечительные механизмы на основе 
правового титула являются основной схемой создания непосессорных 
обеспечительных прав. В таких государствах обеспечительные механизмы на 
основе правового титула обычно регулируются теми же нормами, что и 
конкретные сделки, предусматривающие передачу правового титула от 
стороны другой стороне (например, продажа, обмен, аренда с правом выкупа и 
т. п.). Иногда, с учетом того, что эти сделки совершаются в целях обеспечения, 
соответствующие правила их регулирования дополняются различными 
нормами законодательства и судебной практики. Детали режимов в правовых 
системах, сохраняющих специфику механизмов с использованием правового 
титула, в разных государствах могут существенно различаться. В некоторых 
правовых системах особый режим регулирования действует только в 
отношении механизмов, предусматривающих сохранение правового титула, а 
сделки с передачей правового титула от заемщика ссудодателю в порядке 
обеспечения и уступка дебиторской задолженности в порядке обеспечения 
регулируются теми же нормами, что и создание обеспечительных прав. В 
других правовых системах некоторые виды механизмов, предусматривающие 
передачу правового титула, например продажа с возможностью обратного 
выкупа, также подлежат особому режиму регулирования, наравне с 
механизмами, предусматривающими сохранение правового титула. 

156. Режим, применяемый в отношении механизмов с сохранением правового 
титула, является основным показателем общего отношения той или иной 
правовой системы к механизмам обеспечения с использованием правового 
титула. Правовые системы, в рамках которых механизмы на основе правового 
титула не считаются составляющими обеспечительные права, обычно придают 
особое значение сохранению правового титула, хотя эти системы могут 
предусматривать весьма различные требования в отношении создания 
механизмов с сохранением правового титула. Другими словами, в этих 
системах сохранение правового титула применяется широко и является 
действительным в отношении всех сторон. В других правовых системах 
сохранение правового титула не имеет особого значения и обычно 
недействительно или, во всяком случае, не действует в отношении 
управляющего в деле о несостоятельности покупателя. Многие правовые 
системы сходятся в одном пункте – в том, что соглашения, касающиеся только 
сохранения правового титула, считаются действительно соглашениями о 
правовом титуле, а соглашения, в которых имеются положения, касающиеся 
всех денежных средств или денежных поступлений и продукции, считаются 
действительно механизмами обеспечения. Кроме того, многие правовые 
системы сходятся в том, что предусматривают возможность сохранения 
правового титула только за продавцом. Что касается других лиц, 
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предоставляющих кредит, они могут воспользоваться возможностью 
сохранения правового титула только в том случае, если продавец уступит в их 
пользу оставшуюся сумму покупной цены товара (см. главу XII, посвященную 
вопросам приобретения прав финансирования; A/CN.9/631/Add.9). 

157. В большинстве правовых систем, признающих возможность сохранения 
правового титула, права продавца основаны на положении договора купли-
продажи. В ряде государств сохранение правового титула предполагается по 
умолчанию во всех сделках купли-продажи в кредит и право продавца на 
сохранение правового титула даже необязательно в развернутой форме 
записывать в договоре купли-продажи. В других государствах договорное 
право на сохранение правового титула может быть согласовано сторонами 
даже в устной форме или путем ссылки на опубликованные общие условия в 
документе на поставку товара или в счете-фактуре. В некоторых других 
правовых системах предусмотрены такие требования, как оформление того или 
иного письменного документа, указание даты договора и даже регистрация.  

158. В разных правовых системах существуют значительные различия в 
терминологии и требованиях, касающихся передачи правового титула в целях 
обеспечения. Например, могут использоваться такие термины, как 
фидуциарная (доверительная) передача правового титула в целях обеспечения, 
продажа с правом обратного выкупа, двойная продажа, продажа с условием 
получения в аренду с правом приобретения. Первое, что следует отметить: в 
некоторых правовых системах передача правового титула в порядке 
обеспечения является недействительной в отношении третьих сторон, а в 
некоторых случаях даже в отношениях между передающим и получающим 
лицом. В других правовых системах, хотя передача правового титула в порядке 
обеспечения является действительной, этот инструмент не имеет широкого 
применения, т. к. существуют другие виды непосессорных обеспечительных 
прав. В большинстве правовых систем, где признается передача правового 
титула в порядке обеспечения, создание этого механизма регулируется теми же 
нормами, что и сделки с обеспечением в целом, или, по меньшей мере, в 
случае несостоятельности передающей стороны. Так, например, продажа с 
правом выкупа или двойная продажа в части формы и содержания договора 
обычно регулируется теми же нормами, что любые сделки с обеспечением.  

159. Кроме того, многие правовые системы предусматривают признание того, 
что сделки, связанные с идеей аренды имущества (аренда с правом выкупа, 
финансовая аренда в контексте финансирования приобретений и продажа с 
получением в аренду в контексте кредитной операции), нередко выполняют 
функции обеспечения. В условиях некоторых правовых систем такие сделки 
рассматриваются как механизмы обеспечения, и их создание и 
действительность в отношениях между сторонами регулируются теми же 
требованиями, что и все другие обеспечительные механизмы. В других 
правовых системах эти сделки считаются не обеспечительными механизмами, 
а договорными условиями, которые приводят к созданию личных прав. В этих 
правовых системах в отношении их создания обычно действуют те же 
требования, что и в отношении создания договорного права данного типа в 
отношениях между сторонами. 

160. Вторая проблема, которая встает перед государствами при определении 
основных требований в отношении создания обеспечительного права, – 
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необходимость определить момент, с которого обеспечительное право 
фактически начинает действовать в отношениях между сторонами. В 
большинстве государств, ввиду того, что обеспечительное право возникает на 
основе соглашения между сторонами, оно начинает действовать в отношениях 
между сторонами с момента заключения соглашения. Разумеется, стороны 
вправе договориться о том, что обеспечительное право начнет действовать с 
некоторой отсрочкой, но обычно этого не происходит (в любом случае они не 
могут договориться о том, что обеспечительное право начинает действовать до 
момента заключения соглашения). Кроме того, необходимо определить, с 
какого момента обеспечительное право начинает действовать в отношении 
активов, являющихся предметом обременения. Здесь необходимо различать 
нынешние активы лица, предоставляющего право, и будущие активы. Если 
соглашение об обеспечении предусматривает создание обеспечительного права 
в активах, в отношении которых предоставляющее право лицо имеет права или 
правомочно осуществлять обременение на момент заключения соглашения об 
обеспечении, обеспечительное право является действительным в отношениях 
между сторонами в части, касающейся этих активов, с момента заключения 
соглашения, с учетом возможной договоренности сторон о том, что данное 
право начинает действовать в отношении всех активов или их части в более 
поздний срок. Но если соглашение об обеспечении предусматривает создание 
обеспечительного права в активах, в отношении которых предоставляющее 
право лицо рассчитывает получить права или правомочия на осуществление 
обременения в будущем, обеспечительное право становится действительным 
лишь с момента приобретения предоставляющим право лицом прав в 
отношении имущества или права на его обременение, кроме случаев, когда 
стороны договорились о том, что данное право начнет действовать в более 
поздний срок (см. A/CN.9/631, рекомендация 12; см. также пункт 185, ниже). 
 

 3. Существенные элементы соглашения об обеспечении 
 

161. В разных правовых системах отмечаются различия в части существенных 
элементов, которые должно содержать соглашение об обеспечении, чтобы быть 
действительным в отношениях между сторонами. Вместе с тем некоторые 
элементы присутствуют в большинстве правовых систем. Как правило, 
государства требуют, чтобы в соглашении об обеспечении: a) были названы 
стороны; b) было определено обязательство, являющееся предметом 
обеспечения; и с) были приведены сведения об активах, являющихся 
предметом обременения. Кроме того, некоторые государства требуют 
указывать в соглашениях об обеспечении предельную сумму требований в 
отношении обремененных активов на основании обеспечительного права. 

162. Требуемая степень конкретности при определении обязательства, 
являющегося предметом обеспечения, и обременяемых активов в разных 
государствах различна. Преимуществом конкретного описания является 
определенность, а недостатком – отсутствие гибкости, которая требуется при 
осуществлении важных сделок о финансировании, в рамках которых 
изменяются суммы обязательств, являющихся предметом обеспечения, и 
состав обремененных активов, в том числе активов, приобретенных после 
заключения соглашения (в качестве примера можно привести соглашения о 
возобновляемых кредитах, относящихся к инвентарным запасам или к 
дебиторской задолженности). В любом случае и независимо от того, 
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предусмотрено ли законодательством требование о том, что в соглашении об 
обеспечении как минимум должны быть названы стороны и содержаться 
сведения об обязательстве, являющемся предметом обеспечения, и об активах, 
являющихся предметом обременения, отсутствие указанных сведений в 
соглашении об обеспечении может привести к возникновению споров об 
объемах обремененных активов и обеспеченных обязательств, кроме случаев, 
когда недостающие сведения можно установить другими способами. 

163. Кроме того, стороны соглашения об обеспечении могут использовать его 
для уточнения некоторых других вопросов, в частности обязанности стороны, 
во владении которой находятся активы, обращаться с ними осторожно и 
заверений в отношении обременяемых активов. При отсутствии соглашения 
для прояснения взаимоотношений между сторонами могут применяться нормы 
в отношении неисполнения обязательств (о вопросах до неисполнения 
обязательства см. главу VIII, A/CN.9/631/Add.5; о вопросах после 
неисполнения обязательства см. главу X, A/CN.9/631/Add.7). 

164. Многие современные режимы осуществления сделок с обеспечением не 
предусматривают подробных требований в отношении действительности 
соглашения об обеспечении; они исходят из того, что в целях содействия 
осуществлению кредитных сделок с обеспечением достаточно предусмотреть, 
что соглашение может считаться действительным, если оно соответствует 
определенным минимальным требованиям, например: a) в нем зафиксировано 
намерение сторон создать обеспечительное право; b) в нем названы стороны 
соглашения (например, лицо, предоставляющее право, и обеспечиваемый 
кредитор; c) в нем приводится характеристика обязательства, исполнение 
которого будет обеспечивать обеспечительное право; и d) в нем содержится 
информация об активах, являющихся предметом обременения (см. A/CN.9/631, 
рекомендация 13). 

165. Как указано более подробно ниже (см. пункты 188–190), в Руководстве 
считается, что достаточно привести общее описание обременяемых активов, 
например "все нынешние и будущие активы" или "все нынешние и будущие 
инвентарные запасы". 
 

 4. Форма соглашения об обеспечении 
 

166. Позиции различных правовых систем различаются и в части требований к 
форме соглашения об обеспечении, а также в части функции этих требований. 
В частности, некоторые правовые системы не предусматривают требования о 
заключении соглашения об обеспечении в письменной форме, другие правовые 
системы требуют оформления того или иного письменного документа. В ряде 
государств достаточно простого письменного документа без подписи. В других 
государствах необходимо иметь письменный документ с подписью. В 
некоторых других государствах соглашение об обеспечении должно 
представлять собой письменный документ, заверенный нотариусом, или иной 
равноценный документ. Обычно требование об оформлении соглашения в 
письменном виде служит предупреждением сторонам о правовых 
последствиях заключаемого ими соглашения, доказательством существования 
соглашения, а требование о нотариальном заверении документа обеспечивает 
защиту интересов третьих сторон от мошеннических действий в виде 
датирования соглашения об обеспечении задним числом. Кроме того, 
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требование о заключении соглашения в письменном виде может служить и 
другим целям, помимо того что оно является условием действительности 
соглашения в отношениях между сторонами. Например, во многих 
государствах это требование является одним из условий действительности 
соглашения в отношении третьих сторон либо условием определения 
очередности требований конкурирующих заявителей требований. Кроме того, 
во многих из этих государств оформление соглашения в письменном виде 
может быть условием получения обремененных активов во владение либо 
возможности ссылаться на соглашение об обременении в случае 
принудительного исполнения требований – как в случае несостоятельности 
должника, так и в иных случаях. 

167. В некоторых правовых системах при оформлении посессорных 
обеспечительных прав требуется заверение даты соглашения государственным 
органом, за исключением небольших ссуд, при которых достаточно заверения 
свидетелями. И хотя такое заверение, возможно, помогает решить проблему 
мошенничества в виде датирования соглашений задним числом, при этом 
могут увеличиваться затраты времени и денежных средств на осуществление 
сделки. В других правовых системах требуется заверение даты заключения 
соглашения или самого соглашения при оформлении различных 
непосессорных видов обеспечения (см. например, статьи 65, 70, 94 и 101 
Типового закона об организации механизмов обеспечения Организации по 
гармонизации коммерческого права в Африке). В некоторых из этих систем 
заверение соглашения требуется вместо регистрации. Но в тех странах, где 
предусмотрена обязательная регистрация соглашения об обеспечении, 
дополнительное заверение даты его заключения не требуется. 

168. Во многих правовых системах для экономии времени и издержек 
обязательные требования к форме соглашения сведены к минимуму. Как 
правило, достаточно простого письменного документа (в том числе, например, 
изложения общих условий в счете-фактуре), если этот документ – сам по себе 
или в сочетании с действиями сторон – свидетельствует о намерении 
предоставляющего право лица предоставить обеспечительное право. В 
соответствии с идеей максимального упрощения процедур создания 
обеспечительного права – что и является одной из главных целей Руководства 
(см. пункт 23, выше) – такова позиция, принятая в Руководстве (см. 
A/CN.9/631, рекомендации 1, подпункт c), 14). Понятие "письменный 
документ" охватывает также и "электронные сообщения" (см. A/CN.9/631, 
рекомендация 9). Единственное исключение из рассмотренных выше правил 
состоит в том, что соглашение об обеспечении может быть заключено в устной 
форме, если оно сопровождается передачей обремененных активов во владение 
обеспечиваемого кредитора (см. A/CN.9/631, рекомендация 14). Вместе с тем, 
если обеспечительное право создается посредством устного соглашения и 
передачи во владение, а впоследствии обеспеченный кредитор отказывается от 
владения, для того чтобы обеспечительное право продолжало существовать, 
необходимо письменное соглашение. 

 [Примечание для Комиссии: Комиссия может пожелать пересмотреть 
рекомендацию 14, с тем чтобы уточнить, что, если обеспеченный кредитор 
отказывается от владения обремененными активами, обеспечительное право 
в которых было создано посредством устного соглашения и передачи во 
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владение, для того чтобы обеспечительное право продолжало существовать, 
необходимо письменное соглашение.] 

169. Соглашение об обеспечении, как правило, заключается между должником, 
выступающим в качестве лица, предоставляющего обеспечительное право, и 
обеспечиваемым кредитором. Иногда, в случае предоставления обеспечения за 
заемщика со стороны третьего лица, это третье лицо становится стороной 
соглашения вместо должника или наряду с ним. В случае предоставления ссуд 
в коллективном порядке несколькими ссудодателями (особенно при 
предоставлении синдицированного займа) держателем обеспечительных прав 
от имени всех ссудодателей может выступать третья сторона, действующая как 
агент или доверенное лицо. Соглашения об обеспечении могут быть 
составлены с учетом каждой из этих ситуаций. И хотя в некоторых системах 
предусмотрены некоторые ограничения (например, условие о том, что 
закладную на предприятие могут выдавать только предприятия), в других 
правовых системах сторонами соглашения об обеспечении могут выступать 
как физические, так и юридические лица. 
 

 5. Обязательства, на которые распространяется действие соглашения 
об обеспечении 
 

170. Обеспечительные права носят вспомогательный характер по отношению к 
обеспечиваемому обязательству и зависят от него. Это означает, что 
действительность и срок действия соглашения об обеспечении зависят от 
действительности и срока действия соглашения, которым установлено 
обеспеченное обязательство. В частности, в отношении сделок о 
возобновляемых кредитах обеспечительное право является вспомогательным в 
том смысле, что, хотя оно и может служить обеспечением погашения будущих 
заемных средств и меняющихся обязательств, оно не подлежит 
принудительному исполнению в случае непредоставления ссуды и не может 
превышать сумму непогашенного обязательства на момент принудительного 
исполнения. 

171. В ряде государств непосессорные обеспечительные права могут 
действовать только в отношении определенных типов обязательств, 
предусмотренных законодательством (например, в отношении ссуд на покупку 
автомобиля или по кредитам для фермеров). В других государствах, где 
предусмотрен общий режим только для посессорных обеспечительных прав 
или для посессорных и непосессорных обеспечительных прав, таких 
ограничений нет. Такой всеобъемлющий подход (см. A/CN.9/631, 
рекомендация 15) потенциально может приводить к распространению 
основных преимуществ схем обеспеченного финансирования (т. е. большей 
доступности и более низкой стоимости кредита) на широкий диапазон сделок. 
Кроме того, такой подход способствует повышению последовательности и 
формированию равных условий для всех должников и обеспеченных 
кредиторов. В той мере, в какой такие режимы необходимы в силу конкретных 
социально-экономических причин, неблагоприятные последствия можно 
свести к минимуму, если эти режимы будут вводиться на основе четких и 
прозрачных процедур, а их применение будет ограничено лишь узким кругом 
категорий сделок. 
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172. Государства, которые не увязывают определенные формы обеспечения с 
определенными видами обязательств, как правило, не ограничивают типы 
обязательств, в отношении которых могут предоставляться обеспечительные 
права. Наряду с этим, кроме случаев, когда предусмотрен особый режим 
предоставления обеспечительных прав в отношении определенных видов 
обязательств (например, обязательств по ссудам, полученным в ломбарде), 
государства обычно приводят в законе перечень типов обязательств, в 
отношении которых может быть предоставлено обеспечение. Ввиду 
стремительных темпов появления новых и новых видов кредитных 
обязательств, даже если зафиксировать в законе исчерпывающий перечень 
таких обязательств, этот перечень очень скоро устареет. Однако государства 
нередко публикуют индикативный перечень. В него обычно включаются 
обязательства по ссудам, а также обязательства в связи с приобретением в 
кредит товаров, в том числе инвентарных запасов и оборудования. 

173. Правовые системы по-разному трактуют вопрос о том, можно ли 
заключать соглашение об обеспечении будущих обязательств, и если можно, то 
в какой степени. Кроме того, разные правовые системы по-разному определяют 
само понятие "будущее обязательство". В некоторых системах будущие 
обязательства – это обязательства, не предусмотренные действующими 
договорами (этот подход реализован в Конвенции Организации Объединенных 
Наций об уступке дебиторской задолженности в международной торговле; см. 
подпункт b) статьи 5). В других системах даже те обязательства, которые 
предусмотрены договором, но срок исполнения которых в момент заключения 
соглашения об обеспечении еще не наступил (в связи с тем, что ссуда еще не 
предоставлена или используется схема возобновляемого кредита), считаются 
будущими обязательствами. Кроме того, обязательства, в отношении которых 
действует то или иное отменительное условие, всегда считаются 
существующими обязательствами, а обязательства, в отношении которых 
действует то или иное предварительное или отлагательное условие, как 
правило, считаются будущими обязательствами.  

174. Различие между существующими и будущими обязательствами является 
существенным в тех правовых системах, в рамках которых – в силу 
определенности или необходимости защиты должника – будущие 
обязательства обеспечить невозможно или можно обеспечить лишь на 
определенную максимальную сумму, либо невозможно обеспечить, если 
обязательства четко не определены (например, если в соглашении об 
обеспечении говорится, что оно действует в отношении "всех существующих и 
будущих обязательств любого типа, которые могут возникнуть между 
сторонами"). В государствах, где предусмотрены ограничения на 
предоставление обеспечительных прав в целях обеспечения будущих 
обязательств, должники могут быть не в состоянии воспользоваться 
преимуществами некоторых видов сделок, например возобновляемым 
кредитом или краткосрочным кредитом с возможностью переоформления его в 
долгосрочный кредит. В других правовых системах предусмотрена 
возможность обеспечивать исполнение будущих обязательств без каких-либо 
ограничений. В рамках этих правовых систем одного соглашения об 
обеспечении достаточно для обеспечения как существующих, так и будущих 
обязательств. В результате при любом продлении срока действия кредита или 
увеличении суммы кредита не требуется вносить изменения в 
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соответствующее обеспечительное право или создавать новое обеспечительное 
право, и это оказывает позитивное влияние на доступность и стоимость 
кредитования. Хотя обеспечительное право может быть создано в отношении 
будущего обязательства, оно не подлежит принудительному применению до 
момента возникновения соответствующего обязательства и наступления срока 
его исполнения. В некоторых государствах предусмотрены различные 
требования в отношении указания типа и суммы обеспеченного обязательства. 

175. В некоторых правовых системах стороны обязаны конкретно определять в 
соглашении обеспечиваемые обязательства и указывать максимальную сумму 
обременения соответствующих активов в качестве обеспечения 
обеспечиваемого обязательства и даже сокращать сумму обеспечения до 
суммы существующего непогашенного остатка по данному обязательству. 
Предполагается, что такое точное описание обязательства или его ограничение 
соответствует интересам должника, т. к. должник будет защищен от 
чрезмерной задолженности и сможет получить дополнительный кредит от 
другой стороны. Однако подобные требования могут привести к ограничению 
суммы кредита, которая может быть получена от первого кредитора, а также к 
тому, что кредиторы станут указывать суммы, значительно превышающие 
истинные суммы согласованных кредитов, которые они согласны предоставить 
лицу, предоставляющему право. Как следствие, в результате лицо, 
предоставляющее право, нередко лишается возможности использовать полную 
стоимость своих активов для обеспечения дополнительных обязательств перед 
данным кредитором либо новых обязательств в рамках договоров с другими 
кредиторами.  

176. В современных сделках финансирования зачастую уже не используются 
разовые выплаты; вместо этого нередко предусматриваются несколько выплат 
в различные моменты времени в зависимости от потребностей лица, 
предоставившего право (например, используется схема возобновляемого 
кредита для финансирования приобретения должником инвентарных запасов). 
Такие схемы финансирования могут осуществляться с использованием 
текущего счета, где остаток средств меняется ежедневно. Если бы сумма 
обеспеченного обязательства сокращалась после каждой выплаты, ссудодатели 
не были бы заинтересованы в осуществлении дальнейших выплат без 
предоставления дополнительного обеспечения. Такая схема была бы крайне 
нерациональной, т. к. она увеличивала бы затраты и время, необходимые для 
приобретения новых товаров для ведения деятельности. Наконец, некоторые 
государства пытаются контролировать объемы кредитования, ограничивая 
размеры сумм обременения активов, которые рассчитываются в процентах от 
суммы предполагаемого кредита, предоставляемого лицу, предоставившему 
право (например, 125 процентов от суммы непогашенного обязательства). 
Подобные законодательные ограничения суммы подлежащего обеспечению 
обязательства неизбежно носят произвольный характер, как правило, их 
невозможно уточнить для учета конкретных кредитных потребностей 
отдельных лиц, предоставляющих право, и в результате обычно пришлось бы 
постоянно корректировать их для учета изменений в кредитных 
взаимоотношениях между лицом, предоставляющим право, и обеспечиваемым 
кредитором. 
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177. В силу всех вышеперечисленных причин многие правовые системы не 
предусматривают требования о подробной характеристике обеспечиваемых 
обязательств и позволяют сторонам по своему усмотрению согласовывать 
сумму обеспечиваемого обязательства, в том числе все суммы, подлежащие 
уплате со стороны должника в пользу обеспечиваемого кредитора. В рамках 
этих правовых систем обеспечиваемое обязательство должно быть определено 
или поддаваться определению на основе соглашения об обеспечении во всех 
случаях, когда такое определение необходимо (например, в случае 
принудительного исполнения обеспеченным кредитором предоставленных ему 
обеспечительных прав). Кроме того, интересы лица, предоставившего 
обеспечение, находятся под защитой, поскольку обеспеченный кредитор не 
может предъявить претензии в отношении обремененных активов в размере, 
превышающем сумму долга, и, если обязательство обеспечивается в полном 
объеме, вероятно, что обеспечиваемый кредитор обеспечит лицу, 
предоставляющему право, более выгодные условия кредита. 

178. Кроме того, различные государства занимают разные позиции по вопросу 
о том, следует ли указывать фактическую сумму обеспечиваемого 
обязательства (включая процентную ставку, если таковая имеется) в самом 
соглашении об обеспечении, следует ли ее указывать в какой-либо валюте и в 
какой именно. Например, некоторые государства требуют указывать в 
соглашении об обеспечении не только тип обеспечиваемого обязательства, но и 
его сумму (например, фактическую сумму предоставляемого кредита). Другие 
государства требуют указывать только тип обязательства, а подробности – в 
кредитном договоре или договоре займа. Кроме того, некоторые государства 
требуют, чтобы обязательство было выражено в той или иной валюте; другие 
государства позволяют сторонам соглашения выражать подлежащее 
погашению обязательство в любой форме. В настоящее время многие 
государства не налагают каких-либо ограничений в отношении валюты, в 
которой может быть выражено обеспечиваемое обязательство, помимо 
ограничений, действующих в отношении обязательств в целом. 

179. В случае неисполнения обязательства должником (или несостоятельности 
должника) и ликвидации обремененных активов денежные средства от их 
реализации могут выплачиваться не в той валюте, в которой выражено 
обеспеченное обязательство (например, в долларах, хотя обязательство 
выражено в евро). В таких случаях сумму денежных средств, вырученную от 
ликвидации обремененных активов, необходимо конвертировать, чтобы 
обеспеченное обязательство и обремененные активы были выражены в одной и 
той же валюте. Однако этот вопрос, как правило, решается в договоре, с 
которым связано обеспечиваемое обязательство, и в соответствующем 
законодательстве (например, при отсутствии договоренности действует 
валютный курс, установленный по месту принудительного исполнения 
обязательства или ведения дела о несостоятельности). 
 

 6. Активы, на которые распространяется действие соглашения об обеспечении 
 

180. Один из основных аспектов соглашения об обеспечении – определение 
активов, на которые распространяется действие обеспечительного права. От 
государств, как правило, требуется решить четыре отдельных вопроса при 
определении порядка указания активов, на которые может распространяться 
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действие соглашения об обеспечении. Первый вопрос: можно ли 
предоставлять в качестве обеспечения имущество, которое не принадлежит 
или пока не принадлежит лицу, предоставляющему право. Второй вопрос: 
следует ли сделать некоторые виды активов не подлежащими обременению 
обеспечительным правом. Третий вопрос: каким образом следует осуществлять 
описание активов (по отдельности или можно дать общее описание). Наконец, 
государства должны определить, может ли лицо, предоставляющее право, 
создавать обеспечительное право в отношении всех активов данного лица (т. е. 
на основании соглашения, которое во многих государствах принимает форму 
"залога предприятия"). 
 

 a) Будущие активы 
 

181. В большинстве правовых систем лицо, предоставляющее обеспечение, 
должно быть владельцем активов, подлежащих обременению, или иметь в 
отношении этих активов некое ограниченное право собственности (например, 
право пользования). Таким образом, соглашение об обеспечении не может 
быть заключено до тех пор, пока предоставляющее право лицо реально не 
будет обладать правами на активы, в отношении которых будет действовать 
соглашение. В связи с этим сразу встает вопрос о возможности заключения 
соглашения об обеспечении в отношении: a) активов, на которые 
предоставляющее право лицо имеет только договорное право (например, во 
многих правовых системах арендатор не имеет имущественных прав на 
арендованное имущество); и b) будущих активов (например, активов, которые 
предоставляющее право лицо в данный момент приобретает или которые оно 
планирует приобрести, но в настоящее время эти активы еще принадлежат 
продавцу, либо активов, которые будут изготовлены в будущем из сырья, 
которое может уже принадлежать или не принадлежать предоставляющему 
право лицу, т. е. активов, которые еще даже не существуют). 

182. При решении этих вопросов большинство государств исходят из того 
принципа, что предоставляющее право лицо не может предоставить 
обеспечиваемому кредитору больше прав, чем у него есть, или чем он может 
приобрести в дальнейшем (nemo dat quod non habet). Это означает, например, 
следующее: если предоставляющее право лицо обладает лишь договорным 
правом пользования активами, любое обеспечительное право, предоставляемое 
данным лицом, может касаться только его договорного права. Арендатор 
вправе предоставлять обеспечение только в отношении договора аренды, но не 
самого объекта аренды. С учетом правил и норм, устанавливаемых 
государствами в отношении степени подробности информации об 
обременяемых активах, это означает, что в соглашении должно быть указано, 
что активы являются договором аренды, а не самим объектом аренды. 
Аналогичным образом это означает: если предоставляющее право лицо 
владеет лишь ограниченным правом на имущество (например, правом на 
узуфрукт), обеспечительное право может предусматривать обременение лишь 
права на узуфрукт. Однако все чаще государствам приходится решать вопрос о 
том, могут ли "будущие" активы подпадать под действие соглашения об 
обеспечении. 

183. В некоторых государствах будущие активы любого рода нельзя 
использовать в качестве обеспечения. Этот подход отчасти основан на 
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технических понятиях вещного права (например, "то, что не существует, не 
может быть объектом передачи или обременения"). Кроме того, он отражает 
беспокойство по поводу того, что широкое пользование правом распоряжаться 
будущими активами может непреднамеренно привести к чрезмерной 
задолженности и чрезмерной зависимости лица, предоставляющего право, от 
одного кредитора, что не позволит ему привлечь дополнительные кредиты под 
обеспечение из других источников. Еще один довод, который выдвигают 
против создания обеспечительных прав в будущих активах, состоит в том, что 
это может существенно сократить возможности необеспеченных кредиторов 
лица, предоставляющего право, в плане удовлетворения своих претензий к 
нему. Однако технические понятия вещного права не следует использовать для 
создания препятствий удовлетворению практической потребности в 
использовании будущих активов в качестве обеспечения для получения 
кредита. Кроме того, коммерческие предприятия, предоставляющие права, в 
состоянии защитить свои интересы и не нуждаются в устанавливаемых 
законом ограничениях возможности передачи прав в отношении будущих 
активов. Наряду с этим разрешение на обременение будущих активов позволит 
получать кредиты предоставляющим право лицам, у которых недостаточно 
существующих активов, а это, очевидно, поможет им укрепить и расширить 
свои предприятия, что будет выгодно для всех кредиторов, в том числе и для 
кредиторов по необеспеченным кредитам.  

184. В других государствах стороны соглашения вправе договориться о 
создании обеспечительного права в отношении будущих активов. Это 
положение существует в настоящее время, но начинает действовать лишь с 
момента приобретения предоставляющим право лицом прав собственности на 
активы либо с момента возникновения (создания) самих активов. Этот подход 
принят и в Конвенции Организации Объединенных Наций об уступке 
дебиторской задолженности в международной торговле (см. пункт 2 статьи 8 и 
пункт а) статьи 2). Возможность использования будущих активов в качестве 
обеспечения кредита имеет значение, в частности, для обеспечения 
исполнения претензий в связи с возобновляемыми кредитами на основе 
возобновляющегося состава активов. Данный метод обычно применяется к 
таким активам, как инвентарные запасы, которые по определению 
предусматривают возможность продажи и пополнения, а также дебиторская 
задолженность, которая после взыскания заменяется новой дебиторской 
задолженностью. Главное преимущество данного подхода в том, что одно и то 
же соглашение об обеспечении действует в отношении меняющегося 
комплекса активов, которые соответствуют характеристике активов, 
приводимой в соглашении. В противном случае пришлось бы постоянно 
вносить изменения в соглашения об обеспечении либо заключать новые 
соглашения, что может приводить к увеличению операционных издержек и 
сокращению сумм доступных кредитов, особенно в рамках возобновляемых 
кредитов. 

185. В Руководстве предполагается, что соглашение об обеспечении может 
действовать в отношении будущих активов. Если соглашением об обеспечении 
предусмотрено создание обеспечительного права в активах, в отношении 
которых предоставляющее право лицо имеет права или правомочно 
осуществлять обременение в момент заключения соглашения, обеспечительное 
право в отношении таких активов создается в момент заключения соглашения 
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об обеспечении. Если же соглашение об обеспечении предусматривает 
создание обеспечительного права в активах, в отношении которых 
предоставляющее право лицо рассчитывает в будущем получить права или 
правомочия на их обременение, обеспечительное право создается в случае и с 
момента приобретения предоставляющим право лицом указанных прав или 
права на обременение этих активов (см. A/CN.9/631, рекомендации 12 и 16). 
 

 b) Исключенные виды активов 
 

186. В некоторых правовых системах действуют специальные законы, 
касающиеся отдельных видов непосессорного обеспечительного права и 
предусматривающие ограничения в отношении видов активов, которые могут 
служить обеспечением, либо в отношении размера доли стоимости активов, 
которая может быть предметом обременения. Примерами подобных 
ограничений, которые объясняются интересами государственной политики, 
могут быть ограничения в отношении доходов от трудовой деятельности 
(например, заработной платы и пенсий) менее определенной минимальной 
суммы. В других правовых системах ограничения налагаются на цели, в 
которых определенные категории лиц, предоставляющих право, могут 
предоставлять обеспечение. Например, в некоторых государствах не 
разрешается предоставлять в обеспечение предметы домашнего обихода, если 
только обеспечительное право не создается для обеспечения выплаты 
покупной стоимости при покупке. Некоторые другие государства 
ограничивают возможности определенных категорий лиц, предоставляющих 
право, в плане создания некоторых видов обеспечительных прав. Например, в 
некоторых правовых системах лица, не занимающиеся предпринимательской 
деятельностью, не имеют возможности предоставлять непосессорные 
обеспечительные права, а могут лишь закладывать свое имущество. В других 
правовых системах эти же категории лиц не имеют возможности предоставлять 
обеспечительные права в отношении будущих активов либо в отношении той 
или иной категории активов. Обеспечительные права разрешается создавать 
только в отношении существующих активов и только при условии конкретного 
описания каждого актива в отдельности.  

187. Все эти ограничения, обычно рассчитанные на обеспечение защиты лиц, 
предоставляющих право, в то же время не позволяют этим лицам использовать 
полную стоимость своих активов для привлечения кредитов. Ввиду этого 
необходимо тщательно взвешивать преимущества и негативное воздействие 
подобных ограничений. Некоторые государства осуществляют это 
необходимое балансирование за счет того, что не указывают подобные 
ограничения в общих законодательных актах о режиме обеспечительных прав, 
а разрабатывают конкретные нормы соответствующих ограничений на 
создание обеспечительных прав в специальном законодательстве, например в 
законах о защите прав потребителей. Преимущество данного подхода в том, 
что он позволяет государствам разрабатывать в адресном порядке ограничения, 
которые обеспечивают достижение целей государственной политики, 
непосредственно относящихся к защите тех лиц, предоставляющих право, 
которые, по мнению государства, нуждаются в такой защите. 
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 c)  Определение активов 
 

188. В некоторых правовых системах необходимо конкретно определять 
обременяемые активы. Хотя данное требование призвано защитить лицо, 
предоставляющее право, от предоставления чрезмерных обеспечительных 
прав, во многих случаях оно приводит к ограничению возможностей 
привлечения кредитных средств. Например, конкретно определить отдельные 
позиции активов может быть практически неудобно, а в отношении некоторых 
видов активов – например, инвентарных запасов или, в определенной степени, 
дебиторской задолженности – невозможно. Для решения этой проблемы 
многие государства разработали нормы, позволяющие сторонам соглашения 
использовать общее описание подлежащих обременению активов. Конкретное 
определение активов, которое, как правило, предусмотрено, переносится с 
отдельных позиций активов на их совокупность, которую, в свою очередь, 
следует определить в целом. 

189. Такое общее описание активов может осуществляться в различных 
формах. Например, стороны могут договориться о том, что обеспечительное 
право распространяется на "все инвентарные запасы", на "все инвентарные 
запасы, находящиеся на складе АВС", на "все парусные суда и каноэ", на "всех 
коров", на "все печатные машины" либо на "всю дебиторскую задолженность". 
Здесь основным является не вид активов (оборудование, инвентарные запасы 
или дебиторская задолженность), не масштаб и не охват категории ("все 
активы в Х", "все парусные суда и каноэ", а не "все суда"). Государства, 
позволяющие приводить общие описания активов, скорее, просто требуют, 
чтобы описание давало возможность третьим сторонам определять в любой 
момент времени, какие именно активы являются предметом обременения в 
рамках данного соглашения об обеспечении.  

190. Некоторые правовые системы предусматривают возможность 
использовать весьма общее описание обременяемых активов. В таких 
государствах достаточно описания, где говорится обо "всех активах" или "всех 
существующих и будущих инвентарных запасах". Смысл в том, чтобы 
упростить процедуру и сократить стоимость создания обеспечительного права, 
позволяя сторонам соглашения использовать максимально простое описание 
обременяемых активов. Однако, как уже отмечалось, многие из таких 
правовых систем, предусматривающих возможность определения посредством 
указания категории активов, не позволяют использовать подобное общее 
описание обременяемых активов потребителей и даже мелко-розничных 
предпринимателей. При обеспечении достаточно четкого определения 
обременяемых активов и ограничений в рамках государственной политики, 
которые государства могут пожелать ввести в целях защиты потребителей, в 
настоящем Руководстве рекомендуется предусматривать возможность общего 
описания как существующих, так и будущих инвентарных запасов 
(см. A/CN.9/631, рекомендации 13 и 16). 
 

 d) Обеспечение во всех активах лица, предоставляющего право 
 

191. Как только что отмечалось, некоторые государства не позволяют лицам, 
предоставляющим право, создавать обеспечительное право в активах, 
описание которых носит общий характер. Многие другие государства, 
напротив, предусматривают такую возможность. Тем не менее даже в 
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некоторых правовых системах, позволяющих давать общее определение 
категорий обременяемых активов и даже общее определение существующих и 
будущих активов, лицам, предоставляющим право, зачастую не разрешается 
создавать обеспечительное право во всех своих активах (в том числе даже во 
"всех существующих и будущих активах"). В других правовых системах лицам, 
предоставляющим права, позволено создавать обеспечительное право во всех 
своих активах, но лишь на сумму, соответствующую определенной доле 
полной стоимости этих активов. Подобные ограничения, рассчитанные на 
обеспечение определенной степени защиты лиц, предоставляющих право, и 
необеспеченных кредиторов, неизбежно приводят к сокращению размеров 
доступных кредитных средств и к увеличению стоимости кредитов.  

192. В целях повышения доступности кредитных средств, привлекаемых под 
обеспечение, некоторые правовые системы не предусматривают подобных 
ограничений. Лицам, предоставляющим право, разрешается создавать 
непосессорное обеспечительное право во всех своих активах, включая 
материальные и нематериальные активы, движимое и недвижимое имущество 
(хотя в отношении предоставляемой в порядке обеспечения недвижимости 
могут действовать различные правила), существующие и будущие активы. 
Наиболее важные аспекты такого обеспечительного права во всех активах 
заключаются в том, что, во-первых, оно позволяет охватить все активы 
предоставляющего право лица одним соглашением об обеспечении и, 
во-вторых, предоставляющее право лицо имеет возможность продавать 
обремененные активы определенных категорий (например, инвентарные 
запасы) в ходе осуществления обычной коммерческой деятельности (при этом 
обеспечение автоматически распространяется на поступления от продажи этих 
активов). В различных государствах применяются разные подходы к этим двум 
аспектам обеспечительных прав, действующих в отношении всех активов. 

193. Во многих правовых системах важнейшие элементы создания 
обеспечительного права во всех активах – и по содержанию, и по форме – 
связаны с более сложными процедурами, чем соответствующие элементы 
обычных обеспечительных прав. В других правовых системах, если речь не 
идет об обременении недвижимости соглашением об обеспечении, в связи с 
созданием обеспечительного права действуют те же требования, что и в 
отношении обычных обеспечительных прав. Если обременяется и 
недвижимость, соглашение об обеспечении должно предусматривать 
соблюдение особых требований – как по содержанию, так и по форме, – 
связанных с обременением недвижимости. Что касается права 
предоставившего право лица распоряжаться обремененными активами, не 
затрагивая обеспечительного права, многие правовые системы 
предусматривают такую возможность при наличии согласия обеспеченного 
кредитора. Некоторые правовые системы предусматривают, что в подобных 
случаях обеспечительное право уже не означает обременение данных активов; 
другие правовые системы предусматривают, что обеспечительное право 
по-прежнему действует в отношении данных активов. Однако в некоторых 
правовых системах отчуждение лицом, предоставляющим право, 
обремененных активов, даже с разрешения кредитора, считается 
несовместимым с идеей обеспечительного права. В целях упрощения порядка 
создания обеспечительного права во всех активах предприятия, когда кредитор 
финансирует непрерывную деятельность предприятия, в Руководстве 
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рекомендуется предусматривать возможность оформления единого соглашения 
об обеспечении в отношении всех активов (см. A/CN.9/631, рекомендация 16). 
 

 i)  Залог предприятия 
 

194. Идея создания "обеспечительных прав во всех активах" не нова. В 
некоторых государствах идея обеспечительного права во всех активах давно 
существует в виде так называемого "залога предприятия". Как и 
обеспечительное право во всех активах, залог предприятия может охватывать 
все активы предприятия (в некоторых государствах даже недвижимость). Он 
может охватывать, например, денежные поступления, новые инвентарные 
запасы и новое оборудование, а также будущие активы предприятия, при этом 
существующие активы, отчуждаемые в ходе осуществления обычной 
деятельности предприятия, от действия залога освобождаются. Основное 
преимущество залога предприятия в том, что он позволяет предприятию, 
стоимость которого больше как целого предприятия, привлекать больше 
кредитных средств за меньшую стоимость. Интересной особенностью 
некоторых форм залога предприятия является то, что после принудительного 
исполнения требований обеспеченного кредитора и после исполнения 
требований другого кредитора может быть назначен внешний управляющий 
предприятием. Эта мера может позволить избежать ликвидации предприятия и 
содействовать его реорганизации с выгодой для кредиторов, для работников 
предприятия и для экономики в целом. Однако на практике внешний 
управляющий, назначенный обеспеченным кредитором, может действовать в 
интересах этого кредитора. Проблему можно отчасти решить, если внешнего 
управляющего будет назначать и за его работой будет надзирать суд или иной 
официальный орган. Эту особенность залога предприятия, возможно, было бы 
целесообразно распространить на обеспечительное право во всех активах, с 
тем чтобы назначение внешнего управляющего осуществлялось по 
согласованию между предоставившим право лицом и обеспеченным 
кредитором либо по решению суда и чтобы внешний управляющий отвечал за 
меры по исполнению требований кредитора, не связанные с 
несостоятельностью. 

195. На практике залог предприятия может иметь определенные недостатки. 
Один из них в том, что обеспеченный кредитор обычно является или 
становится крупнейшим или даже единственным источником кредитов для 
предприятия, что может оказывать негативное влияние на конкуренцию среди 
поставщиков кредитов и тем самым на доступность и стоимость кредитов, 
постольку поскольку другие кредиторы не защищены (хотя конкуренция не 
обязательно исключается, т. к. один крупный поставщик кредитов может 
обеспечить чрезвычайно конкурентоспособные условия кредитования). В 
целях решения этой проблемы некоторые государства установили ограничения 
в отношении масштабов залога предприятия, предусмотрев сохранение 
некоторой доли стоимости предприятия для удовлетворения претензий 
необеспеченных кредиторов в случае несостоятельности. Однако подобные 
ограничения могут неблагоприятно сказываться на доступности кредитов, т. к. 
фактически они приводят к сокращению стоимости активов, которые могут 
быть предоставлены в обеспечение кредитов. Еще один потенциальный 
недостаток залога предприятия состоит в том, что на практике залогодержатель 
не всегда стремится тщательно следить за деятельностью предприятия и 
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активно участвовать в его реорганизации, т. к. имеет достаточное обеспечение. 
В качестве противодействия чрезмерно прочным позициям залогодержателя 
может быть удовлетворен иск предприятия-должника об освобождении части 
его активов от обременения. 
 

 ii) Плавающий залог 
 

196. В других государствах обеспечительное право во всех активах существует 
в форме так называемого "плавающего залога", который представляет собой 
лишь потенциальное обеспечительное право, предусматривающее право лица, 
предоставляющего право, на отчуждение определенных категорий 
обремененных активов (например, инвентарных запасов) в ходе осуществления 
обычной коммерческой деятельности. Отчуждение активов запрещается с 
момента неисполнения должником обязательств, когда плавающий залог 
"кристаллизуется" и превращается в полностью действительный 
"фиксированный" залог. Если правовая система допускает создание 
непосессорных обеспечительных прав во всех активах предоставляющего 
право лица, при том что это лицо имеет возможность осуществлять 
отчуждение определенных активов в ходе осуществления обычной 
коммерческой деятельности, нет необходимости в сохранении конструкции или 
терминологии, связанной с залогом предприятия или плавающим залогом (см. 
также пункт 199, ниже). 
 

 iii) Избыточное обеспечение 
 

197. Еще один вопрос, который аналогичен проблемам с обеспечительными 
правами во всех активах, но все же отличается от них, – это проблема 
избыточного обеспечения. Эта проблема возникает в ситуациях, когда 
стоимость обремененных активов значительно превышает размер 
обеспеченного обязательства. Хотя обеспеченный кредитор не может 
предъявить претензии на сумму, превышающую сумму обеспеченного 
обязательства плюс проценты и издержки (и, возможно, убытки), чрезмерное 
обеспечение может порождать различные проблемы. Активы предоставившего 
право лица могут быть обременены настолько, что ему трудно или даже 
невозможно (по крайней мере, при отсутствии соглашения о приоритетах 
между кредиторами) получить обеспечение второй очереди от другого 
кредитора. Кроме того, исполнение требований необеспеченных кредиторов 
предоставившего право лица может оказаться невозможным или по меньшей 
мере будет затруднено (если только не имеется избыточная стоимость). 

198. В некоторых государствах судебные органы разработали одно из 
возможных решений этой проблемы: суд выносит решение о 
недействительности обеспечительного права на сумму, существенно 
превышающую обеспеченное обязательство с учетом процентов, издержек и 
убытков или удовлетворяет иск предоставившего право лица об освобождении 
такого чрезмерного обеспечения. Такое решение могло бы быть эффективным 
на практике, если бы можно было определить достаточные в коммерческом 
плане размеры обеспечения и предоставить их обеспечиваемому кредитору, но 
это не всегда возможно. Хотя чрезмерное обеспечение во многих случаях 
представляет собой реальную проблему, целесообразные решения этой 
проблемы в разных государствах, вероятно, будут различными; в некоторых 
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случаях эти решения будут связаны с регулированием соответствующей 
практики другими законодательными актами. По этой причине в Руководстве 
не рекомендуется принимать в качестве решения концепцию вынесения 
судебного постановления о чрезмерности обеспечения обязательств (с 
последующим сокращением объема обремененных активов). 
 

 iv) Заключение 
 

199. Если правовая система допускает создание непосессорных 
обеспечительных прав во всех существующих и будущих активах 
предоставляющего право лица, которое при этом имеет возможность 
осуществлять отчуждение определенных активов в порядке обычной 
коммерческой деятельности, многие из конкретных механизмов, 
разработанных государствами для использования предприятиями в целях 
привлечения кредитных средств путем предоставления обеспечительных прав 
на предприятие в целом, уже не требуются. Иными словами, такие понятия и 
термины, как "залог предприятия" и "плавающий залог", имели значение, т. к. 
они выполняли определенную роль в организации финансирования 
коммерческой деятельности, которую не могли выполнить обычные 
обеспечительные права. Но если государства принимают решение об 
учреждении комплексных и функционально организованных режимов 
предоставления обеспечения и позволяют предоставляющим право лицам 
осуществлять обременение всех своих существующих и будущих активов в 
рамках одного соглашения, необходимость в этих существующих механизмах 
значительно сокращается или вообще отпадает. Хотя в Руководстве 
государствам не рекомендуется отказываться от таких механизмов, как "залог 
предприятия" и "плавающий залог", в нем, как уже отмечалось, рекомендуется 
государствам принять концепцию обеспечительных прав во всех активах, 
которая будет выполнять те же функции, что и упомянутые механизмы (см. 
A/CN.9/631, рекомендация 16). 
 

 e) Материальная ответственность обеспеченного кредитора за убытки или 
ущерб, причиненные обремененными активами 
 

200. Материальная ответственность за убытки или ущерб, причиненные 
обремененными активами (в результате нарушения контракта или 
правонарушения), не относится к числу вопросов, связанных с 
осуществлением сделок с обеспечением, однако этот вопрос необходимо 
рассмотреть, т. к. он может оказывать влияние на доступность и стоимость 
кредитов. Особую важность представляет вопрос о материальной 
ответственности за экологический ущерб, причиненный активами, в 
отношении которых действуют посессорные или непосессорные 
обеспечительные права, т. к. финансовые последствия и ущерб репутации 
ссудодателя могут оказаться намного больше стоимости обремененных 
активов. Есть законы, прямо предусматривающие освобождение обеспеченных 
кредиторов от ответственности, другие законы ограничивают ее при 
определенных условиях (например, если обремененные активы не находятся во 
владении или под контролем обеспеченного кредитора). При отсутствии 
положений об освобождении от ответственности или об ограничении 
ответственности степень риска для ссудодателя может оказаться слишком 
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высокой для предоставления кредита. Если предусмотрено страхование, это 
неизбежно приведет к существенному удорожанию кредитов. 
 

 7. Создание обеспечительного права в отношении поступлений 
 

 a) Понятие "поступления" 
 

201. Характерной чертой движимого имущества является то, что его нередко 
изготавливают для продажи, передачи в аренду или предоставления на основе 
лицензии. При отчуждении обремененных активов путем продажи, обмена или 
иным образом, передачи их в аренду или предоставления по лицензии в период 
существования обеспечиваемого этими активами непогашенного 
обязательства, предоставившее право лицо обычно получает в обмен на эти 
активы денежные средства, материальное имущество (например, товары или 
оборотные инструменты) или нематериальное имущество (например, 
дебиторскую задолженность). С учетом вышеизложенного государствам 
следует установить, должно ли действие обеспечительного права в 
первоначальном имуществе распространяться на новое имущество, 
полученное в обмен на то имущество в результате его продажи или 
отчуждения. Так, например, государства должны установить, распространяется 
ли обеспечительное право в единице оборудования, например печатной 
машине, на денежные средства, полученные предоставившим право лицом при 
продаже этой машины, или на другую печатную машину, полученную в обмен 
на прежнюю. По терминологии вещного права, денежные средства или иное 
материальное или нематериальное имущество, полученные в обмен в 
результате продажи или иной передачи имущества, считаются "поступлениями 
от отчуждения имущества". И в этом случае в контексте законодательства о 
сделках с обеспечением зачастую менее важно, в каком виде получены 
поступления от отчуждения имущества – в виде другого предмета, денежных 
средств, дебиторской задолженности или оборотного инструмента. Значение 
имеет то, распространяется ли на новое имущество обеспечительное право. 

202. В некоторых случаях поступления от первоначально обремененных 
активов могут приводить к образованию других поступлений, когда 
предоставившее право лицо расходует первоначальные поступления на 
приобретение другого имущества. Такие поступления иногда называют 
"поступлениями от поступлений". Если существует право в отношении 
поступлений от обремененных активов, его действие должно распространяться 
и на поступления от поступлений. Если обеспеченный кредитор будет 
лишаться своего права в поступлениях по причине их преобразования в 
другую форму, обеспеченный кредитор будет подвергаться тем же кредитным 
рискам, что и в отсутствие прав в отношении поступлений. 

203. Еще одной особенностью движимого имущества является то, что с 
течением времени движимое имущество может подвергаться многочисленным 
преобразованиям юридического статуса и материальной формы. Например, 
если материальным движимым имуществом является животное, возможны 
различные модификации. Самки дают потомство и молоко. Другие животные 
дают шерсть. Есть ценные животные, которые вырабатывают различные 
продукты для продажи. Пчелы вырабатывают мед, шелковичные черви – шелк. 
Во всех этих случаях обремененные активы вырабатывают дополнительное 
имущество для лица, предоставившего право, даже без отчуждения этих 
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активов. Во многих правовых системах этот вид имущества называется 
"натуральными плодами". 

204. Нематериальное имущество тоже может претерпевать преобразования. 
Например, право на получение платежа может предусматривать начисление 
процентов; сдача в аренду материального имущества приносит арендные 
платежи. Подобные платежи нередко называют "гражданскими плодами" или 
"доходами". Кроме того, если материальное имущество является вещью, оно 
может быть изготовлено или видоизменено. Из древесины можно сделать стул. 
Из стали можно изготовить деталь для автомобиля. В этих случаях 
первоначально обремененные активы не отчуждаются, но в результате 
обработки эти активы превращаются в другие, более ценные вещи. 
Имущество, возникающее в результате подобного преобразования, часто 
называют "изделиями". 

205. Иными словами, по терминологии вещного права эти различные новые 
виды движимого имущества можно охарактеризовать как "плоды, доходы, 
приплод, изделия". Однако в контексте законодательства о сделках с 
обеспечением конкретные категории зачастую не имеют большого значения. 
Важно то, какое решение принимает то или иное государство по вопросу о 
действии обеспечительного права в отношении плодов, доходов и изделий. То 
есть в каждом из таких случаев государство должно установить, может ли 
обеспечительное право, предоставленное в отношении животного, стали, права 
на получение платежа или объекта аренды, распространяться и на имущество, 
"произведенное" этим первоначальным имуществом.  

206. В некоторых правовых системах гражданские или натуральные плоды 
четко отделены от поступлений в результате отчуждения обремененных 
активов и подчиняются иным правовым нормам. Такой подход нередко 
обосновывают сложностью определения поступлений от отчуждения активов, 
а также тем, что необходимо обеспечить защиту прав третьих сторон. В других 
правовых системах различия между гражданскими или натуральными плодами 
и поступлениями от отчуждения активов не проводится и обе категории 
имущества подчиняются одним правовым нормам. Такой подход 
обосновывается, в частности, тем, что трудно провести границу между 
гражданскими или натуральными плодами и поступлениями от отчуждения 
активов, что и гражданские или натуральные плоды, и поступления от 
отчуждения активов происходят от обремененных активов, могут их заменять 
и влиять на их стоимость. Кроме того, стороны соглашения об обеспечении 
обычно указывают в нем, что обеспечение, действующее в отношении 
изначально обремененных активов, действует и в отношении всех этих видов 
имущества. По этой причине некоторые государства считают, что все подобные 
преобразования являются "поступлениями" от первоначально обремененного 
актива. Учитывая, что в настоящее время это является обычной договорной 
практикой в режимах сделок с обеспечением, в контексте настоящего 
Руководства все рассмотренные выше преобразования считаются 
"поступлениями" от изначально обремененных активов (определение понятия 
"поступления" см. в пункте 19, выше). 
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 b) Рамки действия обеспечительного права в отношении поступлений 
 

207. В правовой системе, регулирующей обеспечительные права, должны 
рассматриваться два отдельных вопроса, касающиеся поступлений. Вопрос 
первый: сохраняется ли за обеспеченным кредитором обеспечительное право, 
если сделка, в результате которой образуются поступления, предусматривает 
передачу обремененного актива от предоставившего право лица другому лицу. 
Строго говоря, этот вопрос не относится к поступлениям. Скорее он связан с 
вопросом о том, предусматривает ли обеспечительное право то, что можно 
было бы назвать "правом следования" (этот вопрос рассматривается в 
документе A/CN.9/631, рекомендация 85; и в главе VII, посвященной 
приоритету обеспечительного права по отношению к правам конкурирующих 
заявителей требований; A/CN.9/631/Add.4, пункт 57).  

208. Второй вопрос касается прав обеспеченного кредитора в отношении 
поступлений. Основанием для создания обеспечительного права в 
поступлениях является то, что в случае если обеспеченный кредитор не 
получит этого права, его права в обремененных активах могут быть 
ликвидированы или сокращены в результате отчуждения этих активов, и его 
ожидания относительно получения доходов от использования этих активов не 
оправдаются. Если правовая система не предусматривает возможности 
создания обеспечительного права в поступлениях при отчуждении 
обремененных активов, эта система не сможет должным образом защитить 
обеспеченного кредитора от неисполнения обязательств, в результате 
стоимость обремененных активов как источника кредитных средств 
сократится. Такой результат, который окажет негативное воздействие на 
возможность и стоимость привлечения кредитов, будет получен и в том случае, 
если обеспечительное право в изначально обремененных активах сохранит 
силу и после отчуждения этих активов в пользу третьей стороны. Причина 
этого связана с тем, что передача обремененных активов может усугубить 
трудность установления местонахождения активов и вступления во владение 
ими, при этом расходы на принудительное исполнение обеспечительного права 
увеличатся, а стоимость активов уменьшится.  

209. Право в поступлениях обычно возникает при отчуждении обремененных 
активов, т. к. вместо изначально обремененных активов имуществом лица, 
предоставившего право, становятся поступления. В правовых системах, где 
гражданские или природные плоды считаются поступлениями, право в таких 
поступлениях может возникнуть даже без осуществления каких-либо сделок с 
обремененными активами (например, если речь идет о дивидендах по акциям), 
потому что это соответствует ожиданиям сторон соглашения. 

210. Если право обеспеченного кредитора в поступлениях представляет собой 
право собственности, обеспеченный кредитор не понесет убытков вследствие 
осуществления сделки или наступления других обстоятельств, т. к. право 
собственности действует и в отношении третьих сторон. С другой стороны, 
предоставление обеспеченному кредитору права собственности в 
поступлениях может привести к невозможности удовлетворения законных 
ожиданий сторон, которым предоставлены обеспечительные права в этих 
поступлениях как изначально обремененных активах. Вместе с тем в правовых 
системах, где вопросы создания прав отделены от вопросов их 
действительности и приоритета в отношении третьих сторон, такой результат 
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возможен только в том случае, если кредитор, обладающий правом 
собственности на поступления, имеет приоритет над кредиторами, которым 
предоставлено право в поступлениях как изначально обремененных активах, и 
указанный приоритет определяется по времени регистрации уведомления о 
сделке в государственном реестре. Таким образом, в указанных системах 
потенциальные кредиторы заранее уведомляются о возможном наличии 
обеспечительного права в активах потенциального заемщика (включая 
поступления от этих активов) и могут принять необходимые меры для 
определения поступлений и их отслеживания, а также в случае необходимости 
для заключения соглашений о приоритетности требований между 
кредиторами.  

211. Несколько иные соображения действуют в случаях, когда речь идет о 
поступлениях, которые являются не поступлениями от отчуждения активов, а 
плодами, доходами, приплодом или продуктами обработки. В последнем 
случае стороны исходят из того, что сырье будет подвергаться обработке. 
Следовательно, стратегический вопрос состоит в том, следует ли государству 
установить правовую норму, согласно которой соглашение об обеспечении 
должно прямо предусматривать действительность обеспечения не только в 
отношении сырья, но и в отношении изделий, которые могут быть из него 
изготовлены, или же следует исходить из того, что обеспечительное право 
автоматически действует в отношении изделий, а если стороны это не 
устраивает, они должны указать это в соглашении об обеспечении. 
Большинство государств не требуют от сторон указывать, что обеспечительное 
право распространяется на имущество, изготовленное из сырья, если можно 
четко определить, что данное имущество изготовлено именно из данного 
сырья. 

212. Аналогичные соображения действуют и при принятии решения о том, 
должны ли стороны указывать, что обеспечительное право распространяется 
на приплод, или это подразумевается автоматически. Поскольку стороны 
обычно исходят из того, что приплод животных подпадает под действие 
обеспечительного права, большинство государств установили нормы, согласно 
которым обеспечительное право в отношении самки автоматически 
распространяется и на ее приплод. Что касается природных плодов (например, 
шерсти животных, молока, яиц, из которых не вылупились цыплята, меда), 
разные государства занимают по этому вопросу разные позиции. Многие 
государства требуют, чтобы в соглашении об обеспечении стороны указали, 
что его действие распространяется на природные плоды. Другие государства 
исходят из того, что природные плоды автоматически подпадают под действие 
соглашения, если стороны не указали обратного. В соответствии с общей 
ориентацией настоящего Руководства на формулирование рекомендаций, 
соответствующих обычной практике сторон соглашения об обеспечении, 
принятый подход заключается в том, что эти природные плоды должны 
автоматически подпадать под действие соглашения об обеспечении в 
отношении животного, приносящего приплод.  

213. Наконец, что касается гражданских плодов или доходов, исходя из 
соображений экономической эффективности, можно сделать вывод о том, что 
обеспечительное право в основных выплатах (например, в оборотных 
инструментах или в дебиторской задолженности) должно распространяться и 
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на причитающиеся проценты. Это объясняется тем, что выплаты по указанным 
инструментам или суммы дебиторской задолженности зачастую включают 
выплаты основных сумм и выплаты процентов. Лишь в тех случаях, когда 
можно легко отделить выплаты по погашению основной суммы от выплат 
процентов, при условии что стороны договорились о том, что обеспечительное 
право в основной сумме не распространяется на начисляемые проценты, 
законодательство может предусматривать возможность не включать 
процентный доход в сумму первоначального обязательства. 
 

 c) Создание обеспечительного права в поступлениях 
 

214. Рассмотренные выше вопросы свидетельствуют о существовании 
практических причин того, что многие правовые системы по умолчанию 
предусматривают распространение действия обеспечительных прав в 
обремененных активах на различные формы поступлений (в том числе на 
поступления от поступлений), при отсутствии договоренности о противном. В 
других правовых системах, которые не предусматривают автоматического 
права в поступлениях – как в поступлениях от отчуждения активов, так и в 
отношении плодов, приплода, доходов или изделий или какой-либо из 
перечисленных категорий, – стороны обычно имеют возможность указать в 
соглашении, что обеспечительное право действует во всех видах активов, как и 
в изначально обремененных активах. В рамках таких правовых систем стороны 
вправе указать, например, что обеспечительное право создается практически 
во всех активах лица, предоставляющего право (денежных средствах, 
инвентарных запасах, дебиторской задолженности, оборотных инструментах, 
ценных бумагах и интеллектуальной собственности). Таким образом, сами 
поступления считаются изначально обремененными активами, и на них 
распространяется действие обеспечительного права кредитора, даже при 
отсутствии правовой нормы, автоматически предусматривающей 
существование права в поступлениях. Некоторые из указанных правовых 
систем предусматривают возможность соглашения сторон о распространении 
действия некоторых обеспечительных прав на основе правового титула на 
поступления (например, о сохранении правового титула).  

215. Независимо от того, вытекает ли право в поступлениях автоматически из 
права в изначально обремененных активах, или это должно быть особо указано 
в соглашении об обеспечении, не существует дополнительных формальных 
требований, которые должны соблюсти стороны для заявления своего права в 
отношении поступлений любой из рассмотренных категорий. Единственное 
требование заключается в том, что в первом случае соглашение об 
обеспечении должно содержать положение о праве в поступлениях с указанием 
о том, какие именно категории поступлений подпадают под действие данного 
обеспечительного права; во втором случае достаточно четко указать, какие 
активы подпадают под действие первоначального обеспечительного права. В 
соответствии с общей задачей упрощения привлечения кредитов под 
обеспечение в настоящем Руководстве рекомендуется реализовать такие 
подходы, которые будут соответствовать обычным ожиданиям лиц, 
предоставляющих право, и обеспечиваемых кредиторов, а именно: что 
обеспечительное право в обремененных активах автоматически действует и в 
отношении подлежащих выявлению поступлений, при этом сторонам не 



 

84  
 

A/CN.9/631/Add.1  

обязательно указывать это в соглашении об обеспечении (см. A/CN.9/631, 
рекомендация 18). 
 

 8. Объединенные поступления 
 

216. Когда активы, являющиеся поступлениями от обремененных активов, не 
содержатся отдельно от других активов лица, предоставляющего право, 
возникает вопрос, сохраняется ли обеспечительное право в поступлениях. 
Ответ на этот вопрос обычно зависит от того, можно ли определить активы, 
представляющие собой поступления. Поступления в виде материального 
имущества, которое содержится с другими активами лица, предоставившего 
право, могут быть определены как поступления любым способом, 
позволяющим установить, что объекты материального имущества являются 
поступлениями. В связи с этим многие государства установили, что в 
отношении материального имущества, являющегося объединенными 
поступлениями, должен действовать тот же принцип, что и при регулировании 
вопроса о сохранении права обеспеченного кредитора в изначально 
обремененных активах, объединенных с другими активами. Так, например, 
если лицо, предоставившее право, получило некоторое количество бензина в 
обмен на проданную сырую нефть, и этот бензин был смешан в резервуаре с 
другим бензином, обеспечительное право должно сохраняться в отношении 
определенной доли бензина в данном резервуаре, если обеспеченный кредитор 
может доказать, что данное количество бензина было получено в качестве 
поступлений, при этом не нужно предпринимать каких-либо дополнительных 
действий для создания (или сохранения) обеспечительного права в этих 
объединенных поступлениях в виде материального имущества. 

217. Если же, напротив, речь идет о поступлениях в виде нематериального 
имущества, например дебиторской задолженности или прав на денежные 
средства, зачисленные на банковский счет, и эти поступления не отделены от 
других аналогичных активов лица, предоставившего право, можно определить, 
что данное нематериальное имущество является поступлениями, если имеется 
возможность проследить его до изначально обремененных активов. Например, 
если обеспеченный кредитор может доказать, что на банковский счет внесена 
определенная сумма денежных средств, которая является поступлениями от 
отчуждения обремененных активов, он может заявить требование в отношении 
поступлений. Трудность в том, что по банковским счетам постоянно ведутся 
операции с зачислением и снятием денежных средств, и непросто установить, 
какая именно доля денежных средств была зачислена на счет в качестве 
поступлений. 

218. Во многих государствах действуют весьма сложные правила банковской 
деятельности, направленные на возможность отслеживания денежных сумм, 
зачисляемых на банковский счет. Примеры различных процедур отслеживания 
перечисляемых сумм: а) правило обслуживания в порядке поступления 
(ФИФО) – имущество, первым включенное в состав объединенного 
имущества, первым же изымается из него; b) правило обслуживания в 
обратном порядке (ЛИФО) – имущество, включенное в состав объединенного 
имущества последним, изымается первым; с) правило наименьшего 
промежуточного остатка (ЛИБР) – считается, насколько это возможно, что из 
состава объединенной массы денежных средств снимаются суммы, не 
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являющиеся поступлениями от обремененных активов. Многие государства 
обеспечивают защиту обеспечительного права, предусматривая, что 
поддающимися определению поступлениями считаются все денежные 
средства, зачисленные на счет как поступления, если остаток средств на счете 
превышает сумму, зачисленную на счет как поступления. Если общая сумма 
средств на счете меньше суммы зачисленных на него поступлений, сумма 
поддающихся определению поступлений устанавливается следующим 
образом: к наименьшей сумме промежуточного остатка средств на счете 
прибавляются все последующие зачисления поступлений за период с момента 
установления наименьшего промежуточного остатка. Как и в случае 
объединенных поступлений в виде материального имущества, если имеется 
возможность проследить источник нематериальных поступлений, сторонам не 
нужно предпринимать каких-либо дополнительных действий для создания (или 
сохранения) обеспечительного права в этих объединенных нематериальных 
поступлениях (см. A/CN.9/631, рекомендации 19 и 20; о приоритете в 
отношении поступлений см. главу VII, A/CN.9/631/Add.4, пункты 48–51). 
 

 9.  Объединенное материальное имущество 
 

219. В прошлом проблема определения обременяемых активов не возникала в 
рамках режимов сделок с обеспечением. Поскольку обеспечительные права 
могли существовать только в отношении конкретно определяемых активов, 
случаи объединения этих активов с другими аналогичными активами были 
редки. Вместе с тем в настоящее время многие государства допускают 
возможность создания сторонами обеспечительного права в отношении 
широкой категории видов имущества (как правило, однородного). Например, 
можно оформить обеспечение в таких активах, как "все принадлежащие мне 
запасы персональных компьютеров"; или продавец может оформить 
обеспечение во всех персональных компьютерах, которые он продает 
покупателю. В обоих этих случаях существует возможность объединения 
активов, в отношении которых действует обеспечительное право, с другим 
имуществом того же типа, которое не подпадает под действие 
обеспечительных прав, так что невозможно четко отделить одно от другого.  

220. Существуют два возможных подхода. Некоторые государства исходят из 
того, что если имущество объединено с другим имуществом, его невозможно 
определить, и обеспечительное право кредитора перестает действовать. В 
соответствии с этим подходом обеспеченный кредитор должен принимать 
меры к тому, чтобы лицо, предоставившее право, не допускало объединения 
обремененных активов с другими активами аналогичного характера. Другие 
государства исходят из того, что обеспечительное право сохраняет свою силу и 
может быть реализовано в отношении объединенных активов 
пропорционально доле стоимости обремененных активов в общей стоимости 
объединенных активов. Данный подход означает следующее: если нефть на 
сумму 100 тыс. долл. США слить в один резервуар с нефтью на сумму 
50 тыс. долл. США, обеспеченный кредитор будет иметь обеспечительное 
право в отношении двух третей объема нефти, который будет находиться в 
резервуаре на момент реализации обеспечения. 

221. Поскольку в настоящем Руководстве принят общий принцип, согласно 
которому необходимо в максимальной степени защищать обеспечительные 
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права, в нем рекомендуется принять второй подход (т. е. сохранение 
обеспечительного права в отношении объединенного имущества 
пропорционально доле стоимости обремененных активов в общей стоимости 
объединенных активов с учетом добавленных необремененных активов). 
Иными словами, после того как создано обеспечительное право в 
обремененных активах, не требуются какие-либо дальнейшие действия для 
сохранения этого обеспечительного права, если обремененные активы в 
дальнейшем будут объединены с аналогичными активами, не подпадающими 
под действие данного обеспечительного права (см. A/CN.9/631, 
рекомендация 21). 

 10. Материальное имущество, объединенное в единую массу или в изделие 
 

222. Когда материальное имущество объединяется с другим материальным 
имуществом в единой массе или в продукте таким образом, что его 
невозможно идентифицировать, необходимо определить условия, при которых 
можно требовать исполнения обеспечительного права в первоначальных 
активах в отношении изготовленного изделия. Например, возможно, 
обеспечительное право было создано в отношении муки, из которой 
предполагается испечь хлеб. В различных правовых системах реализуются два 
базовых подхода. В некоторых государствах действуют нормы, 
предусматривающие, что обеспечительное право перестает действовать, как 
только мука перестает быть мукой. Если стороны заинтересованы в том, чтобы 
обеспечительное право переходило на хлеб, они должны установить, что 
первоначальное обеспечение обременяет как муку, так и любой продукт, в 
который может быть преобразована мука или который может быть произведен 
на ее основе. Другие государства исходят из того, что обеспечительное право 
автоматически распространяется на изготовленное изделие, если можно 
установить, что изделие изготовлено из сырья, которое подпадает под действие 
данного обеспечительного права. Поскольку стороны обычно исходят из того, 
что сырье будет подвергнуто обработке, в настоящем Руководстве считается, 
что нет необходимости указывать в соглашении об обеспечении, что действие 
обеспечительного права переходит на изготовленное изделие. Изделие в 
некотором смысле заменяет собой обеспечительное право в сырье, которое 
более не существует (см. A/CN.9/631, рекомендация 21). 
 

 11.  Создание обеспечительного права в принадлежностях 
 
223. Движимое имущество может прилагаться к движимому или недвижимому 
имуществу таким образом, что его сущность не исчезает и оно становится 
принадлежностью (определения понятий "принадлежность движимого 
имущества" и "принадлежность недвижимого имущества" см. в пункте 19, 
выше). В таких случаях возникает вопрос относительно того, сохраняется ли 
обеспечительное право, которое действовало в отношении первоначального 
движимого имущества, до того как оно стало принадлежностью другого 
имущества. 

224. Некоторые государства не предусматривают возможности создания 
обеспечительного права в принадлежности, которая уже является 
принадлежностью другого имущества (как движимого, так и недвижимого). 
Обеспечительное право действует в отношении принадлежности только в том 
случае, если оно создано до того, как соответствующее имущество стало 
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принадлежностью другого имущества. Однако в этих государствах 
обеспечительное право в объекте движимого имущества может сохранять свою 
силу, если данное имущество станет принадлежностью недвижимого или 
движимого имущества, невзирая на издержки и трудности, связанные с 
отделением данной принадлежности от имущества, даже если эта 
принадлежность стала неотъемлемой частью этого имущества (см. A/CN.9/631, 
рекомендация 22). В других государствах также предусмотрена возможность 
создания обеспечительного права в объекте движимого имущества, 
являющегося принадлежностью другого имущества – как недвижимого, так и 
другого движимого имущества. Для этих государств вопрос об издержках и 
трудностях, связанных с отделением принадлежности от имущества, также не 
имеет значения при принятии решения о возможности создания 
обеспечительного права. В некоторых государствах допускается создание 
обеспечительного права в объекте движимого имущества, являющемся 
принадлежностью объекта недвижимого имущества. В обоих случаях вопрос о 
том, можно ли отделить принадлежность, не повредив само имущество, 
учитывается при определении очередности конкурирующих заявителей 
требований (см. A/CN.9/631, рекомендации 93–95), но это не имеет значения 
при решении вопроса о возможности создания обеспечительного права. 

225. Основной вопрос состоит в том, чтобы определить, требуются ли какие-
либо дополнительные шаги для создания обеспечительного права в объекте 
имущества, являющемся принадлежностью другого имущества, помимо 
обычных действий по созданию обычного обеспечительного права. За 
исключением тех государств, которые не устанавливают различий в вопросах 
создания обеспечительных прав, их действительности в отношении третьих 
сторон и определения очередности требований, какие-либо дополнительные 
действия не требуются, т. к. это вопрос создания права, а не определения 
приоритетности. 
 

 12. Создание обеспечительного права в единой массе или в изделии 
 

226. Как уже отмечалось, объект движимого имущества может быть объединен 
с одним или несколькими другими объектами движимого имущества таким 
образом, что его сущность утрачивается. В этом случае возникает вопрос 
относительно того, сохраняет ли силу обеспечительное право, действовавшее в 
отношении данного объекта движимого имущества до его объединения с 
другими объектами. В общем плане позиция большинства государств сводится 
к тому, что обеспечительное право после объединения объектов движимого 
имущества сохраняется, при условии что можно установить, что источником 
хотя бы некоторых объектов этого объединенного имущества является 
изначально обремененное имущество (см. A/CN.9/631, рекомендация 23). 
Обеспечительное право в первоначальном отдельном имуществе преобразуется 
в обеспечительное право в изделии или в общей массе имущества (что 
касается вопроса об очередности конкурирующих требований в отношении 
объединенных изделий, см. A/CN.9/631, рекомендации 96–98). 

227. Однако в отличие от общего подхода, принятого в вопросе о создании 
обеспечительных прав в принадлежностях, в большинстве государств 
обеспечительное право невозможно создать в объектах материального 
имущества после их объединения с другими объектами. Другими словами, 
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принадлежность всегда можно рассматривать как отдельный объект хотя бы 
условно, а когда нефть сливают с другой нефтью в резервуар или муку 
преобразуют в хлеб, отдельная сущность первоначально обремененных 
активов исчезает. Ввиду этого, как правило, невозможно создать отдельное 
обеспечительное право в объектах имущества, после того как они объединены 
с другими объектами. Этот подход принят в настоящем Руководстве (см. 
A/CN.9/631, рекомендация 23). 
 

 B. Рекомендации, касающиеся конкретных активов 
 
 

 1. Действительность оптовой уступки дебиторской задолженности и уступки 
будущих, частичных и неделимых интересов в дебиторской задолженности 
 

228. В отношении уступки дебиторской задолженности, которая широко 
применяется в крупных сделках по финансированию, наблюдается тенденция 
применения одних и тех же положений, независимо от того, идет ли речь о 
простой передаче, простой передаче в целях обеспечения или обеспечительной 
передаче. Эту тенденцию в основном объясняют тем, что третьим сторонам 
было бы весьма сложно определить характер уступки, а также необходимостью 
применения тех же норм определения очередности (приоритета) в отношении 
всех видов уступки. Эта тенденция отражена и в положениях Конвенции 
Организации Объединенных Наций об уступке дебиторской задолженности в 
международной торговле (см. статью 2). Однако в разных правовых системах 
действуют различные требования в отношении действительности уступки. В 
некоторых правовых системах достаточно письменного документа или 
уведомления должника по дебиторской задолженности. В других правовых 
системах для обеспечения действительности уступки в отношениях между 
цедентом и цессионарием необходимо письменное оформление уступки, а для 
обеспечения действия уступки в отношении третьих сторон требуется ее 
регистрация. Кроме того, в разных правовых системах предусмотрены 
различные нормы в отношении действительности уступки будущей 
дебиторской задолженности и дебиторской задолженности, которая конкретно 
не определена, а также в отношении действительности уступки, совершенной 
несмотря на наличие в договорах, из которых возникает дебиторская 
задолженность, являющаяся предметом уступки, оговорки о запрещении 
уступки. Правомочность всех этих видов уступки подтверждается Конвенцией 
Организации Объединенных Наций об уступке дебиторской задолженности в 
международной торговле (см. статью 8 Конвенции, этот вопрос 
рассматривается в A/CN.9/631, рекомендация 24). 
 

 2. Действительность уступки дебиторской задолженности, совершенной 
несмотря на наличие оговорки о запрещении уступки 
 

229. В некоторых государствах действуют нормы о действительности 
договорных ограничений в отношении отчуждения дебиторской 
задолженности в целях защиты интересов стороны, в пользу которой 
согласуется данное ограничение (т. е. цедента или должника по дебиторской 
задолженности). В других государствах договорные ограничения на 
отчуждение дебиторской задолженности не имеют силы или имеют 
ограниченную силу в целях защиты права лица, предоставляющего право, на 
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свободное отчуждение дебиторской задолженности, особенно если лицо, 
приобретающее право в активе, не осведомлено о наличии договорного 
ограничения. 

230. Подобный подход принят и в Конвенции Организации Объединенных 
Наций об уступке дебиторской задолженности в международной торговле, 
которая предусматривает поддержку возможности передачи дебиторской 
задолженности, что соответствует интересам экономики в целом. Если цедент 
имеет возможность привлечь кредитные средства, используя имеющуюся у 
него дебиторскую задолженность, он, скорее всего, предоставит кредит 
должнику по этой дебиторской задолженности; действительность уступки 
соответствует и интересам цессионария, предоставляющего кредит цеденту. 
Должники, нуждающиеся в защите, например потребители или государство, 
могут защитить свои интересы путем установления запретов в 
законодательстве. 

231. Согласно пункту 1 статьи 9 Конвенции Организации Объединенных 
Наций об уступке дебиторской задолженности в международной торговле, 
уступка дебиторской задолженности имеет силу независимо от договорных 
ограничений на уступку, согласованных между цедентом (согласно 
терминологии настоящего Руководства – "лицом, предоставляющим право") и 
должником (согласно терминологии настоящего Руководства – "должником по 
дебиторской задолженности"). Однако действительность данного положения 
ограничена двояким образом. Во-первых, его применение ограничивается 
торговой дебиторской задолженностью в широком смысле этого понятия (см. 
пункт 3 статьи 9 Конвенции); во-вторых, если подобное договорное 
ограничение является действительным в соответствии с законодательством, 
действующим вне сферы действия Конвенции, положения статьи 9 не 
отменяют силы этого ограничения в отношениях между цедентом и должником 
по дебиторской задолженности (см. пункт 2 статьи 9). Лицо, предоставляющее 
право, вправе потребовать от цедента возмещения ущерба в связи с 
нарушением договора, если данное требование предусмотрено 
законодательством, действующим вне сферы действия Конвенции, но не вправе 
выдвинуть данное требование в отношении цессионария в порядке зачета (см. 
пункт 3 статьи 18). Кроме того, то обстоятельство, что цессионарий (согласно 
терминологии настоящего Руководства – "обеспеченный кредитор") знал о 
существовании ограничения, не является достаточным основанием для 
уклонения от исполнения договора, из которого возникает дебиторская 
задолженность, являющаяся предметом уступки (см. пункт 2 статьи 9).  

232. Данный подход содействует осуществлению сделок по финансированию с 
использованием дебиторской задолженности, т. к. он освобождает цессионария 
(т. е. обеспеченного кредитора) от необходимости изучать условия договоров, 
из которых возникает дебиторская задолженность, являющаяся предметом 
уступки, чтобы определить, нет ли в них запрета или особых условий в 
отношении передачи дебиторской задолженности. В противном случае 
ссудодателям пришлось бы изучать потенциально большое число договоров, 
что может быть связано с существенными затратами или даже невозможно 
(например, в случае будущей дебиторской задолженности, см. A/CN.9/631, 
рекомендация 25). 
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 3. Создание обеспечительного права в личном или имущественном праве, 
обеспечивающем исполнение обязательства по дебиторской задолженности, 
оборотному инструменту или любому другому нематериальному активу 
 

233. Если лицо, предоставляющее право, создает обеспечительное право в 
дебиторской задолженности, оборотном инструменте или любых других 
нематериальных активах в пользу обеспечиваемого кредитора, возникает 
вопрос относительно того, получает ли обеспеченный кредитор автоматически 
и без дополнительных действий со стороны лица, предоставляющего право, 
или обеспечиваемого кредитора, личное право (например, гарантию) или 
имущественное право (например, обеспечительное право в другом движимом 
имуществе или залог недвижимости), обеспечивающее погашение дебиторской 
задолженности, обязательств по оборотному инструменту или других 
платежных требований.  

234. Можно выдвинуть убедительные доводы в пользу того, что создание 
обеспечительного права в дебиторской задолженности, оборотном инструменте 
или в других нематериальных активах должно также автоматически 
предоставлять обеспеченному кредитору права в отношении всех прав лица, 
предоставляющего право, которые касаются данной дебиторской 
задолженности, данного оборотного инструмента или иных нематериальных 
активов. Так, если обязательство по уплате дебиторской задолженности, 
оборотному инструменту или иным нематериальным активам само по себе 
обеспечено обеспечительным правом в тех или иных активах лица, имеющего 
обязательства, обеспеченный кредитор тоже должен получить возможность 
пользоваться правами лица, предоставляющего право, в отношении 
обеспечительного права в активе лица, имеющего обязательства (см. 
A/CN.9/631, рекомендация 26, подпункт a)). 

235. Изложенная в предыдущем пункте рекомендация должна применяться 
независимо от того, имеет ли лицо, предоставляющее право, какие-либо 
ограничения, предусмотренные договором с должником по дебиторской 
задолженности либо с лицом, имеющим обязательства по оборотному 
инструменту или иным нематериальным активам, в отношении создания 
обеспечительного права в а) данной дебиторской задолженности, данном 
оборотном инструменте или иных нематериальных активах; или b) в личном 
или имущественном праве, обеспечивающем погашение дебиторской 
задолженности, обязательства по оборотному инструменту или иным 
нематериальным активам (см. A/CN.9/631, рекомендация 26, подпункт d)). 
Вместе с тем положения указанной рекомендации не должны затрагивать 
ответственность лица, предоставляющего право, за нарушение этого 
соглашения, но вторая сторона договора не может уклониться от исполнения 
соглашения, из которого вытекает дебиторская задолженность, обязательство 
по оборотному инструменту или иным нематериальным активам, либо 
имущественное право, обеспечивающее их, только потому, что имело место это 
нарушение (см. A/CN.9/631, рекомендация 26, подпункт e)). 

236. Вместе с тем, поскольку права обеспеченного кредитора в отношении 
личных или имущественных прав вытекают из прав лица, предоставившего 
право, права обеспеченного кредитора в отношении указанных личных или 
имущественных прав не могут быть больше по объему, чем права самого лица, 
предоставившего право, в отношении этих прав. 
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237. Если дебиторская задолженность, оборотный инструмент или иные 
нематериальные активы обеспечены независимым обязательством, 
обеспечительное право обеспеченного кредитора не распространяется на право 
получать средства по независимому обязательству, а распространяется только 
на поступления по независимому обязательству (см. A/CN.9/631, 
рекомендация 26, подпункт b)). Это соответствует положению настоящего 
Руководства о том, что бенефициар по независимому обязательству не вправе 
осуществлять передачу права получать денежные средства без согласия 
гаранта/эмитента обязательства, лица, подтвердившего обязательство, или 
иного специально назначенного лица. 

238. В обоснование рекомендации о том, что обеспеченный кредитор должен 
иметь обеспечительное право в поступлениях по независимому обязательству, 
можно привести ряд практических доводов. Во-первых, данное положение 
просто устраняет необходимость осуществления дополнительных действий со 
стороны обеспеченного кредитора в отношении кредитной документации, 
регулирующей его отношения с лицом, предоставившим право. Это 
происходит вследствие того, что даже если бы в Руководстве 
предусматривалось различие между дополнительным правом и 
самостоятельным правом, поскольку такое различие предусмотрено 
законодательством ряда государств, это различие не помешало бы 
обеспеченному кредитору получить обеспечительное право в поступлениях по 
независимому обязательству. В этом случае обеспеченному кредитору лишь 
пришлось бы выполнить некоторые формальности, а именно в соглашение об 
обеспечении с лицом, предоставляющим право, включить положение, прямо 
предусматривающее создание обеспечительного права в поступлениях по 
независимому обязательству. Устранение этого формального требования 
соответствует цели Руководства – содействовать сокращению стоимости 
кредитов и увеличить доступность кредитов за счет сокращения операционных 
издержек. 

239. Во-вторых, норма, предусматривающая автоматическое создание 
обеспечительного права в поступлениях по независимому обязательству, будет 
обоснованной на практике, т. к. она соответствует обычным ожиданиям 
сторон. Обеспеченный кредитор, считающий дебиторскую задолженность 
предоставившего право лица обремененными активами, обычно исходит из 
того, что, независимо от способа погашения этой дебиторской задолженности 
(например, непосредственно со стороны должников по дебиторской 
задолженности или через использование независимого обязательства, 
обеспечивающего одну или несколько сумм дебиторской задолженности), 
обеспеченный кредитор будет иметь обеспечительное право в этом платеже, 
который является поступлениями от дебиторской задолженности. В некоторых 
случаях обеспеченный кредитор, возможно, будет готов предоставить кредит 
данному заемщику по более низкой процентной ставке, если будет знать, что 
предоставляемое ему обеспечительное право в дебиторской задолженности 
заемщика включает и обеспечительное право в праве на поступления по 
независимому обязательству, если эта дебиторская задолженность обеспечена 
независимым обязательством. Принятие правовой нормы, соответствующей 
обычным ожиданиям сторон, позволит избежать неприятных сюрпризов и 
добиться большей степени определенности в государствах, которые будут 
реализовывать рекомендации настоящего Руководства. Более высокая степень 
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определенности придаст больше уверенности кредиторам при предоставлении 
кредитов и тем самым будет содействовать достижению цели настоящего 
Руководства – содействовать расширению доступности кредитов, 
предоставляемых под обеспечение. 

240. В-третьих, данная рекомендация никоим образом не затрагивает прав 
гаранта/эмитента независимого обязательства, лица, подтвердившего это 
обязательство, или иного специально назначенного лица, имеющего 
полномочия по независимому обязательству. Ни гарант/эмитент независимого 
обязательства, ни лицо, подтвердившее это обязательство, ни иное специально 
назначенное лицо не обязаны соглашаться на снятие денежных средств каким-
либо лицом, кроме бенефициара по независимому обязательству, и не обязаны 
выплачивать денежные средства каким-либо лицам, кроме бенефициара, без 
согласия гаранта/эмитента независимого обязательства, лица, подтвердившего 
это обязательство, или иного специально назначенного лица. 

241. Настоящее Руководство предусматривает ряд существенных оговорок, 
ограничивающих рассматриваемую рекомендацию. Во-первых, она не 
затрагивает право в недвижимом имуществе, которое в соответствии с 
законодательством, кроме законодательства о сделках с обеспечением, может 
передаваться отдельно от обеспечиваемых им дебиторской задолженности, 
оборотного инструмента или иных нематериальных активов. Данная 
рекомендация касается механизма, который, возможно, существует в 
некоторых государствах; это механизм, позволяющий владельцу недвижимого 
имущества создавать право (залог) в недвижимом имуществе, даже если в 
момент создания это право не служит обеспечением исполнения какого-либо 
обязательства. Впоследствии владелец недвижимости может передать это 
право кредитору, а тот, в свою очередь, передать его другому кредитору. Как и 
независимое обязательство, право в недвижимом имуществе, по-видимому, 
является самостоятельным правом, независимо от каких-либо обязательств. 

242. Вторая оговорка состоит в том, что, в соответствии с Конвенцией 
Организации Объединенных Наций об уступке дебиторской задолженности в 
международной торговле, данная рекомендация действует только в отношении 
определенных видов дебиторской задолженности, оборотных инструментов и 
иных нематериальных активов (см. A/CN.9/631, рекомендация 26, подпункт f)), 
в частности, в отношении "торговой дебиторской задолженности" (например, 
дебиторской задолженности, возникшей в результате купли-продажи товаров и 
услуг). 

243. Третья оговорка заключается в том, что данная рекомендация не 
затрагивает какие-либо обязательства предоставившего право лица перед 
должником по дебиторской задолженности, или перед лицом, имеющим 
обязательства по оборотному инструменту или иным нематериальным активам 
(см. A/CN.9/631, рекомендация 26, подпункт g)). 

244. Наконец, данная рекомендация не затрагивает какие-либо требования, 
предусмотренные законодательством помимо законодательства о сделках с 
обеспечением, в отношении формы создания или регистрации 
обеспечительного права в любых активах, обеспечивающих платежи или иное 
исполнение обязательства по дебиторской задолженности, оборотному 
инструменту или иным нематериальным активам, но лишь постольку, 
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поскольку это не наносит ущерба автоматическому созданию права 
пользования таким обеспечительным правом (см. A/CN.9/631, 
рекомендация 26, подпункт h)). 
 

 4. Создание обеспечительного права в поступлениях по независимому 
обязательству 
 

245. В законодательстве и практике регулирования независимых обязательств 
во многих государствах сложился принцип, согласно которому право на 
получение средств по независимому обязательству не может передаться без 
согласия гаранта/эмитента независимого обязательства, лица, подтвердившего 
это обязательство, или иного специально назначенного лица, имеющего 
полномочия по обязательству. Настоящее Руководство признает и уважает этот 
принцип. 

246. При этом в настоящем Руководстве предусмотрено различие между 
правом на получение средств по независимому обязательству и правом на 
получение поступлений от использования средств по независимому 
обязательству. Кроме того, Руководство исходит из того, что никакие 
положения законодательства и нормы сложившейся практики, регулирующие 
независимые обязательства, не могут препятствовать бенефициару по 
независимому обязательству в создании обеспечительного права в 
поступлениях по этому обязательству (то есть права на получение поступлений 
с момента осуществления платежа), даже если само право на получение 
средств по независимому обязательству не может передаваться в соответствии 
с действующим законодательством и нормами сложившейся практики (см. 
A/CN.9/631, рекомендация 28). 
 

 5. Создание обеспечительного права в оборотном документе или в товарах, 
на которые распространяется действие оборотного документа 
 

247. Если в отношении товаров оформлен оборотный документ и 
обязательства по нему еще не погашены, этот оборотный документ 
представляет собой правовой титул на соответствующие товары. Как 
следствие, представляется оправданным, что создание обеспечительного права 
в отношении оборотного документа действует и как создание 
обеспечительного права на сами товары, при условии что на момент создания 
обеспечительного права в этом документе товары находятся в распоряжении 
эмитента (см. A/CN.9/631, рекомендация 29). Причем в данном случае 
владение может быть непосредственным (например, товары могут находиться 
во владении эмитента непосредственно) либо опосредованным (во владении 
агента эмитента документа; определение термина "владение" см. в пункте 19, 
выше). 
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 C. Рекомендации 
 
 

 [Примечание для Комиссии: Комиссия, возможно, пожелает отметить, 
что поскольку в документе A/CN.9/631 присутствует перечень рекомендаций 
из проекта руководства для законодательных органов по обеспеченным 
сделкам, эти рекомендации здесь не воспроизводятся. После доработки 
рекомендации будут приведены в конце каждой главы.] 

 


