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 I. Questions générales 
 
Bergsten, E. E.  Teaching about international commercial 

law and arbitration; the eighth annual Willem C. Vis 
International Commercial Arbitration Moot. Journal 
of international arbitration (La Haye) 18:4:481-486, 
2001. 

 
Bonell, M. J.  Do we need a global commercial code? 

Dickinson law review (Carlisle, Pennsylvanie) 
106:1:87-100, 2001. 

 
Diesse, F.  Travaux des organisation internationales: droit 

du commerce international. Revue de droit des 
affaires internationales/International business law 
journal (Paris) 6:793-801, 2001. 

 
Goode, R.  Insularity or leadership; the role of the United 

Kingdom in the harmonization of commercial law. 
International and Comparative Law Quarterly 
(Londres) 50:4:751-765, 2001. 

 
Herrmann, G.  The role of UNCITRAL. In Foundations 

and perspectives of international trade law. Publié 
sous la direction de: I. Fletcher, L. Mistellis et 
M. Cremona. Londres, Sweet & Maxwell, 2001. 
p. 28-36. 

 
Kronke, H.  The future of harmonization and formulating 

agencies: the role of UNIDROIT. In Foundations 
and perspectives of international trade law. Publié 
sous la direction de: I. Fletcher, L. Mistellis et 
M. Cremona. Londres, Sweet & Maxwell, 2001. 
p. 59-66. 

 
Levy, D.  Private international law. In ASIL guide to 

electronic resources for international law. ASIL 
Bulletin (Washington, D.C.) 14:135-140, 2002. 

 
Mistelis, L.  Is harmonization a necessary evil? The future 

of harmonization and new sources of international 
trade law. In Foundations and perspectives of 
international trade law. Publié sous la direction de: 
I. Fletcher, L. Mistellis et M. Cremona. Londres, 
Sweet & Maxwell, 2001. p. 3-27. 

 
Morán Bovio, D. 34° período de sesiones del plenario de 

la Comisión de Naciones Unidas para el Derecho 
Mercantil Internacional. Revista de derecho 
bancario y bursátil (Valladolid) 84:275-278, 2001. 

 

Piaggi, A. I., et L. A. Estoup, (sous la direction de). 
Derecho mercantil contemporáneo. Buenos Aires, 
La Ley, 2001. p.389. 

 
Pereznieto Castro, L., et J. A. Silva Silva. La Comisíon de 

Naciones Unidas para el Derecho Mercantil 
International. In Derecho internacional privado, 
parte especial (Mexique). Mexico, Oxford 
University Press, 2000. p. 25-32.  

Inclut les textes suivants: Convention des des Nations 
Unies sur les contrats de vente internationale de 
marchandises (p. 581-601); et Convention sur les 
prescriptions en matière de vente internationale de 
marchandises, modifiée par le Protocole modifiant 
la Convention sur la prescription en matière de 
vente internationale de marchandises (p. 601-608). 

 
Waincymer, J.  International and comparative legal 

education through the Willem C. Vis Moot program; 
a personal reflection. Vindobona journal of 
international commercial law and arbitration 
(Vienne), 5:2:251-283, 2001. 

 
 II. Vente internationale de 

marchandises 
 
Amissah, R.  Revisiting the autonomous contract - 

transnational contract “law”, trends and supportive 
structures. In Foundations and perspectives of 
international trade law. Publié sous la direction de: 
I. Fletcher, L. Mistellis et M. Cremona. Londres, 
Sweet & Maxwell, 2001. p. 320-342. 

 
Andersen, C. B.  Uniformity in the CISG in the first 

decade of its application. In Foundations and 
perspectives of international trade law. Publié sous 
la direction de: I. Fletcher, L. Mistellis et 
M. Cremona. Londres, Sweet & Maxwell, 2001. 
p. 289-297. 

 
Blase, F.  Negotiating payment in export trade. In Law 

and practice of export trade; central practice and 
study guides (n° 3). Münster, Center for 
transnational law, 2001. p. 155-174. 

 
Bonell, J. M.  The UNIDROIT principles of international 

commercial contracts and the harmonization of 
international sales law. In Foundations and 
perspectives of international trade law.  Publié sous 
la direction de: I. Fletcher, L. Mistellis et M. 
Cremona. Londres, Sweet & Maxwell, 2001. p. 298-
309. 
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Chen, F.  The new era of Chinese contract law: history, 
development and a comparative analysis. Brooklyn 
journal of international law (Brooklyn, New York) 
27:153-190, 2001. 

 
Cox, T.  Chaos versus uniformity; the divergent views of 

software in the international community. Vindobona 
journal of international commercial law and 
arbitration (Vienne) 4:1:3-29, 2000. 

 
Del Duca, L. F., et P. Del Duca, Selected topics under the 

Convention on International Sale of Goods (CISG). 
Dickinson law review (Carlisle, Pennsylvanie) 
106:1:205-254, 2001. 

 
De Ly, F.  La pratique de l’arbitrage commercial 

international et la vente internationale. Revue de 
droit des affaires internationales/ International 
business law journal. (Paris) 3/4: 465-477, 2001. 

 
Diesse, F.  La bonne foi, la coóperation et le raisonnable 

dans la Convention des Nations Unies relative à la 
vente internationale de marchandises (CVIM). 
Journal du droit international (Paris) 1:55-112, 
2002. 

 
Ferrari, F.  Applying the CISG in a truly uniform manner: 

tribunale di Vigevano (Italie), 12 juillet 2000. 
Uniform law review/Revue de droit uniforme 
(Rome) 1:203-215, 2001. 

Disponible sur Internet à l’adresse: http://www. 
cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/ferrari4.html 

 
______. Der Vertriebsvertrag als vom UN-

Kaufrechtsübereinkommen (nicht) erfaßter 
Vertragstyp oder wie der italienische Kassationshof 
einen groben Fehler hätte vermeiden können; zu 
Corte di Cassazione (I)14.12.99. European legal 
forum (Munich) 1:1:7-12, 2000. 

 
______. Exclusion and opting-in of the CISG. Revue de 

droit des affaires internationales/International 
business law journal. (Paris) 3/4: 401-414, 2001.  

 
______. “Forum shopping” trotz internationaler 

Einheitssachrechtskonventionen. Recht der 
internationalen Wirtschaft (Heidelberg) 3:169-178, 
2002. 

 
______. General principles and international uniform 

commercial law conventions: a study of the 1980 
Vienna Sales Convention and the 1988 UNIDROIT 
conventions on international factoring and leasing. 
Pace international law review (White Plains, 
New York) X:I:157-185, 1998. 

_______. How to create one uniform contract law. 
Vindobona journal of international commercial law 
and arbitration (Vienne) 5:1:3-21, 2001. 

 
_______. International sales law in the light of the 

OHBLA Uniform Act relating to general 
commercial law and the 1980 Vienna Sales 
Convention. Revue de droit des affaires 
internationales/International business law journal. 
(Paris) 5:599-607, 2001. 

 
_______. Italienische CISG-Rechtsprechung - Eine 

Übersicht. Internationales Handelsrecht: Zeitschrift 
für die wirtschaftrechtliche Praxis (Hambourg) 
5:179-186, 2001. 

 
_______. Overview on the sphere of application of the 

1980 UN Convention on Contracts for the 
International Sale of Goods. In Law and practice of 
export trade: central practice and study guides n° 3. 
Münster, Centre for transnational law, 2001. 
p. 53-95 

 
_______. Problematiche tipiche della Convenzione di 

Vienna sui contratti di vendita internazionale di beni 
mobili risolte in una prospettiva uniforme. 
Giurisprudenza italiana (Milan) p. 281-285, 2001. 

 
_______. Recent Italian court decisions on the CISG. 

Revue de droit des affaires internationales/ 
International business law journal (Paris) 2:224-
230, 2001. 

 
Fetze Kamdem, I.  L’offre dans les conventions du 

commerce international; the notion of supply in 
international trade treaties. Revue de droit des 
affaires internationales/International business law 
journal. (Paris) 5: 527-541, 2001. 

 
Grace, D. L.  Force majeure, China and the CISG; Is 

China’s new contract law a step in the right 
direction? San Diego international law journal (San 
Diego, Californie) 2:173-207, 2001. 

 
Grundmann, S.  European sales law – reform and adoption 

of international models in German sales law. 
European review of private law (Dordrecht) 
2/3:239-258, 2001. 

 
Gustin, M.  Passing of risk and impossibility of 

performance under the CISG; le transfert des risques 
et l’impossibilité d’exécution dans la CVIM. Revue 
de droit des affaires internationales/International 
business law journal. (Paris) 3/4: 379-401, 2001. 
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Guyot, D. Russie: le contrat de vente international et les 
particularités du droit russe. Cahiers juridiques et 
fiscaux de l’exportation (Paris) 6:1325-1336, 2001. 

 
Herber, R.  Mangelfolgeschäden nach dem CISG und 

nationales Deliktsrecht. Internationales 
Handelsrecht: Zeitschrift für die wirtschafts-
rechtliche Praxis (Hambourg) 5:187-191, 2001. 

 
Heuze, V.  The formation of contracts in accordance with 

the CISG: some difficulties encountered; la 
formation du contrat selon la CVIM: quelques 
difficultés. Revue de droit des affaires 
internationales/International business law journal. 
(Paris) 3/4: 277-291, 2001. 

 
Keily, T.  Good faith and the Vienna Convention on 

Contracts for the International Sale of Goods 
(CISG). Vindobona journal of international 
commercial law and arbitration (Vienne) 3:1:15-40, 
1999. 

 
Kilian, M.  CISG and the problem with common law 

jurisdictions. Journal of transnational law and 
policy (Tallahassee, Floride) 10:217-243, 2001. 

 
Krebs, M.  Das UN-Kaufrecht ist nicht anwendbar auf 

Garantieverträge des Verkäufers mit Abnehmern 
des Käufers. European Legal Forum (Munich) 1:16-
18, 2001. 

 
Kritzer, A. H., et L.A. Mistelis. Taming the dragons of 

uniform law: sharing the reasoning of courts and 
arbitral tribunals - English case texts and translated 
case texts. Vindobona journal of international 
commercial law and arbitration (Vienne) 5:2:285-
312, 2001. 

 
Kruisinga, S. A.  What do consumer and commercial sales 

law have in common? A comparison of the EC 
Directive on consumer sales law and the UN 
Convention on Contracts for the International Sale 
of Goods. European review of private law 
(Pays-Bas) 9:2-3:177-188, 2001. 

 
Ledić, D. Pravna vrela trgovačkog prava = Legal sources 

of trade law. Zbornik pravnog fakulteta sveučilišta u 
rijeci, supplement (Rijeka) 1:455-479, 2001. 

En croate, avec des résumés allemand, anglais et italien. 
 
Les parties écartent tacitement la Convention de Vienne 

en s’abstenant de l’invoquer devant le juge français. 
Recueil Dalloz (Paris) 31:2591-2593, 2001. 

 

Li-Kotovtchikhine, X. Y. Le nouveau droit chinois des 
contrats internationaux. Journal du droit 
international (Paris) 1:113-163, 2002. 

 
Loewe, R. The sphere of application of the United Nations 

Sales Convention. Pace international law review 
(White Plains, New York) X:I:79-88, 1998. 

 
Magnus, U.  Remarks on good faith; the United Nations 

Convention on Contracts for the International Sale 
of Goods and the International Institute for the 
Unification of Private Law Principles of 
International Commercial Contracts. Pace 
international law review (White Plains, New York) 
X:I:89-95, 1998.  

 
Majumdar, I. B., et S. Jha. The law relating to damages 

under international sales: a comparative overview 
between the CISG and Indian contract law. 
Vindobona journal of international commercial law 
and arbitration (Vienne) 5:2:185-211, 2001. 

 
Mastellone, C. H.  Sales-related issues not covered by the 

CISG: assignment, set-off, statute of limitations etc. 
under Italian law. Vindobona journal of 
international commercial law and arbitration 
(Vienne) 5:2:143-184, 2001. 

 
Nottage, L.  Practical and theoretical implications of the 

Lex Mercatoria for Japan; CENTRAL’s empirical 
study on the use of transnational law. Vindobona 
journal of international commercial law and 
arbitration (Vienne) 4:2:132-146, 2001. 

 
Osuna, A.  Dictamen relativo a la queja promovida por 

Dulces Luisi, S.A. de C.V., en contra de Seoul 
International Co. Ltd. y Seoula Confectionary Co. 
Journal of law and commerce (Pittsburgh, 
Pennsylvanie) 19:2:265-281, 2000. 

  En anglais. 
 
Pauly, C.  The concept of fundamental breach as an 

international principle to create uniformity of 
commercial law. Journal of law and commerce 
(Pittsburgh, Pennsylvanie) 19:2:221-243, 2000. 

 
Perales Viscasillas, M. P.  “Battle of the forms” under the 

1980 United Nations Convention on Contracts for 
the International Sale of Goods; a comparison with 
section 2-207 UCC and the UNDROIT Principles. 
Pace international law review (White Plains, 
New York) X:I:97-156, 1998. 

 
______. Formation of the contract under the CISG. In 

Law and practice of export trade: central practice 
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and study guides (n° 3). Münster, Center for 
transnational law, 2001. p. 97-113. 

 
Pignarre, G.  Retirement; la délivrance, fait générateur de 

l’obligation de retirement de l’acheteur. Recueil 
Dalloz (Paris) 12:997-998, 2002. 

 
Piltz, B.  Rights and obligations of the seller and of the 

buyer under the CISG. In Law and practice of 
export trade: central practice and study guides 
(n° 3). Münster, Center for transnational law, 2001. 
p. 115-130 

 
Rauda, C., et G. Etier. Warranty for intellectual property 

rights in the international sale of goods. Vindobona 
journal of international commercial law and 
arbitration (Vienne) 4:1:30-61, 2000. 

 
Rogers, V. M.  Beware of faux amis: the importance of 

uniform terminology in international sales law. In 
Law and practice of export trade; central practice 
and study guides (n° 3). Münster, Center for 
transnational law, 2001. p. 29-52. 

 
Romein, A.  International sale of goods and the transfer of 

risk. Vindobona journal of international commercial 
law and arbitration (Vienne) 4:1:62-79, 2000. 

 
Rosch, W., et N. Spiegel. Consentement à la vente et 

interprétation de la volonté des parties, Recueil 
Dalloz (Paris) 4:396, 2002. 

 
Sandberg, S. R.  Globalized horse trade; a need for 

heightened sophistication in the equine industry. 
University of Missouri at Kansas City law review, 
69:613-642, 2001. 

 
Sanders, P.,  The harmonizing influence of the work of 

UNCITRAL on arbitration and conciliation. In 
Understanding transnational commercial arbitration; 
central practice and study guides (n° 2). Münster, 
Center for transnational law, 2001. p. 43-55. 

 
Šarcevic, P., et P. Volken, The international sale of goods 

revisited. La Haye, Kluwer Law International, 2001. 
288 p. 

 
Schroeter, U.  Vienna Sales Convention: applicability to 

“mixed contracts” and interaction with the 1968 
Brussels Convention. Vindobona journal of 
international commercial law and arbitration 
(Vienne) 5:1:74-83, 2001. 

 
_______. Oberlandesgericht München, 3 décembre 1999; 

Note de cas. Vindobona journal of international 

commercial law and arbitration (Vienne) 5:1:130-
136, 2001. 

 
Schultz, R.  Rolling contract formation under the UN 

Convention on Contracts for the International Sale 
of Goods. Cornell international law journal (Ithaca, 
New York) 35:263-289, 2001. 

 
Seghers, N., et F.  Walschot. Model contracts with respect 

to the CISG; les contrats type en rapport avec la 
CVIM. Revue de droit des affaires internationales/ 
International business law journal. (Paris) 3/4: 415-
465, 2001. 

 
Senacq, S.  International sales and electronic commerce; 

la vente internationale et le commerce électronique. 
Revue de droit des affaires internationales/ 
International business law journal (Paris) 3/4:489-
500, 2001. 

 
Simons, T.  CISG Art. 39 Abs. 1. European legal forum 

(Munich) 1:12-15, 2001. 
Commentaire sur la CVIM. 
 
Slipachuk, T. V., et P. Runeland. Kiev; from zero to 

800 cases per year in less than 10 years. American 
review of international arbitration (New York, 
New York) 11:4:585-606, 2000. 

 
Sukurs, C. Harmonizing the battle of forms; a comparison 

of the United States, Canada and the United Nations 
Convention on Contracts for the International Sale 
of Goods. Vanderbilt journal of transnational law 
(Nashville, Tennessee) 34:1481-1515, 2001. 

 
Thoma, I. Relations between conflict of laws rules and 

uniform law. Revue hellénique de droit 
international (Athène) 53:1:169-188, 2000. 

 
Thompson, D. A.  Translation of Oberlandesgericht 

Karlruhe decision of 25-06-1997 including 
commentary – buyer beware; German interpretation 
of the CISG has lead to results unfavorable to 
buyers. Journal of law and commerce (Pittsburgh, 
Pennsylvanie), 19:2:245-264, 2000. 

 
Tournafond, O. Garantie des vices cachés; la distinction 

du vice caché et de l’erreur vice du consentement. 
Recueil Dalloz (Paris) 12:1002-1003, 2002. 

 
UN-Kaufrecht stellt strenge Anforderungen an 

Untersuchungspflicht. Recht der internationalen 
Wirtschaft (Heidelberg) 5:381-382, 2001. 

Texte d’un arrêt rendu par la Haute Cour régionale 
d’Oldenburg, en date du 5 décembre 2000. 
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UN-Kaufrecht: Voraussetzungen für einen 
Vertragsschluss. Recht der internationalen 
Wirtschaft (Heidelberg) 5:383-384, 2001. 

Texte d’un arrêt rendu par la haute cour régionale de 
Francfort-sur-le-Main en date du 30 août 2000. 

 
Van Houte, H., et P. Wautelet. The duties of parties and 

the sanctions for non-performance under the CISG; 
obligations des parties et sanctions des obligations 
dans la CVIM. Revue de droit des affaires/ 
International business law journal (Paris) 3/4: 293-
353, 2001. 

 
Vanwijck-Alexandre, M. Anticipatory breach and 

instalment contracts in the CISG; contravention 
anticipée et contrats à livraisons successives dans la 
CVIM. Revue de droit des affaires internationales/ 
International business law journal (Paris) 3/4:353-
378, 2001. 

 
Veneziano, A.  The application of UNIDROIT principles 

in international sales; l’application des principes 
d’UNIDROIT dans la vente internationale. Revue de 
droit des affaires internationales/International 
business law journal (Paris) 3/4:477-488, 2001. 

 
Vente internationale: application de la garantie contre les 

réclamations fondées sur les droits de propriété 
intellectuelle. Recueil Dalloz (Paris) 16:1348, 2002. 

 
Vida, A.  Differenzierte Rechtsanwendung beim 

internationalen Kaufvertrag (zu Hauptstadtgericht 
Budapest. IPRax (Bielefeld) 2:146-147, 2002. 

 
Weizhong, Y., et F. N. Fisanich, Translation arbitration 

award of the China International Economic and 
Trade Arbitration Commission for dispute 
concerning delivery and quality of roll aluminium 
and aluminium parts for the manufacture of cans, 30 
octobre 1991 Beijing. Journal of law and commerce 
(Pittsburgh, Pennsylvanie) 19:2:283-293, 2000. 

Initialement publié en chinois sous la forme d’un recueil 
de décisions choisies de la Commission 
internationale chinoise d’arbitrage économique et 
commercial, 1989-1995, Beijing, par les éditions 
chinoises de l’économie et du commerce extérieur, 
1997. 

 
Witz, C.  Conflit de juridictions dans le cadre d’une vente 

internationale de marchandises. Recueil Dalloz 
(Paris) 44:3607, 2001. 

 
________. CISG: interpretation and non-covered issues; 

CVIM: interprétation et questions non couvertes. 
Revue de droit des affaires internationales/ 

International business law journal. (Paris) 3/4:253-
277, 2001. 

Zur Frage der Einbeziehung von allgemeinen 
Geschäftsbedingungen in dem UN-Kaufrecht 
unterliegende Verträge. Wertpapiermitteilungen 
(Francfort-sur-le-Main) 9:442-444, 2002. 

 
Zeller, B.  Downs Investment Pty. Ltd. V. Perwaja Steel 

SDN BHD [2000] QSC 421 (17 novembre 2000). 
Vindobona journal of international commercial law 
and arbitration (Vienne) 5:1:124-129, 2001. 

 
III. Arbitrage commercial international 

et conciliation 
 
Abdelghader, N.  Ittifak al-tahkim woufken likanoun al-

tahkim fi al-maouad al-madaniya va al-tijariah 27 
lsanet 1994 = Accord d’arbitrage sur le modèle de la 
procédure arbitrale du code civil et commercial 
n° 27 de 1994. Dar’alnahzate alarabiate (Alghahara) 
1996. 542 p. 

En arabe. Se réfère à la Convention de New York de 1958 
et à la Loi type de la CNUDCI sur l’arbitrage 
commercial international de 1985. 

 
Arbitration and alternative dispute resolution: how to 

settle international business disputes. Genève, 
Centre du commerce international, 2001. 

 
Bachand, F.  Arbitrage commercial: assujettissement d’un 

tribunal arbitral conventionnel au pouvoir de 
surveillance et de contrôle de la Cour supérieure et 
contrôle judiciaire d’ordonnances de procédure 
rendues par les arbitres. Revue juridique Thémis 
(Montréal) 35:465-483, 2001. 

 
Berger, K. P.  Power of arbitrators to fill gaps and revise 

contracts to make sense. In Foundations and 
perspectives of international trade law. Publié sous 
la direction de: I. Fletcher, L. Mistellis et 
M. Cremona. Londres, Sweet & Maxwell, 2001. 
p. 269-285. 

 
Bezen, S.  Turkey adopts UNCITRAL Model Law. 

Mealey’s international arbitration report (King of 
Prussia, Pennsylvanie) 16:8:42-43, 2001. 

 
Blackaby, N.  Arbitration and Brazil: a foreign 

perspective. Arbitration international (La Haye) 
17:2:129-142, 2001. 

 
Bowman, J. P.  Dispute resolution planning for the gas 

and oil industry. ICSID Review – Foreign 
investment law journal (Washington, D.C.) 
16:2:332-407, 2001. 
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Cairns, D. J. A., et G. Stampa. Arbitration law in Spain; 
taking-off... at last? International arbitration law 
review (Londres) 3:84-89, 2001. 
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Règles de Hambourg (1978) 
 

 Convention des Nations Unies sur le transport de 
marchandises par mer, 1978 (Hambourg)a 

   
Convention sur la prescription (1974/1980) 
 
 
 
 

 Convention sur la prescription en matière de vente 
internationale de marchandises, 1974 (New York)b et 
Protocole modifiant la Convention sur la prescription en 
matière de vente internationale de marchandises, 1980 
(Vienne)c  

   
Aide-mémoire de la CNUDCI sur les procédures 
arbitrales (1996) 

 Aide-mémoire de la CNUDCI sur l’organisation des 
procédures arbitrales (1996)d 

   
Règlement d’arbitrage de la CNUDCI (1976) 
 
 

 Règlement d’arbitrage de la Commission des Nations 
Unies pour le droit commercial international (1976)e 

   
Règlement de conciliation de la CNUDCI (1980) 
 
 

 Règlement de conciliation de la Commission des 
Nations Unies pour le droit commercial international 
(1980)f 

   
Loi type de la CNUDCI sur les virements (1992) 
 

 Loi type de la CNUDCI sur les virements internationaux 
(1992)g 

   
Loi type de la CNUDCI sur le commerce électronique 
(1996) 
 

 Loi type de la Commission des Nations Unies pour le 
droit commercial international sur le commerce 
électronique (1996)h 

   
Guide de la CNUDCI pour les échanges compensés 
(1992) 

 Guide juridique de la CNUDCI pour les opérations 
d’échanges compensés (1992)i 

   
Guide de la CNUDCI sur les transferts électroniques 
de fonds (1986) 

 Guide juridique de la CNUDCI sur les transferts 
électroniques de fonds (1986)j 

   
Guide de la CNUDCI pour les contrats de construction 
(1987) 
 

 Guide juridique de la CNUDCI pour l’établissement de 
contrats internationaux de construction d’installations 
industrielles (1987)k 

   
Guide de la CNUDCI sur les projets d’infrastructure 
(2001) 

 Guide législatif de la CNUDCI sur les projets 
d’infrastructure à financement privé (2001)l 

   
Loi type de la CNUDCI sur l’arbitrage (1985) 
 

 Loi type de la CNUDCI sur l’arbitrage commercial 
international (1985)m 
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Loi type de la CNUDCI sur l’insolvabilité (1997) 
 

 Loi type de la CNUDCI sur l’insolvabilité 
internationale (1997)n 

   
Loi type de la CNUDCI sur la passation des 
marchés (1994) 

 Loi type de la CNUDCI sur la passation des marchés 
de biens, de travaux et de services (1994)o 

   
Convention sur les lettres de change et les billets à 
ordre (1988) 
 

 Convention des Nations Unies sur les lettres de 
change internationales et les billets à ordre 
internationaux (1988)p 

   
Convention des Nations Unies sur les garanties et 
les stand-by (1995) 
 

 Convention des Nations Unies sur les garanties 
indépendantes et les lettres de crédit stand-by (1995)q

   
Convention des Nations Unies sur les ventes 
(1980) 
 
 

 Convention des Nations Unies sur les contrats de 
vente internationale de marchandises (Vienne, 1980)r 

Convention sur les exploitants de terminaux (1991)
 

 Convention des Nations Unies sur la responsabilité 
des exploitants de terminaux de transport dans le 
commerce international (1991)s 

   
Convention des Nations Unies sur la cession 
(2001)  

 Convention des Nations Unies sur la cession de 
créances dans le commerce international (2001)t 

   
Loi type des Nations Unies sur les signatures 
électroniques (2001) 

 Loi type des Nations Unies sur les signatures 
électroniques (2001)u 

 

Notes 
 

aDocuments officiels de la Conférence des Nations Unies sur le transport de marchandises par mer, Hambourg, 
6-31 mars 1978 (publication des Nations Unies, numéro de vente: F.80.VIII.I), document A/CONF.89/13, annexe I. 
 

bDocuments officiels de la Conférence des Nations Unies sur la prescription en matière de vente internationale 
d’objets mobiliers corporels, New York, 20 mai-14 juin 1974 (publication des Nations Unies, numéro de vente: F.74.V.8), 
première partie. 
 

cDocuments officiels de la Conférence des Nations Unies sur les contrats de vente internationale de marchandises, 
Vienne, 10 mars-11 avril 1980 (publication des Nations Unies, numéro de vente: F.81.IV.3), première partie. 

 
dDocuments officiels de l’Assemblée générale, cinquante et unième session, Supplément no 17  (A/51/17), deuxième 

partie. 
 

eDocuments officiels de l’Assemblée générale, trente et unième session, Supplément no 17  (A/31/17), par. 57. 
 

fDocuments officiels de l’Assemblée générale, trente-cinquième session, Supplément no 17  (A/35/17), par. 106. 
 
gDocuments officiels de l’Assemblée générale, quarante-septième session, Supplément no 17  (A/47/17), annexe I. 
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hDocuments officiels de l’Assemblée générale, cinquante et unième session, Supplément no 17 (A/51/17), annexe I; 
voir aussi la résolution 51/162 de l’Assemblée générale, annexe, en date du 16 décembre 1996. 

 
iPublication des Nations Unies, numéro de vente: F.93.V.7. 
 
jPublication des Nations Unies, numéro de vente: F.87.V.9. 
 
kPublication des Nations Unies, numéro de vente: F.87.V.10. 
 
lPublication des Nations Unies, numéro de vente: F.01.V.4. 
 
mDocuments officiels de l’Assemblée générale, quarantième session, Supplément no 17 (A/40/17), annexe I. 
 
nDocuments officiels de l’Assemblée générale, cinquante-deuxième session, Supplément no 17 (A/52/17), annexe I. 
 
oDocuments officiels de l’Assemblée générale, quarante-neuvième session, Supplément no 17 et rectificatif (A/49/17 

et Corr.1), annexe I. 
 
pDocuments officiels de l’Assemblée générale, quarante-deuxième session, Supplément no 17 (A/42/17), annexe I; 

voir aussi la résolution 43/165 de l’Assemblée générale, annexe, en date du 9 décembre 1988. 
 
qRésolution 50/48 de l’Assemblée générale, annexe, en date du 11 décembre 1995. 
 
rDocuments officiels de la Conférence des Nations Unies sur les contrats de vente internationale de marchandises, 

Vienne, 10 mars-11 avril 1980 (publication des Nations Unies, numéro de vente: F.81.VI.3), première partie. 
 
sDocuments officiels de la Conférence des Nations Unies sur la responsabilité des exploitants de terminaux de 

transport dans le commerce international, Vienne, 2-19 avril 1991 (publication des Nations Unies, numéro de 
vente: F.93.XI.3), première partie, document A/CONF.152/13, annexe. 

 
tRésolution 56/81 de l’Assemblée générale, annexe, en date du 12 décembre 2001. 
 
uRésolution 56/80 de l’Assemblée générale, annexe, en date du 12 décembre 2001. 


