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I. INTRODUCTION

1. La Commission des Nations Unies pour le droit commercial international

a décidé, & sa premiére session, d'inscrire & son programme de travall, en tant

que sujet prioritaire, le droit régissant la vente internationale des objets
mobiliers corporels. Parmi les questions s'inscrivant dans le cadre de ce sujet,
la Commission a choisi "les conditions générales de vente, contrats types,
IIncoterms' et autres termes commerciaux"iz

2. BEn ce qui concerne les conditions générales de vente et les contrats types,

la Commission s demandé au Secrétaire général "en consultation avec les
secrétariats de la CEE, les autres commissions économiques régionales et d'autres
organismes intéressés, de présenter & la Commission & sa deuxiéme session un
rapport préliminaire dans lequel serait examinée la possibilité d'encourager une
utilisation plus large des conditions générales de vente existantes et des contrats
types existants"gz La Commission a en outre précisé que le rapport "devrait exposer
les facteurs et considérations qui empéchent une utilisation et une acceptation
plus larges des conditions générales de vente [et] des contrats types”Q(

3, En application de la demande précitée de la Commission, le Secrétaire général
a invité les organismes et organisations énumérés a llannexe I du présent rapport
4 soumettre leurs observations et suggestions en la matidre. Il a également
demendé & ces organismes et organisations de faciliter ls téche du Secrétariat en
lui fournissant les renseignements qui pourraient lui permettre dfobtenir les
textes des conditions générales de vente et des contrats types établis par des

organisations internstionales ou nationales ou sous les auspices de telles

1/  Rapport de la Commission des Nations Unies pour le droit commercial inter-
national sur les travaux de sa premiére session, Documents officiels de
1!Assemblée générale, vingb-troisiéme session, Supplément No 16 (A/T216),
par. 12 iv), p. 20.

Ibid.,lpar. 19, p. 22,

Ibid., par. 21, p. 23.

SN




A/CN.9/18
Frangais
Page 3

organisations, et utilisés dans le commerce international et, si possible, de lui
communiguer des exemplaires de ces instruments.

L, Les secrétarists des organismes des Nations Unies et des organisations inter-
gouvernementales dont les noms sulvent ont envoyé des réponses détaillées au
Secrétaire général : Conseil des communsutés européennes, Commission économique
pour l!Europe, Commission économique pour l!Amérique latine, Organisation des
Nations Unies pour 1l'alimentation et llagriculture, Association latino-~-américaine
- de libre-échange et Organisation des Etats américains. Une réponse détaillée a
également été recue du secrétariat de la Chambre de commerce internationale.

On trouvera l'essentiel de ces réponses ‘& l'annexe IT du présent rapport.

5. En outre, plusieurs organisations ont fourni au Secrétariat le texte d'un

certain nombre de conditions générales et de contrats types.

IT. ACTIVITES DES ORGANISATIONS DANS LE DOMAINE DES CONDITIONS\
GENERALES DE VENTE ET DES CONTRATS TYPES

6. En ce qui concerne les activités des organisations intergouvernementales
dans ce domaine, la Commission économique des Naticns Unies pour 1!Burope a
entrepris les travaux les. plus étendus qui aient été effectuds jusqulici. Trente
conditions générales de vente et contrats types ont été établis sous ses auspices.
Elle a patronné en outre 1l!élaboration de régles unifiées pour ls normalisagtion
des méthodes d!'échantillonnage et les conditions générales pour les déménagements
internationaﬁx. Elle s'occupe actuellement de mettre au point un guide du transfert
international des techniques, On trouvers & llannexe IIT du présent rapport la
liste des conditions générales de vente et des contrats types établis par la CEE.
T. Outre la Commission économique pour 1l'Europe, un grand nombre 4'organisations
internationales ou nationales se sont occupées de conditions générales de vente
et de contrats types ou ont actuellement entrepris des travaux dans ce domaine.
La plupart de ces organisations, qui sont surtout des gssociations commerciales,
ont établi des instruments destinds & &tre utilisés par leurs membres dans les
échanges internationsaux. Toutefois, il est fréquent que ces instruments soient
également utilisés par des{non~membres et pour des transactions conclues en dehors

du pays de l'association qui les a établis & ll'origine.

/oo
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8. Certaines organisations se sont occupées des principes juridiques sur lesquels
reposent les conditions générales de vente et les contrats types. Par exemple,
1'Association internationale des sciences Juridigues a consacré les conférences

et colloques qu'elle a organisés & Helsinki en 1960, a Londres en 1962 et &

New York en 1964 gux problémes de droit comparé concernant les échanges inter-
nationaux, y compris les conditions générales de vente et les contrats types&{
L'Institut international pour 1l'unification du droit privé (UNIDROIT) a choisi

le sujet intitulé "Unification et harmonisation : critéres régissant le choix entre
les diverses méthodes" comme théme de la quatriéme rencontre des organisations
sloccupant de l'unification du droit, qui a eu lieu & Rome du 22 au 24 avril 1968,
Les questions'cifaprés y ont, entre autres, été examinées : unification ou harmo-
nisation au moyen d'instruments juridiques n'ayant pas force obligatoire, et

unification et harmonisation au moyen de contrats types, de conditions générales,

etc.iz
IIT. BUT ET NATURE DES CONDITIONS GENERALES DE VENTE
ET DES CONTRATS TYPES
9. On a dit que le but principal des conditions générales de vente et des

formules types étalt "sans aucun doute de Taciliter le commerce international en
éliminant ou en réduisant l'incertitude qui pese paxfols sur les contrats de vente
de caractére international en raison des complexités du droit international privé,
d'une part, et des difficultés rencontrées pour obtenir des renseignements sfirs
au sujet dlun systeme juridique étranger, dlautre part. Malgré 1l'importance de
cet aspect des conditions générales, il convient également de signaler que leur

application permet de codifier les usages commerciaux, entralnant 1l'uniformisation

4/  Les rapports et comptes rendus relatifs au colloque d'Helsinki ont été publiés
dans l'ouvrage intitulé “Some Problems of Non-Performance and Force Majeure
in International Contracts of Sale" (Helsinki, 1961, Institut de droit comparé
& 1'Université d'Helsinki), les rapports et comptes rendus relatifs au colloque
de Londres dans llouvrage intitulé "The Sources of the Law of International
Trade", édité par C. M. Schmitthoff (Londres, 1964, Stenvens and Sons) et les
rapports et comptes rendus relatifs au colloque de New York dans l'ouvrage
intitulé "L'Unification du droit de la vente interngtionale", édité par
J. Honnold (Paris, 1966, Librairie Dalloz).

5/ Pour cette derniére méthode, voir le rapport de C. M. Schmitthoff dans
. "The International and Comparative Law Quarterly", 1968, Volume 17,
troisiéme partie, page 551 et suivantes.




A/CN.9/18
Frangais
Page 5

du droit, et qu'elle donne aux particuliers la possibiiité de conclure des contrats .
dont les clauses n'ont pas un caractére purement unilatéral. Ce dernier aspect

des conditions générales de vente et des formules types de contrat représente plus
ou moins l'application au domaine international de la maxime "11égalité c'est
1téquité’ "=

10. Les conditions générales et les contrats types ne revétent pas les mémes formes.,
Les conditions générales 'fournissent une liste de clauses que les parties & un
contrat peuvent y incorporer ou auxquelles elles peuvent se référer. Toutefois,

le document imprimé dans lequel on trouve les conditions générales de vente n'est
pas réputé constituer le contrat entre les parties”z{ Le contrat type "est un
document imprimé qui peut constituer le contrat lui-méme pourvu que les parties

le signent et remplissent un certain nombre de clauses, telles que celles qui ont
tralt au nom des parties, au prix, au port d'expédition, & la guantité et a lg
description”ﬁg Selon une autre définition, on peut décrire un contrat type

"comme un modéle de contrat ou une série de conditions types sous Fforme écrite,

dont les termes ont été formulés dlavance par un organisme international en confor-
mité avec la pratique ou les usages commerciaux internationaux et qui a été accepté

par les parties contractantes aprés adaptation aux exigences de la transaction

considérée"2(

6/ Peter Benjamin : ECE General Conditions of Sale and Standard Forms of Contract,
dans The Journal of Business Law, 1961, p. 11k,

Z/ Shinichiro Michida : Possible Avenues to Preparation of Standard Contracts,
dans Unification of the Law Governing International Sale of Goods, op. cit.,

p. 257,
8/ Ibid., p. 256.
9/ C. M. Schmitthoff : op. cit. supra note 5, p. 557.
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11. L'expression "contrat type" a deux acceptions distinctes, selon qu'elle
désigne des Formules modéles de contrat ou des contrats dladhésion : "ces deux
acceptions ne sont nullement identiques. Une formule modéle de contrat est un
spécimen dont se sert le conseil juridique ou le commergant lorsqu'il doit rédiger
un contrat et qui sera modifié et adapté compte tenu des circonstances. Un contrat
drtadhésion est une formule proposée par une partie contractante & 1l'autre comme
&tant la forme définitive du contrat qu’il n'est en principe pas possible de
modifiér sinon pour des détails sans importance; la partie & laquelle ce type de
contrat est proposé peut 'le prendre ou le laisser', mais elle n'a pas la possi-

10/

12. On distingue également entre les conditions générales et les contrats types

bilité d'en négocier les clauses”

pour ce qui est de leur domaine d'application. Selon une opinion, Ygi 1l'on veut
étudier scientifiquement la question des contrats types ou régles commerciales,

on opérera une double distinction entre les contrats types ou régles commerciales
on trouvera les conditions générales de caractére général applicables & tous les
articles ou & toutes les activités commercigles, d'une part, et les contrats types
ou régles commerciales applicables uniquement & certains articles ou a certaines
activités commerciales"ll( Pour ce qui est des conditions générales et des contrats
types, on a également exprimé 1'idée qu'il y a normalisation verticale lorsque les
usages commerciaux sont normalisés dans le cadre d'une activité commerciale déter-
minée, tandis que la normalisation horizontale concerne tous les types de ventes
interndtionaleslg{ |

1%3. La plupart des conditions générales de vente et des contrats types existants
sont le résultat dl'une normalisation verticale, clest-a-dire qu'ils ne s'appliquent
qu'a certaines marchandises ou & certaines activités commerciales. Seuls deux

systémes de conditions générales de vente sont applicables & toutes les marchandises.

10/ Ibid., p. 551.
11/ S. Michida, op. cit.

12/ F. Eisemann : Die Incoterms in Handel und Verkehr, 1963, Vienne, p. 4, n. 2
(mentionné par C. M. Schmitthoff dans op. cit. supra note 5, p. 556).

/oo



A/CN.9/18
Francais
Page T

ou & toutes les activités commerciszles : les Incoterms 1953 établis par la Chambre
de commerce internationale et les conditions générales de fourniture du COMECQN
de 1968.

14, Les Incoterms 1953 sont une série de régles internationsles pour llinter-
prétation de neuf termes;é/utilisés dans 1es contrats commercigux internationaux.
De ce falt, leur portée est différente de celle des autres conditions générales

de vente et contrats types, qui contiennent généralement une série plus ou moins
complete de régles intéressant la plupart des aspects des ventes internationales
d'objets mobiliers corpofels. La possibilité dlencourager une utilisatién plus
large des Incoterms 195% falt 1l'objet dlune étude établie par la Chambre de
commerce internationaleig/qui doit étre présentée & la deuxléme session de la
CNUDCI. En conséquence, le présent rapport ne traite pas de cette question.

15. Les Conditions généralesfde fournitures du COMECON de l968£2/sont applicables
& tous les contrats de vente conclus entre les organismes d!'importation et dlexpor-
tation des Etats Membres du Conseil d‘aide économique mutuelle, Dans chaque Btat
Membre, les organes législatifs compétents ont rendu obligatoire llapplication

des Conditions générales. Aux termes du préambule des Conditions générales, les
parties peuvent toutefois en modifier toute disposition si, lorsqu'elles concluent
le contrat, elles estiment que le caractére particulier des marchandises ou du
transport exige une telle modification. Etant donné leur caractére partiellement
impératif et partiellement supplétif, on peut dire que les Conditions géndrales

de fourniture du COMECON se situent & mi-chemin entre une loi uniforme et des

conditions générales,

13/ A l'usine, FOR-FOT, FAS, FOB, C et F, CAF¥, Fret ou port payé, Ex Ship...,
A quai... '

14/ A/CN.9/1k.

15/ Les Conditions générales de fourniture du COMECON de 1968, qui constituent une
version élargle des Conditions générales de fourniture du COMECON de 1958, ‘
sont entrées en vigueur le ler janvier 1969. Le titre complet des Conditions
générales est : "Conditions générales régissant la fourniture de marchandises
applicables par les organismes d!importation et dlexportation des pays membres
du COMECON# (Conditions générales de fourniture du COMECON de 1968)".:

* . Libellé de 1968.
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IV. QUELQUES FACTEURS FAISANT OBSTACLE A UNE UTILISATION PLUS LARGE

16. Bien que le Secrétariast ne dispose pas de renseignements suffisants au sujeﬁ
de 1'étendue de 1l'utilisation des conditions générales de vente et des contrats
types dans le commerce internationalié/, 11 est néanmoins possible dtidentifier
certains des facteurs qui tendent a faire obstacle & une utilisation plus large

de ces conditions. La multiplicité et la diversité des conditions générales et
des contrats types existants est l'un de ces facteurs. '

17. Pour ce qul est des conditions générales et des contrats types applicables &
certains articles, on trouve un exemple de lg multiplicité des conditions générales
et des contrats types applicables au méme type d'articles si l'on prend le cas de
la vente de céréales. La Commission économique pour 1l'Europe a mis au point

_7_/

selize instruments de ce genre=

18/

- quarante=— et dlautres ont été mis gu point par divers organismes nationgux. Les

las London Corn Trade Associgtion en g préparé

formulations élaborées par une organisation donnée sont fondamentalement identiques;
on n'y trouve que des variations mineures dépendant des types et des catégories de

grains, de leur origine, de leur destination et de la méthode et de la forme de

/

transport— 2 mais elles different, pour l'essentiel, des formulations élaborées par

16/ Selon un rapport établi par l'American Bar Association, on a fait une étude sur
1'utilisation des ¢onditions générales et des contrats types. Au cours de
1'é1lgboration de 1'étude, on a consulté un grand nombre d'associations
commercizles américaines en vue d'obtenir des renseignements. 47,2 p. 100 des
associations d'importateurs consultées et 39,7 p. 100 des associations d'expor-
tateurs consultées ont confirmé l'utilisation de contrats types dans le
commerce international et 50 p. 100 et 22 p. 100 respectivement de ces asso-
ciations ont recommandé llutilisation de tels contrats. Le rapport ne précise
pas gl les formulations utilisées, selon les associations, par leurs membres
ont été mises au point par un organe mandaté & cet effet ou par les expor-
tateurs et les importateurs eux-mémes. Voir Unification of International
Private Law, rapport du Comité spec1al de 1'American Bar Assoclation sur l'uni-
fication internationale du droit privé, American Bar Foundatlon, Chicago, 1961,
Appendice A, p. 46-4T.

Pour ce qui est de l'utilisation des Conditions générales de la CEE hors
d'Europe, le secrétariat de la CEE a indiqué que les Conditions générales de
vente de la CEE intéressant 1l'industrie mécanique sont parfois utilisées dans
les contrats internationaux conclus entre des exportateurs européens et des
importateurs d'Amérique latine, d'Afrique, du Proche-Orient et d'Asie, sur
1tinitiative des vendeurs européens (voir la réponse de la CEE, amnexe II,

par. 42).

Voir annexe TII.

‘ Voir la réponse de la FAO, annexe II,

- 19/ Ibid. _ /oo

51
oo 1
S~ .
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d'autres organisations. On constate également une grande diversité entre les
conditions générales et les contrats types utilisés dans le commerce international
pour ce qui est de la vente dlautres produits tels que les semences, .le bois,
le coton, le charbon, le caoutchouc, la soie, le café, etc.
18. La multiplicité des formulations existantes a souvent pour effet de géner les
parties et de les mettre dans ltincertitude : "L'utilisateur potentiel se trouve
trés souvent mis en face diun ch01x de formules de contrats si large qu‘ll en est
embarrassant. Il doit également tenir compte du fait que pratiguement tous ces
instruments se référent & un seul systéme juridique et ont été mis au point en
fonction de ce seul systeme, & savoir celui du pays de ll'association ou de
l'organisme commercial qui les a rédigés. Aussi, non seulement est-il exposé
au risque de conflits éventuels dl'interprétation ... mais encore il doit souvent
constater que bien qu'il préfére une formule de contrat particuliére ou un ensemble
de clauses figurant dans une formule particuliére de con’craf, il se peut que
llautre partie préfére que le contrat soit conclu sur la base dlune formule
complétement différente ou sur la bas‘e de clauses Tigurant dans une telle
formule"g—q( Cela peut entrainer un Vrisque dd & 1'utilisation de formules types,
a savoir "le danger de provoguer ‘une bataille des formules', TI) peut en &tre
ainsi dans le cas olU un exportateur envoie une formule et ol ll'acheteur donne son
acceptation sur sa propre formule ou figurent des clauses imprimées incompatibles
avec celles que l'on trouve dans la formule du vendeur, cette divergence passant
normalement inapergue"?-l{ On a donc affirmé & juste titre que "bien que les efforts
déployés en vue de formuler en termes Juridiques les pratiques commerciales inter-
nationale‘s soient inspirés par le désir d!éliminer l'incertitude et l'insécurité,
on ne peut nier que ces efforts ont abouti & la création de formules multiples et
diverses de contrats types qui, en raison du défaut de principes communs, mettent
souvent les parties contractantes dans des situations imprévisibles"=— 2/
19. Indépendamment des difficultés causées par la multiplicité des formulations
concurrentes, un autre facteur peut entraver l!lutilisation des conditions générales
20/ P. Benjamin : op. cit., p. 11k,
_E‘_Z_L_/ M. Meek - T. Feltham : Foreign Sales, distribution, licensing and joint venture
agreements, De Paul Law Review, vol. XVII (1967), p. 50.
22/ A. Goldstajn : International conventions and standsrd contracts as means of
T escaping from the application of municipal law, dans The Sources of the Law of
Internationgl Trade, op. cit., p. 116, ,
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et des contrats types. Comme on 1lla déja indiqué, la plupart des conditions
générales de vente et des contrats types applicables & des produits particuliers
ont été mises au point par des associations commerciales représentant surtout les
intéréts des vendeurs ou ceux des acheteurs. Ces formules "sont souvent rédigées
compte tenu d'un systeéme juridique particulier et sont parfois congues de maniére
& avantager soit les intéréts du vendeur au détriment de ceux de llacheteur soit
llinverse; parfois encore, elles datent de nombreuses années et ne sont que
difficilement adaptables aux exigences du commerce moderne"gé{ Selon un autre
auteur, "la faiblesse de ces contrats types ou de ces conditions générales élaborées
au sein des organisations professionnelles de producteurs ou de distributeurs de
biens et services réside, sur le plan juridique - disons plutdét sur le plan
Jjudiciaire ~ dans le fait qu'elles émgnent d'une force économique qui les offfe
aux acheteurs ou aux utilisateurs dispersés ou inorganisés; d'ou une certaine
suspicion & leur égard;,. Une heureuse évolution s'est produite dans certains
secteurs dans la voie de contrats collectifs négociés entre les porte-parole de
tous les groupes intéressés, parfois sous 1!égide d'une autorité nationale ou

. . . . s g Y,
internationale, parfois avec la consécration du pouvoir executlf"—g{

V. ENCOURAGER UNE PLUS LARGE UTILISATION DE CERTAINES CONDITIONS
GENERALES DE VENTE ET DE CERTAINS CONTRATS TYPES

A, Observations générales

20. Comme il existe un grand nombre de conditions générales de vente et de
contrats types, dont beaucoup sont applicables gux mémes marchandises, il semblerait
nécessaire que la Commission choisisse d'gbord les conditions ou les contrats dont

elle juge souhaitable d!encourager une plus large utilisation,

23/ §. Michida, op. cit., p. 256.

2h/ Ch. del Marmol : Les clauses contractuelles types, facteur d'unification du
droit commercial.  Liber Amicorum Baron Louis Frédericq. Faculté de droit
de Gand, 1966, p. 313.




A/CN.9/18
Frangais
Page 11

21l. Ce choix pourrait se faire sur la base des observations mentionnées au
paragraphe 19 ci-dessus, & savoir‘que les droits du vendeur et de l'gcheteur sont
mieux respectés dans les conditions générales et les contrats types qui ont &té
€laborés, avec le concours de représentants des vendeurs et des acheteurs, par
des organisations indépendantes telles que la Commission économique pour 1l'Europe,
que dans les conditions et contrats qui ont été élaborés par les organisaticns
internationales ou nationales représentant soiﬁ les vendeurs soit les acheteurs
et dont les dispositions ont souvent un caractére unilaféralgiz On pourrait en
conclure que les conditions générales et les contrats types étgblis par la CEE et
par des organisations indépendantes analogues sont plus largement utilisés que
ceux qui sont établis par des associations professionnelles ou d'autres organi-
sations intéressées, dans lesquels les intéréts des vendeurs et des acheteurs
sont moins bien équilibrés, et que la possibilité d’éncourager une plus large
utilisation des premiers offre de meilleures perspectives. Par ailleurs, il

26/

d'affaires peuvent préférer la formulation des associations professionnelles=~,

existe également des raisons de penser que, dans certains cas, les milieux

22. Outre la possibilité de favoriser une acceptation plus large de certaines
formulations existantes sous leur forme actuelle, on pourrait également envisager
de reviser ces formulations, si besoin est, ou d'élaborer de nouvelles conditions
générales de vente et de nouveaux contrats types qui pourraient &tre plus faci-
lement acceptés tant par les vendeurs que par les acheteurs, soit & 1'échelon

régional, soit & l!échelon mondigl.

25/ Aux termes de la loi de 1964 sur les contrats types en Isrggl, les clauses
restrictives des contrats types doivent &tre approuvées par un conseil désigné
aux fins de la loi sur les pratiques commercigles restrictives en matiére
commercigle. Ltarticle 15 de la loi énumére les clauses des contrats a titre
onéreux qul sont considérées comme restrictives. Le conseil peut refuser
dlapprouver ces clauses ou un tribunal peut consgidérer comme nulle une dispo-
sition restrictive dlune de ces clauses. Voir Ole Lando : Standard Contracts.
A proposal and a perspective. Appendice : Israeli Standard Contracts Law 196k,
Scandinavian Studies in Law (Almquist et Wiksell, Stockholm), p. 129 et
suivantes. :

26/ Voir amnexe II, p. 24. Par exemple, de l'avis de la la Timber Trade
Association du Royaume-Uni, les contrats types de la CEE pour la vente inter-
nationgle de sciages résineux et de sciages feuillus ne se prétent pas bien
& une utilisation pratique et en conséquence, on préfeére, au Royaume-Uni, les
propres contrats types de ltAssociation. :

[eis
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2%. Il semblerait que, si la Commission décidait d'élaborer de nouvelles conditions
générales de vente et de nouveaux contrats types, de caractére général ou parti-
culier, elle devrait procéder d'abord a une analyse des formulations existantes

et s'en servir comme point de départ. Une telle analyse permettrait peut-étre
d'évaluer ce qui, dans les formulations existantes, est commun & toutes les

21/

marchandises—- ou & une certaine catégorie de marchandises et de déterminer les
principales différences & éliminer. Comme les Etats-Unis 1l'ont affirmé dans leur
réponse relative aux Conventions de La Haye de 1964 : "L'élaboration de contrats
et de conditions de ventes types doit se Tonder sur des renseighements complets
ayent trait aux regles, aux coutumes et aux pratiques en vigueur, non seulement
dans les diverses régions du monde mais aussi dans les nombreux domaines du droit
‘international. Aux fins du rassemblement, de l'analyse et de la confrontation
de ces données, 11 sera nécessaire dlavoir pleinement recours & 1'expérience de
toutes les organisations et de tous les organismes qui, dans le monde, s'occupent
de ce domaine. Une téche importante et pressante de la CNUDCI consiste & trouver
et & adopter des méthodes permettant d'organiser et de coordonner toutes les

28/

activitéds nécessaires!=,

B. BSélection parmi les Tormulations existantes ou élaboration de nouvelles
formulations

2l. Compte tenu de ce qui précéde, la Commission pourrait envisager :

27/ De 1'avis de E. A. Farnsworth, "ce qu'il faudrait, en fait, c'est un fonds
commun de clauses contractuelles... Ces clauses communes pourraient faire
llobjet d'adaptations régionales, selon que de besoin". (Unification of the
Law_governing international sales of goods, Summary of proceedings, op. c¢it.,
p. 396) C. M. Schmitthoff a suggéré "d'analyser les contrats types pour
trouver les éléments qui sont communs & tous. Il n'est possible de constituer
un ensemble de clauses communes que si llon dispose de matériaux de travail
suffisants et que s'il y a un nombre suffisant de problémes constants. Bien
que certains problémes soilent traités différemment, il y a déja des problémes
qui se posent réguliérement au sujet du présent contrat! (Ibid., p. 398).

28/ A/CN.9/11/Add.1, p. 16.

VO
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a) De favoriser une plus large utilisation des conditions générales de vente

élaborées par la CEE, Cela pourrait se faire de la maniére sulvante :

i) En favorisant une plus large utilisation de toutes les conditions

générales de vente dlaborédes par la CEE sous leur forme actuelle;

i1) En choisissant parmi les conditions générales de vente &lgbordes par

la CEE celles qui sont apparues comme étant le mieux adaptées au commerce

international et en encourageant l'utilisation plus large de ces

9/

conditions—=

iii) En revisant les conditions générales de vente de la CEE et en encou-

30 /

b) De favoriser l'acceptation de conditions générales de vente et de contrats

rageant 1l'utilisation des textes revigds=

types autres que ceux établis par la CEE. Cela pourrait se faire de lg manidre

suilvante :

29/

i) En sélectiomnant certaines conditions générales de vente et certains
contrats types qui sont largement utilisés dans le commerce international
et en fgvorisant ll'utilisation de ces formulstions sous leur forme

actuelle;

ii) Fn revisant les formulations mentionnées sous b) i) ci-dessus afin de

les rendre plus généralement acceptables et en encourageant l'utilisation ~

des textes revisés;

Certains indices autorisent & penser que certaines des conditions générales

de vente de la CEE pourraient également &tre acceptées par des pays autres que
ceux de 1!'Burope, par exemple par les Etats-Unis : "I1 semble fort vraisemblable
que les Etats-Unis se rendront compte de la nécessité grandissante d'utiliser
les formulations de la CEE et qu'ils seront disposés & le faire. En effet,
étant donné la force économique croissante des Etats européens, les entreprises
européennes seront de moins en moins disposées & accepter les termes amé~
ricains dans les transactions internationales." Voir Richard J. Cummins :

The General Conditions and Trading Form Contract of the United Nations

' Economic Commigsion for Europe, New York University Law Review, 1963,

vol. XXXVIII, p. 568.

D'aprés les cbservations communiquées par le secrétariat de la CEE, les experts

-de certains pays d!'Europe estiment que les formulations de la CEE "pourraient

éventuellement faire llobjet d'un nouvel examen par les milieux intéressés des
pays autres que ceux de 1l'Europe en vue de leur adaptation éventuelle aux
conditions prévalant dans ces pays", alors que les experts d'autres pays
d'!'Europe "insistent sur 1'utilité de créer un document d!application uni-
verselle." Voir la réponse de la CEE, annexe IT, par. 49,

e
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¢) Dtétablir de nouvelles conditions générales de vente et de nouveaux

contrats types. Cela pourrait se faire de la maniére suivante :

i) En élaborant pour différents types de marchandises des contrats et des
conditions dg vente types autres que ceux qui sont actuellement
disponibles§l4

ii) En établissant,'pour 1'usage international, des contrats types pour les
principales catégories de biens telles que machines et équipement, biens
de consommation durable, produits agricoles, etc., accompagnés, le cas
échéant, dlannexes traitant des problemes spéciaux que posent certaines
marchandiseszg{

i1i) En formulant des conditions générales pour toutes les catégories de
marchandises accompagnées, le cas échéant, dlannexes traltant des

problémes spéciaux que posent les principales catégories de marchandises

ou certains types de marchandises.

C. Méthodes qui pourraient é&tre utilisées pour ce travail

o5, Si la Commission souhaitait favoriser 1'utilisation & 1l'échelle mondiale des
conditions générales établies par la CEE ou de toute sutre formulation déja uti-
lisée dans le commerce international, on pourrait envisager de créer un comité mixte
des quatre commissions économiques régionales des Nations Unies qui serait chargé
de faire le choix nécessaireéz{ TI1 serait souhaitable que ce comité comprenne
également des représentants dlassociations commerciales de vendeurs et d'acheteurs
des quatre régions, qui seraient particuiiérement qualifiés pour déterminer laquelle

des formulations existantes répond le mieux aux intéréts de toutes les parties

31/ 8. Michida, op. cit., p. 263.

gg/ J. Honnold : A comparison of national unifications of the law of sales and
. gvenues toward their harmonization : prospects and problems, dans Unlfication
of the Law Governing International Sales of Goods, op. cit., p. 32.

3%/ M. C. M. Schmitthoff a fait une proposition dans ce sens. Voir op. cit. supra
note 5, p. 570.
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intéressées. Il faudrait également tenir compte du fait que les conditions générales
et contrats types existants sont utilisés pour la vente dlune grande variété de
marchandises, ce qui pourrait nécessiter la création de comités distincts pour
chacune des principales catégories de marchandises.

26. 8i la Commission souhaitait favoriser une utilisation plus large sur une base
régionale de certaines conditions générales et de certains contrats types, des
comités différents créés dans le cadre de chaque commission économique régionale
pourraieﬂt effectuer un choix parmi les formulations les mieux adaptées. Cette
méthode aménerait peut-&tre & choisir des formulations différentes pour les
différentes régions, compte tenu de leurs besoins particuliers.

27. 81 la Commission estimait qu'il serait souhaitable d'obtenir la participation
des commissions économiques régionsles de 1!'QOrganisation des Nations Unies pour

ce travail, il faudrait bien entendu, engage} a cet égard des consultations
appropriées dvec lesdites commissions. En examinant les dispositions & prendre

& cette fin sur le plan de l'organisation, il semblerait souhaitable de tenir
également compte de la possibilité d'utiliser les facilités ou dispositifs qui
peuvent exister au sein des commissions éconcmiques régionales,

28. Le choix de conditions générales de vente et contrats types pourrait sussi
8tre effectué par un groupe de travail composé de membres de la Commission ou,
sous réserve de l'approbation des incidences financigres, par des experts si cels
est nécessaire. La méme méthode pourrait &tre utilisée pour 1'élaboration de
nouvelles formulations. _

29. Quelle que soit la méthode ou procédure choisie par la Commission, certains
travaux préparatoires devront &tre effectués car il faudra recueillir des données
et procéder & une analyse préliminaire des conditions générales et contrats types
existants.

30. Il ne semble pas nécessaire & ce stade de discuter les moyens éventuels de
favoriser une utilisation plus large des formulations choisies par la Commission.
I1 convient de noter cependant que certaines suggestions ont été faites & cet égard
par le secrétariat de la CEE dans sa réponse & la demande d'observations sur cette

question adressée par le Secrétaire généralii{

34/ Voir la réponse de la CEE, par.'h6, annexe II.
[
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ANNEXE I
ORGANES ET ORGANISATIONS INVITES PAR IE SECRETAIRE GENERAL
A FORMULER DES OBSERVATIONS ET SOUMETTRE DES PROFOSITIONS

SUR LA QUESTION DES "CONDITIONS GENERALES DE VENTE BT
' CONTRATS TYPES"

Organes des Nations Unies et institutions spécialisédes

i

Commission économique pour 1'Afrique

Commission économique pour 1!'Amérique latine
Commission économique pour 1'Asie et 1'Extréme-Orient
Commission économique pour 1'Europe

Organisation pour 1ltalimentation et ll'agriculture

Conférence des Nations Unies sur le commerce et le développement

Autres organisations intergouvernementales

Union douaniére et économique de 1'Afrique centrale
Conseil des communautés européennes

Organisation commune africaine et malgache

Conseil dlentraide économique

Association européenne de libre-échange

Assoclation latino-américaine de libre-échange

Conseil nordique

Organisation de coopération et de développement économique
Organisation de ll'unité africaine

Organisation des Etats américains

Organisation des Etats d'Amérique centrale

Organisations internationales non gouvernementales

Chambre de commerce internationale
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ORGANES, ET INSTITUTIONS SPECIALISEES

COMMISSION ECONOMIQUE POUR L'AMERIQUE LATINE

[Original : anglais]
Le 2% aofit 1968
Nous avons tenté de procéder & une enquéte auprés de diverses sociétés
privées d'exportation. Nous n'avons malheureusement requ qu'une réponse positive,
émanant de 1'Association des exportateurs chiliens, réponse que 1'on trouvera
ciejoint.

Annexe & la réponse de la Commission économique pour l'Amérique latine
ASSOCIATION DES EXPORTATEURS CHILIENS

[Original : anglais/espagnol]
Le 12 juillet 1968

Formalités

Les exportateurs chiliens confirment en générél les transactions par lettre
ou par télégramme et les acheteurs américains ou européens prorogent souvent les
contrats. Dans lesdits contrats, ou dans des accords spéclaux conclus au préalable
par les parties intéressées, il est stipﬁlé que les transactions se feront selon
les modalités fixées dans les contrats reconnus sur le plan international, tels que
ceux de la Chambre de commerce internationale (CCI) de Paris, de la London Corn

Trade Association, de la Bourse des céréales de Hambourg, etc., et qu'elles

correspondront aux définitions des termes commerclaux internationaux que proposent
les INCOTERMS 1953 de la CCI.

Ces contrats comportent une clause dlarbitrage et spécifient la procédure
a4 adopter en cas de différend entre les parties.

Les définitions relatives au commerce extérieur des Etats-Unils revisées en 1941

‘s'appliquent dans le cas des Etats-Unis.
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Association latino-américaine de libre-échange (ALALE)

Pour ce qui est des transactions effectuées avec les pays d'Amérique latine,
il n'existe aucun accord en matiére de contrate ou de terminologie commerciale.
Les expertateurs chiliens confirment en général les ventes par lettre ou par
télégramme, et L'on considére qu'une affaire est conclue dés que l'acheteur a
ouvert un crédit grice & une lettre de crédit irrévocasble et confirmée.

Etant donné la situation et le falt que les pays de 1'ALALE devront entreprendre
des transactions & terme et & crédit, notre Association affirme depuis plusieurs
années qu'il est urgent :

1. D'établir une élause obligatoire d'arbitrage commercial pour tous les
pays membres de 1'ALALE, jusqu'a ce qu'ils ailent unifié leur législation & cet
égard.

2. D'élaborer un réglement d'arbitrage, aprés examen de la question par des
organismes privés. L'application de ce réglement serait confiée & des organismes
tels que le Conseil interaméricain du commerce et de la production (CICYP), eu la-
Commission interaméricaine d'arbitrage commercial, étant donné la compétence,
1'expérience et la promptitude dont le secteur privé fait preuve pour toutes les
questions d'arbitrage.

3. De convenir que les décisions engageront tous les pays membres de
1'ALALE.

L, D'adopter une terminologie internationale telle que celle des INCOTERMS
1953, des reégles et usances uniformes relatives aux crédits documentaires, etc.

Cette question a été examinée dans ses grandes lignes par des conférences
Jjuridiques latino~américaines, et une commission de la faculté de droit de
1'Université du Chili est en train de 1'étudier. Elle fait également l'objet de
1l'attention constante du Conseil interaméricain du commerce et de la production &
Montevideo et du Bureau de 1'ALALE & Santiago.

Etant donné son importance et son utilité, cette question devrait faire
rapidement 1'objet d'un examen approfondi de fagon que les pays de 1'ALALE puissent
dés que possible conclure un accord qui engagerait toute la zohe de 1ibfenéchange

et accélérerait l'arbitrage et le réglement des différends.
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COMMISSION ECONOMIQUE POUR L'EUROPE

[Original : francals]
Le 6 janvier 1969

EXTENSION DE L'UTILISATION DES CONDITIONS GENERALES DE VENTE ET
DES CONTRATS TYPES ELABORES SOUS LES AUSPICES DE LA COMMISSION
ECONOMIQUE POUR L*EUROCPE

I. INTRODUCTION ~ PROCEDURE

1. Ayant été prié par le secrétariat de la Commission des Nations Unies pour le
droit commercial international de fournir des commentaires et suggestions sur les
deux points soulevés aux paragraphes 19 et 21 du premier rapport de la Commission
(A/T216), & savoir :

a) "la possibilité d'encourager une utilisation plus large des conditions
gérérales de vente existantes et des contrats types existants';

b) "Facteurs qui empBchent une utilisation et une acceptation plus large des
conditions générales de vente, de contracts types, ...",
le secrétariat de la CEE s'est 1livré & une enquéte préliminaire aupres des experts
des fédérations d'industries nationales qui ont participé a 1'élaboration des
conditions générales de vente dans l'industrie mécanique, sous les auspices de la

CEEl{ en vue d'obtenir le point de vue des intéressés sur ces questions.

1/ Vo 188 et 57k : Conditions générales pour la fourniture 4 l'exportation des
matériels d'équipement.

No‘188 A et 5T4 A : Conditions générales pour la fourniture et le montage des
matériels d'équipement & 1'importation et a 1l'exportation.

No 188 B et 574 B : Articles additionnels pour la gupervision du montage des
matériels d'équipement & 1'étranger.

No 188 D et 574 D : Conditions générales pour le montage a 1'étranger des
matériels d'équipement.

No 730 : Conditions générales de vente & l'importation et a l'exportation de
biens de consommation durables et d'autres produits des industries mécaniques
fabriqués en série.

[ons



A/CN.9/18
Frangais

Annexe II
Page 5

2. A ce sujet, le questionnaire suivant a été adressé & checun des experts :

a) Dans quelle mesure les conditions générales de vente des matériels
d'équipement (No 188 et suivants, 5Th et suiﬁants et 730) sont-elles utilisées
par les organismes que vous représentez, en dehors de la région de 1s CEE.
L'usage de ces textes, en dehors de la région de la CEE, a~t-il tendance a
s'accroitre?

b) Croyez~vous qu'il soilt utile de prendre des mesures particuliéres pour

. encourager l'application de ces conditions générales de vente & d'autres régions
que celle de la CEE? Dans l'affirmative, quelles mesures suggérez~vous? |

¢) FEstimez-~vous que pour l'application de ces conditions générales de vente &
d'autres régions que celle de la CEE, des modifications doivent &tre apportées &
leur texte? Dans l'affirmative, quelles clauses seralent -~ selon vous - particu-
liérement sujettes & modification éventuelle?

5. Des réponses a ce questionnaire ont été fournies par les représentants de
groupes industriels utilisant les conditions générales de vente en Belgique, en
France, en Hongrie, en Italie, dans la République fédérale d'Allemagne, au
Royaume-Uni, en Suéde et en Yougoslavie. Des extraits de ces réponses sont

reproduits ci-dessous en vue de pouvoir en tirer des conclusions.

IT. UTILISATION DES CONDITIONS GENERALES DE VENTE DE LA CEE POUR LES PRODUITS
DE L'INDUSTRIE MECANIQUE, EN DEHORS DE L'EUROPE

Belgique
L. Les entreprises les plus intéressées aux conditions générales sont celles qui
pratiquent la grande exportation, c'est~a~dire les exportations en dehors de

1'Europe.
5. Ces conditions ontvpris pied notemment en Asie, en Amérique centrale et en

Amérique du Sud, & l'occasion de la conclusion de marchés fort importants.

France

6. Les‘entreprises affiliées & notre groupement qui utilisent ces documents n'ont
Jamais fait, sur ce plan, de>distinction entre les pays vers lesquels elles
exportent; ces conditions se trouvent donc indifféremment employées avec des clients

situés en Burope ou hors d'EBurope.

i
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Hongrie

7. 81 les conditions générales élaborées par la CEE ne sont pas utilisées comme
telles, en dehors de la région, du moins servent-elles de moddle pour 1l'élaboration

de clauses équilibrées.

ITtalie
8. Dans les contrats passés par les firmes italiennes avec des pays en dehors de
1'Europe, on a recours aux conditions générales de la CEE, pour certaines de leurs

clauses qui sont adaptées aux exigences particulieres de 1l'affaire ou aux usages

locaux.

Républigue fédérale d'Allemagne

9. - Un certain nombre de firmes allemandes appliquent réguliérement les conditions
générales de vente de la CEE pour leurs exportations en Amérique du Sud et dans les

pays du Proche-Orient, sans rencontrer de difficultés.
Royaume~Uni

10. Les documents de la CEE sont utilisés en dehors de 1'Europe, a lloccasion,

mais pas souvent,
- Sudde

11. Les conditions générales de la CEE sont utilisées de temps a autre par

nos membres dans des négociations impliquent d'autres parties du monde ..
spécialement en Amérique du Sud. Il est arrivé souvent que ces documents ont été
utilisés, dans leur ensemble ou partiellement, pour résoudre des difficultés dans

1télaboration de contrats.
‘ Yougoslavie

12. Wos activités (fourniture d'équipement pour de grandes entreprises industrielles
et travaux de construction mécanique) s'exercent particuliérement en Asie et en
Afrique ... Parfois, nous avons réﬁssi 3 appliquer les conditions générales de la

CEE dans les contrats conclus & 1'étranger mais parfois nous n'avons pas réussi du
fait que les offres gouvernementales de ces pays étaient & prendre ou a laisser,

sans changements.

[ons
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13. Les conditions générales de vente de la CEE pour 1l'industrie mécanique
commencent & &tre connues dans les pays d'Asie et d'Afrique ..., mais les

gouvernements de ces pays n'en font pas usage dans leurs offres.

IIT. MESURES QUI POURRAIENT FACILITER UN RECOURS PLUS LARGE AUX CONDITIONS
GENERALES DE VENTE EN DEHORS DE L'EUROPE

Belgigue

1k, I1 serait certainement souhaitable que 1'utilisation des conditions générales
de vente de la CEE soit encouragée dans les pays situés en dehors de 1'Burope ol
1l'insécurité juridique est parfois un obstacle.
15." Cet encouragement peut s'effectuer :

a) Par une propagande auprés des entreprises qui font offre : ceci est du
ressort des fédérations professionnelles;

b) Par une propagande auprés des acheteurs publics et privés des pays
intéressés, par 1'intermédiaire des autres commissions économiques régionales des

Nations Unies.
France

16. Les conditions générales de vente de la CEE sont mal connues des milieux
d'affaires des pays non européens. Il serait souhaitable que ces conditions soient
davantage utilisées, ce qui pourrait &tre obbenu par un effort d'information des

gouvernements et des milieux d'affaires des pays non européens.
Ttalie

17. Il serait sovhaitable que 1'on s'inspirdt davantage des conditions générales de
vente de la CEE, dans les rapports avec des entreprises de pays situés hors d'Europe,

car, 15 ans aprés leur rédaction, elles représentent encore un moddle valable.

République fédérale d'Allemagne

18. Il est souhaitable d'encourager une utilisation plus large des conditions
générales de vente de la CEE. Leur utilisation hors d'Europe serait facilitée par

une recommandation en ce sens suivie d'une diffusion par la CNUDCI.
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Suede

19. Afin de promouvoir 1l'utilisation des conditions générales de vente en dehors de
1'Burope, il faudrait se livrer & un travail d'information par 1'intermédiaire des
gouvernements car, dans ces pays, les acheteurs sont souvent des organes étatiques
ou parastataux. La Chambre de commerce internationale, par 1'intermédiaire -de ses

Comités nationaux, pourrait également collaborer & ce travail d'information.
Yougosglavie

20. Des mesures auraient déja dfi étre prises pour faire connaftre les conditions
générales de vente de la CEE en Asie, en Afrique et en Amérique latine afin de
donner un cadre aux nombreux contrats industriels qui se concluent dans ces régions.
21, Trois genres de mesures pourraient &tre envisagés

a) Les autres commissions économiques régionales des Nations Unies devraient
informer les gouvernements de leur région de 1'existence des documents qui ont été
préparés par la CEE.

b) Une réunion de délégués gouvernementaux des autres régions que 1'Burope.
devrait &tre organisée pour examiner les conditions générales de vente de la CEE
et, éventuellement, faire des suggestions Je modification. |

c) La CEE devrait publier immédiatement une brochure sur les conditions
générales et contrats types qui ont été élaborés sous ses auspices en expliquant le
but et le caractire de ces documents, de méme que les solutions proposées et les

résultats obtenus ainsi que des explications sur les projets en cours.

IV. MODIFICATION EVENTUELLE DE CERTAINES CLAUSES

Belgique

22, TL'utilisation des conditions générales de vente de la CEE dans les pays en
dehors de 1'Burope n'a pas, jusqu'd présent, dormé lieu & des difficultés.

0%,  La possibilité d'opter enmtre les conditions générales No 188 et 188 A,

574 et 574 A, et la faculté de corrigef certaines dispositions en utilisant les

annexes a ces conditions aplanissent les obstacles dans la plupart des cas.

/...
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2k. De toute fagon, la CEE n'est pas suffisamment avertie des problimes juridiques
que posent ou pourraienf poser ‘des conditions dans les autres pays; dés lors, elle
devrait renoncer a toute initiative dans cette voie sous peine de susciter
inconsciemment d'autres problémes.

25. Une telle entreprise ne pourrait &tre envisagée que si les pays hors d'Europe
précisaient les dispositioné & modifier et le sens dans lequel elles devraient
1'étre.

26. Meme ainsi, le projet serait dangereux car il pourrait aboutir & l'existence

de plusieurs types de conditions ce qui impliquerait un choix sur lequel exportateurs
et importateurs se mettraient difficilement d'accord.

27. La solution idéale consisterait sans doute & créer un document valable urbi

et orbi. Un tel projet est actuellement du domaine de la fiction; il demanderait en

tout cas bien du temps avant que se fasse 1'unanimité sur tous les points.

France

28. Ces conditions générales ont fait leur preuve et 1'expérience montre que les
solutions équitables qui ont été adoptéss et qui tiennent compte des principaux
usages entre fournisseurs et clients de prodults mécaniques n'appellent pas de
modifications pour une utilisation débordant le cadre de 1’Europe.

29. Il serait tout & fait regrettable que ces documents soient rediscutés et modifiés

et qu'on arrive & des versions différentes suivant leurs lieux d'utilisation.

Hongrie

30. Pour que ces conditions soient utilisées davantage dans d'autres régions que
1'Europe, il est indispensable qu'elles ne soient pas considérées comme l'apanage de -
la CEE mais qu'elles reflétent le point de vue de ces autres régions; elles devraient
done faire l'objet d'études poussées par les autres Commissions ¢conomiques '
régionales ou par la CNUDCI., C(Ces études pourraient fournir l'occasion de présenter

des amendements, des additions ou une modernisation du texte si c'était nécessaire.
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Italie

31. Il n'est pas utile de modifier le texte des Conditions générales de vente car
les usagers ont toujours la possibilité de les adapter aux cas d'espéce. De plus, des
modifications risqueraient d'amener une multiplicité de textes, ce qui est &

éviter.

République fédérale d'Allemagne

32, Il n'est pas absolument nécessaire de modifier le texte des conditions
générales de vente de la CEE en vue d'une application & des régions autres gque
1'Europe car elles répondent aux besoins des parties aussi bien en Europe qu'au
dehors; il est & craindre qu'une modification porte préjudice a leur utilité.

%3, Si la CNUDCI voulait établir des conditions générales pour le monde entier, la
généralisation des conditions de la CEE serait la meilleure solution. ‘

3, 8i la CNUDCI envisageait de modifier les conditions générales de la CEE, ces
modifications devraient se borner aux clauses qui ne seraient pas compatibles avec

certaines législations non européennes.
Royaume~Uni

35. vIl semble qu'il ne soit pas nécessaire d'apporter des aﬁendements importants

aux conditions générales de vente en vue de leur application dans un pays ou le droit
est basé sur un des systémes de droit européen : Common Law ou droit romano-
germanique; il peut en &tre différemment lorsque le systéme de droit est tout

différent : droit musulman par exemple.
Suede

%26, Il ne semble pas que les conditions générales de vente de la CEE doivent Etre

modifiées pour pouvoir &tre appliquées utilement en dehors de 1'Europe.
Yougoslavie

37. Ces conditions générales de vente peuvent &tre utilisées dans des régions
autres que 1'Burope. Néanmoins, elles devraient &tre examinées & nouveau par les

milieux intéressés de tous les Etats, afin de connaftre également les opinions des

[ooo
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Etats nouvellement formés et des Etats en voie de développement. La raison
principale de cette suggestion est d'ordre psychologique : il importe de ne pas
imposer & ces Etats nouveaux des instruments qui ont été élaborés sang leur
participation. v

38. Il se peut que les pays d'autres régions que 1'Europe ~ principalement des
importateurs d'équipement - aient tendance, dans 1'adoption de conditions générales
de vente, a améliorer la position de l'acheteur. Ils pourraient, par exempie,
souhaiter une définition plus rigide des causes d'éxonération, une procédure plus
élaborée pour le transfert des risques, peut-&tre aussi introduire la notion d'une
"période d'entretien" pendant laquelle le fournisseur aurait plus d'obligations
que‘celles qu'il assume pendant la période de garantie. |

39. Néanmoins, les conditions générales de vente de la CEE semblent équilibrées
quoique il y ait foujours possibilité de les modifier ou de les améliorer. Aussi,
si des modificatipns sont nécessaires, elles devraient &tre agréées par tous les
intéressés. C'est pourquoi la question devrait &tre examinée séﬁs la direction des
experts de la CEE qui les ont élaborées. |

40, ILe paésage du caractére européep a4 un caractére universel des conditions
générales de vente de la CEE ne signifie nullement que des modifications

substantielles devraient avoir lieu.

V.  CONCLUSIONS
L1. De ces diverses opinions d'experts qui reflétent assez bien le point de vue
de la CEE en général, les conclusions suivantes semblent pouvoir &tre avancées :

1. Constatations de fait
42. Les conditions générales de vente de biens d'equlpement de la CEE sont parf01s

‘utilisées dans les contrats internationaux entre exportateurs européens et
importateurs d‘Amerlqpe latine, d'Afrique, du Proche~Orient et d!Asie, &

l‘lnltlatlve des vendeurs européens.

43, Néanmoins, elles commencent & peine & &tre connues dans les pays 31tues en

dehors de l'Europe
L4y, PEn particulier, les gouvernements et les Iimportateurs de ces pays n'en font

pas usage dans leurs offres.

[eas
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2. Recommandations de procédure

L5, Tous les experts reconnaissent qu'il faut encourager une utilisation plus large
des conditions générales de vente de la CEE en dehors de 1'Burope.
46. Pour arriver & cette fin, ils préconisent tous un effort d'information aupres
de ceux qui sont susceptibles d'€tre intéressés. A ce sujet, les propositions
sulvantes sont faites
a) Publicité auprés des entreprises qui font offre;
b) 1) Cempagne d'information auprés des gouvernements et des milieux
d'affaires des pays en dehors de 1'Europe; o
ii) Recours, a ce sujet, aux bons offices des diverses commissions
dconomiques régionales des Nations Unies;
iii) Recommandations et diffusion par la CNUDCI;
iv) Recours égalemen£ 4 la Chambre de commerce internationale et & ses
comités nationaux;
¢) Publication par la CEE d'une brochure d'information sur les conditlons
générales de vente;
d) Réunion d'une coﬁférence internationale 4'information et de discussibn.

2 Recommandations de fond

47. Quant & 1'opportunité de prévoir une revision de texte. Tandis que les experts

frangais, italiens et suédols sont d'avis qu'une revision des textes actuels n'est
pas nécessaire et pourrait &tre dangereuse, l'expert belge estime que ces documents
n'ont pas soulevé de difficultés jusqu'a présent mais semble réserver sa position
pour l'avenir; l'expert anglais ne croit pas a la nécessiﬁé d’émendements importants
lorsque les textes sont employés dans un pays ayant un systéme de droit basé sur
un des systémes européens mais pensé que des changements s'imposeraient pour
llapplication de ces textes dans des pays dont le systéme de droit est tout a fait
vdifférent; 1l'expert allemand expose un point de”vue'similaire. Enfin, 1'expert
hongrois et les deuxrexperts yougéslaves sont en faveur, sinon nécessairement

d'une revision des textes du moins de la possibilité pour tous les gouvernements

de les examiner et, éventuellement, d'y apporter des amendements, ne‘fﬁt~ce que

pour des ralsons psychologiques, de fagon que ces documents n'apparalssent pas

[aus
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comme des textes qui leur sont imposés par les exportateurs de la CEE mais comme
des instruments qui tiennent compte d'une fagon équilibrée des intérédts des vendeurs
et des acheteurs et & 1'élaboration desquels ils ont participé.

L8, Danger & éviter. Tous les experts attirent l'attention sur le danger

d'aboutir & plusieurs textes sur un méme sujet; par contre, il ne devrait pas &tre
impossible d'envisager éventuellement quelques amendements au texte original qui
seraient valables pour des régions ou groupes de pays particuliers.

49. Conditions & observer pour un nouvel examen des textes actuels. Parmi les

experts qui envisagent que les conditions générales de vente pourraient
éventuellement faire 1l'objet d'un nouvel examen par les milieux intéressés des pays
autres que ceux de 1'Europe, en vue de leur adaptation éventuelle aux conditions
prévalant dans ces pays, les experts de la Belgique et de la République fédérale
d'Allemagne insistent sur 1'utilité de créer un document d'application universelle;
l'expert belge attire l'attention sur la difficulté de cette solution qui
nécessiterait probablement beaucoup de temps; il ne croit pas en tout cas que la
CEE doive en prendre l'initiative, étant donné son manque de comnaissance des
problémes Juridiques qui se posent dans les pays autres que ceux d'Europe; il croit
done que les autres pays devraient d'abord étudier ces conditions générales de
vente, et, le cas échéant, faire des propositions & la CEE en vue de la modification
de certaines dispositions; 1l'expert yougoslave, tout en croyant aussi qu'il faut
éviter d'aboutir & deux ou plusieurs textes pour un méme sujet, croilt que
1'initiative de pourparlers doit revenir & la CEE.

L, Conclusion générale

50. Il semble qu'une solution de compromis pourrait rallier tous les experts. Il
faudrait tout d'abord organisef une campagne d'information auprés des milieux
intéressés des pays situés en dehors de 1'Europe sur les textes élaborés par la
CEE. |

51. Cette campagne pourrait revétir plusieurs des aspects mentionnés plus haut.
52. Il serait souhaitable que les autres commissions économiques régionales des
Nations Unies fassent connaitre et recommandent 1'utilisation des conditions
générales de vente de la Commission économique pour 1'Burope aux gouvernements et

industriels intéressés de leur région.

Jons
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5%3. En cas de difficulté ou de réserves Pormulées par les intéressés éventuels

sur ces textes, la Commission économique pour 1'Europe devrait en &tre informée de
fagon que les problémes qu'elle souldve puissent &tre examinés conjointement

par les experts des deux régions.

54, Tl devrait &tre entendu que cet examen, & 1'échelon mondial, des textes
existants, ne devrait pas nécessairement aboutir & des modifications substantielles
étent dormé que dans les cas ol 1ls sont déja utilisés hors d'Burope, ils

semblent donner satisfaction.



A/CN.9/18
Frangais
Annexe IT
Page 15

ORGANISATION DES NATTONS UNIES POUR L'ALIMENTATION
ET L'AGRICULTURE

(Original : anglais]
Le 20 septembre 1968
Nous nous sommes efforcés de réunir certains renseignements concernant les textes
ou les organismes ayant établl des instruments utilisés pour le ccmmerce international
de produits agricoles qui, & notre avis, pourraient &tre utiles & la CNUDCI, lors
de sa deuxilme session. Si le Programme alimentaire mondial achéte en quantités
limitées des denrées alimentaires dans les cas ol les gouvernements donateurs n'ont
pas promis de fournir un produit donné en quantité suffisante, la FAO, en tant
qu'organisation, ne se livre & aucune transaction commerciale de produits agricoles
et, pour cette raison, n'a pas élaboré de contrat type pour l'achat ou la Vénte
de ces produits. L'on notera que le Programme alimentaire mondial n'a pas non
plus élaboré de contrat type et qu'il utilise généralement les formules de contrat
mises au poinf par les associations commerciales qui s'occupent de tel ou tel
produit.
Pour choisir les organismes ayant établi des instruments pouvant présenter

de 1'intérét pour la CNUDCI, nous nous sommes appuyés presque exclusivement sur les
contrats types et les clauses générales élaborés par les associations commerciales
qui ne fugurent pas parmi les organisations non gouvernementales citées a
1'annexe I du document A/CN.9/L comme ayant été invitées & présenter des
observations sur le programme dé travail de la CNUDCI; ils pourraient, de ce fait,
avolr une certaine utilité pour la mise au point d'instruments types sous les

auspices de la CNUDCT.

1. London Corn Trade Association Ltd.

Cette association a publié un recueil de formules de contrat intitulé

"Forms of Contracts in Force -~ 1963" (Formules de contrat en usage en 1963), qui

contient quelgue 4O formules types. Ces formules ne varient, pour la plupart, que
légerement, en fonction des types et catégories de graines, de leur origine, de leur

destination, des méthodes et formes d'expédition (en vrac ou en sac). Le recueil

/..
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susmentionné contient également des régles standard concernant principalement -
le poids des divers types de graines, ainsi que des formules pour les livraisons
& terme.

Les formules sont mises & Jjour au moyen de feuillets séparés publiés de
temps & autre par l'Association.

Les contrats types contiennent des dispositions concernant notamment les
questions suivantes : qualité, quantité et poids, échantillonnage, catégorie de
navire, ports d'envoi, destination, prix du contrat, fret, palement, polices et
certificats, déchargement, notification d'affectations de fonds et facture
provisoire, lettres de voiture et non-observation des clauses du contrat. En outre,
la plupart des contrats prévuient des clauses relatives & des risques de gréve et
de guerre et & des détournements d'itinéraire pour raison de guerre et tous, des

clauses d'arbitrage. Les régles d'arbitrage de la Corn Trade Association sont

déclarées applicables & tous les contrats mais le texte intégral n'en est pas

reproduit dans le recueil des formules de contrats.

5. The Incorporated 0il Seed Association (London)

Cette association a publié elle aussi un recueil de formules de contrats a
utiliser pour‘des transactions concernant divers types de graines oléagineuses
(graines de lin, graines de colza, graines de sésame, graines de pavot, graines de
coton, arachides, soya, etc.). Ce recueil contient prés de 60 formules différentes
de contrat pour les divers types de graines, les différences entre les diverses
clauses étant fonction de critéres tels que l'origine, la destination et les
conditions de livraison (au débarquement ou c.a.f.).

Les formules sont tenues & jour au moyen de feuillets séparés publiés de
temps & autre par Ll'Association.

Les contrats types contiennent des dispositions concernant notamment les
questions suivantes : garantie, déclaration d'envoi, paiement, gréves, risques
de guerre et détournements d'itinéraire, déchargement, échantillommage et analyses,
qualité et état de la marchandise, régles de mélange, non-observation des clauses
~ du contrat, annulation et insolvabilité. Tous les contrats contiennent des clauses

dlarbitrage et les régles d'arbitrage figurent en annexe & chacune des formules
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de contrat publiés dans le recueil susmentionné. La 0il Seed Asgociation fournit

également des formules de contrat et d'affectation de fonds simplifiées qui
renvoient & des points précis de la formule détaillée de contrat type utilisé pour

les marchandises faisant 1'objet de la transaction.

3 The Cocoa Association of London, Ltd.

Cette association a publié en septembre 1966 une version revisée d'un recueil
de 10 contrats types. Les contrats types de l'Association présentent dgalement
certaines différences dues & l'origine et & la destination des produits, ainsi
qu'aux modalités de livraison (c.a.f., f.o.b., & l'entrepdt ou & la sortie de
l'entrepft, & 1l'arrivée ou & la livraison).

Certaines des clauses types énumérées ci~dessus concernant le commerce du blé
et des graines oléagineuses figurent également dans les contrats types de la -

Cocoa Association mais ces derniers sont un peu moins détaillés et i1 semble

¥y avoir de plus grandes différences entre les diverses formules de contrats.
Toutes les formules de contrat, méme la trés bréve formule destinée & des contrats
sur disponible, contiennent une clause pour le réglement des différends par voile

arbitrale, conformément aux régles, réglements et statuts de la Cocos Association.

Toutefois, le texte desdits regles, réglements et statuts n'est pas publié dans le

recueil des formules de contrat.

L. London Cattle Food Trade Association (Inc.)

Le recueil de formules de contrat utilisées pour le commerce d'aliments

destinés au bétail, que 1'Association a publié en 1962 contient 12 formules de
contrat type relatif & divers types de galettes de tourteaux et de tourteaux
moulus (d'arachides, de graines de coton, de poudre de poisson, de poudre de viande
et d'os, etc.), ainsi que trois contrats généraux dans lesquels les clauses
relatives aux produits et certaines clauses connexes (qualité, rendement,
échantillonnage, etc.) sont laissées en blanc.

Tous les contrats prévoient l'arbitrage et les régles d'arbitrage sont

imprimées au verso de la plupart des formules de contrat, & 1'exception des formules

simplifiées.
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Le recuell est tenu & jour au moyen de feuillets contenant les modifications
apportées aux formules de contrat par 1'Association. Outre les formules de
contrat, 1l'Association a également établi des régles d'échantillonnage de tourteaux
moulus, de tourteaux maigreé, de tourteaux gras et de tourteaux en galettes au
port de déchargement.

Les quatre recueils décrits ci-dessus devraient &tre considérés comme des
exemples; d'autres séries de contrats types ont certainement été élaborées pour
une vaste gamme de produits agricoles, y compris les cultures industrielles
(par exemple le tabac, le coton, les fibres) ainsi que pour le bois d'oeuvre, les
produits de la péche et les produits d'origine animale (par exemple la laine, les

peaux et cuirs, la viande, les 0s).

[ens
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AUTRES ORGANISATIONS INTERGOUVERNEMENTALES
ASSOCTATION IATINO-AMERICAINE DE LIBRE-ECHANGE

[Original : espagnoll
Le ler juillet 1968

J'ai 1l'honneur de vous faire savoir que les instruments Juridiques qui régissent
les traﬁsactions commerciales dans les pays d'Amérique latine, et bien entendu dans
ceux de 1'ATALE, sont les Traités de Montevideo de 1889 (Titre IX. Des actes
Juridiques, art. 32 & 39); le Traité sur le droit civil de 1940 (Titre XI. Des
actes juridiques, art. 36 & 42); et le Code Bustamante (Code de droit international
privé), notamment les articles 175 & 186 au chapitre II, Titre IV du premier volume.

Le Traité sur le droit civil de Montevideo (1853) est en vigueur entre la
Bolivie, la Colombie et le Pérou et entre ces trois pays et l'Argentine, le Paraguay
et 1'Uruguay respectivement. »

Le Traité sur le droit civil de 1940 est en vigueur entre 1'Argentine, le
Paraguay et 1!'Uruguay.

Le Code Bustamante lie la Bolivie, le Brésil, le Chili, le Costa Rica, Cuba,
1'Equateur, E1 Salvador, le Guatemala, Haiti, le Honduras, le Nicaragua, le Panama,
le Pérou, la République Dominicaine et le Venezuela.

La question des ventes internafionales n'a pasg, jusqu'd présent, fait 1'objet
d'études particuliéres,Amais, vu la Déclaration des Présidents d'Amérique au sujet
de la coordination progressive des politiques et des instruments économiques et de
1'harmonisation des législations nationales dans la mesure requise par le processus
d'intégration [Programme d'action, chap. premier, point 2 b)], la question des | |
ventes occupera certalnement une place importante dans les études.qu‘entreprendra
1'Association, qui prendra note avec intérét des observations de la Commission des
Nations Unies pour le drolt commercial international et de la documentation
pertinente.

~ Leg instruments cités plus haut étant fort connus, nous ne vous en joignons ' |
pas le texte que la Commission connait slrement; si tel n'est ras le cas, nous nous

ferons un plalsir de vous le communiquer sur silmple demande.
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COMMISSTON DES COMMUNAUTES EUROPEENNES

[Original : frangais]
Le 19 septembre 1968

La matidre de la vente internationale, qui a déja fait 1l'objet sur le plan
international le plus large de nombreux travaux dont certalns ont aboutl a la
conclusion de conventions, devrait, de llavis de la Commission des communautés
européennes, continuer & &tre traltée en principe sur ce plan. Cecl ntexclut
cependant pas qu'd l'intérieur de la -communauté européenne les législations
nationales soient, le cas échéant, davantage uniformisées en application notamment
des dispositions du traité instituant la communauté économlque européenne sur
1'harmonisation des législations dont la disparité aurait une incidence directe sur
le fonctionnement du Marché commun. De tels travaux n'ont pas été jusqu'ici
entrepris en raison notamment des efforts d'unification qui se poursuivent au
- niveau d'organisations territorialement plus étendues.
' Clest pourquoi la Commission n'a actuellement présenté aucune proposition
relative aux conditions générales de la vente et aux contrats standards et ne ‘se
trouve pas en mesure de vous communlquer des textes en cette matiére. Pour autant,
la Commission ne renonce évidemment pas & coordommer le cas échéant l'action des
Etats membres dans leur participation & 1l'élaboration d'une réglementation des
conditions générales de vente et des contrats standards, dés lors surtout que
certains aspects de cette réglementation auraient & s'accorder avec des régles

communautaires déja en vigueur ou en préparation.
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ORGANISATION DES ETATS AMERICAINS

[Original : anglais]
Le 27 juin 1968

RENSEIGNEMENTS SOMMATRES SUR L!EXAMEN DE LA QUESTION DES "CONDITICNS
GENERALES DE VENTE ET CONTRATS TYPES" PAR LES ORGANES JURIDIQUES DE
L'CRGANISATION DES ETATS AMERICAINS (OEA)

La question des conditions générales de vente et des contrats types n'a pas
encore été étudiée par le Secrétariat général ni par aucun organe Juridique de
1'0EA. Toutefois, pour ce qui est de la question générale des aspects juridiques
des ventes internationales, les renseignements ci-aprés peuvent &tre intéressants :

1. A sa premitre réunion (Rio de Janeiro, 1950), le Conseil interaméricain
de jurisconsultes a chargé le Comité juridique interaméricain d'étudier la question
de "Régles uniformes de vente des biens mobiliers". Le Comité a réduit la portée
de cette étude & la préparation d'un projet de loi uniforme sur la vente inter-
nationale des biens meubles. -

2. En 1952, le projet du Comité juridique, connu sous le nom d!“avant-projet
de Buenos-Aires", a été soumls & la deuxiéme réunion du Conseil interaméricain de
Jurisconsultes qui n'est toutefois pas parvenu é un accord en la matiére ef qui a
chargé le Comité d'entreprendre une étude systématique de la question sur la base
de 1llavant-projet.

3. En 1959, la question a encore été discutée au Comité juridique inter-
américain e£ 1'étude préliminaire préparée par le Rapporteur a été présentée pour
observations aux Gouvernements des Etats américains.

L. A sa cinquiéme réunion (San Salvador, 1965), le Conseil interaméricain
de jurisconsultes a examiné le projet de convention portant lol uniforme sur la
vente internationale des biens meubles corporels €laboré par le Comité juridique.
Il a décidé de charger celui~ci de reviser ce projet en tenant compte de textes
récents tels que la Convention de Ia Haye adoptée sur la méme question en 196L.

5. A la réunion ordinaire du Comité juridique interaméricain de 1967, une
résolution a été adoptée aux termes de laquelle le Comité, aprés avolr fait le

“ bilan des événements passés, a conclu qu'"une réglementation régionale ne semble pas
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étre la solution la plus viable dans le domaine de la vente internationale des
biens mobiliers" et qu''en raison des importants liens commerciaux qui unissent
les Amériques au reste du monde, des regles uniformes, dlapplication mondiale,
sont souhaitables". Le Comité a jugé que la Convention de Ia Haye représentalt
"le fruit de longues et sérieuses études sur la question réalisées avec le concours
d'institutions influentes et d!éminents juristes'; considérant que "les principes
de la loi uniforme de La Haye ne sont pas en conflit avec les principes fonda-
mentaux du droit américain" et que les solutions qu'elle propose sont "conformes
aux principés qui ont inspiré d!importants traités américains tels que le

Code Bustamante et les Traités de Montevideo', il a déclaré qu'il n'y avait pas de
raison de vouloir adopter un instrument régicnal réglementant la vente inter-
nationale des biens mobiliers et que la loi uniforme sur la vente iuternationale
des objets mobiliers corporels, adoptée par la Conférence de la Haye de 1964 sur
le droit international privé, était "un document qui répond aux besoins des Etats
américains en la matiére". Dans la résolution correspondante, le Secrétaire
général de 1'OEA a en outre été prié de faire traduire la Convention de La Haye

en espagnol; en conséquence, le texte espagnol a été publié récemment.

6. Ltordre du jour de la session ordinaire du Comité juridique interaméricain
en 1968, qui doit avoir lieu & Rio de Janeiro de juin & septembre, contient un
point sur "l'harmonisation de la 1législation latino-américaine en matiére de
contrats commerciaux" qui a évidemment des points communs avec d'autres guestions
examinées par le Comité juridique, tels que la revision du Code de droit inter-

national privé, dit Code Bustamante.

[oon
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ORGANISATIONS INTERNATTONALES NON GOUVERNEMENTALES

CHAMBRE DE COMMERCE INTERNATTONALE

[Original : francais]
Le 16 janvier 1969

Je vous prie de trouver ci-joint copie d'une lettre recue en répcnse & notre

enquéte de Stockholm. Notre Comité nationsl suédois a également Jjoint les

documents de la CEE & Gen&ve que nous avons évidemment retirés du pli. Dlautre

part, vous serez certainement intéressé de connaitre les observations que nous

recevons aujourd'hui de Londres au sujet des "ECE Standard Contracts". Dans cette

méme lettre du 13 janvier, on souligne également notre souci compréhensible d'étre

documentés de votre ctté le plus compldtement possible.

[one
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Annexes 3 la réponse de la Chambre de commerce internationale

TLettre du Comité national suédois de la CCI

[Original : anglais]
Le 14 janvier 1969

Se référant aux questions figurant dans le document No 460/88, le Comité
netional suédois regrette de ne pouvoir présenter d'observations détaillées en ce
qui concerne l'emploi dans les échanges internationaux de contrats types et de
conditions générales de vente. Les associations commerciales et industrielles
suédoises pertinentes avec lesquelles nous sommes entrés en rapport ont indiqué
qu'elles étaient généralement satisfaites du systéme actuel., Le mérite essentiel
en revient, bien entendu, aux traveux déja effectués par la Commission économique
des Nations Unies pour leurope.

Nous avons recu quelques textes relatifs aux conditions générales de vente et
aux contrats types de la principale organisation industrielle de Suede dans ce
domaine, 1l'Association suédoise des industries métallurgiques. Vous trouverez

ci-joint ces textes, dont la plupart correspondent exactement 4 ceux qui ont été
déja établis par la CEE.

Lettre du Comité national britannique de la CCI

[Original : anglais]
Le 13 janvier 1969

~En ce qui concerne les contrats types de la CEE, le Ministére du commerce

nous a récemment fait savoir que, de l'avis de la Timber Trade Association, les

contrats types pour la vente de sciages résineux et de sciages feuillus ne se
prétent pas bien & une utilisation pratique dans cette branche. Les contrats types
‘contiennent‘de nombfeuses variantes et sont parfois imprécis; ils ne peuvent servir
de contrats tels quels. Les contrats types établis par 1l'Association méme se voient
“donc accorder la préférence dans le Royaume-Uni. Nous attendons des observations

sur les contrats types de la CEE pour la vente des céréales.

[avo
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CONDITICONS GENERALES DE VENTE ET CONTRATS TYFES ETABLIS
SOUS LES AUSPICES IE LA CEE

1. Contrats pour la vente des céréales

No de référence

1A

=

-~ —3 (02N N\ i
sv 0 loe)

c.a.f, (maritime); sans réciprocité;
finals & l'embarquement.

c.a.f. (maritime); avec réciprocité;
finals a l'embarquement.

c.a.f. (maritime); sans réciprocité;
ltembarquement; rendement intégral.

c.a.f, (maritime); avec réciprocité;
1lembarquement; rendement intégral.

en vrac

en vrac

en vrac

en vrac

et en sacs;

et en sacs;

et en sacs;

et en sacs;

c.a.f. (maritime); sans réciprocité; en vrac et en sacs;
speciales pour le seigle (état garanti au debarquement)

a 1‘embarquement

c.a.f. (maritime); avec réciprocité;

en vrac

et en sacs;

spéciales pour le seigle (état garanti au débarquement);

4 1'embarquement.

c.a.f. (maritime); sans récipfocité; en vrac et en sacs;
spéciales pour le seigle (état garanti au débarquement).

c.a.f. (maritime); avec réciprocité; en vrac et en &acs;
spéciales pour le seigle (état garanti au débarquement);

intégral.

f.0.b. (maritime); sans réciprocité; en vrac et en sacs;

f.o.b. (maritime); avec réciprocité; en vrac et en sacs;

Expédition par fer en wagons complets; sans

Expédition par fer en wagons complets; avec

c.a.f. (voies navigables intérieures);

c.a.f. (voies navigables intérieures)

sans

; avec

réciprocité,

réciprocité,

réciprocité.

réciprocité.

poids et état -

poids et état -

état final a
état final a

conditions
poids final

conditions
poids final

conditions

conditions
rendement

[oee
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8 A f.0.b. (voies navigables intérieures); sans réciprocité.
8B f,0.b. (voies navigables intérieures); avec réciprocité.
9 Réglements pour la normalisation des méthodes dtéchantillonnage.

2. Matériels d'équipement : biens de consommation durables

No de référence

188 Conditions générales pour la fourniture a l‘exportafion des matériels
dréquipement.
188 A Conditions génédrales pour la Ffourniture et le montage des matériels

dtéquipement & 1!'importation et & ltexportation.

188 B Articles additionnels pour la supervision du montage des matériels
dtéquipement & létranger.

188 D A¥ticles additionnels pour llassistance au montage & 1l'étranger
des matériels d'éguipement.

5Tk Conditions générales pour la fourniture & ltexportation des matériels
dtéguipement. -
5Th A Conditions générales pour la fourniture et le montage des matériels

dtéquipement & 1l'importation et & 1l'exportation.

574 B Articles additionnels pour la supervision du montage des matériels
d'équipement & 1l'étranger.

574 D Articles additionnels pour l'assistance au montage & 1l'étranger des
matériels 4'équipement.

730 Conditions générales de vente & 1'importation et & 1l'exportation de
biens de consommation durables et d'autres produits des industries
mécaniques fabriqués en série.

3. Divers
312 Conditions générales pour la vente intérnationale des agfumes.
410 Conditions générales pour llexportation et 1'importation des

sciages résineux.
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420 Conditions générales pour 1'exportation et 1'importation de grumes
feuillues et de scilages feuillus de la zone tempérée.

Sales 16 Conditions générales pour l'exportation et 1!'importation de combustibles
solides.

Trans/263 Conditions générales pour les déménagements internationaux.

- g o -



