I. — VENTE INTERNATIONALE DES OBJETS MOBILIERS CORPORELS

A. — Rapport du Groupe de travail sur la vente internationale des objets mobiliérs corporels
sur les travaux de sa huitieme session (New York, 4-14 janvier 1977) [A/CN.9/128%]
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Introduction

1. Le Groupe de travail sur la vente internationale
des objets mobiliers corporels a été créé par la Commis-
sion des Nations Unies pour le droit commercial
international a sa deuxiéme session, tenue en 1969. A sa
44¢ séance, le 26 mars 1969, la Commission a prié le
Groupe de travail de déterminer les modifications de la
Convention de La Haye de 1964 portant loi uniforme
sur la formation des contrats de vente internationale
des objets mobiliers corporels qui pourraient rendre cet
instrument susceptible d’une adhésion plus large de la
part de pays ayant des systémes juridiques, sociaux et
économiques différents et d’élaborer un nouveau texte
incorporant ces modifications!. A sa troisieme session,
laCommissiona décidé que le Groupe de travail devrait
commencer ses travaux sur la formation des contrats
lorsqu’il aurait achevé ceux concernant larévisiondela
Loi uniforme sur la vente internationale des objets
mobiliers corporels?.

2. Le Groupe de travail est actuellement composé
des membres suivants de la Commission : Autriche,
Brésil, Etats-Unis d’Amérique, France, Ghana, Hon-
grie, Inde, Japon, Kenya, Mexique, Philippines,
Royaume-Uni de Grande-Bretagne et d’Irlande du
Nord, Sierra Leone, Tchécoslovaquie et Union des
Républiques socialistes soviétiques.

3. Le Groupe de travail a tenu sa huitieme session
au Siege de I'Organisation des Nations Unies a New
York, du 4 au 14 janvier 1977. Tous les membres du
Groupe de travail y étaieut représentés.

4. Les observateurs de I'Allemagne (République
fédérale d’), de I'Argentine, de I’ Australie, de la Bul-
garie, du Chili, de Chypre, du Gabon et de la Pologne,
pays membres de la Commission, ont également assisté
a cette session, de méme que des observateurs du

' Rapport de la Commission sur les travaux de sadenxieme session

(1969), A/7618 (Annuaire. . . 1968-1970, deuxieme partie, 11, A).
Rapport de la Commission sur les travaux de sa troisi¢me session
(1970), A/8017 (Annuaire. . . 1968-1970, deuxieme partie, 11, A).
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Canada, de la Finlande et de la République
démocratique allemande®, ainsi que des observateurs
des organisations internationales suivantes : Com-
munauté de I'Afrique orientale, Conférence de La
Haye de droit international privé Institut international
pour l'unification du droit privé (UNIDROIT) et
Comité juridique interaméricain.

5. Le Groupe de travail a élu le Bureau suivant :

Président ......

M. Jorge Barrera-Graf (Mexique)
Rapporteur

........... M. Gyula Eorsi (Hongrie)

6. Le Groupe de travail était saisi des documents
suivants :

a) Ordre du jour provisoire et annotations (A/CN.9/
WG.2/L.3);

b) Rapport du Secrétaire général : formation et
validité des contrats de vente internationale d’objets
mobiliers corporels (A/CN.9/WG.2/WP.26 et Add.1)4.
Le Secrétariat avait établi, pour que le Groupe de
travail I’examine, un projet de convention sur la forma-
tion des contrats de vente internationale d’objets mo-
biliers corporels (A/CN.9/WG.2/WP.26, annexe I)S.
Le Secrétariat avait également établi une analyse cri-
tique du projet de loi de 'UNIDROIT sur la validité des
contrats de vente internationale d’objets mobiliers cor-
porels (A/CN.9/WG.2/WP.26/Add.1)¢;

¢) Convention portant loi uniforme sur la formation
des contrats de vente internationale des objets mobi-

3 La Finlande et la République démocratique allemande ont été
élnes membres de la Commission par I’ Assemblée générale asa trente
et unieme session. Leur mandat commencera le premier jour'de la
dixieme session de la Commission.

4 Reproduit a ’annexe 11 au présent rapport. Le texte des dispo-
sitions du projet de convention sur la formation des contrats de vente
international des objets mobiliers corporels qui ont été adoptées ou
renvoyées pour plus ample examen pour le Groupe de travail sur la
vente internationale des objets mobiliers corporels & sa huitieme
session fait I’objet de I’annexe 1. On ne fera plus ci-apres référence
aux documents A/CN.9/WG.2/WP.26 et Add.1, mais a ces annexes.

5 Annexe II an présent rapport, appendice 1.

6 Ibid., appendice 1.
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liers corporels avec annexes [extraits du Registre des
textes des conventions et autres instruments relatifs au
droit commercial international, vol. I (publication des
Nations Unies, numéro de vente : F.71.V.3)];

d) Analyse des études et des observations des gou-
vernements sur la Convention de La Haye de 1964 sur
la formation des contrats de vente internationale
d’objets mobiliers corporels (A/CN.9/31, par. 144 a
156, Annuaire. . . 1968-1970, troisieme partie, I);

e) Projet de loi de PUNIDROIT pour I'unificationde
certaines regles en matiere de validité des contrats de
vente internationale d’objets mobiliers corporels,
accompdgné d’une analyse critique (UNIDROIT,
ETUDE XVI/B, document 22, UD.P. 1972, en
frangais et en anglais seulement).

7. Le Groupe de travail a adopté 'ordre du jour
suivant :

I. Ouverture de Ia session

2. Election du Bureau

3. Adoption de I'ordre du jour
4

. Formation et validité des contrats de vente internationales des
objels mobiliers corporels

Questions diverses

o v

. Date de la neuviéme session

7. Adoption du rapport de la session.

8. Lorsqu’il a examiné I’adoption du point 4 de son
ordre du jour, le Groupe de travail a noté que la
Commission avait été d’avis & sa neuvieme session que
‘‘le Groupe de travail devrait cantonner ses travaux a
I’élaboration de regles relatives a la formation de con-
trats de vente internationale de marchandises, afin de
terminer sa tache dans les meilleurs délais, mais qu’il
avait toute latitude pour décider d’examiner aussi cer-
taines regles relatives a la validité de ces contrats’’’.

9. En conséquence, le Groupe de travail a décidé
d’examiner tout d’abord la Convention de LLa Haye de
1964 portant loi uniforme sur la formation des contrats
de vente internationale des objets mobiliers corporels?,
ainsi que les variantes proposées dans le Rapport du
Secrétaire général (annexe II, appendice I). Toutefois,
au cours de I'’examen de cette question, tous les
représentants ou observateurs pourraient parler des
questions concernant la validité qui semblaient étre
liées aux projets de dispositions sur la formation.

10. En second lieu, le Groupe de travail examine-
rait la question générale de la validité des contrats
et, en particulier, le projet de loi de PUNIDROIT pour
l'unification de certaines régles ‘en matiere de validité
des contrats de vente internationale d’ objets mobiliers
corporels et I’analyse critique de ce projet établie par le
Secrétariat (annexe II, appendice 2).

7 Rapport de la Commission sur les travaux de sa neuvieme session
(1976), A/31/17, par. 27 (Annuaire. . . 1976, premiére partie, 11, A).

8 La Loi uniforme esl appelée ci-apres LUF. Les versions en
anglais et en frangais de la LUF sont les textes officiels adoptés par la
Conférence de La Haye de 1964. Les versions en espagnol et enrusse
sont des traductions officieuses, empruntées au Registre des textes
des conventions et autres instruments relatifs au droit commercial
international, vol. 1 (publication des Nations Unies, numéro de
vente : 71.V.3), chap. 1, sect. I.

I. — Formation des contrats de vente internationale
d’objets moblliers corporels

Article premier

11. Le texte de larticle premier figurant 2
'annexe I de la Convention de 1964, destiné aux Etats
qui n’ont pas adopté la Loi uniforme sur la vente

internationale des objets mobiliers corporels, est le
suivant :

‘1. La présente loi est applicable a la formation
des contrats de vente d’objets mobiliers corporels
entre des parties ayant leur établissement sur le terri-
toire d’Etats différents, dans chacun des cas
suivants :

“a) Lorsque I’offre ou la réponse implique que la
chose fait ou fera I’objet d’un transport du territoire
d’un Etat dans le territoire d’un autre Etat;

“b) Lorsque les actes constituant Ioffre et
I’acceptation sont accomplis sur le territoire d’Etats
différents;

“c) Lorsque la délivrance de la chose doit se
réaliser sur le territoire d’un Etat autre que celui ol
sont accomplis les actes constituant I'offre et
I’acceptation du contrat;

*“2. Si une partie n’a pas d’établissement, sa
résidence habituelle sera prise en considération.,

‘3. L’application de la présente loi ne dépend
pas de la nationalité des parties.

‘4. L’offre et 'acceptation ne sont considérées
comme accomplies sur le territoire d’un méme Etat
que si les lettres, télégrammes ou autres documents
de communication qui les contiennent sont expédiés
et recus sur le territoire de cet Etat.

‘5. Des Etats ne seront pas considérés comme
“‘Etats différents’”” en ce qui concerne I'éta-
blissement ou la résidence habituelle des parties,
siune déclaration a cet effet a été valablement faite en
vertu de l'article II de la Convention du 1°" juillet
1964 portant loi uniforme sur la formation des con-
trats de vente internationale des objets mobiliers cor-
porels et qu’elle reste en vigueur.

‘6. La présente loi ne régit pas la formation des
contrats de vente :

““‘a) De valeurs mobilieres, effets de commerce et
monnaies;

“‘b) De navires, bateaux de navigation intérieure
et aéronefs enregistrés ou a enregistrer;

“‘c) D’électricité;
“‘d) Par autorité de justice ou sur saisie.

““7. Sont assimilés aux ventes, au sens de la
présente loi, les contrats de livraison d’objets mobi-
liers corporels a fabriquer ou a produire, & moins que
la partie qui commande la chose n’ait & fournir une
partie essentielle des éléments nécessaires a cette
fabrication ou production.
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““8. La présente loi est applicable sans égard au
caractere commercial ou civil des parties et des con-
trats a conclure.

“9, Les régles du droit international privé sont
exclues pour l'application de la présente loi, sauf
dans les cas ol celle-ci en dispose autrement.”’

12. Le texte de Dlarticle premier figurant a
I’annexe ITdela Convention de 1964, destiné aux Etats
qui ont adopté la Loi uniforme sur la vente interna-
tionale des objets mobiliers corporels, est le suivant :

‘‘La présente loi est applicable a la formation des
contrats de vente qui, s’ils étaient conclus, seraient
régis par la Loi uniforme sur la vente internationale
dés objets mobiliers corporels.”

Examen et décision

13. Le Groupe de travail a été d’avis qu’il était
souhaitable de rédiger un article sur le champ
d’application du projet de convention, fondé sur les
dispositions du projet de convention sur la vente
internationale des marchandises, méme si les dispo-
sitions sur la formation et la validit¢ en viennent
éventuellement a étre incorporées dans ce projet de
convention.

14. Le Groupe de travail a donc prié le Secrétariat
d’établir un projet de dispositions sur le champ
d’application de la Convention en se fondant sur la
méthode adoptée dans la LUF, ainsi que sur les dispo-
sitions appropriées de la Convention sur la vente
internationale des marchandises. Le Secrétariat a établi
deux projets de dispositions. La variante n° 1 a été
établie a I’'usage des Etats qui adopteront la Convention
sur la vente internationale des marchandises. La va-
riante n° 2 a été établie 4 I'usage des Etats qui
n’adopteront pas cette convention. Le texte de ces
dispositions est le suivant :

[Wariante n° 1]

“Laprésente Convention est applicable & la forma-
tion de contrats relatifs 4 la vente d’objets mobiliers
corporels qui, s’ils étaient conclus, seraient régis par
la Convention sur la vente internationale des mar-
chandises.”’

[Variante n° 2]

“l. La présente Convention est applicable a la
formation de contrats de vente d’objets mobiliers
corporels passés entre des parties ayant leur
établissement dans des Etats différents :

“a) Lorsque ces Etats sont des Etats contrac-
tants; ou

“b) Lorsque les régles du droit international privé
menent al’application de laloi d’'un Etat contractant.

“2. Iln’est pastenu compte dufait que les parties
ont leur établissement dans des Etats différents lors-
que ce fait ne ressort ni de I’ offre, ni d’'une réponse a
I’offre, ni de transactions antérieures entre les parties

ni de renseignements donnés par elles a2 un moment

quelconque avant la conclusion ou lors de la con-
clusion du contrat.

“3.  La présente Convention ne régit pas la for-
mation de contrats de vente :

‘“‘a) D’objets mobiliers corporels achetés pour un
usage personnel, familial ou domestique, 2 moins que
le vendeur, a un moment quelconque avant la conclu-
sion ou lors de la conclusion du contrat, n’ait pas suet
n’ait pas eu de raisons de savoir que ces objets étaient
achetés pour un tel usage;

*b) aux encheres;

“c) Sur saisie ou de quelque autre maniére par
autorité de justice;

*‘d) De valeurs mobiliéres, effets de commerce et
monnaies;

*‘¢) De navires, bateaux et aéronefs;

“f) Délectricité.

‘4, La présente Convention ne s’applique pas
la ’formation de contrats dans lesquels la partie
prépondérante des obligations du vendeur consiste

en une fourniture de main-d’ceuvre ou d’autres ser-
vices.

‘5. Est assimilée a la formation de contrats de
vente la formation de contrats de fourniture d’ objets
mobiliers corporels a fabriquer ou a produire, a
moins que la partie qui commande la chose n’ait a
fournir une partie essentielle des éléments nécessai-
res a cette fabrication ou production.

*6. Aux fins de la présente Convention :

“a) Si une partie a plus d’un établissement,
I'établissement est celui qui a la relation la plus
étroite avec le contrat envisagé et son exécution, eu
égard aux circonstances connues des parties ou
envisagées par elles 2 un moment quelconque avant
la conclusion ou lors de la conclusion du contrat;

‘‘b) Si une partie n’a pas d’établissement, sa
résidence habituelle est prise en considération;

“c) Ni la nationalité des parties ni la qualité ou le
caractere civil ou commercial des parties ou du con-
trat envisagé ne sont pris en considération,’’

15. Le Groupe de travaila décidé que ces projets de

dispositions devraient étre placés entre crochets pour
indiquer qu’il faudrait les réexaminer, compte tenu de
toute modification que la Commission pourrait appor-
ter au champ d’application du projet de convention sur
la vente internationale des marchandises.

16. 1l a été suggéré de ne faire porter le para-

graphe 2 et l'alinéa a du paragraphe 6 de larticle
premier de la variante n® 2 que sur des faits survenus
avant la conclusion du contrat. On s’est opposé a cette

suggestion en faisant valoir qu’une telle restriction ne

figurait pas dans le projet de convention sur la vente

internationale des marchandises et qu’iln’y avait pas de

raison d’adopter une regle au sujet du champ

d’application de la Convention sur la vente interna-
tionale des marchandises et une autre régle au sujet du
champ d’application de la Convention a 1’étude.
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17. On a fait observer que 'application de la va-
riante n° 1 pourrait aboutir a la situation suivante : si
les parties & une transaction étaient originaires d'Etats
ayant tous les deux adopté la Convention sur la vente
internationale des marchandises mais dont I'un seule-
ment aurait adopté la présente Convention, les tribu-
naux de I’Etat ayant adopté la présente Convention
seraient tenus de 'appliquer a la transaction mais pas
les tribunaux de I’autre Etat.

Article 2

18. Letexte del’article 2 de la LUF est le suivant :

‘‘1. Les dispositions des articles suivants sont
applicables, sauf dans la mesure o1 d’autres regles
résultent des négociations préliminaires, de I'offre,
delaréponse, des habitudes qui se sont établies entre
les parties ou des usages.

2. Cependant, toute clause de I’offre stipulant
que le silence vaudra acceptation est nulle.””

19. Le texte de la variante proposée par le
Secrétariat (annexe II, appendice 1) est le suivant :

“Les dispositions des articles suivants sont appli-
cables, sauf dans la mesure ou les négociations
préliminaires, 1'offre, la réponse, toutes habitudes
qui se sont établies entre les parties ou les usages
entrainent 1'application de régles juridiques ou de
principes convenus plus stricts aux fins de détermi-
ner si un contrat a été conclu.”’

Examen et décision

20. Le Groupe de travail a décidé que V'article 2
devait indiquer clairement que les parties pouvaient
exclure la loi uniforme dans son ensemble, de fagon que
la situation soit régie par le droit national applicable. En
ce qui concerne la mesure dans laquelle les parties
pouvaient exclure des regles particulieres ou s’en
écarter, il a été décidé que le principe général devait
étre celui de I'autonomie de la volonté des parties.
Toutefois, il a été reconnu que lors de I'examen
ultérieur des dispositions de fond, le Groupe de travail
pourrait décider que les parties ne pourraient modifier
certaines de ces dispositions ou y déroger, parti-
culierement s’il était par la suite décidé d’incorporer au
texte des dispositions concernant la validité.

21. 1 aété décidé que le paragraphe 2 de I’article 2
de la LUF serait conservé, mais certains membres ont
été d’avis de I'insérer dans 'article 6.

22. Plusieurs représentants et un observateur ont
déclaré que l'idée énoncée dans la variante proposée
par le Secrétariat, selon laquelle un article ne pouvait
étre modifié ou exclu que par des regles juridiques ou
des principes convenus plus stricts, risquait de faire
naitre des difficultés considérables du fait qu’il n’était
pas toujours facile de déterminer si une regle juridique
ou un principe convenu était ‘‘plus strict’”’ que les
dispositions énoncées dans la LUF ou dans la variante
proposée par le Secrétariat.

23. Un groupe de rédaction composé des repré-
sentants du Brésil, des Etats-Unis d’ Amérique et de la

Tchécoslovaquie et de I'observateur de 'UNIDROIT
a été constitué et chargé de rédiger un nouveau texte.

24. Letexteproposé par le Groupe de travail était le
suivant :

‘1. Les parties peuvent exclure I'application de
la présente Convention,

2. Sauf disposition contraire de la Convention,
les parties peuvent déroger a I’'une quelconque de ses
dispositions ou en modifier les effets pour tenir
compte des négociations préliminaires, de I'offre, de
la réponse, des habitudes qui se sont établies entre
les parties ou d’usages largement répandus et régulie-
rement observés dans le commerce international.’’

25. Tlaété décidé d’ajouter les mots ‘‘convenir de”’
avant le mot ‘‘exclure’’ au paragraphe 1 etavant le mot
““déroger’” au paragraphe 2. Ces mots ont été placés
entre crochets, certains représentants estimant qu’il
était difficile de parler d’accord entre les parties avant
la conclusion du contrat.

26. On a fait observer que la fagon dont les par-
ties seraient le plus vraisemblablement susceptibles
d’exclure I'application de la Convention consisterait a
choisir une mesure législative nationale donnée pour
régir le contrat. On a, d’autre part, fait valoir que les
parties ne devraient pas pouvoir exclure I’application
de la Convention a moins qu’elles ne précisent la loi qui
serait applicable.” Un représentant était opposé au
paragraphe 1 car, selon lui, les parties ne devraient pas
étre autorisées aexclure 'application de la Convention.

27. A propos du paragraphe 2 de l'article 2 de la
proposition, le Groupe de travail a supprimé le membre
de phrase figurant apres le mot ‘‘usages’’, car ce dernier
était défini a article 13.

28. Plusieurs représentants ont suggéré de suppri-
mer I'expression ‘‘des habitudes qui se sont établies
entre les parties ou d’usages’’ dans la mesure ou il était
peu probable qu’existent des habitudes ou usages de ce
genre.

29. Le Groupe de travail a réaffirmé sa décision de
conserver le paragraphe 2 de 'article 2delaLUFetl'a
placé provisoirement en tant que paragraphe 3 du
présent article en attendant de réorganiser I’ensemble
du texte.

Article 3

30. Le texte del’article 3 de la LUF estle suivant :

“Aucune forme n’est prescrite pour loffre et
I'acceptation. Elles peuvent étre prouvées no-
tamment par témoins.”’

31. Le texte de la variante proposée par le
Secrétariat (annexe II, appendice 1) est le suivant :

‘“Ni la formation ni la validité d’un contrat, ni le
droit d’une partie de prouver la formation ou 'une
quelconque des dispositions du contrat, ne dépend de
PPexistence d'un écrit on de toute autre exigence ence
qui concerne la forme. La formation du contrat, ou
I'une quelconque de ses dispositions, peut étre
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prouvée par témoins ou par d’autres moyens
appropriés.”’

Examen et décision

32. 1l a été proposé de différer I'examen des ques-
tions relatives a la forme des contrats jusqu’a ce que la
Commission ait donné sa forme définitive a ’article 11
du projet de convention sur la vente internationale des
marchandises que le Groupe avait laissé entre crochets
parce qu’il n’avait pas ét€é 4 méme de parvenir a un
accord sur ces questions de forme.

33. Ilaété noté que I’emploi de I'expression *‘need
not be evidenced by writing’’ dans la version anglaise de
I’article 3 de la LUF donnait a entendre que ’article ne
réglementait que les questions relatives a la preuve et a
la forme appropriée de I’offre et de 'acceptation mais
ne privait pas d’effet une régle du droit national pres-
crivant qu’un contrat de vente international de mar-
chandises doit étre fait par écrit pour &tre validement
formé et reconnu par les tribunaux de ce pays. Il a
également été noté que, par contre, la version frangaise
de I'article 3 de la LUF et de l'article 11 du projet de
convention sur la vente internationale des mar-
chandises utilisait ’expression ‘‘aucune forme n’est
prescrite pour. . .”’, qui laissait entendre que I'article
régissait les questions de validité et d’exécution judi-
ciaire. Il a été proposé de porter & l’attention de la
Commission a sa dixiéme session le fait que les diverses
versions du texte ne sont pas identiques pour qu’elle le
prenne en considération lors de ’examen de 'article 11
du projet de convention sur la vente internationale des
marchandises.

34. Ona par ailleurs fait remarquer qu’il serait pos-
sible de parvenir 4 un compromis sur la question de la
forme des contrats en conservant le fond de I'article 3
de la LUF, en précisant que cette disposition est sans
préjudice des dispositions contraires du droit des
pays dans lesquels I'une et l'autre partie ont leur
établissement.

35. Euégard au fait que la Commission devait exa-
miner I'article 11 du projet de convetion sur la vente
internationale des marchandises a sa dixieme session
en mai, le Groupe de travail a décidé de placer entre
crochets les deux versions de I’article 3 et de consigner
dans son rapport la solution de compromis mentionnée
ci-dessus, qui s’applique a tous les articles relatifs & la
forme que doit prendre toute déclaration ou manifes-
tation d’intention des parties.

Article 34

36. Le texte de [Darticle 3A proposé par le
Secrétariat (annexe I1, appendice 1) est le suivant :

““1. Les parties peuvent valablement convenir de
bonne foi de modifier ou de résilier le contrat. Toute-
fois, un contrat écrit qui exclut toute modification ou
résiliation autrement que par écrit ne peut étre
modifié ou résilié d’une autre fagon.

2. Toutacte d’une partie sur lequel 'autre s’est
raisonnablement fondée a son détriment peut valoir
renonciation 4 une disposition contractuelle stipulant

que toute modification ou résiliation doit étre faite
par écrit. Une partie ayant renoncé i une disposition
relative & une portion non exécutée du contrat peut
révoquer sa renonciation. Toutefois, il ne peut y
avoir révocation si elle risque d’entrainer des
inconvénients ou des dépenses déraisonnables pour
'autre partie du fait que cette derniere s’est fondée
sur la renonciation.”’

Article dans son ensemble

37. 1l a été dit que larticle 3A, qui ne traitait pas
strictement de la formation des contrats, n’avait pas sa
place dans le projet de convention. Il a par ailleurs
suggéré qu’il serait approprié que le Groupe de travail
transmette la proposition a 1a Commission en vue de
son inclusion éventuelle dans le projet de convention
sur la vente internationale des marchandises. Apres
délibération, le Groupe de travail a estimé que les ques-
tions soulevées par les dispositions de cet article étaient
d’une importance telle qu'il y avait lieu de le maintenir
dans le projet de convention sur la formation.

Premiere phrase du paragrpahe 1 de I'article 34

38. Ilaété noté que cette disposition jouait un role
utile, en particulier dans les juridictions de common law
qui appliquaient la doctrine de la consideration (con-
trepartie). L’insertion de cette disposition permettrait
aux parties de modifier ou de résilier un contrat méme
en 'absence de contrepartie, c’est-a-dire lorsque les
obligations d’'une seule des parties se trouvaient
modifiées.

39. On afait observer toutefois que le fait d’exiger
que la modification soit faite ‘‘de bonne foi’’ ne serait
pas interprété de la méme maniere dans tous les pays.
Certains ont avancé I’idée que les mots ‘‘de bonne foi’’
pourraient &tre remplacés par d’autres expressions
comme ‘‘librement’’ ou ‘‘conformément a la loyauté
commerciale’’. On a aussi suggéré que la premiére
phrase soit remaniée de fagon a rendre inapplicable
toute regle de droit interne exigeant une contrepartie
pour la modification ou la résiliation des contrats. Cela
ferait ressortir que les questions de ‘‘bonne foi”
n’étaient pas en jeu. Il a été également suggéré de
supprimer cette disposition et de la remplacer par un
article qui rendrait les dispositions concernant la forma-
tion applicables a la modification et & la résiliation des
contrats. Une autre proposition visait 4 supprimer les
mots ‘‘de bonne foi’’ et a traiter du probleme des pres-
sions irrégulieres dans une disposition distincte relative
aux questions de validité.

Deuxieme phrase du paragraphe I et paragraphe 2 de
Particle 34

40. Le maintien de la deuxi¢eme phrase du para-
graphe | de I'article 3A a été fortement appuyé, mais
pour des raisons diverses.

4]1. D’une part, certains liaient le maintien de cette
phrase & celui du paragraphe 2 de 'article 3A. L’effet
combiné de ces dispositions serait qu’un contrat écrit
excluant toute modification ou résiliation autrement
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que par écrit pourrait &tre modifié ou résilié en
I’absence d’un écrit si les conditions du paragraphe 2 se
trouvaient remplies.

42. D’autre part, certains étaient en faveur du main-
tien de la deuxieéme phrase du paragraphe 1 de
I'article 3A parce que celle-ci donnait la suprématie aux
termes écrits d’un contrat. Un représentant partisan de
cette vue a proposé la suppression du paragraphe 2.1la
réservé sa position au cas oo ce paragraphe serait main-
tenu en faisant valoir qu’il soulevait le méme type de
probleme que I'article 3.

43. Ausujet duparagraphe 2 de’article 3A,ila été
proposé que l'on adopte a son égard une approche
générale analogue a celle adoptée a I’égard de I'article 3
et qu’en conséquence le paragraphe 2 de 'article 3A, au
cas ol il serait maintenu, soit placé entre crochets. En
outre, un certain nombre de représentants ont jugé que
ce paragraphe était complexe et manquait de clarté et
proposé de le simplifier s’il était décidé de le conserver.

Mesures prises par le Groupe de travail

44. Le Groupe de travail a constitué un groupe de
rédaction, composé des représentants de I’ Autriche, du
Royaume-Uni de Grande-Bretagne et d’Irlande du
Nord et de la Tchécoslovaquie, et de I’observateur de
I'UNIDROIT, qu’il a chargé de rédiger des dispositions
fondées sur les considérations qui précedent.

45. Le Groupe de rédaction a proposé le texte
suivant :

“1. Le contrat peut étre modifié ou résilié par un
simple accord entre les parties [conclu
conformément a la loyauté commerciale].

“2.  Un contrat écrit qui contient une disposition
stipulant que toute modification ou résiliation doit
étre faite par écrit ne peut étre modifié ou résilié
d’une autre fagon. Toutefois, un acte de I'une des
parties peut 'empécher d’invoquer une telle dispo-
sition si I'autre partie s’est fondée sur cet acte a son
détriment.”’

Examen et décision

46. Quelques représentants pensaient qu’il con-
venait de garder les mots entre crochets au
paragraphe 1jusqu’a ce que le Groupe de travail décide
si le projet de convention contiendrait une disposition
distincte relative a la bonne foi et a la loyauté commer-
ciale; toutefois, le Groupe de travail a décidé de les
supprimer.

47. Le Groupe de travail a mis la deuxiéme phrase
du paragraphe 2 entre crochets pour indiquer qu’un
certain nombre de représentants étaient opposés a cette
disposition, mais que d’autres considéraient qu’elle de-
vait étre examinée de nouveau a un stade ultérieur
puisqu’elle portait sur un probléme pratique de comt-
merce international.

Article 4

48. Le texte de l'article 4 de la LUF figurant a
I'annexe I de la Convention de 1964, destiné aux Etats

gui n’ont pas adopté la Loi uniforme sur la vente
internationale des objets mobiliers corporels, est le
suivant :

“1. La communication qu’une personne adresse
a une ou plusieurs personnes déterminées en vue de
la conclusion d’un contrat de vente ne constitue une
offre que si elle est suffisamment précise pour per-
mettre la conclusion du contrat par son acceptation,
et quelle indique la volonté de son auteur de
s’engager.

“2. Cette commqnication s’interprete et se com-
plete par les négociations préliminaires, les habitudes
qui se sont établies entre les parties, les usages et

toute regle applicable en matiere de contrat de
vente.”’

49. Le texte de l'article 4 de la LUF figurant a
I’annexe I de la Convention de 1964, destiné aux Etats
qui ont adopté la Loi uniforme sur la vente interna-
tionale des objets mobiliers corporels, est le suivant :

‘1. Lacommunication qu'une personne adresse
a une ou plusieurs personnes déterminées en vue de
la conclusion d’un contrat de vente ne constitue une
offre que si elle est suffisamment précise pour per-
mettre la conclusion du contrat par son acceptation,
et qu’elle indique la volonté de son auteur de
s’engager.

‘2. Cette communication s’interprete et se com-
pléte par les négociations préliminaires, les habitudes
qui se sont établies entre les parties, les usages et les
dispositions de la Loi uniforme sur la vente interna-
tionale des objets mobiliers corporels.”’

50. Lavariante proposée par le Secrétariat (annexe
II, appendice 1) est la snivante :

““l. Une communication adressée a une ou
plusieurs personnes déterminées [ou aun public] en
vue de la conclusion d’un contrat de vente constitue
une offre si elle est suffisamment précise etindique la
volonté de son auteur de s’engager.

*2.  Cette communication s’interpréte et se com-
plete par les négociations préliminaires, les habitudes
qui se sont établies entre les parties, les usages et
touteregle applicable en matiere de contrat de vente.

‘3. Une offre est suffisamment précise si elle
indique au moins, de maniére expresse ou tacite, la
nature et la quantité de la chose et la nécessité du
paiement d’un prix.

‘4, Saufintention contraire des parties, une offre
est suffisamment précise méme quand elle ne
détermine pas le prix de la chose directement ou par
référence expresse ou tacite. En pareil cas,
I’acheteur doit payer le prix habituellement pratiqué
par le vendeur lors de la conclusion du contrat. Si ce
prix ne peut étre constaté, I’acheteur doit payer le
prix habituellement pratiqué audit moment, dans des
circonstances comparables pour la méme chose.

‘5. Une offre est suffisamment précise si elle
détermine la quantité de la chose par référence aux
disponibilités du vendeur ou aux besoins de
Yacheteur. En pareil cas, on entend par disponibilités
du vendeur et par besoins de I’acheteur les quantités
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effectivement disponibles et les quantités effec-
tivement requises.de bonne foi. Toutefois, I'acheteur
u'est ni en droit d’imposer ni tenu d’accepter une
quantité sans rapport raisonnable avec I’estimation
indiquée ou, a défaut, avec une quantlte normale ou
comparable a celle qui aurait été précédemment
disponible ou requise.”’

Examen

51. Le Groupe de travail a décidé de baser ses
débats sur la variante proposée.

Paragraphe 1 de Uarticle 4

52. Deux questions ont été au centre des débats :
on a cherché a déterminer : 1) s'il était fréquent que des
‘offres au public’’ pour la vente internationale d’ objets
mobiliers corporels soient suffisamment précises et in-
diquent suffisamment la volonté de leur auteur de con-
cluore un contrat de vente pour qu’on puisse les
considérer comme offres au sens juridique, et 2) si les
“‘offres au public’” qui satisfont aux conditions de
précision et d’intention devaient étre considérées
comme des offres au sens juridique, ou si une offre an
sens juridique devait étre adressée a une on plusneurs
personnes déterminées.

53. De l'avis général du Groupe de travail, peu
d’“‘offres au public’’ satisfont a la condition de
précision ou indiquent suffisamment la volonté de con-
clure un contrat de vente. Toutefois, le Groupe de
travail a été informé que selon une étude récente
d’UNIDROIT, les offres publiques prenaient de
I'importance dans le commerce international.

54. Selon une opinion exprimée au sein du Groupe
de travail, il convenait de conserver la mention des
offres publiques au paragraphe 1 de l'article 4. Selon
une autre opinion, cette mention devait étre supprimée.
Pour certains représentants, des offres a ‘‘une ou plu-
sieurs personnes déterminées’’ pouvaient &tre tres
proches de ce que I'on appelle généralement une offre
publique, si cette offre était adressée a un grand nombre
de personnes déterminées. Il a également été suggéré
de supprimer toute mention du nombre de destinataires
possibles de I'offre.

Paragraphe 2 de 'article 4

55. A lissue d’un débat, le Groupe de travail a
décidé de supprimer le paragraphe 2 de I'article 4 et de
le combiner avec d’autres dispositions relatives a
I'interprétation qui figurent dans la LUF, ainsi qu’avec
les articles 3, 4 et 5 du projet de loi uniforme sur la
validité des contrats, pour en faire une nouvelle dispo-
sition générale relative a I'interprétation.

Paragraphes 3 et 4 de Uarticle 4

56. Le Groupe de travail a examiné ces deux para-
graphes ensemble.

57. Selon une des opinions exprimées, une com-
munication était trop imprécise pour étre une offre si
elle ne fixait pas le prix ou si elle n’indiquait pas les

moyens de déterminer ce prix. Selon cette méme opi-
nion, 'article 36 du projet de convention sur la vente
1nternat10nale de marchandises, d’ou étaient reprises
les deuxieme et troisiéme phrases du paragraphe 4 de
Particle 4, était destiné aux pays dont la ]eglslatlon
prévoit qu'un contrat peut &tre conclu sans que le prix
soit fixé et sans que soit indiqué un moyen de
déterminer ce prlx Cet article ne pouvait justifier que
I'on mentionnét ce critére dans un texte de loi uniforme
sur la formation des contrats.

58. Selon un autre avis, les paragraphes 3 et 4 de
Particle 4 indiquaient un moyen permettant de dé-
terminer le prix dans tous les cas. En conséquence,
une communication qui constituerait par ailleurs une
offre ne devrait pas étre tenue pour trop imprécise pour
étre une offre du fait qu’elle ne fixait pas le prix ou
n’indiquait pas le moyen permettant de le déterminer.

59. Un représentant a proposé une solution de
compromis qui, aprés plusieurs modifications, a été
libellée comme suit :

3. Une offre est suffisamment précise si elle
indique au moins, de maniére expresse ou tacite, la
nature et la quantité de la chose et en détermine le
prix directement ou par référence expresse ou tacite,
ou indique la volonté de conclure le contrat méme si
le prix n’est pas déterminé directement ou. par
référence dans le contrat.

‘4, Si la proposition indique la volonté de con-
clure le contrat méme sans déterminer le prix di-
rectement ou par référence dans le contrat, elle cons-
titue une proposition pour la vente de la chose au
prix habituellement pratiqué par le vendeur lors de la
conclusion du contrat ou, si ce prix ne peut étre
constaté, au prix habituellement pratiqué audit mo-
ment, dans des circonstances comparables, pour la
méme chose.”’

60. Le Groupe detravail aaccepté en principe cette
proposition et I'a renvoyée au Groupe de rédaction
pour qu’il tranche un certain nombre de questions de,
rédaction soulevées pendant la discussion.

61. Toutefois, trois représentants ont exprimé des
réserves a |’égard du texte en faisant valoir qu'il trans-
formait en offres certaines invitations a traiter du fait
qu’il indiquait implicitement un prix que ‘‘’auteur de
l'offre’’ n’avait pas lui-méme indiqué. L’un de ces
représentants a également exprimé une réserve a
I’égard du fait que, selon cette décision, le prix implicite
était le prix habituellement pratiqué au moment de la
conclusion du contrat.

Paragraphe 5 de I'article 4

62. La plupart des représentants ont pensé qu’il
fallait supprimer ce paragraphe. On a fait valoir que les
premiere et deuxiéme phrases du paragraphe 5 por-
taient davantage sur des questions d’exécution que sur
la formation des contrats. Selon certains, la fagon de
déterminer la quantité de la chose était trop peu précise
dans ce paragraphe pour que la communication puisse
étre considérée comme une offre. Un représentant a
noté que cette disposition traitait uniquement de ques-
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tions qui n’avaient pas trait expressément a 1’offre et
qu’en revanche elle laissait de ¢6té un certain nombre
d’autres questions, par exemple la date de la livraisonet
la qualité de la chose, qui pourraient également é&tre
décidées apres la formulation de I’ offre.

63. Selon un autre point de vue, cette disposition

offrait une solution pratique pour une forme commune

de contrat. On a fait valoir que, si le paragraphe 5 de
I’article 4 était supprimé, il faudrait ajouter au
paragraphe 3 une disposition indiquant que les parties
ont la possibilité de décider des moyens de déterminer
la quantité de la chose # livrer.

64. Le Groupe de travail a décidé de supprimer le
paragraphe 5 de I’article 4, mais il a prié le Groupe de
rédaction de tenir compte de la suggestion ci-dessus.

Décision du Groupe de travail sur Uarticle 4

65. 1l a été décidé que les parties ne devaient pas
avoir la possibilité de modifier les dispositions de cet
article ou d’y déroger.

66. Le Groupe de travail a créé un groupe de
rédaction, composé des représentants de I’ Autriche, de
la France, du Royaume-Uni et de 'URSS, et1’a prié de
lui présenter une nouvelle version de ’ensemble de
Particle, compte tenu des décisions du Groupe de tra-
vail et des discussions qu’il a tenues.

67. Le Groupe de rédaction a proposé le texte
suivant :

“1.  Une proposition de conclure un contrat cons-
titue une offre si elle est suffisamment précise et si

elle indique la volonté de son auteur de s’engager en
cas d’acceptation.

““2.  Une offre est suffisamment précise lorsque,
de fagon expresse ou implicite, elle précise 1a nature
de la chose et lorsqu’elle fixe ou donne des indica-
tions permettant' de déterminer le prix et la quantité
de la chose. Toutefois, si I’ offre indique la volonté de
conclure le contrat méme sans donner des indications
permettant de fixer le prix, elle est considérée comme
une proposition faite pour un prix qui sera celui habi-
tuellement pratiqué par le vendeur au moment de la
conclusion du contrat ou, si ce prix ne peut &tre
constaté, le prix habituellement pratiqué audit mo-
ment pour une telle chose dans des circonstances
comparables.”’

Examen et décision

68. LeGroupe de travail a décidé d’ajouter les mots
“‘adressée & une ou plusieurs personnes déterminées’’
apres le mot “‘contrat’ au paragraphe 1 afin d’exclure
spécifiquement les offres au public du champ
d’application de la convention. Toutefois, certains se
sont opposés a ce que les offres au public soient exclues
expressément et ces mots ont donc été placés entre
crochets de fagon que le Groupe de travail les examine
de nouveau a sa prochaine session.

69. Le Groupe de travail a aussi décidé de mettre la
deuxiéme phrase du paragraphe 2 entre crochets pour
tenir compte du fait que certains représentants

s’opposaient a ce que 1’on adopte une disposition aux
termes de laquelle une proposition pourrait étre
considérée comme une offre méme si elle n’indiquait
pas de prix par référence expresse ou tacite,

Article 5

70. Letexte deI’article 5 de la LUF est le suivant :

“1.  L’offre ne lie son auteur qu’aprés étre par-
venue au destinataire; elle est caduque si le retrait en
parvient avant ou en méme temps que I’offre.

“2.  Apres étre parvenue au destinataire, elle est
révocable, sauf si la révocation n’est pas faite de
bonne foi ou conformément & la loyauté commer-
ciale, ou si I’offre contenait un délai d’acceptation ou
indiquait qu’elle était ferme ou irrévocable.

“3. L’indication que I'offre est ferme ou irré-
vocable peut étre expresse ou résulter des circons-
tances, des négociations préliminaires, des habitu-
des qui se sont établies entre les parties ou des
usages.

*4. Une révocation de I'offre n’a d’effet que si
elle parvient au destinataire avant que celui-ci ait
expédié son acceptation ou accompli un acte qui lui
est assimilé par Particle 6, alinéa 2.’

71. Le texte de la variante proposée par le
Secrétariat (annexe 11, appendice 1) est le suivant :

“1. L’offre ne peut étre acceptée qu’aprés étre
parvenue au destinataire. Elle ne peut étre acceptée
si le retrait en parvient avant ou en méme temps que
I’ offre.

““2. Apres étre parvenue au destinataire, 1’ offre
n’est révocable que si la révocation parvient au
destinataire avant que celui-ci ait expédié son accep-
tation ou accompli Pacte qui lui est assimilé aux
‘termes du paragraphe 2 de I'article 6. Cependant,
une offre ne peut étre révoquée :

“a) Pendant le délai d’acceptation prévu par
I’offre; ou

“b) Pendant un délai raisonnable s’il est indiqué
que I’offre est ferme ou irrévocable; ou

¢} Pendant un délai raisonnable si le destinataire
était raisonnablement fondé a considérer I'offre
comme maintenue et s'il a été conduit de ce fait a
modifier sa position & son détriment.

“3. L’indication que [l'offre est ferme ou
irrévocable peut étre expresse ou résulter des
circonstances, des négociations préliminaires, des
habitudes qui se sont établies entre les parties ou des
usages.”’

Article dans son ensemble

72. Le Groupe de travail a décidé de prendre le
texte de la variante comme base de discussion, bien que
certains aient été d’avis qu’en ce qui concerne le
paragraphe 1 1’approche de la LUF était préférable.
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Paragraphe 1 de l'article 5

73. Les représentants qui ont exprimé 'avis que
’approche adoptée dans le libellé du paragraphe 1 dela
LUF était préférable a celle de la variante ont fait valoir
que le texte de la LUF traitait clairement de I'effet
d’une offre, ce qui était I'objet de I'article 5, alors quela
variante semblait traiter du moment auquel 'accepta-
tion pouvait intervenir.

74. Ensenscontraire, on a fait observer que le texte
de la variante décrivait I’effet pratique d’une offre aprés
qu’elle était parvenue au destinataire. Il évitait en outre
I’ambiguité découlant de la formule ‘‘I’offre ne lie son
auteur qu’apres étre parvenue au destinataire’ au
paragraphe 1dela LUF. L’utilisation du mot *‘lie’* don-
nait a entendre que I’ offre étaitirrévocable, ce qui serait
en contradiction avec le principe général de la
révocabilité des offres énoncé au paragraphe 2 de
Particle 5 de la LUF.

75. Le Groupe de travail a décidé de remanier le
paragraphe 1 de l'article 5 sur le modele de la LUF,
mais en évitant les ambiguités susmentionnées.

76. Pour bien préciser que l'auteur de I'offre
pouvait retirer celle-ci si le retrait parvenait au desti-
nataire avant ou en méme temps que ’offre, méme s’il
s’agissait d’une offre irrévocable, le Groupe de travail a
décidé d’ajouter les mots ‘‘méme si celle-ci est
irrévocable’ a la fin de la denxieme phrase du para-
graphe 1. Cependant, comme certains représentants
ont estimé que ces mots n’étaient pas nécessaires, ils
ont été placés entre crochets. Un autre représentant a
souligné que les mots placés entre crochets étaient
nécessaires pour éviter toute confusion avec le para-
graphe 2 de Yarticle 5.

Paragraphe 2 de 'article 5

77. Apres délibération, il a été décidé de conserver
le compromis fondamental exprimé dans la LUF; les
offres étaient généralementrévocables mais devenaient
irrévocables dans un certain nombre de situations
spécifiques. 1l a été jugé qu’'une modification radicale
de ce compromis risquait de rendre tout texte de
remplacement moins acceptable.

78. Onaproposé que I’alinéa a du paragraphe 2 soit
remanié de facon & établir une distinction entre les
offres voulues irrévocables pendant un certain laps de
temps et celles qui indiquaient simplement le délai au

‘terme duquel elles devenaient caduques. En sens con-

traire, il a été dit que'1’une des principales exceptions au
principe de la révocabilité était précisément le cas dans
lequel I’offre indiquait un délai d’acceptation. Le
Groupe de travail a décidé de laisser cette question en
suspens jusqu’a sa session suivante en mettant le mot
‘““acceptation’’ entre crochets et en le faisant suivre
immédiatement du mot ‘‘irrévocabilité’’, également
entre crochets:

79. Delavis général, il y avait lieu de supprimer du
début des alinéas a, b et ¢ toute référence au délai
pendant lequel une offre était irrévocable, car I'on a
considéré que loffre demeurait normalement
irrévocable jusqu’a ce qu’elle devienne caduque. 1l a

é}é convenu ’qu’il ne devait pas y avoir deux disposi-
tions sur la période pendant laquelle I’ offre pouvait étre

acceptée, 'une au paragraphe 2 de larticle 5 et I'autre
a l'article 8.

80. Le Groupe de travail a accepté I'alinéac,
considérant que c’était un exemple utile de la regle
générale selon laquelle les parties devaient agir de
bonne foi. Un certain nombre de représentants ont
déclaré qu’ils acceptaient le maintien de cet alinéa étant
entendu que le projet de convention contiendrait une.
disposition générale traitant de I’obligation d’agir de
bonne foi.

81. Lorsdel’examen du paragraphe 2 de l'article 6,
le Groupe de travail a décidé d’ajouter a la premiére
phrase du paragraphe 2 de Iarticle 5 les mots ‘‘expédié
les marchandises ou payé le prix’’ aprés les mots “‘ait
expédié son acceptation”, mais de les mettre entre
crochets en vue de les réexaminer 4 sa session suivante.
Si ces mots étaient conservés, une offre par ailleurs
révocable deviendrait irrévocable une fois que le desti-
nataire aurait expédié la marchandise ou payé le prix. A
I’occasion de cette décision, la deuxieme phrase de
Particle 5, paragraphe 2, est devenue le paragraphe 3.
Pour un exposé plus complet de ces mesures, voir
paragraphes 91 24 98 et 116 a 119.

82. Un représentant a réservé sa position au sujet
de I'alinéa b du paragraphe 2. Un autre représentant a
déclaré que I’alinéa b du paragraphe 2 était acceptable
a condition qu’il soit consigné dans le rapport que cette
disposition aurait pour effet, dans certains systemes
juridiques, de transformer en offre irrévocable une
offre indiquant simplement qu’elle expirerait aprés un
certain délai.

83. Un représentant a réservé sa position au sujet
de I’alinéa ¢ du paragraphe 2 en faisant observer que
cette disposition était vague et n’offrait aucune pro-
tection a 'auteur d’une offre innocent.

Paragraphe 3 de larticle 5

84. Le Groupe de travail a supprimé le paragra-
phe 3 de la variante proposée, considérant que la ques-
tion de I'interprétation devrait faire I’objet d’une dispo-
sition distincte.

Décision du Groupe de travail

85. Le texte de larticle 5 adopté par le Groupe de
travail est le suivant :

‘1. L’offre prend effet lorsqu’elle est parvenue
au destinataire. Elle peut &tre retirée si le retrait
parvient au destinataire avant ou en méme temps que
I’offre [méme si celle-ci est irrévocable].

“2. L’offre est révocable si la révocation par-
vient au destinataire avant que celui-ci ait expédié
son acceptation [, expédié la chose ou payé le prix].

“3,  Cependant, une offre ne peut étre révoquée :

“a) Sil’offre indique expressément ou tacitement
qu’elle est ferme ou irrévocable; ou

“b) Si loffre fixe un délai déterminé pour
[Pacceptation] [I'irrévocabilité]; ou
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“c) Si le destinataire était raisonnablement fondé
a considérer I'offre comme maintenue et s’il a été
conduit de ce fait a modifier sa position a4 son
détriment.”’

Article 6

86. Le texte de'article 6 de la LUF est le suivant :

‘1. L’acceptation consiste en une déclaration
qui parvient a I'auteur de I’offre par quelque moyen
que ce soit.

2. Elle peut aussi consister dans I'expédition de
la chose ou du prix ou en tout autre acte qui peut &tre
considéré comme [I'équivalent de la déclaration
prévue i l'alinéa précédent en vertu de I'offre, des
habitudes qui se sont établies entre les parties ou des
usages.”’

87. La variante proposée par le Secrétariat (an-
nexe II, appendice 1) est la suivante :

““1.  Une offre est acceptée par une déclaration a
cet effet qui parvient & I’auteur de I’ offre par quelque
moyen que ce soit.

“2. L’offre est aussi acceptée si le destinataire :

“‘a) Expédie la chose sans délai, qu’elle soit ou
non conforme & 1’offre, 4 moins qu’il ne notifie a son
auteur que la chose ne lui est expédiée que sous
réserve qu’elle lui convienne;

“p) Paie le prix conformément anx conditions de
I’offre;

““¢) Indique, par un commencement d’exécution,
que 'offre a été acceptée; on

“d) Garde le silence au-dela du moment ou, en
raison des circonstances de I'affaire, des habitudes
qui se sont établies entre les parties on des usages, il
aurait di notifier a I’auteur de I’offre qu’il n’avait pas
I'intention de I'accepter.

‘3. Quand I’'acceptation de I'offre consiste dans
Iexpédition de la chose, le paiement du prix ou le
commencement d’exécution, I'auteur de I’ offre peut,
si Pacceptation ne lui est pas notifiée dans un délai
raisonnable, obtenir réparation de tout dommage en
résultant.

“4. ag) Le contrat est conclu an moment ou
I’offre est acceptée;

“b) Le contrat de vente peut &tre réputé conclu
méme si le moment ou il a été conclu est
indéterminé.”’

Article dans son ensemble
88. Le Groupe de travail a décidé de procéder surla
base de la variante, bien qu’un certain nombre de

représentants aient exprimé une préférence pour
I'article 6 de la LUF.

Pardagraphe 1 de I'article 6

89. On a fait observer que la regle du paragraphe |
de Particle 6, associée a la définition du mot ‘‘par-
venir”’ a Particle 12, dont il découle que !'offre est

acceptée au moment de la réception de 'acceptation,
devrait étre modifiée de fagon que I offre soit acceptée
au moment de Pexpédition. Il a toutefois été décidé de
retenir la théorie de la réception telle qu’elle avait été
adoptée dans la LUF, bien que le paragraphe 1 de
Particle 6 ait été supprimé pour les raisons exposées
aux paragraphes 91 4 98 et 116 a 119,

90. 1l a été souligné que les mots “‘par quelque
moyen que ce soit’’ étaient trés imprécis et pouvaient
entrainer des difficultés si 'auteur de 1’ offre avait pres-
crit une modalité particuliere d’acceptation. On a
également fait remarquer qu’en tout état de cause cette
question était également traitée au paragraphe 1 de
Particle 12.

Paragraphe2 [al. a,bet clet paragraphe 3 de l'article 6

91. 1l a été noté que le paragraphe 2 de I’article 6
portant sur le probleme pratique posé par les cas dans
lesquels le destinataire agissait en réponse a une offre
sans avoir préalablement déclaré sa volonté de 1’accep-
ter. On a fait observer que, méme en ’absence de cette
disposition, des actes de cette nature, effectués en
réponse & une offre pouvaient constituer une accepta-
tion en vertu des usages et des habitudes établies entre
les parties.

92. On s’est toutefois fortement opposé a 1'idée
qu’une offre puisse étre acceptée méme si notification
n’avait pas été faite a I'auteur de I’offre an moment de
Pacceptation. Le paragraphe 3 de I’article 6, en vertu
duquel I’'auteur de I’ offre pourrait obtenir réparation de
tout dommage qui lui serait causé du fait que le desti-
nataire ne lui aurait pas notifié l'acceptation par
I’expédition de la chose ou par tout autre acte visé aux
alindasa a ¢ du paragraphe 2 de l'article 6, a été
considéré comme une solution inadéquate étant donné
que la charge d’intenter I’action incomberait a 'auteur
de Tl'offre pourtant innocent. On a estimé en
conséquence qu’il convenait de considérer qu une offre
ne prenait effet que lorsque auteur de I’ offre avait regu
une indication de I'acquiescement du destinataire.

93. Tlaenrevanche été dit que I'auteur de I’ offre ne
devrait pas pouvoir révoquer son offre une fois que la
chose avait été expédiée ou que le prix avait été payé.
La régle en vertu de laquelle I’offre était acceptée par
I’expédition de la chose ou le paiement du prix, comme
prévu au paragraphe 2 de l'article 6, aboutissant a ce
résultat.

94, Touchantl’alinéa a du paragraphe 2 de Iarticle
6, selon une opinion, 'expédition de la chose ne devrait
pas constituer une acceptation si la chose n’était pas
conforme al’offre. Cependant, selon une autre opinion,
’acte susmentionné pouvait constituer une acceptation
si la chose était expédiée dans l'intention de se con-
former a I’ offre.

95. On s’est accordé a reconnaitre que les mots
“‘sans délai’’ devaient étre supprimés de faconqu’iln’y
ait pas incompatibilité entre Palinéa a et les dispo-
sitions de larticle 8 concernant le délai dans lequel une
offre peut &tre acceptée.

96. Ons’est opposé al'alinéa ¢ duparagraphe 2 car
cette disposition ¢tait vague et, dans certains cas, son
application pourrait étre déraisonnable.
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97. Compte tenu de cette discussion, le Groupe de
travail a décidé de supprimer les alinéas a, b et ¢ du
paragraphe 2 et le paragraphe 3 de [larticle 6 et
d’ajouter a la premiere phrase du paragraphe 2 de
Yarticle 5 les mots ‘‘expédié la chose ou payé le prix”’.
Ces mots ont été placés entre crochets pour que le
Groupe de travail les réexamine & sa prochaine session,
Aux termes de ce nouveau texte, I'offre deviendrait
irrévocable une fois que 1a chose aurait été expédiée ou
le prix payé, mais I'acceptation de ]’ offre ne prendrait
effet que par notification a 'auteur de I'offre.

98. Afin de modifier le libellé des dispositions rela-
tives al’acceptation de fagon ales faire concorder avec
ce nouvel arrangement, le Groupe de travail a chargé un
groupe de rédaction composé des représentants des
Etats-Unis, de la Hongrie et des Philippines de
présenter un nouveau texte. Compte tenu de la propo-
sition de ce groupe, qui est examinée de fagon plus
approfondie aux paragraphes 116 a 119 au sujet de
I’article 8, les paragraphes 1, 2 [al. a, b et c] et de
I’article 6 ont été supprimés.

Alinéa d du paragraphe 2 de l'article 6

99. Le Groupe a convenu dans ’ensemble de sup-
primer I'alinéa d du paragraphe 2 de l'article 6, esti-
mant qu’un contrat ne devrait étre conclu que par notifi-
cation a I'auteur de I’offre, ainsi qu’on I’a indiqué plus
haut. Toutefois, un représentant et un observateur ont
déclaré qu’un résultat analogue a celui de 'alinéa d du
paragraphe 2 serait obtenu par 'application des usages
ou des habitudes établies.

Paragraphe 4 de I'article 6

100. Le Groupe de travail a estimé que, dans la
mesure ou un certain nombre de dispositions figurant
dans le texte et dans le projet de convention surla vente
internationale des marchandises comportaient des re-
gles fondées sur le moment auquel le contrat a été
conclu, une disposition stipulant ce moment était
souhaitable. Il a également été d’avis qu’afin de con-
corder avec le nouveau texte de I'article 8 le moment
de la conclusion du contrat devait étre celui auquel
I’acceptation prenait effet.

101. Le Groupe de travail a examiné et rejeté une
proposition tendant 4 ce que la disposition détermine
également de fagon expresse ’endroit ou le contrat est
conclu. D’aucuns ont fait remarquer qu’une telle dispo-
sition était superflue étant donné que le moment de
la conclusion du contrat déterminerait également
I'endroit auquel il était conclu. D’autres ont fait ob-
server qu’il n’était pas souhaitable de lier auto-
matiquement le moment de la conclusion du contrat et
I’endroit ou le contrat était conclu étant donné qu’il
pouvait n’y avoir que peu de rapports réels entre les
deux éléments, en particulier dans le cas de contrats
oraux ou de contrats conclus dans un endroit autre que
I'établissement de 'une ou de I’autre partie, tel qu’une
foire commerciale. On aestimé que le fait de déterminer
I’endroit de la conclusion du contrat pouvait entrainer
des résultats regrettables et provoquer un conflit de lois
ou de juridictions. Il a également été souligné qu’une

disposition de cette nature était superflue étant donné
que ni le projet de convention sur la vente inter-
nationale des marchandisés ni le projet de texte i
I’étude sur la formation des contrats ne contenait de

dispositions subordonnées a I'endroit auquel le contrat
était conclu.

lQ2. Le Groupe de travail a supprimé I'alinéa b de
l’grtlcl§.4 du paragraphe 6 de la variante proposée, une
disposition de cette nature étant jugée superflue.

103.  Le texte de I’article 6 tel qu’il a été adopté par
le Groupe de travail est le suivant :

“Un contrat de vente est conclu au moment ou
I'acceptation d’une offre prend effet conformément
aux dispositions de la présente Convention.”

Le Groupe de travail anoté que ce texte n’était plus a sa
place et qu’il fandrait ultérieurement le déplacer.

Article 7

104. Letextedel’alinéa7 delaLUF estle suivant :

¢ 1.. Tqute acceptation qui contient des additions,
des limitations ou autres modifications est un refus de
I’offre et devient une contre-offre.

“2. Cependant, une réponse a une offre qui tend
a étre une acceptation, mais qui contient des
éléments complémentaires ou différents n’altérant
pas substantiellement les termes de I’ offre, constitue
une acceptation, sauf si auteur de I’offre en releve
les différences dans un bref délai; s’il ne le fait pas, les
termes du contrat sont ceux de l'offre, avec les
modifications comprises dans Pacceptation.”’

105. Le texte de la variante proposée par le
Secrétariat (annexe II, appendice 1) est le suivant :

“1. Toute réponse a une offre qui contient des
additions, des limitations ou autres modifications est
un refus de I’offre et constitue une contre-offre.

*2. a) Cependant, une réponse a une offre qui
tend & €tre une acceptation, mais qui contient des
éléments complémentaires ou différents n’alteérant
pas substantiellement les termes de I’ offre, constitue
une acceptation, sauf si ’'auteur de I’ offre en releve
les différences sans délai. S’il ne le fait pas, les termes
du contrat sont ceux de I’ offre, avec les modifications
comprises dans ['acceptation.

“b) Siloffre et une réponse qui tend a étre une
acceptation figurent sur des formulaires imprimés et
si les termes non imprimés de la réponse n’alterent
pas substantiellement les termes de I'offre, la
réponse constitue une acceptation méme si ses
termes imprimés alterent substantiellement les
termes imprimés de I'offre, sauf si I’auteur de I’ offre
enreleve les différences sans délai. S’il ne le fait pas,
les termes du contrat sont les termes nonimprimés de
’offre avec les modifications figurant dans les termes
non imprimés compris dans 'acceptation, ainsi que
les termes imprimés sur lesquels les deux formulaires
concordent.

*“3,  Si une confirmation d’un contrat de vente
antérieur est envoyée dans un délai raisonnable apres
la conclusion du contrat, tous les éléments com-
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plémentaires ou différents de la confirmation [qui
ne sont pas imprimés] font partie du contrat, sauf
s’ils I'altérent substantiellement ou si une objection
est notifiée sans délai apres réception de la con-
firmation. [Les termes imprimés du formulaire de
confirmation font partie du contrat s’ils sont
expressément ou tacitement acceptés par l'autre
partie.]”’

Discussion et décision

106. Le Groupe de travail a convenu de prendre
pour base de travail le texte de la variante.

Paragraphe 1 de l'article 7

107. Le Groupe de travail a décidé de conserver
cette disposition, qui énonce la regle généralement
acceptée selon laquelle une réponse qui tend a étre une
acceptation et qui compleéte, limite ou modifie I’ offre a
laquelle elle se rapporte est un refus de I' offre et cons-
titue une contre-offre.

Paragraphe 2 de U'article 7

108. Certains représentants ont souligné que ali-
néa a du paragraphe 2 énongait une regle pratique
qui permettait la formation d’un contrat méme s’il
existait des différences minimes entre l'offre et
I’acceptation.

109. Toutefois, plusieurs représentants ont formulé
des réserves a I’égard de cette disposition qui, a leur
avis, était en contradiction avec le principe de base
énoncé au paragraphe 1. Ils ont souligné gque si cette
réegle pouvait étre valable en droit interne, elle ne
pouvait s’appliquer au commerce international car les
avis pouvaient &tre trés partagés quant a ce qui pouvait
constituer une modification substantielle. En con-
séquence, le Groupe de travail a décidé de mettre
I’alinéa a du paragraphe 2 de I'article 7 entre crochets
et d’étudier cette question plus & fond a sa prochaine
session.

110. En ce qui concerne les dispositions de
I'alinéa b du paragraphe 2 de larticle 7, certains
représentants ont été d’avis qu’elles touchaient a un
probleme pratique et qu’elles offraient une solution
acceptable a ce probleme. Toutefois, apres avoir
délibéré, le Groupe de travail a conclu que si une accep-
tation différait substantiellement d’une offre, elle de-
vait constituer un refus de cette offre, que les modifi-
cations portent sur les termes imprimés ou sur les
termes non imprimés de l'acceptation. En consé-
quence, le Groupe de travail a décidé de supprimer
cette disposition.

Paragraphe 3 de Uarticle 7

111.  Onafaijt observer que ce paragraphe était utile
car il avait trait 4 la pratique généralisée consistant a
envoyer un avis de confirmation aprés qu’un contrat a
été conclu par téléphone, par télex ou par des moyens
semblables. Dans ces avis de confirmation, il était
courant de se référer a ces conditions générales de

vente qui contenaient des dispositions qui n’avaient pas
été discutées par les parties. On a noté que I’on trouvait
aussi de telles conditions générales sur les factures.

112. D’unautre coté, certains représentants se sont
opposés a cette proposition pour les mémes raisons que
celles invoquées a propos de I'alinéa b du paragra-
phe 2. Le Groupe de travail a donc décidé de mettre
cette disposition entre crochets et de I'examiner & nou-
veau a une date ultérieure.

113.  Letexte de Iarticle 7, tel qu’il a été approuvé
par le Groupe de travail, est donc constitué par les
paragraphes 1, 2, a, et 3 de la variante, les
paragraphes 2, a, et 3 étant entre crochets.

Article 8

114. Letextedel’article8delaLUF estle suivant .

“l. La déclaration - d’acceptation ne produit
d’effet que si elle parvient a ’auteur de I’offre dans le
délai qu’il a stipulé ou, & défaut d’'une telle stipula-
tion, dans un délai raisonnable, compte tenu des
circonstances de I’affaire, de la rapidité des moyens
de communication utilisés par 'auteur de I'offre, et
des usages. En cas d’offre verbale, I’acceptation doit
étre immédiate, s’il ne résulte pas des circonstances
que le destinataire ait un délai de réflexion.

2. Sile délai d’acceptation est fixé par I'auteur
de I'offre dans une lettre ou un télégramme, ce délai
est présumé avoir commencé & courir a la date de la
lettre ou a I’heure du jour ou le télégramme avait été
remis pour expédition.

““3. Si Pacceptation consiste en un des actes
prévus par 'article 6, alinéa 2, elle ne produit effet
que si elle intervient dans les délais prévus par
I’alinéa 1 du présent article.”

115. La variante proposée par le Secrétariat (an-
nexe 11, appendice 1) est la suivante :

“l. Sous réserve de I'article 9, une offre n’est
acceptée que si la déclaration d’acceptation est
communiquée a 'auteur de I’offre ou si tout acte
prévu par le paragraphe 2 de l'article 6 est exécuté
dans le délai stipulé par’auteurdel’offre ou, a défaut
d’une telle stipulation, dans un délai raisonnable,
compte tenu des circonstances de l'affaire et de la
rapidité¢ des moyens de communication utilisés par
I'auteur de 'offre. En cas d’offre verbale, I'accep-
tation doit &tre immédiate a moins qu’il ne résulte
des circonstances que le destinataire doit avoir un
délai de réflexion.

“2. Le délai d’acceptation fixé par 1'auteur de
I’offre dans un télégramme ou une lettre commence &
courir & I’heure du jour ot le télégramme est remis
pour expédition ou a la date qui apparait sur la lettre
ou, a défaut, ala date qui apparait sur’enveloppe. Le
délai d’acceptation fixé par I'auteur de I'offre au
cours d’une conversation téléphonique, par télex ou
par d’autres moyens de communication instantanés
commence a courir & I’heure du jour ou 1'offre est
communiquée au destinataire.

3, Si le jour ol expire ce délai est un jour férié
ou chdmé au lieu de résidence ou d’établissement de
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'auteur de I'offre, le délai est prorogé jusqu’aun pre-
mier jour ouvrable suivant. Les jours fériés ou
chdmés qui tombent pendant que court le délai sont
comptés,”’

Paragraphe 1 de l'article 8

116. Comme suite aux décisions prises & propos des
articles 5 et 6, le Groupe de rédaction, composé des
représentants des Etats-Unis, de la Hongrie et des Phi-
lippines, a recommandé que le paragraphe 1 de
Iarticle 8 soit remanié et divisé en trois paragraphes
nouveaux, comme suit :

“1.  Une déclaration ou autre comportement du
destinataire indiquant qu’il acquiesce a une offre
constitue une acceptation.

““1 bis. L’acceptation d’une offre ne prend pas
effet & moins qu’une notification d’acceptation ne
parvienne a 'auteur de ’'offre dans le délai qu'il a
stipulé ou, & défaut d’une telle stipulation, dans un
délai raisonnable, compte tenu des circonstances de
I'affaire et de la rapidité des moyens de communi-
cation utilisés par I'auteur de I’offre. En cas d’offre
verbale, ’acceptation doit étre immédiate 4 moins
qu’il ne résulte des circonstances que le destinataire
doit avoir un délai de réflexion.

““1 ter. Si I'offre est irrévocable en raison d’'un
acte visé au paragraphe 2 de I'article 5, I'acceptation
ne produit effet que si elle est donnée immédiate-
ment apres cet acte et dans le délai prescrit an
paragraphe 1 bis du présent article.”’

117. Cette proposition a donné lieu a une ob-
jection : on a fait valoir en effet qu’'elle séparait
artificiellement la définition de I'acceptation (au
paragraphe 1) et celle du moment ol I’'acceptation pro-
duisait effet (aux paragraphes 1 bis et 1 ter). Il a été
suggéré que seule une déclaration devait constituer
une acceptation. On a par ailleurs déclaré que le
paragraphe 1 et le paragraphe 1 ter se contredisaient
mutuellement, dans la mesure ou le premier se référait
au comportement en général, tandis que le deuxieme
n’avait trait qu’a l’expédition de la chose et au paiement
du prix. En outre, on a fait valoir que les mots ‘ ‘ou autre
comportement’’ risquaient de provoquer des complica-
tions inutiles et devaient donc &tre supprimés ou
modifiés. En conséquence, le Groupe de travail a
décidé de mettre entre crochets les mots ““ou autre
comportement’’ au paragraphe 1, ainsi que I’ensemble
du paragraphe 1 ter et d’y revenir a sa prochaine
session.

¢

118, Au paragraphe 1 bis, les mots ‘‘notification
d’acceptation’’ ont été remplacés par les mots ‘‘indica-
tion d’acquiescement’’ pour indiquer nettement que
Pauteur de I’offre pouvait étre notifié de cette accep-
tation par une tierce partie, par exemple une banque par
Pintermédiaire de laquelle le paiement serait effectué.
On a placé entre crochets les mots ‘‘compte tenu des
circonstances de I'affaire et de la rapidité des moyens
de communication utilisés par I’auteur de I'offre’” car
on pensait qu’il n’était pas nécessaire d’expliquer ce
qu’il fallait entendre par I’expression ‘‘délai rai-

sonnable”. D’autres modifications de style ont été
apportées au texte avant son adoption définitive.

119. 1l a été expliqué que le paragraphe 1 fer avait
été inclus dans la recommandation du Groupe de
rédaction parce que celui-ci pensait qu’au cas ol une
offre révocable serait rendue irrévocable par I'ex-
pédition de la chose ou le paiement du prix, I'auteur
de l'offre devrait en étre averti immédiatement de fagon
a ne pas étre laissé dans I'ignorance de ce fait pendant
un temps appréciable. On a fait valoir que ce probleme
ne se posait pas dans le cas du paiement du prix, étant
donné que I'auteur de I’ offre serait averti par la banque
par I'intermédiaire de laquelle le paiement serait fait.

Paragraphe 2 de I'article 8

120. Le Groupe de travail a décidé d’adopter la
variante présentée par le Secrétariat.

121.  On a fait observer qu’il était utile de prévoir
que le délai d’acceptation commengait & courir 4 la date
qui apparaissait sur la lettre car c¢’était 13 un élément
qu’il était facile de prouver et qui correspondait d’une
fagon générale & la volonté de I'auteur de I'offre. En
outre, les deux parties avaient connaissance de la date
qui apparaissait sur la lettre alors que, normalement,
seul le destinataire connaitrait la date qui apparaitrait
sur I’enveloppe. Toutefois, plusieurs représentants ont
réservé leur position a I'égard de ce paragraphe, esti-
mant que le délai d’acceptation devait commencer a
courir a la date de réception de I’offre.

Paragraphe 3 de U'article 8

122. Le Groupe de travail a adopté I'idée générale
de la variante; il a chargé un groupe de rédaction,
composé des représentants des Etats-Unis et de la
Tchécoslovaquie, de remanier le paragraphe de fagon a
faire ressortir clairement que seuls les jours fériés qui
empécheraient l'acceptation de produire effet de-
vraient étre comptés. Deux représentants ont réservé
leur position a I’'égard de la régle énoncée dans ce
paragraphe.

Décision

123. Letexte de larticle 8 tel qu’il a été adopté par
le Groupe de travail est le suivant :

““1. Une déclaration [ou autre comportement] du
destinataire indiquant qu’il acquiesce a une offre
constitue une acceptation.

““1 bis. L’acceptation d’une offre prend effet au
moment ol I'indication d’acquiescement parvient a
I’auteur de I'offre. Elle ne prend pas effet si cette
indication ne parvient pas a I’auteur de I’ offre dans le
délai qu’il a stipulé ou, a défaut d’une telle stipula-
tion, dans un délai raisonnable compte tenu des
circonstances de I'affaire et de la rapidité des moyens
de communication utilisés par I'auteur de I’ offre. En
cas d’offre verbale, 'acceptation doit étre immédiate
3 moins qu’il ne résulte des circonstances que le
destinataire doit avoir un délai de réflexion.
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“I1 ter. Si I'offre est irrévocable en raison de
I'expédition de la chose ou du paiement du prix
comme prévu au paragraphe 2 de l'article 5, I'ac-
ceptation produit effet au moment ou elle par-
vient a 'auteur de I’offre. Elle ne produit effet que si
elle parvient peu de temps apres cet acte et dans le
délai prescrit au paragraphe 1 bis du présent article.]

“2. Le délai d’acceptation fixé par 'auteur de
Poffre dans un télégramme ou une lettre commence a
courir a I'heure du jour ou le télégramme est remis
pour expédition ou 2 la date qui apparait sur la lettre
ou, adéfaut, ala date qui apparait surI’enveloppe. Le
délai d’acceptation fixé par 1'auteur de 1'offre au
cours d'une conversation téléphonique, par télex ou
par d’autres moyens de communication instantanés
commence & courir & I’heure du jour ou I’offre est
communiquée au destinataire.

‘3. Si la notification d’acceptation ne peut étre
remise al’adresse de 'auteur de I’offre parce que le
Jjour ol expire le délai est un jour férié ou chdomé au
lieu d’ établissement de ’auteur de I’ offre, le délai est
prorogé jusqu’au premier jour ouvrable suivant. Les
Jjours fériés ou chomés qui tombent pendant que
court le délai sont comptés.”’

Article 9

124. Letexte del’article 9de laLUF estle suivant :

“1. Si Pacceptation est tardive, l'auteur de
I'offre peut cependant considérer qu’elle a été faite a
temps, a condition qu’il en informe 'acceptant dans
un bref délai, verbalement ou par expédition d’un
avis.

““2. Cependant, si I'acceptation est parvenue
tardivement, elle doit étre considérée comme par-
venue a terme, s’il résulte de la lettre ou du document
qui la contient qu’elle a été expédiée dans des con-
ditions telles que si la transmission en avait été
réguliere, elle serait parvenue a temps; il en est
autrement si, verbalement ou par expédition d’un
avis, I'auteur de I’offre informe dans un bref délai
[acceptant qu’il estime caduque son offre.”’

125. La variante proposée par le Secrétariat
(annexe TI, appendice 1) est la suivante :

**Si la réponse a une offre qui tend & étre une
acceptation ou tout acte prévu par le paragraphe 2 de
I’article 6 est parvenue ou est accompli tardivement
mais a été expédiée ou accompli de bonne foi, I’ offre
est réputée avoir été acceptée a temps, a moins que
I'auteur de I'offre, aprés avoir pris connaissance de
I'acceptation, n’informe sans retard le destinataire
que I’offre est caduque.”

Examen et décision

126. Le Groupe de travail a décidé de poursuivre
ses travaux sur la base du texte de la LUF, bien qu’il ait
été soutenu que la variante proposée apportait une so-
lution uniforme & un probleme pratique. D’autre part,
on a fait remarquer que la variante proposée reposait
sur la notion de ‘‘bonne foi’’ dont application, dans le
cas d’acceptation tardive, prétait a confusion et pouvait

causer des difficultés. En outre, il a été déclaré que si
une acceptation était envoyée trop tard pour arriver
normalement & temps, 1'auteur de I'offre ne devait pas
étre lié par le contrat & moins qu’il n’ait exprimé son
accord.

127. Les membres du Groupe de travail se sont
accordés a penser qu’il fallait conserver le paragraphe 1
de I'article 9, qui reprenait la régle traditionnelle selon
laquelle une acceptation tardive constitue une contre-
offre. On a noté que le paragraphe 1 de l'article 9
s’écartait 1égerement de la pratique habituelle en ce que
I'accord del’auteur de I’ offre prenait effet par I’e xpédi-
tion d’un avis,

128. Il y a eu quelques divergences d’opinions au
sujet du paragraphe 2 de I'article 9. D’apres certains, il
fallait le supprimer parce qu’il était difficile de
déterminer si une communication aurait dd parvenir a
temps. En outre, si I’on supprimait le paragraphe, on
ferait logiquement assumer les risques de la trans-
mission a I'acceptant.

129. Cependant, d’autres ont soutenu qu’il fallait
conserver le paragraphe 2 de I'article 9 parce qu’il as-
surait une égale protection aux deux parties. Un
représentant a estimé qu’il ne fallait prendre aucune
décision a cet égard tant que le Groupe de travail
n’aurait pas déterminé 4 quel moment le contrat était
conclu.

130. D’autres ont soutenu qu’il fallait supprimer la
deuxieme phrase du paragraphe 2 de I'article 9.

131. Le Groupe de travail a décidé de placer le
paragraphe 2 de l'article 9 entre crochets et de
I’examiner 4 nouveau i sa session suivante.

Article 10

132. Le texte de l'article 10 de la LUF est le
suivant :

“L’acceptation est irrévocable, sauf si la
révocation parvient & I'auteur de I’ offre avant ou en
méme temps que I'acceptation.”’

133. La variante proposée par le Secrétariat
(annexe II, appendice 1) est la suivante :

“L’acceptation est irrévocable, sauf si la
déclaration de révocation parvient a l'auteur de
I'offre avant ou en méme temps que la déclaration
d’acceptation ou, dans le cas ou l’acceptation con-
siste en ['un des actes prévus par le paragraphe 2 de
I'article 6, avant qu’il n’en soit informé ou en méme
temps.’’

Examen et décision

134. Le paragraphe 2 de larticle 6 ayant été
supprimé, le Groupe de travail a décidé d’adopter
I’article 10 de la LUF plutdt que la variante propos€e.
Cependant, le Groupe de travail, pour aligner le texte .
de larticle 10 sur le paragraphe 2 de’article 8, tel qu'il
a été modifié par le Groupe de travail, a modifié¢ lafin de
I’article de la fagon suivante : “‘avant que 'acceptation
prenne effet ou au moment ou elle prend effet’’.
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135. Deux représentants ont exprimé des réserves
au sujet de 'article 10. De I’avis de ces représentants,
une fois qu’un contrat avait été conclu par acceptation,
I’'une des parties ne pouvait ’annuler unilatéralement.

Article 11

136. Le texte de I'article 11 de la LUF est le
suivant :

‘‘La formation du contrat n’est pas affectée par la
mort ou 'incapacité de 'une des parties survenues
avant 1'acceptation, sauf si le contraire résulte de
I’intention des parties, des usages ou de la nature de
I'affaire.”’

137. Les variantes proposées par le Secrétariat
(annexe II, appendice 1) sont les suivantes :

“Variante 1 proposée

“1. (Identique a I'article 11 de la LUF.)

“2. Si une procédure de faillite ou autre
procédure analogue est engag€e contre I'une ou
Pautre des parties aprés qu’'une offre a été faite,
I’offre ne peut &tre acceptée si elle est révocable.
Toutefois, une offre irrévocable peut étre acceptée
pendant le délai d’irrévocabilité.

“Variante 2 proposée

*‘Si I'une ou 'autre des parties décede ou devient
physiquement ou mentalement incapable de con-
tracter ou si une procédure de faillite ou autre
procédure analogue est engagée contre l'une ou
lautre des parties aprés qu’une offre a été faite,
I'offre ne peut étre acceptée si elle est révocable.
Toutefois, une offre irrévocable peut étre acceptée
pendant le délai d’irrévocabilité.”’

Examen et décision

138. Le Groupe de travail a décidé de baser ses
travaux sur I’article 11 de la LUF, considérant qu’iln’y

.avait pas lieu, aux fins du projet de convention

envisagé, de chercher a unifier des régles nationales
trés différentes concernant la faillite.

139. D’une maniere générale, il a été estimé que,
bien que I’article 11 ne soit pas d’une importance ma-
jeure dans le cadre du commerce international, son
maintien était utile car il permettait de résoudre un
probleme qui n’était pas traité de facon satisfaisante
dans un grand nombre de systemes juridiques.

140. En revanche, plusieurs représentants ont
proposé de supprimer [I'article 11 et un autre
représentant a proposé de le modifier comme suit :

“L’ offre devient caduque du fait de la mort ou de
I'incapacité de I’auteur de I’ offre avant que I’ offre ne
soit acceptée. Toutefois, une offre irrévocable peut
étre acceptée pendant le délai d’irrévocabilité.”

Le Groupe de travail n’a pas retenu cette proposition.

141. Le Groupe de travail a convenu de modifier
légerement le libellé de Particle 11, de la fagon
suivante : *‘. . . oul'incapacité physique ou mentale de
contracter. . .”’. Ainsi, il était précisé que la disposition
s’appliquait unique ment aux personnes physiques et ne
concernait pas la faillite ou des procédures analogues.
Deux représentants et un observateur ont estimé
qu’une référence a la mort et & I'incapacité mentale
aurait suffi pour ce faire.

142,  Le Groupe de travail a également ajouté les
mots ‘‘prenne effet’’ aprés le mot ‘‘acceptation’’ afin de
rendre cette disposition conforme & 'article 8.

143. Letexte del’article 11adopté par le Groupe de
travail est le suivant :

‘‘La formation du contrat n’est pas affectée par la
mort ou 'incapacité physique ou mentale de contrac-
ter de I'une des parties survenues avant que I’accep-
tation prenne effet, sauf si le contraire résulte de

intention des parties, des usages ou de la nature
de ’affaire.”’

Article 114

144. Le texte de Particle 11A, proposé par le
Secrétariat (annexe II, appendice 1) est le suivant :

“Variante 1

“1. Le destinataire d’une offre révocable peut
céder celle-ci 2 moins que, dans un délai raisonnable
apres avoir eu connaissance de la cession, I’auteur de
I’offre n’avise le destinataire ou le cessionnaire qu’il
s’y oppose.

““2.  Le destinataire d’une offre irrévocable peut
céder celle-ci dans la mesure ou, si le contrat était
conclu, ses droits et obligations découlant du contrat
seraient cessibles en vertu de la loi applicable.

“3. Le contrat conclu par acceptation de I’offre
par le cessionnaire ne vaut qu’entre 'auteur de I' offre
et le cessionnaire. Toutefois, le destinataire de I' offre
est responsable de tout défaut d’exécution du ces-
sionnaire si, dans un délai raisonnable aprés avoir eu
connaissance de la cession, I'auteur de I'offre in-
forme le destinataire de son intention de le tenir ainsi
responsable.

“Variante 2

‘1. Le destinataire d'une offre peut céder celle-
¢i & moins que, dans un délai raisonnable apres avoir
eu connaissance de la cession, 'auteur de I'offre
n'avise le destinataire ou le cessionnaire qu’il s’y
oppose.

2. Le contrat conclu par acceptation de Ioffre
par le cessionnaire ne vaut qu’entre I'auteur de I'offre
etle cessionnaire. Toutefois, le destinataire de 1’ offre
est responsable de tout défaut d’exécution du ces-
sionnaire si, dans un délai raisonnable apres avoir eu

. connaissance de la cession, 'auteur de I’offre in-‘
forme le destinataire de son intention de le tenir ainsi
responsable. ‘
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“Variante 3

‘1. L’auteur ou le destinataire d’une offre peut
céder celle-ci & moins que, dans un délai raisonnable
aprés avoir eu connaissance de la cession, I'autre
partie n’avise le cédant ou le cessionnaire qu’il s’y
oppose.

2. Le contrat conclu par acceptation de I’offre
ne vaut qu’entre I'auteur de celle-ci et le cessionnaire
qui tient ses droits du destinataire de Ioffre, ou entre
le destinataire et le cessionnaire qui tient ses droits de
lauteur de I'offre, selon le cas. Toutefois, le cédant
est responsable de tout défaut d’exécution du ces-
sionnaire si, dans un délai raisonnable aprés avoir eu
connaissance de la cession, 'autre partie informe le
cédant de son intention de le tenir ainsi respon-
sable.”

Examen et décision

145. Le Groupe de travail a supprimé cette dispo-
sition. Il a estimé que les offres ne devaient pas pouvoir
étre cédées automatiquement car I’auteur de I’offre
devait avoir un droit de regard sur la personne qui
pouvait accepter son offre.

146. Certains représentants ont fait remarquer que,
dans le systeme juridique de leur pays, la réorganisation
de l'entité destinataire de I'offre ne modifierait pas
Yidentité de ce destinataire, lequel pourrait donc accep-
ter les offres qui lui ont été proposées sous son ancien
nom. D’autres représentants ont noté que, méme dans
le cas d’une simple réorganisation, il était utile d’exiger
que la modification soit notifiée avec I'auteur de I’ offre,
celui-ci pouvant alors indiquer s’il était prét a traiter
avec la nouvelle entité.

Article 12

147. Le texte de l'article 12 de la LUF est le
suivant :

“1. Par le terme ‘‘parvenir’, la présente loi
entend : étre délivré a Padresse du destinataire de la
communication.

“2. Les communications prévues par la présente
loi doivent étre faites par les moyens usuels dans les
circonstances.’’

148. La variante proposée par le Secrétariat (an-
nexe II, appendice 1) est la suivante :

““Aux fins de la présente Convention, une offre,
une déclaration d’acceptation ou toute autre
communication est réputée ‘‘parvenir’’ a la partie
intéressée ou a son destinataire lorsqu’elle lui est
faite oralement ou lui est remise en mains propres ou
lorsqu’elle est délivrée [physiquement, mécanique-
ment ou électroniquement] a son établissement, a
son adresse postale ou & sa résidence habituelle.”

Examen et décision

149. Le Groupe de travail a décidé de baser ses
travaux sur le projet du Secrétariat.

. 150. Le Qroupe de travail a accepté une proposi-
tion tg,nd,ant a ce que I’expression entre crochets soit
supprimée et remplacée par une expression de ca-

‘ractére général permettant a la disposition de

s’appliquer & tout moyen de communication qui pour-
rait é&tre mis au point a I’avenir. Le Groupe de travail a
également accepté une proposition tendant a simplifier

le texte et a le faire figurer plus haut dans le projet de
convention.

151.  Letexte de I’article 12 adopté par le Groupe de
travail est le suivant :

“Aux fins de la présente Convention, une offre,
une déclaration d’acceptation ou toute autre mani-
festation d’intention est réputée ‘‘parvenir’’ i son
destinataire lorsqu’elle est faite oralement 2
I'intéressé ou est délivrée par tout autre moyen au
destinataire lui-méme, & son établissement, 4 son
adresse postale ou a sa résidence habituelle.”’

Article 13

152. Le texte de article 13 de la LUF est le
suivant :

‘1. On entend par usages les manieres de faire
que des personnes raisonnables de méme qualité
placées dans leur situation considerent normalement
comme applicables a la formation de leur contrat.

‘2. En cas d’emploi de termes, clauses ou for-
mulaires usités dans le commerce, leur interprétation
se fait selon le sens que les milieux commerciaux
intéressés ont I’habitude de leur attacher.”’

153. La variante proposée par le Secrétariat (an-
nexe 1I, appendice 1) est la suivante :

“‘On entend par usages les manieres de faire dont
les parties avaient connaissance ou qu’elles avaient
des raisons de connaitre et qui, dans le commerce
international, sont largement connues et réguliere-
ment observées par les parties a des contrats de
méme type dans la branche commerciale consi-
dérée.”

Examen et décision

154. Le Groupe de travail a adopté la variante,
basée sur I'article 8 du projet de convention sur la vente
internationale des marchandises. Un représentant a
émis des réserves quant a l'utilisation de ’expression
‘“‘dont les parties avaient connaissance ou qu’elles
avaient des raisons de connaitre’’.

Article 14

155. Lors de ’examen de Darticle 4, le Groupe de
travail a décidé de supprimer le paragraphe 2 de
article 4 relatif & 'interprétation d’une offre et prié le
Secrétariat d’établir un projet de texte relatif a
Iinterprétation, fondé sur le paragraphe 2 de Iarticle 4
et le paragraphe 2 de l'article 5 de la LUF et sur les
articles 3, 4 et 5 du projet de loi pour I'unification de
certaines régles en matiére de validité de contrats de
vente internationale d’objets mobiliers corporels. Le
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projet de texte établi conformément a ces directives
était le suivant :

“1. [Lescommunications et comportements des]
parties doivent &tre interprétés conformément a
lintention commune réelle des parties, lorsque
celle-ci peut étre établie.

2. Sil'inteniion commune réellc des parties ne
peut étre établie [les communications et comporte-
ments des] parties doivent étre interprétés con-
formément a l'intention d’une des parties, lors-
que cette intention peut étre établie et que 'autre
partie a su ou aurait dd savoir que son contractant
avait ladite intention,

3. Sil’'unetl’autre des alinéas qui précédent ne
peuvent étre appliqués [les communications et
comportements des parties] doivent &tre interprétés
conformément au sens que des personnes raisonna-
bles, placées dans la méme situation, leur auraient
donné.

‘4, L’intention des parties ou l'intention qu’au-
raient eue des personnes raisonnables placées
dans la méme situation, la durée de tout délai ou
lapplicabilité de [Iarticle 11 [peut étre] [est]
déterminée compte tenu des circonstances perti-
nentes, notamment des négociations [préliminaires)
qui ont pu avoir lieu entre les parties, des habitudes
qui se sont établies entre elles, du comportement des
parties postérieur a la conclusion du contrat, des
usages [dont les parties avaient connaissance ou
qu’elles avaient des raisons de connaitre, et qui, dans
le commerce international, sont largement connus et
régulierement observés par les parties a des contrats
de méme type dans la branche commerciale
considérée] et de toutes régles de droitapplicables en
matiére de contrats de vente.

‘5. Les circonstances susvisées devront étre
prises en considération, a supposer méme qu’elles
n’aient donné lieu a aucun écrit et qu’elles n’aient pas
été consignées dans telle ou telle forme particuliere.
Elles peuvent notamment étre établies par témoins.”’

Examen et décision

156. Le Groupe de travail a convenu qu’une dispo-
sition concernant I'interprétation était importante et
devait figurer dans le tj‘projet de texte. Toutefois, le
Groupe de travail n’ayant pas eu le temps d’examiner a
fond toutes les questions importantes posées par ce
texte et considérant que d’autres questions importantes
d’interprétation n’y avaient pas été incluses, le Groupe
de travail a décidé de placer cette disposition entre
crochets et de consigner les principaux points de vue
exprimés durant la discussion.

157. Plusieurs représentants ont formulé des ré-
serves au sujet du projet de disposition car elle sem-
blait viser I'interprétation d’'un contrat une fois qu’il
aurait été conclu aussi bien que les questions
d’interprétation concernant la formation de contrats.
D’autres représentants ont estimé qu’il était artificiel de
limiter le projet de disposition & la formation de contrats
et qu’il fallait au contraire que ce texte et la Convention
sur la vente internationale des marchandises compren-

nent des régles relatives a I'interprétation qui soient
identiques.

158. Ona suggéré que I'effet pratique de ces dispo-
sitions serait plus facile a2 comprendre si le Secrétariat
préparait pour la prochaine session du Groupe de
travail un commentaire sur cet article illustré par des
exemples concrets.

Paragraphe 1 de Uarticle 14

159. L’emploi de 'expression ‘‘intention commune
réelle’’ a soulevé des objections car elle pourrait étre
interprétée comme impliquant le recours 2 un examen
subjectif pour déterminer si un contrat avait été formé.
On a également émis I'opinion que cette expression
n’était pas appropriée pour l'interprétation d’actes
unjlatéraux tels que I’offre.

160. Le Groupe de travail a décidé d’ajouter entre
crochets les mots ‘‘indications et déclarations’’ aprés le
mot ‘‘communications’’ aux paragraphes 1, 2 et 3 pour
indiquer que les ‘‘communications’ comprennent
également des déclarations d’intention non formelles.

Paragraphe 2 de I'article 14

161. Selon un avis, il ne fallait pas que 'intention
d’une partie puisse déterminer I'interprétation d’un
contrat. Toutefois, selon un autre avis, si une partie
connaissait I'intention de l'autre partie, la premiere
devait étre liée par cette intention a moins qu’elle n’y ait
formulé ouvertement une objection.

162. Ou afait observer qu’en vertu de cette disposi-
tion rester silencieux pourrait équivaloir a donner son
consentement dans les cas oll une partie aurait cette
intention et l'autre partie en aurait connaissance. Une
objection a été soulevée au sujet de cette disposition, a
supposer que cette interprétation soit correcte.

163. On a fait valoir que les mots ‘‘ou aurait dii
savoir que son contractant avait ladite intention’” don-
naient a cette disposition un caractére objectif plutot
que subjectif et qu’il serait plus judicieux que cette
question soit traitée au paragraphe 3.

Paragraphe 3 de Farticle 14

164. L’emploi des mots ¢ ‘personnes raisonnables’’
a soulevé des objections et on a fait observer que ces
mots ne figuraient pas dans la Convention sur la vente
internationale des marchandises.

Paragraphe 4 de I'article 14

165. Il a été proposé que les mots figurant entre
crochets apres le terme ‘‘usages’’ soient supprimés car
ce terme était défini & ’article 13. On a fait observer
toutefois que I’expression “usages’’ devait étre définie
en détail dans la disposition relative a P'interprétation
car c’était dans le cadre de cette disposition que les
“‘usages’’ avaient le plus d’effet pratique.

166. Le Groupe de travail a convenu de §upprimer
I'expression ‘ ‘et de toutes regles de droit apphcables en
matiere de contrats de vente”’, jugée inutile.
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167. L’emploi des mots ‘“‘du comportement des
parties postérieur a la conclusion du contrat’” a soulevé
des objections du fait que le comportement des parties
apres la conclusion du contrat ne devait pas entrer en
ligne de compte quant aux questions d’interprétation
pour déterminer si un contrat avait été conclu.

Paragraphe 5 de l'article 14

168. Le Groupe de travail a décidé de supprimer le
paragraphe 5, considérant qu’il n’était pas nécessaire.

II. — Travaux futurs

169. Compte tenu des progres qu'il a réalisés a sa
huitieme session, le Groupe de travail a estimé qu’il luj
suffirait vraisemblablement d'une auire séssion pour
achever de s’acquitter du mandat qui lui a été confié en
ce qui concerne les questions de formation et de vali-
dité des contrats. Pour permettre 3 la Commission
d’examiner a sa onzieme session, en 1978, le projet de
convention sur la formation et la validité des con-
trats ainsi que les observations y relatives des gou-
vernements et des organisations intéressées, le Groupe
de travail a décidé de recommander a la Commission
que la neuvieme session du Groupe se tienne a Genéve
du 19 au 30 septembre 1977. Toutefois, pourle cas o le
Groupe de travail ne serait pas en mesure de terminer sa
tache a ladite session, il a décidé de demander a la
Commission de prévoir qu’une autre session — la
dixieme — ait lieu A New York enjanvier 1978, tout en
notant qu’il serait peut-étre difficile pour certains
représentants de participer a tant de réunions. Un tel
arrangement permettrait a la Commission, si elle le
souhaitait, de recommander a I’ Assemblée générale de
convoquer en 1980 une conférence de plénipotentiaires
au cours de laquelle tant le projet de convention sur la
vente internationale des marchandises que le projet de
convention sur la formation et la validité des contrats
pourraient étre examinés.

170. Un représentant a dit qu’il doutait que le
Groupe de travail puisse achever ses travaux sur la
formation et la validité des contrats en deux sessions
s’il examinait de maniére approfondie toute la gamme
des questions ayant trait a la validité des contrats. 11 a
en outre fait observer que cela aurait alors des
conséquences sur le plan financier et pourrait retarder
I’achévement des travaux sur la convention relative ala
vente internationale des marchandises, ce qui serait
contraire ala tendance dominante qui s’était dégagée au
cours des débats consacrés par la Sixieme Commission
aPexamen du rapport de la Commission sur les travaux
de sa neuvieme session’.

171. Le Groupe de travail a noté que la Commis-
sion, & sa neuvieme session, avait décidé d’examiner a
sa dixieme session la question de savoir si les regles
concernant la formation et la validité des contrats de-
vraient étre incorporées a la convention contenant les
regles sur la vente internationale des marchandises, ou

9 Rapport de la Sixieme Commission, A{31/390, par. 15 (reproduit
dans le présent volume, premiere partie, I, B).

si elles devraient faire 1'objet d’'une convention dis-
tincte, et, au cas ot ’on déciderait d’élaborer deux con-
ventions, si celles-ci deyvraient &tre examinées a la
méme conférence de plénipotentiaires. On a fait obser-
ver que la discussion que la Commission se proposait de
consacrer a ces questions permettrait d’éclaircir les
points suivants; faudrait-il convoquer une conférence
pour examiner : i) seulement le projet de convention
sur la vente internationale des marchandises, ou ii) les
deux projets de convention, celui sur la vente interna-
tionale des marchandises et celui sur la formation des
contrats; ou iii) le projet de convention sur la vente in-
ternationale des marchandises et des projets de con-
vention distincts sur la formation des contrats et la
validité des contrats; ou faudrait-il convoquer deux ou
plusieurs conférences de plénipotentiaires pour exa-
miner ces conventions séparément. A cet égard, le
Groupe de travail a prié le Secrétariat d’établir un état
des incidences financieres de chacune de ces
éventualités et de le présenter a la dixieéme session de la
Commission.

172. Le Groupe de travail a également décidé de
recommander a la Commission qu’a I'issue des travaux
du Groupe le Secrétaire général soit prié : i) de faire
distribuer le projet de convention, pour observations,
aux gouvernements et aux organisations internatio-
nales intéressées, et d’établir une analyse critique de
ces observations qui serait soumise 4 la Commission a
sa onzieme session; ii) de faire distribuer aux gou-
vernements et aux organisations internationales in-
téressées le projet de loi pour l'unification de cer-
taines regles en matiere de validité des contrats de
vente internationale d’objets mobiliers corporels établi
par I'Institut international pour 'unification du droit
privé (UNIDROILT) pour qu’ils formulent leurs obser-
vations sur le point de savoir si certaines questions
figurant dans ce texte mais non dans le projet de con-
vention préparé par le Groupe de travail devraient y
étre incluses.

173. Le Groupe de travail a décidé qu’a sa pro-
chaine session il lui fandrait déterminer les regles
relatives a la validité des contrats de vente interna-
tionale d’objets mobiliers corporels qui devraient étre
incluses dans le projet de convention, et achever, si
possible, ses travaux touchant la révision de 1a Loi uni-
forme sur la formation des contrats de vente interna-
tionale des objets mobiliers corporels ainsi que ses
travaux sur la validité des contrats de ce type.

174. En prévision de cette session, le Secrétariat a
été prié d’analyser le texte de 'UNIDROIT et de
suggérer, le cas échéant, a I’aide de projets d’articles,
les questions traitées dans ce texte et les autres ques-
tions relatives a la validité des contrats qui devraient
étre incluses dans le projet de convention. Le Groupe
de travail ainvité tous les représentants et observateurs
a présenter leurs vues en la matiére au Secrétariat. Le
Secrétariat a également été prié de revoir le texte de la
LUF tel qu’il a été approuvé par le Groupe de travail a
sa huitieme session et de suggérer a ce dernier les
modifications de style qu’il y aurait lieu d’apporter aux
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diverses versions linguistiques de ce texte, pour les
harmoniser, de modifier I'ordre des dispositions afin de
le rendre plus logique et de choisir des titres pour cha-
cun des articles. Le Groupe de travail a également prié

le Secrétariat d’établir pour le texte approuve par le
Groupe 4 sa huitieme session, un commentaire ana-
logue & celui dont avait été assorti le projet de con-
vention sur la vente internationale des marchandises.

B. — Texte des dispositions du projet de convention sur la formation de contrats relatifs i la vente
internationale d’obJets mobiliers corporels qu’a sa huititme session le Groupe de travail a
approuvées ou renvoyées pour plus ample examen* (A/CN.9/128, annexe I)**

[Article premier (variante n° 1)

La présente Convention est applicable 4 la formation
de contrats relatifs a la vente d’objets mobiliers cor-
porels qui, s’ils étaient conclus, seraient régis par la
Convention sur la vente internationale des mar-
chandises.]

[Article premier (variante n® 2)

1) La présente Convention est applicable a la for-
mation de contrats de vente d’'objets mobiliers cor-
porels passés entre des parties ayant leur établissement
dans des Etats différents :

a) Lorsque ces Etats sont des Etats contractants; ou

b) Lorsque les régles du droit international privé
menent a 1’application de la loi d’un Etat contractant.

2) Iln’estpastenucompte du faitque les parties ont
leur établissement dans des Etats différents lorsque ce
fait ne ressort ni de I’offre, ni d’'une réponse a1’ offre, ni
de transactions antérieures entre les parties ni de
renseignements donnés par elles 2 un moment quelcon-
que avant la conclusion ou lors de la conclusion du
contrat.

3) Laprésente Convention ne régit pas la formation
de contrats de vente :

a) D’objets mobiliers corporels achetés pour un
usage personnel, familial ou domestique, & moins quele
vendeunr, 4 un moment quelconque avant la conclusion
ot lors de la conclusion du contrat, n’ait pas su et n’ait
pas eu de raisons de savoir que ces objets étaient
achetés pour un tel usage;

b) Aux enchéres;

¢) Sur saisie ou de quelque autre maniere par auto-
rité de justice;

d) De valeurs mobilieres, effets de commerce et
monnaies;

e) De navires, bateaux et aéronefs;

) D’électricité.

4) La présente Convention ne s’applique pas a la
formation de contrats dans lesquels la partie

prépondérante des obligations du vendeur consiste en
une fourniture de main-d’ceuvre ou d’autres services.

5) Est assimilée ala formation de contrats de vente
la formation de contrats de fourniture d’objets mo-

biliers corporels a fabriquer ou & produire, 4 moins
que la partie qui commande la chose n’ait a fournir une
partie essentielle des éléments nécessaires a cette
fabrication ou production.

6) Aux fins de la présente Convention :

a) Si une partie a plus d’un établissement, 1’éta-
blissement est celui qui a la relation la plus étroite
avec le contrat envisagé et son exécution, eu égard aux
circonstances connues des parties ou envisagées par

elles 4 un moment quelconque avant la conclusion ou
lors de la conclusion du contrat;

b) Si une partie n’as pas d’établissement, sa rési-
dence habituelle est prise en considération;

c) Ni la nationalité des parties ni la qualité ou le
caractere civil ou commercial des parties ou du contrat
envisagé ne sont pris en considération.]

Article 2

1) Les parties peuvent [convenir d’] exclure
Papplication de la présente Convention.

2) Sauf disposition contraire de la Convention, les
parties peuvent [convenir de] déroger a I’'une quelcon-
que de ses dispositions ou en modifier les effets pour
tenir compte des négociations préliminaires, de I’ offre,
de la réponse, des habitudes qui se sont établies entre
les parties ou des usages.

3) Cependant, toute clause de I’ offre stipulant que
le silence vaudra acceptation est nulle.

[Article 3 (variante n® {)

Aucune forme n’est prescrite pour l'offre et
I’acceptation. Elles peuvent étre prouvées notamment
par témoins.]

[Article 3 (variante n®2)

Ni la formation ni validité d’un contrat, ni le droit
d’une partie de prouver la formation ou I'une quelcon-
que des dlsposmons du contrat, ne dépend de
I'existence d’un écrit ou de toute autre exigence en ce
qui concerne la forme. La formation du contrat, ou
I'une quelconque de ses dispositions, peut étre prouvee
par témoins ou par d’autres moyens appropriés.]

Article 34

1) Le contrat peut étre modifié ou résili€ par un
simple accord entre les parties.

* Les questions qui n’ont pas encore été réglées par le Groupe de travail sont entre crochets.

** 3 février 1977.
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2) Un contrat écrit qui contient une disposition
stipulant que toute modification ou résiliation doit &tre
faite par écrit ne peut &tre modifi€ ou résili€ d’une autre
fagon. [Toutefois, un acte de I'une des parties peut
I’empécher d’invoquer une telle disposition si I'autre
partie s’est fondée sur cet acte & son détriment.]

 Article 4

1) Une proposition de conclure un contrat [adres-
sée a une ou plusieurs personnes déterminées] cons-
titue une offre si elle est suffisamment précise et si elle
indique la volonté de son auteur de s’engager en cas
d’acceptation.

2) Une offre est suffisamment précise lorsque, de
fagon expresse ou implicite, elle précise la nature de la
chose et lorsqu’elle fixe ou donne des indications per-
mettant de déterminer le prix et la quantité de la chose.
[Toutefois, si I’offre indique la volonté de conclure le
contrat méme sans donner des indications permettant
de fixer le prix, elle est considérée comme une propo-
sition faite pour un prix qui sera celui habituellement
pratiqué par le vendeur au moment de la conclusion du
contrat ou, si ce prix ne peut étre constaté, le prix
habituellement pratiqué audit moment, pour une telle
chose, dans des circonstances comparables.]

Article 5

1) L’offre prend effet lorsqu’elle est parvenue au
destinataire. Elle peut étre retirée si le retrait parvient
an destinataire avant ou en méme temps que 1’offre
{méme si celle-ci est irrévocable].

2) L’offre est révocable sila révocation parvient au
destinataire avant que celui-ci ait expédié son accep-
tation [, expédié la chose ou payé le prix].

3) Cependant, une offre ne peut étre révoquée :

a) Si l'offre indique expressément ou tacitement
qu’elle est ferme ou irrévacable; ou

b) Sil'offre fixe un délai déterminé pour [I’accepta-
tion] [lirrévocabilité]; ou

¢) Si le destinataire était raisonnablement fondé a
considérer I’ offre comme maintenue et s’il a été conduit
de ce fait & modifier sa position a son détriment.

Article 6

Un contrat de vente est conclu au moment ol
I’acceptation d’une offre prend effet conformément aux
dispositions de la présente Convention.

Article 7

1) Toute réponse a une offre qui contient des addi-
tions, des limitations ou autres modifications est un
refus de I’offre et constitue une contre-offre.

{2) Cependant, une réponse a une offre qui tend a
étre une acceptation, mais qui contient des éléments
complémentaires ou différents n’altérant pas substan-
tiellement les termes de I'offre, constitue une ac-
ceptation, sauf si 'auteur de l'offre en releve les

différences sans délai. S’il ne le fait pas, les termes du
contrat sont ceux de I'offre, avec les modifications
comprises dans I'acceptation.].

[3) Si une confirmation d’un contrat de vente
antérieur est envoyée dans un délai raisonnable aprés
la conclusion du contrat, tous les éléments com-
plémentaires ou différents de la confirmation [qui
ne sont pas imprimés] font partie du contrat, sauf s’ils
lalterent substantiellement ou si une objection est
notifiée sans délai apres réception de la confirmation.
[Les termes imprimés du formulaire de confirmation
font partie du contrat s’ils sont expressément ou ta-
citement acceptés par 'autre partie.]

Article 8

1) qu déclaration [ou autre comportement] du
destinataire indiquant qu’il acquiesce 4 une offre cons-
titue une acceptation.

1 bis) L’acceptation d’une offre prend effet au
moment ou l'indication d’acquiescement parvient &
I'auteur de I’ offre. Elle ne prend pas effet si cette indica-
tion ne parvient pas a I’auteur de I'offre dans le délai
qu’il a stipulé ou, a défaut d’une telle stipulation, dans
un délai raisonnable [compte tenu des circonstances de
Paffaire et de la rapidité des moyens de communication
utilisés par I'auteur de I’offre]. En cas d’offre verbale,
Pacceptation doit étre immédiate & moins qu’il ne
résulte des circonstances que le destinataire doit avoir
un délai de réflexion.

[1ter) Sil’offre estirrévocable enraisondel’expédi-
tion de la chose ou du paiement du prix comme prévu au
paragraphe 2 de l'article 5, I'acceptation produit effet
au moment ou elle parvient a I’auteur de I'offre. Elle ne
produit effet que si elle parvient peu de temps apres
cet acte et dans le délai prescrit au paragraphe 1 bis du
présent article.]

2) Le délai d’acceptation fixé par I'auteur de 1’ offre
dans un télégramme ou une lettre commence a courir a
I’heure du jour ou le télégramme est remis pour
expédition ou a la date qui apparait sur la lettre ou, a
défaut, a la date qui apparait sur I’enveloppe. Le délai
d’acceptation fixé par I'auteur de 1’ offre au cours d’une
conversation téléphonique, par télex ou par d'autres
moyens de communication instantanés commence a
courir a I’heure du jour ol I'offre est communiquée au
destinataire.

3) Si la notification d’acceptation ne peut étre re-
mise a I’adresse de l'auteur de I’ offre parce que le jour
oll expire le délai est un jour férié ou chdmé au lieu
d’établissement de I'auteur de I’ offre, le délai est pro-
rogé jusqu’au premier jour ouvrable suivant. Les jours
fériés ou chdmés qui tombent pendant que court le délai
sont comptés.

Article 9

1) Si lacceptation est tardive, 'auteur de I’offre
peut cependant considérer qu’elle a été faite a temps, a
condition qu’il en informe I'acceptant dans un bref
délai, verbalement ou par expédition d’un avis.
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[2) Cependant, si 'acceptation est parvenue tar-
divement, elle doit étre considérée comme parvenue a
temps, §’il résulte de la lettre ou du document qui la
contient qu'elle a été expédiée dans des conditions
telles que si la transmission en avait été réguliére, elle
serait parvenue a temps; il en est autrement, si, ver-
balement ou par expédition d’un avis, I’auteur de I’ offre
informe dans un bref délai 'acceptant qu’il estime
caduque son offre.]

Article 10

L’acceptation est irrévocable, sauf si la révocation
parvient 4 'auteur de I'offre avant que I'acceptation
prenne effet ou au moment ot elle prend effet.

Article 11

Laformation du contrat n’est pas affectée par lamort
ou I'incapacité physique ou mentale de contracter de
I'nne des parties survenues avant que l’acceptation
prenne effet, sauf si le contraire résulte de I’intention
des parties, des usages on de la nature de I'affaire.

Article 12

Aux fins de la présente Convention, une offre, une
déclaration d’acceptation ou toute autre manifestation
d’intention est réputée ‘‘parvenir’’ a son destinataire
lorsqu’elle est faite oralement & l'intéressé ou est
délivrée par tout autre moyen au destinataire lui-méme,
3 son établissement, & son adresse postale ou a sa
résidence habituelle.

Article 13
On entend par usages les maniéres de faire dont les

parties avaient connaissance ou qu’elles avaient des
raisons de connaitre et qui, dans le commerce interna-

tional, sont largement connues et réguliérement obser-
vées par les parties a des contrats de méme type dans la
branche commerciale considérée.

[Article 14

1) [Les. communications, indications, déclarations
et comportements des] parties doivent &tre interprétés
conformément a I'intention commune réelle des par-
ties, lorsque celle-ci peut étre établie.

2) Sil'intention commune réelle des parties ne peut
étre établie [les communications, indications, décla-
rations et comportements des] parties doivent &tre
interprétés conformément a I'intention d’une des par-
ties, lorsque cette intention peut étre établie et que
I’autre partie a su ou aurait dii savoir que son contrac-
tant avait ladite intention.

3) Si 'un et I'autre des alinéas qui précédent ne
peuvent étre appliqués, [les communications, indica-
tions, déclarations et comportements des parties] doi-
vent étre interprétés conformément au sens que des
personnes raisonnables, placées dans la méme situa-
tion, leur auraient donné.

4) L’intention des parties ou P’intention qu’auraient
eue des personnes raisonnables placées dans la méme
situation, la durée de tout délai ou I'applicabilité de
I'article 11 [peut étre] [est] déterminée compte tenu des
circonstances pertinentes, notamment des négocia-
tions [préliminaires] qui ont pu avoir lieu entre les par-
ties, des habitudes qui se sont établies entre elles, du
comportement des parties postérieur a la conclusion du
contrat, des usages [dont les parties avaient connais-
sance ou qu’elles avaient des raisons de connaitre, et
qui, dans le commerce international, sont largement
connus et régulierement observés par les parties a des

contrats de méme type dans la branche commerciale
considérée].]

C. — Rapport du Secrétaire général : formation et validité des contrats de vente internationale
d’objets mobiliers corporels (A/CN.9/128, annexe II)*
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Introduction

1. A sa septieme session (Genéve, 5 an 16 janvier
1976), le Groupe de travail de la vente internationale

-des objets mobiliers corporels a prié le Secrétariat de

rédiger, en consultation avec 'UNIDROIT, une ou
plusieurs études tendant :

“‘a) A soumettre a une analyse critique la Loi uni-
forme de La Haye de 1964 sur la formation des
contrats de vente internationale d’objets mobiliers
corporels et I'avant-projet de loi uniforme de
I’'UNIDROIT concernant la validité quant au fond
des contrats de vente internationale d’objets mobi-
liers corporels, et

*‘b) A examiner la possibilité et I’opportunité de
traiter les deux questions dans un instrument uni-
que.” (A/CN.9/116, par.i4; Annuaire. .., 1976,
deuxieme partie, I, 1).

2. Le présent rapport a été établi comme suite a
cette demande. [.’annexe I au rapport contient la Con-
vention de La Haye portant loi uniforme sur la forma-
tion des contrats de vente internationale des objets
mobiliers corporels, accompagnée d’une analyse criti-
que et de propositions de variantes. L’annexe II au
rapport contient le projet de loi pour 'unification de
certaines régles en matiere de validité des contrats de
vente internationale d’objets mobiliers corporels établi
par 'UNIDROIT, accompagné d'une analyse critique.

Historique de la Loi uniforme sur la formation
des contrats de 1964!

3. En 1930, I'Institut international pour I’uni-
fication du droit privé (UNIDROIT) a créé un
comité auquel il a confié la tache d’établir un projet de
loi uniforme sur la vente. Au cours de ses délibérations,
ce comité s’est heurté a des problémes lorsqu’il a voulu
définir la date de conclusion du contrat, ce quiluia paru
nécessaire du fait que nombre de dispositions faisaient
état de la date et du lieu de conclusion du contrat. Ces
problemes sont restés sans solution et, en 1934, ’UNI-
DROIT a créé un comité distinct chargé d’exa-
miner la question de l'unification des regles con-
cernant la formation des contrats. En 1936, ce comité a
préseuté un projet de loi uniforme sur la formation des
contrats internationaux par correspondance. En raison
des différences marquées existant entre les divers pays
dans les théories relatives a la formation des contrats,
on a pensé qu’il y avait peu de chances de pouvoir
élaborer une convention internationale satisfaisante en
la matiére. Aussi 'lnstitut n’est-il pas allé plus loin a
I’époque.

4. A la Conférence diplomatique qui s’est tenue a
La Haye en 1951 pour examiner le projet de loi uni-
forme sur la vente internationale des objets mobiliers
corporels (LUVI), on a estimé qu’il fallait mettre au
point des dispositions nouvelles permettant de dé-
terminer la date a laquelle un contrat a été conclu, eu

! Les travaux préparatoires sont décrits plus en détail au volume I
des Actes de la Conférence diplomatique de 1964 sur l'unification du
droit en matiére de vente internationale, La Haye, 2 au 25 avril 1964,
p. 3-10.

égard aux nombreuses dispositions du projet de loi sur
la vente qui se référaient a la date de la conclusion du
contrat. On alaissé a la Commission spéciale établie par
la Conférence le soin de déterminer si les régles sur la
formation des contrats devraient étre incluses dans le
texte méme de la loi sur la vente ou si elles devraient
constituer un texte différent. La Commission spéciale
s’est prononcée en faveur d'un texte distinct.

5. L’UNIDROIT a ensuite nommé un groupe
d’étude qui a élaboré un projet de loi uniforme sur la
formation des contrats de vente internationale d’objets
mobiliers corporels (LUF). La Conférence diploma-
tique, qui s’est réunie 2 La Haye en 1964 et qui a étudié
et adopté la LUVI, a examiné ce projet de loi et en a
adopté un texte définitif,

6. La LUF a été signée par les Etats suivants :
Grece (3 aolit 1964); Royaume des Pays-Bas (12 aoiit
1964); Saint-Marin (24 aoiit 1964); Italie (23 décembre
1964); Cité du Vatican (2 mars 1965); Royaume-Uni de
Grande-Bretagne et d’Irlande du Nord (8 juin 1965);
Belgique (6 octobre 1965); République fédérale
d’Allemagne (11 octobre 1965); Luxembourg (7 dé-
cembre 1965); Israél (28 décembre 1965); France
(31 décembre 1965) et Hongrie (31 décembre 1965).
Les Etats suivants ont ratifié la Convention :
Royaume-Uni de Grande-Bretagne et d’Irlande du
Nord (31 aolit 1967); Saint-Marin (24 mai 1968); Belgi-
que (1°7 décembre 1970); Italic (22 février 1972); Ro-
yaume des Pays-Bas (pour les territoires situés en
Europe) [22 février 1972] et République fédérale
d’Allemagne (pour Berlin-Ouest également) [16 octo-
bre 1973]. En outre, la Gambie a adhéré a la Couven-
tion le 5 mars 1974.

7. Conformément au paragraphe 1 de I’article VIII,
la Convention est entrée en vigueur le 23 aofit 1972 a
I’égard des pays suivants : Belgique, Italie, Saint-
Marin, Royaume des Pays-Bas (pour les territoires
situés en Europe) et Royaume-Uni de Grande-Bretagne
et d’Irlande du Nord. Conformément au paragraphe 2
de larticle VIII, la Convention est entrée en vigueur le
17 avril 1974 pour la République fédérale d’ Allemagne
et le 6 septembre 1974 pour la Gambie.

Historiqgue du projet de loi de "UNIDROIT pour
P’unification de certaines régles en matiere de validité
des contrats de vente internationale d’objets mobiliers
corporels

8. En 1960, 'UNIDROIT a prié le Max-Planck-
Institut fiir auslandisches und internationales Privat-
rechr d’établir une étude comparative des regles per-
tinentes régissant la validité des contrats de vente. Le
Max-Planck-Institut, qui a présenté cette étude en
19632, a été prié d’élaborer un texte préliminaire de loi
uniforme. Au cours de quatre sessions tenues entre
1967 et 1971, un comité de 'UNIDROIT a étudié ce
texte et a mis au point le projet d’une loi pour
I'unification de certaines régles en matiere de validité
des contrats de vente internationale d’objets mobiliers
corporels (LUV). Ce projet de loi a été¢ approuvé par le
Conseil de direction de PUNIDROIT le 31 mai 1972.

2 COndllI(_);lS de la validité au fond des contrats de vente (UNI-
DROIT, Annuaire. . . 1966, p. 175-410, frangais seulement).
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Travaux de la CNUDCI sur 1a formation
et la validité des contrats

Formation

9. Dans son rapport sur les travaux de sa deuxieme
session (1969), la Commission a décidé que le Groupe
de travail de la vente internationale des objets mobiliers
corporels devrait déterminer ‘‘quelles modifications de
la [LUF] pourraient {la] rendre susceptible d’une
adhésion plus large de la part de pays ayant des sys-
temes juridiques, sociaux et économiques différents,
ou s’il serait nécessaire d’élaborer un texte nouveau ala
méme fin’’ (A/7618, par. 38, Annuaire. . . 1968-1970,
deuxieme partie, II, A). Dans son rapport sur les
travaux de sa troisieme session (1970), la Commissiona
décidé que le Groupe de travail devrait donner la
priorité & ’examen systématique de la LUVI (A/8017,
par. 72, Annuaire. . . 1968-1970, deuxieme partie, III,
A) et, par conséquent, remettre ses travaux relatifs a la
LUF.

Validité

10. Dans son rapport sur les travaux de sa sixieme
session (1973), la Commission a pris note d’une lettre
du Président de 'UNIDROIT lui communiquant le
texte d’un ‘‘projet de loi pour I'unification de certaines
regles relatives a la validité des contrats de vente
internationale d’ objets mobiliers corporels’’ et invitant
la Commission & inscrire I’examen de ce projet & son
ordre du jour, La Commission a décidé d’examiner a sa
septieme session quelles autres mesures il conviendrait
de prendre en la matiere (A/9017, par. 148; An-
nuaire. . . 1973, premiere partie, 0, A).

Formation et validité

11. Dans sonrapport sur les travaux de sa septieme
session (1974), la Commission a décidé, une fois qu’elle
aurait ‘‘achevé ses travaux sur la Loi uniforme sur la
vente internationale des objets mobiliers corporels,
d’envisager I’ élaboration de regles uniformes régissant
la validité des contrats de vente internationale d’objets
mobiliers corporels, sur la base du projet de
I’UNIDROIT. . . dans le cadre de ses travaux sur les
régles uniformes concernant la formation des contrats
de vente internationale d’objets mobiliers corporels’’
(A/9617, par. 93; Annuaire. . . 1974, premiere partie,
I1, A).

12.  Dans son rapport sur les travaux de sa sixieme
session (1975), le Groupe de travail a décidé ‘‘de tenir &
sa[septieme] session une discussion préliminaire sur la
formation et la validité des contrats [de vente interna-
tionale d’objets corporels] de fagcon a donner le cas
échéant au Secrétariat des orientations quant aux
études que le Groupe de travail souhaiterait entre-
prendre en la matiere’”” (A/CN.9/100, par. 118; An-
nuaire. . . 1975, deuxieme partie, I, 1).

13. Dans son rapport sur les travaux de sa septieme
session (1976), le Groupe de travail, apres délibération,
a été unanimement d’avis qu’a sa session suivante il
devrait faire porter ses travaux sur les regles uniformes

concernant la formation des contrats et devrait essayer
de formuler ces regles sur une base plus large que celle
de la vente internationale des marchandises. Si, dans le
cours de ses travaux, il apparaissait que les principes
qui régissent les contrats de vente et ceux qui régissent
les autres types de contrat ne pouvaient étre traités
dans un méme texte, le Groupe se limiterait alors aux
contrats de vente. En outre, le Groupe de travail a
estimé qu’il conviendrait de voir si les regles con-
cernant la validité ou certaines d’entre elles pouvaient,
a juste titre, &tre réunies avec des régles concernant la
formation. Le Groupe de travail a décidé de soumettre
ces conclusions a la Commission, & sa neuvieme ses-
sion (A/CN.9/116, par. 13; Annuaire... 1976,
deuxiéme partie, 1, 1).

14. Dans son rapport sur les travanx de sa neu-
vieme session (1976), la Commission a décidé ‘‘de
prier le Groupe de travail sur la vente internationale des
objets mobiliers corporels de cantonner ses travaux
relatifs a la question de la formation et de la validité des
contrats aux contrats de vente internationale d’objets
mobiliers corporels’’ (A/31/17, par. 28; Annuaire. . .
1976, deuxieme partie, 11, A).

15. Par conséquent, les études faites par le Se-
crétariat conformément aux instructions du Groupe
de travail (par. 1 ci-dessus) traitent uniquement de la
formation et de la validité des contrats de vente interna-
tionale d’objets mobiliers corporels.

Portée de la convention proposée

16. La question de la formation et de la validité des
contrats, méme si elle est limitée aux contrats de vente
internationale d’objets mobiliers corporels, est ex-
trémement vaste et est intimement liée & la théorie
juridique de la nature des obligations contractuelles.
Heureusement, il n’est pas nécessaire de codifier cha-
que aspect de ce sujet dans le cadre d’une loi uniforme,
car en général on s’entend mieux sur le résultat pratique
a obtenir dans une situation donnée que sur la théorie a
appliquer pour aboutir a un tel résultat ou le justifier.
Par conséquent, il suffirait peut-étre d’établir un texte
qui fournisse des solutions aux problemes pratiques
causés par les différences existant entre les divers sys-
temes juridiques.

17. C’est pourquoi il est suggéré que le projet de
convention sur la formation des contrats qui doit étre
établi par le Groupe de travail suive le méme plan que la
LUF pour ce qui est du champ d’application proposé.
Un projet de convention de ce genre serait essen-
tiellement limité a I'offre et a ’acceptation, domainé
dans lequel les différences entre les divers systemes
juridiques sont assez grandes pour causer des pro-
blémes pratiques en commerce international, mais ou il
semble néanmoins possible de formuler un texte
généralement acceptable sur certains sujets.

18. 1l est également suggéré de ne pas inclure dans
le projet de convention a élaborer des dispositions con-
cernant la validité des contrats fondées surla LUV. La
LUV contient 16 articles portant sur des questions tel-
les que I'interprétation du comportement des parties,
I’erreur, le dol, la violence, 'impossibilité d’exécution
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au moment de la conclusion du contrat, larésiliation du
contrat et d’autres recours. Toutefois, 1'expérience
semble prouver que ces problemes de validité sont
relativement rares dans les contrats de vente interna-
tionale d’objets mobiliers corporels.

19. Comme I'a noté le Max-Planck-Institut dans
son rapport accompagnant le projet de texte sur la
validité des contrats établi par 'UNIDROIT, cet ins-
titut s’était mis en contact avec un certain nombre
d’organisations commerciales, en particulier la Cham-
bre de commerce internationale, afin de s’enquérir de
'utilité pratique et de la nécessité d’unifier les regles
sur la validité en la matiere :

*“L’opinion presque unanime soutenue par ces or-
ganisations a été que le point de savoir si un contrat
international est valide ounon ne se pose que dans un
nombre limité de cas. Il est ainsi apparu que sur
toutes les sentences d’arbitrage rendues par les tri-
bunaux d’arbitrage néerlandais entre 1945 et 1964,
20 décisions seulement traitaient de questions rela-
tives a la validité quant au fond des contrats. Sur les
500 affaires d’arbitrage conduites sous les auspices
de la Chambre de commerce de Hambourg, une seule
décision était axée sur un probleme d’erreur. Iln'y a
guere de doute que les marchands engagés dans des
transactions de vente internationale sont beaucoup
plus préoccupés par les problemes dérivant de la
non-exécution d’'un contrat que par les questions
concernant sa validité quant au fond3.”’

20. Les organisations commerciales consultées par
le Max-Planck-Institut étaient toutes basées en Europe
occidentale et leurs conclusions reflétent donc I'ex-
périence propre a cette région, mais le Secrétariat
n’a rien découvert qui permette de penser que
I’expérience dans d’autres pays du monde soit dif-
férente en ce qui concerne les questions traitées par
la LUV. Le Secrétariat ne sait pas non plus que les
différences existant dans les lois relatives a ces aspects
de la validité des contrats causent des problemes nota-
bles dans le commerce international.

21. Siles problemes de validité traités dans la LUV
se posent rarement dans le cas des contrats de vente
internationale d’objets mobiliers corporels, ¢’est pro-
bablement parce que ces contrats sont passés entre des
marchands qui sont nettement plus experts en matiere
de conclusion de contrats que le grand public en
général. Les problemes d’erreur, de dol et de
violence — sur lesquels porte essentiellement la
LUV — risquent moins de se poser entre marchands
que lors de transactions entre marchands et con-
sommateurs ou entre deux personnes qui ne sont pas
des marchands.

22. En outre, lorsque des cas de ce genre se
présentent, il doit étre généralement possible de les
régler tout aussi bien dans le cadre du droit national
particulier qu'en vertu de quelque texte de loi uniforme.
Dans les cas ordinaires d’erreur, de dol ou de violence,

3 Rapport du Max-Planck-Institut fiir auslandisches und inter-
nationales Privatrecht, UNIDROIT Etude XVI/B, document 22,
p. 14. (Ce rapport est ci-aprés dénommé le rapport Max-Planck.) Le
texte de ce rapport a été approuvé par le Conseil de direction de
I'UNIDROIT le 31 mai 1972.

il semble que les raisons qui donneraient a une partie le
droit de résilier le contraten vertu dela LUV enjustifie-
raient également la résiliation en vertu de n’importe
quel systeme juridique applicable. Si tel est effecti-
vement le cas, ’adoption d’une loi uniforme n'accroitra
pas pour les parties I'uniformité des résultats obtenus
dans la pratique.

23. Toutefois, ce qui est plus important, c’est que la
LUV ne parait pas accroitre le degré d’unification dans
les domaines ou il existe des divergences dans le droit
établi par les différents systémes juridiques, et qu’il ne
semble pas qu’un texte, quel qu’il soit, permette
d’aboutir a ce résultat.

24. La difficulté est due a deux caractéristiques du
droit régissant la validité des conttats. La premiere est
que I’événement qui conduit a invoquer les régles de
droit énoncées dans un texte sur la validité des contrats
n’est généralement pas un événement matériel objectif
mais un événement dont il appartient a ’arbitre ou au
juge de déterminer la nature. Ainsi, dans le cas d’'une
regle concernant I'offre et I’acceptation, il peut étre
stipulé que I'offre est acceptée lorsque 'acceptation
parvient a 'adresse de son auteur. Une regle de ce
genre ne donne guére lieu a des problemes d’interpré-
tation. Toutefois, I'article 11 de la LUV prévoit que la
menace qui peut étre invoquée pour résilier un contrat
doit avoir été ‘‘injuste, imminente et grave’’. Avant de
déterminer si un contrat peut étre résilié, il faut trouver,
parmi une vaste gamme d’interprétation possibles,
celle qui s’applique a chacun de ces termes dans le cas
d’espece. '

25. La deuxieme caractéristique de certains as-
pects du droit régissant la validité des contrats est que
ce droit constitue un important moyen d’appliquer,
dans le domaine des contrats, les principes politiques,
sociaux et économiques d’une société donnée. Celaest
particulierement évident dans le cas des regles qui
entrainent la nullit€ d’un contrat en raison de la viola-
tion d’une loi oul'atteinte a I’ ordre public. Les régles en
la matiére sont tellement variables d’un pays a l'autre
qu’il est impossible d’atteindre I’objectif poursuivi par
I'unification, & savoir le développement d’une juris-
prudence uniforme. Par conséquent, PUNIDROIT a
décidé de ne pas inclure de régles de ce genre dans le
projet de la LUV4,

26. De méme, les régles concernant la violence, ou
des regles analogues concernant’usure, lalésion ou la
bonne foi dans ’exécution du contrat, sont également

" des instruments servant a appliquer au domaine des

contrats les principes politiques, sociaux et éco-
nomiques d'une société. C’est par linterprétation
extensive ou restrictive de ces régles que de nombreux
systemes juridiques ont établi un équilibre entre I'idée
de caractere sacré du contrat avec la sécurité des
transactions qui ’'accompagne et1’idée de protection de
la partie la plus faible dans une transaction au prix d’'une
moins grande sécurité des contrats.

27. Pour les raisons qui viennent d’étre indiquées, il
est suggéré que le projet de convention qui doit étre
élaboré ne contienne pas de dispositions concernant la

4 Rapport Max-Planck, p. 16.
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validité des contrats selon le modele de la LUV, 1l se
peut toutefois que I’étude que d’autres organes du sys-
teme des Nations Unies font actuellement de questions
telles que le nouvel ordre économique international et
les sociétés transnationales aboutisse & un consensus
général sur des principes pouvant affecter la validité
des contrats internationaux. S’il enest ainsi, et si de tels
principes devaient influer sur la validité des contrats de
vente internationale d’objets mobiliers corporels, la
Commission pourrait envisager d’étudier ces ques-

tions. En I’absence d’un consensus général, I’étude de

ces questions se révélerait probablement si compliquée
que le Groupe de travail ne pourrait pas terminer ses
travaux sur la formation des contrats de vente interna-
tionale de marchandises ‘‘dans les meilleurs délais’’
comme I'a demandé la Commission & sa neuvieme ses-
sion (A/31/17, par. 27; Annuaire. . . 1976, premiere
partie, II, A).

APPENDICE I

Loi uniforme de La Haye de 1964 sur la formation des contrats de vente
internationale d’objets mobiliers corporels* : analyse critique et textes
des variantes proposées

Article premier

Texte de la LUF figurant & I'annexe I de la Convention de 1964

1. Laprésente loi est applicable a la formation des contrats de
vente d’objets mobiliers corporels entre des parties ayant leur
établissement sur le territoire d’Etats différents, dans chacun des
cas suivants :

a) Lorsque I'offre ou la réponse implique que la chose fait ou
fera I’objet d’un transport du territoire d’un Etat dans le territoire
d’un autre Etat;

b) Lorsque les actes constituant I'offre et 'acceptation sont
accomplis sur le territoire d’Etats différents;

¢) Lorsque la délivrance de la chose doit se réaliser sur le terri-
toire d’un Etat autre que celui ol sont accomplis les actes consti-
tuant I'offre et I’acceptation du contrat.

2. Siune partie n’apas d’établissement, sarésidence habituelle
sera prise en considération.

3. L’application de la présente loi ne dépend pas de la
nationalité des parties.

4. L’offre et I'acceptation ne sont considérées comme accom-
plies sur le territoire d’un méme Etat que si les lettres, télégrammes
ou autres documents de communication qui les contiennent sont
expédiés et regus sur le territoire de cet Etat.

5. Des Etats ne seront pas considérés comme ‘‘Etats
différents’”” en ce qui concerne I'établissement ou la résidence
habituelle des parties, si une déclaration a cet effet a &t valable-
ment faite envertu de Iarticle 11de la Convention du 1* juillet 1964
portant loi uniforme sur la formation des contrats de vente interna-
tionale des objets mobiliers corporels et qu’elle reste en vigueur.

6. La présente loi ne régit pas la formation des contrats de
vente :

a) De valeurs mobilieres, effets de commerce et monnaies;

b) De navires, bateaux de navigation intérieure et aéronefs
enregistrés ol -a enregistrer;

* La Loi uniforme est désignée ci-aprés par le sigle LUF. Les
versions en langues anglaise et frangaise de la LUF sont les textes
officiels adoptés par la conférence de La Haye de 1964. Les versions
en langues espagnole et russe sont des traductions non officielles
tirées du Registre des textes des conventions et autres instruments
relatifs au droit commercial international, vol. 1 (publication des
Nations Unies, n® de vente : 71.V.3), chap. 1, sect. 1.

¢) D’électricité;
d) Par autorité de justice ou sur saisie.

7. Sont assimilés aux ventes, au sens de la présente loi, les
contrats de livraison d’objets mobiliers corporels & fabriquer ou &
produire, 4 moins que la partie qui commande la chose n’ait a
fournir une partie essentielle des éléments nécessaires 3 cette fa-
brication ou production.

8. La présente loi est applicable sans égard au caractére com-
mercial ou civil des parties et des contrats 4 conclure.

9. 'Les regles du droit international privé sont exclues pour
I'application de la présente loi, sauf dans les cas ol celleci en
dispose autrement.

Texte de la LUF figurant a I’annexe 11 de la Convention de 1964

La présente loi est appliable & la formation des contrats de vente
qui, s’ils étaient conclus, seraient régis par la Loi uniforme sur la
vente internationale des objets mobiliers corporels.

COMMENTAIRE

1. Le texte de 'article premier figurant a I'annexe II de la Con-
vention de 1964 est destiné aux Etats contractants qui sont égale-
ment parties a la Convention de La Haye de 1964 portant Loi uni-
forme sur la vente internationale des objets mobiliers corporels
(LUVI). Celui de I'article premier figurant a ’annexe I de la Con-
vention de 1964 est destiné aux Etats contractants qui ne sont pas
parties a la LUVI.

2. Sile Groupe de travail prépare un projet de convention distinct
sur la formation des contrats de vente internationale d’objets
mobiliers corporels, il lui faudra rédiger pour I'article premier un
nouveau texte fondé sur les dispositions du projet de convention sur
la vente internationale des marchandises.

Article 2
Texte de la LUF

1. Les dispositions des articles suivants sont applicables, sauf
dans la mesure ou d’autres regles résultent des négociations
préliminaires, de I’offre, de la réponse, des habitudes qui se sont
établies entre les parties ou des usages.

2. Cependant, toute clause de I’offre stipulant que le silence
vaudra acceptation est nulle.

Variante proposée

Les dispositions des articles suivants sont applicables, sauf dans
la mesure ou les négociations préliminaires, I’offre, la réponse,
toutes habitudes qui se sont établies entre les parties ou les usages,
entrainent I'application de regles Jundlques ou de principes con-
venus plus stricts aux fins de déterminér si un contrat a été conclu.

COMMENTAIRE

1. L’article 2 stipule la mesure dans laguelle les parties peuvent
s’écarter des dispositions de la convention ou y déroger.

2. Le paragraphe 1 de I'article 2 énonce le principe général de
l'autonomie de la volonté des parties. Cet article est conforme au
principe général de I'autonomie de la volonté des parties posé a
I'article 3 de la LUVI et & Particle 5 du projet de convention sur la
vente internationale des marchandises. Toutefois, le paragraphe 2 de
I'article 2 limite cette autonomie sur un point, a savoir que I’auteur de
I'offre ne peut pas déclarer unilatéralement dans I'offre qu’il y aura
conclusion d’un contrat en cas de silence de son destinataire.

3. La variante proposée suggére une approche différente pour la
question de I'autonomie de la volonté des parties en ce qui concerne
la formation du contrat. La LUF prévoit un certain nombre de cri-
téres minima auxquels il doit étre satisfait pour qu’un contrat soit
conclu. Toutefois, méme s’il y est satisfait, il n’y a pas contrat si les
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parties ont convenu que des critéres supplémentaires doivent aussi
étre remplis. Par exemple, méme s'il n'est pas nécessaire que les
parties s’entendent sur des questions comme la date de la livraison ou
ladate du paiement du prix pour que ' offre soit suffisamment précise,
si I'une des parties demande qu’il y ait un accord préalable sur ces
points, aucun contrat ne sera conclu tant que les parties ne seront pas
parvenues a cet accord,

4. Toutefois, selon la variante prqposée, les parties ne peuvent
pas convenir qu'un contrat sera conclu, méme si elles ne sont pas
parvenues a un accord sur tous les éléments nécessaires, par exemple
si la communication adressée dans I'intention de faire une offre n'est
pas suffisamment précise en ce aui concerne la quantité pour cons-
tituer une offre conformément aux dispositions de I’article 4. Un
accord entre les parties selon lequel le vendeur vendrait ‘tout ce que
I’acheteur commande’’ constituerait uniquement une invitation &
:‘raite’r; il ne pourrait étre considéré comme un contrat de vente déja
ormeé.

5. On peut imaginer que tel ou tel systéme juridique autorise des
accords qui rendraient possible la formation de contrats plus tot que
ne le permettraient les regles générales du droit. Par exemple,
Particle 6 prévoit qu'une acceptation envoyée par correspondance ne
prend effet que lorsqu’elle parvient a I'adresse de 'auteur de I'offre,
et c’est donc a ce moment que le contrat est considéré comme conclu.
Si les parties convenaient que le contrat a été conclu au moment de
I'expédition de 'acceptation, il se peut que I’Etat n’ait ancune raison
particuliere de refuser de donner effet & a cet accord. Toutefois, on
voit mal pourquoi les parties concluraient un tel accord.

6. Sile principe posé dans la variante proposée est accepté, une
disposition comme celle du paragraphe 2 de I’article 2, limitant le
pouvoir de I’auteur de I'offre d’y stipuler que le silence vaut accepta-
tion, serait superflue.

Article 3

Texte de la LUF

Aucune forme u’est prescrite pour 'offre et I'acceptation, Elles
peuvent étre prouvées notamment par témoins,

Variante proposée

Ni la formation ni la validité d’un contrat, ni le droit d’'une partie
de prouver la formation ou I'une quelconque des dispositions du
contrat, ne dépend de I'exercice d’un écrit ou de toute autre exi-
gence en ce qui concerne la forme. La formation du contrat, ou
I'une quelconque de ses dispositions, peut étre prouvée par té-
moins ou par d’aufres moyens appropriés.

COMMENTAIRE

1. Quant au fond, 'article 3 estidentique al’article 15delaLUV1
etal’article 11 du projet de convention sur la vente internationale des
marchandises. 1l convient de noter que le Groupe de travail a laissé
I'article 11 du projet de convention entre crochets pourindiquer qu'a
son avis il s’agissait d’'une question qui devait étre tranchée par la
Commission. I1 y a lien de supposer que si la Commission maintient
Particle 11 dans le projet de convention sur la vente internationale
des marchandises, la disposition correspondante serait maintenue
dans un projet de convention sur la formation des countrats. En re-
vanche, si la Commission décide de supprimer Particle 11 du projet
de convention sur la vente internationale des marchandises, le
Groupe de travail devra se demander, avant de prendre une décision
en ce qui concerne Particle 3 delaLUF, sila Commission en a décidé
ainsi parce qu’elle a estimé que I'article IT n’avait pas sa place dans la
Convention sur la vente internationale des marchandises ou parce
qu’elle a jugé que la regle était mauvaise.

2. Le commentaire relatif a 'article 11 du projet de convention
sur la vente internationale des marchandises souligne que méme si
I’on peut considérer que cette disposition porte sur une question de
formation ou de validité, le fait que de nombreux contrats de vente
internationale d’objets mobiliers corporels sont conclus par des
moyens modernes de communication, qui excluent parfois la forme
écrite, a poussé le Groupe de travail & décider de I'inclure dans le

projet de convention®. Néanmoins, toute sanction administrative ou
pénale qui serait prévue en cas de contravention & la réglementation
d’'un Etat exigeant que ces contrats soient faits par écrit, afin
d’exercer un contrble administratif sur I’acheteur ou sur le vendeur
ou de faire appliquer la législation sur le contrdle des changes ou &
toute autre fin, serait applicable 4 une partie qui aurait conclu le
contrat en question, bien que le contrat lui-méme soit valable entre les
parties.

3. Ilconvient d'ajouter qu'une partie pourrait indiquer clairement
lors des négociations préliminaires qu'aucune communication ne doit
étre considérée comme une offre ou comme une acceptation si elle
n’est pas faite par écrit. Les habitudes qui se sont établies entre les
parties ou les usages pourraient entrainer le méme résultat. En pareil
cas, I'exigence d'un écrit serait une conséquence du principe de
I'autonomie de la volonté des parties tel qu'il est posé a Particle 2.

4. L’emploi de I’éxpression “‘need not be evidenced by writing”
donne a penser que l'article 3 régit uniquement la question de la
preuve et celle de la forme que doivent revétir I’ offre et 'acceptation,
mais ne I'emporte pas sur une régle du droit national prévoyant qu'un
contrat de vente internationale d’objets mobiliers corporels doit avoir
été conclu par écrit pour étre valide ou pour que son exécution
puisse étre imposée par les tribunaux du pays. Toutefois,
I'expression utilisée dans la version frangaise de I’article 3 de la LUF
et de 'article 11 du projet de convention sur la vente internationale
des marchandises, & savoir ‘‘aucune forme n’est prescrite pour. . ."",
donne a penser que ces articles portent également sur les questions
de la validité et de la force exécutoire. Sil'article 3 est maintenu sous
sa forme actuelle, il sera saus doute souhaitable d'unifier les traduc-
tions dans les différentes langues et d'attirer 'attention de la Com-
mission sur ce probleme en ce qui concerne Larticle 11 du projet de
convention sur la vente internationale des marchandises.

5. La disposition du texte anglais selon laquelle I'offre et
I'acceptation ‘‘shall not be subject to any other requirement as to
form”’ (ne sont soumises & aucune autre exigence quant a la forme)
vise des exigences comme I'apposition de sceaux sur un document, la
certification ou 'authentification de documents par un notaire, ou
I'utilisation de formules spéciales.

6. Ladisposition en vertu de laquelle I’existence et le contenu de
I’offre et de l'acceptation peuvent &tre prouvés par témoins est
destinée aux pays dans lesquels 'exigence d’un écrit se rapporte a la
preuve de I’existence du contrat plutdt qu’a la forme proprement dite
de V'offre et de l'acceptation. On a toutefois fait remarquer que
I’article 3 pourrait &tre interprété de telle maniere qu’il m’aboutisse
pas au résultat souhaité dans ces pays®.

7. Bien que larticle 3 puisse étre interprété comme signifiant
uniquement que I'existence de I'offre et de l’acceptation peut étre
prouvée par témoins, logiquement I’ont doit comprendre qu’il signifie
également que les conditions de I'offre et de I'acceptation peuvent
étre prouvées par témoins. Une pareille disposition a été ajoutée
dans la variante proposée.

8. La variante proposée vise a supprimer les difficultés
mentionnées ci-dessus. Elle n’ajoute rien a’article 3. Sile Groupe de
travail trouve cette variante préférable a Particle 3 de la LUF, il
voudra peut-&tre proposer que V'article 11 du projet de conven-
tion sur la vente internationale des marchandises soit modifié¢ en
conséquence. [l convient de noter que les derniers mots ‘‘ou par
d’autres moyens appropriés’’ out été ajoutés afin d’indiquer claire-
ment que I'on pourrait avoir recours non seulement & des témoins,
mais & tout autre élément de preuve approprié, comme le compor-
tement des parties, pour prouver I’existence du contrat et ses con-
ditions.

2 A/CN.9/116, annexe 11 (Annuaire. .
1, 3).

b Cette critique est fondée sur le fait que certains systémes de
common law wexigent pas que l'offre et I'acceptation soient
formulées par écrit, mais exigent en revanche un mémorandum de
I'accord établi par écrit. En conséquence, article 3 de la LUF ne
changerait rien a cette exigence, mais se bornerait a confirmer la rég}e
préexistante selon laquelle | offre et I'acceptation n’out pas besoin
d’étre formulées par dcrit. (Unification du droit international de .[a
vente, ouvrage publié sous la direction de John Honnold, Paris,
librairie Dalloz, 1966), p. 372 de I’édition anglaise.

. 1976, deuxiéme partie,
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9. Un nouvel article 3A a été ajouté qui porte sur le probleme
connexe de la modification ou de larésiliation orale d’un contrat écrit.

Article 34 proposé

. Les parties peuvent valablement convenir de bonne foi de
modifier ou de résilier le contrat. Toutefois, un contrat écrit qui
exchut toute modification ou résiliation autrement que par écrit ne
peut &tre modifié ou résilié d’une autre fagon.

2. Tout acte d’une partie sur lequel 'antre s'est raisonnable-
ment fondée a son détriment peut valoir renonciation  une dispo-
sition contractuelle stipulant que toute modification ou résiliation
doit &tre faite par écrit. Une partie ayant renoncé & une disposition
relative a une portion non exécutée du contrat peut révoquer sa
renonciation. Toutefois, il ne peut y avoir révocation si elle risque
d’entrainer des inconvénients ou des dépenses déraisonnables
pour P'autre partie du fait que -cette derniére s’est fondée sur la
renonciation.

COMMENTAIRE

1. L’article 3A proposé décrit les moyens par lesquels un contrat
peut &tre modifié ou résilié.

Modification et résiliation des contrats, paragraphe 1

2. La différence qui existe entre les systémes de tradition
romaniste et de common law en ce qui concerne la modification des
contrats existants est importante. Dans les systémes de tradition
romaniste, un accord entre les parties visant a modifier le contrat est
valable s’il existe une cause suffisante, méme si la modification ne
porte que sur les obligations d’une seule des parties. Encommon law,
la modification des obligations d'une seule des parties n’est en prin-
cipe pas valable, car toute contrepartie fait défaut.

3. Le paragraphe 1 de I’article 3A dispose qu'un accord entre les
parties fait de bonne foi en vue de modifier ou de résilier le contrat est
valable. Les modifications envisagées par cette disposition sont les
modifications techniques relatives aux spécifications, aux dates de
livraison ou autres modifications du méme genre, qui surviennent
fréquemment au cours de I’exécution de contrats commerciaux. Bien
que de telles modifications puissent accroitre les cofits pour 'une des
parties ou diminuer la valeur du contrat pour Pautre, les parties
peuvent convenir qu’il n'y aura pas de modification du prix. Le
paragraphe 1 de I'article 3A, qui dispose que ces accords sont vala-
bles, déroge donc a la régle de la common law selon laquelle une
contrepartie est exigée.

4. Toutefois, le paragraphe 1 de I'article 3A dispose également
que I'accord doit avoir été fait ‘‘de bonne foi”. Ces mots visent a
permettre aux tribunaux de refuser d'ordonner I'exécution d’un ac-
cord passé en vue de modifier le contrat si cet accord est le résultat de
pressions irrégulierement exercées par 'une des parties.

5. Bien que l'article 3 dispose que le contrat n’a pas a revétir la
forme écrite, il est dit dans le commentaire que les parties peuvent
réintroduire cette exigence. Un probléme similaire se pose en ce qui
concerne la mesure dans laquelle un contrat interdisant expressément
toute modification ou résiliation autrement que par écrit peut étre
modifié ou résilié oralement.

6. Danscertains systémesjuridiques, un contrat peut &tre modifié
oralement méme s’il contient une disposition stipulant le contraire. Il
est possible que Particle 3 de la LUF, en vertu duquelun contrat régi
par la convention n'a pas a étre prouvé par écrit, aboutisse a ce
résultat. Toutefois, la deuxieme phrase du paragraphe | de
article 3A dispose qu'un contrat écrit excluant toute modification
ou résiliation autrement que par écrit ne peut étre modifié ou résilié
d’une autre fagon.

Renonciation, paragraphe 2

7. Le paragraphe 2 de ['article 3A reconnait que tout acte d’une
partie sur lequel I'autre s’est raisonnablement fondée a son détriment
pourrait équivaloir & une renonciation a 1'exigence selon laquelle
toute modification ou résiliation du contrat doit étre apportée par

écrit. A cet égard, le paragraphe 2 de Iarticle 3A est semblable 3
I'article 30 du Reglement d’arbitrage de la CNUDCI, qui prévoit une
exception a la régle posée au paragraphe 1 de I'article premier du
Réglement, selon laquelle toute modification apportée an Réglement
doit I'étre par écrit.

8. Néanmoins, le paragraphe 2 de I'article 3A dispose en outre
que la partie qui a renoncé a I'exigence de I'écrit en ce qui concerne la
modification d’une portion non exécutée du contrat peut rétablir les
stipulations premiéres du contrat dans la mesure ot cela ne cause pas
al'autre partie des inconvénients ou des dépenses déraisonnables du
fait qu'elle s'est fondée sur la renonciation.

Article 4
Texte de la LUF figurant & l'annexe I de la Convention de 1964

1. La communication qu’une personne adresse a4 une ou
plusienrs personnes déterminées en vue de la conclusion d'un
contrat de vente ne constitue une offre que si elle est suffisamment
précise pour permettre la conclusion du contrat par son accep-
tation, et qu’elle indique la volonté de son auteur de s’engager.

2. Cette communication s’interpréte et se compléte par les
négociations préliminaires, les habitudes qui se sont établies entre
les parties, les usages et toute regle applicable en matiére de contrat
de vente.

Texte de la LUF figurant a I'annexe I de la Convention de 1964

1. La communication qu'une personne adresse a4 une ou
plusieurs personnes déterminées en vue de la conclusion d'un
contrat de vente ne constitue une offre que si elle est suffisamment
précise pour permettre la conclusion du contrat par son accep-
tation, et qu’elle indique la volonté de son auteur de s’engager.

2. Cette communication §’interpréte et se compléte par les
négociations préliminaires, les habitudes qui se sont établies entre
les parties, les usages et les dispositions de la Loi uniforme sur la
vente internationale des objets mobiliers corporels.

Variante proposée

1. Une communication adressée & une ou plusieurs personnes
déterminées [ou au public] en vue de la conclusion d’un contrat de
vente constitue une offre si elle est suffisamment précise et indique
la volonté de son auteur de s’engager.

2. Cette communication s’interpréte et se compléte par les
négociations préliminaires, les habitudes qui se sont établies entre
les parties, les usages et toute régle applicable en matiére de contrat
de vente.

3. Une offre est suffisamment précise si elle indique au moins,
de maniére expresse ou tacite, la nature et la quantité de la chose et
la pécessité du paiement d’un prix.

4. Sauf intention contraire des parties, une offre est suffi-
samment précise méme quand elle ne détermine pas le prix de la
chose directement ou par référence expresse ou tacite. En pareil
cas, I'acheteur doit payer le prix habituellement pratiqué par le
vendeur lors de la conclusion du contrat. Si ce prix ne peut étre
constaté, I'acheteur doit payer le prix habituellement pratiqué
audit moment, dans des circonstances comparables pour la méme
chose.

5. Une offre est suffisamment précise si elle détermine la
quantité de la chose par référence aux disponibilités du vendeur ou
aux besoins de ['acheteur. En pareil cas, on entend par
disponibilités du vendeur et par besoins de 'acheteur les quantités
effectivement disponibles et les quantités effectivement requises
de bonne foi. Toutefois, 'acheteur n’est ni en droit d’imposer ni
tenu d’accepter une quantité sans rapport raisonnable avec
'estimation indiquée ou, a défaut, avec une quantité normale ou
comparable A celle qui aurait été précédemment disponible ou
requise.
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COMMENTAIRE

1. Letexte del’article 4 figurant a I’annexe I1 de la Convention de
1964 est applicable aux Etats contractants qui sont également parties
ala Convention de 1964 surla LUVI. Le texte de article 4 figurant &
I'annexe I de la Convention de 1964 est applicable anx Etats contrac-
tants qui ne sont pas parties a la LUVI,

Communication par plus d’une personne, paragraphe |

2. Le paragraphe 1 de larticle 4 spécifie que I’ offre doit &tre faite
par ‘‘une personne’’. Les travaux préparatoires n’indiquent pas les
raisons de cette exigence. Cependant, il ne semble pas que 1'on ait
décidé délibérément que deux parties qui seraient conjointement
propriétaires d’une chose ou que deux personnes qui souhaiteraient
I’acheter en commun ne pourraient pas faire une telle offre. La
variante proposée ne spécifie pas le nombre des auteurs de I'offre.

Communication adressée a une ou plusieurs personnes déterminées,
paragraphe 1

3. Le paragraphe 1 de l'article 4 stipule que I'offre doit étre
adressée ‘‘a une ou plusieurs personnes déterminées’’. Les mots ‘‘ou
au public’’, qui figurent entre crochets dans la variante proposée,
seraient une adjonction au texte de la LUF.

4. C’est cette exigence que I'offre soit adressée a des personnes
déterminées qui a été le plus largement débattue a la Conférence de
1964. Dans certains pays, une ‘‘offre publique’’, c’est-a-dire une
communication adressée au grand public, peut en droit constituer une
offre si elle satisfait aux antres criteres de I’offre. Parmi les exemples
que I’on donne le plus fréquemment, on peut citer I'étalage, dans une
vitrine, de marchandises auxquelles est attachée une étiquette indi-
quant le prix et la présentation de marchandises dans les distributeurs
automatiques. Si ces exemples sont intéressants pour illustrer la
théorie de.la formation des contrats dans les différents pays, ils sont
sans importance sur le plan du commerce international.

5. Cependant, le méme probléme se pose pour la publicité qui est
faite dans les publications de grande diffusion telles que les journaux
et les revues, les réclames envoyées par la poste et les catalogues
d’articles i la vente. Ces réclames et ces communications sont trés
fréquemment utilisées dans le cadre du commerce international pour
stimuler les ventes.

6. 1l faut, semble-t-il, faire une distinction entre les réclames et
catalogues qui sont directement envoyés aux destinataires par la
poste des réclames qui s’adressent au grand public. Les réclames qui
sont directement envoyées aux destinataires par la poste sont adres-
sées “‘a une ou plusieurs personnes déterminées’’, tandis que les
publicités faites dans le public ne le sont pas. Toutefois, dans la
plupart des cas, une réclame n’est pas adressée ‘‘en vue de la con-
clusion d’un contrat’ mais comme invitation a acheter, méme si elle
n’est envoyée qu’a une liste restreinte de destinataires.

Suffisamment précise, paragraphe |

7. Le paragraphe 1 de I'article 4 prévoit que, pour constituer une
offre, la communication doit étre ‘‘suffisamment précise pour per-
mettre la conclusion du contrat par son acceptation’’. L’offre doit
donc contenir directement ou indirectement tous les éléments essen-
tiels du contrat. Cependant, ni I’article 4 ni aucune autre disposition
de la LUF ne précise quels sont ces ¢éléments essentiels. Les para-
graphes suivants expliquent comment la variante proposée pour les
paragraphes 1, 3, 4 et 5 de 'article 4 énonce les éléments essentiels
d’un contrat de vente.

8. Leparagraphe 1 del'article 4 dispose seulement que I’offre doit
étre ‘‘suffisamment précise’’, et non qu’elle doit &tre ‘‘suffisamment
précise pour permettre la conclusion du contrat par son acceptation’’.
Les paragraphes 3, 4 et 5 définissent certaines des caractéristiques
les plus importantes d’une offre suffisamment précise.

9. Le paragraphe 3 de 'article 4 stipule que 'offre doit indiquer au
moins trois éléments pour &tre suffisamment précise : i) la nature de
la chose, ii) la quantité de la chose et iii) la nécessité du paiement d'un
prix. Si ces trois éléments sont contenus de maniére expresse ou

tacite dans la communication, celle~ci constitue une offre et un con-
trat sera conclu au moment de son acceptation par le destinataire.,

10. Le paragraphe 4 compleéte le paragraphe 3 en ce qui concerne
le prix. Si le paragraphe 3 de I’article 4 stipule que I'offre doit indi-
quer la nécessité du paiement d’un prix, le paragraphe 4 stipule qu’il
n’est pas nécessaire que I'offre indique le prix ou qu’elle prévoie, de
maniére expresse ou tacite, comment il sera déterminé. Cette dispo-
sition reprend les termes de I'article 36 du projet de convention sur ia
vente internationale des marchandises, qui prévoit les modalités de
détermination du prix en pareil cas.

11. Le paragraphe 5 de Particle 4 stipule que les offres qui
déterminent la quantité d’apres les disponibilités du vendeur ou les
besoins de I’acheteur sont suffisamment précises. Autrement, dans
certains systemes juridiques, le fait que le vendeur puisse, dans une
certaine mesure, contréler le volume dont il dispose et 'acheteur le
volume dont il a besoin pourrait étre considéré comme signifiant que
la quantité dépend de la volonté de ladite partie et que, de ce fait,
I'offre n’est pas suffisamment précise. Or, il est souhaitable qu’il y ait
certaines limites aux fluctuations possibles de la quantité que I'autre
partie est tenue d’acheter ou de vendre, selon le cas. C’est pourquoi
s’il a été fait une estimation des disponibilités du vendeur ou des
besoins de ’acheteur ou si les transactions antérieures donnent des
indications sur cette quantité, 'autre partie n’est pas obligée
d’accepter, ou de fournir, une quantité déraisonnable par rapport a
I'estimation ou aux transactions antérieures.

Interprétation de I offre, paragraphe 2

12. 1l convient de noter que la version du paragraphe 2 de
Iarticle 4 figurant a ’annexe I1 de la Convention de 1964 peut étre
insuffisante, car il y a de nombreux aspects du droit des contrats en
général et des ventes en particulier qui ne sont pas couverts par la
LUVI ou par le projet de convention sur la vente internationale des
marchandises, mais qui peuvent s’appliquer & l'interprétation de
I'offre. C’est pourquoi il peut étre préférable d’utiliser seulement la
version du paragraphe 2 de larticle 4 figurant a I’annexe I de la
Convention de 1964.

Article 5

Texte de la LUF

1. L’offre ne lie son auteur qu’aprés étre parvenue au des-
tinataire; elle est caduque si le retrait en parvient avant ou en
méme temps que I’offre.

2. Aprés étre parvenue au destinataire, elle est révocable, sauf
si la révocation n’est pas faite de bonne foi ou conformément a la
loyauté commerciale, ou si 'offre contenait un délai d’acceptation
ou indiquait qu’elle était ferme ou irrévocable.

3. L’indication que loffre est ferme ou irrévocable peut étre
expresse ou résulter des circonstances, des négociations préli-
minaires, des habitudes qui se sont établies entre les parties ou
des usages.

4. Une révocation de I'offre n’a d’effet que si elle parvient au
destinataire avant que celui-ci ait expédié son acceptation ou ac-
compli un acte qui lui est assimilé par Uarticle 6, alinéa 2.

Variante proposée

1. L’offre ne peut étre acceptée qu'apréé étre parvenue au
destinataire. Elle ne peut &tre acceptée si le retrait en parvient
avant ol en méme temps que I'offre.

2. Apres étre parvenue au destinataire, I'offre n’est révocable
que si la révocation parvient au destinataire avant que celui-ci ait
expédié son acceptation ou accompli I'acte qui lui est assimilé aux
termes du paragraphe 2 de I'article 6. Cependant, une offre ne peut
étre révoquée :

a) Pendant le délai d’acceptation prévu par I'offre; ou

b) Pendant un délai raisonnable s’il est indiqué que I'offre est
ferme ou irrévocable; ou
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¢) Pendant un délai raisonnable si le destinataire était raisonna-
blement fondé a considérer I'offre comme maintenue et s’il a été
conduit de ce fait & modifier sa position & son détriment.

3. L'indication que I'offre est ferme ou irrévocable peut &tre
expresse ou résulter des circonstances, des négociations prélimi-
naires, des habitudes qui se sont établies entre les parties ou des
usages.

COMMENTAIRE

1. L’article 5 précise & quel moment une offre produit effet et dans

quelle mesure elle est révocable. La variante proposée énonce les -

mémes régles que la LUF, mais dans des termes qui les rendent plus
facilement compréhensibles.

2. Le paragraphe 1 de I'article 5 précise a partir de quand une
offre ‘‘lie’” son auteur et dans quelles conditions sa révocation rend
I'offre ‘‘caduque’’. Le texte proposé pour ce paragraphe indique a
partir de quel moment I'offre peut étre acceptée et dans quelles
conditions son retrait rend 1'acceptation impossible.

3. Le paragraphe 2 énonce la régle fondamentale en matiére de
révocabilité de I'offre, et le paragraphe 4 indique quels événements
peuvent mettre fin au droit de révocation de son auteur. Dans le texte
proposé, les paragraphes 2 et 4 de l'article 5 de la LUF ont été
regroupés dans le paragraphe 2 de I'article 5.

4, Le paragraphe 2 de I'article 5 prévoit qu’une offre qui ‘‘con-
tenait un délai d’acceptation ou indiquait qu’elle était ferme ou
irrévocable’’ ne peut étre révoquée. Il semble que cela signifie que
I'offre ne peut étre révoquée pendant ce délai ou pendant un délai
raisonnable, selon le cas. C'est sous cette forme que la variante
proposée pour ce paragraphe énonce cette regle.

5. Bien que I'alinéa ¢ du paragraphe 2 de I'article 5 de la variante
proposée soit nouvean, on peut penser que la régle qu’il énonce figure
déja dans la LUF. D’apres le paragraphe 2 de 'article 5 de la LUF,
I'offre ne peut &tre révoquée si ‘‘larévocation n’est pas faite de bonne
foi ou conformément i la loyauté commerciale’”. Les travaux
préparatoires n’indiquent pas clairement a quelle situation concréte
onh a pensé, lorsque cette disposition a été rédigée.

6. Ilsemble cependant, que le principal cas concret, sinon le senl,
auquel on pourrait également considérer que le paragraphe 2 de
I'article 5 est applicable est celui dans lequel le destinataire pouvait
raisonnablement s’attendre que I'offre soit maintenue et ou il a
modifié sa position a son détriment en comptant sur I'offre. Dans ce
cas, I’offre semblerait étre irrévocable pendant un délai raisonnable.

7. Un des principanx exemples de I'application de cette régle
serait le cas ou le destinataire a di entreprendre une enquéte appro-
fondie pour déterminer s'il lui convient d’accepter 'offre. Méme si
I'offre ne précise pas qu’elle est rrévocable, elle doit I'étre pendant le
délai nécessaire au destinataire pour se décider.

Date a laquelle I offre produit effet, paragraphe 1

8. L’offre peut étre acceptée dés qu’elle est “‘parvenue” au
destinataire, Le paragraphe | de larticle 12 stipule que I'offre est
réputée “‘parvenir’’ lorsqu’elle a été délivrée a I’adresse de la per-
sonne a laquelle la communication est adressée.

9. La variante proposée pour ['article 12 élargit la définition du
terme ‘‘parvenir’’ en y incluant, entre autres, une déclaration ver-
bale. De ce fait, si I’auteur d’une offre adresse celle-ci par la poste,
mais, avant sa réception, en informe le destinataire par téléphone,
I'offre sera réputée ‘‘parvenue’’ au moment du coup de téléphone.

Révocation, paragraphes 2 et 4

10. D’apresle paragraphe 2 de l'article 5, une offre est en principe
révocable. Le paragraphe 4 stipule en outre que la révocation doit
parvenir au destinataire avant qu’il n’ait envoyé son acceptation ou
accompli tout autre acte assimilé & une acceptation aux termes du
paragraphe 2 de I'article 6. Il convient de noter que, contrairement a
la régle existant dans la plupart, sinon dans la totalité, des systémes
juridiques, I’auteur de ['offre, aux termes de ces dispositions, perd le
ponvoir de révoquer celle-ci avant que !'offre en soit acceptée car

I'offre ne peut plus étre révoquée quand 'acceptation a été envoyée,
méme si elle n’a pas encore été regue. Cependant, aux termes du
paragraphe | de I'article 6 et du paragraphe 1 de I'article 12, une
offre de contrat par correspondance n’est acceptée qu’au moment de
la réception de I'acceptation. Il y a lieu de penser que c'est a ce
moment que le contrat est conclu, Cette conformité des régles ne
semble pas résulter d’une décision délibérée. Elle semble plutot
résulter d'une intégration incompléte de deux regles différentes mais
connexes concernant le délai pendant lequel une offre peuat étre
révoquée et le moment auquel elle est acceptée. Néanmoins, cette
intégration incompléte semble sans danger et peut représenter un bon
compromis entre la théorie de I'expédition et celle de la réception.

11, La disposition du paragraphe 2 de l'article 5, qui prévoit
qu'une offre indiquant un délai déterminé d’acceptation ne peut étre
révoquée pendant ce délai, doit &tre lue dans le contexte du
paragraphe 1 de I'article 8. Il résulte de la conjonction de ces deux
dispositions que s'il est stipulé qu'une offre sera maintenue pendant
un délai déterminé, par exemple dix jours, elle ne pourra étre
révoquée pendant ce délai. Elle pourra cependant I'étre a I'expiration
du délai. Méme si elle ne !’est pas, il ressort du paragraphe | de
I’article 8 qu’elle ne pourra plus étre acceptée, & moins que les con-
ditions de |'article 9 ne soient remplies.

Article 6
Texte de la LUF

1. L’acceptation consiste en une déclaration qui parvient a
l'auteur de I'offre par quelque moyen que ce soit.

2. Elle peut aussi consister dans I'expédition de la chose ou du
prix ou en tout autre acte qui peut étre considéré commie
I'équivalent de la déclaration prévue a I’alinéa précédent en vertu
de I’offre, des habitudes qui se sont établies entre les parties ou des
usages.

Variante proposée

1. Une offre est acceptée par une déclaration a cet effet qui
parvient a 'auteur de I'offre par quelque moyen que ce soit.

2. L’offre est aussi acceptée_ si le destinataire :

a) Expédie la chose sans délai, qu’elle soit ou non conforme a
I'offre, & moins qu’il ne notifie a son auteur que la chose ne lui est
expédiée que sous réserve qu’elle lui convienne;

b) Paie le prix conformément aux conditions de 'offre;

¢) Indique, par un commencement d’exécution, que I'offre aété
acceptée; ou

d) Garde le silence au-dela do moment ou, en raison des circons-
tances de Paffaire, des habitudes qui se sont établies entre les
parties ou des usages, il aurait di notifier & I'auteur de I’offre qu’il
n’avait pas I'intention de I’accepter.

3. Quand l'acceptation de I'offre consiste dans 'expédition de
la chose, le paiement du prix ou le commencement d’exécution,
I'auteur de I'offre peut, si I'acceptation ne lui est pas notifiée dans
un délai raisonnable, obtenir réparation de tout dommage en
résultant.

4. a) Le contrat est conclu an moment ou I’offre est acceptée;

b) Le contrat de vente peut étre réputé conclu méme si le mo-
ment ol il a été conclu est indéterminé.

COMMENTAIRE

Acceptation par déclaration, paragraphe 1

1. Le paragraphe 2 de larticle 6 n'indique pas ce que la
déclaration d’acceptation doit contenir, mais il est évident qu’elle
doit accepter I'offre qui a été faite. Dans le passé, tous les systemes
juridiques exigeaient qu’en théoric du moins ['acceptation soit
équivalente a un simple ‘‘accord’’. Toutefois, les réalités pratiques
ont amené les rédacteurs de la LUF a prévoir, au paragraphe 2 de
I'article 7, que, dans certaines circonstances, une réponse quise veut
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une acceptation constitue une acceptation, méme si elle contient des
éléments complémentaires ou différents de ceux de I'offre. Cette
regle a été reportée dans le texte actuel. Dans le commentaire de
I'article 7, on examine dans quelle mesure elle permet de s’écarter du
simple “‘accord”. ‘

Communication de I'acceptation, expédition ou réception

2. Certains systemes juridiques considerent que I'acceptation
d’une offre a lieu au moment de I'expédition de la notification
d’acceptation, alors que d’autres considerent qu’elle n’a lieu qu’au
moment de sa réception par I'auteur de I’offre.

3. Ladifférence qui existe entre ces deux regles peut avoir, dans
la pratique, deux conséquences essentielles. Premiérement, si une
acceptation ne prend effet qu’au moment de sa réception, c’est
I’expéditeur auquel I’ offre s’adre sse qui supporte les risques de perte,
de retard ou d’erreur de transmission, alors que sil’acceptation prend
effet au moment de son expédition, c’est le destinataire auteur de
I'offre qui supporte ces risques. Deuxiemement, si le systéme juri-
dique en question prévoit qu’une offre est révocable, 'auteur de
I’offre dispose d’un délai plus long pour la révoquer, selon la théorie
de la réception que selon la théorie de I'expédition,

4. 11 semble que les systemes juridiques qui suivent la théorie
selon laquelle I'acceptation prend effet au moment de sa réception
tendent a considérer I'offre comme irrévocable pendant une période
suffisamment longue pour permettre a son destinataire d’accepter,
tandis que les systémes qui suivent la théorie de I’expédition tendent
a admettre la révocabilité de I'offre jusqu’a son acceptation®.

5. LaLUF adopteun moyenterme entre la théorie de laréception
etcelle de ’expédition. Selon le paragraphe 1 deI'article 6,1’ offre est
acceptée une fois que la déclaration d’acceptation est parvenue a
l'auteur de I’offre, Comme le paragraphe 1 de l'article 12 stipule que
“parvenir’’ signific étre délivré a 'adresse du destinataire de la
communication, la LUF adopte formellement la théorie de la ré-
ception.

6. Toutefois, la plupart des conséquences qui devraient nor-
malement découler de I'adoption de la théorie de la réception ne se
produisent pas.

7. Premierement, selon I'article 9, une acceptation parvenue
tardivement est ou peut étre considérée comme parvenue a temps.
Toutefois, I'expéditeur anquel 'offre est adressée court encore le
risque que l'acceptation n’arrive pas ou qu’une erreur de trans-
mission se produise. Deuxiémement, méme si I'acceptation ne prend
effet qu'a sa réception, il résulte du paragraphe 4 de I'article 5 qu’une
fois 'acceptation expédiée, I'offre est irrévocable.

Moyens de faire parvenir ’acceptation, paragraphe |

8. La disposition du paragraphe 1 de I'article 6 selon laquelle la
déclaration de I'acceptation peut parvenir a I'auteur de 1'offre *‘par
quelque moyeu que ce soit’’ est destinée a remplacer la régle qui
existe dans certains systemes de common law et qui exige non seule-
ment que I’acceptation soit la méme que I'offre, mais encore que les
moyens de communiquerl’acceptation soient les mémes que ceux par
lesquels I'offre a été communiquée. La conséquence normale de
I'utilisation d’un moyen de communication différent de celui utilisé
pour I’offre est que I'acceptation ne prend effet qu’au moment de sa
réception, et non pas au moment de son expédition, contrairement au
résultat auquel on aboutit normalement en common law. Selon la
LUF, il n’est pas nécessaire de se préoccuper de cette conséquence,
puisque la regle générale veut que 1'acceptation ne prenne effet qu’a
sa réception. Toutefois, dans certains systemes de common law, une
acceptation communiquée par un autre moyen que celui utilisé pour
I’offre ne vaudra pas acceptation si le tribunal estime que I'auteur de
I’offre avait implicitement prescrit le mode d’acceptation. Cette
conséquence serait évitée par les mots ‘‘par quelque moyen que ce
soit”’. Ces mots sout donc utiles, bien qu'ils ne soient peut-étre pas
nécessaires dans de nombreux systemes juridiques.

¢ Formation of Contracts : A Study of the Common Core of Legal
Systems (Schlesinger, ed., Oceana Publications, 1968), p. 115.

9. 1l faut noter que Particle 2 autorise 'auteur de I’ offre, comme
corollaire au principe de ’autonomie de la volonté des parties, &
exiger du destinataire qu'il utilise un moyen donné pour commu-
niquer son acceptation. Un moyen d’acceptation donné peut aussi
étre exigé en vertu *‘des habitudes qui se sont établies entre les parties
ou des usages’'. En particulier, 'auteur de I'offre peut exiger que
I'offre soit acceptée par écrit. Une telle exigence de la part de Pauteur
de l'offre prévaudrait sur les dispositions du paragraphe 1 de
I'article 6, selon lesquelles I'offre peut &tre acceptée ‘‘par quelque
moyen que ce soit’’.

10. En vertu de I’article 2, 'auteur de 'offre pourrait également
exiger que I'offre soit acceptée par courrier aérien et refuser d’ad-
mettre une acceptation par télégramme. L’acceptation télégraphi-
que constituerait une contre-offrc qui, & son tour, devrait &tre
acceptée.

Acceptation par un acte, paragraphe 2

11, Bien que la paragraphe 1 de I'article 6 reconnaisse qu’une
déclaration d’acceptation revét normalement la forme d'une commu-
nication verbale ou écrite, il arrive parfois que le destinataire ne
réponde pas a une offre d’achat ou de vente de marchandises, mais se
contente d’expédier les marchandises, de payer le prix ou
d’accomplir quelque autre acte qui indique que I'offre a été acceptée.
Le paragraphe 2 de ’article 6 prévoit qu’un tel acte n’est pas une
contre-offre, mais une acceptation de I'offre.

12. Le paragraphe 2 de I'article 6 ne résout pas le probleme de
savoir si I'expédition de marchandises non conformes a I’ offre cons-
titue une acceptation. Selon le paragraphe 2 de I'article 5 du projetde
LUF de 1958, 'expédition des marchandises doit étre conforme *‘aux
conditions de I'offre’”. Bien que les termes du projet de 1958 semblent
indiquer que, pour constituer une acceptation, I’expédition des mar-
chandises ne peut pas §’écarter des termes de I’offre, y compris en ce
qui concerne la qualité des marchandises expédiées, il n’est pas
certain que telle ait été I'intention des auteurs du projet®. Toutefois, si
I'expédition des marchandises ne constitue pas une acceptation, elle
coustitue une contre-offre qui sera normalement acceptée, si elle I'est
du fait de I'acceptation ou du paiement des marchandises par
'acheteur-auteur de V' offre.

13. A la Conférence de La Haye de 1964, les mots ‘‘aux condi-
tions de l'offre’’ ont été supprimés. Toutefois, ni les actes de la
Conférence, ni le texte adopté, n’'indiquent clairement si la suppres-
sion avait pour but ou pour effet de faire de I'expédition de marchan-
dises noncouformes al’offre un acte d’acceptation ou sila conformité
des marchandises était encore implicitement requise.

14. Le texte proposé a l'alinéa a du paragraphe 2 de 'article 6
prévoit qu’une expédition de marchandises non conformes constitue
une acceptation de 'offre. Les termes du contrat conclut par
I'expédition des marchandises non conformes sont ceux de I'offre.
Par conséquent, I’expédition des marchandises non conformes cons-
titne une contravention au contrat ainsi que 'acte de formation, et
I'acheteur-auteur de I’offre dispose de tous les moyens prévus dans
les dispositions applicables de la loi sur la vente. Selon le projet de
convention surla veunte internationale des marchandises, ces moyens
comprennent des dommages-intéréts, une réduction du prix et, si la

4 A un certain stade du débat, le représentant de la République
fédérale d’ Allemagne a fait observer que les mots ‘‘aux conditions de
I'offré™ ne signifiaient pas livraison de marchandises sans défaut,
mais expédition faite dans l'intention de se conformer au contrat.
(Conférence diplomatique sur 'unification dun droit en matiere de la
vente internationale, La Haye, 2-25 avril 1964, Actes et documents
de la Conférence, vol. I, p. 221). Ces mots ont été supprimés sur la
proposition du représentant de la Chambre de commerce interna-
tionale et avec 'accord de la représentaute des Etats-Unis. Toute-
fois, la représentante des Etats-Unis avait dit auparavant que
I'expédition de marchandises non conformes constituait une accep-
tation et permettait & la partie lésée de se prévaloir des moyeus prévus
par la loi sur la vente (vol. I, p. 213). Mais il est peu probable que tous
les autres délégués qui ont appuyé la suppression de ce membre de
phrase aient estimé, comme la représentante des Etats-Unis, que
I'expédition de marchandises non conformes constitnait une accep-
tation (vol. 1, p. 213-214; vol. 11, p. 478-480).
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contravention est essentielle, le droit d’exiger le remplacement des
marchandises non conformes ou de déclarer la résolution du contrat.

15. 11 faut noter, bien entendu, qu'un vendeur, destinataire de
I’offre, qui ne dispose pas exactement de ce qui lui a é&té commandé
peut expédier délibérément des marchandises non conformes en pen-
sant que I'anteur de I’offre les trouvera acceptables. Cela peut arri-
ver, en particulier, si le vendeur a cessé de fabriquer I'article précis
du catalogue qui a été commandé¢ et I'a remplacé par un nouvel arti-
cle. Dans ce cas, si le vendeur notifie a I'acheteur-auteur de I'offre
que les marchandises non conformes ne lui sont expédiées que sous
réserve qu’elles lui conviennent, I'alinéa a dn paragraphe 2 de I'ar-
ticle 6 proposé prévoit que I'expédition constitue une contre-offre.

Acceptation tacite

16. Le paragraphe 2 de I'article 2 dit que ‘‘toute clanse de I'offre
stipulant que le silence vaudra acceptation est nulle’’. Tontefois,
cette disposition ne dit pas que le silence du destinataire ne peut en
aucun cas constituer une acceptation. L’alinéa d du paragraphe 2 de
P'article 6 proposé décrit les circonstances dans lesquelles le silence
du destinataire constituerait une acceptation de I'offre.

17. La regle générale proposée a l'alinéa d du paragraphe 2 de
T'article 6 veut que Yoffre soit acceptée si le destinataire garde le
silence lorsqu’en raison des circonstances de I'affaire, des habitudes
qui se sont établies entre les parties ou des usages, il est raisonnable
que le destinataire notifie a I’auteur de I'offre qu’il n’a pas I'intention
de I'accepter. Par exemple, si le destinataire répond a une offre en
disant qu’il ne dispose plus de 'article précis qui lvi a été commandé
mais qu’il expédiera un article de remplacement dont il dispose s’il ne
regoit pas d’instructions contraires dans un délai de 10 jours, la
pratique normale des affaires amenera I’auteur de I’offre initiale &
répondre s’il ne veut pas de I’article de remplacement. Dans ce cas, le
silence de I’auteur de I’offre initiale constituera une acceptation de la
contre-offre.

Notification de I"acceptation

18. La LUF n’exige pas que le destinataire notifie a I'anteur de
I’offre qu’il a expédi€ la chose, payé le prix ou accompli quelque autre
acte qui constitue une acceptation. En conséquence, il est a tout le
moins possible que 'auteur de I’offre puisse étre lié par un contrat
pendant une période d’une durée considérable, alors que, d’apres le
silence du destinataire, il était en droit de croire que 'offre était
caduque.

19. Dans la pratique, cette situation a peu de chance de se pro-
duire sonvent. Siun acheteur-destinataire accepte en payant le prix, il
est fort probable que le vendeur-auteur de I'offre en sera rapidement
informé. Si un vendeur-destinataire accepte I'offre en expédiant les
marchandises par air, par camion ou par d’autres moyens de trans-
port rapides, les marchandises arriveront avant I'expiration de la
période pendant laquelle I'acheteur-auteur de I'offre comptait re-
cevoir une réponse. Dans des cas de ce genre, 1'acte d’acceptation
constitue naturellement une notification d’acceptation adressée a
I'auteur de I’offre.

20. Leprobleme ne se pose que sil’acte d’acceptation est tel qu’il
ne suffit pas pour notifier 'acceptation a I'auteur de I'offre dans un
délai raisonnable. Un tel acte peut consister a expédier des marchan-
dises par mer ou a entreprendre la fabrication de marchandises. Dans
des cas de ce genre, la pratique normale des affaires consisterait &
envoyer a I'auteur de I'offre des documents indiquant les mesures
prises ou envisagées par le destinataire. Si les documents arrivent
avant Paccomplissement de l'acte en question, ils serviront de
déclaration d’acceptation. S'ils arrivent apres, ils serviront de notifi-
cation d’acceptation.

21. Selon la position adoptée au paragraphe 3 de I'article 6, une
dérogation & cette pratique commerciale normale n’empéche pas
I’acceptation de prendre effet, mais le destinataire doit indemniser
’autenr de I’offre pour toutes les pertes qu’il a pu subir du fait que
I'acceptation ne lui a pas été notifiée.

Conclusion du contrat

22.  Sous sa forme définitive, la LUF spécifie, par la combinaison
du paragraphe 1 de I'article 6 et du paragraphe 1 de Iarticle 12, que

I'acceptation par correspondance a eu lieu au moment ou la
déclaration parvient a1’adresse de I'auteur de I’ offre. Onsuppose que
¢’est & ce moment que le contrat a été conclu. Toutefois, ce résultat
est la conséquence loglque des dispositions de la LUF ou découle de
I’application du droit interne. Il n’est pas indiqué expressément dans
le texte méme de la LUF.

23. L’alinéa a du paragraphe 4 de I’article 6 proposé prévoit que
le contrat est conclu au moment ol I'offre est acceptée. Cette dispo-
sition tient compte de toutes les formes d’acceptation et pas seule-
ment de 'acceptation par correspondance.

24, Onpeut noter que, comme tous les textes relatifs a I’ offre et 4
I'acceptation, le texte de I'alinéa a du paragraphe 4 de Iarticle 6
repose sur I’hypothese selon laquelle il existe une communication
spécifique qui peutétre reconnue comme une offre et une réponse qui
pent &tre reconnue comme une acceptation. Dans la grande majorité
des cas, cette hypothese correspond aux faits, Toutefois, dans un
certain nombre de cas, les parties peuvent échanger une importante
correspondance dans laquelle sont fixés les divers é1éments de ce qui
constituera en définitive le contrat. Si une controverse apparait par la
suite, il peut étre difficile d’isoler une seule et unique communication
pouvant étre considérée comme 1'offre et une réponse susceptible
d’étre considérée comme l'acceptation. Néanmoins, il peut étre
évident qu’a un certain stade de leur correspondance les parties sont
parvenues & un degré d’accord tel qu’un contrat doit étre réputé avoir
été conclu, méme si le moment ol il a été conclun’est pas déterminé.

25. Telleestlaregle qui est proposée al’alinéa b du paragraphe 4
de l'article 6. Cet alinéa doit étre lu dans le contexte de I'article 4
concernant la définition de I'offre et de I'article 7 concernant les
acceptations qui contiennent des additions ou des modifications.

Article 7
Texte de la LUF

1. Toute acceptation qui contient des additions, des limitations
ou autres modifications est un refus de l'offre et devient une
contre-offre.

2. Cependant, une réponse & une offre qui tend & étre une
acceptation, mais qui contient des éléments complémentaires ou
différents n’altérant pas substantiellement les termes de !'offre,
constitue une acceptation, sauf si I’auteur de !’ offre en releve les
différences dans un bref délai; s’il ne le fait pas, les termes du
contrat sont ceux de I'offre, avec les modifications comprises dans
I'acceptation. :

Variante proposée

I. Toute réponse a une offre qui contient des additions, des
limitations ou autres modifications est un refus de I'offre et cons-
titue une contre-offre.

2. a) Cependant, une réponse & une offre qui tend a étre une
acceptation, mais qui contient des éléments complémentaires ou
différents n’altérant pas substanticllement les termes de 'offre,
constitue une acceptation, sauf si 'auteur de I'offre en releve les
différences sans délai. S'il ne le fait pas, les termes du contrat sont
ceux de l'offre, avec les modifications comprises dans I'ac-
ceptation.

b) Si I'offre et nne réponse qui tend a étre une acceptation
figurent sur des formulaires imprimés et si les termes non imprimés
de laréponse n'alterent pas substantiellement les termes de I'offre,
la réponse constitue une acceptation méme si ses termes imprimés
alterent substantiellement les termes imprimés de I'offre, sauf si
'auteur de I'offre en releve les différences sans délai. S'il ne le fait
pas, les termes du contrat sont les termes non imprimés de I'offre
avec les modifications figurant dans les termes non imprimés com-
pris dans I'acceptation, ainsi que les termes imprimés sur lesquels
les deux formulaires concordent.

3. Si une confirmation d'un contrat de vente antérieur est
envoyée dans un délai raisonnable apres la conclusion du contrat,
tous les éléments complémentaires ou différents de la confirmation
[qui ne sont pas imprimés] font partie du contrat, saufs’ils 'alterent
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substantiellement ou si une objection est motifiée sans délai apres
réception de la confirmation. [Les termes imprimés du formulaire
de confirmation font partie du contrat s’ils sont expressément ou
tacitement acceptés par l'autre partie].

COMMENTAIRE
La régle générale, paragraphe [

1. Le paragraphe 1 de I'article 7 énonce la regle classique selon
laquelle une réponse qui tend a étre une acceptation et qui complete,
limite ou modifie I'offre a laquelle elle se rapporte est un refus de
I’offre et constitue une contre-offre.

2. Cette disposition reflete la théorie classique selon laquelle les
obligations contractuelles découlent d’une manifestation d’un accord
réciproque. Par conséquent, une acceptation doit étre exactement
conforme a I'offre. Si la réponse ne correspond pas complétement &
I'offre, il n'y a pas acceptation mais contre-offre; I'acceptation de
I’autre partie est alors nécessaire pour que le contrat soit conclu.

3. Bien quelarégle exprimée au paragraphe 1 de 'article 7 puisse
s’expliquer par I'idée que I'on se fait généralement de la nature du
contrat, elle reflete aussi une réalité tres commune dans la pratique :
les cas o le destinataire de I'offre est d’accord dans les grandes lignes
avec les termes de 1'offre mais désire négocier certains de ses as-
pects. Si I'intention d’engager d’autres négociations est évidente,
toute regle qui reconnaitrait la formation d’un contrat malgré la
volonté des parties serait regrettable.

4. 1l existe cependant bien d’autres situations de fait ol la régle
classique, telle qu’elle est exprimée au paragraphe 1 de I'article 7,
n’aboutit pas aux résultats souhaités. Les paragraphes 2 et 3 de
I'article 7 prévoient des exceptions au paragraphe 1 pour tenir
compte de plusieurs de ces situations.

Modifications non substantielles, paragraphe 2

5. Le paragraphe 2 de I'article 7 prévoit les régles applicables
dans le cas d’une réponse dont I'intention est d’exprimer une accep-
tation mais qui contient de nouvelles propositions ou des propositions
qui s’écartent 1égerement de I'offre initiale. Par exemple, une offre
indiquant que I'auteur de I'offre vend cinquante tracteurs a un prix
donné est acceptée dans un télégramme portant la mention
supplémentaire ‘‘Expédier immédiatement’” ou ‘‘Expédier virement
contre avis d’expédition. Inspection autorisée’’.

6. 1l est a noter que dans la plupart des cas ol une réponse tend a
étre une acceptation, les éléments complémentaires ou différents qui
peuvent figurer dans la réponse n’auront pas une importance substan-
tielle et, par conséquent, en vertu du paragraphe 2 de article 7, un
contrat sera conclu sur la base des termes de ['offre tels qu’ils ont été
modifiés par les nouveaux éléments de 'acceptation. Si 'auteur de
"offre fait objection aux termes de I’acceptation, des négociations
supplémentaires seront nécessaires avant que le contrat ne puisse
étre conclu.

7. Si elle contient une modification substantielle, la réponse ne
constitue pas une acceptation mais une contre-offre. Naturellement,
s’ily a alors exécution du contrat parce que I'auteur de I'offre envoie
les marchandises, paie le prix ou accomplit un autre acte qui constitue
un commencement d’exécntion, il sera, aux termes du paragraphe 2
de l'article 6, réputé avoir accepté la contre-offre. On considérera
alors qu’un contrat aété conclu, les termes du contrat étant ceux dela
contre-offre.

8. 1l est rare de voir I'auteur d'une offre qui n'est pas d’accord
avec les éléments complémentaires ou différents de la réponse
s’abstenir d'y répondre, que ces éléments de la réponse alterent ou
non substantiellement les termes de I'offre. L'auteur de !'offre est la
partie qui désirait a I'origine conclure le contrat, et ily a tout lieu de
compter qu’il poursuivra les négociations avec le destinataire de
I'offre en vue de la conclusion du contrat.

9. (’est pourquoi la question de savoir si un contrat a été conclu
sur la base d’une répounse contenant des éléments complémentaires
ou différents se posera presque toujours lorsque I'auteur de I’offre

décide, aprés qu'il a regu la réponse, mais avant qu’il n’y ait eu un
commencement d’exécution, qu'il ne désire plus étre lié par le con-
trat. C’est souvent ce qui se produira  la suite d*une modification du
prix des marchandises. Pour cette catégorie de cas, le paragraphe 2
de l'article 7 prévoit que I’auteur de I'offre est lié par le contrat, i la
seule condition que les éléments complémentaires ou différents con-

tenus dans la réponse ne modifient pas substantiellement les termes
de I'offre.

10.  Cependant, la régle énoncée dans ce paragraphe ne permet
pas d’arriver au méme résultat lorsque 1'offre et 'acceptation sont

toutes deux faites sur des formulaires imprimés. Dans ce cas, les

employés des deux parties ne lisent et ne comparent que rarement, ou
Jjamais, les termes imprimés. Ce qui les intéresse, ce sont uniquement
les termes qui complétent les formulaires. Si ce sont les mémes
termes, ce qui est en général le cas, ou si I’on n’a fait qu’ajouter des
formules comme ‘‘Expédier immédiatement” ou ‘“‘Expédier Vire-
ment contre avis d’expédition. Inspection autorisée’, les deux par-
ties agiront généralement comme si un contrat a été conclu malgré les
différences considérables qui existent entre les termes imprimés.

11. Le paragraphe 2, b, de I'article 7 proposé stipule qu’un con-
trat aété conclusi les termes non imprimés, c’est-a-dire ceux qui sont
propres au cas d’espece, ne sont pas substantiellement différents. Si
un contrat a été conclu, la regle relative aux termes du contrat fait la
distinction entre les termes imprimés et les termes non imprimés.
Pour ce qui est des termes non imprimés, la régle est la méme que
celle que contient le paragraphe 2 de I'article 7 de la LUF, et qui est
reproduit dans le texte proposé comme alinéa a du paragraphe 2, a
savoir que les termes du contrat sont les termes de I'offre avec les
modifications contenues dans 1’acceptation.

12, Cependant, les seuls termes imprimés qui fassent partie du
contrat sont ceux qui sont les mémes dans les deux formulaires. Si
I'un des formulaires contient des termes qui ne figurent pas sur I’autre
ou s’il y a incompatibilité entre les termes des deux formulaires, ces
termes ne font pas partie du contrat. A leur place, la régle qui
s’appliquera sera dictée par 'usage, par les pratiques que les parties
ont établies entre elles ou par les régles juridiques de fond applicables
en 'espéce.

13. Le libellé du paragraphe 2 de larticle 7 proposé est plus
détaillé que celui généralement employé dans une loi uniforme. On a
cependant jugé, vu I'objet de ce paragraphe, que ces précisions
étaient nécessaires sil’on voulait arriver a desrésultats satisfaisants.

Confirmation de la conclusion d’un contrat

14. Enregle générale, apres la conclusion d’un contrat verbal ou
apres la conclusion d’un contrat par télégramme ou par télex, I'une
des parties enverra a 'autre, ou les deux parties s’échangeront une
confirmation du contrat. Le but de cette confirmation n’est pas
seulement de fournir une trace écrite de la transaction, mais
également d'informer 'autre partie des termes du contrat tels qu’ils
ont été interprétés par celle qui envoie la confirmation. Le
paragraphe 3 de larticle 7 proposé prévoit que la partie qui regoit la
confirmation est tenue de vérifier si ses termes sont compatibles avec
sa propre interprétation du contrat et d’y faire objectionsi ce n’est pas
le cas. S'il n'y fait pas objection, les termes de la confirmation
deviennent les termes du contrat, & moins que ’on puisse établir
qu’ils alterent substantiellement le contrat.

15. Si les mots entre crochets étaient retenus, la regle ci-dessus
serait modifiée pour tenir compte essentiellement de larégle énoncée
au paragraphe 2,b, de I’article 7. Les termes du contrat seraient alors
les termes non imprimés qui n’alterent pas substantiellement le con-
trat et auxquels I'autre partie ne fait pas objection ainsi que les termes
imprimés qui ont expressément été acceptés par I'autre partie ou qui
pourraient d’une certaine maniére étre considérés comme ayant été
tacitement acceptés par elle. On pourrait apporter la preuve de ce
genre d’acceptation tacite en établissant 'existence d’une pratique
passée en matiere de conclusion de contrat sur la base de ces termes
ou en montrant que la partie concernée a eu al’égard de ce contrat un
comportement conforme & ses termes. Dans tous lescas, ce seraitala
partie ayant envoyé le formulaire de démontrer que I'autre partie en
aurait d’'une certaine maniére accepté les termes imprimés.
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Article 8
Texte de la LUF

1. La déclaration d’acceptation ne produit d’effet que si elle
parvient a auteur del’offre dans le délai qu’il a stipulé ou, & défaut
d’une telie stipulation, dans un délai raisonnable, compte tenu des
circonstances de I'affaire, de la rapidité des moyens de communi-
cation utilisés par I’auteur de I'offre, et des usages. En cas d’offre
verbale, I'acceptation doit étre immédiate, s’il ne résulte pas des
circonstances que le destinataire ait un délai de réflexion.

2. Sile délai d’acceptation est fixé par I'auteur de I'offre dans
une lettre ou un télégramme, ce délai est présumé avoir commencé
a courir a la date de la lettre ou & I’heure du jour ot le télégramme
avait été remis pour expédition.

3. Si l'acceptation consiste en un des actes prévus par
Particle 6, alinéa 2, elle ne produit effet que si elle intervient dans
les délais prévus par I'alinéa 1 du présent article.

Variante proposée

{. Sousréserve de I'article 9, une offre n’est acceptée que sila
déclaration d’acceptation est communiquée a I’auteur de Ioffre on
si tout acte prévu par le paragraphe 2 de I'article 6 estexécuté dans
le délai stipulé par P'auteur de I'offre ou, a défaut d’une telle
stipulation, dans un délai raisonnable, compte tenu des circons-
tances de I'affaire et de la rapidité des moyens de communication
ntilisés par I’auteur del’offre. En cas d’offre verbale, I'acceptation
doit étre immédiate a moins qu’il ne résulte des circonstances que
le destinataire doit avoir un délai de réflexion.

2. Le délai d’acceptation fixé par ’anteur de I'offre dans un
télégramme ou une lettre commence & courir a I'henre du jour ot le
télégramme est remis pour expédition ou a la date qui apparait sur
la lettre ou, a défaut, a la date qui apparait sur I’enveloppe. Le dé-
lai d’acceptation fixé par I'auteur de I'offre au cours d’une con-
versation téléphonique, par télex ou par d’autres moyens de
communication instantanés commence a courir a I’heure dujourou
l'offre est communiquée an destinataire.

3. Sile jourou expire ce délai est un jour férié ou chomé an lien
de résidence ou d’établissement de I'auteur de I'offre, le délai est
prorogé jusqu’au premier jour ouvrable suivant. Les jours fériés ou
chémés qui tombent pendant que court le délai sont comptés.

COMMENTAIRE
Délai d’acceptation, paragraphes I et 3

1. Le paragraphe 1 de I’article 8 énonce la regle classique selon
laquelle une offre ne peut étre acceptée que si le destinataire agit dans
le délai stipulé par I’auteur de 1'offre ou, a défaut d’une telle stipula-
tion, dans un délai raisonnable. Toutefois, cette regle dépendant dans
certains cas de I’article 9, un renvoi particulier a cet article est fait au
paragraphe 1 du projet d’article 8.

2. Les dispositious du paragraphe 1 de I'article 8 selon laquelle,
en cas d’offre verbale, ’acceptation doit étre immédiate, sert dans la
pratique de présomption simple quant 4 la durée d’un délai raisonna-
ble. Ce paragraphe énonce ensuite que cette présomption est
réfutable s'il résulte des circonstances que le destinataire doit dis-
poser d’un délai de réflexion.

3. Le paragraphe 1 de I'article 8 de la LUF précise que le calcul
d’un délai raisonnable doit étre effectué en tenant diiment compte
‘‘des circonstances de I'affaire, de la rapidité des moyens de commu-
nications utilisés par 1'autenr de I'offre, et des usages'. 1l con-
vient de noter qu’aprés le mot ““affaire” le reste de la phrase ne fait
qu'illustrer les circonstances de I’affaire. D’autres éléments tels que
des négociations préliminaires ou les habitudes qui se sont établies
entre les parties peuvent également étre pris en considération. An
paragraphe | de la variante propasée, les mots ‘‘et des usages’’ ont
été supprimés. On pourrait également mettre un point final apres le
terme ‘‘affaire’” ou méme aprés les mots ‘‘délai raisonnable’’.

4. Le paragraphe 3 de Particle 8 prévoit que la régle énoncée au
paragraphe ! s’applique & une acceptation consistant en un des actes

prévus par le parggraphe 2 de l'article 6, Dans le projet de variante,
on parvient au meme résultat en insérant le troisitme paragraphe de
I’article 8 de la LUF au paragraphe 1 du projet d’article 8.

Point de départ du délai d'acceptation, paragraphe 2

’5. Le paragraphe 2 de I'article 8 définit la méthode & suivre pour
déterminer la date & laquelle commence 4 courir le délai pendant
lequel une offre peut étre acceptée.

6. Dans le cas d’une lettre, selon la LUF, le délai commence &
courir *‘4 la date de la lettre’’. Cette expression ne permet pas de
savoir s’il s'agit de la date qui apparait sur la lettre ou de la date
figurant sur le cachet de la poste. Le paragraphe 2 de la variante
proposée prévoit que le délai commence & courir “a la date qui
apparait sur la lettre’’, & moins que ladite lettre ne soit pas datée,
auquel cas le délai commence & courir ‘‘a la date qui apparait sur
I’enveloppe’”. Les raisons pour lesquelles on a proposé cet ordre de
préférence sont doubles : premiérement, méme s’il se défait de
I'enveloppe, le destinataire disposera de la lettre pour calculer la fin
du délai durant lequel I'offre peut étre acceptée et, deuxiemement,
Yauteur de I'offre aura en sa possession une copie de la lettre datée
alors que, dans la plupart des cas, il ne connaitra pas la date figurant
sur ’enveloppe. En conséquence, si cette derniére fait foi, I'auteur de
I'offre ne peut connaitre la date 4 laquelle se termine le délai durant
lequel I'offre peut &tre acceptée.

7. Dans le cas d’un télégramme, le délai commence & courir &
I’heure du jour ‘‘o le télégramme est remis pour expédition’’. Cette
régle n’est véritablement efficace que si le télégramme indique
I’heure a laquelle il est remis pour expédition ou, dansles pays ot cela
est possible, I'heure alaquelle a lieu la communication té1éphonique
par laquelle on a demandé son expédition. Si cette pratique n’est pas
universellement suivie, il conviendrait peut-&tre de fixer le point de
départ du délai & un autre moment.

Fin du délai &’ acceptation

8. Le paragraphe 3 de l'article 8 proposé est fondé sur le
paragraphe 2 de I'article 2 du réglement d’arbitrage de la CNUDCI.

Article 9
Texte de la LUF

1. Sil'acceptation est tardive, I'anteur de I’offre peut cepen-
dent considérer qu’elle a été faite a temps, a condition qu’il en
informe I'acceptant dans un bref délai, verbalement ou par
expédition d’un avis.

2. Cependant, si I’acceptation est parvenue tardivement, elle
doit étre considérée comme parvenue a temps, s'il résuite de la
lettre ou du document qui la contient qu’elle a été expédiée dans
des conditions telles que si la transmission en avait été réguliere,
elle serait parvenue atemps; il en est autrement, si, verbalement ou
par expédition d’un avis, I'auteur de I’offre informe dans un bref
délai I'acceptant gu’'il estime caduque son offre.

Projet de variante

Si la réponse 2 une offre qui tend a étre une acceptation ou tout
acte prévu par le paragraphe 2 de I’article 6 est parvenue ou est
accompli tardivement mais a été expédiée ou accompli de bonne
foi, I'offre est réputée avoir été acceptée a temps, & moins que
I’auteur de I'offre, aprés avoir pris connaissance de ’acceptation,
n’informe sans retard le destinataire que I'offre est caduque.

COMMENTAIRE

1. L’article 9 a trait aux acceptations qui parviennent apres
I'expiration du délai d’acceptation.

Droit de I'auteur de I'offre de considérer I'acceptation comme étant
parvenue a temps, paragraphe 1

2. Sil'acceptation est tardive, I'offre est caduque et la réf:eption
de 'acceptation n’entraine pas formation du contrat. Toutefois, dans
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de nombreux cas, I'auteur de I'offre sera encore prét a conclure un
contrataux conditions prévues dans son offre initiale. Aucun systéme
Jjuridique n’exclut, semble-t-il, cette possibilité; ils different unique-
ment sur la théorie et, dans une certaine mesure, sur la fagon dont ce
résultat peut étre obtenu.

3. Dans certains systemes juridiques, I'acceptation tardive est
considérée comme une contre-offre. Dans ce cas, ’auteur initial de
I'offre doit accepter la contre-offre par I'une des procédures
d’acceptation prévues. Tant qu’il ne I'a pasfait, il n'y a pas contrat.

4. Le paragraphe 1 de I'article 9 adopte une approche différente.
L’acceptation tardive est considérée comme une acceptation poten-
tiellement valable. Toutefois, pour qu’elle puisse produire tous ses
effets, I'anteur de I’offre doit la valider en informant le destinataire,
dans un bref délai, qu’il considére que I'acceptation, bien que tardive,
lui est parvenue & temps.

5. Ilconvient de noter que le systeme prévu au paragraphe 1 de
Particle 9 tout comme celui qui veut que I’acceptation tardive soit
considérée comme une contre-offre exigent de I'auteur initial de
I'offre qu'il accomplisse un geste positif pour que le contrat voie le
Jjour. Si aucune communication n’est faite an destinataire, iln’y a pas
contrat. Sous réserve du paragraphe 2 de I'article 9, il en est ainsi
meéme si I'auteur de I'offre et le destinataire croient que le contrat
existe.

Acceptations parvenues tardivement en raison d’un retard dans la
transmission, paragraphe 2

6. L’acceptation n’étant valable que lorsqu’elle est parvenue a
I’autenr de I’offre, on s’attendrait que les risques de perte ou de retard
dans la transmission reposent sur le destinataire. Toutefois, le
paragraphe 2 de I'article 9 de la LUF prévoit que ‘‘s’il résulte de la
lettre ou du document qui la {I’acceptation] contient qu’elle a été
expédiée dans des conditions telles que sila transmission en avait été
réguliere elle serait parvenue a temps’’, I'acceptation parvenue
tardivement est considérée comme parvenue a temps. En vertu de
cette disposition, ¢’est 'auteur de I'offre qui assume le risque d’un
retard dans la transmissiot, mais le destinataire continue a assumer
celui de la perte de la lettre ou du document contenant 'acceptation.

7. Le paragraphe 2 de I'article 9 énonce ensuite que cette dispo-
sition ne s'applique pas si I'auteur de I'offre a informé dans un bref
délai I’acceptant qu’il estime cadugne son offre.

8. 1l convient de noter qu'en vertu des régles énoncées aux
paragraphes 1 et 2 de 'article 9, I'auteur de Ioffre est tenu de faire
savoir .au destinataire s’il considére ou non I’acceptation tardive
comme parvenue a temps, sauf si : i) auteur de I'offre souhaite que
le contrat prenne effet et s’il est clair que I’acceptation a été expédice
dans des conditions telles que si la transmission en avait été réguliére,
elle serait parvenue a temps ou ii) si I'auteur de I’offre ne souhaite pas
que le contrat prenne effet et s’il est clair que I'acceptation n’a pas été
expédiée dans des conditions telles que si la transmission en avait été
réguliere, elle serait parvenue a temps. Dans la mesure ol I'auteur de
I'offre n'est pas certain que, dans des conditions normales,
I'acceptation serait parvenue a temps par le moyen de communi-
cation choisi, il doit notifier sa décision au destinataire afin d’étre sir
de ses droits.

9. Le projet d’article 9 retient le principe énoncé au paragraphe 2
de I'article 9 et I'applique a toutes les acceptations tardives. Dans le
domaine commercial, il est généralement admis que la réponse de
I'acceptant qui tend 2 étre une acceptation a été expédiée de bonne
foi, méme si un calcul précis du temps qu’il faut normalement a une
communication de ’acceptant pour parvenir a I'auteur de I'offre
révélait que I’acceptation aurait dd arriver a temps. En conséquence,
en vertu du projet d’article 9, l'auteur de I'offre devrait obli-
gatoirement, dans tous les cas, faire savoir au destinataire s’il entend
considérer I’acceptation tardive comme n'étant pas parvenue a
temps. Toutefois, s’if apparaissait gne I'acceptant n*avait pas agi de
bonne foi, 'auteur de I'offre qui s’est abstenu de répondre a
I'acceptation ne serait pas réputé, pour autant, avoir conclu un
coutrat.

Article 10
Texte de la LUF

L’acceptation est irrévocable, sauf si la révocation parvient a
I'auteur de I'offre avant ou en méme temps que I’acceptation.

Variante proposée

L’acceptation est irrévocable, sauf si la déclaration de
révocation parvient a 1'auteur de I'offre avant ou en méme temps
que la déclaration d’acceptation ou, dans le cas ou I'acceptation
consiste en ’un des actes prévus par le paragraphe 2 de I'article 6,
avant qu’il n’en soit informé ou en méme temps.

COMMENTAIRE

1. En cas d’acceptation par correspondance, la déclaration de
révocation de I'acceptation doit, aux termes de I'article 10, parvenir a
'auteur de offre avant ou en méme temps que I'acceptation. Mais
Iarticle 10 ne regle pas le cas o I’acceptation résulte d’un des actes
visés au paragraphe 2 de I'article 6.

2. Selon la variante qui est proposée, la révocation de I'ac-
ceptation doit, si I'acceptation résulte d’un des actes visés au
paragraphe 2 de I'article 6, parvenir a I'auteur de I'offre avant que ce
dernier ne soit informé de 'acte constituant ’acceptation ou en méme
temps. Dans cette variante, ['accent est mis sur la connaissance de
I'acceptation qu’a I'auteur de I'offre an moment ol il apprend la
révocation plutdt que sur le point de savoir si un contrat aété conclu.

Article 11

Texte de la LUF

La formation du contrat n’est pas affectée par la mort ou
I'incapacité de 'une des parties survenue avant I'acceptation, sauf
si Je contraire résulte de I'intention des parties, des usages ou de la
nature de 'affaire.

Variante I proposée

1. (Identique a 'article 11 de la LUF.)

2. Si une procédure de faillite ou autre procédure analogue est
engagée contre I'une ou I'autre des parties aprés qu’une offre a été
faite, I’offre ne peut étre acceptée si elle est révocable. Toutefois,
une offre irrévocable peut étre acceptée pendant le délai
d’irrévocabilité.

Variante 2 proposée

Si I'une ou I'autre des parties décede ou devient physiquement
ou mentalement incapable de contracter ou si une procédure de
faillite ou autre procédure analogue est engagée contre I'une ou
I"autre des parties apres qu'une offre a été faite, I’ offre ne peut étre
acceptée si elle est révocable. Toutefois, une offre irrévocable peut
étre acceptée pendant le délai d’irrévocabilité.

COMMENTAIRE

1. L’article 11 se borne a déclarer que la formation du contrat
n’est pas affectée par [a mort ou I'incapacité physique ou mentale de
I'une des parties.

2. Dans la variante 1 proposée pour cet article, le paragraphe 2
dispose qu'une offre révocable ne peut &tre acceptée apres
I’ouverture d’une procédure de taillite ou antre procédure analogue
mais qu’un tel événement est sans effet sur une offre irrévocable.
L’offre irrévocable y est considérée comme une sorte de bien ou de
droit acquis, ce qui semble étre le point de vue généralement adopté
dans la plupart des systémes juridiques.

3. Lavariante 2 proposée pour I'article 11 regle de fagon unitaire
le cas de décesou d’incapacité physique ou mentale et le cas de faillite
d’ane des parties. La régle prévue est calquée sur le paragraphe 2 de
la variante 1. Par conséquent, le déces ou I'incapacité physique on
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mentale de I'une ou l'autre des parties survenus aprés une offre
révocable ainsi que Pouverture d'une procédure de faillite ou autre
procédure analogue interdiraient 'acceptation de I'offre. Toutefois,
aucun de ces événements ne s’opposerait & 'acceptation d’une offre
irrévocable.

Article 11A proposé
Variante |

I. Le destinataire d’une offre révocable peut céder celle-ci a
moins que, dans un délai raisonnable apres avoir eu connaissance
de la cession, I'auteur de I'offre n’avise le destinataire ou le ces-
sionnaire qu’il s’y oppose.

2. Le destinataire d’une offre irrévocable peut céder celleci
dansla mesure ou, si le contrat était conclu, ses droits et obligations
découlant du contrat seraient cessibles en vertu de la loi applicable.

3. Le contrat conclu par acceptation de I'offre par le cession-
naire ne vaut qu’entre I'auteur de I'offre et le cessionnaire. Toute-
fois, le destinataire de I'offre est responsable de tout défaut
d’exécution du cessionnaire si, dans un délai raisonnable apres
avoir eu connaissance de la cession, P'auteur de I'offre informe le
destinataire de son intention de le tenir ainsi responsable.

Variante 2

1. Le destinataire d’une offre peut céder celle-ci & moins que,
dans un délai raisonnable aprés avoir eu connaissance de la ces-
sion, 'auteur de I’offre n’avise le destinataire ou le cessionnaire
qu’il s’y oppose.

2. Le contrat conclu par acceptation de P’offre par le cession-
naire ne vaut qu’entre I’auteur de I’offre et le cessionnaire. Toute-
fois, le destinataire de I’offre est responsable de tout défaut
d’exécution du cessionnaire si, dans un délai raisonnable apres
avoir eu connaissance de la cessiou, 'auteur de I'offre informe le
destinataire de son intention de le tenir ainsi responsable.

Variante 3

1. L’auteur ou le destinataire d’une offre peut céder celle-ci a
moins que, dans un délai raisonnable aprés avoir eu connaissance
dela cession, I'antre partie n’avise le cédant ou le cessionnaire qu’il
s’y oppose.

2. Le contrat conclu par acceptation de I’ offre ne vaut qu’entre
I’anteur de celle-ci et le cessionnaire qui tient ses droits du destina-
taire de ’offre, ou entre le destinataire et le cessionnaire qui tient
ses droits de 'anteur de P'offre, selon le cas. Toutefois, le cédant
est responsable de tout défaut d’exécution du cessionnaire si, dans
un délai raisonnable aprés avoir eu connaissance de la cession,
I'autre partie informe le cédant de son intention de le tenir ainsi
responsable.

COMMENTAIRE

I. Dans la théorie classique, ’offre est incessible, encore que
beaucoup de systemes juridiques autorisent la cession des offres
irrévocables. Autoriser la cession d’'une offre revient & permettre au
cessionnaire de conclure le contrat avec I'auteur de I'offre, méme si
ce n'est pas a lui que I'offre a été faite. Néanmoins, il est parfois
important dans la pratique d'autoriser la cession d’une offre, par
exemple lorsqu’il y a réorganisation de la société destinataire de
I'offre et que c’est fa société qui lui succede qui accepte I'offre. 1l est
en général de I'intérét des deux parties que le contrat soit conclu par
acceptation de I'offre par le cessionnaire. Pour déterminer dans
quelle mesure une offre peut faire I'objet d’une cession, il faut exa-
miner aussi dans quelle mesure 'une et]’autre parties pourraient, une
fois le contrat conclu, céder les droits ou déléguer les obligations qui
seraient les leurs en vertu du contrat.

2. Les variantes 1 et 2 prévoient senlement la cession de I'offre
par le destinataire. La variante 3 autorise aussi la cession par I’auteur
de I'offre, disposition qui serait surtout applicable en cas de
réorganisation de la société ayant fait I’offre.

3. La variante 1 distingue entre Poffre révocable et I offre irré-
vocable. Une offre révocable peut &tre cédée par son destinataire
a moins que I'auteur de I’offre ne s’y oppose. Une offre irrévocable
peut étre cédée par son destinataire sans le consentement de ’auteur
de I'offre dans la mesure ol si le contrat était conclu, les droits et
obligations du destinataife seraient cessibles en vertu de la loi appli-
cable. Méme s’il n’est pas souhaitable de renvoyer 4 la loi nationale
pour déterminer I'étendue du droit de céder I'offre, une certaine
limitation doit étre prévue. Celle qui est proposée a le mérite d’exister
déja. Si le Groupe de travail accepte le principe de la variante 1, il
pourrait examiner s’il vaut mieux limiter de fagon précise, au
paragraphe 2 de I'article 11 A, le droit de céder une offre irrévocable
au lieu de s’eun remettre sur ce point a Ia loi nationale.

4, Lavariante 2 ne fait pas de distinction entre I’offre révocable et
Voffre irrévocable. Le destinataire de I'offre peut céder celle-ci sous
réserve que l'auteur ne s’y oppose pas.

5. Lavariante 3 est rédigée sur le méme modele que la variante 2,
si ce n’est que I'offre peut étre cédée soit par I'auteur, soit par le
destinataire, si I'autre partie ne s’y oppose pas. On pourrait bien
entendu concevoir une quatriéme variante inspirée de la variante 1.

6. Le dernier paragraphe des trois variantes précise quelles sont
les parties au contrat résultant de I'acceptation de I'offre cédée. Dans
les trois cas, le cédant, qu’il soit auteur ou le destinataire de I’ offre,
n’est pas partie au contrat. Toutefois, il peut &tre tenu responsable du
défaut d’exécution du cessionnaire si I'autre partie a pris les dispo-
sitions nécessaires pour s’assurer cette garantie.

Article 12
Texte de la LUF

1. Parleterme ‘‘parvenir’’, la présente loi entend : étre délivré
a I'adresse du destinataire de la communication.

2. Les communications prévues par la présente loi doivent &tre
faites par les moyens usuels dans les circonstances.

Variante proposée

Aux fins de la présente Convention, une offre, une déclaration
d’acceptation ou toute autre communication est réputée *‘par-
venir’’ i la partie intéressée ou a son destinataire lorsqu’elle lui est
faite oralement ou Ini est remise en mains propres ou lorsqu’elle est
délivrée [physiquement, mécaniquement ou électroniquement] a
son établissement, a son adresse postale ou a sa résidence habi-
tuelle.

COMMENTAIRE

1. Le paragraphe 1 de l'article 12 pose le principe que les com-
munications prennent effet a la réception.

2. Lavariante proposée développe le paragraphe 1 de I’article 12
de la LUF en prévoyant le cas des communications orales et celui de
la remise en mains propres d'une communication au destinataire. Elle
indique en outre, a I'instar du reglement d’arbitrage de la CNUDCI,
les diverses adresses du destinataire auxquelles la communication
peut étre envoyée.

3. Les mots figurant entre crochets sont destinés a prendre en
compte non seulement la délivrance des communications postales et
télégraphiques traditionnelles, mais aussi les moyens modernes tels
que les communications par télex ou par terminal d’ordinateur. 11 est
a noter que ces mots ne figurent pas dans le texte du reglement
d’arbitrage de la CNUDCI.

4. Letexte proposé pour l'article 12 ne reprend pas la disposition
du paragraphe 2 de I'article 12 de la LUF, qui dit que ‘‘les communi-
cations prévues par la présente loi doivent étre faites par les moyens
usuels dansles circonstances’’ et quel’onretronve en termes presque
identiques  article 10 du projet de convention sur la vente interna-
tionale de marchandises, parce qu’il ne concorde pas avec le
paragraphe 1 de I'article 6 aux termes duguel I'acceptation peut par-
venir ‘‘par quelque moyen que ce soit’’.
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Article 13
Texte de la LUF

1. On entend par nsages les maniéres de faire que des person-
nes raisonnables de méme qualité placées dans leur situation con-
siderent normalement comme applicables a la formation de levr
contrat.

2. En cas d’emploi de termes, clauses ou formulaires unsités
dans le commerce, leur interprétation se fait selon le sens que les
milieux commerciaux intéressés ont I'habitude de leur attacher.

Variante proposée

On entend par usages les maniéres de faire dont les parties
avaient connaissance ou qu’elles avaient des raisons de connaitre
et qui, dans le commerce international, sont largement connues et
régulierement observées par les parties & des contrats de méme
type dans la branche commerciale considérée.

COMMENTAIRE

La variante proposée suit d’aussi prés que possible le texte de
I’article 8 du projet de convention sur la vente internationale de
marchandises. Cela a conduit en particulier a la suppression du
paragraphe 2 de l'article 13 de la LUF.

APPENDICE 11

Projet de loi de PUNIDROIT pour Uunification de certaines régles en
matiere de validité des contrats de vente internationale d’objets
mobiliers corporels : analyse critiques

Article premier

1. La présente loi s’applique aux contrats de vente d’objets
mobiliers corporels, passés entre des parties ayant leur
établissement sur le territoire d’'Etats différents, dans chacun des
cas snivants :

a) Lorsque le contrat implique que la chose fait, lors de la
conclusion du contrat, ou fera I’objet d’un transport du territoire
d’un Etat dans le territoire d’un antre Etat;

b) Lorsque les actes constituant I'offre et 'acceptation ont été
accomplis sur le territoire d’Etats différents;

¢) Lorsque la délivrance de la chose doit se réaliser sur le terri-
toire d’'un Etat autre que celui ou ont été accomplis les actes
constituant I'offre et I’acceptation du contrat.

2. Siune partie n’a pas d’établissement, sa résidence habituelle
sera prise en considération.

3. L’application de la présente loi ne dépend pas de la nationa-
lité des parties.

4. Dans les contrats par correspondance, I'offre et 'accepta-
tion ne sont considérées comme accomplies sur le territoire d’un
méme Etat que si les lettres, télé grammes ou antres documents de
communication qui les contiennent ont été expédiés et regus sur le
territoire de cet Etat.

5. Des Etats ne seront pas considérés comme ‘‘Etats dif-
férents” en ce qui concerne l'établissement ou la résidence
habituelle des parties, si une déclaration a cet effet a €té valable-
ment faite en vertu de 'article de la Convention du. . . portant loi
pour Iunification de certaines régles en matiere de validité des
contrats de vente internationale d’ objets mobiliers corporels et que
cette déclaration reste en viguenr.

2 Le projet de loi est désigné par le sigle LUV dans les commen-

taires. Les textes anglais et francais sont ceux qui ont été approuvés
par le Conseil de direction de 'UNIDROIT et publiés dans le do-
cument bilingue de PUNIDROIT portant la référence : ETUDE
XVI/B, Doc. 22, U.D.P. 1972. Les versions russe et espagnole ont
été établies par le Secrétariat de I'Organisation des Nations Unies.

6. La présente loi ne s’applique pas aux contrats de vente :
a) De valeurs mobiliéres, effets de commerce et monnaies.

b) De ‘navires, bateaux de navigation intérieure et aéronefs
enregistrés ou a enregistrer;

¢) D'électricité;
¢) Par autorité de justice ou sur saisie.

7. Sont assimilés aux ventes, au sens de la présente loi, les
contrats de livraison d'objets mobiliers corporels a fabriquer on &
produire 2 moins que la partie qui commande la chose n’ait & fournir
une partie essentielle des éléments nécessaires A cette fabrication
ou production,

8. La Présente loi est applicable sans égard au caractére civil ou
commercial des parties et des contrats & conclure.

9, 'Le§ regles du droit international privé sont exclues pour
I'application de la présente loi, sauf dans les cas on celleci en
dispose antrement.

COMMENTAIRE

1. (;et a}rticle .énonce les regles générales permettant de
déterminer si le projet de loi est applicable atel ou tel contrat de vente
de marchandises.

2. Sile Groupe de travail décide de préparer un projet de con-
vention sur la validité des contrats de vente internationale de
marchandises, il est probable que I'article premier sera remanié et
aligné sur l'article définissant le champ d’application du projet de
convention sur la vente internationale de marchandises.

Article 2

1. La présente loi n’est pas applicable dans la mesure ou les
parties sont convenues, explicitement on implicitement, d’exclure
son application.

2. Toutefois, dans le cas de dol et dans celui de menace, il n’est
pas permis d’exclure I'application de la présente loi ni d'y déroger
au préjudice de la partie 1ésée.

COMMENTAIRE

1. Le paragraphe 1 de larticle 2 réaffirme le principe de
I'autonomie des parties en matiere de vente internationale de mar-
chandises, qui est également énoncé au paragraphe 1 de I'article 2 de
la Loi uniforme sur la formation des contrats de vente internationale
des objets mobiliers corporels (LUF), a I'article 3 de la Loi uniforme
sur la vente internationale des objets mobiliers corporels (LUVI) et &
I'article 3 du projet de convention sur la vente internationale des
marchandises. Cependant, le paragraphe 2 de I'article 2 stipule qu’il
n’est pas permis d’exclure 'application de la loi ni d’y déroger au
préjudice de la partie 1ésée dans le cas de dol et dans celui de menace
(contrainte). Il n’y a pas d’obstacle a 'inclusion dans le contrat de
normes plus rigoureuses a cet égard.

2. 11 semble que I'article 2 accorde un réle trop important au
principe de ['autonomie des parties. La plupart des régles touchant la
validité des contrats sont des regles auxquelles les parties ne de-
vraient pas étre & méme de déroger. Cela vaut en particulier pourles
dispositions de la LUV concernant le pouvoir attribué aux tribunaux
de déterminer “‘I'intention commune réelle’’ des parties dans le cas
d’un contrat simulé®, la validité ou la non-validité d’un usage® ou les
criteres selon lesquels un contrat peut &tre annulé pour cause
d’erreurd.

3. Certaines reglesrelatives ala validité des contrats peuvent étre
soumises a la volonté des parties. Dans ce cas, la regle de fond doit
indiquer dans quelle mesure les parties peuvent en modifier le fonc-
tionnement. La LUV a déja adopté ce principe dans des dispositions
comme celle de article 6, b, qui stipule qu’une partie ne peut annuler
un contrat pour erreur que si, notamment, ‘‘I'erreur ne se rapporte

v Article 3, 1).
¢ Article 4, 3).
4 Articles 6 a2 9.
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pas a un élément al'égard duquel toutes circonstances pertinentes
étant prises en considération, le risque d’erreur est expressement ou
implicitement & la charge de la partie qui invoque la nullité.”’

Article 3

1. Les déclarations et comportements des parties doivent étre
interprétés conformément a I'intention commune réelle des par-
ties, lorsque celle-ci peut &tre établie.

2. Si l'intention commune réelle des parties ne peut étre
établie, les déclarations et comportements des parties doivent étre
interprétés conformément a I'intention d’une des parties, lorsque
cette intention peut étre établie et que I'autre partie a su ou aurait
dil savoir que son contractant avait ladite intention.

3. Sil'un et 'autre des alinéas qui précédent ne peuvent étre
appliqués, les déclarations et comportements des parties doivent
&tre interprétés conformément au sens que des personnes raison-
nables, placées dans la méme situation que les parties, leur au-
raient donné.

COMMENTAIRE

1. L'article 3 énonce les régles s’appliquant a I'interprétation des
déclarations et comportements des parties 4 un contrat de vente
d’objets mobiliers corporels auquel s’applique la Loi uniforme. Les
regles énoncées al'article 3 sont complétées et élargies par celles de
I’article 4.

2. Le rapport du Max-Planck Institut fiir ausldandisches und in-
ternationales Privatrech (désigné ci-aprés sous le titre abrégé de
‘‘rapport Max-Planck’’) fait valoir que les régles d'interprétation
sont nécessaires : i) pour établir I’existence du contrat aux fins de
s’assurer qu'il pourra étre annulé pour cause de dol, menace ou
erreur, ii) pour déterminer quels faits donnent & une partie le droit
d’annuler un contrat et iii) pour évaluer I'importance de I’erreur®.

3. Bien que le rapport indique par la suite que ‘‘la portée des
regles d’interprétation est limitée au présent projet’’!, il semble que ni
le texte de I’article 3 ni celui de I'article 4 ne limitent leur application.
L article 3 et 'article 4 contiennent des régles d’interprétation a
utiliser dans tous les cas ou une interprétation du contrat est
nécessaire. En outre, il faudrait éviter que plusieurs systemes
d’interprétation ne soient applicables 4 un méme contrat. Or cela
risque de se produire si l'article 3 est conservé sous sa forme actuelle,
car les regles qu'il énonce different des régles d’interprétation plus
limitées figurant dans le projet de convention sur la vente interna-
tionale des marchandises.

4. A lintérieur du champ qu’elles circonscrivent, les regles
d’interprétation énoncées a l'article 3 sont dans I’ensemble satis-
faisantes. Cependant, il faut noter qu’aux termes du paragraphe 3, a
moins que I'on puisse déterminer I'intention commune réelle des
parties ou établir I'intention réelle d’une partie, et le fait que 'autre
partie a su ou aurait dd savoir que son contractant avait ladite inten-
tion, les déclarations et comportements des parties doivent &tre
interprétés ‘‘conformément au sens que des personnes raisonnables,
placées dans la méme situation, leur auraient donné’’. Comme dans la
plupart des cas ou I'interprétation pose des questions difficiles, on ne
pourra définir ni 'intention commune des parties ni établir 'intention
d'une partie et le fait que I’autre partie a su ou anrait dii savoir que son
contractant avait ladite intention, le texte du paragraphe 3 de
I'article 3 sera le premier instrument d’interprétation utilisé par les
tribunaux pour résoudre ces questions.

5. Tl semble qu’'une des principales difficultés posées par
I'article 3, 3) tient au fait que les deux parties au contrat se trouvent
dans des situations différentes et que, par conséquent, deux ‘‘per-
sonnes raisonnables’’, I’une placée dans la situation de I'acheteur et
l'autre dans celle du vendeur, risquent d’avoir, & propos de
I'interprétation du contrat, le méme désaccord que les parties elles-

¢ Etude XV1/B, document 22, U.D.P. 1972, p. 20 et 22. Tous les
numéros de page figurant dans les notes correspondent ala version

frangalse du rapport Max-Planck qui est reproduit dans cette publi-
cation.

[ Page 23.

mémes. Si cela est déja vrai al'intérieur d’un méme pays, le probléme
s'aggrave dans le cas de transactions internationales. Des procedes
commercianx dlssemblables, des systemes juridiques et économi-
ques distincts et méme la possibilité qu’il existe deux textes de con-
trat différents (sile contrat estrédigé en denx langues et que la traduc-
tion n’est pas bonne) peuvent rendre toute interprétation objective
du contrat impossible. Dans ce cas, I’article 3 ne peut aider un tribu-
nal & résondre la difficnlté.

Article 4

1. Compte doit étre tenn, dans I'application de I'article gni
précede, de toutes circonstances pertinentes et, en particulier, des
négociations qui ont pu avoir lieu entre les parties, des habitudes
qui se sont établies entre elles, des usages que des personnes
raisonnables, placées dans la méme situation que les partles con-
siderent generalement comme devant &tre suivis, du sens généra-
lement donné dans le commerce intéressé a des mots, dispositions
ou formules contractuelles communément employés, et de la con-
duite des parties postérienre & la conclusion du contrat.

2. Les circonstances ci-dessus visées devront étre prises en
considération, a supposer méme qu’elles n’aient donné lieu Aancnn
écrit et qu’elles n'aient pas été consignées dans telle ou telle forme
particuliere; elles peuvent notamment étre établies par témoins.

3. Lavalidité d'un usage est déterminée par la loi applicable.

COMMENTAIRE

1. Le paragraphe 1 de I'article 4 est semblable au paragraphe 2 de
I'article 4 de la LUF. Si un texte sur la validité des contrats devait
étre adopté, il faudrait le remanier pour qu’il corresponde au texte
adopté pour la formation des contrats.

2. Le rapport Max-Planck note qu’un des membres du Comité
ayant préparé le projet de loi uniforme sur la validité a signalé que le
fait de stipuler qu'un contrat peut étre interprété en fonction de “‘la
conduite des parties postérieure & la conclusion du contrat’’ pourrait
soulever des difficultés dans certaines juridictions de common law.
Cependant, comme il est indiqué dans le rapport, la regle prévue par
la Loi uniforme, si cette loi était adoptée dans un pays donné,
prévaudrait sur toute régle contraire du droit interne®. En outre, au
moins un pays de common law a adopté une loi stipulant que la
conduite des parties dans 1'exécution de leurs obligations découlant
du contrat peut tre prise en considération pour déterminer la signifi-
cation du contrath.

3. 1l semble que la disposition du paragraphe 2 de I'article 4 vade
soi, car, parmi les sources mentionnées au paragraphe 1 duditarticle,
plusieurs, de par leur nature méme, ne sont pas la plupart du temps
attestées par un écrit.

4., Le paragraphe 3 renvoie au droit applicable indépendamment
de cette disposition de l'article 4. La seule autre possibilité serait
d’énoncer les criteres de validité des usages.

5. 1l convient de noter qu’aux termes de l'article 2 les parties
semblent avoir le pouvoir de choisirleurs propres criteres pour établir
la validité d’un usage.

Article 5

1l n'y a pas de contrat si, en appliquant les régles des articles qui
précedent, il n'est pas possible de découvrir un accord entre les
parties.

COMMENTAIRE

1. L’article 5 compléte les trois articles relatifs a 'interprétation
en stipulant qu’aucun contrat n’existe s’il n’est pas possible, en
interprétant correctement les déclarations et les comportements des
parties conformément aux articles 3 et 4, d'établir qu'un accord aété
conclu. 11 convient de noter que la constatation d’une erreur, aux
termes des articles 6 29, d’un dol, aux termes de I'article 10, ou d'une

¢ Page 25. ]
h Section 2-208 (1), Uniform Commercial Code, Etats-Unis.
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ménace non acceptable, aux termes de I'article 11, donne le droit

d’annuler le contrat a la partie qui est victime de ’erreur, du dol ou de
la menace.

2. Sil'on considere qu’une disposition comme celle de Iarticle 5
est utile, il serait peut-&tre préférable de I'intégrer aux dispositions
sur la formation du contrat plutdt qu’a celles ayant trait  la validité
des contrats.

Article 6

Une partie ne peut annuler le contrat pour erreur que si les
conditions suivautes sont remplies au moment de la conclusion du
coutrat :

a) L’erreur est, conformément aux principes d’interprétation
ci-dessus établis, d'une importance telle que le contrat n’aurait pas
été conclu tel qu’il est si la vérité avait été connue; et

b) L’erreur ne se rapporte 'pas a un élément a I'égard duquel,
toutes circonstances pertinentes étant prises en considération, le
risque d’erreur est expressément ou implicitement a la charge de la
partie qui invoque la nullité; et

¢) L’autre partie a commis la m&me erreur, ou elle en a été la
cause, ou elle a connu ou aurait dii connaitre 'erreur et il était
contraire a la pratique loyale des affaires qu’elle ait laissé son con-
tractant dans I'erreur.

COMMENTAIRE

1. Larticle 6, le premier des quatre articles relatifs a Ferreur, est
Iarticle de base qui renferme les principales décisions de fond prises
par P'UNIDROIT sur la question de 'erreur.

2. L’article 6 présente un certain nombre de problemes, dont
certains sont peut-étre inévitables dans un texte sur I'unification du
droit relatif a I'erreur.

3. Pour qu'une erreur justifie I'annulation du contrat, il faut, en
premier lieu, qu’elle soit d’'une importance telle que le contrat
n’aurait pas été conclu tel qu'il est si la vérité avait été connue. Le
probléme que pose cette formulation, ¢’est que chaque fois qu’il y a
erreur, il est probable que quelques modifications, au moins minimes,
auraient été apportées aux termes du contrat si lapartie ayant commis
I’erreur avait counu la vérité, Ce résultat n’est évidemment pas celui
qui est recherché'.

4. Le Groupe de travail s’est trouvé devant un probleme sembla-
ble lorsqu’il a eu a définir la notion de ‘‘contravention essentielle’’
dans le projet de convention sur la vente internationale de mar-
chandises. Dans l'article 10 de la LUVI, une contravention est
considérée comme essentielle ‘‘toutes les fois que la partie en défaut a
su ou aurait dii savoir, lors de la conclusion du contrat, qu'une
personne raisonnable de méme qualité placée dans la situation de
I'autre partie n’aurait pas conclu le coutrat si elle avait prévu cette
coutravention et ses effets”’. Cette définition a été modifiée daus
I'article 9 du projet de convention sur la vente internationale des
marchandises qui dispose qu’une coutravention est essentielle
“lorsqu’elle cause un préjudice important a I'autre partie et que la
partie qui a commis la contravention avait prévu ou avait des raisons
de prévoir un tel résultat.”

5. L’alinéad de larticle 6 indique qu'il faut déterminer si le risque
d’erreur était expressément ou implicitement a la charge de la partie
qui invoque la nullité du contrat. S'il est indiscutable que dans les cas
ou le risque d’erreur est & Ja charge d’une partie, celle-ci ne peut
invoquerla nullité du coutrat pourladite erreur, le texte ne permet pas
de préciser dans quelles circonstaunces on peut cousidérer qu'une
partie a assumé le risque d’erreur.

6. L’alinéa ¢ de l'article 6 énonce une nouvelle condition pour
Yannulation du contrat. La partie n’invoquant pas la nullité : i) doit
avoir fait la méme erreur ou ii) doit avoir causé I’erreur, ou iii) doit
avoir connu ou aurait dii connaitre I’erreur et ne I'a pas dit ala partie

! Il convient également de noter qu’aux termes de ’article 10 une
partie ne peut aunuler le contrat pour cause de dol que si ’erreur
résultant du dol est suffisamment importante pour I'avoir amenée a
couclure le coutrat.

inquuant la nullité bien que ce flt contraire 4 la pratique loyale des
affaires de laisser son contractant dans I'erreur.

7. On peut douter qu’il soit possible de mettre au point un sys-
teme uniforme d’interprétation permettant de déterminer dans quel-
les circonstances une partie peut &tre réputée avoir causé l'erreur de
'autre partie. On peut aussi douter qu’il soit possible de mettre au
point un tel systéme aux fins de déterminer si ’autre partie aurait di
connaitre P'erreur ou s’il était contraire a la pratique loyale des af-
faires de laisser I'autre contractant dans I'erreur.

8. L’article 6 et le paragraphe 3 de Iarticle 14 stipulent que Ia
partie Iésée peut demander I’annulation du contrat et, dans les limites
autorisées par le droit applicable, réclamer des dommages-intéréts.
En outre, I'article 15 stipule que si le contractant de la partie qui s’est
trouvée dans I'erreur se déclare prét i exécuter le contrat tel que
celle-ci 'avait compris, le contrat est considéré comme ayant été
conclu dans ces termes. Cependant, si 'autre partie ne donne pas son
agrément, il n’est pas possible de réviser le contrat.

9. On peut noter que le paragraphe 4 de P'article 14 stipule que si
I'erreur est due, méme partiellement, & la faute de la partie qui s’est
trouvée dans V'erreur, I'autre partie peut obtenir des dommages-
intéréts de la partie qui a annulé le conirat.

Article 7

1. L’erreur de droit est prise en cousidération de méme ma-
niére que l'erreur de fait.

2. L’erreur dans I'expression ou la transmission d’une décla-
ration de volonté est counsidérée comme une erreur de celui qui a
émis la déclaration.

COMMENTAIRE

I. Bien que dauns de nombreux systémes juridiques I’erreur de
droit ne produise pasles mémes effets juridiques queI’erreur de fait, il
estraisonnable qu’il en aille autrement en ce qui concerne les contrats
de vente internationale d'objets mobiliers corporels. Les régles
juridiques quirégissent ces contrats sont nombreuses et complexes et
appartiennent, en partie du moins, a un droit étranger. Il serait
déraisonnable de s’attendre que les parties counaisseunt I'exis-
tence et 'effet de toutes ces régles.

2. Laregle énoncée au paragraphe 2 de I'article 7, selon laquelie
I’erreur dans I’expression ou la transmission d'une déclaration de
volonté est considérée comme une erreur de celui qui a émis la
décdlaration, semble faire supporter les consequences de I’erreur par
la partie qun achoisi le moyen de communication. En fait, ce n’est pas
le cas puisqu’en vertu deI'article 6, &, seule la partie qui s’est trouvée
dans I’erreur, c'est-a-dire celle quia envoyé le message, peut anunuler
le contrat. Dans la pratique donc, si un vendeur a offert des choses an
prix de 8 par unité, alors que dans le message transmis al’acheteur le
prix indiqué était 7 par unité et si ce dernier a accepté ce prix, le
vendeur peut annuler le contrat. En revanche, si le prix indiqué dans
le message était 9 par unité et si I'acheteur a accepté le prix, le
vendeurn’a aucune raison d’annuler le contrat et 'acheteur ne peutle
faire.

3. 1i est difficile de déterminer dans quels cas le risque d’erreur
peut &tre implicitement & Ja charge du destinataire d’'un message
comme le prévoit I'alinéa & de I'article 6. Seion le rapport de I'lnstitat
Max-Planck, cela se produit ‘‘danscertains cas’’, mais ces cas ne sont
pas précisés’.,

Article 8

L’erreur n’est pas prise en considération lorsqu’elle porte surun
fait postérievur a la conclusion du contrat.

COMMENTAIRE
1. L’objet de I'article 8 est de délimiter le champ d’ appllcauon de

JaLUYV en ce qui concerne P’erreur. La LUV ne s’applique pas 2 une
erreur portant sur un fait postérieur a la conclusion du contrat. En

! Page 34.
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revanche, la LUV s’gpplique en cas d’erreur portant sur un fait
antérieur a la conclusion du contrat, 4 moins que ladite erreur ne
tombe sous le coup des dispositions des articles 9 ou 16.

2. Envertu de ces dispositions, si la conséquence de I'erreur est
qu’il y a défaut de conformité de la chose ou que des tiers ont des
droits sur la chose ou encore qu'il y a impossibilité d’exécuter
I’obligation contractuelle assumée, la LUV n’autorise pas I'annula-
tion du contrat pour erreur. Ces cas seraient sans doute régis par les
régles de fond relatives a la vente.

Article 9

L’acheteur ne peut annuler le contrat pour erreur, si la circons-
tance qu’il invoque ouvre a son profit des moyens autres, fondés
sur la non-conformité des choses avec le contrat ou sur I'existence
de droits appartenant a des tiers sur ces choses.

COMMENTAIRE

1. L’article9 n’autorise pas’annulation du contrat pour erreur si
le vendenr dispose d’un moyen de droit fondé sur la non-conformité
des choses avec le contrat ou sur l’existence de droits appartenant 2
des tiers sur ces choses. Selon le rapport de I'Institut Max-Planck,
Particle 9 interdit également I'annulation du contrat dans ““les cas ol
P’acheteur aurait pu se fonder surun moyen découlant [du projet de
convention sur la vente internationale des marchandises] si, étant
donné les circonstances, ces moyens n’avaient pas été exclus (par
exemple, parce que le défaut de conformité est sans importance ou
parce que 'acheteur n’a pas agi dans un bref délai. . .)"*. Il sem-
blerait que P'on puisse tirer de cette interprétation de I'article 9 la
conclusionque la LUV n’est jamais applicable encas d’erreur portant
sur la qualité des choses ou sur les droits des tiers. Dans tous ces cas,
ce sont les regles de fond relatives a la vente qui s’appliqueraient.

2. Lechamp d’application de I'article 9 devra étre soigneusement
défini si le paragraphe 2 de P'article 7 du projet de convention sur [a
vente internationale des marchandises, laissé entre crochets par le
Groupe de travail, est maintenu'.

Article 10

1. Celui qui a été amené a conclure un countrat sous I'influence
d’une erreur peut annuler ce contrat pour dol lorsque son con-
tractant a causé 'erreur de fagon intentionnelle. Il en est de méme
lorsque le dol est imputable & un tiers dont I’autre contractant est
responsable.

2. Dans le cas de dol imputable & un tiers, des agissements
duquel Pautre contractant n’est pas responsable, le contrat peut
étre annulé pour dol si I'antre contractant a connu le dol ou aurait
di le connaitre.

COMMENTAIRE

I. L’article 10 traite de I'annulation du contrat pour dol.

2. Selon le rapport de P'Institut Max-Plauck, a I'inverse de
I'erreur*‘simple’’ visée a larticle 6, |’errenr dolosivement causée n’a
pas & porter sur un élément essentiel du contrat pour autoriser la
partie victime du dol & annuler le contrat™. Toutefois, il convient de
noter qu’en vertu de I'alinéa a de l'article 6 'erreur ‘‘simple’’ doit
uniquement étre ‘‘d’une importance telle que le contrat n’aurait pas
été conclu tel qu’il est si la vérité avait été connue’’, tandis qu’en
vertu de I'article 10 erreur dolosivement causée doit avoir amené
l’autre partie A conclure le contrat. 1l est évident que I'erreur suscep-
tible d’amener une partie a conclure le contrat est nécessairement
plus grave que celle qui pourrait 'amener a contracter dans des
conditions différentes de celles qu’elle aurait acceptées si la vérité
avait été connue.

¥ Pages 34 2 38.

! Le paragraphe 2 de I'article 7 dispose que le projet de convention
ne régit pas les droits et obligations qui peuvent naitre entre le
vendeur et I'acheteur du fait de I'existence de droits ou de prétentious
en matiere de propriété industrielle ou intellectuelle ou autres droits
ou prétentions analogues.

™ Page 38.

3. Selon le rapport de I'Institut Max-Planck “des affirmations
outranciéres par voie publicitaire ou lors des négociations ne suffisent
pas a constituer le dol’’", Toutefois, le texte de I'article 10 ne permet
pas de distinguer entre les affirmations publicitaires qui sont simple-
meunt ‘‘outranciéres’’ et celles qui constituent un dol.

Article 11

Une personne peut annuler le contrat lorsqu’elle a été détermi-
née a conclure ce contrat par une menace injuste, imminente et
grave.

COMMENTAIRE

1. L'article 11 ne cherche pas & définir quels types de menaces
doivent &tre considérés comme ‘‘injustes’’. Comme il est dit dans le
rapport de I'Institut Max-Planck, ‘‘pour décider si une menace est
juste ou non, il faut considérer I'ensemble du contexte du rapport
contractuel et les buts que la personne quia émis la menace cherchait
A obtenir par celle-ci’’°.

2. Néanmoins, il semblerait nécessaire de déterminer quelles
formes et quel degré de pression sont acceptables en vue de
déterminer quels types de menace sont injustes. On peut s’attendre
que les avis soient trés partagés en ce qui concerne les formes et le
degré de pression qui peuvent &tre admis aux fins d’inciter une partie
a conclure un contrat.

3. Dans tous les droits nationaux, une menace de violence physi-
que est considérée comme injuste; on est alors en fait devant
Pexemple classique de la contrainte. Il est probable également que
tous les droits nationaux tiendraient pour acceptable la menace d’une
action civile en vue d’imposer I’exécution d’une obligation dont le
demandeur estime de bonne foi que I'autre partie doit s’acquitter.
Toutefois, les avis seraient probablement divergents en ce qui con-
cerne la question de savoir a partir de quel moment la menace d’une
action civile ou de la saisie des choses ou d’une procédure similaire
dans le cadre d'une action civile constituerait une violence injustifiée.
Comme autre exemple de menace susceptible d’&tre considérée
comme juste par certains droits nationaux et injustes par d’autres, on
peut citer le refus par un dépositaire de délivrer les choses au
propriétaire sur la demande de ce dernier, a moins que le propriétaire
ne lui verse une somme qui ne lui est pas due, mais que le dépositaire
croit de bonne foi Iui étre due et ]a menace d’engager une procédure
pénale en vue de recouvrer une créance privée.

4. Alors que les exemples donnés plus haut constituent sans
doute des problémes marginaux dans le contexte du droit interna-
tional; la question de savoir si un contrat a été conclu sous I'effet de la
contrainte économique a sans doute une plus grand importance®. De
nombreux droits nationaux ont rejeté la notion de contrainte
économique. Néanmoins, bon nombre de ces mémes droits ont
abouti aux mémes résultats que s'ils avaient accepté cette notion.
Celle-ci étant étroifement liée a la conception de I'ordre public
prévalant dans chaque droit national, il est fort peu probable qu’il y ait
convergence de vues quant a la nature des menaces écorfomiques qui
seraient considérées comme ‘‘injustes’ au sens de I'article 11.

Article 12

1. Le contrat est annulé par une déclaration expresse adressée a
I’autre partie.

v fbhid.

¢ Page 40.

» 1| ne semble pas que I'intention des auteurs de Particle 11 ait été
d’inclure la contrainte économique. Le rapport de I'lnstitut Max-
Planck souligne que le Comité de 'UNIDROIT qui a établilaLUV a
examiné une disposition qui aurait permis ‘‘I’annulation d’un contrat
dans le cas d’une inégalité évidente dans les prestations exigées des
parties, ou dans le cas ol une partie aurait été amenée a conclure
grice a une exploitation abusive de sa situation personnelle ou
économique’’ (p. 16 & 18). La majorité du Comité a rejeté cette regle
car elle a estimé qu’elle introduirait un élément d’incertitude dans le
commerce international du fait qu’il était peu probable de pouvoir en
obtenir une application uniforme.
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2. En cas d’erreur ou de dol, la déclaration doit étre adressée
dans un bref délai, compte tenu des circonstances, & compter du
moment on la partie qui s'en prévaut en a eu connaissance.

3. Encas de menace, la déclaration doit étre adressée dans un
bref délai, compte tenu des circonstances, & compter du moment ol
la menace a cessé.

COMMENTAIRE

1. Laregle selon laquelle un contrat ne peut étre annulé que par
une déclaration expresse adressée & lautre partie est conforme au
paragraphe 2 de I’article 10 du projet de convention sur la vente
internationale des marchandises. Celle selon laquelle la déclaration
doit étre adressée dans un certain délai est conforme au paragraphe 2
de Particle 30 et au paragraphe 2 de I'article 45 du méme projet de
convention, mais le délai est exprimé en des termes quelque peu
dfférents.

2. On pourrait faire observer qu’un systéme visant 2 rétablir Ja
Jjustice en cas de dol ne devrait pas poser comme condition absolue
I’annulation du contrat I'obligation d’adresser une déclaration ex-
presse a l'autre partie, car il est parfois difficile de retrouver une
partie coupable de dol.

Article 13

1. Encasd’erreur, la déclaration d’annulation n’a d’effet que si
elle parvient a I'autre partie dans un bref délai.

2. En toute hypothése la déclaration d’annulation n’a d’effet
que si elle parvient a I'autre partie dans un délai de deux ans a
compter de la conclusion du contrat dans le cas d’erreur, et dans un
délai de cinq ans & compter de la conclusion du contrat dans les
autres cas.

COMMENTAIRE

1. Ence qui concerne la question de la réception de la déclaration
d’annulation, article 13 différe du paragraphe 3 de I’article 10 du
projet de convention sur la vente internationale des marchandises, en
vertu duquel une déclaration adressée par un moyen approprié dans
le délai requis demeure valable méme si elle n’est pas arrivée a desti-
nation ou n’est pas arrivée avant I’expiration de ce délai ou si sa te-
neur n’as pas été transmise exactement.

2. Le point de départ du délai maximum de cing ans avant I'expi-
ration duquel la déclaration d’annulation doit &tre parvenue a I'au-
tre partie en cas de dol n’est pas le méme que celui du délai de pres-
cription de quatre ans prévu dans la Convention sur la prescription
en matiere de vente internationale de marchandises. Le caractére
spécial du dol est reconnu au paragraphe 3 de I'article 10 de cette
convention qui dispose qu'une action fondée sur un dol peut étre
exercée 4 partir de la date & laquelle le fait a ét€ ou aurait raisonna-
blement di étre découvert. Toutefois, en vertu du paragraphe 2 de
Iarticle 13 de la LUV la déclaration d’annulation du contrat pour dol
doit étre adressée dans un délai de cing ans 4 compter de la conclu-
sion du contrat.

Article 14

1. La déclaration d’annulation produit un effet rétroactif, sous
réserve des droits des tiers.

2. Les parties peuvent, selon les dispositions de la loﬁ appli-
cable, obtenir restitution de ce qu’elles ont fourni, ou répétition de
ce qu’elles ont payé.

3. Lorsqu’une partie annule un contrat pour erreur, dol ou
menace, elle peut demander des dommage s-intéréts, en vertu de la
loi applicable.

4. Sil'erreurest due, méme partiellement, 4 la faute de la partie
qui s’est trouvée dans Uerreur, 'autre partie peut obtenir des
dommages-intéréts de la partie qui a annulé le contrat. Pour
déterminer ces dommages-intéréts, le juge tient diment compte de
toutes les circonstances pertinentes, et notamment de la conduite
de chaque partie ayant mené a l'erreur.

COMMENTAIRE

1. L’article 14 traite des effets de I'annulation. Il aboutit & des
résultats proches, quoique légerement différents, de ceux qui
découlent des articles 51 a 54 du projet de convention 'sur la vente
internationale des marchandises.

2. Le paragraphe 1 de I'article 14 dispose que I'annulation du
contrat produit un effet rétroactif, c’est-a-dire que le contrat est
considéré comme n’ayant jamais existé. La conséquence logique de
cette réegle semblerait &trela restitution réciproque de ce que chacune
des parties a fourni ou payé. C’est ce que stipule expressément le
paragraphe 2 de I'Article 51 du projet de convention sur la vente
internationale des marchandises dans le cas de la résolution d’un
contrat conformément aux dispositions dudit projet. Cependant, le
paragraphe 2 de Iarticle 14 de la LUV prévoit la restitution unique-
ment ‘‘selon les dispositions de la loi applicable’’.

3. Bien qu’en vertudu paragraphe 1 de 1 Article 14 un contrat qui
a é1€ annulé soit considéré comme n’ayant jamais existé, le méme
paragraphe dispose qu’il ne peut étre porté atteinte aux droits des
tiers. Il n’existe aucune disposition exactement comparable dans le
projet de convention sur la vente internationale des marchandises;
toutefois, I'alinéa ¢ du paragraphe 2 de I'article 52 du projet de con-
vention, en admettant que 1'acheteur peut ne pas étre en mesure de
restituer la chose qui lui a été délivrée parce qu’il I'a vendue dans le
cadre normal d’une opération commerciale reconnait au tiers le droit
de conserver la chose.

4. Le rapport de I'Institut Max-Planck souligne que I’annulation
frappe de nullité I’ensemble du contrat. Toutefois, selon le rapport,
dans le cas d’un contrat complexe comportant plusieurs objets ou
parties, dont certains seulement sont affectés par I’erreur, le dol ou la
menace, les éléments du contrat *‘peuvent étre considérés comme
dissociables afin que I’annulation d’un rapport contractuel n’en af-
fecte pas un autre’’®. Bien que ce résultat soit raisonnable et puisse
&tre atteint dans des circonstances similaires en application des
dispositions du projet de convention sur la vente internationale des
marchandises’, il n’est pas mentionné dans le texte de la LUV.

5. Le paragraphe 3 de Darticle 14 reconnait que les motifs jus-
tifiant 1’annulation du contrat pour erreur, dol ou menace peuvent
également justifier une demande de dommages-intéréts. Toutefois,
ce paragraphe ne précise pas les circonstances dans lesquelles
Paction en dommages-intéréts peut étre intentée ni le montant desdits
dommages-intéréts, mais renvoie sur ces deux points a la loi appli-
cable.

N

6. Etant donné que la LUV autorise une partie a annuler le
contrat pour erreur, méme si I’erreur est due, au moins partiellement,
a sa propre faute, le paragraphe 4 de 'article 24 dispose que dans de
telles circonstances la partie qui a annulé le contrat pent étre tenue de
payer des dommages-intéréts & 1'autre partie. Pour déterminer le
montant des dommages-intéréts, le juge doit tenir compte de toutes
les circonstances pertinentes, ‘‘notamment de la conduite de chaque
partic ayant mene¢ a l'erreur”’. En d’autres termes, le montant des
dommages-intéréts ne doit pas seulement étre fonction de la perte
subie, mais également de la mesure dans laquelle chacune des parties
est fantive.

Article 15

1. Sile contractant de la partie quis’est trouvée dansl’erreurse
déclare prét a exécuter le contrat tel que celle-ci 'avait compris, le
contrat est considéré comme ayant été conclu a ces termes. Il doit
faire cette déclaration dans un bref délaj apres avoir été informé de
la fagon dont la partie qui s’est trouvée dans I’erreur avait compris
le contrat.

2. Si une telle déclaration est faite, la partie qui s’est trouvée
dans P'erreur perd le droit d’annuler le contrat et tout autre moyen
de droit. Toute déclaration de sa part, tendant a I'annulation du
contrat pour erreur, devient sans effet.

9 Page 44.
r Articles 32 et 48, 1).
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COMMENTAIRE

1. Lrarticle 15 s’applique uniquement en cas d’erreur et non pas
en cas de dol ou de menace. Il permet au contractant de la partie qui
s’est trouvée dans 'erreur de préserver le contrat en acceptant de
I’exécuter tel qu'il a été compris par la partie dans I'erreur. Cette
disposition non seulement permet une adaptation du contrat, mais
empéche également la partie qui s’est trouvée dans I’erreur de pren-
dre prétexte de son erreur pour annuler le contrat,

2. Il convient de noter que la partie qui s’est trouvée dans!’erreur
a la méme faculté, c’est-a-dire qu’elle peut accepter d’exécuter le
contrat tel qu'il a été conclu et de ne pas exercer son droit
d’annulation. Toutefois, la partie qui s’est trouvée dans I’erreur n’a
pas le droit de faire modifier le contrat pour rétablir la teneur qu’il
aurait eue en I’absence d’erreur.

3. Le paragraphe 2 de I'article 15 dispose que si une déclaration
est faite conformément aux dispositions du paragraphe 1 de ce méme
article, la partie qui s’est trouvée dans I’ erreur non seulement perdle
droit d’annuler le contrat, mais également tout autre moyen de droit.
Eu outre, toute déclaration de sa part, tendant a I'annulation du
contrat pour erreur, devient sans effet.

4, Cette disposition rigoureuse non seulement interdit ’annu-
lation du contrat, mais également prive la partie dans I'erreur de
tout droit 4 dédommagement que pourrait lui reconnaitre la
1égislation nationale. Il convient de noter qu’elle s’applique méme
dans les cas ol la partie dans I'erreur subit une perte qui subsiste
méme lorsque le cocontractant s’est déclaré disposé a exécuter le
coutrat tel qu’il a été compris par la partie dans I’erreur.

Article 16

1. La circonstance que I'exécution de I'obligation qui a été
assumée soit impossible au moment de la conclusion du contrat ne
porte pas atteinte a la validité du contrat et ne permet pas d’annuler
le contrat pour erreur.

2. La méme régle s’applique dans le cas ot le vendeura vendu
une chose qui ne lui appartenait pas.

COMMENTAIRE

1. Larticle 16, dont I’objet est de délimiter le champ d’applica-
tiondela LUV, n’est pas une disposition de fond, Il découle de cet ar-
ticle que les conséquences de I'inexécution d’une obligation, dont
I'exécution était impossible au moment de la conclusion du contrat,
ou de la vente de choses, qui n’appartenaient pas au vendeur sont
régies par les régles de fond relatives ala vente et nonpas par la LUV,

2. Le rapport de I'Institut Max-Planck souligne que ‘‘suivant la
pratique judiciaire et les doctrines modernes les plus avancées'’ :

‘‘l1semble qu’il n'y ait aucune raison de faire dépendre la validité
du contrat d’une circonstance purement casuelle, & savoir que la
perte de la chose soit survenue avant ou aprés la conclusion du
contrat. L'impossibilité de délivrance des choses qui ont péri de-
vrait laisser la porte ouverte pour la détermination des droits et
obligations des parties, selon les diverses régles relatives a
I'inexécution®.’’

3. Laposition adoptée a I’article 16 repose sur I'hypothése qu’au
cas ou I'exécution du contrat aurait été impossible au moment de la
conclusion du contrat, les régles de fond pertinentes du droit de la
vente seraient appliquées. Or, comme il est noté dans le rapport de
I'Institut Max-Planck, “la plupart des droits nationaux imposent la
nullité du contrat si la chose spécifique vendue avait déja péri au
moment de la conclusion du contrat’'*. De méme, I’article 50 du
projet de convention sur la vente internationale des marchandises
prévoit que I'empéchement ayant fait obstacle a I'exécution doit
s’étre produit apres 1a conclusion du contrat pour que la partie quin’a
pas exécuté soit exonérée de la responsabilité des dommages®. Si
I’article 16 était adopté sous sa forme actuelie, il subsisterait donc
une lacune dans le droit de nombreux pays qui ne serait comblée ni
par la LUV ni par les régles de fond relatives a la vente.

¢ Page 48.

tIbid.

4 A/CN.9/116, annexe 11, par. 3 du commentaire sur I'article 50
(Annuaire. . . 1976, deuxiéme partie, I, 3).

D. — Observations des gouvernements et des organisations internationales concernant le projet de
convention sur la vente internationale des marchandises (A/CN.9/125* et A/CN.9/125/

Add.1a 3)
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