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VII. Prelacion de una garantia real sobre los derechos de
demandantes concurrentes

A. Observaciones generales

1. El concepto de prelacion y su importancia

1.  En un régimen de operaciones garantizadas el término “prelacion” se refiere a
la prelacion de que goza un acreedor garantizado u otro acreedor para cobrar el
producto econdémico de su garantia real en un bien gravado con preferencia a un
acreedor concurrente (para las definiciones de los términos “prelacion” y “acreedor
concurrente”, véase Introduccion, sec. B, Terminologia y reglas de interpretacion,
parr. [...]). Como se explica mas adelante, s6lo uno de esos acreedores concurrentes
deberd ser el acreedor garantizado del otorgante. Otros acreedores concurrentes
podran ser un segundo acreedor garantizado del otorgante o el titular de un derecho
de propiedad de otro tipo, por ejemplo, el titular de una garantia real constituida por
imperio de la ley (un acreedor privilegiado) o por sentencia ejecutoria (un acreedor
judicial), el comprador, el arrendatario financiero o el licenciatario del bien gravado
o el representante de la insolvencia que intervenga en el procedimiento de
insolvencia del otorgante.

2. Las cuestiones de prelacion suelen plantearse cuando el deudor incumple una
obligacion garantizada y el valor del bien gravado no es suficiente para satisfacer
esa obligacion ni las obligaciones frente a otros acreedores concurrentes que
reclaman su derecho sobre el bien. En tales situaciones, el ordenamiento sobre
operaciones garantizadas debera determinar en qué forma se habrda de distribuir
entre los acreedores concurrentes el beneficio econémico del bien gravado. Un
ejemplo tipico de esa situaciéon ocurre cuando el otorgante incumple una obligacion
crediticia respecto de un prestamista que esta garantizada por un bien del otorgante
y éste ha constituido también una garantia real en el mismo bien a favor de otro
prestamista para garantizar un crédito diferente. Otro ejemplo se da cuando el
otorgante le incumple a un prestamista una obligacion crediticia que esta
garantizada por un bien del otorgante, y un acreedor sin garantia del otorgante ha
obtenido una sentencia ejecutoria contra el otorgante y ha tomado medidas en virtud
de la ley aplicable para obtener el derecho de propiedad sobre el mismo bien en
virtud de esa sentencia

3.  En otros casos, la aplicacion de las reglas de prelacion dara lugar a que una
persona obtenga los bienes libres de todo crédito concurrente. El ejemplo tipico se
da cuando el otorgante constituye una garantia real sobre un bien gravado en favor
de un prestamista y vende luego el bien a un tercero. En tal situacion, el régimen de
operaciones garantizadas debe determinar si el comprador de un bien adquiere la
titularidad sobre el bien libre de la garantia real del prestamista. Otro ejemplo es el
caso en que el otorgante constituye una garantia real en un bien gravado en favor de
un prestamista y luego arrienda el bien o concede una licencia sobre €l a un tercero.
En ese caso, el régimen de las operaciones garantizadas debe determinar si el
arrendatario o el licenciatario pueden gozar, en virtud del acuerdo de arrendamiento
o de licencia de derechos de propiedad, que no se vean afectados por la garantia real
del prestamista.
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4.  Un elemento fundamental de un régimen de operaciones garantizadas eficaz es
que las garantias reales tengan prelacion sobre los derechos de acreedores no
garantizados. Generalmente se acepta que para promover la oferta de financiacion
garantizada es necesario dar prelacion a los acreedores garantizados sobre los
acreedores no garantizados. Estos ultimos pueden adoptar otras medidas para
proteger sus derechos, por ejemplo vigilar la situaciéon del crédito, cobrar intereses
sobre las sumas vencidas o obtener una sentencia ejecutoria respecto de sus
reclamaciones en caso de impago. Ademas, el crédito garantizado puede aumentar el
capital de explotacion del otorgante, lo que en muchos casos redunda en provecho
de los acreedores no garantizados al hacer més probable el reembolso de la deuda no
respaldada por una garantia. De hecho, las entregas o desembolsos sucesivos que se
dan en el marco de una linea de crédito garantizado renovable o rotatorio sirven a
menudo de fuente financiera de una empresa para reembolsar lo ya adeudado a sus
acreedores no garantizados en el curso ordinario de sus negocios (véase cap. II,
Alcance de la aplicacion y otras reglas generales, secc. F, Ejemplos de las practicas
de financiacién consideradas, parrs. [...]).

5. Sin embargo, en todos los casos mencionados, la prelaciéon plantea problemas
unicamente cuando las garantias reales son oponibles a terceros. Las garantias reales
que no son oponibles a terceros tienen el mismo rango entre si y frente a los
derechos de demandantes concurrentes (incluidos los acreedores no garantizados).
Las garantias reales que no son exigibles a terceros si son exigibles, no obstante, al
otorgante (véase A/CN.9/631, recomendacion 31).

6. El concepto de prelacion constituye el eje de todo régimen de
operaciones garantizadas eficaz y se reconoce ampliamente que se necesitan reglas
eficaces de prelacion para fomentar la oferta de financiacién garantizada. Dos
razones principales explican esa necesidad. En primer lugar (como se expone en el
parrafo 7 infra), en la medida en que las reglas de prelacién sean claras y su
resultado sea previsible, todo acreedor garantizado eventual podra determinar, con
eficiencia y un alto grado de certeza, antes de otorgar crédito alguno, la prelacion de
que gozara su garantia real frente a los derechos de acreedores concurrentes en caso
de que se plantee una controversia de prelacion en el futuro. Asi pues, las reglas de
prelacion no sélo cumplen la funcidon de resolver controversias, sino que también
alientan a acreedores eventuales a conceder créditos al permitirles predecir en qué
forma se habrd de resolver una posible controversia sobre la prelacion. De esta
manera, la existencia de reglas de prelacion eficaces repercutira en forma positiva
en la oferta y el costo de financiacion garantizada. En segundo lugar (como se
examina en el parrafo 8 infra), cuando el régimen de operaciones garantizadas
reconoce la capacidad del otorgante para constituir méas de una garantia real sobre el
mismo bien gravado, las reglas de prelacion eficaces alientan a los eventuales
acreedores a conceder un crédito garantizado por el valor sobrante de un bien ya
sujeto a una garantia real en favor de otros acreedores, con lo que es posible que los
otorgantes utilicen al maximo el valor de sus bienes para obtener mas créditos, que
es uno de los objetivos clave de todo régimen eficaz y eficiente de las operaciones
garantizadas (véase cap. I, Objetivos clave, secc. B).

7. Respecto de la primera razén aducida, el factor critico para todo acreedor
garantizado sera la prelacion que le correspondera a su garantia en el supuesto de
que quiera hacer valer la garantia real en el marco de la insolvencia del otorgante o
fuera de ella, en particular cuando se prevea que el bien o los bienes gravados han
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de ser la principal o la unica fuente disponible para el cobro de su crédito. En la
medida en que, en el momento de sopesar si otorgard o no crédito, el acreedor
albergue dudas, respecto de la prelacion de su posible garantia real, los bienes
gravados le mereceran menos confianza. Esta incertidumbre podrd inducir al
acreedor a aumentar el precio o reducir la cuantia del crédito otorgado en funcién
del menor valor que asignara a los bienes gravados y pudiera incluso inducirle a
rehusar todo crédito a dicho deudor. Para minimizar esa incertidumbre, es
importante que el régimen de las operaciones garantizadas contenga reglas de
prelacion claras, cuyo resultado sea previsible y sea respetado en la mayor medida
posible por el régimen de la insolvencia (véase capitulo XI, Insolvencia,

parrs. [...]).

8. Respecto de la segunda razén antes esgrimida, cabe sefialar que las reglas de
prelacion tendran otro efecto positivo en la oferta de créditos garantizados dado que
muchos bancos e instituciones financieras estan dispuestos a conceder crédito a
cambio de una garantia real que no sea de primer rango, sino que esté subordinada a
una o mas garantias reales de rango superior, siempre que la entidad financiera
estime que el valor de los bienes del otorgante sera suficiente para cubrir el importe
de su préstamo respaldado por su nueva garantia real, asi como la prelacion de
rango inferior que corresponda a su propia garantia. Por ejemplo, en ordenamientos
que reconozcan las garantias constituidas sobre todos los bienes de una empresa
(véase capitulo II, Ambito de aplicacion y otras reglas de caracter general, secc. F,
Ejemplos de practicas de financiaciéon considerados, parrs. [...]), el prestamista B
estard dispuesto a conceder crédito a un otorgante sobre cuyos bienes ya pese una
garantia real de ese alcance constituida a favor del prestamista A, siempre que el
prestamista B considere que el valor de los bienes del otorgante sobrepasa de tal
modo la cuantia del préstamo ya garantizado con todos los bienes de dicho deudor
que alcanzard para garantizar también el nuevo préstamo que ¢él esté ahora dispuesto
a conceder. Es mucho méas probable que este resultado se logre en un pais en cuyo
ordenamiento se establece un régimen de prelacion claro que permita que todo
acreedor eventual pueda determinar con un alto grado de certeza la prelacion de que
gozard todo nuevo crédito garantizado. Al facilitar la constituciéon de dos o mas
garantias reales sobre unos mismos bienes, el régimen de prelacion permite que el
otorgante aproveche al maximo el valor de sus bienes para obtener crédito.

9. Dada la importancia de la prelacion, todo régimen moderno de las operaciones
garantizadas debera ofrecer un juego completo de reglas de prelacion para las
diversas categorias, presentes y futuras, de obligaciones garantizadas y de bienes
gravados, asi como para la resolucién de los conflictos de prelacion eventuales entre
diversas categorias de acreedores concurrentes. En las reglas de prelacion se suele
abordar también el efecto que tiene sobre la prelacion el método por el que la
garantia real se hace oponible (por ejemplo, oponibilidad automadtica, inscripcidn,
posesion o control). Un régimen de operaciones garantizadas que incorpore reglas
de prelacion de ese grado de precision y detalle, a diferencia de un conjunto de
principios abstractos que pueden requerir interpretacién en cada caso concreto,
estimula a los acreedores eventuales a conceder financiaciéon garantizada al darles
un alto grado de seguridad de que pueden prever en qué forma se habran de resolver
las posibles controversias sobre la prelacion.
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a)

10. A la luz de esas consideraciones, la Guia determina una doble finalidad de las
disposiciones sobre prelacion de un régimen de operaciones garantizadas (véase mas
adelante, secc. C, Recomendaciones, Finalidad).

11. Es importante destacar que, independientemente del orden de prelacion
imperante en un ordenamiento determinado, ese orden solo tendra importancia en la
medida en que sea declarado aplicable por las reglas de conflicto de leyes del foro
competente. Esta cuestion se examina en el capitulo XIII, Conflicto de leyes (véase

parrs. [...]).

Métodos para establecer el orden de prelacion

12. Hay varios métodos posibles para determinar el orden de prelaciéon. En un
mismo ordenamiento juridico pueden coexistir dos 0 mas métodos, en la medida en
que sean aplicables a diversos supuestos de conflictos de prelaciéon. En la presente
seccion se describen esos diversos métodos, indicando en cada caso sus ventajas o
inconvenientes en el contexto de un régimen moderno de operaciones garantizadas.

Orden de prelacion cuando existe un sistema de inscripcion registral

13. Como se explicd anteriormente, a fin de fomentar eficazmente la oferta de
financiacion garantizada, convendra instituir un régimen de prelaciéon que permita a
los acreedores determinar con la debida certeza en el momento de otorgar crédito la
prelacion que les corresponderd y que permita que los otorgantes de la
garantia saquen el maximo provecho del valor de sus bienes para obtener crédito.
Segiin se explica en el capitulo V, Oponibilidad de la garantia real
(véase parrs. [...]) v en el capitulo VI, El sistema de inscripcion registral
(véase parrs. [...]), una de las formas mas eficaces de dar esa certeza es que la
prelacion se base en el empleo de un registro publico.

14. En la mayoria de los ordenamientos que disponen de un sistema fiable de
inscripcion registral de las notificaciones relacionadas con las garantias reales, la
prelacion se determina por el orden de inscripcion de la notificacion y goza
prelacion la garantia a que se refiera la primera notificaciéon inscrita (método con
frecuencia denominado “prelacidon basada en la fecha de inscripcién”). En ciertos
ordenamientos juridicos, este orden surtird efecto, aun cuando no se hayan
satisfecho uno o varios de los requisitos de constitucion de una garantia real en el
momento de efectuarse la inscripcidn, lo cual libra al acreedor de tener que volver a
consultar dicho registro, tras haber cumplido plenamente los requisitos. De este
modo, el acreedor tendra la certeza de que, una vez efectuada la inscripcion registral
de su garantia real, ningin otro derecho respecto del cual se inscriba una
notificacidon tendréd prelaciéon sobre su garantia. Los demas acreedores existentes o,
en su caso, los acreedores potenciales también se benefician, puesto que la
notificacidn inscrita les advertira de la existencia de posibles garantias reales, lo que
les permite adoptar medidas para protegerse (como seria exigir una fianza o garantia
personal o garantias reales de menor prelacion constituidas sobre los mismos bienes
o garantias reales de mayor prelacion sobre otros bienes).
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15. No obstante, algunos Estados han reconocido excepciones limitadas a la regla
de la prelacion basada en la fecha de inscripcion. Por ejemplo, se considera que una
garantia real sobre bienes de consumo es automaticamente oponible a terceros desde
el momento en que ha sido constituida. Por ello, la prelaciéon de esa garantia se
determina en funcion del momento de su constitucion.

16. En otros Estados, mientras que la inscripcion se efectiie dentro de un plazo
especificado después de la constitucion de la garantia real (denominado a menudo
“periodo de gracia”), la prelacion se determinard de acuerdo con el orden de
constituciéon de la garantia real y no de la inscripcion de la notificacion
correspondiente. Conforme a esa regla, una garantia real que se cree antes, pero que
se inscriba después, gozard de prelacion sobre una garantia real cuya constitucion
sea posterior pero se inscriba antes, siempre y cuando la notificaciéon se inscriba
dentro del periodo de gracia aplicable.

17. Con arreglo a ese método, en vista de la posibilidad de que su garantia real
debidamente inscrita quede subordinada a una garantia real constituida con
anterioridad y que se inscriba dentro del periodo de gracia aplicable, la unica
proteccion de que dispone un eventual acreedor garantizado serd aplazar la
concesion del crédito al otorgante hasta que haya expirado el periodo de gracia
aplicable a otras reclamaciones posibles. Por consiguiente, mientras no haya
expirado el periodo de gracia, la fecha de inscripcién no sera un criterio fiable del
rango de prelacion de que goza un acreedor y habrda un grado considerable de
incertidumbre que no existe en ordenamientos juridicos en los que no se prevén esos
periodos de gracia.

18. A fin de evitar el debilitamiento de la certeza que se deriva de la aplicacion de
la regla de prelacion basada en la fecha de inscripcion, algunos Estados restringen el
empleo de periodos de gracia a circunstancias excepcionales como: a) las garantias
reales para la financiacién de las compras (enfoque unitario) o las garantias reales
para la financiacion del pago del precio de compra de bienes (enfoque no unitario);
b) las circunstancias en que la inscripcion previa o simultineamente con la
constitucion de la garantia no sea logisticamente posible; o c¢) las circunstancias en
que la diferencia cronoldgica entre la constitucion y la inscripcidon de la garantia no
pueda reducirse al minimo recurriendo a la inscripcion electronica u otras técnicas
de inscripcidn.

19. En muchos Estados se establece una excepciéon a la regla de la prelacidon
basada en la fecha de inscripcion respecto de las garantias reales sobre tipos
concretos de bienes, como automoviles y botes, que posiblemente estén inscritos
también en un registro especializado o consten en el certificado de titularidad. En
consecuencia, una garantia real inscrita en uno de esos sistemas suele tener
prelacion sobre una garantia real respecto de la cual se haya inscrito antes una
notificacién de constituciéon en un registro general de las garantias reales. La
aplicacion de ese criterio obedece a la necesidad de garantizar la plena fiabilidad de
los asientos efectuados en un registro especializado o que constan en el propio titulo
de propiedad cuando el comprador de bienes asi inscritos se fie de dicha inscripcion
para evaluar la calidad del titulo adquirido.
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b)

Orden de prelacion basado en la posesion o el control del bien gravado

20. Como se sefald en los capitulos IV, Constitucidon de una garantia real (eficacia
entre las partes) (véanse parrs.[...]) y V, Oponibilidad de la garantia real
(véanse parrs. [...]), la garantia real posesoria o con desplazamiento ha sido un
componente tradicional importante del régimen de las operaciones garantizadas de
la mayoria de los ordenamientos. Ello explica que, incluso en algunos
ordenamientos en donde el orden de prelacion se determina por la fecha de
inscripcion, la prelacion pueda basarse también en la fecha en que el acreedor
obtenga la posesion del bien gravado, sin que medie ningln requisito de inscripcion
de una notificacién. En esos ordenamientos, a menudo la prelaciéon correspondera al
acreedor que inscriba antes su garantia real en el sistema de registro o al acreedor
que adquiera antes su garantia real por entrega de la posesion del bien gravado.

21. Pese a su importancia, la prelacion basada en la posesion tiene inconvenientes
significativos. En primer lugar, suele ser poco practica desde el punto de vista
comercial en situaciones en que el otorgante debe conservar la posesion de los
bienes gravados a fin de utilizarlos para la explotacién de su negocio. En segundo
lugar, el requisito de que el acreedor garantizado mantenga la posesion del bien
gravado puede imponerle cargas administrativas indeseables. En tercer lugar, dado
que la posesion no es un acto publico, en muchos regimenes juridicos, el titular de
una garantia real que se hace oponible en virtud de la posesion tendréa la obligacion
de establecer con precision el momento en que adquirié esa posesion.

22. A pesar de esas desventajas, la prelaciéon basada en la posesidon resulta
comercialmente util respecto de ciertas categorias de bienes gravados, por ejemplo,
ciertos titulos negociables (como cheques, letras de cambio o pagarés; véase
Introduccion, secc. B, Terminologia y reglas de interpretacion, parr. [...]) o ciertos
documentos de titularidad también negociables (como los conocimientos de
embarque o los recibos de almacén; véase Introduccion, secc. B, Terminologia y
reglas de interpretacion, parr. [...]), en los que la posesién por el acreedor
garantizado puede permitirle a éste impedir que el otorgante de la garantia infrinja
su obligacion de no enajenar los bienes gravados. Tratdndose de estas categorias de
bienes, el ordenamiento de muchos Estados establece que el orden de prelacion de la
garantia real podrd establecerse mediante la posesion de tales bienes o mediante
inscripcion. Ademas, la garantia real que pasa a ser oponible mediante la posesion
suele tener prelacion sobre una garantia real que se hace oponible sélo mediante
inscripcion, aun cuando la inscripcion se realice primero. Si se trata de documentos
de titularidad y de otros titulos negociables, dicha solucién coincide con las
expectativas de las partes, ya que los derechos sobre esa categoria de bienes se
transfieren normalmente por entrega de su posesion.

23. En algunos Estados el concepto de posesion ha evolucionado al concepto mas
complejo de “control”, segun el cual se podrd considerar que un acreedor
garantizado tiene posesion del bien gravado si puede, a diferencia de la persona que
tiene la posesion real del bien, controlar la disposicion del bien. En esos Estados se
reconoce el control como un método para hacer oponible una garantia real.
Tratdndose de cierto tipo de bienes, como el producto de una promesa
independiente, el control puede llegar a ser el método exclusivo de lograr la
oponibilidad. En tal caso, se da prelacion a la garantia real sobre dicho bien
unicamente cuando se considera que el acreedor garantizado tiene el control del
bien. Tratdndose de otros tipos de bienes, como el derecho al pago de fondos
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acreditados en una cuenta bancaria, la oponibilidad puede basarse en el control o en
la inscripcion en el registro general de garantias reales. En esa situacion, el régimen
de prelacion generalmente da prioridad a garantia real que adquiera validez
mediante el control, con preferencia a la que pase a ser oponible por métodos
alternativos.

Otras reglas de prelaciéon

24. En los ordenamientos donde no hay sistemas registrales de las garantias reales,
la prelaciéon y la oponibilidad de una garantia real suelen determinarse por el
momento de constitucion de la garantia. Si bien dichos regimenes tal vez permitan
las garantias reales sin desplazamiento (con frecuencia en forma de ventas con
retencion de la titularidad del bien o de transferencia del dominio sobre bienes
corporales o a la cesion de créditos por cobrar a titulo de garantia), el acreedor suele
fiarse de la declaracion contractual del otorgante de la garantia o de la informacion
que pueda obtener en el mercado para tratar de determinar si existen o no derechos
concurrentes. Como en dichos ordenamientos no se dispone de un orden de
prelacion claro de las garantias reales de los acreedores sobre un mismo bien, es
dificil o a veces imposible que un otorgante pueda constituir mas de una garantia
real sobre el mismo bien y, por ende, sacar el maximo provecho de sus bienes para
obtener financiacién garantizada. Sin embargo, aunque una obligacidon garantizada
puede ser cedida (por ejemplo, por el vendedor con retencidén de la titularidad),
junto con la garantia que la respalda, este método se traduce en costos del vendedor,
que éste luego traspasa al comprador final (ademds del costo de la financiacion de la
compra o la adquisicion que quedara reflejado en el precio de los bienes o el tipo de
interés del crédito).

25. En algunos regimenes se ha adoptado una regla de prelaciéon especial para
determinadas categorias de bienes gravados. Por ejemplo, en algunos de ellos, la
oponibilidad de una garantia real sobre créditos por cobrar, asi como de todo otro
derecho concurrente, se regird por la fecha en que se notifique la existencia de la
garantia real a los deudores de los créditos. Ahora bien, ese tipo de régimen no
favorece la practica de la financiacion garantizada por varios motivos. En primer
término, no permite que el acreedor determine con la debida certeza al otorgar
financiacion si existen o no garantias reales concurrentes sobre los créditos por
cobrar. En segundo término, dicho régimen no ofrece un mecanismo eficaz para la
obtencion de garantias reales sobre futuros créditos por cobrar, dado que, al no ser
posible notificar la garantia a los deudores en el momento de otorgarse la
financiacion, dicha notificacion debera hacerse al nacer los futuros créditos por
cobrar (salvo en el caso de futuros créditos por cobrar que se prevea que habran de
surgir en el marco de un contrato a largo plazo ya existente en el momento en que se
concedio el crédito). En tercer término, de ser muchos los deudores de créditos por
cobrar, el proceso de notificacion puede resultar muy oneroso. En cuarto término,
cabe que muchos otorgantes no deseen que se notifique directamente a sus clientes
que sus créditos por cobrar nacen ya gravados.
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Alcance de la prelacién

26. A fin de alentar a los acreedores a otorgar créditos garantizados, es
fundamental que puedan determinar, en el momento de contraer la obligacion de
otorgar un crédito, si la prelacion de su garantia real se extendera a la totalidad de la
obligacion garantizada que se les adeude o so6lo a parte de ella. En concreto, deberan
poder determinar si la prelacion se extiende Gnicamente al crédito que otorgan en el
momento de la celebracion del acuerdo de garantia o si se extenderd también a:
a) las obligaciones que surjan posteriormente en virtud de los términos del acuerdo
de garantia (por ejemplo, desembolsos futuros como parte de un acuerdo de crédito
rotatorio); o b) las obligaciones contingentes que se conviertan en obligaciones
efectivas posteriormente en el momento en que se produzca la contingencia (por
ejemplo, obligaciones que lleguen a ser pagaderas en virtud de una garantia).

27. En algunos ordenamientos se da la misma prelacion a la totalidad de la
obligacion garantizada, independientemente del momento en que nazca la
obligacion. De acuerdo con ese criterio, la garantia real se extendera a todas las
obligaciones garantizadas, monetarias y no monetarias, que se adeuden al acreedor
garantizado y que incluyen el importe del crédito, los gastos, los intereses y las
comisiones. La prelacion no se ve afectada por la fecha en que se efectue un
desembolso del crédito o se contraiga alguna nueva obligacion respaldada por la
garantia real, vale decir que la cobertura de una garantia real serd aplicable a los
futuros desembolsos efectuados en el marco de una linea de crédito con idéntica
prelacion a la aplicable a los primeros desembolsos efectuados a la constitucion de
la garantia real.

28. Por ejemplo, en el caso de una linea de crédito por la que el prestamista haya
convenido el primer dia en efectuar de cuando en cuando desembolsos en favor del
otorgante durante todo el afio en que tiene vigencia la linea de crédito, respaldados
por la garantia real en basicamente todos los bienes del otorgante, la garantia real
tendrd la misma prelaciéon respecto de todos los desembolsos efectuados,
independientemente de que se hagan los dias 1°, 35° 6 265°.

29. Cuando se trata de créditos otorgados para financiar entregas sucesivas de
bienes y servicios en el momento de cada entrega, este método significard que se
considerard que la totalidad de dicho crédito naci6 en el momento de firmarse el
contrato de suministro y no al efectuarse cada entrega sucesiva de los bienes o
servicios. El fundamento légico de este criterio es que viene a ser el mas rentable
(por ejemplo el acreedor garantizado no necesita determinar la prelacion cada vez
que otorgue crédito) y reduce al minimo el riesgo para el otorgante de que las
prorrogas ulteriores del crédito en virtud del acuerdo de garantia se vean
interrumpidas cuando el acreedor garantizado determine que un desembolso futuro
no tiene prelacion.

30. En otros ordenamientos, la prelacion se restringe de dos formas. En la primera,
la prelacidon puede estar restringida al importe de la deuda contraida al constituirse
la garantia real. La ventaja de ese criterio radica en que la prelacidon cubrird (aunque
necesariamente) la cuantia prevista por las partes en dicho momento. EI
inconveniente es que obliga a los acreedores a extremar su diligencia (por ejemplo,
consultando toda nueva inscripcidon) y a concertar e inscribir nuevas garantias para
cada préstamo adicional que conceda con posterioridad al momento de constitucion
de la garantia real. Ello es particularmente problematico cuando se trata de lineas de
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crédito renovable o rotatorio, que representan una de las técnicas mas eficaces para
facilitar financiacién garantizada, puesto que ese tipo de lineas de crédito se ajusta
mas eficientemente a las necesidades crediticias exclusivas del otorgante
(véase cap. II., Ambito de aplicacién y otras reglas de caracter general, secc. F,
Ejemplos de practicas de financiacion consideradas (parrs. [...]).

31. Otros ordenamientos restringen la prelacion al importe maximo de la garantia
real que figure en la notificacion de esa garantia inscrita en un registro publico. La
razén para aplicar ese criterio es que promueve la financiacion subordinada al
alentar a posibles acreedores subordinados a otro crédito en funcion de la
“participacion” en los bienes gravados (por ejemplo, el valor de los bienes gravados
que supere el importe maximo respaldado por la garantia real de mayor prelacion
que se mencione en la notificacion inscrita). En contra de ese criterio se argumenta
que simplemente lleva a los acreedores garantizados a inflar el importe indicado en
la notificacion inscrita para incluir una suma mayor que la prevista en el momento
de celebrar el acuerdo de garantia a fin de tener en cuenta desembolsos futuros
imprevistos (véase capitulo VI, El sistema de inscripcion registral, parrs. [...]).

32 En algunos otros ordenamientos se da prelacion a todas las sumas
desembolsadas por concepto del crédito otorgado, incluso a las negociadas después
de la constitucion de la garantia real, y a todas las obligaciones contingentes que
pudieran surgir tras la constitucion de la garantia real, sin que sea necesario precisar
un importe maximo. En tales ordenamientos, una garantia real puede cubrir todas las
obligaciones garantizadas, monetarias y no monetarias, que se adeuden al acreedor
garantizado y estén respaldadas por la garantia real, lo que incluye el importe del
crédito, los gastos, los intereses y las comisiones, las fianzas de cumplimiento y
demas obligaciones contingentes. La prelacion no se ve afectada por la fecha en que
se efectie un desembolso del crédito o se contraiga alguna otra obligacion
respaldada por la garantia real, lo cual significa que la cobertura de una garantia real
sera aplicable a los futuros desembolsos efectuados en el marco de una misma linea
de crédito con idéntica prelacion a la aplicable a los primeros desembolsos
efectuados a raiz de la apertura de dicha linea de crédito y al tiempo en que se
constituy6 la garantia real (véase A/CN.9/631, recomendaciones 74 y 76).

33. La Guia recomienda que la prelacién de una garantia real se extienda a todas
las obligaciones garantizadas en virtud de un acuerdo de garantia. Sin embargo, si
un Estado determina que la limitacién del importe maximo de la obligacion
garantizada indicada en la notificacion inscrita fomentara los préstamos
subordinados, la prelacion podrad restringirse al importe maximo indicado en la
notificacion (véase A/CN.9/631, recomendacion 74; para el examen de la posible
limitacion de la prelacion en el caso de conflicto de prelaciones con un acreedor
judicial, véanse parrafos 90 y 91 infra y recomendacion 90).

Inaplicabilidad del conocimiento de la existencia de la garantia real

34. En muchos ordenamientos, el orden de prelacion basado en la fecha de
inscripcion serd valido aun para un acreedor que obtenga una garantia real sabiendo
que ya existe otra garantia real no inscrita. Esta regla se sustenta por lo general en la
premisa de que suele ser dificil demostrar que una persona tenia conocimiento de un
hecho particular en una fecha determinada, lo cual es especialmente cierto en el
caso de personas juridicas. De ello se desprende que toda regla de prelacion que
dependa del conocimiento dara pie a que se impugne la validez de una inscripcién y
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complicarda la resolucion de controversias, lo que restara certeza al orden de
prelacion de los acreedores garantizados y socavard la eficiencia y eficacia del
sistema.

Subordinacion

35. En la mayoria de los ordenamientos, el acreedor garantizado podrd en
cualquier momento subordinar, por decisién unilateral o mediante acuerdo, su
garantia real a la de un demandante concurrente, actual o futuro. Por ejemplo, el
prestamista A, titular de una garantia real sobre todos los bienes actuales y
ulteriormente adquiridos del otorgante, puede acceder a que éste constituya una
garantia real sobre determinado bien, dotada de prelacion suprema respecto de dicho
bien, a favor del prestamista B con el propdsito de aprovechar su valor para que el
prestamista B le otorgue financiacion adicional basandose en el valor del bien. El
reconocimiento de la validez de la subordinaciéon de garantias reales refleja un
principio bien arraigado (véase, por ejemplo, articulo 25 de la Convencién de las
Naciones Unidas sobre la cesion de créditos en el comercio internacional).

36. Sin embargo, la subordinacién no puede afectar los derechos de los
demandantes concurrentes sin su asentimiento. Asi, por ejemplo, un acuerdo de
subordinaciéon no deberd afectar negativamente la prelacion de un acreedor
garantizado que no sea parte en el acuerdo (véase A/CN.9/631, recomendaciéon 77).
Ademas, es importante que la prelacion conseguida por via de un acuerdo de
subordinacién siga siendo aplicable en el supuesto de que se abra un procedimiento
de insolvencia del otorgante. En rigor, puede que en algunos ordenamientos sea
necesario incluir una disposicion al respecto en el régimen de la insolvencia con
objeto de facultar a los tribunales para ordenar la ejecucién de un acuerdo de
subordinaciéon y a los representantes de la insolvencia para resolver conflictos de
prelacion entre partes en un acuerdo de subordinacidén sin incurrir en
responsabilidad (véase capitulo XI, Insolvencia, parrs. [...] y A/CN.9/631,
recomendacion 181).

37. La subordinacién de las garantias reales y otros derechos de propiedad sobre
bienes gravados no significa la subordinaciéon de los pagos previamente al
incumplimiento, una cuestion que compete al régimen contractual. Normalmente,
antes del incumplimiento y mientras el otorgante se atenga al servicio del préstamo
u otros créditos recibidos, el acreedor garantizado no tiene derecho a hacer valer su
garantia real y la prelacion no constituye un problema. Asi pues, mientras no haya
un acuerdo en contrario, el otorgante no estd impedido de efectuar pagos por
concepto de obligaciones garantizadas mediante garantias reales subordinadas (en
cuanto a la prelacion cuando un demandante concurrente recibe el producto del
cobro, venta o enajenacion de otro tipo de un crédito por cobrar gravado, véase
capitulo X, Derechos con posterioridad al incumplimiento, parrs. [...]).

Orden de prelacion entre garantias reales sobre los mismos bienes gravados

38. Uno de los pilares de un régimen de operaciones garantizadas eficaz es la
forma en que resuelve las controversias de prelacion entre garantias reales
concurrentes sobre los mismos bienes gravados. Ese tipo de controversias pueden
referirse a las garantias reales que pasan a ser oponibles mediante inscripcion, las
garantias reales que pasan a ser oponibles por otro método o una combinacion de
esos dos tipos de garantias.
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39. En muchos ordenamientos que disponen de un registro general de garantias
reales, la prelacion entre garantias reales que hayan pasado a ser oponibles mediante
la inscripcidn, con limitadas excepciones (véase parr. 45 infra), se determina por el
orden en que se efectua la inscripcion, independientemente del orden de
constitucion de la garantia, aun cuando en ese momento no se hayan cumplido uno o
mas de los requisitos de constitucion (véase A/CN.9/631, recomendacion 77,
apartado a)).

40. Este enfoque se puede ilustrar mediante el ejemplo siguiente: un otorgante
solicita a un primer acreedor garantizado un préstamo, que habrd de quedar
respaldado por una garantia real sobre todos los bienes de equipo actuales y futuros
del otorgante (garantia que se puede hacer oponible mediante la inscripcion de la
notificacién pertinente en el registro general de garantias reales). El dia 1, ese
primer acreedor realiza en el registro una consulta que le permite confirmar que no
se han inscrito otras notificaciones de garantias reales de otros acreedores sobre los
bienes de equipo del otorgante. El dia 2, el primer acreedor celebra con el otorgante
un acuerdo de garantia, en el que se compromete a efectuar el préstamo solicitado.
El dia 3, el primer acreedor inscribe una notificacion de la garantia real en el
registro general, pero no hace efectivo el préstamo al otorgante hasta el dia 5. Por
consiguiente, la garantia real del primer acreedor quedd constituida y pasd a ser
oponible el dia 5 (o sea, desde el momento en que se hayan cumplido todos los
requisitos de constituciéon y oponibilidad a terceros). Sin embargo, el dia 3 el
otorgante celebra con un segundo acreedor garantizado un acuerdo de garantia en el
que se prevé que €ste le concederd al otorgante un préstamo respaldado también por
una garantia real sobre los bienes de equipo actuales y futuros del otorgante, y el
mismo dia ese segundo acreedor inscribe una notificaciéon de la nueva garantia real
en el registro general y concede el préstamo al otorgante. En consecuencia, la
garantia real del segundo acreedor quedoé constituida y paséd a ser oponible el dia 3.
Segun el criterio del orden de prelacion basado en la fecha de inscripcion, que se
describi6 anteriormente, la garantia real del primer acreedor tendria prelacion sobre
la del segundo acreedor, independientemente de que la garantia de éste ultimo haya
quedado constituida y haya pasado a ser oponible antes que la garantia real del
primer acreedor.

41. Las razones fundamentales en que se basa ese criterio son: a) fomentar la
pronta inscripcion de la garantia real (que sirve de notificacion a terceros); y b) dar
certeza a los acreedores garantizados al permitirles determinar la prelacion de sus
garantias reales antes de conceder el crédito. En el ejemplo anterior, cuando el
primer acreedor consulta el registro el dia 2 después de haber inscrito su
notificacion y determina que no hay otras notificaciones en el registro que se
apliquen al bien gravado pertinente, el primer acreedor puede efectuar su préstamo
el dia 5 con la certeza de que su garantia real tendrad prelaciéon sobre toda otra
garantia que el otorgante pueda constituir en el futuro, sobre el bien gravado, ya que
la prelacion de su garantia real se remonta al momento en que fue inscrita. Al
permitir al primer acreedor garantizado contar con ese alto grado de certeza, el
criterio del orden de prelacion basado en la fecha de inscripcion puede constituir un
factor importante para promover la financiacion garantizada.

42. Esa certeza no se obtendria aplicando otro criterio posible, seguido en algunos
ordenamientos, por el que se da prelacién a la primera garantia real que se haga
oponible, ya que se correria siempre el riesgo de que otra garantia real pudiera pasar
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a ser oponible y, por consiguiente, tener prelacion, después de que el primer
acreedor efectue la consulta en el registro pero antes de que haga efectivo el
préstamo, riesgo que existiria independientemente de la brevedad que pueda tener el
intervalo entre las dos acciones.

43. Cuando se trata de un conflicto de prelacion entre garantias reales que se
hayan hecho oponibles por métodos distintos a la inscripcién, la prelacion se da
normalmente a la garantia real que primero pase a ser oponible (véase A/CN.9/631,
recomendacidon 78, apartado b)). Esa regla se aplicaria, por ejemplo, en situaciones
en que una garantia real sobre un determinado bien gravado pase a ser oponible
mediante la posesion y otra garantia real sobre el mismo bien que se haga oponible
automdaticamente en el momento de su constitucion. Tratdndose de garantias reales
que pasen a ser oponibles sobre la base de la posesion, no se requiere una regla
basada en “la fecha de posesion” analoga a la basada en “la fecha de inscripcidén”,
ya que normalmente un acreedor garantizado obtendria la posesion del bien gravado
en el momento en que conceda el crédito. En todo caso, esa regla de “fecha de
posesion” no seria necesaria para las garantias reales sobre titulos negociables o
documentos negociables cuando su posesion creara una garantia superior que la que
se obtiene mediante la inscripcion (véase A/CN.9/631, recomendaciones 99 y 107).

44. En lo que respecta a los conflictos de prelacion entre garantias reales que
pasen a ser oponibles mediante la inscripcion y las que pasen a ser oponibles por
otros métodos, se da prelaciéon a la garantia real que primero cumpla uno de dos
requisitos: la inscripcion o la oponibilidad efectiva (véase A/CN.9/631,
recomendacioén 78, apartado c)). Esta regla viene a constituir una prolongacién
logica de la regla basada en la fecha de inscripcidn, utilizando el registro como base
para que otros acreedores garantizados puedan tener un alto grado de certeza con
respecto a la prelacion de que gozan sus garantias reales. Ese criterio fomenta
también la utilizacion del registro para hacer que las garantias reales sean oponibles
a terceros.

45. Como ya se indicé antes (véase parr. 39), las reglas de prelacion aqui
examinadas estdn sujetas a contadas excepciones, que reflejan reglas de
prelacion especiales referentes a determinados tipos de transacciéon o de bien
gravado sobre la base de normativas o consideraciones practicas especiales en cada
caso. Esos tipos de transaccion o de bien incluyen los siguientes: a) garantias reales
de financiacidén del pago de una adquisicion (enfoque unitario) o garantias para la
financiacion del pago del precio de compra (enfoque no unitario) (véase
A/CN.9/631, recomendaciones 189 a 195 y 198 y 199, en cap. XII, Garantias reales
para la financiacion de adquisiciones, seccs. A y B, respectivamente); b) los casos
en que la oponibilidad se logra mediante la inscripcidén en un registro especializado
(como ocurre con frecuencia tratandose de buques o aeronaves) o la anotacidon en un
certificado de titularidad (como ocurre a menudo con los automdviles) (véase
A/CN.9/631, recomendaciones 83 y 84); c) los casos en que la oponibilidad de las
garantias reales sobre derechos al pago de fondos acreditados en una cuenta
bancaria o sobre el producto de una promesa independiente puede lograrse mediante
el control (A/CN.9/631, recomendaciones 101 y 105); d) los casos en que la
oponibilidad de las garantias reales sobre titulos negociables o documentos
negociables puede lograrse mediante la posesion (A/CN.9/631, recomendaciones 99
y 107); e) los casos relacionados con garantias reales sobre accesorios fijos (véase
A/CN.9/631, recomendaciones 93 a 95); y f) las situaciones relacionadas con
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garantias reales sobre masas de bienes o productos acabados (A/CN.9/631,
recomendaciones 96 a 98).

Prelacion de una garantia real sobre bienes adquiridos ulteriormente

46. Como se examina mas en detalle en el capitulo IV, Constitucidon de la garantia
real (véase parrs. [...]), en algunos ordenamientos cabe constituir una garantia real
sobre los bienes que sea probable que un otorgante adquiera en el futuro (“bienes
adquiridos ulteriormente”). La garantia real nacerd automaticamente en el instante
en que el otorgante adquiera dichos bienes, sin que medie ningun otro tramite.
Gracias a ello se reducen al minimo los gastos de constituciéon de una garantia real y
se responde a las expectativas comerciales de las partes. Esto es particularmente
importante para las garantias constituidas sobre existencias que una empresa
adquiere continuamente para revender, sobre los créditos por cobrar de una empresa,
que se iran cobrando y seguirdn naciendo constantemente (véase capitulo II, Ambito
de aplicacion y otras reglas de caracter general, secc. F, Ejemplos de practicas de
financiacion consideradas, parrs. [...]) y, en menor medida, sobre el equipo que la
empresa del otorgante utiliza y que ird renovando en el curso ordinario de su
negocio.

47. El reconocimiento de la constituciéon automatica de garantias reales sobre
bienes adquiridos ulteriormente, sin que medie ningun otro tramite, en el momento
en que se creen los bienes, plantea la cuestion de si la prelacion sobre ellos surte
efecto a partir de la fecha en que se inscribe la garantia o ésta pasa a ser oponible o
de la fecha en que el otorgante adquiere efectivamente los bienes. En los distintos
ordenamientos juridicos se resuelve esta cuestion de diversa manera. En algunos, la
fecha en que surte efecto la prelacion varia en funcion de la indole del acreedor que
aspira a ella (y la prelacion se determinada por la fecha de inscripcion y
oponibilidad de la garantia real frente a los demdas acreedores con garantias reales
contractuales, o por la fecha de adquisicion efectiva del bien, por el otorgante con
respecto a los demas acreedores). Se acepta en general que establecer la prelacion a
partir de la fecha de inscripciéon u oponibilidad de la garantia y no a partir de la
fecha de adquisicion o de nacimiento eventual del bien futuro gravado, es el
mecanismo mas eficaz y efectivo para promover la oferta de financiacion
garantizada (véase, por ejemplo, el parrafo 2) del articulo 8 de la Convencion de las
Naciones Unidas sobre la cesion de créditos en el comercio internacional). En
consecuencia, los regimenes de operaciones garantizadas eficaces especifican que la
garantia real sobre bienes del otorgante adquiridos ulteriormente gozan de la misma
prelacion que la garantia real sobre los bienes que el otorgante posea o existan ya en
el momento en el que la garantia real sea inscrita por primera vez o se haga oponible
(véase A/CN.9/631, recomendacion 79).

Prelacion de la garantia real sobre el producto derivado de los bienes gravados

48. Si el acreedor goza de una garantia real sobre el producto (para la definicion
de “producto”, véase Introduccion, secc. B, Terminologia y reglas de interpretacion,
parr. [...]), habra que dirimir la prelacion de esa garantia frente a los derechos de los
demas acreedores concurrentes. Cabe mencionar entre los acreedores concurrentes
eventuales, dotados de una garantia real sobre el producto, a todo otro acreedor del
otorgante que goce de una garantia real sobre dicho producto y a todo otro acreedor
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del otorgante que obtenga una garantia real sobre el producto por sentencia judicial
declaratoria o ejecutoria.

49. Los bienes que sean producto de la enajenaciéon del bien originariamente
gravado, a favor de un acreedor garantizado, pueden ser, a la vez, bienes que hayan
sido originariamente gravados a favor de otro acreedor garantizado. Por ejemplo, el
acreedor A puede tener una garantia real derivativa sobre todos los créditos por
cobrar del otorgante, a raiz de la garantia real de que goza sobre todas las
existencias, actuales y futuras, de la empresa del otorgante y sobre el producto de la
venta o de algln otro acto de disposicion de dichas existencias; el acreedor B puede
tener una garantia real sobre todos los créditos por cobrar, existentes y futuros, del
otorgante a titulo de garantia original sobre dichos créditos. Si el otorgante vende
posteriormente a crédito las existencias constituidas en garantia a favor del
acreedor A, ambos acreedores gozaran de una garantia real sobre los créditos por
cobrar nacidos de dicha venta: el acreedor A tendrd una garantia real sobre los
créditos por cobrar a titulo de que son producto de la venta de las existencias
gravadas y el acreedor B tendra una garantia real sobre los mismos créditos por
cobrar, a raiz de una garantia real originaria sobre todos los créditos por cobrar,
actuales y futuros, que obtuvo del mismo otorgante.

50. Las reglas de prelacion pueden diferir en funcion de la categoria de acreedor
concurrente. Por ejemplo, cuando se trate de otro acreedor garantizado, el orden de
prelacion de las garantias reales sobre el producto de los bienes originariamente
gravados podrd deducirse del orden de prelacion aplicable al bien originariamente
gravado. En un ordenamiento en el que la primera garantia real sobre determinado
bien, que conste en un registro, goce de prelacion frente a las garantias de
acreedores concurrentes, ese mismo orden de prelacion seria aplicable cuando se
enajene el bien originariamente gravado y el acreedor garantizado trate de hacer
valer su derecho sobre el producto. Si su garantia real sobre el bien originariamente
gravado fue inscrita antes de que el acreedor concurrente haya inscrito su garantia
sobre el producto, la primera de esas dos garantias gozaria de prelacion
(véase A/CN.9/631, recomendacion 80).

51. En supuestos en los que la fecha de inscripciéon no determine el orden de
prelacion de las garantias concurrentes sobre el bien originariamente gravado (como
ocurriria, por ejemplo, con las garantias reales constituidas en cobertura de la
financiacion del precio de compra de cierto bien que gozan de una prelacion
suprema sobre dicho bien), habra que determinar por separado la prelacion aplicable
(véase capitulo XII, Garantias reales para la financiacién del precio de compra,
parrs. [...].

Continuidad en la prelacion

52. En los ordenamientos en que la oponibilidad de una garantia real se puede
establecer mediante mas de un método (por ejemplo, de forma automatica o por
inscripcion, posesion o control), se plantea la cuestion de determinar si cabe
permitir al acreedor garantizado que haya establecido en un principio la prelacion de
su garantia real mediante un método que cambie a otro método sin perder la
prelacion original. En principio, no hay razéon para que una garantia real pierda su
orden de prelacion en tales situaciones, siempre que no haya un momento en el que
la garantia real no sea oponible a terceros, de modo que la garantia real esté sujeta
en todo momento a uno u otro método de hacer valer su oponibilidad.
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53. Por ejemplo, cuando la garantia real sobre un bien pasa por primera vez a ser
oponible gracias a su inscripcion y el acreedor garantizado obtiene ulteriormente la
posesion del bien mientras la inscripcion es todavia valida, la garantia real sigue
surtiendo oponible y la prelacién se remonta al momento de la inscripcién. No
obstante, cuando el acreedor garantizado adquiere la posesion del bien después de
que la inscripciéon haya caducado con el paso del tiempo o por otra razoén, la
prelacion de la garantia real es valida a partir de la fecha en que el acreedor
garantizado tome la posesion del bien (véase A/CN.9/631, recomendaciones 81 y
82; véanse también las recomendaciones 47 y 48 en las que se prevé que la
oponibilidad es permanente y, en caso de que caduque, serd oponible a partir de la
fecha en que sea restablecida).

Prelacion de una garantia real inscrita en un registro especializado o anotada en
un certificado de titularidad

54. En muchos ordenamientos la garantia real o un derecho de otra indole (como
el derecho del comprador o el arrendatario de un bien gravado) pueden ser
inscritos en el registro general de garantias reales o en un registro especializado o
pueden hacerse constar en un certificado de titularidad (véase A/CN.9/631,
recomendacion 39). Se plantea aqui la cuestion de determinar cudal de las garantias o
derechos tiene prelacion, la garantia inscrita en el registro general de garantias
reales y en el registro especializado o la indicada en el certificado de titularidad.

55. En muchos ordenamientos la garantia real u otro derecho inscrito en un
registro especializado o indicado en un certificado de titularidad tiene prelacion
sobre la garantia real inscrita en un registro general (véase A/CN.9/631,
recomendacion 83). La razéon de este criterio es hacer posible que los registros
especializados cumplan efectivamente su finalidad primordial de proteger a los
compradores de bienes sujetos a inscripcion especializada. Aplicando ese criterio,
los compradores pueden tener plena confianza en que los registros que consultan en
el sistema son completos en el momento de evaluar la calidad del bien que
adquieren.

Derechos de los compradores, arrendatarios y licenciatarios de bienes gravados
Observaciones de caracter general

56. Cuando un otorgante vende bienes que ya estan gravados con garantias reales,
al comprador, arrendatario o licenciatario le conviene recibir dichos bienes libres de
todo gravamen, mientras que al acreedor garantizado le interesard mantener su
garantia real sobre los bienes vendidos (con determinadas excepciones, véase
parr. 59 infra). Es importante que todo régimen de prelaciéon tenga presentes y
compagine los intereses de ambas partes. Si la garantia del acreedor garantizado
sobre determinados bienes peligrara cada vez que el otorgante los vendiera, se
depreciaria el valor de los bienes gravados como garantia y se desincentivaria la
oferta de crédito para el deudor.

57. El principio general es que cuando el comprador u otro beneficiario de la
transferencia toma un bien gravado con una garantia real, los derechos del
arrendatario o licenciatario quedan limitados por esa misma garantia (droit de suite;
véase capitulo V, Oponibilidad de la garantia real, parrs. [...]; véase también
A/CN.9/631, recomendaciones 32 y 85). En otras palabras, el acreedor garantizado
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puede seguir el bien cuando pasa a manos del comprador u otro beneficiario de la
transferencia, arrendatario o licenciatario. A continuacién se examinan las
excepciones a este principio general respecto de cada uno de esos tres tipos de
operaciones.

Derechos de los compradores

58. Como ya se sefialo (véase capitulo V, Oponibilidad de la garantia real, parrs.
[...]; vy capitulo IV, Constituciéon de la garantia real, parrs. [...]), en el momento de la
venta de un bien gravado el acreedor garantizado retiene su garantia real sobre el
bien original y goza ademas de una garantia real sobre el producto de la venta. En
tales casos se plantea la cuestion de determinar si la garantia real sobre el producto
debe sustituir a la garantia real sobre el bien gravado. Se aduce a veces que asi
deberia ocurrir, basandose en la premisa de que el acreedor garantizado no se ve
perjudicado por la venta de los bienes exentos de su garantia real siempre que
retenga un derecho de garantia sobre el producto de la venta. Ahora bien, los
intereses del acreedor garantizado no quedarian necesariamente salvaguardados,
puesto que el producto no suele ser tan valioso para el acreedor como los bienes
gravados en si. En muchos casos, el producto tendra escaso valor como garantia
para el acreedor o carecera de ¢l (por ejemplo, un crédito dificil de cobrar). En otros
casos, le resultara dificil identificar el producto financiero de la venta, lo que haria
ilusoria su garantia sobre dicho producto. Ademas, existe el riesgo de que, aunque el
producto de la venta sea valioso para el acreedor garantizado, el vendedor que lo
recibe lo dilapide y el acreedor se quede sin nada. Los distintos ordenamientos han
aplicado diferentes criterios para compaginar los intereses de los acreedores
garantizados con los de las personas que compren bienes gravados, tomandolos de
manos de un otorgante en posesion de dichos bienes. La Guia adopta el criterio de
que el acreedor garantizado debe retener su garantia real sobre el producto de la
venta o enajenacion de otro tipo (véase A/CN.9/631, recomendaciones 18, 32, 40,
41 y 85). En cualquier caso, el acreedor garantizado no podré recibir mas de lo que
se le adeuda.

59. Con todo, la mayoria de los Estados reconoce dos excepciones al principio
general de que la garantia real sobre un bien contintia gravando ese bien después de
su enajenacion y la Guia lo hace igualmente. La primera excepcion se relaciona con
situaciones en las que el acreedor garantizado autoriza expresamente la venta
(véase A/CN.9/631, recomendacion 86). Un acreedor garantizado puede autorizar
dicha venta, por ejemplo, porque considera que el producto es suficiente para
garantizar el pago de la obligacion garantizada o porque el otorgante da otros bienes
como garantia. La segunda excepcidn se refiere a situaciones de las que se infiere la
autorizacion del acreedor garantizado, ya sea porque los bienes gravados son de tal
naturaleza que la parte asegurada espera venderlos exentos de la garantia real o
porque al acreedor garantizado le interesa que se vendan libres de dicha garantia
(véase A/CN.9/631, recomendacion 87). Los Estados han plasmado esta segunda
excepcion en disposiciones diferentes, que se describen en los parrafos siguientes.
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EL criterio del curso ordinario de los negocios

60. Un criterio que se sigue en muchos ordenamientos es disponer que toda venta
de bienes gravados asimilables a las existencias que efectue el otorgante en el curso
ordinario de sus negocios, entrafiard la extincion de toda garantia real constituida
sobre dichos bienes, sin que el comprador, el vendedor o el acreedor garantizado
deban realizar ningun otro acto. El corolario de esa norma es que la excepcion no se
aplicard cuando la venta de las existencias tenga lugar fuera del curso ordinario de
los negocios del otorgante o cuando la venta se relacione con un bien distinto de la
existencia; en tales casos, la venta no extingue la garantia real sobre el bien gravado
y el acreedor garantizado podrad ejecutar su garantia sobre los bienes gravados en
poder del comprador, siempre que el otorgante incurra en incumplimiento (salvo,
por supuesto, que el acreedor garantizado haya consentido en que se haga la venta).
Cuando el acuerdo de constitucion de la garantia real asi lo estipule, la venta del
bien gravado constituird en si un acto de incumplimiento, en cuyo caso el acreedor
garantizado podrd ejecutar sin mas su garantia real; de lo contrario, el acreedor
garantizado no podra hacerlo hasta que el otorgante incurra en incumplimiento.
(véase A/CN.9/631, recomendacion 87, apartado a)).

61. De acuerdo con este criterio, se deberdn cumplir dos requisitos para que el
bien gravado se pueda vender exento de la garantia real. El primero es que el
negocio del vendedor del bien sea precisamente la venta de bienes de ese tipo, o sea
que, el bien gravado no puede ser un bien que el vendedor no suela vender. Ademas,
la venta no puede celebrarse de manera diferente a la que de ordinario sigue el
vendedor (por ejemplo, la venta por fuera de los canales corrientes de distribucion,
como ocurriria cuando el vendedor normalmente vende s6lo a minoristas y la venta
de que se trate se hace a un mayorista). El segundo requisito es que el comprador no
deberd tener conocimiento de que la venta viola los derechos de que goza un
acreedor garantizado en virtud de un acuerdo de garantia (para la regla de
interpretacion del concepto de “conocimiento”, véase Introducciéon, secc. B,
Terminologia y reglas de interpretacion, parr. [...]). Asi ocurriria, por ejemplo,
cuando el comprador tenga conocimiento de que la venta estaba prohibida de
acuerdo con lo estipulado en el acuerdo de garantia. En cambio, el simple
conocimiento por parte del comprador de que el bien estaba gravado con una
garantia real seria insuficiente. Este criterio ofrece la ventaja de que responde a la
expectativa comercial de que el otorgante vendera sus existencias de mercancias (y,
de hecho, debera venderlas para mantener la viabilidad de su empresa) y de que el
comprador de los bienes gravados los adquirira libres de toda garantia real existente.
Sin esa exencion al principio de que la garantia real continua siendo aplicable al
bien cuando pasa a manos del comprador, la capacidad del otorgante para vender
esos bienes en el curso ordinario de sus negocios quedaria restringida sobremanera,
puesto que los compradores se verian obligados a investigar todo gravamen que
pudiera pesar sobre el bien comprado antes de adquirirlo. Ello acarrearia gastos
considerables y obstaculizaria en gran medida operaciones que forman parte del
curso ordinario de sus negocios.

62. Ese criterio permite determinar de forma sencilla y clara si los bienes se
venden o no libres de toda garantia real. Por ejemplo, la venta de bienes de equipo
por parte de un concesionario del ramo a un fabricante que los habra de utilizar en
su fabrica es evidentemente una venta de existencias que forma parte del curso
ordinario de los negocios del concesionario, y el comprador recibird los bienes
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automdaticamente libres de toda garantia real constituida sobre ellos a favor de los
acreedores del concesionario. Ese resultado concuerda con las expectativas de todas
las partes y el comprador tendra desde luego derecho a suponer que tanto el
comprador como cualquiera de sus acreedores garantizados esperan que la venta se
efecttie a fin de generar ingresos al comprador. En cambio, no cabria considerar que
la venta de una partida importante de un gran numero de mdaquinas a otro
concesionario constituye una operacion efectuada en el giro curso ordinario de los
negocios del concesionario.

63. Cuando se trate de ventas de bienes gravados que sean ajenas al curso
ordinario de los negocios del otorgante, siempre que se exija al acreedor que
inscriba su garantia real en el correspondiente registro general, el comprador podra
protegerse verificando en el registro si los bienes que adquiere estdn o no gravados
con una garantia real y, en caso afirmativo, pedir al acreedor garantizado que
levante ese gravamen.

64. En algunos ordenamientos, se permite que los compradores de bienes gravados
adquieran los bienes libres de la garantia real, incluso cuando la operacion cae fuera
del marco del curso ordinario de los negocios del vendedor, cuando se trata de
bienes de bajo costo, en vista de que en esos ordenamientos el régimen de
operaciones garantizadas no permite la inscripcién de una garantia real sobre un
bien de bajo costo o porque el costo de las inscripciones es elevado en comparacion
con el costo del bien gravado, y no seria justo imponer esa carga financiera al
comprador. Cabe argumentar, en cambio, que es poco probable que el acreedor
garantizado trate de ejecutar su garantia sobre el bien que pasa a poder del
comprador si el bien carece efectivamente de valor. Ademas, la determinacion de los
bienes que merecen ser eximidos por su bajo costo se traduciria en categorizaciones
arbitrarias y que tendrian que modificarse constantemente para adecuarlas a las
fluctuaciones de precios debidas a la inflacién y a otros factores.

65. En algunos ordenamientos en que la consulta de un registro publico se hace
solo por el nombre del otorgante y no por la categoria de los bienes gravados, un
comprador que adquiera los bienes de un vendedor que los haya comprado a su vez
al otorgante (“un comprador lejano”) obtendra los bienes libres de toda garantia real
constituida por el otorgante. Ese criterio se aplica porque puede ser dificil para un
comprador lejano averiguar la existencia de una garantia real que haya otorgado un
antiguo propietario de los bienes gravados. En muchos casos, el comprador lejano ni
siquiera se enterard de que los bienes han pertenecido al propietario anterior, y por
consiguiente, no tendrd motivo alguno para buscar informaciéon al respecto. El
problema que plantea ese criterio es que reduce la fiabilidad de una garantia real
dada por el vendedor debido a la posibilidad de que el bien sea enajenado, sin el
conocimiento del acreedor garantizado, a un comprador lejano ya sea sin segunda
intencién o con el propdsito deliberado de dejar sin validez la garantia real. Sin
embargo, la politica de proteccion de los compradores tiene mayor peso que el costo
involucrado. Por esa razon, la Guia recomienda que, cuando el comprador de bienes
corporales los adquiere exentos de la garantia real otorgada por su vendedor, el
comprador lejano los adquirird igualmente libres de la garantia (véase A/CN.9/631,
recomendacion 88).

66. Un inconveniente de la aplicacion del criterio del curso ordinario de los
negocios es que tal vez un comprador no siempre distinga con claridad (en
particular en el comercio internacional) qué actividades forman parte del curso
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ordinario de los negocios del vendedor. Otro inconveniente seria que si esta norma
se aplicara s6lo a las ventas de existencias y no a las de otros bienes, el comprador
tal vez no sepa con certeza si el bien vendido forma parte de las existencias del
vendedor. Por otro lado, cabe observar que en una relacion normal entre comprador
y vendedor es muy probable que el comprador conozca el tipo de negocios que
realiza el vendedor y, en tal caso, la aplicacion del criterio del curso ordinario de los
negocios responderia a las expectativas legitimas de las partes. Por ello, en la
practica el nimero de casos en que se plantea esa confusion es escaso. En sintesis,
las ventajas de la aplicacidon del criterio del curso ordinario de los negocios son
superiores a los inconvenientes. Ese criterio propicia el comercio y permite a los
acreedores garantizados y a los compradores proteger sus intereses respectivos de
forma eficaz y rentable sin socavar el fomento de la financiacion garantizada
(véase A/CN.9/631, recomendacion 87, apartado a)).

Otros criterios

67. Muchos Estados han optado por un criterio diferente para determinar si el
comprador de bienes gravados adquiere la titularidad de esos bienes libre de la
garantia real constituida por el vendedor. En esos Estados, el comprador de los
bienes los obtiene exentos de toda garantia real si los adquiere de buena fe (es decir,
sin ningln conocimiento real o inferido de la existencia de la garantia real) y sin
tener en cuenta si la venta formaba o no parte del curso ordinario de los negocios
del vendedor. Un argumento a favor de la aplicacion de ese criterio es que el
concepto de buena fe se conoce en todos los ordenamientos y se ha aplicado
extensamente tanto a nivel nacional como internacional. Se ha argumentado también
que debe presumirse que todo comprador actia de buena fe a menos que se
demuestre lo contrario. Con todo, surge en tal caso el problema de que el enfoque se
centra en un criterio subjetivo relacionado con la disposicion del comprador (lo cual
plantea también problemas de presentacion de pruebas) y no en las expectativas
comerciales de todas las partes involucradas.

Derechos de los arrendatarios financieros

68. A veces surgen conflictos de prelacion entre el titular de una garantia real
sobre un bien, otorgada por el propietario/arrendador financiero del bien y que es
oponible a terceros, y el arrendatario financiero de dicho bien. En ese contexto, no
se trata de saber si el arrendatario financiero obtiene de hecho el bien exento de la
garantia real en el sentido de que se suspende dicha garantia. La cuestion es mas
bien, determinar si la garantia real no afecta el derecho del arrendatario financiero a
utilizar el bien arrendado en las condiciones previstas en el contrato de
arrendamiento. La principal cuestion que se plantea en dicho caso es si procederia
que, en el supuesto de que el titular de tal garantia decida ejecutarla, el arrendatario
pueda seguir pese a ello utilizando el bien mientras siga pagando el arrendamiento
financiero y respetando las demas condiciones de dicho contrato de arriendo con
opcion de compra. Se aplica aqui también el principio general ya antes examinado
(véase parr. 58). El bien estd, en principio, gravado con la garantia real y, en
consecuencia, el acreedor garantizado podra ejecutar la garantia en caso de
incumplimiento del otorgante, aun cuando ello signifique que, de acuerdo con las
condiciones estipuladas en el contrato de arrendamiento, el arrendatario tenga que
dejar de utilizar el bien en cuestion.
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69. Como en el caso de los compradores de bienes corporales gravados con una
garantia real preexistente, muchos ordenamientos reconocen dos excepciones a ese
principio general. En ninguno de los dos casos la garantia real dejara de existir. Sin
embargo, por el periodo de arrendamiento, el derecho del acreedor garantizado
queda limitado al interés del arrendador en el bien y el arrendatario podra continuar
usufructuando interrumpidamente ese bien de conformidad con las condiciones
estipuladas en el contrato de arrendamiento.

70. La primera excepcion ocurre cuando el acreedor garantizado ha autorizado al
otorgante a celebrar el arriendo sin que se vea afectada la garantia real (véase
A/CN.9/631, recomendacién 86, inciso b) 1)).

[Nota a la Comision: la Comision tal vez desee tomar nota de que el
comentario relativo a la cuestion abordada en el inciso ii) del apartado b) de la
recomendacion 86 se agregard si la Comision decide que se mantenga ese inciso
(véase A/CN.9/631, recomendacion 86, inciso b) ii), nota).]

71. La segunda excepcion se relaciona con situaciones en que el arrendador del
bien corporal tiene como negocio el arriendo de ese tipo de bienes, el arrendamiento
se concierta en el curso ordinario de los negocios del arrendador y el arrendatario no
tiene conocimiento efectivo de que el arriendo viola los derechos del acreedor
garantizado en virtud del acuerdo de garantia (véase A/CN.9/631,
recomendacion 87, apartado b)). Ese conocimiento existiria, por ejemplo, cuando el
arrendatario financiero supiera que el acuerdo de garantia por el que se constituye la
garantia real correspondiente prohibe expresamente al otorgante arrendar el bien.
Con todo, el simple conocimiento de la existencia de la garantia real, demostrada
mediante notificacidn inscrita en el sistema de registro de garantias, no bastaria para
anular la aplicacion de los derechos de que goza el arrendatario financiero. Esa
excepcion se basa en consideraciones de orden normativo similares a la excepcion
andloga aplicable a las ventas de bienes en el curso ordinario de los negocios del
vendedor (véase parr. 66 supra).

72. Todo régimen de operaciones garantizadas eficaz debe abordar también la
cuestion del subarriendo financiero. En los casos en que se considera que los
derechos del arrendatario de bienes corporales no se ven afectados por una garantia
real constituida sobre esos bienes por el arrendador, se suele considerar también que
los derechos de un posible subarrendatario tampoco se veran afectados (véase
A/CN.9/631, recomendacién 88).

Derechos de los licenciatarios

73. Las mismas cuestiones ya examinadas se plantean también en el contexto de la
concesion de licencias sobre bienes inmateriales que estén gravados con una
garantia real constituida por quien concede la licencia, y el principio general
aplicable a las ventas y arriendos de bienes corporales se aplica también a las
licencias sobre bienes inmateriales. (véase A/CN.9/631, recomendaciéon 85). En
consecuencia, si una garantia real sobre un bien inmaterial es oponible, esa garantia
continuara en el bien que pase a manos del licenciatario, a menos que se aplique una
de las excepciones que se indican a continuacion (véase A/CN.9/631,
recomendaciones 86 y 87).

74. La primera excepcion se da cuando el acreedor garantizado ha autorizado la
licencia (véase A/CN.9/631, recomendacion 86, inciso b) i)). Como ocurre
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tratindose de ventas y arriendos financieros de bienes corporales, se suele
considerar que no es justo sancionar al licenciatario cuando el acreedor garantizado
haya accedido a la concesion de la licencia.

75. La segunda excepcion (analoga igualmente a las excepciones a la venta y el
arrendamiento financiero de bienes materiales) se aplica a situaciones relacionadas
con la concesion de la licencias no exclusivas sobre bienes inmateriales cuando los
negocios del otorgante de la licencia incluyan la concesion de licencias no
exclusivas sobre ese tipo de bienes, el arrendamiento financiero se concierta como
parte del curso ordinario de esos negocios y el licenciatario no tiene conocimiento
de que la licencia viola los derechos del acreedor garantizado con arreglo al acuerdo
de garantia (A/CN.9/631, recomendaciéon 87, apartado c)). Al igual que cuando se
trata de la venta y el arrendamiento financiero de bienes materiales, se suele
reconocer que dicho conocimiento existiria cuando, por ejemplo, el licenciatario
supiera que el acuerdo de garantia por el que se constituy6 la garantia real prohibe
expresamente al otorgante conceder una licencia sobre ese bien. Sin embargo, el
simple conocimiento de la existencia de la garantia real, demostrado, por ejemplo,
por una notificacion inscrita en el sistema de registro de garantias, no seria
suficiente para quebrantar los derechos del licenciatario.

76. Es importante sefialar que esta segunda excepcion se refiere unicamente a las
licencias no exclusivas sobre bienes inmateriales y no se aplica a las licencias
exclusivas. Cuando la actividad de un otorgante es la concesion de licencias sobre
bienes inmateriales, normalmente el acreedor garantizado que goce de una garantia
real sobre el bien esperara que su otorgante conceda licencias no exclusivas sobre el
bien en cuestion a fin de generar ingresos. Ademas, no es razonable esperar que el
licenciatario de una licencia de cardcter no exclusivo consulte el registro general de
garantias reales para cerciorarse de que existen garantias reales sobre el bien que es
objeto de la licencia. En cambio, una licencia exclusiva sobre bienes inmateriales,
en virtud de la cual se concede al licenciatario el derecho exclusivo a utilizar el bien
en todo el mundo, o incluso en un territorio determinado, suele ser una operacion
negociada que cae fuera del curso ordinario de los negocios del otorgante de la
licencia. Cuando se trata de una licencia exclusiva cabe razonablemente esperar que
el licenciatario consulte el registro general para determinar si el bien que es objeto
de la licencia esta gravado con una garantia real constituida por el otorgante y
obtener la renuncia adecuada a la prelacion o su subordinacion.

77. Por ultimo, al igual que cuando se trata de la venta o el arrendamiento
financiero de bienes materiales, un régimen de operaciones garantizadas debe
contemplar el caso de los sublicenciatarios. Y, como en la venta y el arrendamiento
financiero, existen razones de peso para asegurarse de que, en las situaciones en que
el ordenamiento considera que la garantia real constituida por el otorgante original
de la licencia no afecta a la propia licencia, el sublicenciatario no se vea tampoco
afectado por la garantia (véase A/CN.9/631, recomendacién §8).

Derechos de los donatarios

78. La situacién de una persona que acepta la transmisidén gratuita de bienes
gravados (“un donatario”) es algo distinta de la de un comprador u otro
concesionario comercial. Dado que el donatario no aporta nada, no hay prueba
objetiva alguna de que se haya perjudicado por haber creido que el otorgante poseia
los bienes exentos de gravamenes. Por ello, de surgir una controversia de prelacion
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entre el donatario de un bien y el titular de una garantia real sobre el bien donado,
que haya sido otorgada por el donante, cabe esgrimir razones de peso para dar
prelacion al acreedor garantizado, aun en supuestos de que la garantia real no sea,
por lo demas, oponible. Por consiguiente, la norma general es que la garantia real
conserva su validez cuando el bien pasa a manos de un cesionario (véase
A/CN.9/631, recomendacion 85) y solo se prevén excepciones para los cesionarios
comerciales, tales como compradores, arrendatarios y licenciatarios (véase
A/CN.9/631, recomendaciones 86 a 88).

Prelacion de los créditos privilegiados

79. Con el fin de lograr objetivos de interés social o publico (por ejemplo,
proteger ingresos fiscales o sueldos y salarios), en muchos derechos internos se da
prelacion legal a determinados créditos no garantizados, en el marco o incluso al
margen de un procedimiento de insolvencia, sobre otros créditos del mismo rango vy,
en algunos casos, sobre créditos con garantia real (e incluso con garantia
previamente inscrita en un registro). Por ejemplo, es frecuente que, para proteger los
intereses de entidades publicas y de los empleados, los créditos fiscales y salariales
adeudados gocen de prelacion, en algunos ordenamientos, sobre las garantias reales
ya existentes. Al diferir los objetivos sociales o de interés ptblico de un pais a otro,
varia también la indole precisa de esos créditos (fiscales, salariales o de otro tipo) y
el rango de prelacion otorgado.

80. La razoén aducida a favor de estos créditos privilegiados es la de que estan al
servicio de un objetivo social; su inconveniente radica en que puedan llegar a
multiplicarse hasta tal punto que la situacion se torne imprevisible para los
acreedores, existentes y eventuales, lo cual desalentaria la oferta de crédito
garantizado. Ademas, aun cuando un acreedor, existente o eventual, pueda
determinar con certeza el alcance de los créditos privilegiados, el riesgo de que se
hagan valer (ya sea en el marco o al margen de un procedimiento de insolvencia)
restringird la oferta y elevara el precio de todo crédito negociable: dado que todo
crédito privilegiado mermara el valor de garantia de un bien gravable, el acreedor
garantizado tenderd a trasladar el mayor riesgo financiero de su crédito al otorgante
de la garantia, elevando el tipo de interés, o deduciendo del préstamo ofrecido el
importe estimado de los créditos privilegiados.

81. A fin de no desalentar la oferta de crédito garantizado, lo que también
constituye un objetivo social, habrd que sopesar detenidamente los distintos
objetivos sociales al decidir si se instituirdn o no créditos privilegiados. La
tendencia de la legislacion moderna con respecto a los créditos privilegiados es
limitarlos y otorgarlos s6lo cuando sean el unico medio de salvaguardar el objetivo
social basico y en la medida en que el pais determine que la incidencia de tal
privilegio en la oferta de crédito garantizado no sea netamente perjudicial. Por
ejemplo, en algunos ordenamientos los ingresos fiscales se protegen dando
incentivos al personal gestor para resolver con rapidez los problemas financieros de
sus empresas so pena de incurrir en responsabilidad civil privada y se salvaguardan
los créditos salariales mediante un fondo publico.

82. Si se opta por instituir ciertos créditos privilegiados, la ley que los rija ha de
ser lo bastante clara como para permitir al acreedor calcular por adelantado su
importe o incidencia eventual a fin de protegerse. En algunos ordenamientos se ha
logrado claridad y transparencia especificando todos los créditos privilegiados en
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una unica ley o en un anexo de dicha ley, asi como exigiendo que se inscriban en un
registro publico y dandoles prelaciéon unicamente sobre las garantias reales que se
inscriban ulteriormente. Dichos regimenes daran prelaciéon a las garantias que se
hayan inscrito con anterioridad a la inscripcién de los créditos privilegiados, en la
medida que garanticen obligaciones existentes en la fecha de inscripcion del crédito
privilegiado u obligaciones que surjan dentro de un plazo determinado (por
ejemplo, 45 a 60 dias tras la inscripcion del crédito privilegiado) y siempre que la
garantia real existente respalde el desembolso de futuras entregas de un crédito ya
otorgado. Sin embargo, uno de los problemas de exigir la inscripcion registral de
ciertos créditos privilegiados que nazcan poco antes de la apertura de un
procedimiento de insolvencia radica en que puede ser dificil calcular su importe o
inscribirlos a tiempo. En lo que respecta a los créditos privilegiados la Guia trata de
establecer un equilibrio absteniéndose de recomendar la inscripcidon de esos créditos
y recomendando, en cambio, que la legislacion limite tanto su nimero como su
importe y que, en la medida en que existan, en las disposiciones pertinentes se
describan de manera clara y concreta (véase A/CN.9/631, recomendaciéon 89). De
esa manera los posibles acreedores garantizados podran evaluar la posibilidad de ese
tipo de créditos a la hora de decidir si otorgan un crédito garantizado.

Prelacion de los derechos de los acreedores judiciales

83. Algunos ordenamientos establecen que la garantia real que sea oponible a
terceros goce de prelacion sobre los derechos de un acreedor no garantizado, a
menos de que éste haya obtenido una sentencia con respecto a su reclamacion y
haya adoptado las medidas estipuladas por ley para ejecutarla (por ejemplo, la
incautacion de un bien determinado o el registro de la sentencia).

84. Se da prelacion a los acreedores con sentencia ejecutoria en reconocimiento de
la via judicial seguida para hacer valer sus créditos. Ello no va en detrimento de los
demas acreedores no garantizados, ya que a éstos les asiste el mismo derecho a
recurrir a los tribunales con el mismo fin pero no se han tomado el tiempo ni han
efectuado los gastos para hacerlo. Sin embargo, para impedir que los acreedores
judiciales gocen de facultades excesivas en los ordenamientos en los que un solo
acreedor puede instituir procedimientos de insolvencia, en el régimen de insolvencia
a menudo se prevé que el representante de la insolvencia pueda impugnar toda
garantia real derivada de una sentencia judicial que se dicte dentro de un plazo
especificado previamente a la apertura del procedimiento de insolvencia. En
diversos ordenamientos, el derecho del acreedor judicial sobre un bien se extingue o
no es reconocido en el procedimiento de insolvencia del deudor judicial.

85. Los regimenes eficaces de operaciones garantizadas suelen encarar este tipo de
conflicto de prelacion estableciendo un cuidadoso equilibrio entre los intereses del
acreedor judicial y los del acreedor garantizado. Por una parte, al acreedor con
prelacion judicial le interesa saber en un momento determinado si los bienes del
otorgante conservan un valor suficiente no gravado que permita ejecutar la
sentencia. Por otra, hay también razones de peso para proteger los derechos del
acreedor garantizado, puesto que éste se apoyd expresamente en su garantia real
como base para otorgar el crédito.

86. En muchos ordenamientos se trata de lograr ese equilibrio dando a una
garantia real anterior prelacion sobre el derecho que otro acreedor adquiera por
sentencia judicial sobre los bienes, siempre que la garantia real sea oponible antes
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de que nazca el derecho pertinente del acreedor judicial (véase recomendaciéon 90).
Esta regla esta sujeta a una excepcion y dos limitaciones.

87. La excepcion se refiere a las garantias sobre bienes gravados que no sean
existencias ni bienes de consumo, relacionadas con la financiacién del precio de
compra. Se da prelacion a la garantia de financiacion del precio de compra aun
cuando ésta no sea oponible en el momento en que el acreedor judicial adquiere
derechos sobre los bienes gravados, siempre que la garantia real anterior se haga
oponible dentro del periodo de gracia aplicable previsto para ese tipo de garantias.
Una regla contraria crearia un riesgo inaceptable para los proveedores de
financiacion del precio de compra que ya hayan otorgado el crédito antes del
momento en que el acreedor judicial adquiridé el derecho sobre los bienes y, por
consiguiente, desalentaria la financiacion del precio de compra (véase A/CN.9/631,
recomendacion 194).

88. Las limitaciones a la regla arriba mencionada se relacionan con el importe del
crédito al que se da prelacion. La primera limitacion obedece a la necesidad de
proteger a los acreedores garantizados existentes de realizar desembolsos
adicionales basados en el valor de bienes sujetos a derechos creados por sentencia
judicial. Deberia haber un mecanismo para advertir a los acreedores acerca de ese
tipo de derechos. En muchos ordenamientos en los que se cuenta con un sistema de
registro, se exige que se inscriba en ¢l una notificacién de los derechos creados por
via judicial. Cuando no hay sistema de registro o cuando las sentencias judiciales
pertinentes no estdn sujetas a la inscripcion en él, se podria exigir al acreedor
judicial que notifique a los acreedores garantizados de la existencia de la sentencia.
Ademas, cabria estipular que la prelacion del acreedor garantizado existente se
prolongue por cierto plazo (quizads de 45 a 60 dias) tras la inscripcion de los
derechos creados por via judicial (o tras la notificacién dada al acreedor), a fin de
que el acreedor pueda tomar las medidas del caso para proteger sus derechos de
forma acorde. Cuanto menor sea el tiempo de que un acreedor garantizado disponga
para responder a la imposicion de derechos por via judicial y cuanto menos se den a
conocer publicamente esos derechos, tanto mas incidira negativamente su posible
existencia sobre la cuantia y el costo de lineas de crédito para desembolsos futuros.

89. La Guia recomienda que se notifique a los acreedores garantizados inscritos en
el registro y que la prelacion de toda garantia real se extienda al crédito otorgado
por el acreedor garantizado durante un determinado numero de dias (por ejemplo,
de 30 a 60) después de que el acreedor garantizado haya sido notificado de la
existencia de los derechos del acreedor judicial (véase A/CN.9/631,
recomendacion 90, apartado a)). Si bien esta limitaciéon impone al acreedor judicial
la obligacion de notificar de sus derechos al acreedor garantizado, ésta no suele ser
una carga desmedida para ¢l y libera al acreedor garantizado de la obligaciéon de
consultar frecuentemente el registro para determinar su hay sentencias contra el
otorgante (lo que representaria una carga mucho mas onerosa y una obligacion
costosa). La existencia del periodo de gracia esté justificada porque impide que, en
el marco de una linea de crédito rotatorio u otro servicio crediticio que prevea
prorrogas futuras de la financiacion, el acreedor garantizado tenga que suspender de
inmediato los préstamos u otros créditos, circunstancia que podria ocasionar
dificultades al otorgante o incluso llevarlo a la insolvencia.

90. La segunda limitacion tiene que ver con los desembolsos futuros. La prelacion
de una garantia real puede hacerse extensiva a los desembolsos hechos incluso
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después de que el acreedor garantizado sea notificado de los derechos reconocidos
al acreedor judicial, siempre que, previamente a dicha notificacion, se haya
contraido el compromiso irrevocable de efectuar el desembolso, por una cantidad
fija o una cantidad que se pueda determinar con arreglo a una formula especificada
(véase A/CN.9/631, recomendacion 90, apartado b)). La garantia real sobre un
crédito no comprometido pero otorgado antes de que se notifique al acreedor
garantizado de los derechos de que goza el acreedor judicial, no goza de prelacion,
ya que el acreedor judicial deberd poder determinar en algin momento si quedaria
algun valor para ejecutar la sentencia.

91. El fundamento de esta regla es que no seria justo privar a un acreedor
garantizado que se ha comprometido irrevocablemente a otorgar crédito de la
prelacion que le sirvio de base en el momento de contraer el compromiso. La razén
aducida en contra es que, en el marco de muchas lineas de crédito, el hecho de que
haya una sentencia judicial constituiria un caso de incumplimiento, que daria
derecho al acreedor garantizado a suspender el desembolso de sumas adicionales.
Sin embargo, ese resultado no seria justo para el otorgante, ya que la pérdida subita
de financiacion podria llevarlo al procedimiento de insolvencia. Al recomendar esta
regla, la Guia resuelve el conflicto de prelacion en favor de la continuacion del pago
de los desembolsos de una linea de crédito irrevocable, en aras de permitir al
otorgante continuar activo en su negocio (circunstancia que le dara la mayor
oportunidad de pagar sus obligaciones).

Prelacion de los derechos de los proveedores de servicios relacionados con un
bien gravado

92. Algunos ordenamientos establecen que los proveedores de servicios
relacionados con bienes materiales gravados o que de alguna manera afiaden valor a
esos bienes, por ejemplo, mediante su almacenamiento, reparaciéon o transporte,
gozan de derechos reales sobre esos bienes mientras se encuentren en su posesion.
Ese tratamiento dado a los proveedores de servicios tiene la ventaja de inducirlos a
continuar prestandolos y facilitar asi el mantenimiento y la conservaciéon de dichos
bienes.

93. En muchos ordenamientos la prelacion dada al derecho real otorgado a los
prestadores de servicios sobre bienes que estén en su posesion es superior a la
prelacion de otras garantias reales sobre esos bienes. La justificacion de esa regla de
prelacion es que los proveedores de servicios no son financieros profesionales y
deben quedar exonerados de consultar el registro para determinar la existencia de
garantias reales concurrentes antes de prestar sus servicios. Ademas, la regla facilita
servicios como la reparacion y otras mejoras, que con frecuencia benefician a los
acreedores garantizados.

94. Surge la cuestion de determinar si la prelacion dada a los proveedores de
servicios debe estar limitada a cierta cantidad o reconocerse so6lo en determinadas
circunstancias. Uno de los criterios aplicados es limitar la prelacién a una cantidad
(por ejemplo, un mes de alquiler en el caso de los propietarios de locales) y
reconocer la prelaciéon sobre garantias reales preexistentes unicamente cuando se
afiada al bien un valor que beneficie directamente a los titulares de esas garantias.
Este criterio tiene la ventaja de que no limita indebidamente los derechos de los
acreedores garantizados. Tendria, con todo, el inconveniente de que no quedarian
protegidos los proveedores de servicios que no afladan ningun valor y, en todo caso,
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seria necesario determinar el importe del valor que han agregado al bien, requisito
que puede aumentar los costos y dar lugar a litigios.

95. Otro criterio seguido es limitar la prelacion de los proveedores de servicios al
valor razonable de los servicios prestados. Ese criterio reflejaria un equilibrio justo
y eficiente entre intereses en conflicto. A la vez que garantizaria la proteccion
razonable de los proveedores de servicios, obviaria las dificultades de probar el
valor relativo de los bienes gravados antes y después de que se presten los servicios
(véase A/CN.9/631, recomendacion 91).

Prelacion de los derechos de reclamacion

96. En muchos ordenamientos juridicos se prevé que un proveedor que vende
mercancias a crédito sin garantia podrd, en caso de incumplimiento o insolvencia
financiera del comprador, tener legalmente el derecho a reclamar la devolucion de
esas mercancias al comprador dentro de un plazo determinado (denominado “plazo
de reclamacion™). Si se ha iniciado un procedimiento de insolvencia del comprador,
el régimen de la insolvencia aplicable determinaréa el grado en que los reclamantes
veran sus derechos suspendidos o afectados de algun otro modo (véanse las
recomendaciones 39 a 51 sobre la Guia Legislativa sobre el régimen de la
insolvencia, de la CNUDMI).

97. Una cuestion importante es determinar si un derecho de reclamacion sobre un
bien material determinado debe tener prelacion sobre una garantia real preexistente
sobre el mismo bien. En otras palabras, se trata de determinar si cuando las
existencias del comprador (incluidos los bienes que se pretende reclamar) estan
gravadas con garantias reales efectivas en favor de un acreedor garantizado, los
bienes reclamados deben ser devueltos al vendedor libres de tales garantias. En
algunos ordenamientos la reclamacién tiene efecto retroactivo y pone al comprador
en la misma situacion en que estaba antes de la venta (o sea, como titular de un bien
que no estaba gravado con garantias reales en favor de los acreedores del
comprador). Sin embargo, en otros ordenamientos el bien contintia gravado con las
garantias reales preexistentes, siempre que la garantia real se haya hecho oponible
antes de que el proveedor ejerza su derecho de reclamacién, argumentando que
cualquier otro resultado seria injusto para un acreedor preexistente del comprador
que se hubiera fundamentado en la existencia de ese bien para otorgar el crédito, y
que estimularia la incertidumbre y, con ello, desalentaria la financiacion de
existencias (véase A/CN.9/631, recomendacion 92).

Prelacion de una garantia real sobre un accesorio fijo

98. En la medida en que el régimen de las operaciones garantizadas permite la
constitucion de garantias reales sobre accesorios fijos de un bien inmueble (como lo
recomienda la Guia; véase A/CN.9/631, recomendacion 22), incluye reglas que
rigen la prelacion relativa del titular de una garantia real sobre un accesorio fijo de
un bien inmueble frente a los titulares de derechos sobre el bien inmueble de que se
trate. Una de las consideraciones fundamentales de esas reglas de prelacion es evitar
la perturbacién innecesaria de principios bien establecidos del régimen legal de la
propiedad inmobiliaria.

99. En esas reglas de prelacion se aborda una serie de conflictos de prelacidon
diferentes. El primero se da entre la garantia real sobre un accesorio fijo (o
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cualquier otro derecho sobre ese bien, por ejemplo, el derecho de un comprador o de
un arrendatario) que se constituya y se haya hecho oponible con arreglo al régimen
legal de la propiedad inmobiliaria, por una parte, y la garantia real sobre el
accesorio fijo que sea oponible en virtud del régimen de operaciones garantizadas
de bienes muebles, por la otra. En tal caso, por deferencia con el régimen de la
propiedad inmobiliaria, se da prelacion a la garantia constituida con arreglo a ese
régimen (véase A/CN.9/631, recomendacion 93).

100. El segundo conflicto de prelacion puede surgir entre: a) la garantia real sobre
un bien gravado que o bien sea un accesorio fijo de un inmueble en el momento en
que la garantia real se hace oponible frente a terceros o bien pasa a serlo
posteriormente, y b) la garantia real sobre un accesorio fijo (u otro derecho sobre un
accesorio fijo como el derecho de un comprador o un arrendador) del inmueble de
que se trate. En tal caso, se da prelacion a la garantia descrita en el apartado a),
basandose en que, puesto que ambas garantias reales concurrentes pasaron a ser
oponibles al ser inscritas en el registro de la propiedad inmobiliaria, la prelacion
deberd determinarse de acuerdo con el orden de inscripcion, a fin de preservar la
fiabilidad del registro (véase A/CN.9/631, recomendacion 94).

101. Las reglas generales aplicables a la prelacion de las garantias reales sobre
bienes muebles se aplican también a los conflictos de prelacion entre garantias
reales sobre accesorios fijos de esa categoria de bienes. Posiblemente se requiera
una regla especial para ocuparse del conflicto de prelacion entre a) la garantia real
sobre un accesorio fijo (o cualquier otro derecho sobre un accesorio fijo, por
ejemplo, el derecho de un comprador o un arrendatario) que se haga oponible frente
a terceros mediante la inscripciéon en un registro especializado o su anotaciéon en un
certificado de titularidad, y b) la garantia real u otro derecho sobre el bien mueble
de que se trate que se inscriba posteriormente. Lo normal es que se dé prelacion a la
garantia contemplada en el apartado a) en deferencia a las normas de preservacion
de la integridad de los registros especializados y los sistemas de certificacion de la
titularidad (véase A/CN.9/631, recomendacion 95).

Prelacion de la garantia real sobre una masa de bienes o un producto acabado

102. Hay tres tipos de posibles conflictos de prelaciéon que exigen reglas especiales.
Tomando como ejemplo los ingredientes de una tarta, esos tres tipos son:
a) conflictos entre garantias reales constituidas sobre bienes corporales de la misma
indole que pasen a formar parte de una sola masa de bienes o de un solo producto
acabado (por ejemplo, azucar y azucar); b) conflictos entre garantias reales sobre
bienes corporales distintos que pasen formar parte de una masa o un producto
acabado (por ejemplo, azucar y harina); y c) conflictos entre una garantia real
constituida originariamente sobre bienes corporales separados y una garantia real
constituida sobre la masa de bienes o el productos acabado resultantes (por ejemplo,
azucar y tarta).

Prelacion de las garantias reales sobre bienes corporales de la misma indole que
pasen a formar parte de una sola masa de bienes o de un solo producto acabado

103. Las garantias reales sobre elementos separados de un bien corporal que pasen
a estar mezclados tienen normalmente entre si la misma prelacion que la que tenian
estando separados. La razén de ser de esta regla es que la incorporacion de bienes
corporales en una sola masa de bienes o un solo producto acabado no debe afectar
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los respectivos derechos de los acreedores con garantias reales concurrentes sobre
los elementos separados del bien corporal (véase A/CN.9/631, recomendacion 96).
Esta regla se sustenta en el supuesto de que ningun acreedor garantizado podra
percibir un importe superior al valor que tenia el bien corporal inmediatamente
antes de pasar a formar parte de la masa de bienes del producto acabado (véase
A/CN.9/631, recomendacién 23).

Prelacion de las garantias reales sobre bienes corporales distintos que pasen a
formar parte de una masa de bienes o un producto acabado

104. Si las garantias reales sobre diferentes elementos de un bien corporal que
vayan a formar parte de una masa de bienes o un producto acabado contintian
gravando la misma masa o producto, esas garantias reales gozan de la misma
prelacion y la cuestion es determinar su valor relativo. Normalmente, los acreedores
garantizados tendran derecho a compartir el valor maximo agregado de sus garantias
reales sobre la masa o el producto de acuerdo con la proporcidon del valor de sus
respectivas garantias (véase A/CN.9/631, recomendacion 97). Utilizando
nuevamente el ejemplo de la torta, si el valor del aztcar es 2 y el de la harina 5 en
tanto que el valor de la tarta es 6, los acreedores garantizados recibiran dos séptimos
y cinco séptimos de 6, pero ninguno de ellos recibird mas que la suma de su
obligacion garantizada. En cualquier caso, si el valor de la masa de bienes o del
producto acabado es inferior al importe de las obligaciones garantizadas, no quedara
ningun valor para repartir entre los acreedores ordinarios.

Prelacion de una garantia real constituida originariamente sobre bienes
corporales separados y una garantia real constituida sobre la masa de bienes o el
producto acabado

105. Las garantias reales sobre bienes corporales originariamente separados tendran
prelacion sobre toda garantia real constituida sobre una masa de bienes o un
producto acabado para respaldar bienes futuros, unicamente cuando hayan sido
constituidas para financiar adquisiciones (véase A/CN.9/631, recomendacion 98).
De lo contrario, se aplicardn las reglas generales de prelacion. Esta regla tienen por
objeto promover la oferta de crédito para la financiacion de bienes corporales, sin la
que no se podra producir ninguna masa de bienes ni ningiin producto acabado.

Observaciones especificamente relacionadas con los bienes

106. En la presente seccion del comentario se examinan cuestiones relativas a las
garantias reales sobre tipos de bienes que requieren reglas de prelacion especiales.
En la seccion A supra se examinaron ya las garantias reales sobre tipos de bienes a
los que se aplican las reglas generales (por ejemplo, bienes corporales o créditos por
cobrar).

Prelacion de una garantia real sobre un titulo negociable

107. Muchos ordenamientos han adoptado reglas de prelacion especiales para las
garantias reales sobre titulos negociables, como cheques, letras de cambio y pagarés
(para la definicion de “titulo negociable”, véase Introduccion, secc. B, Terminologia
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y reglas de interpretacion, parr. [...]). Esas reglas reflejan la importancia que se da al
concepto de negociabilidad en esos ordenamientos.

108. Como ya se seflald (véase capitulo V, Oponibilidad de la garantia real,
parrs. [...]), en muchos ordenamientos las garantias reales sobre titulos negociables
se pueden hacer oponibles mediante su inscripcion en el registro general de
garantias reales o mediante el traspaso de la posesion del titulo (véase A/CN.9/631,
recomendacién 38). En esos ordenamientos, con frecuencia la garantia real que
adquiera su oponibilidad mediante el traspaso de la posesion del titulo tiene
prelacion sobre la garantia real que se haga oponible mediante la inscripcion,
independientemente del momento en que ésta se efectuie (A/CN.9/631,
recomendacion 99). El fundamento de esta regla de prelacion es que resuelve el
conflicto de prelacion en favor de la preservacion de la negociabilidad total de los
titulos negociables.

109. Por la misma razdn, en esos ordenamientos a menudo se da prelacion a un
comprador o a otro cesionario (de una operacion contractual), si esa persona o bien
cumple con los requisitos de tenedor protegido del titulo con arreglo a la legislacion
que rija los titulos negociables (para la regla de interpretacion de la expresion
“legislacion que rija los titulos negociables”, véase Introduccion, secc. B,
Terminologia y reglas de interpretacion, parrs. [...]) o toma posesion del titulo y da
una contrapartida a titulo oneroso, buena fe y sin tener conocimiento de que la
transferencia viola los derechos del acreedor garantizado (véase A/CN.9/631,
recomendacién 100). A ese respecto, conviene seflalar que el conocimiento de la
existencia de una garantia real por parte de un cesionario de un titulo o documento no
significa de por si, que el cesionario no ha actuado de buena fe.

Prelacion de una garantia real sobre un derecho al pago de fondos acreditados en
una cuenta bancaria

110. Un régimen de prelaciéon completo aborda normalmente una serie de conflictos
de prelacion diferentes en relacion con las garantias reales sobre los derechos al
pago de fondos acreditados en una cuenta bancaria (para la definicion de “cuenta
bancaria”, véase Introduccién, secc. B, Terminologia y reglas de interpretacion,
parr. [...]). En este caso, uno de los tipos de conflicto de prelacion es el que se da
entre la garantia real que se haga oponible frente a terceros mediante control y la
que se haga oponible aplicando un método diferente. En tal situacidén, en muchos
ordenamientos goza de prelacion la garantia real que se hace oponible en virtud del
control, puesto que asi se facilitan las operaciones financieras que se basan en
fondos acreditados en una cuenta bancaria y los acreedores garantizados no tienen
necesidad de consultar el registro general de garantias reales (véase A/CN.9/631,
recomendacion 101, primera oracion). En cierto sentido, la existencia de un acuerdo
de control funciona en tales casos como un registro de garantias reales
especializado.

111. Otro tipo de conflicto de prelacion se da entre dos garantias reales, cada una
de las cuales pasa a ser oponible mediante control. En tal caso, la consecuencia
logica es dar prelacion a la garantia real que primero se haya hecho oponible
mediante control (véase A/CN.9/631, recomendacion 101, segunda oracioén). En la
practica, ese tipo de conflicto no se presenta a menudo, ya que es poco probable que
un banco depositario concierte a sabiendas mas de un acuerdo de control respecto de
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la misma cuenta bancaria cuando no exista entre ambos acreedores garantizados un
acuerdo sobre la forma en que se determinara la prelacion

112. Otro tipo de conflicto de prelacion ocurre cuando uno de los acreedores
garantizados es el propio banco depositario. En tal situacidon, hay razones de peso
para dar prelacion al banco depositario (véase A/CN.9/631, recomendacion 101,
tercera oracion), debido a que, en cualquier caso, el banco depositario lleva por lo
general las de ganar en tales situaciones en razon de su derecho de compensacion en
virtud del régimen de operaciones no garantizadas y una regla de prelacion que
favorezca al banco en esa circunstancia permite que el conflicto se resuelva dentro
de los limites del régimen de operaciones garantizadas sin necesidad de recurrir a
otras disposiciones. Si se adoptase una regla diferente, los bancos depositarios se
mostrarian renuentes a celebrar acuerdos de control de cualquier tipo y, en todo
caso, un acreedor garantizado podria obtener del banco un acuerdo de subordinacion
antes de tomar la decision de otorgar el crédito.

113. Los ordenamientos que aplican esta regla de prelacion con frecuencia prevén
una excepcion para el caso en que el conflicto de prelacion se dé entre el banco
depositario y un acreedor garantizado que obtiene el control de la cuenta bancaria al
convertirse en cliente del banco depositario, y adoptan una regla que da prelacion al
cliente. Ese criterio se basa en que, al aceptar al acreedor garantizado concurrente
como su cliente, el banco depositario, conviene de hecho en subordinar su
reclamacion. Asimismo, el banco depositario con frecuencia perderia su derecho de
compensacion en tales situaciones porque no habria reciprocidad ente el banco
depositario y el otorgante, dado que la cuenta bancaria no figura a nombre del
otorgante.

114. Un cuarto tipo de conflicto es el que se da entre la garantia real sobre un
derecho al pago de fondos acreditados en una cuenta bancaria y los derechos de
compensacion que el banco depositario pudiera tener frente al otorgante-cliente. A
fin de impedir el debilitamiento de la relacién entre el banco y el cliente, los
regimenes de operaciones garantizadas dan prelacion a los derechos de
compensacion del banco depositario (véase A/CN.9/631, recomendacion 102).

115. El quinto tipo de conflicto de prelacion es el que surge entre la garantia real
sobre el derecho al pago de fondos acreditados en una cuenta bancaria y el
beneficiario de una trasferencia de fondos de la cuenta bancaria iniciada por el
otorgante. En ese tipo de situaciéon, razones de mucho peso a favor de la libre
negociabilidad de fondos apoyan una regla por la que se dé prelacion al beneficiario
de la trasferencia, siempre que éste no haya actuado en connivencia con el titular de
la cuenta bancaria para privar al acreedor garantizado de su garantia real. Por
consiguiente, si el beneficiario de la trasferencia acepta los fondos a sabiendas de
que la trasferencia viola la garantia real prevista en el acuerdo de garantia, los toma
con el gravamen de la garantia real. La expresion “transferencia de fondos” tiene la
finalidad de abarcar una diversidad de forma de transferencia, incluido los
chequesy los medios de comunicaciéon electronicos (véase A/CN.9/631,
recomendacion 103).

Prelacion de una garantia real sobre dinero

116. Con el animo de lograr la maxima negociabilidad del dinero, muchos
regimenes de operaciones garantizadas permiten que el beneficiario de la
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transferencia de dinero disponga de ¢l libre de las reclamaciones de otras personas,
incluidos los titulares de garantias reales validas sobre el dinero (para la definiciéon
de “dinero”, véase Introduccion, secc. B, Terminologia y reglas de interpretacion,
parr. [...]). Como en el caso de los beneficiarios de la transferencia de fondos de
una cuenta bancaria, la Ginica excepcion a esta regla de prelacion se da cuando el
beneficiario ha entrado en colusion con el titular de la cuenta bancaria para privar al
acreedor garantizado de sus derechos (por ejemplo, cuando el beneficiario tiene
conocimiento de que la transferencia del dinero viola el acuerdo de seguridad entre
el titular de la cuenta y el acreedor garantizado). En cambio, el simple conocimiento
de la existencia de la garantia real no infringe los derechos del beneficiario de la
transferencia de acuerdo con esta regla (véase A/CN.9/631, recomendacion 104).

Prelacion de una garantia real sobre el producto de una promesa independiente

117. Como ya se indico (véase capitulo V, Oponibilidad de la garantia real,
parr. [...]), una garantia real sobre un derecho a cobrar el producto de una promesa
independiente pasa a ser oponible unicamente mediante control. Dado que en este
contexto el método habitual para lograr el control es obteniendo una aceptacion, en
el caso de varios posibles pagadores (por ejemplo, el garante/emisor, el confirmante
y varias personas designadas), el control s6lo se lograra frente a uno o varios
determinados garantes/emisores, confirmantes o personas designadas que hayan
dado su aceptacion. Por ello, la regla de prelacion debe centrarse en la persona
concreta que sea el pagador.

118. Normalmente, la garantia real sobre el producto de una promesa independiente
que se haya hecho oponible mediante el control tiene, respecto de un determinado
garante/emisor, confirmante o persona designada que haya afiadido valor en el
marco de la promesa independiente, prelacion sobre todas las demés garantias reales
que hayan pasado a ser oponibles a esa persona mediante un método diferente al
control. Como ocurre con las cuentas bancarias (véase parr. 110 supra), esta regla se
basa en la necesidad de facilitar las operaciones relacionadas con promesas
independientes al liberar a las partes de la necesidad de consultar el registro general
de garantias reales. Sin embargo, como ocurre entre dos garantias reales que hayan
pasado a ser oponibles mediante la aceptacion, la prelacion se da a la primera
garantia real que sea aceptada (véase A/CN.9/631, recomendacion 105).

Prelacion de una garantia real sobre un documento negociable o sobre bienes
abarcados por un documento negociable

119. Los regimenes de operaciones garantizadas eficaces suelen contar con reglas
que abordan por lo menos dos conflictos de prelacion relacionados con los
documentos negociables, tales como resguardos de almacén o conocimientos de
embarque negociables (para la definicion de “documentos negociables”, véase
Introduccion, secc. B, Terminologia y reglas de interpretacion, parr. [...]). El
primero es el conflicto entre el titular de una garantia real sobre un documento
negociable o sobre los bienes abarcados por él, por una parte, y la persona con la
que se haya negociado debidamente el documento. En aras de la preservacion de la
negociabilidad en el marco del régimen de operaciones no garantizadas, la prelacion
se suele dar al beneficiario de la transferencia del documento (véase A/CN.9/631,
recomendacion 106).
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120. El segundo conflicto se da entre el titular de una garantia real sobre los bienes
abarcados por el documento negociable que se deriva de la garantia real sobre el
propio documento negociable, y el titular de la garantia real sobre los bienes como
resultado de la aplicacion de otro método (por ejemplo, la constitucion de una
garantia real directa sobre los bienes). Este tipo de conflicto puede surgir en dos
situaciones distintas. En la primera, la garantia real sobre los bienes queda
constituida mientras los bienes estan todavia abarcados por el documento
negociable. En tal caso, hay razones de peso para otorgar la prelacion al titular de la
garantia real sobre el documento (véase A/CN.9/631, recomendaciéon 107). La
segunda situacion ocurre cuando la garantia real sobre los bienes pasd a ser
oponible antes de que éstos quedaran cubiertos por el instrumento negociable. En
ese caso, es justo dar prelacion a esa garantia real.

Recomendaciones

[Nota a la Comision: la Comision tal vez desee tomar nota de que, puesto que
el documento A/CN.9/631 incluye un conjunto refundido de las recomendaciones del
proyecto de guia legislativa sobre las operaciones garantizadas, las
recomendaciones no se reproducen en el presente documento. Una vez que las
recomendaciones se finalicen se reproduciran al final de cada capitulo].




