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ARTICULO 12

1. El contrato se anulari mediante una declaracién expresa
dirigida a la otra parte.

2. En caso de error o dolo, la declaracién debera dirigirse
en un breve plazo, teniendo debidamente en cuenta las cir-
cunstancias, a partir del momento en que la parte que lo
alega tuvo conocimiento de €L

3. En caso de amenaza, la declaracién debe dirigirse en
un breve plazo, teniendo debidamente en cuenta las circuns-
tancias, a partir del momento en que haya cesado la amenaza.

ARTICULO 13

1. En caso de error, la declaracién de anulacién sélo sur-
tird efectos si la otra parte la recibe en un breve plazo.

2. De todas formas, la declaracién de anulacién sélo sur-
tird efectos si la otra parte la recibe en un plazo de dos afos
a contar de la celebracién del contrato en caso de error o en
un plazo de cinco afios a contar de 1a celebracién del contrato
en los demés casos.

ARTICULO 14

1. La declaracién de anulaciéon tendri efecto retroactivo,
a reserva de los derechos de terceros.

2. Las partes podran, segtn las disposiciones de 1a ley apli-
cable, obtener la reslitucién de lo que hayan suministrado o la
repeticiébn de lo que hayan pagado.

3. Cpando una parte anula un contrato por error, dolo o
amenaza, podrd reclamar dafios y perjuicios de acuerdo con
la ley aplicable.

4. Si el error se debe, aunque sea parcialmente, a culpa dg
la parte que lo cometid, la otra parte podrd obtener indemni-
zacién por dafios y perjuicios de la parte que ha anulado el
contrato. Para determinar esos dafios y perjuicios, el tribung-l
tendrd debidamente en cuenta todas las circunstancias perti-
nentes, y en particular el comportamiento de cada parte que
motivé el error.

ARTICULO 15

1. Si el cocontratante de la parte que comeli6 el errar se
declara dispuesto a cumplir el contrato tal como ésta lo inter-
plet6, se considerari que el contrato se celebré en esos tér-
minos. El cocontratante debe hacer esa declaracion en un
breve plazo después de haber sido informado de la manera
en que la parte que cometi6 el error habfa interpretado el
contrato.

2. Si se hace dicha declaracién, la parte que cometi6 el
error perderi el derecho de anular el contrato y cualquier otro
recurso. Toda declaracién de su parte con midas a anular el
contrato por error quedard sin efecto.

ARTICULO 16

1. La circunstancia de que el cumplimiento de una obliga-
cién contraida sea imposible en el momento de la celebracién
del contrato no afectari a la validez del contrato ni permitird
anular el contrato por error.

2. ‘La misma norma se aplicard en el caso de que el ven-
dedor haya vendido una cosa que no le pertenecia.

D. Informe del Secretario General: comentario acerca del proyecto de Convencién sobre la
formacién de contratos de compraventa internacional de mercaderias (A/CN.9/144)%

INTRODUCCION

1. El Grupo de Trabajo sobre la compraventa in-
ternacional de mercaderias fue establecido por la Co-
mision de las Naciones Unidas para el Derecho Mer-
cantil Internacional en su segundo periodo de sesiones.
En la 44a. sesién de dicho periodo, celebrada el 26 de
marzo de 1969, la Comisién pidi6 al Grupo de Tra-
bajo que determinara cémo podia modificarse la Con-
vencion de La Haya de 1964 relativa a una Ley
uniforme sobre la formacion de contratos para la venta
internacional de mercaderias a fin de hacerla méis apta
para su mayor aceptacion por paises de diferentes
sistemas juridicos, sociales y econémicos, y que elabo-
rara un nuevo texto que reflejara esas modificaciones!.
En su tercer periodo de sesiones, la Comisién decidié
que el Grupo de Trabajo comenzara su labor sobre
la formacién de los contratos cuando hubiera termi-
nado la relativa a la revisién de la Ley Uniforme so-
bre la Venta Internacional de Mercaderias?.

2. El Grupo de Trabajo completé este mandato
en su noveno periodo de sesiones mediante la adopcién
de un proyecto de Convencién sobre la formacién de

contratos de compraventa internacional de mercaderias
(A/CN.9/142/Add.1)**,

* 22 de noviembre de 1977.
** Reproducido en el presente volumen, segunda parte, I,
A’lagfs}‘ﬁbm inf bre el
, Informe sobre el segundo periodo de sesiones
(1969), A/7618 (Anuario. .. 1968-1970, segunda parte, 1I, A).
2CNUDM]I, informe sobre el tercer periodo de sesiones
(1970), A/8017 (Anuario. .. 1968-1970, segunda paste, III, A).

3. La Comisién de las Naciones Unidas para el
Derecho Mercantil Internacional examinaré el proyecto
de Convencién en su 11° periodo de sesiones, que se
celebrard en 1978. Para facilitar ese examen, el Grupo
de Trabajo pidié al Secretario General que preparase
un comentario sobre el proyecto de Convencién y dis-
tribuyese el proyecto de Convencidn y el comentario
a los gobiernos y a las organizaciones interesadas para
que hicieran llegar sus observaciones®.

Comentario acerca del proyecto de Convencién
sobre la formacién de contratos de compra-
venta internacional de mercaderias aprobado
por el Grupo de Trabajo sobre la compraventa
internacional de mercaderias en su noveno
periodo de sesiones

PRIMERA PARTE. DISPOSICIONES DE FONDO

CarPfTuLO I. AMBITO DE APLICACION

ARTICULO 1. AMBITO

1) La presente Convencién se aplicara a la forma-
cién de los contratos de compraventa de mercaderias

3 Informe del Grupo de Trabajo sobre la compraventa inter-
nacional de mercaderias acerca de la labor realizada en su
noveno perfodo de sesiones, A/CN.9/142, pérr. 304 (reprodu-
cido en el presente volumen, segunda parte, I, A).
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entre partes que tengan su establecimiento en Estados
diferentes:

a) Cuando esos Estados sean Estados contratan-
tes; O

b) Cuando las normas de derecho internacional
privado prevean la aplicacién de la ley de un Estado
contratante.

2) No se tendra en cuenta el hecho de que las
partes tenga sus establecimientos en Estados diferentes,
cuando ello no resulte de la oferta, de cualquier res-
puesta a la oferta ni de cualquier otro trato entre las
partes, ni de informacién revelada por ellas en cual-
quier momento antes de la celebracién del contrato
o en el momento de su celebracion.

3) No se tendran en cuenta ni la nacionalidad de
las partes ni el caracter civil o comercial de las partes
o de los contratos propuestos.

4) La presente Convencién no se aplicard a la
formacién de los contratos de compraventa:

a) De mercaderias compradas para uso personal,
familiar o doméstico, salvo que el vendedor, en cual-
quier momento antes de la celebracién del contrato
o en el momento de su celebracién, no hubiera ni
debiera haber tenido conocimiento de que las merca-
derias se compraban para ese uso;

b) En subastas;
¢) Judiciales;

d) De acciones, valores de inversin, titulos de
crédito y dinero;

e) De buques, embarcaciones y aeronaves;
f) De electricidad.

5) La presente Convencidén no se aplicard a la
formacién de los contratos en los que la parte prin-
cipal de las obligaciones del vendedor consista en
suministrar mano de obra o prestar otros servicios.

6) Se asimila a la formacién de los contratos de
compraventa la formacién de los contratos de sumi-
nistro de mercaderias que hayan de ser manufactura-
das o producidas, a menos que la parte que las
encargue asuma la obligacion de proporcionar una
parte sustancial de los materiales necesarios para di-
cha manufactura o produccién.

7) A los efectos de la presente Convencién:

a) Si una de las partes tiene mas de un estableci-
miento, su establecimiento sera el que guarde la rela-
cién mas estrecha con el contrato propuesto y su
ejecucidn, habida cuenta de las circunstancias cono-
cidas o previstas por las partes en cualquier momento
antes de la celebracién del contrato o en el momento
de su celebracion;

b) Si una de las partes no tiene establecimiento,
se tendrd en cuenta su residencia habitual.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI

Ley uniforme sobre la formacién de contratos de compra-
venta internacional de mercaderias (LUFCI), articulo 1.

Convencién sobre la prescripcién en la compraventa inter-
nacional de mercaderias (Convencién sobre la Prescripcién),
articulos 2, 3, 4, 6.

Proyecto de Convencién sobre la compraventa internacional
de mercaderias aprobado por la Comisién de las Naciones
Unidas para el Derecho Mercantil Internacional en su décimo
periodo de sesiones (CCIM), articulos 1, 2, 3, 5.

COMENTARIO

1. Este articulo establece las reglas para determinar los
casos en que esta Convencién es aplicable a la formacién de
un contrato de compraventa de mercaderias y sefiala los con.-
tratos cuya formacién estd excluida de la aplicacién de esta
Convencién.

2. El articulo 1 reproduce los articulos 1, 2, 3 y 5 de la
CCIM con los pequefios cambios necesarios para que se apli-
que a la formacién de los contratos y no al contrato propia-
mente dicho. Por el hecho de emplear las mismas palabras
que la CCIM con las pequefias modificaciones que se indican
en el parrafo 7 infra, se tiene la intencién de que, si los Esta-
dos contratantes indicados en el parrafo 1) del articulo 1 de
esta Convencién son también Estados contratantes en la CCIM,
la formacién de un contrato de compraventa quede sujeta a
esta Convencién y el contrato posterior se rija por 1a CCIM.

3. En general, las observaciones relativas a las distintas
disposiciones que se formulan en el comentario a la CCIM4
son aplicables al articulo 1 de esta Convencién y no es nece-
sario repetirlas. En todo caso, procede una observacién par-
ticular respecto del inciso b) del parrafo 1) del articulo 1.

Derecho internacional privado, inciso b) del pérrafo 1)

- 4. Si las normas de derecho infernacional privado indican
que la ley aplicable serd 1a de un ‘Estado contratante, ia cues-
tiébn consiste en saber cudl de las leyes de ese Estado que rija
la formacién de los contratos de compraventa de mercaderias
se ha de aplicar, esto es, la ley interna o esta Convencién. Si
las partes en el contrato tienen sus establecimientos en Estados
diferentes, esta Convencién serd la ley apropiada.

5. Algunos sistemas juridicos aplican la ley de diferentes
Estados a los distintos elementos del proceso de formacién,
como la oferta, la aceptacién y las formalidades. En esos Esta-
dos, tal vez no se pueda afirmar que las normas del derecho
internacional privado designarian la ley de un Estado deter-
minado como la que regiria la formacién de los contratos.

6. Sin embargo, en los casos en que los Estados cuyas
normas de derecho internacional privado preven una ley tnica
que rija las cuestiones a que se refiere esta Convencién, si esas
normas designan a la ley del Estado contratante, esta Conven-
cién constituira la ley aplicable.

Diferencias entre esta Convencién y la CCIM
7. Las diferencias entre el texto de esta Convencién (for-

macién) y el de la CCIM (compraventa) respecto del dmbito
de aplicacién son las siguientes:

4 A/CN.9/116, anexo II (Anuario... 1976, segunda parte,

]

Formacién
Articulo Texto
Art. 1 1) “a la formacién de los con-
tratos”
Art. 1 1) “entre partes”
Art—1 2) “de la oferta, de cualquier res- Art. 1 2)

puesta a la oferta”

Compraventa
Articulo Texto
Art. 1 1) “a los contratos”
Art. 1 1) “celebrados entre partes”

‘“del contrato”



Segunda parte — Compraventa internacional de merecaderias

119
Formacién Compraventa
Arifculo Texto Articulo Texto

Art. 1 3) “0 de los contratos propuestos” Art. 1 3) “o del contrato”

Art. 1 4) “a la formacién de los contratos Art. 2 “a las compraventas”
de compraventa”

Art. 14) a) “en cnalguier momento antes de  Art. 2 a) “en el momento de la celebra-
la celebracién del contrato o cién del contrato”
en el momento de- sn cele-
bracién”

Art. 1 5) “a la formacién de los con- Art. 3 1) “a los contratos”
tratos”

Art. 1 6) “Se asimila a la formacién de Art. 3 2)  “Se considerarin como compra-
los contratos de compraventa ventas los contratos. ..”
1a formaci6én...”

Art. 1 7) a) ‘“con el contrato propuesto” Art. 5 a) “con el contrato”

Art. 1 7) a) ‘“en cnalquier momento antes de  Art. 5 a) “en el momento de la celebra-

. la celebracién del contrato o cién del contrato”
en el momento de su celebra-
cién”
ARTICULO 2. AUTONOMIA DE LAS PARTES 5. Sélo pueden establecerse excepciones o modificarse los

1) Las partes podrdn acordar excluir la aplica-
cién de la presente Convencidn.

2) A menos que en la Convencién se disponga
otra cosa, las partes podrdn acordar establecer excep-
ciones o modificar los efectos de cualquiera de sus
disposiciones segin resulte de las negociaciones, la
oferta o la respuesta, las pricticas que las partes hayan
establecido entre si o los usos.

3) Salvo que las partes hayan convenido previa-
mente en otra cosa, una estipulacién de la oferta que
establezca que el silencio equivaldria a la aceptacion
no surte efecto.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI
LUFCI, articulo 2.

Convencion sobre la prescripcién, articulo 3 3).
COCIM, articulo 4.
COMENTARIO

1. El articulo 2 reconoce el principio general de la auto-
nomia de las partes. Annque la presentacién de este articulo
difiere levemente de la del articulo 4 de la CCIM, en sus
parrafos 1) y 2) se formulan 1as mismas normas bisicas enun-
ciadas en dicha Convencion.

Exclusién de la aplicacién de la Convencidn, pdrrafo 1)

2. El parrafo 1) dispone que las partes pueden excluir la
aplicacion de la Convencidn en su totalidad. Lo mas probable
que harfan las partes para excluir la aplicacién de esta Con-
vencién seria elegir la ley de un Estado no contratante que
regnlara la formacién del contrato. Seria una cuestién de inter-
pretacion la intencién de las partes en un caso determinado
si la eleccién de un Estado no contratante para regolar “el
contrato” representaba también una eleccién de esa ley para
regir la formacién del contrato.

3. Si las partes excluyen la aplicacién de esta Convencién
sin especificar la ley que ha de aplicarse, los derechos v las
obligaciones de las partes respecto de la formacién del con-
trato se regirian por la ley que fuera aplicable segin las normas
del derecho internacional privado.

Excepciones a las disposiciones de esla Convencién, pdrrafo 2)

4. El parrafo 2) facnlta a las partes, a menos que en la
Convencidén se disponga otra cosa, a establecer excepciones o
modificar los efectos de las distintas disposiciones de la Con-
vencion.

efectos de la Convencion por acnerdo de las partes. No se con-
sideré correcto facultar a una de las partes, normalmente el
oferente, para modificar por un acto unilateral las normas
previstas en esta Convencién en cuanto a la formacién del
contrato.

6. El acuerdo entre las partes en relacion con el estable-
cimiento de excepciones a esta Convencién debe preceder
necesariamente a la celebracién del contrato de compraventa.
Si, como parte de la celebracién del contrato de compraventa
propiamente dicho, se llegase a un acuerdo en cuanto a las
normas que se habrian de seguir respecto de la formacién del
contrato, ese acuerdo sélo seria obligatorio para las partes
una vez celebrado el contrato de compraventa. S6lo en virtnd
de 1a ley aplicable se podria llegar a una decisién acerca de si
el contrato se ha celebrado; esa ley serfa esta Convencibn si,
de conformidad con el articnlo 1, la formacién del contrato
correspondiera a su ambito de aplicacién.

7. Existira tal acuerdo previo en muchos casos. Las partes
suelen convenir en utilizar contratos tipo o condiciones gene-
rales de venta antes de llegar a un acuerdo respecto de los ele-
mentos especificos del contrato, como la cantidad o ¢l precio
de las mercaderias y esos contratos y condiciones generales a
menudo incluyen disposiciones relativas a la formacién del
contrato. También puede encontrarse un acuerdo en la practica
anterior de las mismas partes o en la existencia de nn uso
comercial en el sentido de emplear esos contratos tipos o con-
diciones generales.

8. Cabe notar gne varios articulos de esta Convencion
sefialan que el oferente puede vilidamente prever por un acto
unilateral nna norma distinta de la regla general que se enuncia
en el articulo 1. Por ejemplo, en el parrafo 2) del articulo 8 se
estipula que “vona propuesta no dirigida a una o més personas
determinadas” serd considerada como una simple invitacién a
hacer ofertas. Sin embargo, si el oferente indica claramente que
la propuesta debe considerarse una oferta, se le dara este carc-
ter siempre que se cumplan los demds criterios enunciados en el
articulo 8. Ignalmente, en el parrafo 3 del articulo 12 se deja
en claro que si en la oferta se indica que puede ser aceptada
mediante la ejecnucién de vn acto, como el que se refiera al
envio de las mercaderias sin notificacién al oferente, esa acep-
tacién surte efectos en el momento en que se ejecute el acto,
aunque la regla general, segln el parrafo 2) del articulo 12,
sea que la aceptacion tenga efecto en el momento en que la
indicacién de asentamiento llegue al oferente.

9. Sin embargo, si en el articulo no se faculta especifica-
mente para establecer una excepcién a la regla general, las
partes s0lo podrén establecer excepciones a esa regla o modi-
ficar sus efectos en virtud de un acuerdo anterior.



120 Anuario de la Comisiéon de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional — Vol. 1X: 1978

10. Cabe notar que no puede aplicarse el articulo 13 para
lograr el resultado contrario. Si se interpretara el articulo 13
en ¢l sentido de que el oferente podria especificar en la oferta
un método de aceptacién distinto del previsto en esta Conven-
cibén, al que deberia atenerse el destinatario, ello significaria
que e] oferente podria unilateralmente establecer excepciones
o modificar los efectos de las disposiciones de esta Convencién.

Ejemplo 2A:. La clausnla 2.1 de las Condiciones Generales
No. 574 de la Comisién Econémica para Europa respecto del
suministro de fabricas y maquinarias para la exportacién dis-
pone que “Se considerari celebrado el contrato cuando, al
recibir un pedido, el Vendedor haya enviado una aceptacion
por escrito dentro del plazo fijado por el Comprador (en su
caso)”. Dicha cliusula estableceria excepciones a lo dispuesto
en esta Convencién en dos aspectos: en primer lugar, la acep-
tacién debe constar por escrito, mientras que el parrafo 1) del
articalo 3 dispone que el contrato no tiene que celebrarse por
escrito y puede probarse de cualquier manera, inclusive por
medio de testigos v, en segundo lugar, la aceptacién tendrd
efecto cuando se la envie y no cuando legue al oferente
como se prevé en el parrafo 2) del articulo 12.

Ejemplo 2A.1: En las negociaciones previas a la oferta defi-
nitiva, las partes convinieron en celebrar el contrato sobre
la base de las Condiciones Generales No. 574 de la CEPE.
En este caso, seria aplicable la cldusula 2.1. Por lo ianto, la
aceptacion deberd constar por escrito y, de constar en esa
forma, lendra efecto cuando se la envie.

Ejemplo 2A.2: En las negociaciones previas al contrato
nada se dijo acerca de la aplicacién de las Condiciones Gene-
rales No. 574 de 1a CEPE. Sin embargo, en el pasado se esta-
blecid que las partes preveian recurrir a esas Condiciones Gene-
rales y, de hecho, habian hecho referencia a ellas en el sen-
tido de que regian el cumplimiento de otros contratos en
cuyas negociaciones no se hubieran mencionado. En este caso,
al determinar la intencién que habria tenido una persona razo-
nable respecto de la celebracidn del contrato, se podria deter-
minar en virtud del parrafo 3) del articnlo 4 que las partes
se proponian aplicar las Condiciones Generales No. 574 de la
CEPE. Si se determinase esta intencién, seria aplicable la clau-
sula 2.1. Por lo tanto, la aceptacién deberia constar por escrito
y, cuando asi constara, tendria efecto al momento de su envio.

Ejemplo 24.3: A envia a B un pedido de mercaderias y
adjunta las Condiciones Generales No. 574 de 1a CEPE sefia-
lando gne constituyen parte de 1a oferta. Se trata de la primera
vez en que las partes se ponen en comunicacién. B acepta la
oferta por teléfono. La aceptacién tiene efecto incluso si A
aduce que debia hacerse por escrito puesto que, al momento de
la aceptacién, no habja acuerdo entre las partes en el sentido
de aplicar 1a clausula 2.1 para establecer excepciones a esta
Convencién o modificar sus efectos.

Ejemplo 2A4.4: Al ignal que en el ejemplo 2A.3, A envia a B
un pedido de mercaderias y adjunta las Condiciones Generales
No. 574 de la CEPE, sefialando que constituyen parte de la
oferta. Se trata de la primera vez que las partes se ponen en
comanicacién. B acepta la oferta por escrito. La aceptacién
tiene efecto en e] momento en que llega al oferente, como se
dispone en el parrafo 2) del articulo 12. y no en el momento
en que se envia segln estipulan las Condiciones Generales
No. 574 de 1a CEPE. De lo contrario, se plantearia el dificil
problema conceptual de que el acuerdo de las partes en obli-
garse por las disposiciones de la cldusula 2.1 de las Condi-
ciones Generales No. 574 de la CEPE surtiria efectos en virtud
de esta Convencién en el momento en que la aceptacién llegara
al oferente y, como consecuencia, la aceptacién de la oferta
respecto del contrato de compraventa tendria efecto anterior-
mente, en el momento de su envio.

El silencio como aceptacién, pdrrafo 3)

11. El parrafo 3) del articulo 2 establece la regla general
de que no sortird efecto una estipulacién de la oferta que esta-
blezca que el silencio equivaldrd a la aceptacién. Sin embargo,

esa estipulacién de la oferta podra surtir efecto si las partes
asf 1o han convenido previamente. El acuerdo podré ser expreso
o podrd determinarse mediante una interpretaciéon de la inten-
cién de las partes de resultas de las negociaciones, de cuales-
quiera pricticas que las partes hayan establecido entre si o
de los usos y de 1a conducta ulterior de las partes, segiin prevén
las normas de interpretacién que figuran en el articulo 4.

12. El pérrafo 3) del articulo 2 debe entenderse en rela-
cién con el péarrafo 1) del articulo 12, que dispone que, “El
silencio, por si solo, no equivaldrd a aceptacién”. Esta disposi-
cién indica que el silencio, acompaiiado de otras circunstancias,
puede equivaler a la aceptacion.

Ejemplo 2B: En los diez ultimos afios, el comprador encargé
ordinariamente mercaderias que habrian de enviarse durante
el plazo de los seis a nueve meses siguientes a cada pedido.
Después de los primeros pedidos, el vendedor nunca acusd
recibo de los pedidos pero siempre envié las mercaderias pedi-
das. En e] caso de referencia, el vendedor no envié las merca-
derias ni notificé al comprador que no lo haria. El comprador
podria demandar por incumplimiento del contrato basindose en
que se habia establecido una practica entre las partes segin la
cual el vendedor no tenia que acusar recibo del pedido y, en
ese caso, el silencio del vendedor constituia aceptacién de la
oferta.

Ejemplo 2C: Una de las condiciones estipuladas en un
acuerdo de concesién era que el vendedor tenia que responder
a los pedidos hechos por el comprador en un plazo de 14 dias
desde su recibo. Si no respondia en un plazo de 14 dias se
consideraria que el pedido habia sido aceptado por el ven-
dedor. El 10 de julio el vendedor recibié un pedido de 100 uni-
dades del comprador. El 25 de julio el vendedor notificé al
comprador que no podia satisfacer el pedido. En el presente
caso se celebr6é un contrato el 15 de julio por la venta de
100 unidades.

CapiturLo II. DISPOSICIONES GENERALES

ARTICULO 3. FORMALIDADES

1) El contrato de compraventa no tiene que cele-
brarse ni probarse por escrito ni estd sujeto a ningln
otro requisito de forma. Puede probarse de cualquier
manera, inclusive por medio de testigos.

2) El pérrafo 1) del presente articulo no se apli-
cara a los contratos de compraventa en los que cual-
quiera de las partes tenga su establecimiento en un
Estado contratante que haya hecho una declaracién
con arreglo al articulo X) de la presente Convencion.
Las partes no podrin establecer excepciones al pre-
sente parrafo ni modificar sus efectos.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI

Ley uniforme sobre la compraventa internacional de merca-
derias (LUCI), articalo 15.

LUFCI, articulo 3.
Proyecto de CCIM, articalo 11.

COMENTARIO

1. FEl articulo 3 es virtualmente idéntico al articulo 11 del
proyecto de CCIM.

2. Aunque los contratos para la compraventa internacional
de mercaderias se hacen normalmente por escrito, el hecho de
que muchos contratos se celebren mediante los modernos me-
dios de comunicacién que no siempre implican un contrato
escrito ha llevado a la decisién de incluir esta disposicién. Sin
embargo, 1a norma de que el contrato no tiene que celebrarse
necesariamente por escrito estd sujeta a tres excepciones.

3. En primer lugar, las partes pueden convenir antes de la
celebracién del contrato en que éste debe hacerse por escrito.
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Si convienen en ello, su acuerdo tiene prioridad sobre las dis- -

posiciones de esta Convencién. Véase el ejemplo 2A, y espe-
cialmente el ejemplo 2A.1.

4. En segundo lugar, todas las sanciones administrativas o
penales por incumplimiento de las normas de cualquier Estado
que exija que los contratos de compraventa internacional de
mercaderias se hagan por escrito, ya sea con fines de control
administrativo del comprador o vendedor, con objeto de hacer
cumplir las leyes de control de cambios, o con cualqunier otro
fin, seguirian siendo aplicables a cualquier parte que celebrara
el contrato no escrito. Sin embargo, el propio contrato seria
exigible entre las partes.

5. En tercer lugar, en virtnd del articulo X, un Estado
cuya legislacién exija que un contrato de compraventa se
celebre o pruebe por escrito puede hacer una declaracién al
efecto de que el parrafo 1) del articulo 3 no se aplicard a
cualquier compraventa en que intervenga una parte que tenga
su establecimiento en un Estado contratante que haya hecho
tal declaraci6én. Tal declaracién no revoca la norma del pi-
rrafo 1) del articulo 3, ni crea una exigencia en virtud de
esta Convencién de que el contrato se celebre o pruebe por
escrito. En vez de ello, tiene el efecto de eliminar de esta Con-
vencién cualquier norma sobre la cuestiéon de la forma en
que deben celebrarse o probarse esos contratos, dejando la
determinacién de la cuestién a la ley nacional aplicable, deter-
n;ir;ada por las normas de derecho internacional privado sobre
el foro.

6. La gltima oracién del parrafo 2) del articulo 3 esta-
blece claramente que las distintas partes en la transaccién no

pueden por acuerdo privado establecer excepciones a tal decla-
racién. :

ARTICULO 4. INTERPRETACION*

1) Las comunicaciones, manifestaciones, declara-
ciones y actos de una parte deberén interpretarse con-
forme a su intencién, cuando la otra parte haya sabido
o haya debido saber cuil era esa intencién.

2) Si el pérrafo precedente no es aplicable, las
comunicaciones, manifestaciones, declaraciones y actos
de las partes deberdn interpretarse conforme al sen-
tido que les habria dado una persona razonable en
las mismas circunstancias.

3) Para determinar la intencién de una parte o
el sentido que una persona razonable habria dado en
las mismas circunstancias debera prestarse la conside-
racién debida a todas las circunstancias pertinentes del
caso, incluidas las negociaciones, cualesquiera pricti-
cas que las partes hayan establecido entre si, los usos
y la conducta ulterior de las partes.

Ley uniforme anterior
LUCI, articulos 9 3).
LUFCI, articnlos 4 2), 53, 11 y 13 2).

_Proyecto de ley del UNIDROIT para la unificacién de
ciertas normas relativas a la validez de los contratos de com-
praventa internacional de ‘mercaderias (proyecto de ley sobre 1a
validez), articulos 3, 4 y §.

COMENTARIO
Ambito de aplicacién

1. El articulo 4 sobre la interpretacién, como ocurre con
todas las disposiciones de este proyecto de Convencién, se

*El Grup9 de Trabajo sobre la compraventa internacional
de mercaderias observé que en e! proyecto de Convencién
sobre la compraventa internacional de mercaderias no habia
una disposicion equivalente al articulo 4.

refiere s6lo al proceso de formacién. Este articuno no esta-
blece normas para la interpretacién del contrato de compra-
venta, una vez que se haya celebrado un contrato.

2. En el proceso de formacién, pueden surgir cuestiones de
interpretaciéon de diferentes modos. Puede ser necesario deter-
minar si cierta comunicacién que parece “suficientemente defi-
nida” para ser una oferta, de conformidad con el articulo 8,
también “indica la intencién del oferente de quedar obligado
en caso de aceptacién”. O bien el oferente y el destinatario pue-
den usar idénticas palabras en las presuntas oferta y aceptacién,
pero pruebas accesorias pueden indicar claramente que no inter-
pretaron esas palabras del mismo modo. Por el contrario, las
comunicaciones entre las partes pueden no contener por si
mismas la informacién necesaria para mna oferta y una acepta-
cion, pero pruebas extrinsecas pueden contener la informacién
que falta. En todos estos casos, puede recurrirse a las normas
de interpretacién para que ayuden a determinar si ha habido
suficiente acuerdo entre las partes para decidir que se ha cele-
brado un contrato.

Ejemplo 4A: A envi6 a B una carta en la que manifestaba
que se ofrecia a venderle equipo que habia de fabricarse, sin
mis especificaciones que la clase y cantidad de las mercade-
rias y un precio de 10 millones de francos snizos. En caso
normal no se espera que un vendedor contrate una venta tan
importante sin especificar fechas de entrega, normas de cali-
dad, etc. Por consiguiente, Ia falta de toda indicaci6én al res-
pecto suscita la cuestién de la interpretacién de la carta, para
determinar si el vendedor tenia la intenci6én de obligarse me-
diante un contrato en caso de aceptacién.

Ejemplo 4B: Las partes convinieron en la compraventa de
algodén que llegaria de Bombay “ex Peerless”, sin que ninguna
de ellas advirtiera que habia dos buques llamados Peerless que
partian de Bombay con varios meses de diferencia. El com-
prador pensaba en el buque que zarpaba en octubre y el ven-
dedor en el que lo hacia en diciembre. Por consiguiente, me-
diante interpretacién de la oferta y de la presunta aceptacién,
era evidente que no habia acuerdo sobre el objeto de la com-
praventa, el algodén en el Peerless de octubre o el algodén en
el Peerless de diciembre, y, por tanto, que no habia contrato.

Ejemplo 4C: A envi6 a B un telegrama en el que decfa
“Bnviaré 100”. B respondi6 “Aceptado”. Aunque un intercam-
bio de mensajes tan enigmiticos no tiene por si mismo sufi-
ciente contenido para constituir una oferta y una aceptacién,
mediante el uso de las normas de interpretacién del articulo 4,
y especialmente de las pricticas anteriores de las partes, puede
darse al intercambio de telegramas un significado adecnado
para determinar que existi6 un contrato.

Contenido de las normas de interpretacién

3. Puesto que el articulo 4 tiene por objeto la interpreta-
ciébn de las comunicaciones, manifestaciones, declaraciones y
actos de las partes a fin de determinar si existe contrato, no
puede decirse que haya una verdadera intencién comdn de las
partes. Sin embargo, el parrafo 1) del articnlo 4 reconoce que
la otra parte a menudo sabe o debe saber 1a intencién de 1a
parte que envié la comunicacién o realizé el acto en cuestién.
Cuando asi ocurra, ése es el significado que ha de darse a esa
comunicacién o acto.

4. Si la parte que envié la comunicacién o realizé el acto
no tenia ninguna intencién sobre el punto en cuestién, o si la
otra parte no sabia cuil era esa intencién, no puede aplicarse
el péarrafo 1) del articulo 4. En tal caso, el parrafo 2) del
articulo 4 dispone que las comunicaciones, manifestaciones,
declaraciones y actos de las partes deben interpretarse con-
forme al sentido que les habria dado una persona razonable en
las mismas circunstancias.

5. Seria raro que no pudieran aplicarse ni el parrafo 1) ni
el parrafo 2) del articulo 4. Sin embargo, en un caso inusi-
tado, como el del ejemplo 4B, ninguna de las partes habria
sabido o habria debido saber la intencién de la otra parte,
y una persona razonable no habria podido dar un sentido a
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las palabras usadas. En tal situacién, se requeriria un tribunal
para determinar que no habia existido el acuerdo sobre el
objeto del contrato, necesario para la celebracién del mismo.

6. Al determinar la intencién de las partes o la intencién
que una persona razonable habria tenido en las mismas cir-
cunstancias, es necesario atender primeramente a las palabras
realmente usadas o al acto realizado. Sin embargo, 1a investiga-
cién no ha de limitarse a esas palabras o acto, aunque parezcan
dar una respuesta clara a la cuestiéon. La experiencia comiin
indica que una persona puede disimular o cometer un error,
y ha de usarse el proceso de interpretacién establecido en ese
articulo para determinar el verdadero contenido de la comu-
nicacién. Por ejemplo, si una parte se ofrece a vender una
cantidad de mercaderias en 50.000 francos suizos, y es evidente
gque la intencién del oferente eran 500.000 francos suizos y
que el destinatario lo sabia o habria debido saberlo, el precio
establecido en la oferta ha de interpretarse como 500.000 fran-
cos suizos a fin de determinar si se ha celebrado un contrato.

7. A fin de ir mis allid del sentido aparente de las palabras
o los actos de las partes, en el parrafo 3) del articulo 4 se
establece que “debera prestarse la consideracién debida a todas
las circunstancias pertinentes del caso”. Se enumeran seguida-
mente algunas, pero no necesariamente todas las circunstancias
del caso que deberan tenerse en cuenta. Se incluyen entre ellas
las negociaciones, cualesquiera practicas que las partes hayan
establecido entre si, los usos y la conducta ulterior de las
partes.

8. Como el articulo 4 sélo se aplica a la interpretacién
de las palabras y actos de las partes a fin de determinar si se
ha celebrado un contrato y cuidndo se ha celebrado la dispo-
sicién del pirrafo 3) del articulo 4 de que las negociaciones
entre las partes deben incluirse entre las circunstancias que han
de considerarse para interpretar esas palabras y actos no plantea
los problemas que suscitaria si las negociaciones hubieran de
usarse para determinar el sentido del contrato.

9. El articnlo 4 es particularmente fitil en casos como el
del ejemplo 4C. Aunque la comunicacién concreta que cons-
tituye 1a oferta no contiene los elementos necesarios para que
ésta sea “suficientemente definida” de conformidad con el ar-
ticulo 8, las negociaciones dan el contenido que falta, y existe
una oferta.

10. No obstante, determinar la medida en que los acuerdos
preliminares o las manifestaciones hechas durante el proceso
de las negociaciones deben vsarse para explicar, complementar
o contradecir las palabras del “contrato”, a fin de determinar
su contenido sustantivo, es un problema complejo y quizd inso-
luble. El articulo 4 no plantea ninguno de esos problemas.

11. De modo similar, el parrafo 3) del articulo 4 no plan-
tea los problemas tedricos potencialmente dificiles de interpre-
tar el contenido sustantivo del contrato por la conducta ulte-
rior de las partes. Sin embargo, si la conducta ulterior de las
partes muestra que el “oferente™ tenia intencién de quedar
obligado en caso de aceptacién, aunque la “oferta” no fuera
clara al respecto, 0 que las dos partes entendian que el algo-
dén vendido en el ejemplo 4B era el algodén del “Peerless”
de octubre, esa conducta debe tenerse en cuenta al determinar
si se celebré un contrato.

ARTICULO 5. PRACTICAS COMERCIALES LEALES

Y DE BUENA FE*

Durante la formacion del contrato, las partes debe-
ran observar los principios relativos a las précticas
comerciales leales y actuar de buena fe.

Ley uniforme anterior

Ninguna.

* El Grupo de Trabajo sobre la compraventa internacional
de mercaderias observé gue en el proyecto de Convencién

sobre la compraventa internacional de mercaderias no habia
una disposicion equivalente al articulo 5.

COMENTARIO

1. Este articulo establece en forma general un principio
béisico que se aplica a toda la Convencién. Ese principio es
que en la formacién de contratos de compraventa internacional
de mercaderias, como en todas las transacciones comerciales,
las partes deberin observar los principios relativos a las pric-
ticas comerciales leales y actnar de buena fe.

2. Hay varias aplicaciones expresas de ese principio en dis-
posiciones concretas de esta Convencién, tales como el pé-
rrafo 3) del articulo 2 en el que se dispone que, salvo que las
partes hayan convenido previamente en otra cosa, una estipu-
lacién de la oferta que establezca que el silencio equivaldrd a
la aceptacién no surte efecto; el inciso ¢) del parrafo 2) del
articulo 10 sobre la irrevocalidad de la oferta cuando sea
razonable para el destinatario confiar en que la oferta quede
vigente y el destinatario baya actuado confiado en la oferta;
y el parrafo 2) del articulo 15 sobre la validez de una acepta-
cién tardia que se envié en circunstancias tales que si su trans-
misién hubiera sido normal habria llegado al oferente en el
plazo debido.

3. Sin embargo, el principio es mds amplio que esos ejem-
plos y se aplica a todos los aspectos de la formacién del
contrato.

ARTICULO 6. USOS

Por usos se entiende, a los efectos de la presente
Convencidn, cualquier prictica o método comerciales
de los que las partes tenian o debian haber tenido
conocimiento y que en el comercio internacional sean
ampliamente conocidos y regularmente observados por
las partes en contratos del tipo correspondiente a las
transacciones comerciales de que se trate.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI
LUCI, articulos 9 1) v 9 2).
LUFCI, articulo 13 1).
Proyecto de CCIM, articulo 7.

COMENTARIO

1. El articulo 6 se inspira en el articulo 7 del proyecto de
CCIM. Sin embargo, difiere del mismo en un aspecto impor-
tante.

2. El articulo 7 del proyecto de CCIM es una disposicién
sustantiva que establece que cualquier “uso del que” las partes
“tenian o debian haber tenido conocimiento y que en el comer-
cio internacional es ampliamente conocido y regularmente ob-
servado por las partes en contratos del tipo correspondiente al
intercambio de que se trata” es aplicable al contrato. Sin em-
bargo, en la presente Convencién, se hace aplicable a la tran-
saccién un *uso” en virtud del parrafo 2) del articulo 2 y del
parrafo 3) del articulo 4. La funcién del articulo 6 es definir
qué constituye un “uso” en el contexto de esos articulos de la
presente Convencidn.

3. En virtud de un uso, puede hallarse que las partes, de
conformidad con el parrafo 2) del articulo 2, ban establecido
excepciones a cualquiera de las disposiciones de la presente
Convencién o han modificado sus efectos. De modo similar,
en el parrafo 3) del articulo 4 se dispone que, para determinar’
la intencién de una parte o el sentido qne una persona razo-
nable habria dado en las mismas circunstancias, deben tenerse
en cuenta todos los nsos pertinentes.

ARTICULO 7. COMUNICACION

1) A los efectos de la presente Convencioén, una
oferta, una declaracién de aceptacion o cualquier otra
indicacién de intencién “llega” al destinatario cuando
se le participa oralmente o se le entrega por cuales-
quiera otros medios en su establecimiento o direccién
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postal o, si no tiene establecimiento o direccién postal,
en su residencia habitual.

2) El parrafo 1) del presente articulo no se apli-
card a una oferta, una declaracion de aceptacién o
cualquier otra indicacién de intencién si cualquiera de
ellas se hace por un procedimiento que no sea por
escrito cuando cualquiera de las partes tenga su esta-
blecimiento en un Estado contratante que haya hecho
una declaracién con arreglo al articulo X) de la pre-
sente Convencién. Las partes no podran establecer
excepciones al presente parrafo ni modificar sus efectos.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI
LUECI, articulo 12.
Proyecto de CCIM, articulo 10.

COMENTARIO

1. El articulo 7 establece que una indicacién de intencién
“llega” al destinatario cuando se le entrega, no cuando se le
envia.

2. Una consecuencia de esa norma, expresada en los ar-
ticulos 9 y 16, es que una oferta, ya sea revocable o irrevo-

cable, o una aceptacion pueden revocarse si la revocacion llega

a la otra parte antes que la oferta o la aceptacién que se
revoca o al mismo liempo que ella. Ademds, un destinatario
que conozca vna oferta por mediacién de una tercera persona
anles del momento en que le Hegue no puede aceptar la oferta
hasta haberla recibido. Evidentemente, una persona autorizada
por el oferente a transmitir la oferta no es un tercero en este
contexto.

3. Una oferta, tna aceptacién u otra indicacion de inten-
cién llega al destinatario cuando se le entrega en “su estable-
cimiento o direccién postal”. En tal caso, tendrd consecuencias
juridicas aunque pase algiin tiempo antes de que el destina-
tario, si es un individuo, o la persona responsable, si el desti-
natario es una organizacion, tenga conocimiento de ella.

4. Cuando el destinalario no tenga un establecimiento o
direccién postal, y s6lo en tal situacidén, una indicacién de inten-
cidn “llega” al destinatario cuando se entrega en su residencia
habitual, es decir, en suo domicilio particular. Al igoal que
ocurre con una indicacién de intencién entregada en el esta-
blecimiento o direccién postal del destinatario, produciri con-
secuencias juridicas annque el destinatario no tenga conoci-
miento de su entrega.

5. Ademais, la indicacion de intencién “Hega” al destina-
tario cuando se le participa personalmente, ya sea oralmente o
por cnalesquiera otros medios. No hay limitaciones geograficas
sobre el lugar en que puede hacerse la entrega personal. De
hecho, a menudo tal entrega se hace directamente al destina-
tario en algdn lugar distinto de su establecimiento. Tal entrega
puede hacerse en el establecimiento de la otra parte, en el
hotel del destinatario, o en cunalquier otro lugar en que pueda
localizarsele.

6. La entrega personal a un destinatario que tenga perso-
nalidad juridica significa la entrega personal a un agente que
tenga el poder necesario. La cuestion de determinar quién es
oun agente debidamente apoderado se deja a la legislacién nacio-
nal aplicable.

Declaracion de no aplicabilidad, pdrrafo 2)

7. La declaracion de no aplicabilidad prevista en e1 pa-
rrafo 2) afecta solamente a una indicacién de intencién hecha
por cualquier procedimiento que no sea por escrito. Pero, in-
oluso en un Estado que haya hecho tal declaracién, el pa-
rrafo 1) del articulo 7 tendrd plena validez respecto de cual-
quier indicacién de intencién que se haga por escrito.

CapriTuLo III. FORMACION DEL CONTRATO

ARTICULO 8. OFERTA*

1) La propuesta de celebrar un contrato dirigida
a una o mas personas determinadas constituye oferta
si es suficientemente definida e indica la intencioén del
oferente de quedar obligado en caso de aceptacién.

2) Una propuesta no dirigida a una o méas perso-
nas determinadas serd considerada como una simple
invitacion a hacer ofertas, a menos que la persona que
haga la propuesta indique claramente lo contrario.

3) Una propuesta es suficientemente definida si
indica la clase de las mercaderfas y estipula la canti-
dad y el precio o prevé un medio para determinarlos.
No obstante, si la propuesta indica la intencién de ce-
lebrar el contrato aunque no prevea un medio para
determinar el precio, se considera que propone que el
precio sea el que el vendedor cobra habitualmente en
el momento de la celebraciéon del contrato o, si no se
puede determinar ese precio, €l que sea generalmente
aplicable en aquel momento a las mismas mercaderias
vendidas en circunstancias semejantes.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI
LUFCI, articulo 4.
LUCI, articulo 57.
Proyecto de CCIM, articulo 37.
COMENTARIO

1. El articulo 8 establece las condiciones necesarias para
que una propuesta de celebrar un conlrato conslithya una
oferta.

Propuesta enviada a una o mds personas determinadas

2. Para que una persona pueda aceptar una oferta, esa
oferta debe habérsele dirigido. En el caso normal, ese requisito
no suscita dificultades ya que la oferta de comprar o vender
mercancias se habra dirigido a una persona determinada o,
si las mercancias han de ser compradas o vendidas por dos
o mds personas que aclilen conjuntamente, a esas personas
determinadas. La determinacién del destinatario se hara nor-
malmente por su nombre, pero puede hacerse de otro modo
tal como “el propietario o los propietarios de...”.

3. También es posible que nna oferta de comprar o vender
se haga simultineamenie a un gran nimero de personas deter-
minadas. Un anuncio o catilogo de mercaderias disponibles
para su venta, enviado por correo directamente a los deslina-
tarios, seria enviado a “personas determinadas”, pero no lo
seria el mismo anuncio o catdlogo distribuido al pihblico en
general. Si un anoncio o catilogo enviado a “personas deter-
minadas” indicara la intencién de quedar obligado a contratar
en caso de aceplacion, y si fuera “suficientemente definido”,
conslitniria una oferta de conformidad con el parrafo 1) del
articulo 8.

Propuesta no dirigida a una o mds personas determinadas,
pdrrafo 2)

4. Algunos sistemas juridicos limitan el conceplo de oferla
a las comunicaciones dirigidas a una o mais personas deter-
minadas, mientras que otros sistemas juridicos admilen tam-
bién la posibilidad de una “oferta ptblica”. Las ofertas pnbli-
cas son de dos tipos, aquellas en que la exhibicién de merca-
derias es un escaparate, maquina vendedora o por otro medio
similar se dice que constituye una oferta continnada a cual-
quier persona para que compre ese articulo u otro idéntico.

*Ghana y la Unién de Repiblicas Socialistas Soviéticas
expresaron reservas formales respecto de la segunda oraciénm
del parrafo 3) de este articulo.
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y un anuncio dirigido al piiblico en general. En los,si§temas
juridicos que admiten la posibilidad de una oferta publlc,a,. la
determinacién de si se ha hecho una oferta en sentido juridico
depende de la evalnacién de las circunstancias .t‘otales del
caso, pero no requiere necesariamente una indicacion expresa
de la intencién de hacer una oferta. El hecho de que las mer-
caderias se exhiban para su venta o el texto del anuncio puede
bastar para que un tribunal determine gue hubo una oferta
en sentido juridico.

5. Esta Convencién, en el parrafo 2) de su articulo 8,
adopta una posicién intermedia respecto de las ofertas pibli-
cas. Establece que una propuesta dirigida a una o més personas
determinadas se considerari normalmente como una simple
invitacién a que los receptores hagan ofertas. Sin embargo,
constituira una oferta si cumple los demds criterios para
serlo y se indica claramente la intencién de que sea una oferta.
Tal indicacién no tiene que ser una declaracién expresa tal
como “este anuncio constituye una oferta”, pero debe indicar
claramente la intencién de hacer una oferta, por ejemplo,
mediante nna declaracién de que “estas mercaderias se ven-
derdn a la primera persona que presente numerario 0 una
aceptacion bancaria apropiada”.

Intencion de quedar obligado, pdrrafo 1)

6. A fin de que la propuesta de celebrar un contrato
constituya oferta, debe indicar “la intencidn del oferente de
quedar obligado en caso de aceptacion”. Como no existe una
féormula determinada que deba utilizarse para indicar dicha
intencién, el determinar si ésta existe puede requerir a veces
un examen cuidadoso de la “oferta”. Es éste particularmente
el caso si una de las partes pretende que se celebré un contrato
en el curso de negociaciones llevadas a cabo durante un largo
periodo, y ninguna comunicacién fue descrita por las partes
como una “oferta” o como una “aceptacion”. Se determinara,
de conformidad con las normas de interpretacién gue con-
tiene el articulo 4, si existe el requisito de la intencién de
quedar obligado en caso de aceptacién.

7. El requisito de que el oferente haya manifestado su
intencién de gunedar obligado se refiere a su intencién de
quedar obligado en el posible contrato si se produce la acep-
taciéon. No es necesario que su intencidén sea la de quedar
obligado por la oferta, es decir, que considere la oferta irre-
vocable. En cuanto a la revocabilidad de la oferta, véase el
articulo 10.

La oferta debe ser suficienteinente definida, pdrrafos 1) y 3)

8. EI parrafo 1) dispone que la propuesta de celebrar un
contrato debe ser “suficientemente definida” para que cons-
tituya una oferta. En el parrafo 3) se indica que una propuesta
es suficientemente definida si:

Indica la clase de las mercaderias, y

Estipula la cantidad o prevé un medio para determinarla, y

Estipula el precio o prevé un medio para determinarlo.
El hecho de que la propuesta de celebrar un contrato sea
suficientemente definida puede determinarse mediante inter-
pretacién de la propuesta de conformidad con las normas de
interpretacién incluidas en el articulo 4.

9. Las restantes estipulaciones del contrato resultante de
la aceptacién de una oferta que solamente indique la clase
de mercaderias y estipule la cantidad y el precio o prevea
un medio para determinarlos se suplirian por el uso o por
1:«:1 legislacién aplicable sobre la compraventa. Por ejemplo,
si la oferta no contuviera una estipulacién sobre cémo o
cudndo debe pagarse el precio, el proyecto de CCIM dispone
en el parrafo 1) de su articulo 39 que el comprador debe
pagarlo en el establecimiento del vendedor, y el pérrafo 1)
de su articL}lo 40 dispone que debe pagarlo cuando el vendedor
ponga a disposicion del comprador las mercaderias o docu-
mentos que controlen su disposicién. De modo similar, si no
se concreta nun plazo de entrega, el articulo 15 del proyecto
de pClM expone cdmo y dénde deben entregarse las merca-
. derias, y el articulo 17 estipula cuindo deben entregarse.

10. No obstante, el hecho de que una propuesta contenga
solamente las tres estipulaciones necesarias para que la oferta
sea suficientemente definida puede indicar, en un caso deter-
minado, que no habia intencién por parte del oferente de
quedar obligado en caso de aceptacién. Por ejemplo, seria
necesario interpretar la propuesta para determinar si habia
intencién de quedar obligado en caso de aceptacién cuando
un vendedor se ofreci6 a vender equipo que habia que fabricar
siendo las tdnicas estipulaciones la clase y cantidad de merca-
derias y un precio de 10 millones de francos suizos. El caso
normal seria que un vendedor no contratara una venta tan
importante sin estipular fechas de entrega, normas de calidad,
etc. Por consiguiente, la falta de toda indicacién respecto de
esas cuestiones sugiere que podria no haber todavia intencion
de quedar obligado por un contrato en caso de aceptacibn.
Sin embargo, incluso en el caso de una venta tan importante
y complicada, la legislacién aplicable a la compraventa puede
proporcionar todas las estipulaciones que faltan si se halla
que ha existido intencién de contratar.

Cantidad de las mercaderias, pdrrafo 3)

11. Aunque, segin el parrafo 3) del articulo 8, la pro-
puesta de celebrar nun contrato es suficientemente definida
para constituir una oferta si estipula la cantidad o prevé un
medio para determinarla, los medios de determinar la cantidad
se dejan por entero a la discrecién de las partes. Incluso es
posible que la férmula utilizada por las partes pueda permi-
tirles determinar la cantidad exacta que ha de entregarse
en virtud del contrato sélo durante su cumplimiento.

12. Por ejemplo, la oferta de vender al comprador “todas
mis existencias” o una oferta de comprar del vendedor “todo
lo que necesite” durante cierto perfodo seria suficiente para
determinar la cantidad de mercaderias que han de entregarse.
Dicha férmnla debe entenderse como la cantidad real de que
dispone el vendedor o la cantidad real que necesita el com-
prador de buena fe.

13. Parece que la mayoria de los sistemas juridicos, si no
todos, reconocen el efecto juridico de un contrato mediante
el que una parte conviene en comprar, por ejemplo, todo el
mineral producido por una mina, o suministrar, por ejemplo,
todas las partidas de productos del petréleo que precise para
la reventa el propietario de una estacién de servicio. En algu-
nos paises se considera que dichos contratos son contratos
de compraventa. En otros paises se denomina a dichos con-
tratos acuerdos de concesidon o de otro modo, considerandose
las disposiciones relativas al suministro de las mercaderias
como disposiciones complementarias. El parrafo 3) del ar-
ticulo 8 dispone claramente que tal contrato obliga aunque
el sistema juridico lo denomine contrato de compraventa en
vez de acuerdo de concesién.

Precio, pdrrafo 3)

14. En la primera frase del parrafo 3) del articulo § se
dispone que la propuesta de celebrar un contrato debe estipular
un precio o prever un medio para determinarlo a fin de que
constituya oferta. Sin embargo, en la segunda frase se indica
que cllo no es necesario “si la propuesta indica la intencién
de celebrar el contrato aunque no prevea un medio para deter-
minar el precio”. En este caso, la dltima parte de la segunda
frase repite las palabras del articulo 37 del proyecto de Con-
vencién sobre la compraventa internacional de mercaderias,
que proporciona la férmnla para determinar el precio.

15. Debe sefialarse que la férmnla que ha de utilizarse
si se aplica la segunda frase del péarrafo 3) del articulo 8
determinaria el precio sobre la base del precio predominante
en el momento de la celebracién del contrato, es decir, “en
el momento en que la indicacién de asentimiento llegue al
oferente™. Si en ese momento no existe un precio que el

_ 5 Péarrafo 2) del articulo 12. En determinadas circunstan-
cias, el conirato puede celebrarse también mediante la reali-
zacién de un acto. Véanse el pérrafo 3) del articulo 12 y el
comentario correspondiente.
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vendedor cobre habitualmente, ni un precio vigente en general
para dichas mercaderias vendidas en circunstancias semejantes,
la segunda frase del parrafo 3) del articulo 8 no surtiria
efectos y no se produciria una oferta juridicamente efectiva.

16. La situacién a que se refiere primordialmente la dis-
posicién sobre el precio del parrafo 3) del articulo 8 es aquella
en que un comprador envia un pedido de compra de merca-
derfas de nn catdlogo o de compra de repuestos. En tal caso,
puede no especificar el precio en el momento de hacer el
pedido. Aunque el vendedor no especifique un precio en su
aceptacién del pedido, se pensaba que habria que considerar
que se habia celebrado un contrato y que, por ejemplo, el
vendedor no podria reclamar mas adelante que el precio era
el predominante en el momento de la entrega de las merca-
derias, si ese precio era mis alto que el que el vendedor
cobraba en el momento de celebracién del contrato.

ARTICULO 9. VIGENCIA DE LA OFERTA

La oferta entra en vigor en el momento en que llega
al destinatario. Queda retirada si el retiro llega al des-
tinatario antes que la oferta o al mismo tiempo que
ella, incluso si es irrevocable.

Ley uniforme anterior
LUFCI, articulo 5.

COMENTARIO

El articulo 9 estipula que una oferta entra en vigor en el
momento en que llega al destinatario. Hasta entonces, el des-
tinatario no puede aceptar la oferta y el oferente puede reti-
rarla, incluso si es irrevocable. Por consiguiente, si el destina-
tario, enterado por cualquier medio del envio de la oferta,
pretendiera aceptarla, el oferente podria retirarla no obstante
hasta su llegada al destinatario.

ARTICULO 10. REVOCABILIDAD DE LA OFERTA

1) La oferta queda revocada si la revocaci6n llega
al destinatario antes de que éste haya enviado su
aceptacion.

2) Sin embargo, una oferta no puede revocarse:
a) Si la oferta indica que es firme o irrevocable; o

b) Si la oferta indica un plazo firme para la acep-
lacién; o

c¢) Cuando sea razonable para el destinatario con-
fiar en que la oferta quede vigente y el destinatario
haya actuado confiado en la oferta.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI
LUFCI, articulo S.

COMENTARIO

Revocacién de la oferta, pdrrafo 1)

1. El articulo 10 estipula que, en general, las ofertas son
revocables y que la revocacién es efectiva cuando llega® al
destinatario. Sin embargo, el derecho del oferente a revocar
su oferta termina al verificarse uno cualquiera de dos sucesos.

2. De conformidad con esta Convencién, el menos tipico
de los dos sucesos es que el destinatario haya hecho una acep-
tacién eficaz y que, por consiguiente, se haya celebrado el
contrato. Tal resultado ocurre en los casos en que el destina-
tario acepta oralmente la oferta y en aquellos en que la acepta
de conformidad con el parrafo 3) del articulo 12.

3. De conformidad con el parrafo 3) del articnlo 12, si,
en virtud de la oferta o como resultado de practicas que las

8 El pirrafo 1) del articulo 7 contiene una definicién del
término “llega”.

partes hayan establecido entre si o de los usos, el destinatario
puede indicar su asentimiento sin notificacién al oferente,
ejecutando un acto tal como alguno relacionado con el envio
de las mercaderias o el pago del precio, la aceptacién tendréd
efecto en el momento en que se ejecute ese acto. Como la
aceptacién tiene efecto y el contrato se celebra en el momento
en que se ejecuta el acto, en ese mismo momento termina el
derecho del oferente a revocar su oferta. Ese resultado se
signe sin necesidad de indicarlo expresamente en la presente
Convencion.

4. En el caso mas tipico, en el que se acepta la oferta
mediante una indicacién de asentimiento por escrito, el pa-
rrafo 1) del articulo 10 dispone que el derecho del oferente
a revocar su oferta termina en el momento en que el destina-
tario haya enviado su aceptacién, y no en el momento en que
la aceptacién llega al oferente. Se adopté esta norma a pesar
de que en el parrafo 2) del articulo 12 se establece que es
en este iltimo momento cuando tiene efecto la aceptacién
y por tanto, cuando se celebra el contrato de conformidad
con el articulo 17.

5. El valor de la norma de que una oferta revocable se
hace irrevocable antes del momento en que se celebra el con-
trato reside en el hecho de que contribuye a una conciliacién
eficaz entre la teoria de la revocabilidad general de las ofertas
y la teorfa de la irrevocabilidad general de las ofertas. Aunque
todas las ofertas sean revocables, excepto aquellas a que se
aplica el parrafo 2) del articulo 10, se convierten en irrevo-
cables una vez que el destinatario se compromete al enviar
la aceptacién.

Ofertas irrevocables, pdrrafo 2)

6. EI parrafo 2) del articulo 10 establece tres situaciones
en las que la irrevocabilidad de la oferta es resultado de la
naturaleza de ésta.

7. Los incisos a) y b) son similares, ya que la irrevocabi-
lidad se deriva de los términos usados en la oferta. El inciso a)
regula la sitnacién en que la oferta indique que es firme o
irrevocable. El inciso b) regula la situacién en que la oferta
indique un plazo firme para la aceptacién.

8. Hay que senalar que ninguna de esas disposiciones
requiere una promesa de no revocaciéon por parte del oferente
o cualguier promesa, acto o abstencién por parte del desti-
natario.

9. Ambas disposiciones reflejan el criterio de que en las
relaciones comerciales, y particularmente en las relaciones
comerciales internacionales, el destinatario debe poder confiar
en coalquier declaracion del oferente que indique que la oferta
quedara vigente durante cierto plazo. Por lo tanto, si la oferta
indica que es firme o irrevocable por nn plazo determinado,
lIa oferta es irrevocable de conformidad con esta Convencién
durante ese plazo. Si la oferta indica que es firme o irrevo-
cable sin indicar un plazo, es irrevocable hasta que caduque
de conformidad con el parrafo 2) del articulo 12. Si la oferta
indica un plazo firme para la aceptacién mediante una fér-
mula como “podra aceptar esta oferta hasta el 1¢ de junio”
o “si el 1° de junio no he recibido su aceptacién, enviaré las
mercaderias a otro”, la oferta es irrevocable hasta el final del
periodo para la aceptacién, es decir, hasta el 10 de junio en
€S0S Casos.

10. La tercera situacién en la que el oferente no puede
revocar su oferta en virtud del parrafo 2) del articulo 10
es aquella en que sea razonable para el destinatario confiar
en que la oferta quede vigente y el destinatario baya actuado
confiado en la oferta. Esto tendria especial importancia cuando
¢l destinatario hubiera tenido que emprender una amplia inves-
tigacién para dictaminar si le convenia aceptar la oferta. Aun
cuando la oferta no indique que es irrevocable, debe serlo
por el‘?lam necesario para que el destinatario tome una deter-
minacion.
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CANCELACION DE LA OFERTA
POR SU RECHAZO

ARTICULO 11.

Una oferta, incluso si es irrevocable, queda cance-
lada cuando el rechazo de la oferta llega al oferente.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI

Ninguno.
COMENTARIO

1. Una vez que el oferenle ha recibido el rechazo de la
oferta, debe quedar en libertad de coniralar con otro, sin
preocuparse de que el destinatario cambie de parecer y trate
de aceplar la oferta que habia rechazado anteriormente. La
mayoria de los sistemas juridicos, si no todos, aceptan esta
solucién respecto de las ofertas revocables. Muchos sistemas
juridicos la aceptan también respecto de las ofertas irrevo-
cables, pero algunos sistemas juridicos sostienen que una oferta
irrevocable no queda cancelada por su rechazo. En el ar-
ticulo 11 se acepta la solucién tanto respecto de las ofertas
revocables como de las irrevocables, y se establece que una
oferta, incluso si es irrevocable, queda caucelada cuando el
rechazo de la oferia llega al oferente.

2. Una oferta puede rechazarse expresa o implicitamente.
En particular, en el parrafo 1) del articulo 13 se dispone
que “una respuesta a nna oferta que conienga adiciones, limi-
taciones u olras modificaciones se considerard como rechazo
de la oferta y conslituird una contraoferia”. Aunque un tri-
bunal pudiera considerar que una comunicacién determinada
del destinatario al oferente que contenia preguntas sobre posi-
bles cambios de las estipulaciones o que proponia diferentes
estipulaciones era una comunicacién independiente y, por lo
tanto, que no se le aplicaba el parrafo 1) del articulo 13,
si se consideraba que la comunicacién contenia adiciones,
limitaciones u otras modificaciones de la oferta, constituiria
un rechazo de ésia, y el destinatario ya no podria aceptarla.

3. Por supuesto, el rechazo de una oferta mediante una
respuesta que conlenga adiciones, limilaciones u otras modi-
ficaciones de la oferta no hace imposible la celebracién del
contrato. La respuesta constituiria una contraoferta que podria
aceptar el oferente original. Si las adiciones, limilaciones u
otras modificaciones no alteraran sustancialmente las estipu-
laciones de la oferta, el parrafo 2) del articulo 13 dispone
que la respuesta constitniria una aceptacién y que las estipu-
laciones del contraio son las estipulaciones de la oferta con
las modificaciones contenidas en la aceptacién. Si el oferente
rechazara las adiciones, limitaciones u otras modificaciones
propuestas, las partes podrian convenir en contratar segin
las estipulaciones de la oferta original.

4. Por consiguiente, en el contexto de la respuesta a una
oferta que constituya un rechazo explicito o implicito, el sig-
nificado del articulo 11 es que la oferta original queda can-
celada y cualquier contrato eventual debe celebrarse basindose
en una nueva oferla y una nueva aceplacién.

ARTICULO 12. ACEPTACION

1) Una declaracion u otro comportamiento del
destinatario que indique asentimiento a una oferta equi-
vale a una aceptacion. El silencio, por si sdlo, no
equivaldrd a aceptacion.

2) A reserva de lo dispuesto en el péarrafo 3) del
presente articulo, la aceptacion de una oferta tendri
efecto en el momento en que la indicacién de asenti-
miento llegue al oferente. La aceptacién no tendra
efecto si la indicacién de asentimiento no llega al ofe-
rente dentro del plazo que éste haya fijado, o bien, si
no se ha fijado plazo, dentro de un plazo razonable,
considerdndose debidamente las circunstancias de la
transaccion, incluida la rapidez de los medios de co-
municacién empleados por el oferente. A menos que

las circunstancias indique otra cosa, Ia aceptacién de
las ofertas verbales tendrd que ser inmediata.

3) No obstante, si, en virtud de la oferta o como
resultado de practicas que las partes hayan establecido
entre si o de los usos, el destinatario puede indicar su
asentimiento ejecutando un acto tal como alguno rela-
cionado con el envio de las mercaderias o el pago del
precio, sin notificacién al oferente, la aceptacion ten-
dra efecto en el momento en que se ejecute ese acto,
siempre que esa ejecucion tenga lugar dentro del plazo
establecido en las frases segunda y tercera del pa-
rrafo 2) del presente articulo.

4) El presente articulo no se aplicard a la acep-
tacion de una oferta, en la medida en que se permite
que esa aceptacién se haga por un procedimiento que
no sea por escrito, cuando cualquiera de las partes
tenga su establecimiento en un Estado contratante que
haya hecho una declaracién con arreglo al articulo X)
de la presente Convencién. Las partes no podran esta-
blecer excepciones al presente pdrrafo ni modificar
sus efectos.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDM]I
LUFCI, parrafo 2) del articulo 2 y articulos 6 y 8.

COMENTARIO

1. El articulo 12 indica el comportamiento del destinatario
que conslituye aceplacién y el momento en que surle efecto
la acepiacién.

Actos que constituyen aceptaciéon, pdrrafo 1)

2. En su mayor parte, las aceplaciones se efectian en la
forma de una declaracién del destinatario en que indica que
consiente en una oferta. Sin embargo, en el parrafo 1) del
articulo 12 se reconoce que otros comportamieuntos del desti-
natario que indiquen un asentimiento a la oferta pueden tam-
bién constituir una aceptacién.

3. Segiin el sistema aplicado en esta Convencién, todo
comportamiento que indique consentimiento en una oferta
equivale a una aceptacién. Sin embargo, a reserva del caso es-
pecial que rige el parrafo 3) del articulo 12, el parrafo 2) del
mismo arliculo estipula que la aceptacién sélo tendri efecto
en el momento en que la indicacién de asentimiento llegue al
oferente.

4. En el péarrafo 1 del articulo 12 se deja también en claro
que el silencio, por si solo, no equivale a aceptacién. Sin em-
bargo, el silencio puede constituir aceptacién si esti acompa-
fliado de otras circunstancias que den garantia suficiente de
que el silencio del oferente constituye una indicacién de asen-
timiento. Véanse otros andlisis del silencio como aceptacién
en el pirrafo 6 infra y en el comentario al parrafo 3) del
articulo 2.

Momento en que surte efecto la aceptacién mediante una
declaracién, pdrrafo 2)

5. El parrafo 2 del articulo 12 estipula que 1la aceptacién
sOlo tiene efecto en el momento en que el oferente reciba un
aviso de ella. Por lo tanto, cualquiera que sea la forma en
que se efectile la aceptacién con arreglo al parrafo 1) del
articulo 12, para que se produzcan las consecuencias juridicas
relacionadas con la aceptacién de una oferta, debe hacerse
llegar por algin medio a] oferente un aviso de la aceptacién.

6. Existen dos excepciones a esta regla. La primera esti
enunciada en la primera frase del parrafo 2) del articulo 12,
que indica que esa norma estid sujeta a lo dispuesto en el pa-
rrafo 3) del mismo articulo. En virtud del parrafo 3) del
articulo 12), en ciertas circunstancias limitadas es posible
aceptar la oferta mediante la ejecucién de un acto sin nece-
sidad de notificacién. La otra excepcién dimana de la norma
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general del pérrafo 2) del articulo 2 en el sentido de que las
partes pueden acordar establecer excepciones a esta Conven-
cién o modificar los efectos de cualquiera de sus disposiciones.
Particularmente, si han convenido en que el silencio del desti-
natario constituiri una aceptacién de la oferta, habran conve-
nido ticitamente también en que no se requiere una notifica-
cioén de esa aceptacionT.

7. No es necesario que el destinatario envie la indicacién
de asentimiento prevista en el parrafo 2) del articulo 12.
Puede autorizarse a un tercero, como un porteador o un
banco, para que notifique al oferente el comportamiento que
constituye aceptacién. Tampoco es necesario que en la notifi-
cacién se indique expresamente que se trata de una acepta-
cidén, siempre que de las circunstancias de 1a notificacién se
desprenda claramente que el comportamiento del destinatario
era una manifestacién de su intencién de aceptar.

8. EIl parrafo 2) del arficulo 12 adopta la teoria de la
recepcion en coanto a la aceptacién. La indicacién de asenti-
miento tiene efecto cuando llega al oferente, y no cnando se
envia, como se prevé en algunos sistemas juridicos.

9. El parrafo 2) del articulo 12 enuncia la norma tradi-
cional de que la aceptacion sélo tiene efecto si llega al ofe-
rente dentro del plazo fijado o bien, si no se hubiere fijado
plazo, dentro de un plazo razonable. Sin embargo, el articulo 15
dispone que se considera o puede considerarse que la aceptacion
tardia ha llegado al oferente en tiempo debido. En todo caso,
signe recayendo en el destinatario que envia la aceptacién el
riesgo de que ésta no legue.

Aceptacién de una oferta mediante un acto, pdrrafo 3)

10. EIl parrafo 3) del articulo 12 rige la sitnacidn, restrin-
gida pero de importancia, en que, en virtud de la oferta o
como resultado de las practicas que las partes hayan esta-
blecido entre si o de los usos vigentes, el destinatario pueda
indicar su asentimiento mediante la ejecucién de un acto sin
necesidad de notificar al oferente. En ese caso, la aceptacién
surte efecto en el momento en que se ejecnta el acto.

11. La oferta podria indicar la posibilidad de que el desti-
natario la acepte mediante la ejecucién de vn acto mediante
una frase como “Enviese de inmediato” o “Cémprese en mi
nombre sin demora...”.

12. En ese caso, el acto del destinatario que haga las veces
de aceptacién serd aquel que antoricen la oferta, la practica
establecida o los usos. En la mayoria de los casos, serd el
envio de las mercaderias o el pago del precio, pero podria tra-
tarse de cualquier otro acto como el comienzo de la produc-
cién, el embalaje de las mercaderias, la emision de una carta
de crédito o, como en el segundo ejemplo que figura en el
parrafo 11 supra, la compra de las mercaderias para el
oferente.

13. <Cabe notar que la oferta en virtud de la cual se per-
mita al destinatario que acepte mediante la ejecucién de un
acto sin necesidad de notificar al oferente no constituye una
excepcion unilateral a la norma general, previsto en el pé-
rrafo 2) del articulo 12, de que la aceptacién sélo surte efecto
en virtud de so notificacion al oferente. Dado que en el pa-
rrafo 3) del articulo 12 se prevé especificamente la posibilidad
de que en la oferta se autorice que la aceptacién se efectie de
ese modo, no es necesario que exista un acuerdo previo de
las partes en ese sentido.

Declaracién de no aplicabilidad, pdrrafo 4)

14. La declaracién de no aplicabilidad prevista en el pa-
rrafo 4) s6lo procede respecto de la aceptacién que se haga

TNo figura una morma especifica acerca del momento en
que surte efecto la aceptacion por el silencio. Sin embargo,
véanse el ejemplo 2C en que se llega a 1a conclusién de que
la aceptacion tuvo efecto al expirar el plazo pertinente. En
un sistema juridico, por lo menos, las consecuencias del silencio
se retrotraen al momento en que el destinatario recibe la
oferta. Cédigo Suizo de las Obligaciones, art. 10, parr. 2.

por cualquier procedimiento que no sea por escrito. En efecto,
esa declaracién excluiria los casos previstos en el parrafo 3)
del articulo 12 y limitaria la aplicacién del parrafo 1) del
articulo 12 a las declaraciones de asentimiento hechas por
escrito. La declaracién de no aplicabilidad excluiria también 1a
aceptacién por el silencio.

ARTICULO 13. ADICIONES O MODIFICACIONES
A LA OFERTA

1) Una respuesta a una oferta que contenga adi-
ciones, limitaciones u otras modificaciones se conside-
rard como rechazo de la oferta y constituird una
contraoferta.

2) Sin embargo, una respuesta a una oferta que
pretenda ser una aceptacion, pero que contenga esti-
pulaciones adicionales o diferentes que no alteren sus-
tancialmente las estipulaciones de la oferta, constituira
una aceptacion a menos que el oferente objete sin
demora la discrepancia. Si no lo hiciera asi, las esti-
pulaciones del contrato serdn las de la oferta con las
modificaciones contenidas en la aceptacion.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI
LUFCI, articulo 7.

COMENTARIO
La regla general, pdrrafo 1)

1. En el parrafo 1) del articulo 13 se estipula que una
respuesta que pretenda ser una aceptacion y que adicione,
limite 0 modifique de otra forma la oferta a que esta dirigida
entrafia un rechazo de la oferta y constituye una contraoferta.

2. Esta disposicion refleja la teoria tradicional de que las
obligaciones contractuales surgen de manifestaciones de con-
sentimiento mutuo. En consecuencia, la aceptacién debe ate-
nerse exactamente a la oferta. Si la aceptacién no concuerda
plenamente con la oferta, no hay aceptacién sino que se efec-
tda una contraoferta que requiere la aceptacién de la otra
parte para que se forme un conirato.

3. En todo caso, no es necesario que en la aceptacién se
empleen exactamente las mismas palabras que en la oferta,
siempre que la distinta redaccién empleada en la aceptacién
no modifique las obligaciones de las partes.

4. Aunque en la respuesta se formulen preguntas o se su-
giera la posibilidad de otras estipulaciones, puede ocurrir que
no quede incluida en el 4mbito del parrafo 1) del articulo 13.
Esa respuesta puede considerarse una comunicacién indepen-
diente que se efectda con el propésito de averignar si el ofe-
rente esta dispuesto a aceptar condiciones distintas, aunque se
deja abierta la posibilidad de aceptar posteriormente la oferta.

5. Este aspecto tiene especial importancia a la luz del ar-
ticulo 11, que dispone que *“una oferta, incluso si es irrevo-

cable, queda cancelada cuando el rechazo de la oferta llega
al oferente”.

6. Aunque la explicacién de la norma expresada en el pé-
rrafo 1) del articulo 13 reside en una opinién muy difundida
acerca de la naturaleza de los contratos, la norma refleja tam-
bién la realidad de Ia situacién normal de hecho en que el des-
tinatario de la oferta estd de acuerdo en general con las esti-
pulaciones de ésta, pero desea celebrar negociaciones respecto
de algunos aspectos de la oferta. Sin embargo, existen otras
situaciones normales de hecho en que la norma tradicional
expresada en el parrafo 1) del articulo 13 no surte efectos
convenientes. En el parrafo 2) del articulo 13 se establece
una excepcién al parrafo 1) del articulo 13 respecto de una
de estas sitnaciones.

Alteraciones de cardcter no sustancial, pdrrafo 2)

7. El parrafo 2) del articulo 13 contiene normas que se
refieren a la situacién en que se responde a una oferta y se
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pretende que la respuesta constituye una aceptacién a pesar
de que incluye estipulaciones adicionales o diferentes que, en
todo caso, no alteran sustancialmente las condiciones de la
oferta. Por ejemplo, se acepta una oferta en que se sefiala
que ¢] oferente tiene para la venta 50 tractores a un precio
determinado mediante un telegrama en el que se agrega “en-
viese de inmediato” o “enviese letra contra autorizacién para
inspeccionar conocimiento de embarque”.

8. En la mayoria de los casos en que la respuesta pretende
ser una aceptacion, las estipulaciones adicionales o diferentes
que figuren en la respuesta no serin sustanciales y, por lo tanto,
con arreglo al parrafo 2) del articulo 13, el contrato se cele-
brara sobre la base de las estipulaciones de la oferta modifi-
cadas por las estipulaciones de la aceptacién. Si el oferente
objeta las estipulaciones de la respuesta que pretende ser una
aceptacioén, la respuesta no opera como aceptacién sino que
queda incluida en el dmbito del parrafo 1) del articulo 13.
Asi, pues, si el oferente objeta una respuesta en que se estipula
“enviese de inmediato” aduciendo que, cuando no se especifica
una fecha para la ejecucién, el vendedor debe entregar las
mercaderias “dentro de un plazo razonable a partir de la cele-
bracién del contrato”8, la respuesta constituye un rechazo de
la oferta.

9. En el curso normal de los acontecimientos, si el oferente
objeta una adicién o limitacién no sustanciales, las dos partes
no tendrin problemas en convenir estipnlaciones satisfactorias
para ambos. Sin embargo, el destinatario ya no puede aceptar
la oferta original pues al incluirse la modificacién no sustan-
cial objetada por el oferente, la oferta quedé rechazada.

10. Si la respuesta contiene una alteracién sustancial, no
constituira una aceptacién sino una contraoferta. Si al recibir
esta respuesta, el oferente original envia las mercaderias o
paga el precio, en ultima instancia puede formarse un con-
trato mediante una notificacién del envio o del pago al des-
tinatario original. En esos casos, las estipulaciones del con-
trato serian las de la contraoferta.

ARTICULO 14. PLAZOS FIJADOS PARA LA

ACEPTACION

1) El plazo de aceptacién fijado por el oferente
en un telegrama o en una carta empezard a correr a
partir del momento en que el telegrama sea entregado
para su despacho o a partir de la fecha de la carta o,
si no figura tal fecha, de la fecha que figure en el
sobre. El plazo de aceptacion fijado por el oferente
por teléfono, télex u otros medios de comunicacién
instantdnea empezara a correr a partir del momento
en que la oferta llegue al destinatario.

2) Si la comunicacién de la aceptacién no puede
ser entregada en la direccion del oferente debido a un
feriado oficial o dia no laborable que coincidan con el
Gltimo dia del plazo de aceptacién en el estableci-
miento del oferente, el plazo se prorrogara hasta el
primer dia laborable siguiente. Los demds feriados ofi-
ciales o dias no laborables que ocurran durante el
transcurso del plazo se incluirdn en el cémputo del
plazo.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI
LUFCI, parrafo 2) del articulo 8.

Reglamento de arbitraje de la CNUDMI, parrafo 2) del
articulo 2.

1. El parrafo 1) del articulo 14 prevé un mecanismo para
el célculo del comienzo del plazo durante el cual puede acep-
tarse una oferta.

8 CCIM, inciso c¢) del articulo 17.

2. Si el plazo para la aceptacién tiene una duracién deter-
minada, como 10 dias, es importante dejar en claro el momento
en que comienza el periodo de 10 dias. Por consiguiente, en
el parrafo 1) del articulo 14 se prevé que el plazo de acepta-
cién fijado por el oferente en un telegrama “empezari a correr
a partir del momento en que el telegrama sea entregado para
su despacho”.

3. En el caso de una carta, el plazo corre “a partir de la
fecha de la carta”, a menos que no figure tal fecha, en cuyo
caso el plazo corre “a partir de la fecha que figure en el
sobre”. Bste orden de primacia se escogié por dos razones;
en primer lugar, es posible que el destinatario haya desechado
el sobre, pero de todas maneras tenga la carta como base para
calcular cuidndo vencerid el plazo en que puede aceptarse la
oferta; en segundo lugar, el oferente tendrd una copia de la
carta con su fecha, pero por 1o general no habrd constancia de
la fecha que figura en el sobre. Por lo tanto, si prevaleciera
la fecha del sobre, el oferente no podria saber en qué fecha
termina el plazo en que se puede aceptar la oferta.

ARTICULO 15. ACEPTACION TARDIA

1) Una aceptacién tardia surte, sin embargo, los
efectos de una aceptacion si, el oferente informa sin
demora de ello al aceptante, ya sea verbalmente ya
mediante el envio de una notificacidn al efecto.

2) Si la carta o el documento que contienen una
aceptacién tardia indican que han sido enviados en cir-
cunstancias tales que si su transmisién hubiera sido
normal habrian llegado en el plazo debido al oferente,
la aceptacién tardia surtird los efectos de una acepta-
cibn a menos que, sin demora, el oferente informe
verbalmente al destinatario que considera su oferta
como caducada, o le envie una notificacion al efecto.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI
LUFCI, articulo 9.

COMENTARIO

1. Rl articulo 15 trata de las aceptaciones recibidas después
del vencimiento del plazo de aceptacion.

Potestad del oferente de considerar que la aceptacién se ha
recibido en tiempo debido, pdrrafo 1)

2. Sila aceptacién es tardia, la oferta caduca y el contrato
no se perfecciona en ¢l momento de recibirse la aceptacién.
Sin embargo, ¢l parrafo 1) del articulo 15 dispone que la acep-
tacidn tardia surte efectos de aceptacién si el oferente informa
sin demora al aceptante, ya sea en forma oral o mediante el
envio de una notificacién, que considera que la aceptacién es
vélida.

3. El parrafo 1) del articulo 15 difiere ligeramente de la
existente en muchos pafses segin la cual una aceptacién tardia
cumple funciones de contraoferta. Segiin este pérrafo, asi
como segin la teoria de la contraoferta, el contrato se per-
fecciona sélo si el oferente originario informa al destinatario
originario de la oferta de su intencién de considerarse obligado
por la aceptacién tardia. Sin embargo, segin este parrafo es
la aceptacién tardia la que surte efectos de aceptacién en el
momento en que el oferente originario informa al destinatario
originario de la oferta de su intencifn, ya sea en forma oral
o mediante ¢l envio de una notificacién, mientras que segfin
la teoria de la contraoferta es la notificacién de su intencién
por el oferente originario 1a que se convierte en aceptacién, y
esta aceptacién surte efectos tinicamente a partir de su re-
cepcién.

Aceptaciones que son tardias a consecuencia de una demora

en la transmisién, pdrrafo 2)

4, Se aplica una norma diferente si la carta o el docu-
mento que contiene la aceptacién tardia indica que ha sido
enviada en circunstancias tales que, si su transmisién hubiera
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sido normal, se habria comunicado en el plazo debido. En tal
caso, se considera que la aceptacién tardfa se ha recibido en
el plazo debido, y el contrato se perfecciona en el momento
en que el oferente reciba la aceptacién, a menos que informe
sin demora al destinatario que considera que su oferta ha
caducado.

5. Por lo tanto, si la carta o el .documento que contiene
la aceptacién tardia indica que ha sido enviada en circunstan-
cias tales que, si su transmisién hubiera sido normal, el ofe-
rente la habria recibido en el plazo debido, éste debe enviar
una notificacién al destinatario para impedir que se perfec-
cione el contrato. Si la carta o el documento no indica que
ha sido debidamente enviada y el oferente desea que se per-
feccione el contrato, debe notificar al destinatario que considera
que la aceptacién es vilida.

ARTICULO 16. REVOCACION DE LA ACEPTACION

Una aceptacién se retira si la comunicacion de su
retiro llega al oferente en el momento en que la acep-
tacion habria sido efectiva, o antes de ese momento.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI
LUFCI, articulo 10.

COMENTARIO

El articulo 16 dispone que una aceptacién no puede ser reti-
rada después que haya surtido efectos. Esta disposicién com-
plementa 1a norma contenida en el articulo 17, seglin la cual
¢l contrato de compraventa se perfecciona en el momento de
tener efecto la aceptacién®.

ARTICULO 17. MOMENTO DE CELEBRACION
‘ DEL CONTRATO

El contrato de compraventa se celebra en el mo-
mento de tener efecto la aceptacién de una oferta con
arreglo a lo dispuesto en la presente Convencién.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI
Ninguno.

COMENTARIO

1. En el articulo 17 se enuncia especificamente lo que, de
otra forma, indudablemente se habria entendido como regla
general, esto es, que el contrato se perfecciona en el momento
en que tiene efecto la aceptacién de una oferta con arreglo a
lo dispuesto en la presente Convencidn. Se estimé conveniente
estipular expresamente esta norma habida cuenta del gran
nimero de disposiciones de esta Convencién y de la CCIM
que dependen del momento en que se perfecciona el contrato.

2. En cambio, el articulo 17 no incluye una norma expresa
respecto del lugar en que se perfecciona el contrato. Esa dispo-
sicién es innecesaria pues ninguna otra disposicién de la pre-
sente Convencién o de la Convencién sobre la compraventa
internacional de mercaderias depende del lugar en que se per-
feccione el contrato. Ademé4s, las consecuencias en materia de
conflicto de leyes y de jurisdiccién de los tribunales que podrian
dimanar de la determinacién del lugar en que se perfecciona
¢l contrato son inciertas y podrian resultar inconvenientes.
Sin embargo, el hecho de que en el articulo 17, en relacién
con el articulo 12, se fije el momento en que se perfecciona el
contrato puede interpretarse en algunos sistemas juridicos, en
¢l sentido de que determina el lugar en que se perfecciona.

ARTICULO 18. MODIFICACION Y RESCISION

DEL CONTRATO

1) El contrato podra modificarse o rescindirse por
mero acuerdo entre las partes.

2) El contrato escrito que contenga una disposi-
cién que exija que toda modificacién o rescision se

9 Los parrafos 2) y 3) del articulo 12 establecen cuéndo
surte efecto 1a aceptacién.

haga por escrito no podrd modificarse ni rescindirse
de otra manera. No obstante, cualquiera de las partes
podra verse impedida por su conducta de prevalerse
de tal disposicion en la medida en que la otra parte
haya confiado en esa conducta.

3) El presente articulo no se aplicard a la modi-
ficacidon o rescision de un contrato, en la medida en
que esa modificacién o rescision se haga por un pro-
cedimiento que no sea por escrito, cuando cualquiera
de las partes tenga su establecimiento en un Estado
contratante que haya hecho una declaracién con arreglo
al articulo X) de la presente Convencién. Las partes
no podrin establecer excepciones al presente pirrafo
ni modificar sus efectos.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI
Reglamento de arbitraje de la CNUDMI, articulos 1 y 30.

COMENTARIO

1. Este articulo regula la modificacién y la rescisién de
un contrato.

Regla general, pdrrafo 1)

2. El parrafo 1), que establece la regla general segilin la
cual el contrato podrd modificarse o rescindirse por mero
acuerdo entre las partes, tiene por objeto eliminar una dife-
rencia importante entre el derecho civil y el common law res-
pecto de la modificacién de los contratos existentes. En el
derecho civil, un acuerdo entre las partes para modificar el
contralo surte efecto si hay causa suficiente aun cuando la
modificacién se refiera a las obligaciones de s6lo una de las
partes. En el common law una modificacién de las obligaciones
de una de las partes solamente, en principio no surte efecto
porque falta la “contraprestacién”.

3. Muchas de las modificaciones previstas por esta dispo-
siciéon son modificaciones técnicas en las especificaciones, las
fechas de entrega, o cosas semejantes que frecuentemente sur-
gen en el curso del cumplimiento de los contratos mercantiles.
Incluso si esas modificaciones del contrato pueden aumentar
los costos de una parte, o disminuir el valor del contrato para
la otra, las partes pueden acordar que no haya variacién en el
precio. Esos acuerdos, segtin el parrafo 1) del articulo 18, sur-
tiran efecto, prevaleciendo, por consiguiente, sobre la regla
de common law seglin la cunal se requiere una “contrapres-
taciéon”.

4. Ademais, el parrafo 1) del articulo 18 es aplicable a la
cuestion de si las eslipulaciones de un formulario de confir-
macién o de una factura enviados por una parte a la otra des-
pués de perfeccionado el contrato lo modifican cuando esas
estipulaciones son adicionales o diferentes de las estipulaciones
del contrato tal como se perfeccioné. El parrafo 1) del ar-
ticulo 18 dispone que, si se determina que las partes han con-
venido en las estipulaciones adicionales o diferentes, éstas pa-
san a formar parte del contrato. Respecto de la cuestién de si
el silencio del receptor equivale a un acuerdo en cuanto a la
modificacién del contrato, véanse el parrafo 2) del articulo 2,
el parrafo 1) del articulo 12 y los comentarios a esos articulos.

S. Hay que distinguir una propuesta tendiente a modificar
las estipulaciones de un contralo vigente mediante la inclusién
de estipulaciones adicionales o distinlas en una confirmacién o
factura y la respuesta a una oferta que pretenda ser una
aceptacién pero que contenga estipulaciones adicionales o dife-
rentes. Esta dltima situacién se rige por el articulo 13.

Modificacién o rescisién de un contrato escrito, pdrrafo 2)

6. Aunque el articulo 3 de esta Convencidn y el articulo 11
de la CCIM disponen que no es necesario que el contrato
conste por escrito, las partes pueden introducir ese requisito.
Un problema semejante es el de la medida en que un contrato,
que excluya especificamente la modificacién o la rescisién a
menos que conste por escrito, puede modificarse o rescindirse
de palabra.
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7. En algunos sistemas juridicos, nn contrato puede modi-
ficarse oralmente aunque en el propio contrato figure una esti-
pulacién en sentido contrario. Es posible que ese resnltado
dimane del articulo 3 que dispone que un contrato regido por
esta Convencién no debe constar necesariamente por escrito.
Ahora bien, el parrafo 2) del articulo 18 dispone que un
contrato escrito que excluya toda modificacién o rescisién a
menos gube conste por escrito no puede modificarse ni res-
cindirse de otra manera.

8. En algunos casos, una parte puede actuar de forma tal
que no seria apropiado permitirle que se prevaliera de tal
disposicién frente a la otra parte. Por consigniente, el pa-
rrafo 2) del articulo 18 dispone a continuacién que en la
medida en que la otra parte haya confiado en esa conducta la
primera parte no podrd prevalerse de tal disposicién.

9. Cabe observar que a la parte que desee prevalerse de
la disposicién del contrato que requiera que toda modificacién
o rescisién fignren por escrito no se le permite hacerlo sola-
mente en la medida en que la otra parte haya confiado en la
conducta de la primera. En un caso determinado, esto puede
significar la posibilidad de restablecer las estipulaciones del
contrato original cuando la primera parte niegue la validez de
la modificacién que no conste por escrito.

Ejemplo 184: En un contrato escrito por el cnal se ven-
deria a A durante un periodo de dos afios mercaderias fabri-
cadas por B, se disponia que todas las modificaciones o. resci-
siones del contrato debian constar por escrito. Poco después de
que B enviara a A el primer cargamento de mercaderias, el
contratista de A notificé a B que introdujera una leve modifi-
cacion en el disefio de las mercaderias. De no hacerlo, orde-
narfa a su personal que rechazara los embarques futuros y no
los pagara. B no recibi6 una confirmacién escrita de esas
instrucciones, pero modificé el disefio conforme a lo solicitado.
A acepté los cinco envios mensuales siguientes, pero rechazé
el sexto por no estar conforme al contrato escrito. En este
caso, A debe aceptar todas las mercaderias manunfactoradas
segiin el disefio modificado, pero B debe restablecer el disefio
original para el resto de la duracién del contrato.
Declaracion de no aplicabilidad, pdrrafo 3)

10. Para las consecuencias del pirrafo 3), véase el comen-
tario al articulo X).

ARTICULO X). DECLARACIONES

El Estado contratante cuya legislacién exija que el
contrato de compraventa se celebre o se pruebe por
escrito podra, en el momento de la firma, ratificacién
o adhesidn, hacer una declaracién en el sentido de que

las disposiciones de la presente Convencién, en la
medida en que permitan que la celebracién, la modi-
ficacion o la rescisién del contrato, la oferta, la acep-
tacion o cualquier otra indicacién de intencién se haga
por un procedimiento que no sea por escrito, no se
aplicaran si una de las partes tiene su establecimiento
en ese Estado.

Ley uniforme anterior y textos propuestos por la CNUDMI
CCIM, articnlo X).

COMENTARIO

1. Con arreglo a esta convencién surten efecto la oferta,
la aceptacién de la oferta o la modificacién o rescisién del
contrato hechos oralmente o demostrados por un acto o, en
algunos casos, incluso por el silencio. Estas normas son simi-
lares a las vigentes en 1a mayoria de los sistemas juridicos.

2. Sin embargo, en algunos sistemas juridicos se atribnye
vita] importancia al requisito de que la celebracién, modifica-
cién o rescisién de un contrato consten por escrito. Por lo
tanto, el articnlo X) permite al Estado contratante cuya legis-
lacién exija que el contrato de compraventa se celebre o se
proebe por escrito que haga una declaracién en el sentido de
que las disposiciones de esta convencién que permitan qne la
celebracién, modificacién o rescisién del contrato se hagan por
on procedimiento que no sea por escrito, no se aplicarin si
una de las partes tiene s establecimiento en el Estado decla-
rante.

3. Complementa al articule X) un parrafo separado en los
distintos articnlos pertinentes, esto es, los articnlos 3, 7, 12
y 18. En este parrafo separado se especifica el efecto gmne
surtiria la declaraciéon formnlada con arreglo al articnlo X)
en cuanto a la aplicacién del articulo respectivo. La tltima
oracién de cada uno de esos parrafos deja en claro que las
distintas partes en la transacciébn no podrin, mediante un
acnerdo privado celebrado en virtud del parrafo 2) del ar-
ticnlo 2, establecer excepciones a las consecnencias de nna
declaracién de esa indole.

4. Una declaracién formulada con arreglo al articulo X)
no revierte la norma que figura en los articulos pertinentes en
el sentido de establecer una obligacién con arreglo a esta
Convencién de que el contrato se celebre, modifique, rescinda
o pruebe por escrito. Su efecto consiste en eliminar de esta
Convencién toda norma sobre el requisito de nna constancia
por escrito y deja entregada la solucién de esta cuestién a la
ley nacional aplicable determinada por las normas de derecho
internacional privado del pais del foro.

E. Informe del Secretario General: incorporacién de las disposiciones del proyecto de Convencién
sobre la_formacién de contratos de compraventa internacional de mercaderias en el proyecto de
Convencion sobre la compraventa internacional de mercaderias (A/CN.9/145)%

I. INTRODUCCION

1. En su décimo periodo de sesiones, la Comision
de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional aplazé hasta su 11° periodo de sesiones
la cuestién de si las reglas sobre la formacion y validez
de los contratos de compraventa internacional de mer-
caderias debian ser objeto de una convencion separada
de la Convencion sobre la compraventa internacional
de mercaderias!. Posteriormente, en su noveno periodo
de sesiones, el Grupo de Trabajo de la Comision so-

* 29 de marzo de 1978.

1 Documentos Oficiales de la Asamblea General, trigésimo
segundo periodo de sesiones, Suplemento No. 17 (A/32/17),
parr. 33 (Anuario... 1977, primera parte, II, A).

bre la compraventa internacional de mercaderias ter-
miné su labor de preparacion de reglas sobre la
formacién y validez de los contratos. El Grupo de
Trabajo sefiald0 que habia preparado esas reglas en
forma de una convencién separada. Por consiguiente,
a fin de ayudar a la Comisién en su decision, el Grupo
de Trabajo pidi6 a la Secretaria que preparase un
andlisis de los problemas de redaccién que entraiaria
la combinacién de las normas sobre la formacion y
la validez de los contratos con la Convencién sobre la
compraventa internacional de mercaderias®. Este in-
forme se presenta en respuesta a esa peticion.

2 Informe del Grupo de Trabajo sobre la compraventa inter-
nacional de mercaderias acerca de la labor realizada en su



