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140217    140217    V.17-00675 (A)

*1700675* 

  للقانون التجاري الدولي لجنة الأمم المتحدة
  الخمسونالدورة 

      ٢٠١٧يوليه /تموز ٢١-٣فيينا، 
مستندات إقرار نصوص من منظمات أخرى: القواعد الموحَّدة لشراء     

      ) الصادرة عن غرفة التجارة الدوليةURF 800( التصدير
    من الأمانة مذكِّرة  

 ني/تشـرين الثـا   ١٤ه الأمين العـام لغرفـة التجـارة الدوليـة رسـالة إلى اللجنـة، بتـاريخ        وجَّ  -١
دة لشـراء  ة أن تنظـر في إقـرار القواعـد الموحَّ ـ   (المرفق الأول) طلب فيهـا مـن اللجن ـ   ٢٠١٦نوفمبر 

) ٨٠٠الصادرة عن غرفة التجارة الدولية (منشور غرفة التجـارة الدوليـة رقـم     مستندات التصدير
)URF 800 بملخـص  وقد شفعت غرفة التجارية الدولية طلبـها   أنحاء العالم. جميع) لاستخدامها في

 للقواعد المذكورة (المرفق الثاني).

ولعــل اللجنــة تــود أن تلاحــظ أنهــا قــد أقــرت بالفعــل عــدداً مــن نصــوص غرفــة التجــارة     -٢
، والقواعــد الموحَّــدة ٢٠١٠ الدوليــة، مثــل القواعــد الدوليــة لتفســير المصــطلحات التجاريــة لعــام   

)، والأعــراف URDG 758( ٢٠١٠للكفــالات المســتحقة عنــد الطلــب في صــيغتها المنقَّحــة لعــام    
ــتندية (     ــادات المس ــة بالاعتم ــدة المتعلق ــة لتفســير   UCP 600والممارســات الموحَّ ــد الدولي )، والقواع

)، والقواعــد ISP98، وقواعــد الممارســات الضــامنة الدوليــة ( ٢٠٠٠ المصــطلحات التجاريــة لعــام
الموحَّدة المتعلقة بالاعتمـادات  )، والأعراف والممارسات URCBالموحَّدة لسندات ضمان العقود (

 )١(ا.) وغيرهUCP 500المستندية (

اللجنــة تــودُّ أيضــاً أن تلاحــظ أنَّ الغــرض مــن القواعــد الموحَّــدة  وبالإضــافة إلى ذلــك، لعــلَّ  - ٣
هو تيسير معـاملات تمويـل المسـتحقات الدوليـة وبالتـالي التجـارة الدوليـة،         مستندات التصديرلشراء 

 التصــديرمســتندات  وعــةٍ جديــدةٍ مــن القواعــد المنطبقــة علــى معــاملات شــراء مــن خــلال تــوفير مجم

                                                                    

  )١(  http://www.uncitral.org/uncitral/ar/other_organizations_texts.html.  
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)forfaiting(.  ،ــودُّ أن تلاحــظ أنَّ هــذا الضــرب مــن المعــاملات    لعــلَّ  وعــلاوةً علــى ذلــك ــة ت اللجن
ــورك،      ــة (نيوي ــة المســتحقات في التجــارة الدولي ــة الأمــم المتحــدة لإحال  )٢(،)٢٠٠١ مشــمول باتفاقي

ومـن ثَـمَّ،    قواعـد تلـك الاتفاقيـة وتتسـق معهـا.      مسـتندات التصـدير  وتُكمِّل القواعد الموحَّدة لشراء 
  فلعلَّ اللجنة تودُّ النظر في إقرارها.

  

                                                                    

 . A.04.V.14منشورات الأمم المتحدة، رقم المبيع   )٢(  
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  المرفق الأول 
  

  ]٢٠١٦نوفمبر /الثاني  تشرين ١٤[
  

    لغرفة التجارة الدولية رسالة من السيد جون دانيلوفيتش، الأمين العام    
، وضـعت غرفـة التجـارة    مسـتندات التصـدير  الشراكة مع الرابطة الدولية للتجارة وشـراء  في إطار 

ــدة لشــراء         ــة في هــذا الشــأن تحــت اســم القواعــد الموحَّ ــة أول مجموعــة مــن القواعــد العالمي الدولي
 ٨٠٠) (منشـور غرفـة التجـارة الدوليـة رقـم      Uniform Rules for Forfaiting( مستندات التصـدير 

)URF 800.((            وهي مجموعـة مـن الأحكـام والشـروط الموحَّـدة الـتي تطبـق علـى معـاملات شـراء
وقـد   اتفاقاتهم المتعلقة بتلك المعاملات تخضـع لهـا.   نَّفي حال إقرار الأطراف بأ مستندات التصدير

عضــو مــن  ٥٠٠قــام باســتعراض مشــاريع تلــك القواعــد والتعليــق عليهــا أثنــاء وضــعها أكثــر مــن 
بلـداً   ٩٢ة التابعة لغرفة التجارة الدوليـة واللجـان الوطنيـة التابعـة للغرفـة في      أعضاء اللجنة المصرفي

قبل أن تعتمدها اللجنة المصرفية المذكورة في اجتماعها نصـف السـنوي الـذي عُقـد في المكسـيك      
 .٢٠١٣كانون الثاني/يناير  ١وبدأ نفاذها في  ،٢٠١٢في تشرين الثاني/نوفمبر 

ثمـرة جهـود مشـتركة بذلتـها غرفـة التجـارة الدوليـة والرابطـة الدوليـة          وهذه القواعد الموحَّدة هي 
علـى مـدار ثـلاث سـنوات ونصـف، وهـي أول قواعـد عالميـة          مستندات التصـدير للتجارة وشراء 

ت اتنظم معاملات الشراء هذه؛ وقد روعيـت، عنـد وضـعها، التوقعـات المشـروعة لسـائر القطاع ـ      
في جميـع   مستندات التصـدير القواعد تُطبَّق في سوق شراء  موحَّدة من المعنية بهدف توفير مجموعةٍ

ويقـدَّر حجـم    البلدان المتقدمة النمو وكذلك في العديد من الأسواق الناشـئة.  جميعأنحاء العالم في 
بليون دولار في السنة. ٣٠٠بما يقرب من  اهذه السوق حالي  

حســم مســتحقات المصــدِّر أســلوب لتمويــل التجــارة يقــوم علــى  مســتندات التصــدير هــووشــراء 
ولهــذا "التخفــيض دون حــق الرجــوع" فوائــد جمَّــة للمصــدِّر، حيــث  الآجلــة دون الرجــوع عليــه.

يجنبــه المخــاطر الــتي تــرتبط عــادةً بالمعــاملات التجاريــة الدوليــة، مثــل المخــاطر القُطريــة والمخــاطر    
ــه يحســن      ــة ومخــاطر أســعار الفائــدة ومخــاطر أســعار العمــلات، كمــا أن ــة التجاري التــدفقات النقدي

للمصـــــدِّر، ويعـــــزز كـــــذلك الميـــــزة التنافســـــية للمصـــــدِّر بتـــــوفير شـــــروط ائتمانيـــــة جذابـــــة 
  للمستوردين/المشترين.

مـادةً، معـاملات    ١٤، التي تشمل في مجموعها مستندات التصديروتغطي القواعد الموحَّدة لشراء 
في مــن منشــئها في الســوق الأوليــة إلى المتــاجرة  بجميــع مراحلــها، بــدءاً مســتندات التصــديرشــراء 

، ممــا يــوفِّر إمكانيــة الوصــول إلى الســوق الثانويــة بــالموجودات الــتي اشــتريت مســتندات تصــديرها
يمكـن أن تـوفِّر التمويـل الـذي يحتاجـه بشـدة المنتجـون والمصـنعون         وسوقٍ عميقةٍ تتسـم بالسـيولة   

  فظاتها وتعرضاتها الائتمانية.والمصدِّرون وأن تساعد المصارف في إدارة حا
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لأســلوب شــراء  ه القواعــد الموحَّــدة مــع عــرض مــوجزالــنص الكامــل لهــذونحــن، إذ نقــدم إلــيكم 
من أنَّ لجنة الأمم المتحدة للقانون التجـاري الـدولي سـتقدِّر مـا      ، فإننا على ثقةمستندات التصدير

التجارة الدولية من جهود لتعزيز التجارة الدولية من خـلال تيسـير اسـتخدام أسـلوب     تبذله غرفةُ 
بوصفه بديلاً مرناً ومبتكراً للتمويل التقليدي للتجارة يسـاعد المصـدِّرين    مستندات التصديرشراء 

على تأمين أنفسهم من المخاطر السياسية والتجارية ومخاطر التحويـل في معـاملات التصـدير، ولا    
المخاطر المتعلقة بالأسواق الناشئة/البلدان النامية، وبالتالي تيسـير التجـارة الدوليـة الـتي تعتـبر       سيما

  للنمو. الآن قاطرة للتنمية الاقتصادية ومحركاً
غرفـة التجـارة الدوليـة تتوجـه إلى الأونسـيترال بهـذا الطلـب لإقـرار القواعـد الموحَّـدة            وعليه، فـإنَّ 

ا، وتأمل في أن يحظى باستجابة علـى غـرار الطلبـات الـتي سـبق أن      يرسم مستندات التصديرلشراء 
  تقدمت بها إلى الأونسيترال من أجل إقرار قواعدها.
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  المرفق الثاني
  

الصادرة  مستندات التصديرالقواعد الموحَّدة لشراء بشأن  خلاصة   
  )٨٠٠غرفة التجارة الدولية (منشور غرفة التجارة الدولية رقم   عن

  
    صة وافيةخلا    

وسـيلة لتمويـل    ) باعتبـاره forfaiting( مستندات التصـدير تشرح هذه الوثيقة بإيجازٍ أسلوب شراء 
التجارة عن طريق عملية حسـم لمسـتحقات المصـدِّر دون الرجـوع عليـه يتـولى تفعليهـا الشـخص         

("المكلـف") (شـركة تمويـل متخصصـة أو مصـرف أو مؤسسـة        مستندات التصديرالمكلف بشراء 
مالية)، وتعود هذه العملية بمنافع كبيرة على المصدِّرين عن طريـق تجنيبـهم المخـاطر المرتبطـة عـادةً      
بالمعــاملات التجاريــة الدوليــة، وتســريع وتــيرة التــدفقات النقديــة لــديهم وتيســيرها، وتعزيــز الميــزة 

  .مستندات التصديرافر التمويل من خلال شراء التنافسية للمصدِّر بفضل تو
مسـتندات  للأحكام الرئيسية لهذه القواعـد الموحَّـدة لشـراء     وملخصاً موجزاً وتورد هذه الوثيقة شرحاً

  .التصدير
  

    ؟مستندات التصديرما المقصود بأسلوب شراء     
أسلوب لتمويل التجارة يقوم على حسم مستحقات المصدِّر الآجلـة   هو مستندات التصديرشراء 

دون الرجــوع عليــه، ويثبــت صــك هــذه المعاملــة مطالبــات الســداد أو التزامــات الــديون الخاصــة   
بالمســتورد أو المصرف/المؤسســة الماليــة بموجــب خطــاب اعتمــاد، أو خطــاب اعتمــاد ضــامن، أو    

  أو سند إذني أنشئ بموجب معاملة التصدير.ضمانة، أو ضمانة احتياطية، أو كمبيالة، 
 يجري دون الرجوع على المصدِّر، فإنَّ مستندات التصديرولما كان الدفع في إطار معاملات شراء 

المصدِّر يستنفد مصالحه من المعاملة، ويقـوم "المكلـف" بتحصـيل مسـتحقات المسـتورد أو المتعهـد       
 على حسم (فائـدة) ويتقاضـى أيَّ  يحصل المكلف  وفي المقابل، الآجلة ويتحمل مخاطر عدم الدفع.

  رسوم أو عمولات يتفق عليها.
  

    ما هي فوائده؟    
إلى تمويل المستحقات بكامل القيمة المتعاقد عليهـا، وبـذا    مستندات التصديريسعى أسلوب شراء 

ر الـتي  يحصل المصدِّر على نقوده فوراً من "المكلف" دون الرجوع على المصـدِّر، ممـا يجنبـه المخـاط    
يواجهها في المعاملات العابرة للحدود من قبيل المخاطر القُطرية والمخاطر التجارية ومخاطر أسعار 
الفائــدة ومخــاطر أســعار العمــلات وغيرهــا. كمــا أن هــذا الأســلوب يتــيح للمصــدِّر تعزيــز ميزتــه    

بمعـاملات شـراء    والوثـائق المرتبطـة   التنافسية بتوفير شروط ائتمانية جذابـة للمستوردين/المشـترين.  
  والتي يتعين على المصدِّر توقيعها موجزة ومباشرة وموحدة إلى حدٍّ معقول. مستندات التصدير
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    ؟مستندات التصديردة لشراء ما هي القواعد الموحَّ    
 URF(" ٨٠٠(منشـور غرفـة التجـارة الدوليـة رقـم       مسـتندات التصـدير  القواعد الموحَّـدة لشـراء   

مسـتندات  حكام والشروط الموحَّدة الـتي تطبـق علـى معـاملات شـراء      ")) هي مجموعة من الأ800
وقـد وُضـعت    اتفاقاتهم المتعلقـة بتلـك المعـاملات تخضـع لهـا.      بأنَّفي حال إقرار الأطراف  التصدير

هــذه القواعــد الموحَّــدة بهــدف تيســير شــراء المطالبــات بالــدفع الناشــئة عــن صــكوك الــدين مثــل      
ية أو الاعتمادات المستندية أو أي صكٍّ آخر يمثل إقراراً بالدين مـن  الكمبيالات أو السندات الإذن
  مستورد أو مصرف أو كفيل.

على الإطلاق، وهـي   مستندات التصديروهذه القواعد الموحَّدة هي أول قواعد عالمية تنظم شراء 
مســتندات ثمــرة جهــود مشــتركة بذلتــها غرفــة التجــارة الدوليــة والرابطــة الدوليــة للتجــارة وشــراء 

سـابقاً) علـى مـدار ثـلاث سـنوات ونصـف.        مسـتندات التصـدير  (الرابطة الدولية لشـراء   التصدير
وقد روعيت، عند وضـعها، التطلعـات المشـروعة لسـائر القطاعـات المعنيـة بهـدف وضـع مجموعـة          

  في جميع أنحاء العالم. مستندات التصديرموحَّدة من القواعد تُطبَّق داخل أسواق شراء 
ذه القواعد كلاًّ من المعـاملات في السـوق الأوليـة الـتي ينشـئ فيهـا المصـدِّرون وغيرهـم مـن          وتشمل ه

  بائعي السلع المعاملات والسوق الثانوية التي تتاجر فيها المصارف والمؤسسات المالية بتلك المعاملات.
    

    ؟عالمياهل هذه القواعد الموحَّدة مقبولةٌ     
والتعليق عليها أكثـر مـن    مستندات التصديرقام باستعراض مختلف مشاريع القواعد العالمية لشراء 

عضـو مـن أعضــاء اللجنـة المصـرفية التابعــة لغرفـة التجـارة الدوليــة واللجـان الوطنيـة التابعــة          ٥٠٠
ــة في  ــذي عُقــد         ٩٢للغرف ــا ال ــة المصــرفية المــذكورة في اجتماعه ــل أن تعتمــدها اللجن ــداً قب في بل

لجنـة مـن اللجـان الوطنيـة      ٦٠وحضره ممثلـو أكثـر مـن     ٢٠١٢المكسيك في تشرين الثاني/نوفمبر 
  ت البعض إلكترونيا.وَّوقد ص لغرفة التجارة الدولية.

وقـد أنشـأت    ا.هي مجموعة من القواعد المقبولـة عالمي ـ  مستندات التصديروالقواعد الموحَّدة لشراء 
بغيـة   مستندات التصديراللجنة المصرفية لغرفة التجارة الدولية فرقة عمل دولية معنية بمسألة شراء 

التــرويج لاســتخدام هــذه القواعــد الموحَّــدة والتوعيــة بهــا في أوســاط المصــارف العالميــة وشــركات  
ــة     التصــدير والاســتيراد. ــة والرابطــة الدولي للتجــارة وشــراء وبفضــل جهــود غرفــة التجــارة الدولي
الإجابات على الأسـئلة المتكـررة في هـذا الشـأن وتنظـيم      من في وضع مجموعةٍ  مستندات التصدير

والرد على الاستفسارات الـواردة، باتـت    مستندات التصديرحلقات دراسية بشأن أسلوب شراء 
ة لـدى  معروفـة بحـق في الأسـواق الدوليـة ومسـتخدم      مسـتندات التصـدير  قواعد الموحَّـدة لشـراء   ال

  المصارف العالمية في جميع أنحاء العالم.
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    ما هي الأحكام الرئيسية لهذه القواعد الموحَّدة؟    
مســتندات مــادةً، معــاملات شــراء   ١٤تغطــي هــذه القواعــد الموحَّــدة، الــتي تشــمل في مجموعهــا   

ف مـن منشـئها في السـوق الأوليـة وواجبـات ومسـؤوليات الأطـرا        وانبـها، بـدءًا  بجميع ج التصدير
المشاركة فيها إلى متاجرة "المكلـف" الأولي في السـوق الثانويـة في الموجـودات المشـتراة، ممـا يتـيح        

عميقـةٍ تتسـم بالسـيولة يمكـن أن تـوفِّر التمويـل الـذي يحتاجـه بشـدة المنتجـون            قالوصول إلى سو
  . والمصنعون والمصدِّرون وأن تساعد المصارف في إدارة حافظاتها وتعرضاتها الائتمانية

وهذه القواعد الموحَّدة متوائمة في الشكل وأسلوب الصياغة مع غيرها مـن قواعـد غرفـة التجـارة     
والقواعـد   )"UCP 600الدولية، مثل الأعراف والممارسات الموحَّدة بشأن الاعتمادات المستندية ("

وليـة،  ") الصـادرة عـن غرفـة التجـارة الد    URDG 758الموحَّدة للكفالات المستحقة عند الطلـب (" 
ــارة واضــحة يســيرة علــى القــارئ، وتضــمُّ مــادتين منفصــل      ــاريف  توهــي محــررةٌ بعب ين بشــأن التع

" تعريفــاً للمصــطلحات الشــائعة في معــاملات ٢٨) "٢وتــورد مــادة التعــاريف (المــادة  والتفاســير.
وتشـمل هـذه التعـاريف مصـطلحات "عمليـة       أو الاتفاقات الخاصـة بهـا.   مستندات التصديرشراء 
فضــلاً عــن تعريــف "المشــتري"  " مســتندات التصــدير"اتفاقيــة شــراء و "مســتندات التصــديرشــراء 

" و"الوثـائق المطلوبـة"   مسـتندات التصـدير  و"المتعهد" و"المطالبـة بالـدفع" و"المكلـف الأولي بشـراء     
ــن المصــطلحات.    ــا م ــائق المرضــية" وغيره ــن      و"الوث ــنى المقصــود م ــان المع ــاريف تبي ــوخى التع وتت

  ة ووضوح باستخدام لغةٍ بسيطةٍ.المصطلحات بدق
) كيفية تفسير العبارات الشائعة ٣وتشرح المادة الخاصة بالتفاسير في هذه القواعد الموحَّدة (المادة 

) بوضـوحٍ المعـنى   ٤وتـبين مـادة منفصـلة (المـادة      .مسـتندات التصـدير  الاستخدام في معاملـة شـراء   
وتنص هذه  .مستندات التصديرلية لشراء المقصود بمصطلح "دون حق الرجوع" في الأسواق الدو

، "لا يحـق للمشـتري أن يتقـدم    مسـتندات التصـدير  المادة صراحةً على أنـه، بموجـب معاملـة شـراء     
مطالبة من جراء عدم دفع أي مبلغ مستحق فيما يتعلق بالمطالبة بالـدفع" باسـتثناء    بأيِّ البائعضد 

  الأحوال المعينة المنصوص عليها في القواعد.
مسـتندات  وتشمل الأحكام الرئيسية الأخرى من القواعد الموحَّدة المواد المتعلقة بـ"اتفاقيات شراء 

 و"الشروط في السوق الأولية" و"الوثائق المرضـية في السـوق الثانويـة"    في السوق الأولية" التصدير
  و"المسؤوليات القانونية للأطراف". و"الدفع"

في السـوق الأوليـة، تعـرض     مستندات التصديركيفية صوغ اتفاقات شراء  إلىولإرشاد الأطراف 
، في ٦وتـنصُّ المـادة    من القواعد الموحَّدة الجوانب التي ينبغي إدراجها في تلك الصكوك. ٥المادة 

، يصـبح  مسـتندات التصـدير  لاتفـاق شـراء    لشـروط طبقـاً  جملة أمور، على أنه في حال عدم تلبية ا
مـن أطرافـه بموجـب بنـوده أو أحكـام القـانون        ن المسـاس بـالحقوق المقـررة لأيٍّ   دو الاتفاق منتهياً

) مسـؤولية البـائع   ١٠والمـادة   ٦وتحـدد المادتـان المتعلقتـان "بالوثـائق المرضـية" (المـادة        المعمول به.
ق الابتدائي في السوق الأولية أو مسؤولية البائع في السوق الثانوية، على التوالي، عن تقـديم الوثـائ  
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المطلوبة إلى المكلف الأولي في أجل أقصاه تاريخ الإتاحة ومسارَ العمل الذي ينبغي أن يتبعـه كـل   
من المكلف الأولي (في حالة السوق الأولية) والمشتري (في حالة المكلـف الثـانوي) إذا رأيـا، تبعـاً     

  لممارسة السوق، أنَّ الوثائق المقدمة ليست مرضية.
ة أيضـاً أربعـة اتفاقـات نموذجيــة لمسـاعدة مسـتخدميها علـى صــياغة       ومرفـق بهـذه القواعـد الموحــد   

  التعاقدات في هذا الشأن.
  

    الملخَّص    
بديلاً مرناً ومبتكراً للتمويـل التقليـدي للتجـارة، فهـو يعـزز       مستندات التصديريمثل أسلوب شراء 

ع يقي المصدِّر دون حق الرجو مستندات التصديروشراء  القدرة التنافسية وييسر توسيع التجارة.
من المخاطر السياسية والتجارية ومخاطر التحويل المرتبطة بمعاملات التصدير لا سيما في الأسـواق  

ن كقاطرة للتنمية الاقتصـادية  الناشئة/البلدان النامية، مما ينشط التجارة الدولية، التي يُنظر إليها الآ
  كا للنمو.ومحرِّ

 


